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O mnie:

Jestem pracowity, zorientowany na wyniki
i nieustannie poszerzam swoje kompetencje.

Posiadam duze doswiadczenie w sprzedazy,
marketingu, strategii biznesu, negocjacjach,
zarzadzaniu ludZmi, zasobami i projektami.
Jestem otwarty na ludzi i czuje sie
komfortowo w miedzynarodowym
towarzystwie.

Kazdy projekt w ktérym biore udziat, traktuje
jak swéj. Na biznes patrze jak na sume wielu
procesow, ktére sg czescig catej machiny.
Zawsze jest co$ co mozna zrobié lepiej.

Jak pracuje?
Codziennie wieczorem, musze by¢ dumny z
tego ile udato mi sie zrobic tego dnia.

Cos$ o mnie?

Wolny czas spedzam aktywnie, gtéwnie ze
wzgledu na mojg stabos¢ do wtoskiej kuchni.
Interesuje sie boksem, pitkg nozng, historig
antyczna i Sredniowiecza oraz uwielbiam
dtugie spacery po gérach.

Wyksztatcenie:

Uniwersytet WSB Merito Wroctaw
2022 - 2024
BBA, Bachelor of Business Administration

Uniwersytet WSB Merito Wroctaw
2024 - obecnie
Master of International Business

Jezyki obce:

angielski

niemiecki —m—

Doswiadczenie:

Agent nieruchomosci REcentrum
12.2022 - 05.2024 ( 1 rok 6 mies. )

Pomimo wczesniejszych zajec¢ zwigzanych ze sprzedaza, ktére pozwalaty
mi na dodatkowy zarobek w mtodziericzych latach, uwazam, ze to
praca agenta nieruchomosci byta tg pierwszg ,,na powaznie”. Przez te
pottora roku udato mi sie sprzedac¢ kilkadziesigt nieruchomosci oraz
pierwszy raz zarzadzac¢ niewielkim zespotem. To doswiadczenie dato mi
naprawde wiele, nauczytem sie podstaw sprzedazy bezposredniej,
negocjacji, zarzagdzania ludzmi oraz funkcjonowania przedsiebiorstwa.

Czas wielu projektow, GBBW - cztonek zarzadu
05.2024 - 11.2024 ( 6 mies. )

Do tego momentu mojej kariery bardzo intensywnie szkolitem sie w
sprzedazy B2C i B2B. Uwazam, ze sprzedaz to najwazniejsza z
umiejetnosci, ktdra jest niezbedna do nauki kolejnych potrzebnych do
prowadzenia i zarzgdzania firma. Zrezygnowatem z pracy agenta
nieruchomosci gtdwnie dlatego, ze nie chciatem by¢ juz wynagradzany
za swaj czas, tylko efekty i wiedze oraz czutem, ze holistyczne
zarzadzajac projektami wiecej sie naucze. Misjg spotki GBBW byto
rozwijanie startupéw. WspieraliSmy je we wszystkich kluczowych
obszarach, od strategii, brandingu, marketingu po IT.

Dyrektor sprzedazy i wspoétwtasciciel NOESIS
11.2024 - obecnie ( 1 rok 2 mies. )

Jedynym projektem, w ktdrym zdobytem co$ wiecej niz tylko
wiedze, ktérym warto sie pochwalié¢ jest projekt NOESIS - firma,
ktéra obecnie zarzagdzam. Praca przy tym projekcie data mi najwiecej.
Od rozwoju produktéw, tworzenia i egzekwowania strategii,
wielokanatowej sprzedazy, tworzenia i udoskonalania procesow,
zarzadzania pracownikami i podwykonawcami, pozyskiwania i
wspotpracy z influencerami i firmami partnerskimi, po zarzadzanie
projektami. Dodatkowo przyczynitem sie do aktualnego brandingu,
komunikacji (archetyp marki + tone of voice), wygladu i komunikacji
aktualnej strony www. Formalnie petnie funkcje CSO, jednak jestem
zaangazowany w kazdy obszar zycia firmy.
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