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A propos de nous

MSM Trade & Commodities
s'affirme comme le bras
opérationnel et le fer de lance
de MSM Global Investment
Advisors (MSM GIA). Ancrés au
cceur du Mali avec une ambition
résolument panafricaine, nous
transcendons le rdle classique
de consultant pour devenir de
véritables acteurs du terrain.
Notre identité repose sur une
symbiose wunique : la rigueur
intellectuelle d'un cabinet de
conseil stratégique alliée a une
maitrise chirurgicale des
réalités opérationnelles des
marchés africains. Cette double
culture nous permet de
naviguer avec aisance entre les
exigences de conformité
internationales et les
dynamiques locales complexes.

L’'INGENIERIE AU SERVICE DE L'ECHANGE :
L'APPROCHE "ARCHITECTE DE TRANSACTIONS"

Loin des schémas d’'intermédiation classiques et souvent
opaques, nous nous positionnons en tant qu'Architectes
de Transactions. Notre métier ne se limite pas a la mise en
relation ; il consiste a concevoir, structurer et sécuriser
des écosystemes d'échanges robustes et durables la ou
d'autres ne percoivent que des flux de marchandises
isolés. Grace a l'application rigoureuse de notre
framework exclusif de structuration, nous opérons une
véritable transformation de la valeur : nous convertissons
le potentiel brut des ressources africaines en
opportunités d'investissement et d'achat hautement
crédibles ("bankable"). Ce processus permet de répondre
avec précision aux standards les plus stricts de la finance
internationale et du commerce mondial, garantissant ainsi
que chaque deal porte la signature de l'excellence et de
la viabilité.

Notre mission fondamentale est de briser les barrieres de
I'incertitude et de la méfiance qui freinent trop souvent
les échanges transfrontaliers, afin d'ériger un pont de
confiance inébranlable entre les producteurs du continent
et les marchés globaux. En agissant comme le tiers de
confiance et le garant de la conformité (KYC/KYB) ainsi
que de la transparence, MSM Trade & Commodities
sécurise chaque maillon de la chaine de valeur, du champ
ou de la mine jusqu'au port d'arrivée. Cette approche
holistique offre a nos partenaires internationaux un acces
privilégié, fluide et sécurisé aux richesses stratégiques de
I'Afrique. Simultanément, elle assure aux acteurs locaux
une insertion valorisante, équitable et structurée dans le
commerce international, transformant chaque transaction
en un moteur de croissance partagée.



TRADE & COMMODITIES
UGTION & POSITIONNEMENT

L'AFRIQUE : NOUVEL EPICENTRE DES
OPPORTUNITES STRATEGIQUES MONDIALES

LE TIERS DE CONFIANCE QUI
CONVERTIT LE POTENTIEL AFRICAIN
EN TRANSACTIONS BANCABLES

Le marché africain des matieres premieres, englobant les secteurs de
l'agro-industrie, des mines et de |'énergie, s'impose aujourd'hui comme

le moteur de croissance le plus dynamique au monde. Détentrice de

ressources essentielles a I'économie globale — du sésame au lithium, en
passant par les énergies renouvelables — ['Afrique attire une attention
internationale sans précédent. Cependant, ce potentiel immense reste
souvent sous-exploité ou difficilement accessible pour les acteurs
globaux en raison d'un manque de lisibilité et de structures d'accueil

adaptées aux standards d'exigence internationaux.

LE DEFI DE LA COMPLEXITE ET DE
L'ACCESSIBILITE SUR LE CONTINENT

Malgré ['attractivité des ressources, l'acces aux marchés africains
demeure un défi complexe, marqué par des barrieres logistiques, des
incertitudes réglementaires et une fragmentation des acteurs locaux.
Pour un acheteur international, la difficulté ne réside pas seulement
dans l'identification de la ressource, mais dans la maitrise d'une chaine
d'approvisionnement souvent informelle et hétérogene. Cette
complexité opérationnelle crée un fossé entre l'intention d'achat et
I'exécution sécurisée d'une transaction, limitant ainsi la capacité des

investisseurs a sécuriser leurs flux stratégiques sur le long terme.

MSM TRADE & COMMODITIES : VOTRE
FACILITATEUR PANAFRICAIN

C'est précisément pour lever ces barrieres a I'échelle du continent que

MSM Trade & Commodities propose un cadre de partenariat exclusif et TRACE POU R U N

structurant. Nous accompagnons les acheteurs internationaux a chaque
étape critique : de l'identification rigoureuse des fournisseurs a la IMPACT

sécurisation contractuelle et logistique de leurs approvisionnements a DU R B BLE
[ ]

travers I'Afrique. En tant que bras opérationnel de MSM GIA, nous ne

nous contentons pas de faciliter les échanges ; nous batissons un
environnement de confiance et de performance, permettant a nos

partenaires de transformer la complexité du marché africain en un

avantage compétitif sécurisé, éthique et durable.



Context & Justification

L'Afrique : Un Maillon Critique des Flux
Mondiaux

Le continent africain est devenu une zone stratégique et critique pour les chaines
d'approvisionnement mondiales, qu'il s'agisse de matiéres premicres agricoles
comme le sésame et le karité, ou de ressources miniéres essentielles telles que le
lithium et 1'or. Cette importance croissante place I'Afrique au centre des stratégies
de souveraineté industrielle et alimentaire des grandes puissances. Pourtant,
malgré cette richesse, I'acces a ces ressources reste marqué par une forte volatilité
opérationnelle. Pour les acheteurs internationaux, la question n'est plus de savoir
s'il faut s'approvisionner en Afrique, mais comment le faire de maniére stable et
pérenne.

L'lmplication Stratégique de
I'Rfrique pour Votre
Croissance

Dans un environnement mondial en
quéte de résilience et de diversification,
1'Afrique s'impose comme le pivot des
nouvelles chaines d'approvisionnement.
Cependant, naviguer dans ce potentiel
exige de transformer les opportunités
brutes en réalités contractuelles

sécurisées.

Le Paradoxe de I'Exécution : Le Coiit de I'Informel

Le constat actuel est sans appel : prés de 60 % des transactions commerciales
sur le continent échouent, subissent des litiges ou connaissent des retards
majeurs en raison d'une mauvaise structuration locale. Ce "gap d'exécution”
est principalement di a 'absence de protocoles standardisés et a une gestion
approximative des risques de contrepartie. Ces défaillances ne sont pas
seulement logistiques, elles sont structurelles. Sans un cadre de confiance
rigoureux, le colit de l'opportunité est souvent annulé par les pertes liées a
l'imprévisibilité des acteurs ou des processus administratifs.

LA NECESSITE D'UNE ARCHITECTURE LOCALE
DE GONFIANGE

Réussir et sécuriser ses investissements sur le
continent nécessite désormais bien plus qu'une
simple mise en relation ; cela exige une présence
locale forte, capable de traduire les réalités

i

complexes du terrain en garanties contractuelles

internationales. MSM Trade & Commodities

H

comble précisément ce vide. En agissant comme
une interface de confiance, nous transformons
les dynamiques locales en  processus
"bankables". Notre role est de sécuriser le
dernier kilométre de la transaction, assurant
ainsi que chaque engagement pris sur le sol
africain se traduise par une livraison conforme
aux standards d'exigence mondiaux.




THE THING

M5M TRADE & GOMMODI
LA PROBLEMATIQUE

L'INCERTITUDE DE L'APPROVISIONNEMENT : LES
BARRIERES DE LA CONFORMITE ET DE LA QUALITE

Pour tout-acheteur international, la premiere barriere sur le marché

L'AFRIQUE : UN MAILLON
CRITIQUE DES FLUX MONDIAUX

africain est celle de la fiabilité des. contreparties. Le Risque de
Conformité est omniprésent : sans une présence physique, il est

extrémement complexe de vérifier I'existence réelle, la moralité et la

capacité opérationnelle des fournisseurs (KYC/KYB). A cela s'ajoute un
Risque de Qualité majeur. Trop souvent, les marchandises livrées ne
correspondent pas aux spécifications technigues ou aux normes
sanitaires et phytosanitaires internationales. Ces décalages ne sont
pas seulement des problemes logistiques, ils représentent des pertes
financieres directes et mettent en péril la réputation de l'acheteur

aupres de ses propres clients finaux.

LES FAILLES DE L'EXECUTION : UNE CHAINE
LOGISTIQUE SOUS HAUTE TENSION

Le Risque d'Exécution constitue le deuxieme pilier de la
problématique. En Afrique, la rupture de la chaine logistique est un
défi constant, alimenté par des infrastructures parfois défaillantes et
une bureaucratie complexe. Les délais ne sont que rarement
maitrisés, transformant des contrats simples en épreuves
d'endurance opérationnelle. Pour un trader ou un industriel dont les
lignes de production dépendent d'un approvisionnement en flux
tendu, ces incertitudes chroniques rendent la planification impossible
et augmentent considérablement les colts de transaction et les frais

de surestaries.

LES FAILLES DE L'EXECUTION : UNE CHAINE
LOGISTIQUE SOUS HAUTE TENSION

MSM TRADE & Enfin, le Risque de Fraude demeure |'un des freins les plus persistants
‘ch—MODITI ES o a linvestissement. L'opacité de certains flux financiers et Ia
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falsification récurrente des documents d’exportation (certificats

VOTREFACILITATEUR d'origine, documents de transport, licences) créent un
i de méfiance. Cette insécurité documentaire rend les
IN environnement
PANAFRICAIN

banques internationales réticentes a financer les opérations, limitant

ainsi la capacité des acheteurs a passer a |'échelle. Sans un "garant"
local capable de certifier chaque étape du processus documentaire et

financier, le commerce avec le continent reste percu comme une

activité a haut risque plutdt que comme une opportunité stratégique.
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ION (LE FRAMEWORK MSM-SAFE DEALT™™)

MSM-SAFE DEAL™ : UNE ARCHITECTURE DE CONFIANCE DE
BOUT EN BOUT

Pour répondre aux deéfis structurels du marché africain, nous avons congu le protocole"MSM-SAFE DEAL™. Ce

framework exclusif n'est pas une simple procédure administrative, mais une véritable architecture de sécurisation

qui encadre la transaction de l'origine a la destination. En intégrant des mécanismes de contrdle rigoureux a

chaque étape, nous transformons une opération potentiellement risquée en un processus standardisé, prévisible

et conforme aux exigences des marches globaux. Notre solution agit comme un filtre actif qui ne laisse passer que

les opportunités vérifiées et les acteurs fiables.

VERIFICATION DE TERRAIN ET

STANDARDISATION CONTRACTUELLE

Le premier pilier de notre solution repose sur une
Vérification Rigoureuse et physique. Nous ne nous
contentons pas de documents numériques ; nos
égquipes procedent a des audits sur site pour certifier
I'existence réelle des stocks, la moralité des fournisseurs
(KYC/KYB) et la conformité des infrastructures de
production. Ce contréle est couplé a une
Standardisation Contractuelle stricte. Nous élaborons
des cadres juridiques alignés sur le droit international et
les Incoterms 2020, garantissant que chaque
responsabilité, chagque coldt et chaque transfert de
risque sont clairement définis et opposables, éliminant

ainsi toute zone d'ombre interprétative.

SECURISATION DES FLUX ET PAIEMENT
LIE A LA PERFORMANCE

Le dernier pilier du framework MSM-SAFE DEAL™
concerne la Sécurisation des Flux financiers et logistiques.
Nous agissons en tant qu'orchestrateur auprés des
banques et des prestataires logistiques pour mettre en
place des mécanismes de paiement sécurisés, ou le
déblocage des fonds est strictement lié a la performance
réelle et vérifiée (présentation de la liasse documentaire
conforme, certificat d'inspection, mise a bord). En
coordonnant étroitement l'inspection de la marchandise
avec les étapes de transport, nous garantissons que votre
capital n'est exposé qu'une fois la preuve de l'exécution
établie, assurant ainsi une fluidité totale et une protection

absolue de vos intéréts.




L'ADN de MSM Gif - La Rigueur du
Consell appliquee au Commerce

Choisir MSM Trade & Commodities, c'est bénéficier
de I'Expertise MSM GIA. Nous ne nous contentons
pas de faciliter des échanges ; nous appliquons la
rigueur, les méthodes d'analyse et les standards de
conformité d'un cabinet de conseil financier de
haut niveau a chaque transaction commerciale.
Cette approche structurée garantit que chaque
deal est minutieusement audité sous l'angle du
risque, de la rentabilité et de la viabilité a long
terme. Nous transformons le commerce de
commodités en une opération d'investissement
sophistiquée, ou chaque décision est appuyée par
une analyse stratégique rigoureuse.

Une Neutralité Rbsolue : Votre
Garantie d'impartialité

Notre modele repose sur une Neutralité totale qui
constitue le socle de notre éthique. N'étant ni
propriétaires des marchandises, ni acheteurs
directs, nous n'avons aucun intérét dans Ia
fluctuation des prix ou dans le favoritisme d'un
fournisseur spécifique. Notre seul et unique intérét
est la réussite, la fluidité et la sécurité absolue du
deal pour nos clients. Cette position de tiers de
confiance indépendant nous permet d'agir avec
une transparence totale et de défendre
exclusivement les intéréts de notre mandataire,
garantissant ainsi une relation d'affaires saine,
integre et dénuée de tout conflit d'intéréts.

Une Présence Terrain :
L'avantage de la Proximité
et de I'Action

L'un de nos atouts majeurs
réside dans notre Ancrage Local
profond et authentique.
Contrairement aux cabinets
opérant a distance, nous
sommes physiquement présents
sur le terrain, la ou les
transactions se nouent et ou les
réalités opérationnelles se
gerent au quotidien. Cette
proximité nous permet de
capter des signaux faibles, de
veérifier la véracité des
informations en temps réel et
d'intervenir instantanément en
cas de blocage logistique ou
administratif. Pour nos
partenaires, cela signifie une
réactivité sans faille et une
capacité d'exécution que seule
une expertise de proximité peut
garantir.




Votre Gain : Valeur ajoutée

UN ACCES DIRECT ET PRIVILEGIE : LA CONNEXION A LA SOURCE

En choisissant MSM Trade & Commodities, vous bénéficiez d'un Accés Direct aux acteurs les plus fiables du
continent. Nous avons déja effectué le travail de terrain pour identifier et pré-qualifier des coopératives agricoles,
des groupements miniers et des producteurs industriels de premier plan. Cet avantage vous permet de court-
circuiter les réseaux informels et d'établir des relations commerciales solides avec des partenaires qui maitrisent
leurs capacités de production. Vous n'achetez plus simplement un produit, vous accédez a un réseau de confiance

prét a répondre a vos exigences de volume et de qualité.

OPTIMISATION FINANCIERE :
REDUCTION DES COUTS ET DES LITIGES

Notre intervention se traduit par une Réduction des
Colits substantielle pour votre structure. En éliminant
les intermédiaires opportunistes qui multiplient les
marges sans valeur ajoutée, nous optimisons votre prix
de revient. Plus encore, l'application de notre protocole
sécurisé réduit drastiquement les litiges commerciaux,
les retards de livraison et les frais de surestaries souvent
liés 2 une mauvaise gestion documentaire. Chaque
dollar
l'efficacité opérationnelle en une rentabilité accrue

investi est ainsi maximisé, transformant

pour vos opérations sur le continent.

LA SERENITE OPERATIONNELLE : UNE
MAITRISE TOTALE DES RISQUES

La valeur ajoutée ultime de notre partenariat est la
Maitrise du Risque. Grace a l'intégration du
framework MSM-SAFE DEAL™, nous vous offrons le
luxe de traiter avec le marché africain avec le méme
niveau de sécurité et de prévisibilité que sur un marché
domestique. Nous absorbons la complexité locale
(uridique, logistique, administrative) pour ne vous
livrer que des résultats conformes. Cette "tranquillité
d'esprit" vous permet de vous concentrer sur votre
coeur de métier — la croissance et la distribution —
tandis que nous sécurisons vos fondations en Afrique.



THE THING

METHODOLOGY / APPROAGH

(NOTRE DEMARCHE)

SOURCING & SCREENING : LA RIGUEUR
DE LA SELECTION EN AMONT

La premiére étape de notre démarche repose sur un
processus d'identification et d'audit extrémement sélectif.
Nous ne nous contentons pas de répertorier des
fournisseurs ; nous filtrons le marché selon vos critéres
spécifiqgues de volume, de qualité et d'éthique. Chaque
partenaire potentiel est soumis a un audit rigoureux
incluant la vérification de ses capacités de production, de
sa conformité légale (KYC) et de sa moralité financiére. Ce
"screening" approfondi garantit que seuls les acteurs les
plus robustes intégrent votre chaine d'approvisionnement,

éliminant dés le départ les risques de défaillance.

OPERATION MONITORING : LE CONTROLE
DE LA QUALITE SUR LE TERRAIN

La force de MSM Trade & Commodities réside dans sa
présence active durant la phase opérationnelle. Le
Operation Monitoring consiste en un suivi quotidien et
physique de la collecte, du traitement, de I'emballage et de
la mise en conteneur des marchandises. Nos équipes sur
place s'assurent que les spécifications techniques sont
respectées a chaque étape du processus. Ce contrble
qualité "au pied du camion" permet de prévenir les litiges
avant qu'ils ne surviennent et garantit que ce qui a été
commandé est exactement ce qui est chargé pour

I'exportation.
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DEAL STRUCTURING : L'INGENIERIE
DU CADRE CONTRACTUEL

Une fois le partenaire validé, nous entrons dans la phase de
structuration du deal. Ici, nous agissons en tant
gu'architectes pour négocier et mettre en ceuvre le cadre
contractuel MSM-SAFE DEAL™. Ce protocole aligne les
termes de la transaction sur les standards internationaux
(Incoterms 2020) et définit avec précision les jalons de
performance. En structurant les aspects juridiques,
financiers et opérationnels avant toute exécution, nous
créons un environnement sécurisé ou les responsabilités
claires,

de chaque partie sont

transparentes et

juridiguement protégées.

CLOSING & EXPORT : LA MAITRISE DE
LA LIASSE DOCUMENTAIRE

La phase finale de notre méthodologie assure une cléture
de transaction fluide et sans accroc. Nous supervisons la
Validation de la liasse documentaire, étape critique ou
chaque certificat (origine, phytosanitaire, qualité) est vérifié
pour sa conformité absolue avec les exigences douanieres
et bancaires. En facilitant I'expédition et en coordonnant les
relations avec les transitaires et les autorités portuaires,
nous garantissons un passage rapide des frontieres. Le
paiement n'est finalisé que lorsque la preuve de l'expédition
et la conformité des documents sont établies, bouclant

ainsi le cycle de sécurisation totale du deal.



Comparaison Stratégique : Ia
différence

Pour pénétrer ou s'approvisionner sur le marché africain, les entreprises internationales se retrouvent souvent
face a un dilemme entre l'implantation directe — coliteuse et risquée — et le recours a des consultants
classiques qui facturent des honoraires sans garantie de résultat. Les méthodes traditionnelles souffrent soit
d'une lourdeur administrative excessive, soit d'un manque d'implication opérationnelle sur le terrain. MSM
Trade & Commodities casse ces codes en proposant une approche de "Succeés Partagé". Contrairement aux
intermédiaires volatils ou aux cabinets de conseil théoriques, nous alignons nos intéréts sur les votres : nous
n'agissons pas comme de simples conseillers, mais comme des architectes d'affaires dont la rémunération est
directement liée a la sécurité et a la réussite effective de vos transactions.

L'Investissement dans la Qualite et la Conformite

Sécurité du Deal

Transparence Prix

Garantie de Qualité

Colit du Service

Role Stratégique

Faible (Pas de protocole
KYC)

Inexistante (Marges
cachées)

Verbale (Souvent non
tenue)

Commission variable

Simple entremetteur

Elevée (Mais trés
colteuse)

Opaque (Prix final
imposé)

Assurée par leur propre

stock

Marge de négoce élevée

Vendeur de marchandise

Maximale (Protocole
MSM-SAFE DEAL™)

Totale (Acces direct aux
prix source)

Auditée (Inspection
physique tierce)

Honoraire de
structuration / Success
fee

Architecte et Pare-feu
de votre deal



MSM Trade &

L'Avantage Compétitif Unique :

Le Tiers de Confiance

[

"

a premiere étape vers une collaboration fructueuse commence par un
Strategic Discovery Call de 15 a 20 minutes. Cet échange concis mais
intensif a pour objectif de cerner précisément vos impératifs stratégiques :
nature des commodités, volumes cibles, zones géographiques prioritaires
et exigences techniques. Ce diagnostic nous permet de valider
l'adéquation entre vos besoins et notre écosystéme de fournisseurs pré-
qualifiés, garantissant ainsi une orientation efficace dés les premiéres
minutes de notre partenariat.
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Phase de Formalisation : Le Mandat de Représentation

Une fois les objectifs alignés, nous procédons & la mise en place du cadre
contractuel via la signature d'un Mandat de Représentation. Ce document
officiel nous confére la Iégitimité nécessaire pour agir en votre nom sur le terrain
africain, que ce soit pour le sourcing, I'audit des contreparties ou la négociation
des termes. Ce cadre juridique sécurisé définit clairement les périmétres
dintervention de MSM Trade & Commodities et établit les bases dune
transparence totale sur les processus et les flux d'informations & venir.

Phase d'Action : Le Lancement du Deal Pilote

L'étape ultime de notre engagement initial est 'exécution d'un Deal Pilote. Il s'agit
didentifier et de mener a bien une premiére transaction test sous le protocole
rigoureux MSM-SAFE DEAL™. Ce pilote sert de preuve de concept opérationnelle :
il vous permet de tester en conditions réelles notre capacité de sécurisation, la
fluidité de notre logistique et la qualité de notre liasse documentaire. C'est la

démonstration concrete de notre efficacité, destinée a transformer cette
premiére réussite en une relation commerciale pérenne et & grande échelle.



CONCLUSION

L'Infrastructure de Confiance pour vos
Ambitions Africaines

L'Afrique s'affirme aujourd'hui comme la nouvelle
frontiére de la croissance mondiale, mais elle
demeure un marché exigeant ou la confiance ne se
décrete pas : elle se structure et se sécurise par
une presence sans faille. En choisissant MSM Trade
& Commodities, vous ne recrutez pas un simple
intermédiaire, mais vous vous dotez d'une véritable
infrastructure de confiance et d'une intelligence de
terrain capable de transformer vos ambitions les
plus hautes en succes tangibles.

Un Partenariat pour des Chaines de Valeur
d'Excellence

Nous agissons comme le bouclier de vos
investissements et le moteur de vos opérations,
traduisant chaque opportunité locale en une
performance conforme aux standards
internationaux.

Notre engagement est de transformer Ila
complexité du continent en un avantage competitif
durable pour votre organisation. En intégrant notre
écosystéme, vous sécurisez non seulement vos flux
de marchandises, mais vous participez également
a l'émergence d'un commerce africain plus
transparent, structuré et mutuellement bénéfique.
Batissons, des aujourd'hui, les chaines de valeur de
demain et faisons de vos transactions sur le
continent une référence d'excellence et de fiabilité.

Batissons ensemble les chaines de
valeur de demain.
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