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MSM Trade & Commodities
s’affirme comme le bras
opérationnel et le fer de lance
de MSM Global Investment
Advisors (MSM GIA). Ancrés au
cœur du Mali avec une ambition
résolument panafricaine, nous
transcendons le rôle classique
de consultant pour devenir de
véritables acteurs du terrain.
Notre identité repose sur une
symbiose unique : la rigueur
intellectuelle d’un cabinet de
conseil stratégique alliée à une
maîtrise chirurgicale des
réalités opérationnelles des
marchés africains. Cette double
culture nous permet de
naviguer avec aisance entre les
exigences de conformité
internationales et les
dynamiques locales complexes.

Loin des schémas d’intermédiation classiques et souvent
opaques, nous nous positionnons en tant qu’Architectes
de Transactions. Notre métier ne se limite pas à la mise en
relation ; il consiste à concevoir, structurer et sécuriser
des écosystèmes d'échanges robustes et durables là où
d’autres ne perçoivent que des flux de marchandises
isolés. Grâce à l’application rigoureuse de notre
framework exclusif de structuration, nous opérons une
véritable transformation de la valeur : nous convertissons
le potentiel brut des ressources africaines en
opportunités d'investissement et d'achat hautement
crédibles ("bankable"). Ce processus permet de répondre
avec précision aux standards les plus stricts de la finance
internationale et du commerce mondial, garantissant ainsi
que chaque deal porte la signature de l'excellence et de
la viabilité.

Notre mission fondamentale est de briser les barrières de
l'incertitude et de la méfiance qui freinent trop souvent
les échanges transfrontaliers, afin d’ériger un pont de
confiance inébranlable entre les producteurs du continent
et les marchés globaux. En agissant comme le tiers de
confiance et le garant de la conformité (KYC/KYB) ainsi
que de la transparence, MSM Trade & Commodities
sécurise chaque maillon de la chaîne de valeur, du champ
ou de la mine jusqu’au port d’arrivée. Cette approche
holistique offre à nos partenaires internationaux un accès
privilégié, fluide et sécurisé aux richesses stratégiques de
l'Afrique. Simultanément, elle assure aux acteurs locaux
une insertion valorisante, équitable et structurée dans le
commerce international, transformant chaque transaction
en un moteur de croissance partagée.

A propos de nous L’INGÉNIERIE AU SERVICE DE L’ÉCHANGE :
L'APPROCHE "ARCHITECTE DE TRANSACTIONS"



MSM  TRADE & COMMODITIES 
INTRODUCTION & POSITIONNEMENT 

Le marché africain des matières premières, englobant les secteurs de

l'agro-industrie, des mines et de l'énergie, s'impose aujourd'hui

comme le moteur de croissance le plus dynamique au monde.

Détentrice de ressources essentielles à l'économie globale — du

sésame au lithium, en passant par les énergies renouvelables —

l'Afrique attire une attention internationale sans précédent.

Cependant, ce potentiel immense reste souvent sous-exploité ou

difficilement accessible pour les acteurs globaux en raison d'un

manque de lisibilité et de structures d'accueil adaptées aux standards

d'exigence internationaux.

THE THING

Malgré l'attractivité des ressources, l'accès aux marchés africains

demeure un défi complexe, marqué par des barrières logistiques, des

incertitudes réglementaires et une fragmentation des acteurs locaux.

Pour un acheteur international, la difficulté ne réside pas seulement

dans l'identification de la ressource, mais dans la maîtrise d'une

chaîne d'approvisionnement souvent informelle et hétérogène. Cette

complexité opérationnelle crée un fossé entre l'intention d'achat et

l'exécution sécurisée d'une transaction, limitant ainsi la capacité des

investisseurs à sécuriser leurs flux stratégiques sur le long terme.

C'est précisément pour lever ces barrières à l'échelle du continent

que MSM Trade & Commodities propose un cadre de partenariat

exclusif et structurant. Nous accompagnons les acheteurs

internationaux à chaque étape critique : de l'identification rigoureuse

des fournisseurs à la sécurisation contractuelle et logistique de leurs

approvisionnements à travers l'Afrique. En tant que bras opérationnel

de MSM GIA, nous ne nous contentons pas de faciliter les échanges ;

nous bâtissons un environnement de confiance et de performance,

permettant à nos partenaires de transformer la complexité du

marché africain en un avantage compétitif sécurisé, éthique et

durable.

LE TIERS DE CONFIANCE QUI
CONVERTIT LE POTENTIEL AFRICAIN

EN TRANSACTIONS BANCABLES

TRACÉ POUR UN
IMPACT

DURABLE.

L'AFRIQUE : NOUVEL ÉPICENTRE DES
OPPORTUNITÉS STRATÉGIQUES MONDIALES

LE DÉFI DE LA COMPLEXITÉ ET DE
L'ACCESSIBILITÉ SUR LE CONTINENT

MSM TRADE & COMMODITIES : VOTRE
FACILITATEUR PANAFRICAIN



Réussir et sécuriser ses investissements sur le
continent nécessite désormais bien plus qu'une
simple mise en relation ; cela exige une présence
locale forte, capable de traduire les réalités
complexes du terrain en garanties contractuelles
internationales. MSM Trade & Commodities
comble précisément ce vide. En agissant comme
une interface de confiance, nous transformons
les dynamiques locales en processus
"bankables". Notre rôle est de sécuriser le
dernier kilomètre de la transaction, assurant
ainsi que chaque engagement pris sur le sol
africain se traduise par une livraison conforme
aux standards d'exigence mondiaux.

Dans un environnement mondial en
quête de résilience et de diversification,
l'Afrique s'impose comme le pivot des
nouvelles chaînes d'approvisionnement.
Cependant, naviguer dans ce potentiel
exige de transformer les opportunités
brutes en réalités contractuelles
sécurisées.

Le constat actuel est sans appel : près de 60 % des transactions commerciales
sur le continent échouent, subissent des litiges ou connaissent des retards
majeurs en raison d'une mauvaise structuration locale. Ce "gap d'exécution"
est principalement dû à l'absence de protocoles standardisés et à une gestion
approximative des risques de contrepartie. Ces défaillances ne sont pas
seulement logistiques, elles sont structurelles. Sans un cadre de confiance
rigoureux, le coût de l'opportunité est souvent annulé par les pertes liées à
l'imprévisibilité des acteurs ou des processus administratifs.

Le continent africain est devenu une zone stratégique et critique pour les chaînes
d'approvisionnement mondiales, qu'il s'agisse de matières premières agricoles
comme le sésame et le karité, ou de ressources minières essentielles telles que le
lithium et l'or. Cette importance croissante place l'Afrique au centre des stratégies
de souveraineté industrielle et alimentaire des grandes puissances. Pourtant,
malgré cette richesse, l'accès à ces ressources reste marqué par une forte volatilité
opérationnelle. Pour les acheteurs internationaux, la question n'est plus de savoir
s'il faut s'approvisionner en Afrique, mais comment le faire de manière stable et
pérenne.

L'Implication Stratégique de
l'Afrique pour Votre

Croissance

Le Paradoxe de l'Exécution : Le Coût de l'Informel

Context & Justification
L'Afrique : Un Maillon Critique des Flux

Mondiaux

LA NÉCESSITÉ D'UNE ARCHITECTURE
LOCALE DE CONFIANCE



MSM TRADE & COMMODITIES :
LA PROBLÉMATIQUE

Pour de nombreux producteurs africains, l'obstacle majeur n'est

pas la qualité, mais l'accès aux marchés premium. Faute de

réseaux directs, vous êtes souvent contraints de brader vos

ressources à des intermédiaires opportunistes, limitant ainsi votre

capacité de réinvestissement. Cette dépendance installe un cycle

de précarité où le producteur subit les prix au lieu de les influencer.

En conséquence, une part importante de la valeur ajoutée

s'évapore avant même de quitter le continent, privant vos

structures des bénéfices nécessaires à leur modernisation.

THE THING

L'exportation exige une rigueur documentaire et une traçabilité

que les structures informelles peinent à garantir. Cette absence de

"bancabilité" bloque l'accès aux lettres de crédit et aux

financements internationaux, vous laissant porter seul le risque

financier de la production jusqu'au port. Sans audits transparents,

l'accès aux appels d'offres lucratifs reste impossible. Il est donc

crucial de traduire vos opérations locales en langage financier

international pour franchir les barrières du crédit de campagne et

des assurances-export.

L'opacité des échanges expose les exportateurs à des retards de

paiement ou des litiges sur la qualité une fois la marchandise à

destination. Sans un tiers de confiance, vous restez vulnérable face

à des partenaires lointains et des clauses contractuelles parfois

abusives. Cette insécurité chronique freine toute ambition de

passage à l'échelle et décourage l'innovation. Finalement,

l'exposition aux risques de fraude documentaire maintient les flux

commerciaux dans une zone de méfiance qui nuit gravement à la

pérennité de vos activités.

L'AFRIQUE : UN MAILLON
CRITIQUE DES FLUX MONDIAUX

MSM TRADE &
COMMODITIES :

VOTRE FACILITATEUR
PANAFRICAIN

L'ENCLAVEMENT COMMERCIAL ET LE MANQUE DE
VISIBILITÉ

LE DÉFI DE LA CRÉDIBILITÉ ET DES STANDARDS
BANCAIRES

DES PROCESSUS DE VENTE NON SÉCURISÉS



MSM TRADE & COMMODITIES
LA SOLUTION : LE CADRE MSM-SAFE DEAL™ POUR

L'EXPORTATION

Le protocole MSM-SAFE DEAL™ convertit votre production en une offre hautement crédible et "bankable" sur la

scène internationale. Nous structurons vos dossiers de conformité pour rassurer les institutions financières et les

grands acheteurs mondiaux. En alignant vos processus sur les exigences de traçabilité et de transparence, nous

vous permettons de dialoguer d'égal à égal avec les centrales d'achat les plus exigeantes. Cette mise aux normes

transforme radicalement votre positionnement, faisant passer votre structure du statut de fournisseur local à celui

de partenaire global incontournable.

Notre solution garantit la protection de votre trésorerie

grâce à des mécanismes de paiement sécurisés et

éprouvés tels que les comptes Escrow et les Lettres de

Crédit (LC). Nous coordonnons chaque étape logistique

pour que le déblocage des fonds soit strictement lié à

votre performance réelle et vérifiée, éliminant ainsi les

risques d'impayés ou de rétention de fonds injustifiée. Le

cadre MSM-SAFE DEAL™ agit comme une véritable

assurance opérationnelle, veillant à ce que chaque

tonne expédiée se traduise systématiquement par un

règlement conforme, sécurisant ainsi la pérennité de

votre fonds de roulement.

Le dernier pilier de notre solution repose sur

l'accompagnement à la certification et à la gestion de la liasse

documentaire d'exportation. Nous veillons à ce que chaque

document (certificat d'origine, documents phytosanitaires,

connaissement) soit émis sans erreur et en temps record pour

éviter tout blocage en douane ou retard de paiement. En

sécurisant l'aspect administratif de la vente, nous fluidifions

vos sorties de stocks et renforçons votre réputation auprès

des banques partenaires. Cette rigueur opérationnelle

garantit que votre marchandise arrive à destination dans des

conditions optimales, validant ainsi votre capacité à livrer

selon les standards de qualité mondiaux.

LA TRANSFORMATION DE L'OFFRE : DU BRUT AU "STANDARD
GLOBAL"

INGÉNIERIE DE SÉCURISATION DES
REVENUS ET DES FLUX

MAÎTRISE DOCUMENTAIRE ET
EXCELLENCE DE L'EXPÉDITION



L’un de nos atouts majeurs réside
dans notre Ancrage Local
profond et authentique.
Contrairement aux cabinets
opérant à distance, nous sommes
physiquement présents sur le
terrain, là où les transactions se
nouent et où les réalités
opérationnelles se gèrent au
quotidien. Cette proximité nous
permet de capter des signaux
faibles, de vérifier la véracité des
informations en temps réel et
d'intervenir instantanément en
cas de blocage logistique ou
administratif. Pour nos
partenaires, cela signifie une
réactivité sans faille et une
capacité d'exécution que seule
une expertise de proximité peut
garantir.

Choisir MSM Trade & Commodities, c'est bénéficier
de l'Expertise MSM GIA. Nous ne nous contentons
pas de faciliter des échanges ; nous appliquons la
rigueur, les méthodes d'analyse et les standards de
conformité d'un cabinet de conseil financier de
haut niveau à chaque transaction commerciale.
Cette approche structurée garantit que chaque
deal est minutieusement audité sous l'angle du
risque, de la rentabilité et de la viabilité à long
terme. Nous transformons le commerce de
commodités en une opération d'investissement
sophistiquée, où chaque décision est appuyée par
une analyse stratégique rigoureuse.

Une Présence Terrain :
L'avantage de la Proximité

et de l'Action

Notre modèle repose sur une Neutralité totale qui
constitue le socle de notre éthique. N'étant ni
propriétaires des marchandises, ni acheteurs
directs, nous n'avons aucun intérêt dans la
fluctuation des prix ou dans le favoritisme d'un
fournisseur spécifique. Notre seul et unique intérêt
est la réussite, la fluidité et la sécurité absolue du
deal pour nos clients. Cette position de tiers de
confiance indépendant nous permet d'agir avec
une transparence totale et de défendre
exclusivement les intérêts de notre mandataire,
garantissant ainsi une relation d'affaires saine,
intègre et dénuée de tout conflit d'intérêts.

L'ADN de MSM GIA : La Rigueur du
Conseil appliquée au Commerce

Une Neutralité Absolue : Votre
Garantie d'Impartialité

Pourquoi MSM Trade &
Commodities ?



En rejoignant l'écosystème de MSM Trade & Commodities, vous bénéficiez d'une connexion directe avec des
acheteurs de premier rang basés à Dubaï, en Europe et en Asie. Nous court-circuitons les intermédiaires inutiles
pour vous placer au cœur de la chaîne de valeur mondiale. Cet accès privilégié vous permet non seulement de
capter une part plus importante de la marge finale, mais aussi de construire des relations de long terme avec des
industriels qui recherchent la stabilité et la qualité.

Votre Gain : Valeur ajoutée

L'un de vos gains majeurs est la sérénité financière.
Nous garantissons que les processus logistiques et
documentaires sont parfaits, éliminant ainsi les
prétextes aux défauts de paiement. Au-delà de la
transaction immédiate, notre collaboration entraîne
une montée en compétence de votre structure : vous
apprenez à maîtriser les outils du commerce
international (Incoterms 2020, gestion des BL,
certificats de conformité), faisant de votre entreprise un
acteur d'élite sur le continent.

Chez MSM Trade & Commodities, nous ne sommes
pas des acheteurs qui cherchent à casser vos prix pour
maximiser une marge rapide. Nous sommes les
architectes de votre succès international. Notre rôle est
de valoriser votre travail, de protéger vos efforts et de
transformer votre potentiel de production en une
marque de confiance respectée mondialement. Nous
ne négocions pas contre vous ; nous bâtissons avec
vous la route qui mène vos produits vers l'excellence
globale.

UN ACCÈS DIRECT AUX MARCHÉS DE PREMIER RANG

GARANTIE DE PAIEMENT ET MONTÉE EN
COMPÉTENCE

L'ARGUMENT CHOC : VOTRE ARCHITECTE
DE VALORISATION



Critère Courtier / Intermédiaire
Local

Négoce International
(Trading House)

MSM Trade &
Commodities

Sécurité de Paiement Aléatoire (Souvent non
garanti)

Élevée (Mais conditions
strictes)

Sécurisée (Escrow / LC
systématique)

Valorisation du Prix Faible (Pression sur le
prix)

Minimale (Achat au prix
plancher)

Maximale (Vente
directe au marché)

Transparence Opaque (Marges cachées)
Totale (Vous ne
connaissez pas le client
final)

Totale (Vous maîtrisez
votre transaction)

Accompagnement Aucun (Simple mise en
relation)

Unilatéral (Ils imposent
leurs règles)

Stratégique (Mise aux
normes & Audit)

Objectif Final Prendre une commission
rapide

Maximiser leur propre
marge de négoce

Bâtir votre réputation à
l'export

Pour écouler sa production à l'international, un exportateur se retrouve souvent face à deux extrêmes :
le courtier local qui manque de structure et de garanties, ou la grande maison de négoce internationale
qui achète à bas prix pour revendre avec une marge forte. MSM Trade & Commodities propose une
alternative unique : nous ne vous achetons pas votre marchandise pour la revendre, nous structurons
votre accès direct au marché. Contrairement au négoce traditionnel, notre modèle est basé sur la
transparence totale. Nous agissons comme votre département export externalisé, alignant nos intérêts
sur les vôtres pour maximiser votre prix de vente tout en minimisant vos risques de paiement.
L'avantage pour le Producteur : Ce tableau démontre que là où les autres acteurs cherchent à réduire
votre profit pour augmenter le leur, MSM Trade & Commodities tire sa force de votre réussite. Plus votre
marchandise est valorisée et votre processus sécurisé, plus notre collaboration est pérenne. Vous
passez d'un rôle de "subisseur" de prix à celui d'acteur majeur de votre propre chaîne d'exportation.

L'Investissement dans la Qualité et la Conformité

Comparaison Stratégique : la
différence



METHODOLOGY / APPROACH
(NOTRE DÉMARCHE)

THE THING

Notre présence sur le terrain garantit que l'exécution suit

scrupuleusement le cadre contractuel. Nous supervisons

les étapes critiques : la collecte des marchandises, le

contrôle qualité final, le pesage et l'empotage en

conteneurs. Ce suivi rigoureux élimine les risques de litiges

à l'arrivée et assure que la marchandise chargée est

parfaitement conforme aux spécifications de l'acheteur. En

agissant comme vos yeux sur le site de chargement, nous

sécurisons la preuve de votre performance.

La dernière étape est la clôture de la transaction par la gestion

experte de la liasse documentaire d'exportation. Nous

facilitons l'obtention et la vérification de tous les certificats

requis pour déclencher le paiement immédiat de vos factures.

En coordonnant les relations avec les transitaires et les

banques, nous garantissons une expédition fluide et une levée

de fonds rapide. Le succès de cette phase finale confirme

votre fiabilité d'exportateur et ouvre la porte à des contrats

récurrents et de plus grande envergure.

SUPERVISION OPÉRATIONNELLE : DE LA
COLLECTE À L'EMPOTAGE

EXPÉDITION & CLOSING : LA MAÎTRISE
DE LA LIASSE DOCUMENTAIRE

La première étape consiste à auditer votre capacité de

production et à aligner votre structure sur les exigences du

marché international. Nous analysons vos processus, vos

certifications et votre documentation (KYC/KYB) pour

identifier les points d'amélioration nécessaires. Ce

diagnostic approfondi permet de "packager" votre offre de

manière professionnelle, garantissant qu'elle réponde aux

critères de sélection rigoureux des acheteurs premium et

des banques de financement du négoce.

Une fois l'offre prête, nous structurons la transaction en

intégrant le protocole MSM-SAFE DEAL™. Nous négocions

pour vous des conditions contractuelles justes, basées sur

les Incoterms 2020, et mettons en place les instruments

financiers de protection (Lettres de Crédit, garanties de

paiement). Cette phase d'ingénierie juridique et financière

transforme votre vente en un engagement ferme et

sécurisé, où vos droits de producteur sont protégés face

aux exigences des acheteurs étrangers.

AUDIT & MISE AUX NORMES :
PRÉPARER L'OFFRE POUR L'EXPORT

STRUCTURING & COMPLIANCE :
L'ARCHITECTURE DU CONTRAT SÉCURISÉ



PROCHAINES ÉTAPES

Diagnostic de Capacités et Sourcing (15-20 min) 

La première étape consiste en un échange stratégique pour évaluer
votre potentiel d'exportation. Nous analyserons ensemble vos
volumes disponibles, la nature de vos produits et votre état actuel de
préparation documentaire. Cet appel nous permet de confirmer que
vos produits correspondent aux attentes de notre réseau d'acheteurs
premium et de définir les premières actions pour rendre votre offre
"bankable".

Signature du Mandat d'Accompagnement à l'Export 

Une fois l'opportunité validée, nous officialisons notre collaboration
par un mandat de représentation. Ce cadre contractuel nous donne
la légitimité pour structurer vos contrats, auditer vos stocks et
négocier en votre nom auprès des banques et des acheteurs
internationaux. C'est l'acte fondateur qui nous permet de déployer le
protocole MSM-SAFE DEAL™ pour protéger vos intérêts et vos revenus
dès le premier chargement.

Lancement du Deal Pilote Sécurisé

La dernière étape est le passage à l'action par l'exécution d'une
première transaction supervisée. Nous vous accompagnons de la
préparation de la liasse documentaire jusqu'à l'encaissement effectif
du paiement sécurisé. Ce deal pilote sert de preuve de concept : il
démontre votre capacité à livrer selon les standards mondiaux et
valide notre méthodologie de sécurisation, ouvrant la voie à une
collaboration régulière sur des volumes plus importants.



De l'Ombre à la Lumière des Marchés
Internationaux

Le continent africain regorge de richesses et de
talents productifs, mais le succès à l'export ne
repose pas uniquement sur la qualité du produit : il
exige une infrastructure de confiance
irréprochable. En choisissant MSM Trade &
Commodities, vous ne trouvez pas un simple client,
mais un partenaire stratégique qui transforme
votre production locale en une offre respectée
mondialement. Nous sommes l'architecte qui
sécurise votre croissance et le bouclier qui protège
la valeur de votre travail face aux incertitudes du
commerce global.

Bâtissons ensemble votre héritage
exportateur

Notre mission est de faire en sorte que l'excellence
de votre terre et de votre industrie rencontre la
rigueur des standards internationaux. En intégrant
notre écosystème, vous quittez les circuits
précaires pour entrer dans une dynamique de
performance, de transparence et de rentabilité
durable. Le moment est venu de valoriser votre
production à sa juste valeur et de faire rayonner
votre savoir-faire sur les places boursières
mondiales. Bâtissons, dès aujourd'hui, les chaînes
de valeur de demain.

CONCLUS ION

Bâtissons ensemble les chaînes de
valeur de demain.



C O N T A C T  U S
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