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MSM POTENCY+ est la branche
stratégique Énergie &
Infrastructures de MSM Global
Investment Advisors (MSM GIA).
Notre vocation première n'est
pas de participer au trading
physique, mais d'opérer comme
un Orchestrateur Stratégique
dédié à la sécurisation des flux
énergétiques et au déploiement
des infrastructures critiques en
Afrique de l'Ouest. Nous avons
été créés pour combler le
déficit de confiance et de
structuration qui paralyse
l'accès des acteurs mondiaux
aux marchés africains.

Notre mission est de transformer le Risque Pays perçu
en opportunités vérifiées et structurées, garantissant
un pont fiable, conforme et efficace entre votre
expertise globale et les besoins stratégiques du
continent.

Notre modèle d'affaires est exclusivement basé sur
l'Intelligence, la Structuration et la Représentation
(Asset-Light). En évitant l'immobilisation de capital dans
les actifs physiques (stock ou logistique), nous
garantissons une neutralité absolue et une intégrité
totale dans tous nos mandats. Ce positionnement
unique fait de nous un Tiers de Confiance pour les
marchés les plus sensibles. Nous agissons comme votre
représentant exécutif, filtre commercial et garant local
de crédibilité, s'appuyant sur notre expertise en
structuration de contrats et en gouvernance de deals
(Pilier Risk Shield) pour sécuriser votre engagement dès
le premier jour.

Concrètement, nous offrons à nos partenaires
internationaux un accès direct et privilégié aux
décideurs de haut niveau – qu'il s'agisse des États, des
Compagnies Nationales ou des Grandes Industries
consommatrices d'énergie. Nous vous fournissons la
crédibilité locale nécessaire et des solutions pré-
packagées (Energy Project Blueprints) prêtes à être
financées et exécutées. MSM POTENCY+ est le moyen
le plus rapide et le plus sécurisé pour vous d'atteindre
vos objectifs d'expansion en Afrique, transformant les
intentions commerciales en contrats exécutables et
rentables, sans que vous ayez à supporter la charge
opérationnelle ou le risque local.

A propos de nous



MSM POTENCY+ 
INTRODUCTION & POSITIONNEMENT 

Le marché énergétique en Afrique de l'Ouest offre un potentiel de

croissance sans précédent (carburants, gaz, infrastructures

critiques), mais l'accès et l'exécution restent grevés par le risque de

contrepartie, la complexité réglementaire et l'absence d'un tiers de

confiance crédible sur le terrain. Les tentatives d'implantation

directe ou via des intermédiaires non alignés conduisent trop

souvent à des retards coûteux, à la perte de contrats et à l'exposition

au risque réputationnel.

THE THING

MSM POTENCY+ propose un Mandat de Représentation Exécutive

(ERMA) qui agit comme votre bureau régional de pénétration de

marché. En tant qu'Architecte de Sécurité Énergétique, notre rôle

est d'éliminer la friction entre votre excellence globale et le marché

africain. Nous mettons en place des Energy Access & Security

Frameworks (EASF) qui sécurisent les acheteurs potentiels (États,

Aéroports, Mines) et structurent les transactions de manière

conforme et bancable, assurant ainsi la fluidité de vos opérations, du

tank storage aux livraisons finales.

En nous mandatant, vous accédez directement aux projets de haute

valeur et aux clients institutionnels sans engager de capital propre ni

de ressources humaines locales lourdes. Notre rémunération, basée

sur des commissions (3% à 10%) et des mandats de représentation

(retainers), est directement liée à la concrétisation des contrats que

nous sécurisons pour vous. MSM POTENCY+ est la voie la plus rapide

pour générer un cash-flow récurrent et sécurisé sur le marché

africain, en vous permettant de vous concentrer sur votre cœur de

métier : la fourniture d'énergie et de logistique de classe mondiale.

LE TIERS DE CONFIANCE QUI
CONVERTIT LE POTENTIEL AFRICAIN

EN TRANSACTIONS BANCABLES

TRACÉ POUR UN
IMPACT

DURABLE.

LE DÉFI : ACCÉDER AU MARCHÉ
ÉNERGÉTIQUE AFRICAIN AVEC SÉCURITÉ

NOTRE PROPOSITION : L'ACCÈS SÉCURISÉ ET
EXCLUSIF VIA MSM POTENCY+

LE BÉNÉFICE : COMMISSION RAPIDE ET
RISQUE ZÉRO



L'accès aux véritables projets et contrats
ne se fait pas via les canaux commerciaux
classiques. Les décisions concernant les
volumes stratégiques (États, Aéroports,
Mines) sont prises au niveau ministériel
ou par les Directions Générales des
compagnies nationales. Un partenaire
comme MSM POTENCY+ n'est pas
seulement une interface, mais un canal
diplomatique et stratégique qui navigue le
paysage institutionnel, garantissant que
votre offre est présentée comme une
Solution de Sécurité Nationale plutôt
qu'une simple transaction commerciale.

Le marché énergétique de l'Afrique
connaît une croissance démographique
et industrielle rapide, créant une
demande exponentielle pour les produits
et services que vous proposez :
carburants, gaz, Jet A1, infrastructures
de stockage, et solutions logistiques
avancées. Cependant, cette croissance
est entravée par trois réalités
systémiques qui créent un écart entre le
potentiel et l'exécution.

La principale barrière pour vous n'est pas la concurrence, mais le Risque
Opérationnel et de Contrepartie. Les procédures d'appels d'offres sont
souvent opaques, les accords contractuels manquent de solidité juridique
internationale, et l'instabilité réglementaire peut rendre les investissements
lourds non rentables. Les grands groupes mondiaux sont réticents à engager
leurs ressources financières et leur réputation (Risque ESG/Gouvernance)
sans un Tiers de Confiance capable de garantir l'intégrité et la conformité de
l'acheteur local.

Malgré la demande, l'Afrique souffre d'un déficit marqué en infrastructures
midstream. Les capacités de stockage de produits pétroliers et gaziers sont
insuffisantes, la logistique de distribution est souvent obsolète, et les terminaux
portuaires manquent de standardisation internationale. Ce manque
d'infrastructures physiques (dépôts, terminaux, réseaux) se traduit par une
vulnérabilité aux ruptures d'approvisionnement et augmente le coût final de
l'énergie pour les États et les industries. Pour les fournisseurs mondiaux, cela
signifie un risque accru sur la qualité et la continuité de la chaîne.

L'Implication Stratégique de
l'Afrique pour Votre

Croissance

Le Risque de Contrepartie et la Complexité Contractuelle

Context & Justification
Le Gap Logistique et Infrastructurel



Le défi critique pour les acteurs
mondiaux comme le vôtre n'est
pas de trouver la demande en
Afrique, mais d'y opérer avec
sécurité et efficacité. L'obstacle
majeur réside dans la paralysie
du marché par le risque
d'intermédiation incontrôlée.
Vous êtes constamment
confronté à un deal flow non
qualifié, généré par des
intermédiaires sans accès réel
ni expertise en structuration.
Cette dilution de la chaîne de
valeur gaspille vos ressources,
érode la marge de votre offre
initiale, et surtout, multiplie le
risque de non-conformité (FCPA
et Anti-Corruption), rendant
l'opération inacceptable pour
votre siège social.

Plus coûteux encore est le risque réputationnel et
le blocage des projets. Sans un partenaire de
représentation exécutif et aligné sur vos exigences
de gouvernance, vos efforts d'expansion sont
exposés aux défaillances de contrepartie ou aux
litiges contractuels complexes. Cette exposition
exige des mesures de dé-risquage drastiques –
garanties excessives, taux plus élevés – qui vous
rendent incompétitif ou bloquent purement et
simplement les décisions d'investissement.
L'absence d'un Tiers de Confiance structurant sur
le terrain transforme l'opportunité africaine en un
gouffre financier ou en un passif légal potentiel.

LE PROBLEME

En conséquence, vous manquez les contrats
stratégiques les plus lucratifs : ceux du tank
storage national, des solutions logistiques
midstream pour les grands utilisateurs (mines,
aéroports) et des volumes d'approvisionnement
gouvernemental. Ces contrats ne sont accessibles
qu'aux entités qui peuvent présenter le triple
critère essentiel à l'Afrique : Conformité
Internationale, Accès Exécutif et Structuration
Bancable du Risque. Sans ce canal sécurisé, le coût
de l'opportunité manquée devient la véritable perte
stratégique sur ce marché en croissance.

Blocage des Projets par le Risque
Réputationnel et de Contrepartie

Le Coût de l'Opportunité Manquée
et l'Exigence du Triple Critère



MSM POTENCY+ SOLUTION :
ARCHITECTURE & SÉCURISATION

MSM POTENCY+ ne vous propose pas un service

d'intermédiation, mais une Solution d'Architecture de Sécurité

Énergétique spécifiquement conçue pour l'expansion des

acteurs mondiaux en Afrique. Nous vous proposons un Mandat

Exécutif de Représentation (ERMA) qui agit comme votre

bureau régional immédiat. Ce mandat élimine la friction en

établissant un Filtre Commercial rigoureux : nous qualifions et

validons chaque acheteur institutionnel (États, Mines, Aéroports)

et assurons l'accès direct aux décideurs exécutifs. Ce filtrage

proactif met fin au gaspillage de temps et aux risques associés

aux intermédiaires non alignés, garantissant que seules les

opportunités sérieuses et structurées atteignent votre table de

décision.

THE THING

Notre valeur ajoutée réside dans notre capacité à transformer

une simple intention commerciale en un contrat sécurisé et

bancable. Pour cela, nous mettons en place les Energy Access &

Security Frameworks (EASF) : des cadres contractuels,

logistiques et institutionnels qui dé-risquent la transaction pour

vous. Ces EASF comprennent la structuration de la gouvernance

du deal (Pilier Risk Shield), la sécurisation des garanties de

paiement, et l'alignement des exigences légales locales avec vos

pratiques internationales. C'est l'assurance que votre direction

juridique et financière pourra approuver les marchés à haut

potentiel que nous vous apportons.

Enfin, notre solution vous garantit un déploiement accéléré et

sécurisé de vos volumes et services. Nous présentons vos

solutions non pas comme des produits, mais comme des

éléments essentiels de la Sécurité et Continuité Énergétique de

l'acheteur, un langage qui résonne au niveau exécutif. De plus,

nous utilisons nos Energy Project Blueprints (P1 : EPA) pour

intégrer vos services (logistique, équipements) dans des projets

d'infrastructures prêts à être lancés et financés. MSM POTENCY+

est l'architecte qui sécurise l'environnement de l'acheteur pour

permettre l'exécution et la rentabilité de votre offre.

SOLUTION D'ARCHITECTURE DE
SÉCURITÉ ÉNERGÉTIQUE

MANDAT
EXÉCUTIF DE

REPRÉSENTATION
(ERMA)



MSM POTENCY+ est le seul
partenaire capable de réconcilier la
rigueur institutionnelle internationale
avec la réalité opérationnelle
africaine, offrant une garantie
d'exécution sécurisée que les autres
acteurs ne peuvent égaler.
Contrairement aux traders locaux ou
aux cabinets généralistes, notre
modèle est celui du Tiers de
Confiance Neutre et Exécutif. Étant
une entité Asset-Light sans intérêt
dans le trading physique, nous
garantissons une intégrité totale.
Nous ne vendons pas de produit ;
nous vendons la Confiance, la
Structuration et la Sécurité. Notre
accès direct aux niveaux de
décision ministériels et exécutifs
assure que les discussions restent
stratégiques, ce qui est essentiel
pour débloquer les grands contrats.

Notre différenciation majeure réside dans l'innovation de
l'Architecture du Deal. Nous appliquons nos Energy Access &
Security Frameworks (EASF) pour transformer une opportunité en
un contrat bancable. Nous allons au-delà des études de marché
en pré-packagant les contrats d'approvisionnement ou
d'infrastructure (Energy Project Blueprints), intégrant les clauses
de gouvernance, de traçabilité et de conformité exigées par
votre service juridique. Nous résolvons l'incertitude qui paralyse
la signature finale, faisant de nous un partenaire indispensable
pour la sécurisation juridique et financière de votre expansion.

Pourquoi nous
L' I n n o v a t i o n  E A S F  :  D e  l ' O p p o r t u n i t é

a u  C o n t r a t  B a n c a b l e

Notre différenciation majeure réside dans l'innovation de
l'Architecture du Deal. Nous appliquons nos Energy Access &
Security Frameworks (EASF) pour transformer une opportunité en
un contrat bancable. Nous allons au-delà des études de marché
en pré-packagant les contrats d'approvisionnement ou
d'infrastructure (Energy Project Blueprints), intégrant les clauses
de gouvernance, de traçabilité et de conformité exigées par
votre service juridique. Nous résolvons l'incertitude qui paralyse
la signature finale, faisant de nous un partenaire indispensable
pour la sécurisation juridique et financière de votre expansion.

A l i g n e m e n t  d e s  I n t é r ê t s  :  P e r f o r m a n c e
e t  A s s u r a n c e  S t r a t é g i q u e



Critère Entrée Directe
(Filiale)

Consultant
Classique

MSM POTENCY+
(ERMA)

Engagement Capital Élevé (irreversible) Zéro (Coût horaire) Zéro (Coût par
succès)

Garantie de Succès Aucune (Risque
absorbé par vous)

Aucune (Facturation
au temps)

Intégrale
(Rémunération par
Commission)

Vitesse de Marché Lente (12-24 mois) Variable Rapide (3-6 mois
pour le 1er deal)

Risque
Réputationnel

Élevé (Exposition
directe) Modéré

Faible (Nous
agissons en tant
que pare-feu)

Pour synthétiser la valeur de notre proposition, une analyse comparative s'impose. La tentative d'Entrée
Directe ou le recours à un Consultant Classique impliquent un décalage entre l'effort et le résultat :
l'Entrée Directe exige un engagement de capital élevé et irréversible avant même de valider le marché,
tandis que le Consultant est rémunéré pour le temps passé, sans être redevable du succès. Le modèle
MSM POTENCY+ (ERMA) est la seule alternative qui élimine ce dilemme. Il garantit un Engagement
Capital Nul pour vous et une Garantie de Succès Intégrale pour nous. Nous réduisons drastiquement le
risque réputationnel et accélérons votre Vitesse de Marché, visant la signature du premier deal sécurisé
en 3 à 6 mois, prouvant ainsi que notre modèle est le plus efficace et le moins risqué pour une
pénétration réussie en Afrique.

L'Investissement dans la Qualité et la Conformité

Comparaison Stratégique du
Modèle d'Entrée



NOTRE SPECIFICITE

Votre entreprise évite tous les coûts fixes, la logistique locale et les
immobilisations de trésorerie. Notre rémunération repose sur une
commission (3% – 15%) et des success fees, garantissant que nous
travaillons exclusivement sur les opportunités les plus solides, les plus
bancables et les plus susceptibles d'aboutir à l'exécution.

Notre valeur ajoutée la plus critique est la Confiance Institutionnelle, qui est
la clé d'un accès réussi au marché africain. Notre positionnement de Tiers
de Confiance reconnu est stratégiquement supérieur au réseau d'un
consultant standard, car il transforme ce réseau en processus sécurisés et
acceptables par les plus hautes instances régionales. Nous sommes le pont
crédible qui connecte les standards de gouvernance internationaux avec
les réalités institutionnelles locales. Grâce à cette crédibilité, nous réduisons
de manière significative le temps d'accès aux décideurs et de structuration
du premier contrat sécurisé, un gain estimé entre 8 et 14 mois comparé à
une tentative d'entrée directe non assistée, offrant une vitesse de
pénétration inestimable.

L e marché africain présente traditionnellement trois options d'entrée pour
les groupes internationaux, chacune comportant un risque
d'engagement de capital élevé ou une absence de garantie de succès.
MSM POTENCY+ propose la quatrième voie : l'Architecture de Sécurité
sans Capital. Notre avantage compétitif réside dans l'alignement
financier strict de nos intérêts sur les vôtres. Contrairement à l'ouverture
d'une filiale, qui exige un engagement de capital immédiat et irréversible,
ou à l'engagement de consultants facturant à l'heure sans résultats
garantis, notre modèle est un Modèle à Risque Zéro.
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VALEUR AJOUTÉE POUR LE
CLIENT

Choisir MSM POTENCY+ se traduit d'abord par une réduction drastique de votre exposition au risque. En confiant

la gestion du deal flow à notre Tiers de Confiance aligné sur vos exigences de compliance internationale, vous

réduisez de manière significative le risque légal, réputationnel (FCPA) et de litige lié à l'intermédiation locale. Notre

processus de due diligence exclusif (EASF) garantit que vous traitez uniquement avec des contreparties dont la

capacité et la volonté d'engagement ont été vérifiées, assurant la sécurité de vos garanties et de votre trésorerie.

En bref, vous obtenez un Contrôle Exécutif et une transparence totale, transformant une zone de risque en un

marché prévisible.

THE THING

Nous vous garantissons un accès au marché immédiat et

accéléré. Nous vous ouvrons directement les portes des

Ministères, des Compagnies Nationales et des grands

utilisateurs stratégiques (Aéroports, Mines). Le temps de

négociation pour les contrats complexes est ainsi réduit de

moitié (passant de 12-18 mois à 6-9 mois). Grâce au mandat

ERMA, votre équipe peut se concentrer exclusivement sur

son cœur de métier – la logistique et la fourniture – tandis

que nous gérons le sourcing, la structuration et la

sécurisation du contrat local de A à Z. De plus, l'intégration

de nos Energy Project Blueprints permet d'accélérer

l'acceptation et la mise en œuvre de votre offre dans des

projets d'infrastructure déjà conceptualisés.

MSM POTENCY+ est la solution la plus rentable pour votre

expansion. En éliminant les intermédiaires multiples, vous

préservez la marge optimale de votre offre, nos

commissions étant transparentes et exclusivement liées

au succès de la signature. Plus important encore, vous

pénétrez le marché africain avec zéro engagement en

capital d'implantation lourd (pas de bureau local coûteux,

pas de masse salariale complexe à gérer). En obtenant des

mandats d'approvisionnement sécurisés grâce à notre

architecture EASF, vous construisez un flux de revenus

récurrents et fiables sur le marché le plus dynamique du

monde, maximisant ainsi le retour sur investissement.

SÉCURITÉ TOTALE ET RÉDUCTION DU RISQUE OPÉRATIONNEL

ACCÉLÉRATION COMMERCIALE ET
FOCUS STRATÉGIQUE

OPTIMISATION DE LA RENTABILITÉ
ET MODÈLE ASSET-LIGHT



1
NOTRE MÉTHODOLOGIE GARANTIT UNE
EXÉCUTION RAPIDE, CONFORME ET TRAÇABLE
DU MANDAT DE REPRÉSENTATION (ERMA). ELLE
COMMENCE PAR L'ALIGNEMENT STRATÉGIQUE
ET L'ONBOARDING (JOURS 1–15). DÈS LA
SIGNATURE DU MANDAT (INCLUANT LES
CLAUSES D'EXCLUSIVITÉ ET DE CONFORMITÉ),
NOUS TENONS UN ATELIER D'ALIGNEMENT
POUR MAÎTRISER PARFAITEMENT VOS OFFRES,
VOS PRIX DE RÉFÉRENCE ET VOS EXIGENCES
LOGISTIQUES. CETTE PHASE SE TERMINE PAR LA
VALIDATION CONJOINTE DE LA LISTE DES 5 À
10 CIBLES PRIORITAIRES (MINISTÈRES,
GRANDES INDUSTRIES, OPÉRATEURS DE
TERMINAUX) POUR UN DÉMARCHAGE
IMMÉDIAT ET CIBLÉ, ASSURANT AINSI QUE NOS
EFFORTS SONT ALIGNÉS DÈS LE DÉPART AVEC
VOS OBJECTIFS STRATÉGIQUES GLOBAUX.

ENFIN, L'ENGAGEMENT SE PROLONGE AVEC LE
SUIVI DU CONTRAT ET RETAINER
(CONTINUEL). NOTRE TRAVAIL NE S'ARRÊTE
PAS À LA SIGNATURE. NOUS SUPERVISONS
LES PREMIÈRES PHASES D'EXÉCUTION POUR
GARANTIR LA SATISFACTION DU CLIENT
LOCAL ET LA RÉCURRENCE DU CONTRAT,
ASSURANT AINSI LA PÉRENNITÉ DE VOTRE
PRÉSENCE. POUR LES MANDATS DE
REPRÉSENTATION ANNUELS, NOUS ASSURONS
UNE VEILLE STRATÉGIQUE ET LE
RENOUVELLEMENT DU RETAINER, TOUT EN
IDENTIFIANT DE MANIÈRE PROACTIVE DE
NOUVELLES OPPORTUNITÉS DE CROISSANCE
AUPRÈS DES CLIENTS SÉCURISÉS. NOUS
TRANSFORMONS AINSI UN DEAL UNIQUE EN
UN FLUX DE REVENUS RÉCURRENTS ET UNE
EXPANSION VERTICALE CONTINUE.

Notre Approche d'Exécution du
Mandat ERMA

2
VIENT ENSUITE LA PÉNÉTRATION ET
STRUCTURATION DES OPPORTUNITÉS (JOURS
15–60). C'EST LA PHASE DE GÉNÉRATION
ACTIVE DE LEADS QUALIFIÉS ET DE MISE EN
PLACE DES EASF. NOUS MOBILISONS NOTRE
RÉSEAU POUR ORGANISER DES RÉUNIONS
STRATÉGIQUES DE HAUT NIVEAU,
POSITIONNANT VOTRE OFFRE COMME UNE
SOLUTION ESSENTIELLE À LA SÉCURITÉ
ÉNERGÉTIQUE NATIONALE. NOUS EFFECTUONS
LA PRÉ-DUE DILIGENCE (EASF) POUR QUALIFIER
RIGOUREUSEMENT LES ACHETEURS ET
COMMENÇONS À CONSTRUIRE LES ENERGY
ACCESS & SECURITY FRAMEWORKS AUTOUR DE
LEURS BESOINS SPÉCIFIQUES. SIMULTANÉMENT,
NOUS UTILISONS NOS ENERGY PROJECT
BLUEPRINTS POUR INTÉGRER VOS SOLUTIONS
DANS DES PROJETS D'INFRASTRUCTURES
LOCALES CRÉDIBLES ET PRÉ-STRUCTURÉS.

LA TROISIÈME PHASE EST CELLE DE LA
NÉGOCIATION EXÉCUTIVE ET FINALISATION
(JOURS 60–120+). LE PROCESSUS DE VENTE SE
TRANSFORME EN PROCESSUS DE
SÉCURISATION CONTRACTUELLE. MSM
POTENCY+ MÈNE LES NÉGOCIATIONS LOCALES,
ASSURANT L'ALIGNEMENT DES CONDITIONS
LOCALES SUR VOS EXIGENCES
INTERNATIONALES DE GOUVERNANCE ET DE
PAIEMENT. NOUS FINALISONS L'EASF
(GOUVERNANCE, GARANTIES) ET ASSURONS
LA LIAISON ENTRE LES ÉQUIPES JURIDIQUES
LOCALES ET VOTRE LEGAL COUNSEL POUR LA
REVUE ET L'AJUSTEMENT FINAL DU CONTRAT.
NOTRE RÔLE EST DE LEVER LES DERNIERS
FREINS ET DE GARANTIR L'OBTENTION DES
GARANTIES NÉCESSAIRES POUR UNE
SIGNATURE DU DEAL RAPIDE ET SÉCURISÉE.

3 4



Le marché africain de l'énergie ne récompense pas
l'attentisme. Il récompense l'engagement structuré et
rapide. MSM POTENCY+ est prêt à mobiliser son réseau
et ses cadres de sécurisation (EASF) pour convertir
immédiatement vos intentions d'expansion en
contrats sécurisés et rentables.

1. Revue du Mandat Exécutif ERMA

Nous vous invitons à revoir le Mandat Exécutif de
Représentation (ERMA) ci-joint. Ce document
formalise notre partenariat, les exigences de
conformité et la structure de commissionnement
alignée sur la performance.

2. Atelier d'Alignement Stratégique

Dès réception de votre accord, nous programmerons
un atelier virtuel de 90 minutes avec votre direction
commerciale et juridique. L'objectif sera de valider
définitivement les cibles prioritaires, de comprendre
les spécifications techniques de votre offre et de
définir les métriques de succès pour les 6 prochains
mois.

3. Lancement du Filtrage et de la Pénétration

Immédiatement après l'atelier d'alignement, MSM
POTENCY+ activera la Phase 2 de notre méthodologie
(Section 8) : pénétration exécutive, qualification des
acheteurs et structuration des premiers Energy
Access & Security Frameworks (EASF).

Pour initier immédiatement la sécurisation de vos
opportunités en Afrique, veuillez signer le Mandat
ERMA et nous le retourner sous 7 jours.

P R O C H A I N E S  É TA P E S



CONCLUSION
Le marché énergétique en Afrique de l'Ouest est à un point d'inflexion où la Sécurité de
l'Exécution est la Nouvelle Monnaie. Les acteurs mondiaux qui prospéreront ne sont pas ceux qui
ont le plus de capital, mais ceux qui s'engagent avec la bonne architecture pour gérer la
complexité exécutive. Vous faites face à un choix clair : soit continuer sur la voie du risque
traditionnel, où l'intermédiation non alignée prolonge les délais et augmente l'exposition
réputationnelle, soit emprunter la Voie MSM POTENCY+ (ERMA). Cette dernière vous offre un
avantage concurrentiel immédiat, permettant à votre excellence opérationnelle de se traduire en
succès commercial sans les frictions locales habituelles.

En choisissant le Mandat de Représentation Exécutive (ERMA), vous obtenez plus qu'un accès :
vous sécurisez votre croissance. MSM POTENCY+ filtre, structure et sécurise la transaction de A
à Z via nos cadres Energy Access & Security Frameworks (EASF). Nous garantissons la
conformité, la bancabilité, et surtout, la conversion rapide de la demande en cash-flow récurrent.
Considérez MSM POTENCY+ comme votre assurance stratégique qui transforme le potentiel
africain en un rendement sécurisé et fiable. L'opportunité est mature ; l'heure est à l'action
structurée.



C O N T A C T  U S
Supported by MSM GIAMSM POTENCY + 

CONTACTEZ-NOUS 
msmglobalinvest@gmail.com +223 70 70 07 92

s a v o i r  p l u s a p p e l e z - n o u s


