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1.INTRODUCTION
Le continent africain représente aujourd'hui le
dernier grand réservoir de croissance économique.
Il est cependant caractérisé par un haut niveau de
friction opérationnelle et un manque de
transparence. L'entrée sur ces marchés à fort
potentiel nécessite un partenaire capable non
seulement de fournir de la conformité, mais
surtout de faciliter le trade, de dé-risquer
l'implantation, et de connecter au bon réseau
d'affaires.

MSM Nexus Gateway est l'infrastructure
d'exécution stratégique de MSM GIA. Notre rôle est
de transformer cette complexité en une voie
d'accès fluide et sécurisée vers la performance
commerciale et l'investissement.



2. MISSION ET
VISION

Mission 
Faciliter le trade et dé-risquer
l'implantation d'entreprises
internationales en Afrique, en offrant
une plateforme unique qui allie la
représentation institutionnelle,
l'ingénierie d'implantation, et l'accès à
des opportunités d'investissement
privées.

Vision
Être reconnu comme le principal
Accélérateur de Croissance Panafricain,
transformant l'intention globale en
succès opérationnel et financier
mesurable pour nos partenaires.



L'Inertie Administrative et Logistique 
Sans une expertise locale dédiée, l'activation d'une structure légale et opérationnelle en Afrique
s'apparente à un parcours d’obstacles :

Processus Lents et Répétitifs : L'enregistrement formel, l'obtention des licences sectorielles,
les permis d'exploitation et l'ouverture de comptes bancaires peuvent prendre jusqu'à 12 mois.

Conséquence Stratégique : Ces délais entraînent l'immobilisation du capital et des ressources
humaines pendant de longs mois sans générer de revenus. La direction passe un temps
précieux à gérer la paperasse plutôt qu'à exécuter la stratégie commerciale, retardant ainsi de
manière critique l'atteinte du seuil de rentabilité.

L'Isolement Commercial
(Le Manque d'Accès

Stratégique)
Le succès en Afrique dépend de qui vous connaissez,
non seulement de ce que vous vendez. L'entreprise
nouvellement implantée est souvent isolée des
sphères de décision :

Le Mur d'Accès : Il est extrêmement difficile
d'accéder aux réseaux de projets publics et privés
à haut rendement ou de co-investissement. Les
opportunités les plus lucratives restent cachées ou
distribuées au sein de cercles fermés.

Le Risque Partenarial : L'identification et la
sélection d'un partenaire local fiable (distributeur,
fournisseur de services, co-investisseur) sont
cruciales. Une mauvaise sélection peut entraîner
des complications juridiques, financières et
réputationnelles coûteuses.

Le Blocage du Trade (La
Perte de Compétitivité

Prix)

3. LE PROBLÈME : POURQUOI
L'IMMENSE POTENTIEL RESTE

INACCESSIBLE
Les entreprises étrangères échouent ou peinent à s'implanter non par manque de

capital ou d'ambition, mais à cause de trois frictions majeures :

Une stratégie d'entrée sur le marché qui ignore les
accords commerciaux régionaux est une stratégie d'échec 

Droits de Douane Maximaux : En important
directement des produits finis sans stratégie
d'intégration, l'entreprise s'expose aux droits de
douane les plus élevés, rendant le prix de vente final
non compétitif face aux acteurs déjà implantés ou aux
produits locaux.

L'Outil "Made in Africa" Ignoré : L'absence du label
"Made in Africa" empêche l'accès aux avantages de la
Zone de Libre-Échange Continentale Africaine
(ZLECAF). Ce label est la clé pour circuler à des tarifs
préférentiels, voire nuls, dans les 54 pays membres, ce
qui est essentiel pour une expansion régionale
efficace.



4. LA SOLUTION : LE PONT
D'EXÉCUTION MSM NEXUS

L'Accélérateur
d'Implantation
Opérationnelle

La Sécurisation
du Trade et de la

Logistique

L'Inclusion dans
le Réseau

"Alliance Forge"

La
Représentation
Institutionnelle

Déléguée

MSM Nexus Gateway est la réponse holistique à la friction. Nous intervenons pour
garantir l'aisance de l'implantation et l'accès au potentiel du marché. Nous
proposons un environnement d'exécution où la sécurité juridique et la fluidité
financière sont acquises, permettant à votre direction de se concentrer
exclusivement sur la performance commerciale et la capture de parts de marché.

Le MSM Nexus Gateway est structuré autour de quatre piliers essentiels. Il agit comme un
Accélérateur d'Implantation Opérationnelle, réduisant l'activation légale et administrative de
plusieurs mois à quelques semaines. Il assure la Sécurisation du Trade et de la Logistique en
optimisant la chaîne d'approvisionnement et en utilisant le label "Made in Africa" pour la
compétitivité. Il met fin à l'isolement grâce à l'Inclusion dans le Réseau "Alliance Forge", un accès
direct aux décideurs et aux opportunités de co-investissement. Enfin, notre Représentation
Institutionnelle Déléguée confère à votre entreprise une crédibilité immédiate pour les projets
d'envergure.



5. NOS SERVICES CLÉS
(AXES D'EXÉCUTION)

Les marchés africains, malgré leur potentiel de croissance inégalé, restent un défi majeur pour
les acteurs internationaux. Confrontées à une inertie administrative qui peut immobiliser le
capital, à des frictions logistiques qui annihilent la compétitivité prix, et souvent entravées par
un isolement commercial, les entreprises échouent moins par manque de vision que par
défaut d'exécution locale. L'implantation en Afrique est moins une question de stratégie
globale que de maîtrise des points de friction. MSM Nexus Gateway est l'infrastructure
indispensable qui convertit cette complexité en avantage concurrentiel.

C'est en réponse directe à ces réalités complexes, qui immobilisent le capital et freinent
l'expansion, que MSM Nexus Gateway a structuré son offre unique. Notre mission est de
neutraliser chaque point de friction pour garantir l'atteinte de vos résultats et convertir votre
ambition en succès mesurable. Nos actions sont structurées autour de cinq axes qui
garantissent une entrée rapide, connectée et stratégique.

En fonction de vos besoins spécifiques et de votre niveau de maturité sur le marché, voici la
sélection de nos services clés vous permettant d'atteindre vos résultats avec certitude : 



Contexte et Public Cible

Dans la plupart des juridictions africaines, la crédibilité et l'accès aux
projets publics ne sont pas seulement liés à la réputation globale d'une
entreprise, mais à sa stature institutionnelle locale. Une nouvelle entité,
même de taille mondiale, est souvent confrontée à des barrières d'accès
et à une lenteur bureaucratique.

Ce service est destiné à différents types d’acteurs : grandes entreprises
internationales ou aux fonds d'investissement qui ciblent les marchés que ce soit
dans l automobile, le cosmétique, la grande consommation et autres (énergie,
infrastructures, télécommunications, finance). Pour ces acteurs, le temps, c'est la
crédibilité.

Service Clé : Représentation Stratégique

Nous agissons comme votre entité de représentation locale accréditée.
Cette délégation confère à votre entreprise, instantanément, la crédibilité,
la posture et la structure d'un acteur établi.

Portée : Mandat de représentation officiel et accrédité auprès des
ministères, des grandes entreprises publiques (sociétés d'électricité, de
télécom, des ports, etc.), des organismes de régulation et des chambres
de commerce.

Objectif : Agir comme un acteur local établi dès le jour un. Donne une
crédibilité institutionnelle immédiate et débloque les portes des
décideurs.

Processus d'Implémentation

Mandat Légal : Établissement d'un accord de représentation légal qui
autorise MSM GIA à parler et à agir au nom de votre entité pour les
questions non commerciales (légales, réglementaires, institutionnelles).

Accréditation : Démarches actives pour accréditer officiellement cette
représentation auprès des administrations clés et des organismes d'État
pertinents pour votre secteur.

Filtrage et Accès : Gestion de la cartographie des parties prenantes
(stakeholders mapping) et filtrage des communications de haut niveau,
vous garantissant de n'être sollicité que pour les décisions stratégiques.

Résultat : Votre direction est libérée des tâches institutionnelles et peut
se concentrer exclusivement sur l'exécution technique et la signature des
contrats, le chemin étant déblayé par notre action.

AXE 1 : REPRÉSENTATION
INSTITUTIONNELLE DÉLÉGUÉE



Nous prenons en charge la totalité du fardeau administratif et légal,
transformant des mois d'inertie potentielle en quelques semaines
d'exécution ciblée.

Contexte et Public Cible

Ce service est l'élément central pour les PME, ETI ou Startups
internationales dont le modèle d'affaires est déjà validé et qui cherchent à
facturer rapidement sur le marché africain. La principale contrainte n'est
pas le financement, mais le Time-to-Revenue (temps d'accès au revenu).
Le fardeau des formalités locales (banque, fiscalité, licences) absorbe
souvent l'énergie et le capital des équipes dirigeantes.

Service Clé : Ingénierie d'Implantation (Activation Clé en Main)

Notre service fournit une gestion clé en main pour l'activation complète de
votre entité. Nous garantissons une entrée sur le marché conforme,
fiscalement optimisée, et surtout, accélérée.

Portée : Gestion complète de l'enregistrement de la structure légale (filiale,
succursale), obtention des licences sectorielles, activation des relations
bancaires de haut niveau (ouverture de comptes, mise en place des flux
de trésorerie), et enregistrement fiscal et social.

Objectif : Garantir une vitesse d'implantation maximale pour que votre
équipe puisse se concentrer sur la performance commerciale et la
génération immédiate de revenus.

Processus d'Implémentation

Structure Optimale : Conseil et activation de la structure légale et fiscale
la plus avantageuse.

Formalités Express : Prise en charge complète de la constitution des
statuts et du dépôt au Registre du Commerce et du Crédit Mobilier
(RCCM) pour réduire l'attente administrative de plusieurs mois à quelques
semaines.

Activation Fiscale et Bancaire : Accélération de l'ouverture des comptes
et enregistrement immédiat auprès des administrations fiscales et
sociales.

Résultat : Une entité légale pleinement opérationnelle (ready-to-operate),
avec ses comptes bancaires actifs et sa conformité fiscale assurée, prête
à recruter et à facturer.

AXE 2 : INGÉNIERIE D'IMPLANTATION
ACCÉLÉRÉE



Contexte et Public Cible

L'investissement en R&D et en identité de marque représente un coût irrécupérable s'il n'est pas
protégé. Sur un continent en pleine expansion, le risque de contrefaçon et d'usage non autorisé est
élevé. La protection de la PI est non seulement une obligation légale, mais le fondement d'un
avantage concurrentiel durable et un argument clé pour attirer les investisseurs internationaux.

Ce service cible en priorité les entreprises de la Tech, de l'industrie pharmaceutique, de la
fabrication spécialisée et les marques à forte notoriété qui possèdent un savoir-faire, un produit,
une technologie ou une identité unique nécessitant une protection multi-juridictionnelle immédiate.

Service Clé : Protection et Valorisation du Savoir-Faire Africain

Nous assurons la création d'un monopole légal sur vos innovations et votre identité de marque dans
les juridictions africaines cibles, notamment celles membres de la Zone de Libre-Échange
Continentale Africaine (ZLECAF).

Portée : Gestion complète et centralisée de l'enregistrement des marques, des brevets et des
dessins/modèles industriels via les organismes régionaux (OAPI pour la plupart des pays
francophones et ARIPO pour de nombreux pays anglophones). Cela inclut également la surveillance
et l'assistance en matière d'application des droits (enforcement).

Objectif : Créer une barrière à l'entrée légale contre les contrefaçons et l'imitation, sécuriser
l'investissement en R&D, et augmenter la valorisation de l'entreprise auprès des partenaires
financiers.

Processus d'Implémentation

Audit du Portefeuille PI : Évaluation des actifs à protéger (marques, inventions, procédés) et
définition de la stratégie de couverture géographique (OAPI vs. ARIPO vs. dépôts nationaux).

Dépôt Régional Centralisé : Préparation et dépôt accéléré des demandes de PI via les protocoles
régionaux pour couvrir simultanément plusieurs États africains sous une seule procédure.

Surveillance et Veille : Mise en place d'un système de veille légale pour détecter les dépôts
concurrents ou les usages non autorisés de votre marque ou brevet, suivi par une action en justice
rapide si nécessaire.

Résultat : L'entreprise dispose d'un cadre de protection légale robuste et multi-juridictionnel,
transformant son innovation en un actif intangible et sécurisé, essentiel pour maintenir un avantage
concurrentiel dans la zone ZLECAF.

AXE 3 : INNOVATION ET PROPRIÉTÉ
INTELLECTUELLE PANAFRICAINE (PI)



6. LA PLUS-VALUE DE NOTRE
COLLABORATION : 

une histoire brève
Les marchés africains sont des environnements de croissance exponentielle, mais ils exigent plus
que de l'exécution : ils demandent de l'accès et de l'anticipation. MSM GIA ne se contente pas
d'implanter ; nous développons proactivement des opportunités de co-investissement
structurées avec des partenaires internationaux de premier plan. Notre rôle est de transformer la
friction en flux, pour que votre implantation devienne une plateforme de rendement. Pour garantir
que vous puissiez immédiatement saisir et maximiser ces gains, nous vous offrons dès la première
année deux outils cruciaux de sécurité stratégique et d'accès au potentiel :

6.1. Abonnement Premium Offert au MSM Alliance Forge

Dès la signature du premier contrat de collaboration, vous bénéficiez d'un Abonnement Premium
offert pour la première année au MSM Alliance Forge. Ce n'est pas un simple club d'affaires, c'est
votre pôle stratégique pour monétiser l'accès et l'influence en Afrique.

Audit Gratuit : Sécurisation
Stratégique du Marché

1 année d’abonnement au
réseau MSM ALLIANCE

FORGE

CE QUE VOUS GAGNEZ IMMÉDIATEMENT



Le pôle MSM Alliance Forge est le moteur stratégique de MSM GIA. Sa proposition de valeur va au-

delà du simple conseil : il s'agit de monétiser l'accès, l'influence et la crédibilité institutionnelle de

MSM GIA pour ses partenaires.

 Monétisation du Réseau (Le "Réseau-as-a-Service")

Avantage : Accès immédiat et exclusif à un club d'affaires de haut niveau (MSM Partner Circle).

Bénéfice : Accès facilité et organisé aux décideurs (Ministres, Directeurs d'Agences, IFI régionales) pour

débloquer les projets réglementaires ou sécuriser les contrats publics (B2G). Recevez l'Intelligence

Privilégiée de MSM (newsletters, analyses d'investissement exclusives).

Intermédiation et Partenariat Stratégique

Avantage : Facilitation d'accords complexes et validation de l'intégrité des partenaires.

Bénéfice : Négociation d'alliances stratégiques de haut niveau (Joint-Ventures, Partenariats Public-

Privé) et organisation de Missions de Diplomatie Économique ciblées, vous faisant gagner un temps

précieux.

Certification et Vetting (Le "Passeport de Confiance")

Avantage : Utilisation de la crédibilité de MSM GIA comme tierce partie fiable.

Bénéfice : Devenez un acteur "Certifié" par MSM GIA, réduisant instantanément le risque perçu par les

investisseurs internationaux et les partenaires locaux.

Qu'est-ce que le MSM
Alliance Forge ?

CE QUE VOUS GAGNEZ IMMÉDIATEMENT



Afin d'explorer les opportunités spécifiques à vos objectifs et d'assurer une entrée sans

erreur coûteuse, MSM GIA vous offre un Audit Préliminaire Complet de votre stratégie

d'implantation.

Objectif de l'Audit : Sécuriser votre stratégie d'entrée en évaluant la meilleure

approche légale, fiscale et commerciale pour votre produit ou service. Nous

minimisons les erreurs initiales coûteuses qui pourraient immobiliser votre capital ou

détruire votre compétitivité.

Résultat : Une Feuille de Route d'Entrée Sécurisée et Optimisée (Analyse de la chaîne

d'approvisionnement actuelle, évaluation de la structure juridique optimale,

rapatriement des bénéfices) sans engagement, vous permettant de démarrer avec

une certitude totale sur la conformité et la fiscalité.

6.2. AUDIT GRATUIT :
SÉCURISATION STRATÉGIQUE DU

MARCHÉ



Notre approche est basée sur la vitesse
sécurisée. Nous ne fonctionnons pas de
manière séquentielle, mais en exécution
parallèle pour réduire le temps de lancement
de 50 % à 70 % et plus.

7. MÉTHODE : L'EXÉCUTION
PARALLÈLE

Phase 1 (Diagnostic &
Sécurisation) :

Lancement immédiat de l'Audit Gratuit
(Section 6.2) pour définir la feuille de
route stratégique. Simultanément,
activation de l'Axe 1 (Représentation)
pour sécuriser votre position
institutionnelle.

Phase 2 (Déploiement Accéléré) :

Lancement de l'Axe 2 (Ingénierie
d'Implantation) en même temps que la
poursuite de l'intégration au réseau
Alliance Forge (Section 6.1).

Phase 3 (Optimisation Finale) :

Finalisation de la structure légale et
lancement de l'Axe 3 (Protection PI) pour
maximiser la compétitivité et la sécurité
des actifs.

Une brève histoire 
À propos de la solution
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8. POURQUOI NOUS : LE CATALYSEUR DE
CROISSANCE MSM ET LA VALEUR LIVRÉE

MSM GIA est le partenaire idéal pour les entreprises internationales
qui cherchent un rendement élevé avec un risque maîtrisé. Nous
agissons comme un catalyseur en vous fournissant six piliers de
valeur essentiels pour garantir votre succès dès le premier jour,
condensés autour de trois thématiques de succès :

I. VITESSE ET FLUIDITÉ D'EXÉCUTION

Vitesse Stratégique : Un lancement sur le marché mesuré en
semaines plutôt qu'en mois, assurant un Time-to-Revenue
maximal.
Facilitation Opérationnelle : Nous déléguons l'intégralité du
fardeau administratif. Votre équipe de direction est libérée pour
se concentrer sur la croissance, la vente et le marketing.
Aisance et Fluidité : Un point de contact unique pour toutes les
complexités, garantissant une expérience d'implantation sans
effort.

II. ACCÈS EXCLUSIF ET RÉSEAU D'ÉLITE

Réseau d'Élite (Alliance Forge) : C'est notre différentiateur. Nous
ne vous donnons pas une liste de contacts ; nous vous donnons
accès à un club privé d'investisseurs et de projets, transformant
votre implantation commerciale en une base pour des
investissements sectoriels plus larges.
Accès aux Décideurs : Accès direct aux décideurs publics et
privés qui détiennent les projets à fort potentiel.

III. SÉCURITÉ ET CONFORMITÉ FINANCIÈRE

Sécurisation des Flux de Capitaux : Nous structurons les
mouvements transfrontaliers des fonds et la gestion des
bénéfices pour assurer la transparence et la fluidité sans friction
bureaucratique.
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9. LES PERSPECTIVES QUE NOUS
OFFRONS : AU-DELÀ DU TRADE

Diversification du ROI : 

L'implantation initiale génère des bénéfices que MSM GIA aide
à réinvestir dans un portefeuille diversifié de projets à haute
valeur (Infrastructures, Tech, Énergie). Ces opportunités,
structurées et dé-risquées par MSM, assurent un double flux
de revenus sécurisé : les profits commerciaux d'un côté et les
rendements stables des actifs d'investissement de l'autre.

Expansion Régionale Fluide :

Votre implantation initiale sert de Hub Régional Central.
Grâce à l'expertise en propriété intellectuelle (Axe 3) et
à la conformité pan-africaine assurée par MSM, votre
entité est prête à se déployer sans friction ni coût
administratif répété dans les 54 marchés de libre-
échange (ZLECAF), garantissant une pénétration de
marché rapide et économique.

L'implantation est la première étape. MSM GIA ouvre des
perspectives à long terme pour pérenniser votre succès et
diversifier vos sources de rendement :

Capitalisation Institutionnelle : 

L'association avec MSM GIA et l'établissement d'une PI
régionale forte (Axe 3) ne sont pas que des coûts de
conformité. Ils sont des actifs intangibles qui consolident
votre marque comme un acteur africain établi, crédible
et résilient. Cette crédibilité augmente la valorisation
globale de l'entreprise auprès des investisseurs et des
institutions financières internationales.

Click here to visit our website

https://msminvest.odoo.com/


CONCLUSION

MSM Nexus Gateway n'est pas un coût opérationnel, c'est un investissement
stratégique dans la certitude de l'exécution et l'accès au potentiel africain.

Notre proposition est simple : nous convertissons la friction en avantage
concurrentiel. En nous choisissant, vous obtenez la Vitesse (jusqu'à 70 % de gain de
temps sur l'opérationnalisation), la Crédibilité institutionnelle immédiate pour les
contrats publics, et la Sécurité Juridique de vos actifs grâce à notre monopole légal
régional (PI). Nous déchargeons votre direction de l'administratif pour qu'elle puisse
se concentrer exclusivement sur la croissance et la monétisation.

Nous vous invitons à initier l'audit stratégique offert. C'est l'étape fondatrice pour
transformer votre intention d'expansion en une réalité de rendement sécurisé.

Votre prochaine expansion est notre priorité. Débloquez l'Afrique avec l'exécution
assurée de MSM Nexus Gateway.



CONTACT
US

msminvest.odoo.com

msmglobalinvest@gmail.com

+223 70 70 07 92


