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Conduire un projet de création d'entreprise + ACC 1 mois

Cette formation est congue pour vous aider a concrétiser votre idée d'entreprise : de
I'évaluation et I'idéation, jusqu'a I'évaluation finale et la révision du projet. Elle passe par
toutes les étapes nécessaires, y compris l'étude de marché, la détermination du business
model et de la structure juridique, la gestion financiére, la négociation, le marketing social et
la communication, la définition des colits et des KPIs et la préparation aux présentations

Durée: 35.00 heures (5.00 jours)

Profils des apprenants
e Salarié du secteur privé ou public
e Demandeur d'emploi
e Particulier

Prérequis
e Aucun

Accessibilité et délais d'acces
Accessible PMR - Nous contacter pour vérifier si cas spécial
15 jours

Qualité et indicateurs de résultats
94% de taux de satisfaction

Objectifs pédagogiques

e L'acquisition de compétences entrepreneuriales concourant directement au démarrage, a la mise en ceuvre et au développement du projet
de création ou de reprise d’entreprise et a la pérennisation de I'activité de celle-ci.

Contenu de la formation

e Accueil des stagiaires (Jour 1 - 1h))
e Présentation des stagiaires
e Recueil des attentes et besoins des bénéficiaires
e Module 1: Evaluation et idéation (Jour 1- 3h)
e Comprendre I'importance de la cohérence de I'idée entrepreneuriale
e Evaluer I'adéquation des compétences, ambitions et contraintes personnelles
e Déterminer le profil client idéal
o |dentification des personae cibles
e Analyse des besoins de I'entreprise
e Module 2: Etude de marché (Jour 1- 3h)
e Introduction aux études de marché quantitatives
e Techniques pour réaliser des études de marché qualitatives
e Niveaux et types de concurrence
e Segmentation et ciblage du marché
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e Module 3: Business Model et Structure Juridique (Jour 2- 3h)
e Concepts clés pour I'ébauche d'un Business Model
e Développement de plans de Marketing et de Vente
e Choisir une forme juridique appropriée pour votre entreprise
e Détermination de la structure organisationnelle appropriée
e Réalisation des démarches d’immatriculation
e Module 4: Gestion Financiére (Jour 2- 4h)
e Fondamentaux de I'évaluation de la rentabilité financiére de I'entreprise
e Analyse des dispositifs financiers possibles
e Recherche de sources d'aide financiére pour la création d'entreprise
e Création d'un plan financier et de trésorerie
o Gestion efficace de la trésorerie
e Module 5: Négociation et Risques (Jour 3- 3h)
e Principes de la négociation efficace
e Stratégies pour réduire les risques financiers
o Gestion des conflits dans I'entreprise
e Prise de décision efficace
e Techniques de négociation
e Module 6: Communication et Marketing Social (Jour 3 - 4h)
e Sélection des outils de communication appropriés
e Principes de I'utilisation efficace des réseaux sociaux pour les entreprises
e Création d'une stratégie efficace de marketing sur les réseaux sociaux
e Notions de base du branding et de I'image de marque
e Principes de la conception de campagne de communication
e Module 7: Financement et Co(t (Jour 4- 3h)
e Estimation des co(ts de lancement du projet
o Gérer et évaluer les colts
e Comprendre le concept du retour sur investissement
e Stratégies pour le financement de votre entreprise
e Analyse de rentabilité simplifiée
e Module 8: Performance et Indicateurs (Jour 4- 4h)
e Introduction aux principaux indicateurs de performance (KPIs)
o Comment définir des KPIs pour votre entreprise
e Analyse des KPIs et prise de décision
e Mettre en place un tableau de bord de gestion
e Principes de la mesure de la performance
e Module 9: Préparation a la Présentation (Jour 5- 4h)
e Comment concevoir une présentation persuasive
e Elaboration d'un argumentaire de présentation
e Techniques pour donner une présentation efficace
e Préparation pour des questions et objections potentielles
e Gestion du stress et de I'anxiété avant la présentation
e Module 10: Evaluation et Revue Finale (Jour 5- 3h)
e Révision des concepts clés du business model
e Evaluation des compétences acquises
e Préparation du plan d'action pour les prochains pas
e Revue des défis communs dans la création d'entreprise
e Stratégies pour le succes a long terme.

Organisation de la formation

Equipe pédagogique
Sofiane DNEDNIA, formateur expert en création d'entreprise, dipldme supérieur avec 15 ans d'expérience.
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Ressources pédagogiques et techniques
e Cours magistraux en E-learning
e Classe virtuelle pour revoir des points sur les cours magistraux (sur demande)
e Rendez vous individuels en physique ou visio pour faire le point sur I'avancement du projet
e Cours en fichier PDF

Dispositif de suivi de I'exécution de I'évaluation des résultats de la formation
e Accompagnement sous forme de rendez vous régulier en physique ou visio avec les porteurs de projet
e 1 Mission a réaliser par semaine en lien avec le module abordé avec travaux livrables a présenter.

1 QCM a la fin de chaque module

QCM Finale générale + étude de cas ou projet personnel

Prix : 1800.00
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