TrustFlow Servicios

Optimizing B2B Sales Personalizados

para Potenciar
tus Ventas

En TrustFlow Consulting
. ofrecemos soluciones practicas,
medibles y adaptadas a la
realidad de cada negocio B2B.
Puedes contratar nuestros
servicios principales o elegir
microservicios segun tus
necesidades especificas.




SERVICIOS

PRINCIPALES

Diagnostico Comercial Lean Proceso Lean en Ventas
Analizamos tu proceso de ventas Aplicamos herramientas de mejora
de inicio a fin, detectamos continua para hacer tu proceso
oportunidades de mejora y comercial mas eficiente, eliminando
entregamos un plan de accién claro, desperdicios, estandarizando tareas
realista y enfocado en resultados. y organizando tu flujo de trabajo.

Ventas Consultivas y Acompanamiento

Entrenamos a tu equipo para vender desde la confianza,
entendiendo mejor al cliente y construyendo relaciones
duraderas que generan resultados reales.

. Este servicio
es

Tienes una empresa B2B y sientes
gue tu proceso comercial no es claro

u equipo de ventas necesita
estructura o acompafnamiento

Has probado muchas herramientas,
pero nada parece ordenarlo todo

Quieres vender mas, pero sin perder
la esencia de tu negocio

Necesitas eficiencia, confianzay
resultados reales




DIAGNOSTICO
COMERCIAL
(AUDITORIA

Al

&

Ideal para empresas que aun no tienen claridad
sobre en su proceso de ventas.

Incluye:

* Reunion de levantamiento

* Revision de procesos actuales

* Entrevistas al equipo

* Informe de hallazgos

* Recomendaciones clave de mejora
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PROCESO

COMERCIAL
LEAN

'"PAQUETE

|deal para empresas
que ya identificaron
problemas y quieren

Incluye:

* Todo el paquete 1

* Disefio del embudo de ventas

* Documentacion de roles e indicadores
* Aplicacion de herramientas Lean

» Capacitacion inicial al equipo




VENTAS
CONSULTIVAS
PARA EQUIPOS

'PAQUETE

|deal para equipos de ventas activos que
necesitan

Incluye:

* Todo el paquete 2

+ Capacitacion practica en venta
consultiva (3 a 5 sesiones)

+ Acompanamiento en campo
0 revision de casos reales

* Coaching individual con
vendedores y lideres
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Microservicio

Disefo de KPIs Comerciales O—

Mapeo del Proceso Comercial ¢

L1

Guiones y Scripts de Venta ¢

Checklists Comerciales
Personalizados

Optimizacién del
Ciclo de Ventas

1

C

Revisién de Propuestas

y Cotizaciones (

0

Taller Exprés de

Ventas Consultivas ¢

I

Auditoria Basica de CRM

:

Disefio de Rutina
Comercial Efectiva

Segmentacion de Clientes

0

I

¢Necesitas ayuda
puntual en un area?
También puedes contratar

O e

segun tus prioridades.

'Definicion de indicadores clave
para ventas, seguimiento y reporte.

'Visualizacion clara del proceso actual
y deteccion de puntos criticos.

' Creacidn de textos para llamadas,
reuniones o mensajes de prospeccion.

' Estandarizacién de tareas clave
en cada etapa del proceso.

Revision del tiempo promedio para
cerrar una ventay estrategias de mejora.

Analisis del contenido y estructura
para aumentar la tasa de cierre.

Entrenamiento practico de 90 minutos
| para mejorar escucha, preguntasy cierre.

Revision de uso y recomendaciones
| para aprovechar mejor tu herramienta.

Organizacion semanal para equipos
' comerciales enfocados en resultados.

' Definicion de targets y estrategias

y Perfiles Ideale

 diferenciadas de abordaje.

¢Listo para profesionalizar tu proceso comercial?

Agenda una sesion gratuita o solicita tu propuesta personalizada

Contactanos 523 West R

Maria Cortés

Tel: (1) 567-541-5956 | Email: maria.cortesO@outlook.com
@ @trustflow_consulting (7] [in) TrustFlow Consulting

oosevelt Blvd, Philadelphia, PA, 19120




