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¡Os damos la bienvenida al Parque
Tecnológico Urbano de Rodes en Alcoy! 

Un espacio innovador, diseñado para
impulsar el talento y la creatividad de
emprendedores, startups y empresas
consolidadas. Con una superficie de casi
12.000 metros cuadrados, Rodes tiene
como objetivo convertirse en epicentro de
la innovación, en un ecosistema
colaborativo y dinámico, preparado para
atraer y retener talento.

www.fundiciorodes.com



Zona empresas PTUR Rodes

www.fundiciorodes.com

Espacios de trabajo
Disponemos de más de 1,000
metros cuadrados de coworking y
18 oficinas privadas, ideales para
freelancers y equipos de trabajo.
Nuestras instalaciones están
equipadas para garantizar un
entorno productivo.

Conectividad y soporte
Conexión wifi de alta velocidad,
servicios de recepción,
mantenimiento y seguridad 24/7.
Además, contamos con salas de
reuniones totalmente equipadas
para presentaciones y
colaboraciones.

Eventos y formación
Organizamos seminarios, talleres
y actividades de networking que
fomentan el intercambio de ideas
y el desarrollo profesional, con
programas de mentorización y
formación continua.



Asesoramiento y apoyo técnico
Brindamos asistencia en gestión de
proyectos, soporte IT y recursos para
la transformación digital, así como
acceso al metaverso de Rodes y al
Sandbox Urbano Alcoi.

Zonas comunes y ocio
Áreas verdes, sala de juegos y zonas
de descanso para garantizar el
bienestar de nuestros miembros.

www.fundiciorodes.com

Zona empresas PTUR Rodes



Docente:

Rubén Martínez
https://www.linkedin.com/in/rubenmartinezpaya/

“Diseña proyectos de impacto y emprendimiento, habiendo mentorizado a más de
1.000 emprendedores y gestionado más de 2 millones de euros bajo los estrictos
estándares de la Unión Europea.

Pero antes de esto, Rubén estuvo en la élite del sector tecnológico. Ha liderado
equipos creando apps premiadas internacionalmente para la NBA o el Real
Madrid, ha estado en la mesa de compañías valoradas en decenas de millones de
euros, y ha fundado su propia startup de eSports consiguiendo 500.000 usuarios en
solo 12 meses.

Es un experto en producto, diseño y gestión, pero sobre todo, es alguien convencido
de que el verdadero liderazgo significa ser un referente humano, creativo y ético
para tu entorno.”

https://www.linkedin.com/in/rubenmartinezpaya/


https://forbes.es/empresas/5148/el-reto-de-los-5-dolares-de-standford/

Ponencia inspirada en uno de los casos de estudio más interesantes sobre innovación en
emprendimiento: el  'Reto de los 5 dólares de Stanford' creado por la investigadora Tina Seelig

https://www.youtube.com/watch?v=VVgIX0s1wY8

https://forbes.es/empresas/5148/el-reto-de-los-5-dolares-de-standford/
https://www.youtube.com/watch?v=VVgIX0s1wY8


La mejor forma de emprender y que mayor tasa de
éxito tiene es teniendo bastante dinero propio (no
préstamos, no capital semilla, € en la cuenta) y
mucho mucho tiempo.

Pero si estás aquí hoy es porque no es tu situación. 

Antes de nada, dejemos claro...

AVISO
1



Antes de nada, dejemos claro...

La forma que vamos a ver se basa en Lean(1) y
bootstrapping (2). No es la única forma de emprender,
pero es una forma valida y validada por evidencias.

Adelanto que tampoco es la forma más cómoda, ni
más tranquila o relajada :)

AVISO
2

1.  Lean Startup Referencia: Running Lean: Cómo iterar de
un plan A a un plan que funciona (UNIR Emprende)

2.Bootstrapping Referencia:
https://www.santanderopenacademy.com/es/blog/boo
tstrapping.html



¿Pero conoces a alguien que
emprendiese con 90€?



¿Pero conoces a alguien que
emprendiese con 90€?

Agencia de diseño  para proyectos con alma





¿Pero conoces a alguien que
emprendiese con 90€?

Desarrollo de videojuegos



Emprender en cualquier
sector/servicio/producto

Emprender con 90€



PASO 1
Emprender en SERVICIOS o PRODUCTOS DIGITALES



PASO 1
Emprender en SERVICIOS o PRODUCTOS DIGITALES

PRODUCTO FÍSICO

Tangible (se puede tocar).
Se debe almacenar.
Requiere de sistemas de producción y materias primas.

Ejemplos: Ropa, comida, bonsai, libro.



PASO 0
Para emprender con 90€ debes comenzar por algo pequeño (muy pequeño)

Cambiar el “mindset”

Con 90€ de presupuesto no podrás luchar todas las
batallas. Debes elegir bien las batallas donde lucharás.



Lo que tienes en mente...

Necesito el mejor logotipo, página web, Instagram, LinkedIn,
carpetas, tarjetas, un despacho físico, folletos, 3 trabajadores...

producto



PASO 0
Para emprender con 90€ debes comenzar por algo pequeño.
Cambiar el “mindset”

Piensa en pequeño: Si quieres crear una agencia de marketing que sea capaz de
hacer páginas web, SEO, ASO, ciberseguridad, redes sociales, CRM y fotografías,
es demasiado. Elege UNA COSA de todo eso que hagas muy bien. 

Crecimiento iterativo e incremental: comenzar en pequeño, ir lanzando, midiendo
y creciendo paso a paso.



Lo que realmente necesitas



Lo que realmente necesitas

CLIENTES



Ash Maurya

“El mayor riesgo no está en el
producto, sino en encontrar
clientes y mercados”



Ash Maurya

“El mayor riesgo no está en el
producto, sino en encontrar
clientes y mercados”

Emprender es
gestionar el riesgo



Getting Real
Getting Real es menos. Menos masa, menos software, menos
características, menos papeleo, menos de todo lo que no es
esencial (y la mayoría de lo que tú crees que es esencial en
realidad no lo es).



Referencia: https://es.wikipedia.org/wiki/Principio_KISS





PASO 0
Foco en la CAJA €€€€€€€€€



PASO 1
Emprender en SERVICIOS o PRODUCTOS DIGITALES

SERVICIO

Intangible
Se realiza en el momento de la entrega
El cliente adquiere el derecho a recibir
el servicio (no la propiedad)

Ejemplos: Corte de pelo, educación, transporte.

PRODUCTO DIGITAL

Intangible
El cliente adquiere el derecho a recibir el
producto en un formato digital, sin soporte físico.

Ejemplos: Página web, fotografías, SEO, vídeo.



PASO 1
Si actualmente ofreces PRODUCTOS piensa en convertirlo en
SERVICIO (Servitización)

· Pasar de vender coches a alquilarlos (renting)
· De comprar viviendas a gestionar su alquiler (AirBnB)



PASO 2
Pasa de “pensar” a “hacer”

· Nos enseñaron que pensar tenía valor, mucho valor. Sin embargo necesitarás poner el
foco en crear, lanzar y vender. No quiere decir que dejes de pensar, pero si mantener a
raya el “overthinking”. 

Preocuparse excesivamente por el futuro
Analizar el pasado en exceso
Dudar constantemente de uno mismo
Buscar la perfección en todo
Piensa LO PEOR que puede pasar, y si estás dispuesto a enfrentar el riesgo, adelante.

Emprender es
gestionar el riesgo



Piensa LO PEOR que puede pasar, y si estás
dispuesto a enfrentar el riesgo, adelante.
Piénsalo bien porque el peor escenario podría hacerse real.

Ejemplos: 
Salir a la calle.
Emprendedora que hace galletas (¡alto riesgo!)
Página web que no cumple con LOPD (¡alto riesgo!)

Emprender es
gestionar el riesgo



Si no estás dispuesto a asumir riesgos. 
ESTÁ BIEN. 
No te pasa nada malo, no tienes un problema.

Sin embargo para emprender deberás asumir riesgos de forma constante. Quizá el
camino no es el tuyo. 
No pasa nada, de verdad, es bueno reconocer quienes somos o el momento vital en
el que nos encontramos.
Si alguien te dice que emprender no tiene riesgo te miente. Siempre tiene riesgos.



PASO 3
Para emprender con 90€ deberás invertir horas de
trabajo. 

Muchas horas. "Capital de sudor"
(sweat equity)

Esas horas no están incluidas en los 90€ de inversión
inicial. Es una forma de hacer trampas al solitario
(porque en realidad lo más valioso son tus horas de
vida) pero lo cierto es que cuando comenzamos
emprendimientos vitales solemos disponer de más
horas que euros. Horas

90%

Dinero (€)
10%



Sweat Equity
Para los inversores en startups el Sweat
Equity es una de las métricas principales,
define “cuánto estás realmente dispuesto
a invertir en tu propia idea”. Compromiso
real.
Las horas que dedicas a tu proyecto
tienen un alto coste de oportunidad. 

4 senior DEVS con un precio de mercado de
40.000€ durante 6 meses a jornada completa



90€ por socios



ENFOQUE:

PROSPECCIÓN
DE MERCADO



ENFOQUE:

PROSPECCIÓN
DE MERCADO

Si quieres ir con total seguridad jurídica
existe una opción legal en Hacienda:

Alta previa (Modelo 036): Puedes darte
de alta en Hacienda marcando la casilla
de "alta previa al inicio de operaciones".



ENFOQUE:
El Alta Previa (Hacienda - Modelo 036/037)
Es como decirle al Estado: "Oye, voy a montar algo, voy a empezar
a tener gastos y reuniones, pero todavía no estoy ganando
dinero".
Coste Mensual: 0€. No pagas cuota de autónomos.
Para qué sirve: Te permite desgravar el IVA de tus gastos iniciales
(esos 90€ en dominio, hosting o una maleta para visitar clientes).
Lo que NO puedes hacer: No puedes emitir facturas de venta ni
prestar el servicio de forma habitual.
Lo que SÍ puedes hacer: Comprar suministros, alquilar un local (si
lo tuvieras), pedir presupuestos y visitar clientes para captar
interés.
Duración: Es una situación transitoria. Hacienda espera que en
unos meses pases al alta real o te des de baja.

PROSPECCIÓN
DE MERCADO

Si quieres ir con total seguridad jurídica
existe una opción legal en Hacienda:

Alta previa (Modelo 036): Puedes darte
de alta en Hacienda marcando la casilla
de "alta previa al inicio de operaciones".



ENFOQUE:

PROSPECCIÓN
DE MERCADO

Para poder trabajar y cobrar necesitas
darte de alta. 
Si vas a cobrar 1€, necesitas darte de
alta como autónomo.

A final de mes te cobrarán la tarifa, por
lo empiezas el día 1 y
tendrás 30 días para diseñar crear y
cobrar tu primer servicio o producto
digital.

Si quieres ir con total seguridad jurídica
existe una opción legal en Hacienda:

Alta previa (Modelo 036): Puedes darte
de alta en Hacienda marcando la casilla
de "alta previa al inicio de operaciones".

ALTA COMO
AUTÓNOMO

Trabajo 

Cobrar tu primera
factura

30 días



ENFOQUE:

PROSPECCIÓN
DE MERCADO

Para poder trabajar y cobrar necesitas
darte de alta. 
Si vas a cobrar 1€, necesitas darte de alta
como autónomo.

A final de mes te cobrarán la tarifa, por lo
empiezas el día 1 y
tendrás 30 días para diseñar crear y
cobrar tu primer servicio o producto
digital.

Si quieres ir con total seguridad jurídica
existe una opción legal en Hacienda:

Alta previa (Modelo 036): Puedes darte
de alta en Hacienda marcando la casilla
de "alta previa al inicio de operaciones".

ALTA COMO
AUTÓNOMO

Trabajo 

Cobrar tu primera
factura

30 días

"Ser Autónomo" (Seguridad Social - RETA)
Es cuando ya te consideras un profesional en
activo. Es el alta en el Régimen Especial de
Trabajadores Autónomos.

Coste Mensual: 80€ (Tarifa Plana en 2026). 
Para qué sirve: Te da derecho a ejercer la
actividad legalmente, emitir facturas, cobrar a
clientes y tener cobertura de seguridad social
(baja médica, jubilación, etc.).
Obligatoriedad: Debes hacerlo en el momento
en que empieces la actividad real o realices tu
primera venta.



NO DEBES, NO PUEDES,
NUNCA SE TE OCURRA
Emitir una factura sin estar de
alta, por favor.



Emprender con 90€
Caso ejemplo: Agencia gestión redes sociales.

Marco y Alicia deciden crear una
Agencia de Marketing Digital centrada
en la gestión de Redes Sociales



Emprender con 90€
Caso ejemplo: Agencia gestión redes sociales.

Crear naming
Crear logo: IA
Crear perfil digital Redes Sociales
Crear página Web con IA
Crear documentos de venta
Tarjeta de visita con QR
Conseguir primer cliente
Dar de alta como autónomo
Software para gestionar facturas
Cobrar primera factura: Primer mes gestoría



NAMING

https://consultas2.oepm.es/LocalizadorWeb/busqueda
Denominacion

Comprobación de Dominio
DOMINIOS.ES

https://www.rmc.es/IntroDenominaciones.aspx

https://consultas2.oepm.es/LocalizadorWeb/busquedaDenominacion
https://consultas2.oepm.es/LocalizadorWeb/busquedaDenominacion
https://www.rmc.es/IntroDenominaciones.aspx


Deciden llamarse:
Social Panda

Crear naming

Crear logo: IA

Crear perfil digital Redes
Sociales

Crear página Web con IA

Crear documentos de venta

Tarjeta de visita con QR

Conseguir primer cliente

Dar de alta como autónomo

Software para gestionar
facturas

Cobrar primera factura:
Primer mes gestoría

Dame 10 nombres originales para una
Agencia de Marketing DIgital centrada
en la gestión de Redes Sociales



Dame 10 nombres originales para una Agencia
de Marketing Digital centrada en la gestión de
Redes Sociales y además comprueba que está
disponible el dominio “.com” de todas ellas.







Crear naming

Crear logo: IA

Crear perfil digital Redes
Sociales

Crear página Web con IA

Crear documentos de venta

Tarjeta de visita con QR

Conseguir primer cliente

Dar de alta como autónomo

Software para gestionar
facturas

Cobrar primera factura:
Primer mes gestoría

https://looka.com/

https://looka.com/


Crear naming

Crear logo: IA

Crear perfil digital Redes
Sociales

Crear página Web con IA

Crear documentos de venta

Tarjeta de visita con QR

Conseguir primer cliente

Dar de alta como autónomo

Software para gestionar
facturas

Cobrar primera factura:
Primer mes gestoría





Crear naming

Crear logo: IA

Crear perfil digital Redes
Sociales

Crear página Web con IA

Crear documentos de venta

Tarjeta de visita con QR

Conseguir primer cliente

Dar de alta como autónomo

Software para gestionar
facturas

Cobrar primera factura:
Primer mes gestoría

Ayúdame a crear una descripción, máximo 700 caractéres, para una agencia
de Marketing Online especializada en gestionar redes sociales.



Crear naming

Crear logo: IA

Crear perfil digital Redes
Sociales

Crear página Web con IA

Crear documentos de venta

Tarjeta de visita con QR

Conseguir primer cliente

Dar de alta como autónomo

Software para gestionar
facturas

Cobrar primera factura:
Primer mes gestoría

Página web:

DEBE SER UNA LANDING PAGE INFORMATIVA
(Si aún no eres autónomo)
No de venta: no precios, no carrito de la compra, sin
pasarela de pago (Stripe/PayPal) activa

Para la Seguridad Social, la obligación de darte de alta como autónomo
nace cuando realizas una actividad de forma habitual. Tener una web
abierta al público con un carrito de compra, precios listados y ofreciendo
servicios 24/7 se considera una "presunción de habitualidad".

Tu landing page debe ser para mostrar posibilidades, captar LEADS y solo
informativa, NO DE VENTA. "Próximo lanzamiento", "En fase de proyecto".
Recuerda que estás en prospección de mercado.

Si necesitas mostrar precios y añadir carrito de la compra, necesitas darte
de alta como autónomo aunque solo vendas 1 céntimo de euro.



Ver página publicada:
------------------
https://social-panda-aqeddgwongf94b6k.builder-preview.com/



Crear documentos de venta

Tutorial de “cómo crear documento de ventas”
Método Genion >

Crear naming

Crear logo: IA

Crear perfil digital Redes
Sociales

Crear página Web con IA

Crear documentos de venta

Tarjeta de visita con QR

Conseguir primer cliente

Dar de alta como autónomo

Software para gestionar
facturas

Cobrar primera factura:
Primer mes gestoría



Tarjeta de visita con QR
www.codigos-qr.com

www.socialpanda.com

Nombre Apellido
Telf. 000 000 000

Crear naming

Crear logo: IA

Crear perfil digital Redes
Sociales

Crear página Web con IA

Crear documentos de venta

Tarjeta de visita con QR

Conseguir primer cliente

Dar de alta como autónomo

Software para gestionar
facturas

Cobrar primera factura:
Primer mes gestoría



Añadir a página de inicio de tu móvil



Conseguir primer cliente: PROSPECCIÓN DE MERCADO

Familia Amigos
cercanos Conocidos

Formaciones
gratuitas en
espacios de
coworking

Asistencia a
EVENTOS

0€
Crear naming

Crear logo: IA

Crear perfil digital Redes
Sociales

Crear página Web con IA

Crear documentos de venta

Tarjeta de visita con QR

Conseguir primer cliente

Dar de alta como autónomo

Software para gestionar
facturas

Cobrar primera factura:
Primer mes gestoría



Alta como autónomo
Gratuita en Punto PAE

Crear naming

Crear logo: IA

Crear perfil digital Redes
Sociales

Crear página Web con IA

Crear documentos de venta

Tarjeta de visita con QR

Conseguir primer cliente

Dar de alta como autónomo

Software para gestionar
facturas

Cobrar primera factura:
Primer mes gestoría

Desde enero 2025 existe un punto PAE (Punto de Atención al Emprendedor)
gestionado por Impulso Cooperativo en las instalaciones de Genion Lab. 

Si gestionas tu alta como autónomo desde uno de estos puntos PAE no
tendrá ningún coste. A precio de mercado estamos hablando de
aproximadamente 80€.

https://paeelectronico.es/es-es/Paginas/Home.aspx

Más info puntos PAE:

80€

0€

https://paeelectronico.es/es-es/Paginas/Home.aspx


SOFTWARE GESTIÓN FACTURAS
Crear naming

Crear logo: IA

Crear perfil digital Redes
Sociales

Crear página Web con IA

Crear documentos de venta

Tarjeta de visita con QR

Conseguir primer cliente

Dar de alta como autónomo

Software para gestionar
facturas

Cobrar primera factura:
Primer mes gestoría

https://www.holded.com/es

Conta Simple (free)

https://www.holded.com/es


Crear naming
Crear logo: IA
Crear perfil digital Redes Sociales
Crear página Web con IA
Crear documentos de venta
Tarjeta de visita con QR
Conseguir primer cliente
Dar de alta como autónomo
Software para gestionar facturas
Cobrar primera factura: Primer mes gestoría

Caso ejemplo: Agencia gestión redes sociales.

0€
0€
0€
15€
0€
0€
0€
0€
0€
75€

Emprender con 90€

90€ 



Continuar el camino
cliente - presupuesto - facturar - cobrar -cliente -

presupuesto - facturar - cobrar -cliente - presupuesto -
facturar - cobrar  



www.fundiciorodes.com
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	Emprender con 90€
	Caso ejemplo: Agencia gestión redes sociales.

	Emprender con 90€
	Caso ejemplo: Agencia gestión redes sociales.

	NAMING
	https://consultas2.oepm.es/LocalizadorWeb/busquedaDenominacion
	https://www.rmc.es/IntroDenominaciones.aspx

	Deciden llamarse: Social Panda

	Dame 10 nombres originales para una Agencia de Marketing DIgital centrada en la gestión de Redes Sociales
	Dame 10 nombres originales para una Agencia de Marketing Digital centrada en la gestión de Redes Sociales y además comprueba que está disponible el dominio “.com” de todas ellas.
	https://looka.com/
	Crear naming Crear logo: IA Crear perfil digital Redes Sociales
	Crear página Web con IA
	Crear documentos de venta
	Tarjeta de visita con QR
	Conseguir primer cliente
	Dar de alta como autónomo
	Software para gestionar facturas
	Cobrar primera factura: Primer mes gestoría
	Crear página Web con IA

	Ayúdame a crear una descripción, máximo 700 caractéres, para una agencia de Marketing Online especializada en gestionar redes sociales.
	Crear página Web con IA

	Página web: DEBE SER UNA LANDING PAGE INFORMATIVA (Si aún no eres autónomo) No de venta: no precios, no carrito de la compra, sin pasarela de pago (Stripe/PayPal) activa
	Para la Seguridad Social, la obligación de darte de alta como autónomo nace cuando realizas una actividad de forma habitual. Tener una web abierta al público con un carrito de compra, precios listados y ofreciendo servicios 24/7 se considera una "presunción de habitualidad".
	Tu landing page debe ser para mostrar posibilidades, captar LEADS y solo informativa, NO DE VENTA. "Próximo lanzamiento", "En fase de proyecto". Recuerda que estás en prospección de mercado.
	Si necesitas mostrar precios y añadir carrito de la compra, necesitas darte de alta como autónomo aunque solo vendas 1 céntimo de euro.

	Ver página publicada: ------------------ https://social-panda-aqeddgwongf94b6k.builder-preview.com/
	Crear documentos de venta

	Crear documentos de venta
	Tutorial de “cómo crear documento de ventas” Método Genion >
	Tarjeta de visita con QR


	Tarjeta de visita con QR
	www.codigos-qr.com
	Nombre Apellido Telf. 000 000 000
	www.socialpanda.com

	Añadir a página de inicio de tu móvil
	Conseguir primer cliente
	Conseguir primer cliente: PROSPECCIÓN DE MERCADO
	Familia
	Amigos cercanos
	Conocidos


	0€
	Formaciones gratuitas en espacios de coworking
	Asistencia a EVENTOS
	Dar de alta como autónomo


	Alta como autónomo Gratuita en Punto PAE
	80€
	0€
	Desde enero 2025 existe un punto PAE (Punto de Atención al Emprendedor) gestionado por Impulso Cooperativo en las instalaciones de Genion Lab.
	Si gestionas tu alta como autónomo desde uno de estos puntos PAE no tendrá ningún coste. A precio de mercado estamos hablando de aproximadamente 80€.
	Más info puntos PAE:

	https://paeelectronico.es/es-es/Paginas/Home.aspx
	Software para gestionar facturas



	SOFTWARE GESTIÓN FACTURAS
	Conta Simple (free)
	https://www.holded.com/es


	Emprender con 90€
	Caso ejemplo: Agencia gestión redes sociales.

	90€
	Continuar el camino
	www.fundiciorodes.com

