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Découvrez les stratégies efficaces pour générer des leads qualifiés
et stimuler la croissance de votre entreprise B2B dans le secteur
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technologique et digital.
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1 Lemailing 92 Les publicités
Une approche directe et ciblées
personnalisable pour Sur Google, Meta et
atteindre vos prospects. LinkedIn.

3 Lautomatisation de messages sur Linkedin

Pour une approche professionnelle et personnalisée a grande
échelle.




Noms de Domaine

Créez un domaine dédié aux
campagnes, similaire mais distinct
de votre domaine principal.

Protocoles de Sécurité

Configurez SPF, DKIM et DMARC
pour assurer la délivrabilité et la
credibilité.

Préchauffage IP

Augmentez progressivement le
volume d'envois pour batir une
bonne réputation d'expéditeur.



1. Achat et paramétrage du nom de domaine

HRTHA

Configuration du Nom de Protocole SPF

Domaine - L
Vérifiez que votre serveur est autorisé

Creez un domaine dédié aux a envoyer des emails, limitant les

campagnes, proche mais distinct de risques de spam et d'usurpation.

votre domaine principal (ex: SPF (Sender Policy Framework)
SaaSPourlLeMedical.com pour le

domaine SaaSmedical.com).

2. Préchauffer son adresse IP

|
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Cryptograt signature

Cryptoc Signature

DKIM et DMARC

Authentifiez vos emails avec des
sighatures numériques uniques et des
protocoles de vérification avancés.

DKIM (DomainKeys Identified Mail)

DMARC (Domain-bases Message
Authentification)

Pour éviter que vos emails ne soient marqués comme spam, envoyez-les progressivement depuis vos nouvelles

adresses afin de batir une bonne réputation d'expéditeur. Par exemple, commencez par 5 emails le premier jour, puis

augmentez progressivement jusqu'au volume prévu.

Astuce: des logiciels existent pour assurer automatiquement le préchauffage de l'adresse IP, comme Lemwarm, édité par

Lemlist
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L'Avantage du Test Continu en Emailing (1/2)

C'est LA grande valeur ajoutée de I'emailing: le test pour une amélioration continue. Les consoles de contrdle de
campagne proposent en effet toutes les statistiques en temps réel. Il est donc aisé de voir rapidement ce qui peut étre
ameélioré. Emails recus, ouvertures, conversions clics et méme comportements des prospects peuvent étre monitorés,
comme dans l'exemple ci-dessous.

= . o
Iemllst €l | & @ +5 Inviter des utilisateurs Q. Page de recherche, utilisateur, email, @domaine, campagne, mdi¢ g Qm

@ Tableau de bord

Tableau de bord ot Inviter des utilisateurs
MENU PRINCIPAL
71 Campagnes + Mon fournisseur de 1{{-s[-9 En pause
@ Mes taches dues s @ i 5 i@
i ; g messagerie Gardez les e-mails & l'abri du
I Rapports e Aucune tache pour aujourd'hui :
©@ras connecté spam
£ Modéles
2 Se désabonner
Préparez-vous a commencer a toucher votre public, Tristan ! 7
& Taches
@ Forfaits et facturation ° Vérifiez votre adresse e-mail 2 Connectez I'e-mail de votre expéditeur ° Définir un domaine de suivi personnalisé
3 Paramétres de I'équipe v
Posta e plotage o : s Dites-nous & partir de quelle adresse e-mail Votre domaine de suivi personnalisé est
Votre email est correctement vérifie : nar
vous souhaitez envoyer des campagnes. configuré.
RESENLRCES ~ Email verifieé . = ) ,
Connecter le fournisseur de messagerie + CTD configuré
E Conseils et guides gratuits
4 Veérification RGPD o Créez votre premiére campagne 6  Essayez l'extension Linkedin

»

EI QualiRetraite .
d Plan actif - 5 sidéges v —
Avant d'envoyer des e-mails, assurez-vous que

\/nlie aua? rréd untra nramidra Famnanna Ainiitar at anrirhicea” lac laade Ada | inkadin vare



L'Avantage du Test Continu en Emailing (2/2)
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Pour anticiper cela, il est recommandé de mettre en place de I'A/B testing. En d'autres mots de prévoir une comparaison
de formes d'emails avant le premier, dans le but de multiplier les chances de réussite. Une méthode créée et maintenant
utilisée par tous les GAFAM.

A/B Testing

50% recipients in a sample group 50% recipients in a sample group
see variation A see variation B

M Marketing emak Designar
—' Variant A

| Marketing emaik Designer ™
| [ ~ '

| ‘' VariantB
Design Summary  insights  Related

|
Dvsgner | 4y |
— .

| Design Summary  Insights Related

Join us to Celebrate! |

Vs

i Send the winner variation to
the rest of the audience
CTR: 13% CTR: 35%

»
>
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Types d'Emails pour la Génération de Leads

Cold Emailing Emails Informatifs Newsletters

Messages courts et pertinents pour Partagez des ressources utiles pour Fidélisez vos clients et tenez les

capter |'attention de nouveaux établir votre crédibilité et renforcer les  informés de vos actualités. C'est un

prospects. relations. puissant outil de marketing pour
renforcer I'engagement a long terme.

LOGO

= - _ N m‘sj‘eh\(ro‘F‘re‘(”NeWSIGtter

e —
[ ——— — . Hey [Fmspect], Accuell || Bostiqueenigne || Bog || Contacts || Faa
L'édito de ConseilsMarketing.fr
T Congrats on closing your seed funding. That means you're probably starting to £ e SanoLaus! prophon<osS AR RE ClosMORMENGA L1 fs b

think about how you'll raise your A round. _— ’ ’
Grace 3 ces livres gratuits découvrez comment recrutrer de nouveaux prospects, fidéliser
vos clients. Bien entendu ces livres sont disponibles sur Conseilshlarketing fr et vous étes
- . . ; . libres de les cifiuser 3 vos amis et contacts.
Other founders report that it's 100x easier to raise money if they've already
g 8 5 Merdi de vore attention rendezvous le mois prochain !
figured out how to profitably acquire customers.

Kitde st keting du Créateur d'entreprise

I've found that David Skok's articles on unit economics are an amazing
Pl 80200 pages pour s s craton deniepriae, d chox
om o Tetrepse & resorche des remers clnts
Renser

resource to help with that.

Here's one: http://www.forentrepreneurs.com/saas-metrics-2/

Have you read them? =
ctull et maient son i doffores

Do 0 0 s ol it i B i e ‘

Regards,

[Your name] i Marketing de 2007

=En

Une mine infrmtons pour roue des sements de cromsance ‘

o000 ] [ Acheter |

L]




Les publicités ciblées sur Google, LinkedIn et Meta offrent des
opportunités précieuses pour atteindre vos clients idéaux. Grace au
ciblage avanceé, vous pouvez créer des campagnes parfaitement
adaptées a votre audience, maximisant ainsi votre retour sur
investissement. Encore plus aujourd'hui avec les derniers
développements, comme les audiences lookalike.

Comparaison de plateformes publicitaires (Gosgle, Linkedin at Metal

&0
&0

40

Fourcentage (%)

20

Google Linkedin bdeta

|- Efficacité des colls
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Google Ads : Search et Display

Google Search Google Display
Apparaissez dans les premiers résultats de recherche Affichez des banniéres ou vidéos sur des sites tiers.
lorsque les prospects cherchent une solution. Tres Moins performant mais utile pour la notoriété de marque.

efficace pour la génération de leads.

Si la premiére option ne recoit pas d'échos favorables, la deuxieme est une mine d'or pour la génération de leads. Les
annonces Google apparaissent au moment précis ou le prospect cherche une solution a son probléme et se présentent
comme une des solutions. La publicité est donc considérée comme non intrusive et convertit ainsi de nombreux
prospects en leads.

Sponsorisé

© petit-et-fils.com
https:/iwww petit-et-fils.com » serrurier » pau 3

Artisan Serrurier - Pau - Serrurier Pau

Serrurier Agree, Ouverture de Porte, Changement de Serrure, Reparation Porte Vandalisee.

Serruriers a Proximite
Serrurier a Proximite de Chez Vous Pau

Ouverture de Porte
Ouverture de PorteY Appelez Nous Pau

Sponsorisé

business.google.com
https://business. google.com

24h/24 7j/7 - Serrurier Pau tarbes en 20mn - Serrurier depanneur

Depannage en serrurerie a h24 rapide et pas cher. Sur Pau Tarbes et alentours.
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Linkedin Ads : Le B2B par
Excellence

1 Ciblage 2 Crédibilité
Professionnel Renforcée
Precis Profitez de la réputation
Segmentez votre audience sérieuse de LinkedIn pour
selon le poste, le secteur améliorer votre image de
ou la localisation. marque.

3 Synergie avec I'Emailing

Renforcez I'impact de vos campagnes email grace a une
présence publicitaire sur LinkedIn.



acebook and Instagram Ad

Meta Ads : Facebook et

; Instagram
[ 28 Ndgy ————» | @- ]
Grande Portée Ciblage Avancé
E Targeting +J Idéal pour sensibiliser des Visez les prospects par age,
T ' audiences variées a grande sexe, niveau d'éducation,
191 M échelle. etc...
@ Gender o
Education o Cout-Efficacité
B terest Béneéficiez d'un colt par clic genéralement infeérieur a celui de

& LinkedlIn.

Hobbies

@ Behaviors . |
@ Behaviors

g—)
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La Puissance des Audiences Similaires
(Lookalike)

Les audiences similaires permettent d'identifier des prospects partageant des caractéristigues communes avec vos
clients actuels. En analysant votre base de données clients, les plateformes comme Meta, LinkedIn et Google ciblent des

profils similaires, maximisant ainsi I'efficacité de vos campagnes.

Avantages des audiences similaires (lookalike) Exemple d'audience similaire :

Ciblage précis | 90%

Base de Données Clients

Amélioration du ROI f 8% Responsables marketing dans des startups tech

Analyse de Plateforme

Exploration de nouveaux marchés f 75%

Identification des caractéristiques communes

Augmentation de la portée | 80%

Audience Similaire

0 20 40 60 80
Importance (%)

Nouveaux responsables marketing dans des
entreprises similaires
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L'Automatisation de
Messages personnalisés
sur LinkedIn

LinkedIn est la plateforme professionnelle par excellence pour le B2B.
L'automatisation des messages permet de contacter rapidement des
prospects tout en maintenant une personnalisation qui renforce
I'impact de votre approche.

Exemple de personnalisation de messages sur LinkedIn

Suivi personnalise
Message d'introduction 15%
0%

Propositian de vakeur
20%

ientification du bezain
5%
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Avantages de I'Automatisation sur LinkedIn

Gain de Temps

Avec des outils comme Lemlist ou
Phantombuster, automatisez I'envoi
de centaines de messages tout en
adaptant chaque message au profil du
prospect.

Connexions Authentiques

Personnalisez vos messages avec les
données du prospect pour montrer
votre connaissance de ses besoins.

Amélioration Continue

Grace aux statistiques en temps reéel,
analysez les types de messages qui
fonctionnent le mieux et ajuster vos
approches en conséquence.



Conseils pour une
Croissance Durable

Personnalisation

Adaptez vos messages a
chaque segment de votre
audience.

Cohérence

Maintenez une image de
marque cohérente sur tous
les canaux.

Valeur Ajoutée

Offrez toujours du contenu
pertinent et utile a vos
prospects.

Agilite
Soyez prét a ajuster vos

stratégies en fonction des
retours et des résultats.

LEAD FACTORY



Conclusion : Vers une
Croissance B2B Maitrisée

En maitrisant ces stratégies de génération de leads outbound -
emailing, publicités ciblées et automatisation LinkedIn - et en adoptant
une approche d'amélioration continue, votre entreprise B2B dans le
secteur tech et digital est bien positionnée pour une croissance
soutenue et maitrisée.




