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SUAS VENDAS COM PARCERIAS

Introducdo

O mercado imobilidrio estd em constante evolucdo, e a forma como os corretores e
imobilidrias negociam também precisa acompanhar essas mudangas. A vendad
compartilhada surge como uma estratégia inovadora e eficiente para maximizar
oportunidades, reduzir esforgos individuais e aumentar as chances de fechar negdcios mais
rapidamente. Neste e-Book, vocé aprenderd tudo o que precisa saber sobre a venda
compartilhada, desde seus beneficios até a aplicagdo pratica. Vamos explorar como parcerias
estratégicas podem potencializar seus resultados, utilizando ferramentas modernas e
abordagens testadas no mercado. Se vocé é corretor de imoveis autdnomo, proprietdrio de
imobilidria ou gestor de vendas, este guia foi feito para vocé. Aqui, apresentaremos técnicas
comprovadas, insights valiosos e exemplos reais para que vocé possa implementar esse
modelo de trabalho e transformar seu desempenho no setor imobilidrio.

Vamos comecar?

@ Made with Gamma



https://gamma.app/?utm_source=made-with-gamma

nousxpert -

1. O que &€ a Venda Compartilhada?

A venda compartilhada é uma estratégia onde agentes do ramo imobiliario (corretores e
imobilidrias) se unem para vender iméveis em parceria. Em vez de trabalhar de forma isolada,
os profissionais do mercado imobilidrio podem compartilhar informacdes sobre seus clientes e
portfolios, aumentando exponencialmente suas chances de encontrar o comprador ideal para
cada imovel.

Beneficios da Venda Compartilhada

Maior alcance de s3] Reducgdo do <) DivisGo de
clientes tempo de esforcos

A parceria entre negociacado Em vez de um corretor
corretores amplia a Com mais profissionais fazer tudo sozinho,
base de leads trabalhando em cada parceiro pode
qualificados, conjunto, as vendas focar no que faz
aumentando as podem ser concluidas melhor, otimizando o
oportunidades de Mais rapidamente. [processo.

venda.

n Mais credibilidade e confianca B Acesso a um portfélio mais

Trabalhar em rede fortalece sua diversificado

reputacdo no mercado e aumenta d Compartilhar imoveis com outros
confianga dos clientes. corretores permite que vocé ofereca
mMais opcdes aos seus clientes.

A venda compartilhada ndo é apenas uma tendéncia, mas uma necessidade para se
destacar no mercado atual. Quem adota essa estratégia consegue mais negocios, mais
rdpido e com menos desgaste.

Nos proximos capitulos, veremos como estruturar parcerias imobilidrias de sucesso, definir
acordos vantajosos e usar ferramentas tecnoldgicas para facilitar esse processo.
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2. Como Estruturar Parcerias
Imobilidrias de Sucesso

Criar parcerias imobilidrias efetivas e sustentdaveis exige planejamento e estratégia. Aqui
estdo os passos essenciais para garantir que suas parcerias sejam produtivas:

Escolha os parceiros certos

e Busque corretores e imobiliarias com credibilidade no mercado.

e Certifique-se de que possuem valores e ética profissional semelhantes aos
seus.

e Avalie a experiéncia e histérico de vendas dos parceiros.

Defina expectativas e responsabilidades

e Esclareca como sera feita a captacédo de clientes e divis@o das tarefas.

e Estabeleca critérios claros para divisdo de comissées e fechamento de
negocios.

e Utilize acordos escritos para formalizar a parceria e evitar conflitos.

Utilize plataformas e ferramentas adequadas

e HousXpert: Uma plataforma inovadora que facilita o gerenciaomento de
parcerias, compartilihamento de imoveis e acompanhamento das
negociagodes.

e CRM Imobilidrio: Ajuda a organizar os contatos e leads, tornando o processo
mais eficiente.

e Grupos e redes de corretores: Faga parte de comunidades onde vocé pode
encontrar parceiros estratégicos, vocé pode inclusive utilizar dos links gerados
pela HousXpert para divulgar seus imdveis nesses grupos e garantir que os
corretores terdo um contrato de parceria formalizado com vocé protegendo
seus interesses e transformando competidores em aliados, tudo com
seguranca juridica e eficiéncia.

No préoximo capitulo, falaremos sobre os diferentes modelos de diviséo de comissées € como
garantir um acordo justo para ambas as partes.
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3. Divisdo de
Comissoes na Venda
Compartilhada

Uma das maiores preocupagdes dos corretores ao
trabalhar com venda compartilhada € como dividir
as comissoes de forma justa. Existem diferentes
formas de estruturar esse acordo:

Modelos de Divisdo de Comisséo

50/50

O modelo mais comum, onde o corretor que
capta o imdvel e o corretor que traz o comprador
dividem a comissdo igualmente.

60/40

O corretor que captou o imoével recebe 60% da
comissdo, e o corretor que trouxe o cliente fica
com 40%.

70/30

Utilizado quando um dos corretores tem um

papel mais ativo na negociacdo e fechamento
do contrato.

O importante & definir o modelo com clareza desde o
inicio, evitando desentendimentos entre os parceiros.

No proximo capitulo, exploraremos as melhores
ferramentas tecnolégicas para gerenciar a venda
compartilhada e garantir transparéncia no processo.
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4. Ferramentas Tecnoldgicas para
Gestdo da Venda Compartilhada

O uso da tecnologia &€ um diferencial essencial para otimizar a venda compartilhada.

Ferramentas especializadas ajudam no gerenciamento das transacdes, comunicagcdo com

parceiros e controle de comissdes. Veja algumas das principais solugdes disponiveis:

-
- —

Plataformas de Gestdo
de Parcerias

HousXpert: Criada
especificamente para
facilitar a venda
compartilhada,
permitindo o cadastro de
imoveis, divisGo
automatica de comissdes
e comunicacdo segura
entre corretores.

CRM Imobiliario:
Softwares como HubSpot,
RD Station e PipeDrive
ajudam a organizar o funil
de vendas e acompanhar
leads.

GO

0000
ooo

Ferramentas de
Comunicacgdo e
Colaboracgdo

e WhatsApp Business:
Otimo para interagir com
parceiros e clientes de
forma rapida e eficiente.

e Slack: Permite criar canais
organizados para
comunicagdo entre times
e parceiros.

e Trelloe Asana:
Ferramentas Uteis para
gerenciamento de tarefas
e acompanhamento de
processos de venda.

]

Plataformas de
Divulgacéo e
Captacgdo de Leads

e Redes sociais: Focebook,
Instagram e LinkedIn sdo
essenciais para divulgar
imoveis e se conectar
com clientes potenciais.

e Google Meu Negocio:
Ajuda a destacar sua
imobilidria nas pesquisas
locais do Google.

e Sites imobilidarios: Portais
como ZAP Imobveis,
VivaReal e OLX sdo
excelentes para divulgar
imoveis de forma
estratégica, assim como,
ter sempre a sua Landing
Page da "Housx'
atualizada com os seus
imoveis e dos seus
parceiros.

No préoximo capitulo, abordaremos estratégias avangadas para atrair e converter clientes

utilizando a venda compartilhada.

@ Made with Gamma


https://gamma.app/?utm_source=made-with-gamma

nousxpert -

5. Estratégias Avancadas para Atrair
e Converter Clientes

Para que a venda compartilhada seja eficiente, € essencial aplicar estratégias que atraiam
clientes qualificados ¢ acelerem o fechamento das negociagdes. \/eja algumas abordagens

comprovadas:

** Marketing Digital para s Uso Estratégico das Redes

Corretores e Imobiliarias Sociais

* Landing Pages de Alto Impacto: Utilize e Instagram e Facebook: Publicagdes de
pdginas otimizadas para captagdo de imoveis com apelo emocional, stories
leads como a da "Housx’, destacando os com depoimentos de clientes satisfeitos
beneficios de trabalhar com venda e anuncios segmentados.
compartilhada. e LinkedIn: Conexdes estratégicas com

e Anudncios Patrocinados: Invista em outros profissionais do setor para
Google Ads e Facebook Ads para atingir fortalecer sua rede de parcerias.
um publico altamente segmentado. e YouTube e TikTok: VVideos curtos

e SEO e Conteudo Relevante: Crie artigos, explicando o funcionamento da venda
posts e videos que edugquem o cliente compartilhada e suas vantagens.

sobre o mercado imobilidrio e as
vantagens das parcerias.

* Networking e Parcerias Locais ** Uso de Ferramentas de
o o Automacgdao e CRM
e Eventos Imobiliarios: Participagcdo em
feiras e conferéncias para expandir sua e Automacédo de Marketing: Envio de e-
rede de contatos. mMails segmentados para leads em

e Parcerias com Construtoras: Trabalhar diferentes estagios do funil de vendas.

com construtoras que precisam de e CRM para Corretores: Gerenciamento
corretores para escoar lancamentos eficiente de clientes, acompanhamento
imobilidrios (vocé j& sabe onde pode de negociacdes e personalizagdo do
encontrd-las: na "Housx'. atendimento.

e Indicagées e Recomendagdes: Criar um e Chatbots e Atendimento Rapido:
sistema de recompensas para clientes Respostas automaticas para agilizar a
que indicam novos compradores. comunicacdo com clientes interessados.

A combinacdo dessas estratégias pode transformar sua abordagem comercial e aumentar
consideravelmente suas conversoes.

No préximo capitulo, vamos explorar O impacto da venda compartilhada no mercado
Imobiliario com ligées do modelo americano.
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6. O Impacto da Venda Compartilhada
no Mercado Imobiliario: Ligdes do
Modelo Americano

A venda compartilhada estd transformando o setor imobilidrio no Brasil, trazendo novas
oportunidades para corretores e imobilidrias crescerem de forma colaborativa. Mas como essa
estratégia ja funciona em outros paises?

Um otimo exemplo vem dos Estados Unidos, onde o mercado imobilidrio opera hd décadas com um
modelo altamente estruturado de colaboracdo entre corretores e corretoras, resultando em um
ambiente mais eficiente, lucrativo e transparente.

Neste capitulo, exploramos os impactos da venda compartilhada no setor imobiliario brasileiro,
comparando com o modelo americano e destacando como o Brasil pode se beneficiar dessa
abordagem.

Como Funciona o Mercado de Corretores nos EUA?

Nos Estados Unidos, o setor imobiliario € baseado em cooperagéo entre corretores, e néio em
concorréncia direta. O sistema americano se destaca por alguns fatores-chave:

n Uso do MLS (Multiple Listing Diviso estruturada de
Service) comissoes
Todos os imoveis disponiveis para venda Quando um corretor representa um
sdo cadastrados em uma plataforma comprador e outro representa um
dnica, acessivel a todos os corretores vendedor, a comiss@o € dividida de
credenciados. Isso evita sobreposicdo de mManeira justa e previaomente acordada,
andncios e garante que os imoveis sejam garantindo transparéncia.
negociados de forma mais eficiente.

Relacdéo de parceria entre n Regulamentacdo clara e bem
corretores definida
Os corretores ndo competem apenas Orgdos como a National Association of
individualmente, mas trabalham juntos Realtors (NAR) estabelecem regras rigidas
para encontrar os melhores negocios de conduta e boas praticas, garantindo
para seus clientes, aumentando as um mercado mais profissionalizado.

chances de fechamento de vendas.

O resultado desse sistema € um mercado onde todos saem ganhando: os corretores vendem mais,
os clientes tém acesso a melhores oportunidades e o setor como um todo se fortalece.
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O Mercado Imobiliario no Brasil: Desafios e
Oportunidades

No Brasil, o setor imobilidrio ainda enfrenta diversos desafios que poderiaom ser solucionados
com a implementagcdo de um modelo semelhante ao dos EUA. Atualmente, os principais
problemas incluem:

Corretores trabalhando Falta de uma plataforma
isoladamente centralizada
Muitos profissionais tentam captar e N&o hd um sistema unico que integre e
vender imoveis por conta proprig, organize os imoveis disponiveis No
limitando suas oportunidades de mercado, dificultando o acesso a
negocios. informacgdes confidveis.
Concorréncia acirrada e n Negociagdes informais
desorganizada Muitas parcerias sdo feitas sem
Sem um modelo estruturado de acordos claros sobre divisdo de
parceria, corretores acabam comissdes, o que pode gerar conflitos e
competindo de forma predatoria, desconfianga.

reduzindo suas margens de lucro.

Por outro lado, o mercado brasileiro apresenta grande potencial para a adogdo de um modelo
mMais colaborativo. Com o avango de tecnologias como a da HousXpert e a crescente
digitalizacdo do setor, cada vez mais corretores e imobilidrias estdo percebendo os beneficios
da venda compartilhada.
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Como a Venda Compartilhada Pode
Profissionalizar o Mercado no Brasil?

A implementacdo da venda compartilhada no Brasil pode trazer mudangas positivas para
todos os envolvidos no setor imobiliario. Entre os principais impactos positivos, podemos
destacar:

Mais negécios fechados em Maior transparéncia e seguranca

menos tempo Com acordos claros e plataformas

Assim como no modelo americano, especializadas como a HousXpert, as
corretores podem compartilhar leads e parcerias podem ser formalizadas,
portfolios, aumentando a velocidade das evitando desentendimentos sobre
transacoes. comissodes.

Melhoria da experiéncia do Profissionalizagdo do mercado
cliente

A colaborag¢do pode reduzir o

Quando os corretores trabalham juntos, o informalidade e tornar as negociagdes
comprador tem acesso a mais opcodes de Mais organizadas e confidveis.

imoveis e um atendimento mais eficiente.

Com a adocdo de plataformas inovadoras como HousXpert, que conecta corretores de
maneira estruturada e profissional, o Brasil tem a chance de transformar seu mercado
imobilidrio, tornando-o mais eficiente e alinhado com as melhores pradticas internacionais.
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O Que Podemos Aprender com os EUA
e Adaptar a Realidade Brasileira?

Embora o mercado americano tenha décadas de
experiéncia com esse modelo, o Brasil pode se inspirar em

algumas licées fundamentais:

Criar uma
mentalidade de
colaboracgdo

Corretores precisam
enxergar seus colegas
como parceiros de
negdcios, e ndo apenas
como concorrentes.

Adotar contratos
padronizados

Definir regras claras para
divisGo de comissdes e
formalizar bons contratos
evita conflitos e aumenta a
confianga entre os
profissionais.

Investir em tecnologia

Plataformas como
HousXpert podem
desempenhar um papel
semelhante ao do MLS,
integrando informagodes e
facilitando parcerias.

Educar o mercado

Assim como nos EUA, onde
ha forte regulamentacgdo e
formacdo continua para
corretores, o Brasil pode
investir em treinamentos e
certificacdes para
aprimorar a qualidade do
servigo prestado.

Se o setor imobiliario brasileiro evoluir nessa direcdo, 0s

beneficios serdo enormes para corretores, imobilidrias e

clientes, tornando o mercado mais organizado, eficiente e

lucrativo para todos.

A venda compartilhada ndo é apenas uma tendéncia, mas

uma evolucdo necessaria para que o mercado imobiliario

brasileiro alcance novos patamares de eficiéncia e

profissionalismo.

Ao analisarmos o modelo americano, vemos que d

colaboragdo entre corretores pode trazer mais negocios,

aumentar a credibilidade do setor e melhorar a experiéncia

dos clientes.

Agora que vocé entende os beneficios dessa estratégia, o

proximo passo € comecar a aplicd-la em sua rotina

profissional! <’
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7. Conclusdo e Proximos Passos

A venda compartilhada ndo é apenas uma tendéncia, mas uma verdadeira revolugdo no
mercado imobilidrio. Como vimos ao longo deste guiq, essa estratégia pode aumentar suas
oportunidades de negdcios, reduzir o tempo de fechamento de vendas e potencializar seus
ganhos.

O Que Vocé Aprendeu Neste Guia?

O conceito e os beneficios da venda

compartilhada.

Como estruturar parcerias de
sucesso e definir acordos vantajosos.

O papel da tecnologia na otimizagdo
desse modelo de trabalho.

Casos reais de sucesso e 0s

impactos positivos da venda

compartilhada.
O Impacto da Venda Compartilhada

no Mercado Imobilidrio: Ligdes do

Estratégias eficazes para atrair a
clientes e fechar mais negocios.

Modelo Americano

Agora gque vocé entende o poder dessa estratégia, o proximo passo é colocar em prdtica os
ensinamentos deste guia e comecar a transformar sua carreira ou sua imobilidria.

@ Made with Gamma



https://gamma.app/?utm_source=made-with-gamma

Cadastre-se na
HousXpert e Acelere
Suas Vendas!

A plataforma HousXpert foi desenvolvida para facilitar
a venda compartilhada e conectar corretores,
imobilidrias, construtoras e incorporadoras de forma
eficiente. Se vocé quer fechar mais negocios, reduzir
esforcos e otimizar seus resultados, o HousXpert € a
solucdo ideal para voceé!

¢ Acesse agora e faga parte dessa transformacgdo!
www.housxpert.com.br

Obrigado por ler este guia! Agora é hora de aplicar o
conhecimento e colher os beneficios da venda
compartilhada! «” %
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