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ILA PLANEACION ES EN SOLO 3 REUNIONES

72| UNA PERDIDA DE TIEMPO Y MENOS DE 3 SEMANAS,
=)\ Y MUY BUROCRATICA! A TENDRAS CLARIDAD TOTA

DIRECTIVO
TRADICIONA

PARADIGMA1.
Perciben la planeacion como un proceso lento, lleno de reunionesy ] “a"|

documentos que no aportan valor inmediato, ignorando su rol en la prevencion Quantum
de crisis futuras. STRATEE



DIRECTIVO TRADICIONAL / EN QUANTUM, LA
S AGILIDAD ES EL PUNTO |
/ LA PLANEACION 71| DE PARTIDA: PLANEAMOS
8| LIMITA LA FLEXIBILIDAD s\ PARA ADAPTARNOS, /
S\ YLAAGILIDAD. / | | \_NO PARA ENCERRARNOS /*

PARADIGMA 2. "

Creen que un plan estratégico los obligara a seguir una estructura rigida, sin *lm[°]

adaptarse a cambios repentinos del mercado o oportunidades emergentes. Quantum
STRATEGY L AB




PARADIGMA 3.

1] 0
Sobrevaloran su experienciay juicio instantaneo, subestimando la necesidad de [w M w|
un enfoque estructurado para reducir riesgos y sesgos Quantum

STRATEGY LAB

CONFio MAS EN '\ | | TU INTUICION ES vALIOSA,
MI INTUICION QUE |* | | PERO COMBINADA CON DATOS
EN UN PLAN. SE CONVIERTE EN

e
T

DECISION
INFORMADAf

el




PARADIGMA 4.

1] o
Asocian la planeacion estratégica con costos elevados (consultores, [w M w|
herramientas, tiempo del equipo) sin reconocer su retorno a largo plazo. Quantum

EL VERDADERO GASTO
ES IMPROVISAR. LA PLA-
NEACCION TE AHORRA
\ ERRORES Y MULTIPLICA
> TU INVERSION.

IES UN GASTO
INNECESARIO!




‘EL DiA A DIiA ES SIN PLANEACION. PUEDE

MAS URGENTE QUE |/, (| QUE NO TENGAS FUTURO
EL FUTURO! [/ \  QUE ATENDER. GESTIONA
Rabhahigadss )\ HOY, PERO DIRIGE CON

PARADIGMA 5.

. . . . . o I . o I n n
Priorizan las operaciones inmediatas (ventas, produccion) sobre la vision a largo [w M w|
plazo, cayendo en un ciclo reactivo sin direccion clara. Quantum

STRATEGY EAB




PARADIGMA 6. "
Piensan que las pymes o startups no necesitan estrategias formales, ignorando Pl [
gue incluso los negocios pequenos requieren claridad para escalar. Quantum

ESO SOLO SIRVE QUANTUM NACIO PARA

PARA GRANDES LAS PYMES: SIMPLE,
EMPRESAS/ CLARO Y ACCIONABLE

DESDE EL DIA UNO.

PLANEACION
ESTRATEGICA

CORPORATIVA




Los planes estan hechos para
Si falla, sera fallar, corregir y mejorar.
un fracaso Fallar rapido es avanzar
publico... con inteligencia.

PARADIGMA?7Y.
Temen que un plan mal ejecutado dane su credibilidad, prefiriendo la
ambiguUedad para evitar responsabilidades concretas.

Elaf]
Quantum




YAHEMOS \ [ —
TENIDO EXITO — {_|PARADIGMAS.
IN PLANEAR! ’ @ | La autocomplacencia los lleva a creer que su
: modelo actual es suficiente, aun cuando el
mercado evoluciona.

Tu instinto te trajo ‘

hasta aqui. Ahora necesitas
direccion para llegar mas
lejos y no perder lo ganado.

28 AROS DE Halt
EXPERIENCIA Quantum




No sé como hacerlo... Te guiamos paso a paso con
mejor lo evito. métodos simples y visuales.

No necesitas ser experto,
solo estar dispuesto a liderar.

PARADIGMA 9.
La falta de conocimiento técnico en metodologias de planeacion genera 1 unu'

resistencia a iniciar el proceso. Quantum

STRATEGY LAB




X ES UN DOCUMENTO QUANTUM NO ES UN DOCUMENTO,
b QUE TERMINA EN ES UNA FORMA DE PENSAR

W UN CAJON! Y DECIDIR CADA SEMANA.

METRICAS
REUNIONES
EQUIPO

PARADIGMA10.

’ ’ . n n

Asocian la planeacion estrategica con costos elevados (consultores, |w M w|

herramientas, tiempo del equipo) sin reconocer su retorno a largo plazo. Quantum
STRATEGY L AB
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