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La funcionalidad de tarjetas en Vuelvemas esta disefiada para aquellos que buscan mejorar la
retencion y adquisicion de clientes
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01 Tarjetas

Con esta herramienta, podras crear tarjetas personalizadas que fomenten la lealtad y ofrezcan
incentivos atractivos, ayudando a transformar la experiencia del cliente.
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02 Modelo

Selecciona "Modelo" parainiciar el proceso de creacion de tarjetas, lo que te permitira personalizar
la experiencia del cliente.




03 Abrir

Accede a la seccion de tarjetas abiertas, donde podras gestionar y visualizar todas las tarjetas
creadas. Hay dos tipos de modelos: Retencion y Captacion.




04 Retencion: Estampillas

Elige "Estampillas" para explorar las opciones de esta tarjeta y personalizarla.




05 Retencién: Premio

Selecciona "Premio" para crear tarjetas que incentiven la retencion de clientes, mejorando su
lealtad hacia tu marca.
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06 Retencidén: Afiliacion

Elige "Afiliacion" para desarrollar tarjetas que fomenten la participacion activa y la conexién con
tus clientes.
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07 Retencién: Descuento

Utiliza "Descuento" para generar tarjetas que ofrezcan promociones atractivas, aumentando asi
las ventas y la satisfaccion del cliente.
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08 Retencién: Devolucion de dinero

Selecciona "Devolucion de dinero" para crear tarjetas que ofrezcan reembolsos, lo que puede
atraer mas clientes a tus servicios.
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09 Captacion: Cupon

Selecciona "Cupdn" para ofrecer tarjetas que ayuden a convertir prospectos en clientes, aumen-
tando la tasa de adquisicion.




10 Captacion: Suscripcion

Haz clic aqui en "Suscripcion" para revisar el rendimiento de los cupones y ajustar las estrategias
de marketing si es necesario.




11 Captacion: Tarjeta Regalo

Crea "Tarjetas de regalo" que no solo fomenten la lealtad, sino que también atraigan nuevos
clientes a tu negocio.
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Al implementar esta funcidn de tarjetas, los usuarios podran personalizar ofertas y promociones
gue no solo atraen nuevos clientes, sino que también maximizan la retencién. La facilidad de uso
de la plataforma garantiza que puedas crear y gestionar tarjetas de manera eficiente, fortale-

ciendo tu relacién con los clientes. A continuacion explicaremos una a una cada tarjeta con sus
peculiaridades.
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