
Áreas de Intervención Estratégica

Nuestra propuesta de valor radica en la eliminación de silos organizacionales y la optimización 
del embudo completo:

Arquitectura de Embudos de Conversión: Diseño de ecosistemas de alta conversión 
basados ​​en psicología del comportamiento y análisis de fricción.
Revenue Operations (RevOps): Alineación total entre los departamentos de marketing y 
ventas para asegurar un flujo de datos sin interrupciones.
Optimización del Unit Economics: Análisis profundo de la rentabilidad por cliente para 
escalar solo lo que es inherentemente rentable.
Automatización de Procesos de Negocio: Implementación de pilas tecnológicas que 
sustituyen tareas manuales por flujos lógicos de alta eficiencia.
Toma de decisiones basada en datos: Transformación de datos brutos en insights 
accionables para reducir la incertidumbre en la toma de decisiones.
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