EXAMEN FINAL DEL CURSO

“Emprende con Fe, Calle y Propésito”

Para valientes con corazén de barrio y alma de Reino.

©j INSTRUCCIONES:

e Contesta con sinceridad, como si hablaras contigo mismo.
e Puedes escribir en tu libreta, grabarte en audio o en video.

e No hay respuestas correctas ni incorrectas, pero responder con verdad es
obligatorio.

¢y EXAMEN COMPLETO

1. ¢Qué es un negocio y cual debe ser su verdadero propdsito?

2. ¢Qué excusas solias ponerte para no emprender? Menciona al menos tres.

3. Escribe una declaracion inspirada en Nehemias que te motive a actuar.

4. ;Por qué es importante cambiar tu forma de pensar antes de iniciar un negocio?
5. ¢Qué le dirias hoy a tu “yo futuro” que ya logré levantar su negocio?

6. ¢Por qué todo negocio nace de una necesidad?

7. Menciona 3 cosas que hacen falta en tu colonia.

8. Escribe 3 habilidades que tienes que podrian convertirse en negocio.

9. ¢Qué eslaLey de los 3 Circulos y como te ayuda a descubrir tu idea?

10. ¢ Qué te mostro el ejemplo de la viuda con la vasija de aceite?

11. Escribe tu idea de negocio en esta férmula:
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“Voy a vender a personas que necesitan

¢ Qué aprendiste al hablar con 5 personas sobre tu idea?
¢, Qué es un MVP y como podrias aplicar uno en tu caso?
Describe tu primera venta (o intento) simbdlica: ¢ qué sentiste?

¢, Por qué es importante validar antes de invertir?

¢, Cual es la diferencia entre costo directo e indirecto? Da un ejemplo de cada uno.

Si tu producto cuesta $18, ¢ cual seria el precio sugerido usando la férmula del
curso?

¢, Qué porcentaje se recomienda para:

Reponer material

Tu ganancia

Reinversién o mejoras?

¢ Qué es el precio psicologico y por qué funciona?

¢ Qué te ensend la parabola de calcular antes de construir la torre?
¢, Qué es una marca y qué elementos debe tener?

Crea un nombre y lema para tu negocio.

¢, Qué colores elegiste y por qué?

¢ Donde puedes mostrar tu marca para tener mas impacto?

¢ Qué aprendiste del ejemplo de Pablo sobre marca personal?
Escribe la historia real de por qué empezaste tu negocio.

Crea 3 frases de venta que conecten con emociones, no con productos.
¢ Qué estructura debe tener tu pitch de ventas?

¢ Por qué escuchar al cliente es mas importante que hablar mucho?

¢, Coémo puedes vender con humildad pero sin miedo?
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¢ Qué debes anotar todos los dias para llevar control de tu negocio?
Escribe tus metas de esta semana:

Ingreso esperado:

Accion a realizar:

Mejora que vas a probar:

¢ Qué puedes hacer si tienes deudas pero aun asi quieres seguir con tu negocio?
¢ Por qué es importante tener un registro aunque vendas poquito?

¢, Qué aprendiste de la parabola de los talentos?

Menciona 3 sefales claras de que ya es momento de crecer.

¢ Qué tareas podrias delegar pronto en tu negocio?

Escribe una idea de producto o servicio que complemente lo que ya haces.
¢, Por qué no debes endeudarte solo porque “tuviste una buena semana”?
¢, Qué ensenanza te deja Elias cuando necesitdé descanso?

¢, Qué haces cuando no hay ventas ni motivacion?

¢ Qué frase del curso te levanté en un dia dificil?

¢ Qué significa para ti que tu negocio es un instrumento de Dios?

Escribe una oracion que hagas antes de trabajar o vender.

¢ Cual fue el momento mas fuerte, emocional o espiritual que viviste durante este
curso?

¢ Vas a seguir con tu suefo de negocio?

¢,Siono? ¢Porqué?

@ FELICIDADES

Si llegaste hasta aqui y contestaste con el corazén abierto:



iYa eres un emprendedor del Reino!
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