MODULO 1 — El Estilo de Liderazgo de
Jesus (Fundamentos del Llamado)

“Ser lider no es presumir... es servir con corazén.”

1.0. ¢ Por qué estudiar el liderazgo de Jesus?

Mira bro, Jesus no traia traje, ni camioneton, ni publicidad; y aun asi lo seguian multitudes.
¢ Por qué?

Porque tenia esencia, tenia verdad, y tenia un corazén firme que atraia sin forzar.

Eso es lo que vamos a aprender aqui.

Este modulo es para que tu —como lider de negocio, de equipo, de tu familia o de tu
barrio—

entiendas como tener una presencia que inspire, sin gritar, sin manipular y sin hacer el
clasico “siganme porque soy el patrén”.

Jesus era lider porque lo que El era gritaba mas fuerte que cualquier discurso.

) Y

Y ti también puedes caminar asi. @ &

1.1. Jesus no busco sequidores... la
gente lo seguia por su esencia



Cuando Jesus dijo: “Siganme”, Pedro, Juan y Santiago soltaron las redes al instante.
Ni preguntaron sueldo, ni puesto, ni beneficios.

¢, Por qué?

Porque vieron algo real en El.

3 Principio para el negocio de buena fe:

Un lider no ruega... atrae.

Tu forma de vivir, trabajar y tratar a la gente debe ser tu carta de presentacion.

<~ En Esencia Azul decimos:

“La esencia pesa mas que las palabras.”
¢, Como aplicarlo en tu negocio?
e Sé claro con lo que crees.
e Sé firme con lo que haces.
e Sé congruente entre lo que dices y lo que vives.

e La gente sigue proyectos con alma.
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1.2. El corazén primero, las palabras
después

Jesus no manipulaba.

El amaba primero, hablaba después.

Y ahi esta la clave de su liderazgo.

Un negocio de buena fe no se basa solo en ventas:

Se basa en tratar con dignidad a todos.



En ver a tu cliente como persona.
En mirar a tu equipo como familia.

Jesus tocaba corazones antes de tocar voluntades.

Principio de barrio:

“Si lo haces por amor, se siente. Si lo haces por interés, también se siente.”

1.3. La humildad del barrio: liderar sin
presumir

Jesus pudo haber llegado diciendo: “Aqui esta el Rey verdadero.”
Pero no.
Llegé humilde, sencillo, accesible.
Como quien llega al barrio y se sienta a comer lo que hay, sin hacerle feo.
Esa es la clase de lider que la gente respeta.
En el negocio:
e No te creas mas que tu equipo.
e No trates a tus clientes como si te debieran algo.

e No presumas poder... demuestra servicio.

¢ La humildad abre puertas.

La prepotencia las cierra.
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1.4. Tu vida es tu mensaje (aunque no
quieras)

Jesus era congruente.

Lo que decia, lo vivia.

Y eso tenia un impacto brutal.

Hoy la gente esta cansada de lideres falsos.

Pero cuando ven a alguien real... se pegan.

En el barrio se dice:

“Si predicas, practica. Si no practicas, mejor no prediques.”
Aplicacion en tu negocio:
e Llega siempre con actitud limpia.
e Cobrajusto.
e Cumple lo que prometes.
e No hagas tranzas.

e Sé luz en un mercado donde muchos solo quieren sacar ventaja.

Eso es liderar al estilo Jesus. ¢

1.5. Ejercicios practicos del Médulo 1

Para que no se quede en puro “amen”, vamos a accion /o, %=:

Ejercicio 1: “Tres areas donde necesito congruencia”

Escribe 3 areas reales donde sabes que debes mejorar:



e Ejemplo: Trato a clientes
e Ejemplo: Pagar puntuales

e FEjemplo: Paciencia al ensefiar

Ejercicio 2: “Actitud que voy a matar hoy”
Identifica una actitud arrogante o pesada que tengas...
y eliminala hoy mismo.
Ejemplos:

e “Me enojo rapido”

e “No escucho a mi equipo”

e “Creo que sé mas que todos”

Ejercicio 3: “Acto de servicio secreto”
Jesus servia sin alarde.
Hoy tu vas a hacer un acto de servicio silencioso.
Ejemplos:

e Ayudar a un compa del trabajo sin que lo note

e Bendecir a un cliente con algo extra

e Ordenar algo que no te toca

Cierre del Médulo 1

Mi hermano, este modulo te deja claro algo:

<~ El liderazgo al estilo Jesus nace del corazén, no del puesto.



<~ La gente sigue la luz, no el titulo.
<+ Tu negocio sera fuerte si tu esencia es fuerte.
Cuando caminas con humildad, amor, firmeza y propésito...

el barrio te respeta, tu equipo te sigue y Dios te respalda.
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MODULO 2 — Autoridad Espiritual y
Liderazgo Real (Firme, pero con Amor)

“Jesus no imponia... pero todos lo respetaban.”

En este médulo vamos a ver como Jesus ejercia autoridad sin gritar, sin amenazas y sin
manipular.

Su liderazgo tenia peso porque su identidad estaba solida.

Y tu, como lider de un negocio de buena fe, vas a aprender a caminar igual: seguro,
estable, y con propésito. ¢

2.1. Jesus hablaba con autoridad, no con
agresion
La Biblia dice:

“La gente se admiraba porque hablaba como quien tiene autoridad.”

¢ Notas algo?

Autoridad # agresion



Autoridad # soberbia
Autoridad # humillar
Jesus hablaba claro, directo, firme... pero con amor.

No necesitaba levantar la voz.

Principio para lideres de negocio de buena fe:
<~ La autoridad no viene de gritar.

<~ La autoridad viene de tu seguridad interna.

<~ Si tienes paz, transmites poder.

En el barrio lo decimos asi:

“El que sabe quién es, no hace show.”

2.2. La autoridad viene de la identidad
(Saber quién eres)

Jesus no se doblaba porque sabia quién era.
Sabia su misién.

Sabia su valor.

Sabia de donde venia.

Sabia para qué estaba aqui.

Cuando tu sabes quién eres, no te gana ni la presion, ni el estrés, ni el miedo, ni los
comentarios.

Aplicado a negocios:
e Sino sabes qué representas, tu equipo se te cae.

e Sino sabes por qué haces tu negocio, cualquier problema te tumba.



e Sino sabes tus valores, cualquiera te manipula.

La identidad te sostiene mas que el dinero.

Principio biblico de barrio:

“El que sabe quién es, nunca se pierde.”

2.3. Decir la verdad aunque incomode
(La valentia del lider real)

Jesus confrontaba... pero con amor.
Nunca por humillar, siempre por levantar.
Ejemplos:
e Hablé fuerte a los fariseos porque eran injustos.

e Corrigié a Pedro cuando se equivoco.

e Acompaid con amor a los que fallaban.

En el negocio:
Habra momentos donde debes decir:
e “Carnal, te aprecio, pero esto no lo estas haciendo bien.”

e “Esto no refleja los valores del negocio.”

e “Necesitamos cambiar esto hoy mismo.”

Y no sera por mala onda...
Sera por amor al crecimiento.

<~ El lider que ama, corrige.



El lider que quiere evitar problemas, se queda callado...

y luego todo explota.
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2.4. Como ejercer autoridad sin parecer
tirano

Muchos lideres tienen miedo de verse “malos”, “duros” o “exigentes”,

pero Jesus nos ensefia que se puede ser firme y amable al mismo tiempo.
¢ Hazlo asi:

v Habla claro

Nada de rodeos.

Nada de indirectas.

v Habla desde el amor

“No te digo esto para regafarte, te lo digo para llevarte mas lejos.’

v Marca limites sanos

“Esto si lo permitimos en este negocio, esto no.”

v Conserva el respeto
El respeto no se exige...

se inspira.

v Firmeza # frialdad
Puedes ser firme con sonrisa.
Puedes corregir con humildad.

Puedes exigir sin humillar.



Asi se lidera al estilo Jesus. ¢

2.5. COmo Jesus convertia respeto en
confianza (y como tu puedes hacerlo)

Jesus era respetado...
pero también amado.

Y eso es oro puro para cualquier negocio.
El lograba esto porque:
e Nunca mentia.
e Nunca quedaba mal.
e Nunca traicionaba.
e Nunca prometia de mas.
e Siempre estaba disponible para ayudar.

e Siempre daba un poco mas.

En tu negocio:
Haz esto y tu equipo confiara en ti:

e Cumple tus promesas.

e Explica tus decisiones.

e No cambies reglas a mitad del camino.
e Trata a todos con justicia.

e Haz que tus palabras tengan peso.



2.6. Ejercicios practicos del Médulo 2

Ejercicio 1: “Decisiones fuertes que he evitado”

Haz una lista de 3 decisiones que sabes que has postergado por miedo, flojera o evitar
conflicto.

Ejemplos:
e Hablar con un empleado que siempre llega tarde.
e Ponerreglas claras.
e Subir estandares de calidad.

e Cortar un habito que esta lastimando tu negocio.

Hoy elegiras una para ejecutarla.

Ejercicio 2: “Mi identidad como lider”
Escribe una frase que resuma quién eres como lider.

Algo que te represente y puedas recordar cuando venga presion.

Ejemplos:

e “Lider firme, corazén limpio.”
e “Sirvo con amor, decido con claridad.”

e “Soy luz en mi negocio.”

Ejercicio 3: “Una verdad dificil que voy a decir con amor”

Piensa en una persona a la que necesitas hablarle con sinceridad.



Escribe lo que vas a decirle, cuidando que sea:
v Verdadero

v Humilde

v’ Con amor

v Directo

Cierre del Médulo 2

Jesus no lideraba desde el miedo, sino desde la identidad.
Y cuando tu lideras igual, el barrio lo siente.

Tu equipo te respeta.

Tu negocio crece.

Tu propdsito se vuelve claro como el agua.

Mantén firmeza, corazén y propésito...

y te convertiras en un lider que no solo dirige,

sino que transforma.
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MODULO 3 — El Poder del Servicio (El
Lider que se Agacha Brilla Mas)

“El que quiera ser el primero... que aprenda a servir.”



3.1. Jesus lavo pies (El acto mas humilde
que marco la historia)

A ver, compa, no nos hagamos:

Lavar pies era el trabajo mas bajo, mas humilde, casi indigno.
Era como decir: “Yo no vengo a presumir, yo vengo a servir.”
Jesus, el Maestro, el que tenia autoridad, el que hacia milagros,
se agachd y lavo los pies de sus discipulos.

¢, Te imaginas eso hoy?

Un jefe lavando los tenis de su equipo... no existe.

Pero Jesus lo hizo para ensefar algo grande:

<~ El lider mas grande es el que sirve mas fuerte.

<~ La humildad es tu arma secreta en el negocio.

<~ Quien sirve, conquista el corazon del barrio.
iy
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3.2. En un negocio de buena fe, servir
NO te hace débil... te hace respetado

Hay lideres que creen que servir es “rebajarse.”
Pero Jesus nos mostro lo contrario:

El servicio te levanta, te da autoridad moral y te vuelve inolvidable.



Ejemplos reales de servir en un negocio:

X Ayudar a un empleado sin hacerlo menos

¢ Escuchar a un cliente molesto sin ponerte a la defensiva

7 Limpiar el local si hace falta, sin decir “eso no me toca”
Ateneder con carifio incluso cuando estds cansado

9 Dar consejos, apoyo y paciencia a tu equipo

El barrio respeta eso.

Dios bendice eso.

Y la gente vuelve por eso.
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3.3. Servir # Ser dejado (Jesus era
humilde... pero con limites)

Ojo, bro, porque mucha gente confunde:
< “Servir’ con

< “Ser tapete”

Y Jesus jamas fue tapete.

El servia, si...

Pero también ponia limites, hablaba firme, corregia y hasta se alejaba cuando algo no
estaba bien.

Principio clave:
Puedes servir con amor...
pero también puedes decir:

“Carnal, eso no lo permito.”



“Eso no es justo.”

“Eso no construye.”

“Eso no se hace aqui.”

El servicio sin limites te desgasta.

El servicio con limites te empodera.

3.4. El servicio transforma ambientes (y
negocios también)

Cuando sirves, cambia la vibra.
La gente siente paz, confianza, seguridad, carifio.
En Esencia Azul lo decimos asi:

“Cuando tu sirves, el cielo se abre encima de tu negocio.”

¢ Qué provoca un lider que sirve?
Menos conflictos
Mas unidad
Mas compromiso del equipo
Mejor reputacion en el barrio
Mas clientes fieles
Mas bendicién en tu proyecto
Porque cuando tu siembras servicio...

Dios multiplica clientes. |




3.5. Qué NO es servicio (Para no
confundirte)

Para que no caigas en errores:

Y Servicio NO es aguantar faltas de respeto

> Servicio NO es trabajar gratis para todos

Y Servicio NO es negar tus emociones

Y Servicio NO es dejar que otros se aprovechen

X Servicio NO es disfrazarte de “salvador”

Servicio biblico verdadero es:
v Hacer el bien sin querer aplausos
v’ Bendecir sin humillar

v Dar sin destruirte

v Ayudar sin perder tu dignidad

v Usar tu amor como motor, no como debilidad

3.6. Ejercicios practicos del Médulo 3

Para que esto no se quede en teoria, vamonos a la accién. £, &

Ejercicio 1: “Acto de servicio silencioso”

Hoy vas a hacer un acto de servicio secreto, como Jesus:



Nadie debe saberlo.
Solo tu y Dios.
Ejemplos:

e Levantar basura o limpiar sin anunciarlo

e Ayudar a un compa del trabajo sin esperar aplausos

e Bendecir a un cliente con algo extra sin decir “fui yo”

Ejercicio 2: “Limites que voy a establecer”

Haz una lista de 3 limites que necesitas poner en tu negocio para servir de verdad sin ser

abusado.
Ejemplos:
“No contesto mensajes del trabajo después de X hora.”

e “No permito faltas de respeto.”

e “No hago trabajo extra sin acuerdo.”

Ejercicio 3: “Mi estilo de servicio”

Escribe una frase que defina como vas a servir:

Ejemplos:

e “Sirvo con humildad pero con identidad.”
e “Amo servir, pero no me dejo.”

e “Mi servicio es mi mensaje.”




Cierre del Médulo 3

Mi hermano, este modulo es para que entiendas que:

<~ Servir no te baja... te levanta.

<~ Servir no te debilita... te hace lider real.

<+ Servir no es perder... es ganar respeto, amor y propdésito.
Cuando tu entras a tu negocio con un corazén que sirve,

Dios te abre camino,

el barrio te reconoce,

y tu equipo te sigue sin que lo obligues.

Servir es poder.

Servir es liderazgo.

Servir es vivir como Jesus. @ & 1

MODULO 4 — Caracter, Valentia y
Sacrificio (La Fortaleza del Verdadero
Lider)

“Jesus no retrocedia... avanzaba con proposito.”



4.1. Jesus enfrenté tormentas... y tu
también vas a enfrentarlas

Mira bro, Jesus no vivié una vida facil.

Tormentas, traiciones, burlas, presion, cansancio... El conocié todo eso.
Pero escucha bien:

<~ Nunca huyé.

Nunca tir6 la toalla.

Y eso es lo que forma un lider del barrio con corazén de guerrero.

37 En el negocio también hay tormentas:

L4

e Clientes dificiles

e Meses flojos

e Gente que te critica

e Competencia injusta

e Dudas, estrés, cansancio

e Gente que te promete y no cumple

e Personal que te falla

Jesus nos enseid que no es el problema lo que te tumba,
es la falta de caracter.

Y aqui vamos a construir ese caracter. -, ¢y
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4.2. Jesus tenia un proposito y no lo
negociaba

Jesus sabia para qué habia venido.

Tenia mision clara.

Tenia visién firme.

Tenia propdsito sdlido.

Por eso no se distraia.

Por eso no se dejaba manipular.

Por eso no se vendia por nada.

<~ Lider que no tiene propésito, se pierde.

Lider que tiene propédsito, avanza.

¢ En tu negocio:
Si tu propdsito es servir, transformar, bendecir y ser luz en tu barrio...
las decisiones dificiles seran mas faciles.

Porque cuando sabes quién eres y para qué estas,

no te nublan ni el estrés ni el dinero.

4.3. El sacrificio que forma caracter
(Jesus siempre daba el extra)

Jesus caminaba horas.
Atendia multitudes.

Perdonaba a quienes lo lastimaban.



Oraba por gente que ni creia en El.
Sanaba incluso cuando estaba cansado.
Y seguia... y seguia... y seguia.

Eso es sacrificio.

Eso es amor.

Eso es liderazgo real.
En un negocio de buena fe, el sacrificio se ve asi:
e Llegar temprano aunque estés cansado
e Mantenerte honesto cuando nadie te esta viendo
e Tratar bien a un cliente pesado
e Levantar a tu equipo cuando ellos caen

e Seguir creyendo aunque enfrentes crisis

Sacrificio # sufrir

Sacrificio = invertir en lo que Dios puso en ti.
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4.4. Jesus nunca perdid la calma
(Liderazgo bajo presion)

Jesus enfrento situaciones tensas, pero nunca se derritio.

¢ Por qué?

Porque tenia paz interna, no externa.

La paz venia de dentro... no de alrededor.

Un lider con paz inspira confianza en todos.



¢ Coémo mantener esa paz en tu negocio?
v Ora antes de decidir

v Respira antes de reaccionar

v Piensa antes de hablar

v No tomes decisiones desde el enojo

v Pide direccion en vez de entrar en ansiedad

El barrio necesita lideres con calma, no con caos.

4.5. Valentia: hacer lo correcto aunque te
cueste

Jesus hacia lo correcto incluso cuando eso le causaba problemas.
Eso es valentia verdadera:

<~ no hacer lo facil, sino lo correcto.

En tu negocio habra momentos donde tendras que:

e Decir “no” aunque pierdas dinero

e Dejarir a alguien que no quiere crecer
e Tomar decisiones dificiles

e Revisar tus fallas personales

e Renovar tu caracter

e Cambiar lo que no funciona

Eso es ser lider.

Eso es tener valentia como Jesus. € &
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4.6. Jesus no lideraba solo (La fuerza de
tener apoyo)

Aunque Jesus era fuerte,

nunca caminé completamente solo.

Tenia a los doce.

Tenia amigos.

Tenia gente que lo amaba.

El liderazgo no es cargar el mundo entero.

Es permitirte ser acompanado.

En tu negocio:

Rodéate de gente que te sume
Busca consejo

Comparte cargas con tu equipo
Aprende a delegar

Confia cuando sea correcto

No eres un robot.

Eres un lider humano con propésito divino.

4.7. Ejercicios practicos del Médulo 4



Ejercicio 1: “Mi propésito central”
Escribe una frase que defina por qué existe tu negocio.
Ejemplos:

e “Mi negocio existe para bendecir a mi comunidad.”

e “Mi negocio existe para levantar a mi familia con buena fe.”

e “Mi negocio existe para transformar vidas a través de servicio.”

Ten esa frase en tu cuarto, tu negocio o tu celular.

Ejercicio 2: “Tormentas que estoy enfrentando”
Haz una lista de 3 tormentas reales que estas viviendo.
Luego escribe como Jesus enfrentaria cada una:
Ejemplo:
e Tormenta: Ventas bajas
— Jesus: Confianza + estrategia + paz
e Tormenta: Equipo desmotivado
— Jesus: Dialogo + amor firme
e Tormenta: Criticas

— Jesus: Ignorar ataque + mantener mision

Ejercicio 3: “El sacrificio que voy a asumir esta semana”
Escribe un sacrificio pequeino pero significativo que haras esta semana.

Ejemplos:



e Dejar el celular para enfocarte
e Trabajar una hora mas con intencién
e Ser mas paciente

e No enojarte con clientes dificiles

Tratar mejor a tu equipo

Este sacrificio formara tu caracter.

Cierre del Médulo 4

Mi hermano, este médulo es para levantar en ti la fortaleza que Jesus tenia:
<~ Valentia cuando otros huyen

<~ Paz cuando otros explotan

<~ Propésito cuando otros se rinden

<~ Sacrificio cuando otros se quejan

<~ Caracter cuando otros cambian por presion

Liderar no es facil...

pero es hermoso cuando sabes que Dios te guia.

Y tu, con este curso,

estas aprendiendo a liderar como Jesus,

con corazén, valor y buena fe. @ &, 10



MODULO 5 — Comunicacién con Poder
y Amor (Como Jesus Conectaba con el
Alma de la Gente)

“Tus palabras pueden sanar... o pueden romper. Aprende a usarlas como Jesus.”

5.1. Jesus hablaba con poder, pero
usando palabras simples

Jesus no usaba palabras rebuscadas.
No hablaba como doctor, ni como filésofo complicado, ni como empresario mamon.
El hablaba como la banda lo entendia.
@ Contaba historias del campo, del pan, del agua, de las monedas, de los pescadores...
Cosas del diario, cosas del barrio de ese tiempo.
Principio para negocio:
<~ Si quieres que tu equipo te siga, hablales simple.
<~ Si quieres que tus clientes entiendan, hablales claro.
<~ Si quieres conectar, habla desde la vida real, no desde la soberbia.
¢ En Esencia Azul siempre decimos:

“La gente no sigue palabras bonitas... sigue palabras que entiende.”

L)



5.2. Jesus sabia leer el corazon antes
que la boca

Jesus no solo oia...

El escuchaba.

Escuchaba lo que habia detras de las palabras.
Escuchaba el miedo, la duda, la angustia, el cansancio.
La gente se sentia vista.

Se sentia escuchada.

Se sentia amada.

Para ti como lider:

<~ No escuches para responder.

<~ Escucha para entender.

<~ Escucha para sanar.

Cuando un empleado, un cliente o un socio siente que lo estas escuchando de verdad,

se abre, confia, y eso cambia todo.

G

5.3. Jesus hacia preguntas que
despertaban el alma

Jesus no imponia siempre.
Muchas veces solo preguntaba:
e “;Qué quieres que haga por ti?”

e “;Por qué tienes miedo?”



e “;Donde esta tu fe?”

e “;Quién dices que soy Yo?”

Preguntas que despiertan, que hacen pensar, que sacan la verdad.
Principio para tu negocio:
Haz preguntas que lleven a tu equipo o clientes a reflexionar:

e “;Qué necesitas para mejorar?”
e “;Qué te esta frenando de verdad?”
e “;Cbmo harias esto mejor?”

e “;Qué puedo hacer yo para ayudarte?”

El lider que pregunta... crece. @ &
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5.4. Jesus hablaba en parabolas (El
lenguaje que transforma)

Jesus uso parabolas porque las historias hacen mas ruido que un sermon.

En tu negocio usa mini-parabolas como:

% “Un negocio sin orden es como una cubeta rota: no importa cuanto agua le eches,
siempre se vacia.”

“Un cliente bien tratado es como una semilla: vuelve con fruto.”
L, “Un lider sin visién es como un barco sin rumbo: solo da vueltas.”
Las historias conectan.
Las historias ensefian.

Las historias se recuerdan.



5.5. Jesus corregia sin destruir

Cuando Jesus corregia, no lo hacia para humillar.
Lo hacia para levantar.
Le dijo a Pedro:

“Apartate de mi, Satanas”
pero después lo restaurd y lo levanté como lider.

Eso es comunicacion con amor y verdad.

En tu negocio:

Cuando debas corregir, hazlo asi:

v Habla suave, pero claro

v Sefala la accién, no la identidad

v Muestra cdmo mejorar

v Asegura que no estas en contra de la persona
v Da esperanza

Ejemplo frase poderosa:

“Carnal, esto que pasé no esta bien, pero tu eres mas grande que tu error. Vamos a corregirlo
juntos.”
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5.6. Jesus siempre daba esperanza (La
chispa que levanta al barrio)



Cuando Jesus hablaba, dejaba paz.

Dejaba luz.

Dejaba esperanza.

Y tu, como lider, no puedes ser alguien que solo corrige o exige.

Tienes que levantar, animar, inspirar y dar vision.
Palabras que sanan ambientes:

e “Vamos a salir de esta.”

e “Estoy contigo.”

e “Dios nos respalda.”

e “Estoy orgulloso de tu avance.”

e ‘“Tienes talento.”

e “Gracias por tu esfuerzo.”

)

El lider que habla vida, da vida.

5.7. Ejercicios practicos del Médulo 5

Ejercicio 1: Crea tu mini-parabola del negocio
Haz una frase corta, estilo historia, que explique una ensefianza para tu equipo.
Ejemplos:

e “Un negocio sin comunicacion es como un carro sin volante.”

e “Un cliente ignorado es como una planta sin agua.”



Ejercicio 2: Una conversacion que debo tener
Escribe el nombre de alguien con quien necesitas hablar...

y escribe como vas a hablar:

v Con amor

v Con claridad

v Sin gritos

v Sin humillar

v’ Con intencién de construir

Ejercicio 3: Mi frase de liderazgo al estilo Jesus
Crea una frase que sera tu guia al hablar.
Ejemplos:

e “Hablo verdad con amor.”

e “Mis palabras levantan, no destruyen.”

e “Comunico con corazon y proposito.”

Cierre del Médulo 5

Jesus no solo hacia milagros...
Jesus comunicaba de una forma que sanaba.
Y tu estas aprendiendo a hacer lo mismo:

<r Hablar simple pero poderoso



<~ Escuchar profundo

<+ Corregir sin romper

< Inspirar sin manipular

<~ Conectar desde el corazén

<~ Dar esperanza en cada palabra

El lider que sabe comunicar, sabe liderar.
Y tu estds caminando como Jesus:

¥ con amor,

@ con autoridad,

/- y con buena fe.

MODULO 6 — Construccion de Equipos
como Jesus Formo a los Doce

“Jesus no buscé perfectos... busco dispuestos.”

6.1. Jesus no recluté profesionales...
recluté corazones dispuestos

Jesus pudo haber juntado a puro “licenciado”, puro “experto”, puro “intocable”.

Pero no.



El fue al barrio:

A pescadores, cobradores de impuestos, gente sencilla, brava, imperfecta...
pero con corazon ensenable.

Y eso, bro...

es exactamente lo que tu necesitas para tu negocio.

3 Principio de liderazgo:

<~ No contrates por perfeccion.

Contrata por disposicion.

Porque el que quiere aprender, crece.

El que se cree perfecto, estorba.

6.2. Jesus no solo escogiod... capacito

Jesus no dijo:

“Siganme... y a ver qué pasa.”

No.

El entrend a los Doce:

Les ensefid a hablar, sanar, predicar, servir, amar, corregir, delegar...

Los levantd, los formo, los transformo.

En tu negocio:
Tu no solo contratas:
<~ Tu formas

<~ Tu ensenas

<~ Ta acompafas



<~ Tu desarrollas

<+ Tu construyes caracter

) 1

Un lider que capacita, multiplica. «%

-

6.3. Jesus daba misién clara (sin
confusion, sin doble mensaje)

Jesus les dijo a los Doce exactamente qué hacer:

e “Vayan”
e “Sirvan”
e “Amen”

e “Sanen”

e “Prediquen”
e “Perdonen”

e “Multipliquen”

No habia mensajes confusos.
No habia 6rdenes contradiciéndose.

No habia estrés mental.

En tu negocio:

Dale a tu equipo instrucciones claras como agua:
v Qué se espera de ellos

v Qué deben entregar

v Cuales son sus horarios



v/ Cuales son sus responsabilidades
v Como se mide su trabajo
v Qué NO se permite

Un equipo que sabe qué hacer, trabaja con paz.
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6.4. Jesus veia el potencial que otros no
veian

A Pedro lo veian como impulsivo.
Jesus lo vio como roca.

A Mateo lo veian como traidor.
Jesus lo vio como evangelista.

A Juan lo veian joven.

Jesus lo vio como apdstol del amor.

<~ Jesus veia lo que podian ser, no solo lo que eran.

En tu negocio:

Mira a tu gente con ojos de visién.
No digas:

> “Este no sirve.”

Y “Este no aprende.”

X “Este es complicado.”

Di mejor:

v “;Qué don tiene?”

v “;Qué area puedo desarrollar?”



v “iEn qué necesita guia?”

El lider que ve potencial, crea gigantes. ¢

& *

6.5. Cada discipulo tenia su rol (y tu
equipo también debe tenerlo)

Jesus no puso a todos a hacer lo mismo.
Cada quien tenia dones diferentes.
Ejemplos:

e Pedro: liderazgo

e Juan: amor, corazon

e Andrés: traer personas

e Tomas: analisis

e Mateo: numeros

e Judas: finanzas (mal manejadas, pero ese era su rol)

En tu negocio:

No pongas a un timido a vender.

No pongas a un distraido a llevar caja.

No pongas a un creativo en tareas mecanicas.

No pongas a un lider a hacer lo que otro puede hacer.

<+ El rol correcto en la persona correcta = negocio bendecido.




6.6. Jesus delegaba... y confiaba

Jesus enviaba a los Doce en misiones.
Les daba trabajo real.
Les confiaba responsabilidad.

No los trataba como ninos.

En tu negocio:

Delegar no es “que hagan lo que yo no quiero hacer.”
Delegar es:

v Dar autoridad

v/ Dar responsabilidad

v Dar libertad

v Dar confianza

El lider que no delega... se ahoga.

El lider que delega... multiplica.

A

&

6.7. Jesus corregia con amor, levantaba
con gracia

Cuando fallaban, Jesus no los destruia.
Los corregia, si... pero para restaurarlos.

Pedro negé a Jesus...



&Y Jesus qué hizo?

Lo perdond, lo levanté y lo hizo lider.
En tu negocio:

Cuando alguien falle:

<~ Corrige sin humillar

<~ Ensefa sin gritar

<~ Da oportunidad de crecer

<~ Acompafa

<~ Levanta

Eso crea lealtad verdadera.

6.8. Ejercicios practicos del Médulo 6

Ejercicio 1: Define a tus “Doce”
Haz una lista de tu equipo o de quienes podrian ser tu equipo.
A cada uno ponle:

e Su rol actual
e Su potencial
e Su talento natural

e FEl area donde necesita crecer

Esto te dara claridad de lider.




Ejercicio 2: Dale una misidn clara a cada persona
Escribe para cada miembro del equipo una frase simple del tipo:

e “Tute encargaras de X.”
e “Tu tarea principal es Y.”

e “Tu propdsito en este negocio es Z.”

Ejercicio 3: Activa el ojo de Jesus
Elige una persona de tu equipo o entorno.
Escribe:
v Lo que ve todo mundo
v Lo que td ves que puede llegar a ser
Ejemplo:
e “Todos dicen que es distraido, yo veo creatividad.”

e “Todos lo ven timido, yo veo un lider en proceso.”

Cierre del Médulo 6

Jesus no levanto seguidores...

levanté un equipo que cambié el mundo.
Y tu estas aprendiendo a hacer lo mismo:
<~ Buscar dispuestos, no perfectos

<~ Ver potencial donde otros ven defectos

<~ Dar vision clara



<~ Delegar con sabiduria

<~ Formar caracter

<~ Levantar a los caidos

< Crear familia, no solo empleados
Eso es liderazgo real.

Eso es liderazgo de buena fe.

Eso es liderazgo al estilo Jesus. @ & ¢

MODULO 7 — Etica del Reino (Negocios
con Buena Fe y Corazén Limpio)

“No basta hacer dinero... hay que hacerlo con propésito y limpieza.”

7.1. Jesus era transparente (La verdad
siempre gana)

Jesus no jugaba doble.

No decia algo y hacia otra cosa.

No manipulaba.

No escondia intenciones.

No hacia tranzas.



No prometia lo que no iba a cumplir.
Su palabra era tan firme que bastaba con un:
o 1S
&~ “No”
Y ya.
Asi de claro.
¢ En tu negocio:
La transparencia te convierte en un lider confiable:
v Dilo que vas a hacer
v Haz lo que dijiste
v No prometas de mas
v No engaries a clientes
v No manipules precios
v No ofrezcas lo que no puedes cumplir
La verdad puede tardar...

pero siempre gana.

7.2. Jesus amaba la justicia (Trato justo
= negocio bendecido)

Jesus hablaba mucho de justicia.
El cuidaba al pobre, al débil, al cansado, al enfermo.
No permitia abusos.

No aplastaba a nadie.



En tu negocio, justicia es:

v Pagar lo correcto

v No pasarte de listo con proveedores

v Tratar a todos con dignidad

v No explotar al equipo

v/ No cobrar mas solo porque alguien no sabe
El negocio que practica justicia...

Dios lo honra.
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7.3. Misericordia y perdén (Jesus sabia
que todos fallamos)

Jesus perdoné a Pedro después de negarlo.
Jesus perdoné a quien lo traiciono.

Jesus perdoné a quien lo lastimo.

La misericordia no es debilidad...

es fuerza pura.

En el negocio:

Habra dias donde alguien falle.

Donde un cliente la riegue.

Donde alguien del equipo cometa un error.
Y tu tendras dos opciones:

Y Castigar con orgullo

v’ Perdonar con sabiduria



¢ OJO:
Perdonar no es permitir abuso.

Perdonar es dar una nueva oportunidad con limites claros.

iy
iy

7.4. Jesus enseno que el dinero es un
medio, no un dios

Jesus hablaba del dinero,
pero nunca como meta principal.
El dinero es una herramienta...

pero no debe ser tu identidad.
Cuando el dinero te controla:
e Te desesperas
e Tienes miedo constante
e Vendes tu alma por una venta

e Perderias tus valores

Cuando TU controlas el dinero:

e Tomas decisiones desde la paz
e No vendes tu dignidad
e No te rebajas

e No te hundes si un mes es flojo

El dinero sirve.



Dios reina. @ &

7.5. Bendecir a clientes: el secreto que
nadie te dice

Jesus hacia milagros, si...
pero también bendecia con su presencia, con sus palabras, con su actitud, con su amor.

La gente se iba diferente después de estar con El.

En tu negocio:

Haz que tus clientes se vayan diferentes:

v Atendidos

v Valorados

v Escuchados

v Respetados

v Agradecidos

Un cliente bendecido vuelve, te recomienda, te ama, y te sostiene.
Tu negocio no solo vende...

tu negocio bendice.

3¢

7.6. La ética del Reino es practica, no
teoria



Jesus no daba solo sermones...

El vivia lo que ensefiaba.
Etica del Reino aplicada:
e No mientes
e No robas
e No exageras
e No estafas
e No engafias
e No humillas
e No te aprovechas del necesitado

e No rompes tu palabra

Y cuando haces negocio asi...
El cielo te cubre.

La comunidad te respeta.

Tu equipo se queda.

Tu negocio crece.

7.7. Ejercicios practicos del Médulo 7

Ejercicio 1: “Mi Coédigo del Reino”

Escribe 5 reglas personales para tu negocio, como:



e “No engafio a ningun cliente.”

e “No hago tratos en secreto.”

e “No prometo lo que no puedo cumplir.”
e “Respeto a mi equipo.”

e “Cobro justo.”

Pon este cddigo en tu celular o en tu local.

Ejercicio 2: “Una injusticia que debo corregir”
Identifica algo que sabes que no esta bien.
Ejemplos:

e Un precio injusto

e Un trato feo a alguien

e Una promesa no cumplida

e Un empleado o socio tratado con dureza

Corrigelo esta semana.

Ejercicio 3: “Un cliente que voy a bendecir”
Piensa en un cliente al que le vas a dar:

v Un mejor trato

v Un extra

v Un mensaje bonito

v Un servicio mas atento

Esto te traera abundancia real.




Cierre del Médulo 7

Mi hermano, este modulo te ensena que:
<~ No basta con ser lider...

hay que ser lider honesto.

<~ No basta con tener negocio...

hay que tener negocio limpio.

<~ No basta con vender...

hay que bendecir.

Cuando caminas en ética del Reino:

@& Dios te abre puertas

@ El barrio te respeta

@ Tu equipo te sigue

@& Tu negocio crece

@ Tu nombre se limpia

Y tu liderazgo se vuelve luz en medio de la oscuridad.

Asi se lidera al estilo Jesus.

v "‘ a‘r/‘?":



MODULO 8 — Visién, Futuro y
Multiplicacion (El Estilo de Expansién de
Jesus)

“Si tu vision no bendice a otros... no es vision, es ego.”

8.1. Jesus expandio sin perder esencia
(Crecia... pero seguia siendo El)

Jesus empezo con 12, luego 70, luego multitudes.
Su influencia crecia como fuego.
Pero su esencia nunca cambio:
<~ Humilde
<~ Servicial
<~ Verdadero
<~ De buena fe
Eso es lo que tu necesitas en tu negocio:
¢ Crecer... sin volverte un monstruo.
¢ Expandir... sin perder tu identidad.

¢ Avanzar... sin olvidar por qué empezaste.

Principio del Reino:

<~ La expansion verdadera viene de la esencia, no del ego.
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8.2. Una vision grande mantiene tu alma
despierta

Jesus tenia una vision enorme:

Cambiar vidas, sanar corazones, restaurar personas, traer esperanza.
Tu negocio también necesita una visién asi:

No solo vender...

transformar.

No solo ganar dinero...

dejar legado.

No solo abrir locales...

abrir oportunidades.

Pregunta clave:
“¢ Qué quiero cambiar en mi comunidad con este negocio?”

Cuando respondes eso... tu vision se activa.

3¢

8.3. Multiplicacién sana: crecer sin
destruirte

Jesus multiplicod panes, peces y personas.
Pero siempre con orden, con propésito y con amor.

Multiplicacion sana = Crecer sin perder tu paz.



En un negocio de buena fe:
v Puedes crecer ventas

v Puedes crecer equipo

v Puedes crecer alcance

v Puedes crecer impacto

Pero siempre cuidando:

2 No explotar a tu equipo

X No vender tu alma por dinero
Y No traicionar tus valores

2{ No hacer negocios turbios

La multiplicacién de Dios viene con paz.

La multiplicacion del ego viene con prisas, ansiedad y caos.

-

8.4. Mantener vision elevada y pies en la
tierra

Jesus sabia sofar grande...

pero también sabia caminar paso a paso.

Para ti significa:
Suefia en grande

{§ Pero actiia en pequefio

%* Undiaalavez

“, Una mejora por dia

El lider del barrio que suefia sin pisar tierra... se pierde.



El que suefa y actua... crece.

8.5. No todos entenderan tu vision (Y
Jesus lo vivio también)
Cuando Jesus hablaba de su visién, muchos se burlaban.
Otros dudaban.

Otros se iban.

Otros lo criticaban.

Y aun asi...

El sigui6.

En tu negocio pasara igual:

) Habra gente que no crea en ti

() Habra quien te tire mala vibra

() Habra quien se burle

() Habra quien te quiera limitar

Pero escucha esto:

<7 La visién no es para que todos la entiendan... es para que tu la cumplas.

8.6. Jesus sonaba en grande, pero
planeaba con estrategia



Jesus no hizo todo en un dia.

Tenia momentos, rutas, tiempos, movimientos.
Plan y propdsito.

En tu negocio el crecimiento requiere:
v Plan estratégico

v Metas reales

v Organizacion

v Prioridades claras

v Ritmo sano

La visidn sin estrategia es solo imaginacion.

La visién con estrategia cambia vidas.
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8.7. La vision correcta siempre bendice a
otros (Nunca es egoista)

Jesus no sofiaba para El.
Sofiaba para nosotros.

Su visién era para levantar, sanar, liberar, transformar.
Tu vision también debe bendecir:

e A tuequipo

e Atus clientes

e A tufamilia

e A tu comunidad



e Al barrio donde Dios te planté

Cuando tu negocio bendice...

el cielo te abre puertas que nadie puede cerrar.

' ‘h‘ § ‘/“:‘ )

8.8. Ejercicios practicos del Médulo 8

Ejercicio 1: Mi Vision al Estilo Jesus
Escribe una visién grande, clara, con propdsito, que bendiga.
Ejemplos:

e “Quiero que mi negocio transforme a jévenes del barrio y les ensefie a trabajar con
buena fe.”

e “Quiero crear oportunidades donde antes no habia.”

e “Quiero que mi empresa sea un lugar de paz, respeto y crecimiento.”

Ejercicio 2: Mi hoja de ruta simple
Escribe 3 pasos concretos para avanzar hacia tu vision:

1.




Ejercicio 3: ¢ A quién voy a bendecir con mi visiéon?
Haz una lista de personas o grupos que tu negocio impactara:

v Mi equipo

v Mi familia

v Mis clientes

v Mi barrio

v Jovenes que necesitan trabajo

v Personas que buscan oportunidades

Esto te mantiene con corazon puro.

Cierre del Médulo 8

Mi hermano, este mdédulo te deja claro algo profundo:
<~ Crecer no es malo... crecer sin esencia si lo es.
<~ Visionar no es soberbia... es obediencia.

<~ Multiplicar no es ambicidn... es propdsito.
Cuando tu visién nace del corazén,

cuando tu crecimiento bendice en vez de aplastar,
cuando tu expansion trae paz en vez de ansiedad...

ahi estas liderando al estilo Jesus.

v "‘ ) ‘r\“



MODULO 9 — El Lider del Barrio con Fe
(Aplicacion Real y Vida Diaria)

“El liderazgo no se demuestra en publico... se prueba en lo cotidiano.”

9.1. El liderazgo al estilo Jesus empieza
en lo secreto

Jesus no se hacia lider solo cuando habia gente.
Su poder venia de lo que hacia cuando nadie lo veia:
J, Oraba
% Escuchaba
ka4 Se retiraba a pensar
Abrazaba propésito
4% Se mantenia humilde
Tu liderazgo también se forma en privado:
v Tus habitos
v Tufe
v Tu mentalidad
v Tus decisiones cuando nadie te ve
v Tus intenciones reales

El lider que no se forma a solas... se rompe en publico.



9.2. Como tomar decisiones dificiles
como Jesus

Jesus tomaba decisiones que dolian:

e Elegir 12 y no 200
e Corregir a quien amaba
e Dejar lugares donde no lo recibian

e Confiar cuando otros dudaban

En el negocio tendras momentos asi:

v Elegir a quién contratar

v Decir “no” a oportunidades que no son de Dios
v Cambiar estrategias

v Terminar alianzas toxicas

v Ajustar precios

v Enfrentar criticas

Principio del médulo:
<~ Decide desde la fe, no desde el miedo.

.~ Decide desde la claridad, no desde la presion.

9.3. Como mantener fe en tiempos duros



Jesus vivio momentos fuertes, de cansancio, tristeza y presion.
Pero nunca dejé de confiar.

En tu negocio habra rachas donde:

&’ No se vende

Q) La gente falla

=) Te sientes solo

@ La vida se complica

& El estrés sube

Pero aqui viene la promesa:

<~ La fe no es sentir bonito... es avanzar aunque duela.

<~ La fe no es ausencia de problemas... es presencia de direccién.

Y Jesus es tu direccion.

” l‘\

9.4. CoOmo liderar cuando nadie cree en ti

Jesus conocié la incredulidad:
Habia gente que decia:

“¢ A poco este es el Mesias?”
“Ese viene del barrio.”

“Ese es hijo de un carpintero.”

Pero El sigui6 firme.

En tu camino también habra gente que dira:

> “Ese negocio no va a funcionar.”



> “Tu no eres lider.”

> “No naciste para esto.”

> “Eso del proposito es puro cuento.”

Pero escucha bien, carnal:

<~ La vision no depende de quién cree en ti...
depende de Quién te envio.

(Y Jesus te respalda.)
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9.5. Como sostener tu proposito aun
cuando estés cansado

Jesus se cansaba.

Pero seguia porque su misién valia la pena.
Tu negocio también te cansara.

Pero cuando tu propésito es puro,

cuando tu intencién es buena fe,

cuando tu vision es limpia...

Dios te da fuerzas que no son tuyas.

Para sostener propdésito:

v Recuerda por qué empezaste

v Recuerda a quién quieres ayudar

v Recuerda que esto no es solo trabajo... es mision

v Recuerda que Jesus también se canso, pero nunca se rindié
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9.6. Rutina diaria del lider del barrio con
fe

Aqui te dejo una rutina sencilla pero poderosa.

Hazla y tu liderazgo se va a sentir hasta en tu mirada:

MANANA - “Identidad primero”

J, Una oracién corta

W Afirmacion: “Hoy lidero con amor y firmeza.”
Revisa tu propdsito

C), Escoge UNA cosa que vas a hacer con excelencia

TARDE - “Servicio con corazéon”
4% Haz un pequefo acto de servicio
¢ Di una palabra que levante a alguien
J Ejecuta tu tarea principal con disciplina

'y Mantén buen trato aunque haya tension

NOCHE - “Cierre con gratitud”
J, Agradece por el dia
¥ EvalUa qué hiciste bien

Apunta qué mejoraras mafana

@ Descansa sabiendo que diste lo mejor




9.7. Como aplicar todo el curso a tu
negocio (Guia rapida)

Aqui va un resumen para aplicar TODO:

v

Moédulo 1:

Sé congruente

<~ Tu vida es tu mensaje.

v
Modulo 2:

Sé firme con amor

<~ Autoridad # agresion.

(4
Modulo 3:

Sirve sin humillarte

<~ El lider que se agacha, levanta.

(4
Modulo 4:

Ten caracter y paz

<~ Tormentas fuertes = lideres fuertes.

v

Modulo 5:



Habla para sanar

<~ Comunica como Jesus.

v
Modulo 6:

Forma tu equipo

<~ No busques perfectos; busca dispuestos.
v

Moédulo 7:

Sé limpio

<~ Negocio con buena fe = negocio bendecido.
v

Moédulo 8:

Suena con propédsito

<~ Crecer sin perder esencia.

v

Médulo 9:

Vive tu liderazgo

<~ No solo lo aprendas... practicalo.

9.8. Ejercicio final: El “Manifiesto del
Lider al Estilo Jesus”



Escribe estas frases con tus palabras:

1. Yo lidero con amor, firmeza y buena fe.

2. Mi negocio es bendicion, no tranza.

3. Sirvo con humildad pero con limites sanos.
4. Veo potencial donde otros ven problemas.
5. Mi palabra vale.

6. Mi vision bendice al barrio.

7. Crecemos sin perder esencia.

8. Dios guia mis pasos y yo camino con valentia.

Pon este manifiesto donde lo veas diario.

Cierre del Curso Completo

Mi hermano...

si tu aplicas todo esto, no solo tendras un negocio chingoén,
tendras un liderazgo que transforma vidas,

un liderazgo limpio,

un liderazgo de barrio,

un liderazgo con propésito...

un liderazgo como el de Jesus.

v "\ “‘ﬂ: )
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