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El mercado digital esta saturado de coaches e
infoproductores que intentan vender sus programas,
cursos y mentorias, pero la mayoria no consiguen los
resultados que esperan. La razén principal no es la falta
de conocimientos o habilidades, sino la ausencia de una
estrategia de marketing digital efectiva.

En este e-book, te revelaremos 10 estrategias probadas
que han ayudado a nuestros clientes a multiplicar sus
ingresos, construyendo una marca solida y una audiencia
comprometida. Si aplicas estas técnicas, podras
diferenciarte de la competencia y convertir seguidores en
clientes fieles.




1. ENCUENTRA TU )
DIFERENCIATE

El primer paso para destacar en el mundo digital es encontrar un
nicho rentable y diferenciarte de la competencia. No se trata solo
de elegir un tema amplio como "coaching de vida" o "negocios",
sino de especializarte en un problema especifico dentro de ese

campo.

Ejemplo: En lugar de "coaching financiero", podrias enfocarte en
"coaching financiero para emprendedores que facturan menos

de 50.000€ al ano".

Consejo: Analiza a tu competencia y busca una propuesta de
valor unica que te haga destacar.
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2. CONSTRUYE UNA S
PODEROSA D

Tu audiencia no solo comlora tu producto o servicio, también
compra tu historia, tus valores y tu credibilidad. Para ello:

e Optimiza tu biografia en redes sociales.
e Usa fotos y disefios profesionales.
e Comparte tu historia personal para conectar con tu publico.

* Publica contenido educativo y de valor para demostrar tu
expertise.

Ejemplo; Un coach de negocios puede compartir casos de exito
e sus clientes y consejos practicos sobre productividad y ventas,
ademas de contenido mas personal sobre él y sobre su vida.

Es igual de importante el contenido técnico que el contenido mas
personal para conectar con tus clientes.
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3. CREA, 3
ESTRATEGICO QUE CONVIERTA -~

El contenido es la base del marketing digital. Para atraer a
tu publico ideal, es importante estructurar un plan de
contenidos basado en:
e Conciencia: Contenido educativo para generar interés.
e Consideracién: Casos de éxito y testimonios.

* Decision: Ofertas y llamados a la accién directos.

Consejo: Usa el modelo 80/20: 80% contenido de valor
donde incluimos tanto el contenido mas técnico como el
contenido lifestyle y 20% promocion de tus servicios.




4. EMBUDO DE VENTAS " bousemreon
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Para maximizar tus conversiones, necesitas un embudo
de ventas bien estructurado:

1.Lead magnet: Puedes ofrecer un recurso gratuito (e-
book, masterclass, checklist) para captar leads.

2. Fideliza a tu audiencia: Como hemos comentado
anteriormente es super importante el contenido para
nutrir y educar a tu audiencia.

3. Comunidad: Crea una comunidad con tus seguidores
mas fieles, ya que su probabilidad de compra es mayor.

4, Seguimiento: Utiliza recordatorios y testimonios para
cerrar ventas.
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5. PUBLICIDAD DIGITAL: EL oo,

DEL R
CRECIMIENTO

Si quieres crecer rapidamente, necesitas invertir en
anuncios. Las platatormas como Facebook Ads e
Insta§ram Ads permiten segmentar tu publico y llegar
directamente a clientes potenciales.

Consejos clave:

e Usa videos y testimonios en los anuncios.

* Segmenta a tu publico segun interesesy
comportamiento.

* Prueba diferentes versiones de anuncios para ver cual
funciona mejor.
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EN YOUTUBE Y GOOGLE R

Sitienes un canal de YouTube o una web, necesitas que te
encuentren facilmente en Google. Para ello:

* Usa palabras clave relevantes en tus titulos y
descripciones.

* Publica contenido de calidad regularmente.

e Optimiza tu sitio web para moviles y velocidad de
carga.

Ejemplo: Un video en YouTube titulado "Como vender
cursos online paso a paso en 2025" puede posicionarse
mejor si tiene una buena miniatura y descripcion
optimizada.




7. AUTOMATIZACIONY o

®

Para crecer sin volverte esclavo de tu negocio, necesitas
automatizar procesos:

* Usa herramientas como ActiveCampaign o Mailchimp
para email marketing.

* Implementa chatbots para responder preguntas
comunes.

* Crea webinars automatizados para captar clientes en
piloto automatico.

Estas son solo algunas herramientas y ejemplos, pero
realmente podemos automatizar casi cualquier proceso
con diferentes softwares.
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8. Y PRUEBAS?““ij;
SOCIALES

Los clientes potenciales confian en la opinion de otros.
Usa testimonios en:

* Tus redes sociales.

e Paginas de ventas.

* Anuncios publicitarios.

Ejemplo: "Maria pasé de facturar 1.000€ al mes a 5.000€
aplicando nuestro metodo".
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9. NETWORKING Y = DV
COLABORACIONES e

Clolabora con otros expertos de tu nicho para aumentar tu
alcance:

e Haz directos con otros coaches.

e Participa en pddcasts y entrevistas.

e Comparte audiencias con influencers del sector.
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10. CREA U NA DOUBERMEDIA
ACTIVAY COMPROMETIDA

Mas alla de vender, construye un grupo de personas que
crean en tu mensaje. Un canal de Telegram, un grupo de
Facebook o incluso una comunidad privada en Discord o
Skool pueden gf_ene.r,ar un sentimiento de pertenencia que
impulse la fidelizacién y las recomendaciones.

Si este e-book te ha resultado util y quieres aumentar las
ventas de tu producto/servicio digital a traves de nuestro
metodo, agenda una llamada con nosotros sin
compromiso y analizaremos tu caso.

https://calendly.com/doubermedia/consultoria
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