
Yapay Zeka Yönetişiminde Operasyonel Ortağınız

Yönetim Kuruluna Özel Çalışmalar /  Executive AI Series |  2026

theleadai.co.uk



LeadAI Executive AI Series | Yönetim Kurulu & Üst Düzey Yöneticiler için 8 yüksek ticari potansiyelli çalışma metodolojisi

Format: 90 dk |   Yöntem: örnekleme / vaka analizi / simülasyon |   Çıktı: kontrol listesi, değerlendirme kartı, çerçeve veya uygulama rehberi

8 kritik yönetici kararı

01 AI Boardroom
Yönetim kurulu artık hangi soruları sormalı?

02 AI Governance
Şirkette AI kararlarını kim verecek?

03 AI ROI
AI projeleri para kazandırıyor mu, bütçe mi tüketiyor?

04 AI Rekabet
Rakibiniz AI ile sizi nereden vuracak?

05 AI Krizi
AI kaynaklı ilk krize hazır mısınız?

06 AI Ürünleşme
Mevcut ürüne AI katılırsa müşteri daha fazla öder mi?

07 AI Siber Risk
CEO’nuzun sesiyle gelen sahte talimata hazır mısınız?

08 AI Organizasyon
AI sonrası organizasyon şemanız hâlâ geçerli mi?

Klasik AI farkındalığı değil; yatırım, yönetişim, kriz, siber risk, rekabet, ürünleşme ve organizasyon kararları için yönetici araç seti.

90 dakikada AI teknolojisini değil; AI çağında alınması 
gereken yönetici kararlarını çalışıyoruz.



AI Boardroom
Yönetim Kurulu Artık Hangi Soruları Sormalı?
90 dakikalık executive session | Yönetim kurulu, C-level yöneticiler

AI sadece CIO’nun veya COO’nun konusu değildir; yönetim kurulunun sormadığı her kritik soru kısa zamanda 
stratejik, finansal veya itibari riske dönüşebilir.

• AI neden board gündemi?
• 5 kritik gözetim alanı
• Boardroom simülasyonu
• Kontrol listesi ve ilk aksiyon

• Board AI Oversight Checklist
• Yönetim kuruluna sunulacak AI dashboard
başlıkları
• AI yatırım önerilerini onaylamadan önce 
sorulacak 12 kritik soru
• İlk 30 gün için board aksiyonları

Boardroom sımulasyonu: “Müşteri hizmetlerinin %50’sini AI agent’lara devretme yatırımı yönetim kuruluna 
geliyor. Hangi KPI, risk ve kontrol olmadan onay verilmemeli?”

Konumlandırma: AI farkındalık eğitimi değil; yönetim kuruluna karar, gözetim ve kontrol aracı sağlayan kısa board briefing.

LeadAI Executive AI Series | 01

Katılımcıyı içine çeken 
bölüm

• AI’ı teknoloji değil, şirket değeri ve yönetim 
sorumluluğu olarak ele almak
• Yatırım, risk, veri, insan ve yönetişim konularında 
doğru board sorularını netleştirmek
• Yönetim kurulunun AI gündemini ölçülebilir ve takip 
edilebilir hale getirmek

Amaç Akış Yönetici çıktısı



AI kararları sadece teknoloji ekibine bırakılamayacak kadar stratejik, sadece hukuk ekibine bırakılamayacak kadar ticari, 
sadece iş birimlerine bırakılamayacak kadar risklidir.

AI Governance

90 dakikalık executive session | Yönetim kurulu, CEO ve risk/denetim komitesi

Şirkette AI kararlarını kim verecek?

Konumlandırma: AI governance teorisi değil; şirkette AI kararlarını kimin vereceğini, hangi kullanımın hangi onaya tabi olacağını netleştiren executive karar çerçevesi.

“Kim karar vermeli?” egzersizi: pazarlama metni üretimi, CV eleme, finansal tahmin, müşteri hizmetleri AI agent’ı
ve müşteri verisinin açık AI aracına yüklenmesi senaryoları değerlendirilir.

• Şirkette kim, hangi AI kullanımına, hangi 
veriyle ve hangi onayla karar verir? 
sorusunu netleştirmek
• Shadow AI ve kontrolsüz kullanım riskini 
görünür kılmak
• AI kullanım sınıfları, onay seviyeleri ve 
sorumlulukları belirlemek

• AI aracını kim, hangi veriyle kullanabilir?
• Shadow AI ve yönetişim ihtiyacı
• AI kullanım sınıfları ve karar modeli
• Katılımcı egzersizi
• AI karar hakları matrisi
•  İlk aksiyon

• AI Decision Rights Matrix
• Serbest / kontrollü / onaylı / yüksek riskli / 
yasaklı kullanım ayrımı
• AI komitesi, iş birimi, CIO/CDO, hukuk, risk ve 
yönetim kurulu rollerinin netleşmesi
• Şirket içi AI policy için başlangıç çerçevesi
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Amaç Akış Yönetici çıktısı

Katılımcıyı içine çeken 
bölüm



AI ROI
AI Projeleri Para Kazandırıyor mu, Sadece Bütçe mi Tüketiyor?
90 dakikalık executive session | CFO, CEO, CIO/CDO, strateji ve yatırım komiteleri için

• AI projelerini teknoloji yatırımı değil, iş 
değeri portföyü olarak değerlendirmek
• Gelir, maliyet, risk, hız ve kalite etkisini 
ayrı ayrı ölçmek
• Pilot mezarlığını önlemek için doğru proje 
seçimi ve ölçekleme kriterlerini 
netleştirmek

• AI projeleri neden pilotta kalır?
• AI yatırım mantığı ve gizli maliyetler
• Değer modeli: gelir, maliyet, risk, hız, 
kalite
• Mini yatırım komitesi egzersizi
• AI ROI değerlendirme kartı ve ilk aksiyon

• AI ROI Değerlendirme Kartı
• AI proje portföyünü quick win, core
transformation ve strategic bet olarak ayırma 
yöntemi
• Yatırım onayı öncesi sorulacak KPI, veri, 
risk ve ölçekleme soruları
• CFO ve yatırım komitesi için karar çerçevesi

Mini yatırım komitesi: “Satış için AI-copilot, müşteri hizmetleri için AI agent veya finansal tahminleme projelerinden 
hangisine önce yatırım yapılmalı, hangisi pilotta kalmalı, başarı kriteri nedir?”

Konumlandırma: AI farkındalık eğitimi değil; üst yönetime AI projelerini yatırım disipliniyle seçme, ölçme ve ölçekleme aracı sağlar.
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Amaç Akış Yönetici çıktısı

Katılımcıyı içine çeken 
bölüm
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AI Rekabet
Rakibiniz AI ile Sizi Nereden Vuracak?
90 dakikalık executive session | Yönetim kurulu, CEO, strateji, ticari liderler ve iş geliştirme ekipleri için

AI yalnızca iç verimlilik aracı değildir; müşteri beklentisini, maliyet yapısını ve sektörün rekabet kurallarını değiştiren 
stratejik bir silahtır.

Amaç

• AI’ın sektör yapısını ve rekabet avantajını 
nasıl değiştirdiğini görmek
• Rakiplerin AI ile hangi maliyet, hız, deneyim 
veya veri avantajı yaratabileceğini analiz 
etmek
• Savunma ve saldırı hamlelerini 
önceliklendirmek

Akış

• Rakibiniz neyi daha hızlı ve ucuz yapabilir?
• AI ve rekabet dinamikleri
• Maliyet, hız, kişiselleştirme, veri ve 
platform etkisi
• AI disruption radar egzersizi
• Stratejik hamleler ve ilk aksiyon

Yönetici çıktısı

• AI Competitive Threat & Opportunity Radar
• Sektör değer zinciri üzerinde AI tehdit noktaları
• Rakip, startup, platform ve teknoloji oyuncusu 
tehdit haritası
• İlk savunma / ilk saldırı hamlesi listesi

Katılımcıyı içine çeken 
bölüm

AI disruption radar: “Rakibiniz AI ile hangi müşteri beklentisini değiştirir, hangi maliyeti düşürür, hangi gelir alanınızı 
savunmasız bırakır?”

Konumlandırma: Sektör trendi anlatımı değil; üst yönetimin rekabet tehdidini görmesi ve AI ile nerede savunma / saldırı yapacağını seçmesi için strateji oturumu.
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AI Krizi
AI Kaynaklı İlk Krize Hazır mısınız?
90 dakikalık executive session | Yönetim kurulu, CEO, hukuk, risk, uyum, iletişim ve teknoloji liderleri için

AI krizi teknik bir hata olarak başlar; çok kısa sürede hukuk, regülasyon, müşteri güveni, medya ve yönetim kurulu 
sorumluluğu krizine dönüşebilir.

Amaç

• AI kaynaklı kriz türlerini ve yönetim 
sorumluluğunu görünür kılmak
• İlk 24 saatte alınacak durdurma, inceleme, 
bildirim ve iletişim kararlarını netleştirmek
• Kriz öncesi hazırlık ve kontrol ihtiyaçlarını 
belirlemek

Akış

• AI sisteminiz yanlış karar verirse ne olur?
• AI kriz türleri
• Teknik hatadan yönetim krizine giden yol
• Kriz simülasyonu
• İlk 24 saat playbook’u ve aksiyonlar

Yönetici çıktısı

• AI Crisis Response Playbook
• İlk 24 saat karar ve iletişim akışı
• Sistem durdurma / sınırlama karar kriterleri
• Yönetim kurulu, CEO, hukuk, risk ve iletişim rol 
haritası

Katılımcıyı içine 
çeken bölüm Kriz simülasyonu: “AI destekli müşteri skorlama sistemi belirli bir gruba haksız dezavantaj yarattığı iddiasıyla medyaya 

yansıyor. İlk 24 saatte ne yapılır?”

Konumlandırma: Genel AI risk eğitimi değil; yönetim kurulunu ve üst yönetimi gerçek bir AI kriz anında karar almaya hazırlayan kısa tatbikat.
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AI Ürünleşme
Mevcut Ürününüze AI Katarsanız Müşteri Daha Fazla Öder mi?
90 dakikalık executive session | CEO, CMO, ürün, satış, strateji ve iş geliştirme liderleri için

AI’ın en büyük ticari fırsatı yalnızca maliyet azaltmak değildir; mevcut ürün veya hizmete müşterinin ödeme isteğini 
artıran bir zekâ katmanı eklemektir.

Amaç

• AI ile ürün ve hizmetlerde yeni değer 
alanlarını görmek
• Premium özellik, abonelik, kullanım bazlı 
fiyatlama ve insight ürünlerini 
değerlendirmek
• AI destekli ürün fikrini 90 günlük MVP’ye
çevirmek

Akış

• Müşteri AI özellikli ürün için daha fazla öder 
mi?
• Ürüne zekâ katmanı eklemek
• Yeni gelir modelleri
• Ürün yeniden tasarım egzersizi
• Ticarileştirme kriterleri ve ilk MVP

Yönetici çıktısı

• AI Revenue Model Canvas
• Tahmin, öneri, otomasyon, kişiselleştirme ve 
erken uyarı fırsatları
• Premium / abonelik / usage-based / outcome-
based fiyatlama seçenekleri
• İlk 90 gün MVP tanımı

Katılımcıyı içine çeken 
bölüm Ürün yeniden tasarımı: “Müşteriniz hangi kararı daha iyi vermek ister, AI bunu nasıl destekler ve bunun için ayrıca ödeme 

yapar mı?”

Konumlandırma: AI’ı iç verimlilik aracı olarak değil; ürünleşme, farklılaşma ve yeni gelir modeli yaratma aracı olarak ele alan ticari inovasyon oturumu.
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AI Siber Risk
CEO’nuzun Sesiyle Gelen Sahte Talimata Hazır mısınız?
90 dakikalık executive session | Yönetim kurulu, CEO, CFO, CISO, risk, finans, iç denetim ve iletişim ekipleri için

AI siber saldırıları sadece daha teknik hale getirmez; daha inandırıcı, daha kişiselleştirilmiş ve doğrudan yönetici 
kararlarını hedefleyen bir risk yaratır.

Amaç

• Deepfake, CEO fraud ve AI destekli sosyal 
mühendislik risklerini iş etkisiyle anlamak
• Kritik ödeme, tedarikçi değişikliği ve 
yönetici talimatı kontrollerini sorgulamak
• Yönetim kurulunun CISO ve CFO’ya
sorması gereken soruları netleştirmek

Akış

• CEO sesiyle gelen sahte ödeme talimatı
• AI destekli tehditler
• Yönetici ve finans süreçleri neden hedefte?
• Deepfake ödeme simülasyonu
• Kontrol modeli ve board soruları

Yönetici çıktısı

• AI Cyber Risk Board Questions
• Deepfake ve sosyal mühendislik kontrol listesi
• Kritik ödeme ve kimlik doğrulama kontrol 
noktaları
• İlk 1 saat yanıt modeli

Katılımcıyı içine çeken 
bölüm CEO deepfake simülasyonu: “CFO’ya CEO’nun sesiyle acil ödeme talimatı geliyor. E-posta zinciri de inandırıcı. Ödeme 

yapılır mı, durdurulur mu, kim doğrular?”

Konumlandırma: Teknik siber güvenlik sunumu değil; üst yönetimin AI destekli dolandırıcılık riskini ödeme, yetki ve kontrol süreçleriyle yönetmesini sağlayan karar oturumu.
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AI Organizasyon
AI Sonrası Organizasyon Şemanız Hâlâ Geçerli mi?
90 dakikalık executive session | CEO, CHRO, COO, yönetim kurulu insan komitesi, strateji ve dönüşüm liderleri için

AI önce işleri tamamen yok etmekten çok, işlerin içindeki görevleri değiştirir; bu nedenle organizasyon şemasına değil, 
görev mimarisine bakmak gerekir.

Amaç

• AI’ın roller, görevler, yetkinlikler ve 
verimlilik beklentileri üzerindeki etkisini 
anlamak
• İnsan + AI iş bölümünü görev bazında 
tasarlamak
• Yeni yetkinlikler, KPI’lar ve değişim 
risklerini belirlemek

Akış

• Beyaz yaka işlerinin hangi kısmı yeniden 
tasarlanabilir?
• İş değil, görev bazlı dönüşüm
• Rol parçalama ve insan + AI iş bölümü
• Organizasyon egzersizi
• Yetkinlik, KPI ve ilk aksiyon

Yönetici çıktısı

• AI Workforce Impact Map
• Görev otomasyonu, copilot ve insan liderliği 
ayrımı
• Dönüşecek roller, güçlenecek roller ve yeni 
yetkinlikler
• İlk organizasyon tasarımı aksiyonları

Katılımcıyı içine çeken 
bölüm Rol parçalama egzersizi: “Finans analisti, satış yöneticisi, müşteri temsilcisi veya hukuk danışmanı rolünün hangi görevleri 

AI ile yeniden tasarlanır?”

Konumlandırma: İK süreçlerinde AI kullanımı değil; CEO ve yönetim kuruluna iş gücü, görev mimarisi ve organizasyon modeli kararları için stratejik çerçeve.



Yapay zeka yolculuğunuza birlikte başlayalım.
İlk adım ücretsiz: 90 dakikalık AI Governance Diagnosis toplantısı için bize ulaşın.

+90 532 261 6774      |      +44 782 499 8608

contact@theleadai.co.uk |      theleadai.co.uk

https://calendly.com/canpaps/leadai
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