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Este material de formacion ha sido elaborado por el personal educativo de la Fundacion
IASC y no ha sido aprobado por el Consejo de Normas Internacionales de Contabilidad
(IASB). Los requerimientos contables pertinentes a las pequefias y medianas entidades
(PYMES) se establecen en la Norma Internacional de Informacion Financiera (NIIF) para
las PYMES, emitida por el IASB en julio de 2009.

INTRODUCCION

Este médulo se centra en la contabilizacion e informacion financiera de los ingresos de
actividades ordinarias de acuerdo con la Seccidn 23: Ingresos de actividades ordinarias de la
NIIF para las PYMES. Le presenta el tema al aprendiz, lo guia a través del texto oficial, facilita el
entendimiento de los requerimientos a través de ejemplos y especifica juicios profesionales
esenciales que se requieren en la contabilizaciéon de los ingresos de actividades ordinarias.
Ademas, el médulo incluye preguntas disefiadas para evaluar el conocimiento del aprendiz
acerca de los requerimientos y casos practicos para desarrollar su habilidad en la contabilizacion
de los ingresos de actividades ordinarias de acuerdo con la NIIF para las PYMES.

Objetivos de aprendizaje

Al momento de concretar exitosamente este modulo, usted debe conocer los requerimientos de
informacién financiera para los ingresos de actividades ordinarias de acuerdo con la NIIF para
las PYMES. Ademas, mediante la realizacion de casos practicos que simulan aspectos de
aplicacion real de dicho conocimiento, usted debe haber mejorado su capacidad para contabilizar
los ingresos de actividades ordinarias de acuerdo con la NIIF para las PYMES. En el contexto de
la NIIF para las PYMES, concretamente debe lograr lo siguiente:

» Identificar en qué casos los ingresos de actividades ordinarias que surjan de transacciones y
hechos especificos califican para ser reconocidos en estados financieros, de acuerdo con la
Seccién 23.

» Medir los ingresos de actividades ordinarias que surjan de la venta de bienes, la prestacion de
servicios, el intercambio de bienes o servicios, o el uso por parte de terceros de activos de la
entidad que generen intereses, regalias o dividendos.

« Contabilizar los ingresos y los costos relacionados con los contratos de construccion.
« Presentar y revelar los ingresos y los contratos de construccién en los estados financieros.

« Demostrar comprension de los juicios profesionales esenciales que se necesitan para la
contabilizacion de los ingresos y los contratos de construccion.

Fundacion IASC: Material de formacion sobre la NIIF para las PYMES (version 2010-2)
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NIIF para las PYMES

La NIIF para las PYMES tiene como objeto aplicarse a los estados financieros con propdsito de
informacién general de entidades que no tienen obligacién publica de rendir cuentas (véase la
Seccion 1 Pequeiias y Medianas Entidades).

La NIIF para las PYMES incluye requerimientos obligatorios y otro material (que no es de
caracter obligatorio) que se publica en conjunto.

El material que no es obligatorio incluye:

» un prologo, que brinda una introduccién general a la NIIF para las PYMES y explica su
proposito, estructura y autoridad;

« una guia de implementacion, que incluye los estados financieros ilustrativos y una lista de
comprobacién de la informacidn a revelar;

« los Fundamentos de las Conclusiones, que resumen las principales consideraciones que
tuvo en cuenta el IASB para llegar a sus conclusiones en la NIIF para las PYMES;

« la opinién en contrario de un miembro del IASB que estuvo en desacuerdo con la publicacién
de la NIIF para las PYMES.

En la NIIF para las PYMES, el Glosario es parte de los requerimientos obligatorios.

En la NIIF para las PYMES, hay apéndices en la Seccion 21 Provisiones y Contingencias, la
Seccién 22 Pasivos y Patrimonio, y la Seccién 23 Ingreso de Actividades Ordinarias. Estos
apéndices son guias sin caracter obligatorio.

Introduccion a los requerimientos

El objetivo de los estados financieros con propésito de informacién general de una pequefia o
mediana entidad es proporcionar informacidn sobre la situacién financiera, el rendimiento y los
flujos de efectivo de la entidad que sea Util para la toma de decisiones econémicas de una gama
amplia de usuarios que no estan en condiciones de exigir informes a la medida de sus
necesidades especificas de informacion. El objetivo de la Seccion 23 es especificar los
requerimientos de informacion financiera para los ingresos de actividades ordinarias y los
contratos de construccion.

Ingreso de actividades ordinarias es la entrada bruta de beneficios econdémicos, durante el
periodo, surgidos en el curso de las actividades ordinarias de una entidad, siempre que tal
entrada dé lugar a un aumento en el patrimonio, que no esté relacionado con las aportaciones de
los propietarios de ese patrimonio. El intercambio de bienes o servicios de naturaleza y valor
similares no se considera una transaccion que genere ingresos de actividades ordinarias. No
obstante, se considera que los intercambios de elementos diferentes si generan ingresos de
actividades ordinarias.

La principal preocupacioén en la contabilizacion de ingresos de actividades ordinarias es
determinar cuando deben ser reconocidos. El ingreso de actividades ordinarias es reconocido
cuando es probable que los beneficios econémicos futuros fluyan a la entidad y estos beneficios
puedan ser medidos con fiabilidad. La Seccién 23 identifica las circunstancias en las cuales se
cumplen estos criterios para que los ingresos de actividades ordinarias sean reconocidos.
También ofrece una guia practica sobre la aplicacion de tales criterios para los ingresos de
actividades ordinarias que surjan de la venta de bienes, la prestacion de servicios, los contratos
de construccion en los que la entidad es la contratista, y el uso, por parte de terceros, de activos
de la entidad que generen intereses, regalias o dividendos.

Fundacion IASC: Material de formacion sobre la NIIF para las PYMES (version 2010-2)
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Principios generales para la medicién de ingresos de actividades ordinarias

Los ingresos de actividades ordinarias deben medirse al valor razonable de la contraprestacion
por recibir. El valor razonable de la contraprestacion, recibida o por recibir, tiene en cuenta el
importe de cualesquiera descuentos comerciales, descuentos por pronto pago y rebajas por
volumen de ventas que sean practicados por la entidad.

Cuando se difieren las entradas de efectivo o equivalentes al efectivo, y el acuerdo constituye
efectivamente una transaccién de financiacion, el valor razonable de la contraprestacion es el
valor presente de todos los cobros futuros determinados utilizando una tasa de interés imputada.
Una transaccion de financiacién surge cuando, por ejemplo, una entidad concede un crédito sin
intereses al comprador o acepta un efecto comercial, cargando al comprador una tasa de interés
menor que la del mercado, como contraprestacion por la venta de bienes. El interés se reconoce
usando el método del interés efectivo.

Principios generales para el reconocimiento de ingresos de actividades ordinarias

El reconocimiento implica incorporar una partida que concuerde con la definicién de ingresos de

actividades ordinarias en el estado del resultado integral (o en el estado de resultados si se

adopta el enfoque de doble estado de resultados), siempre que cumpla con los siguientes

criterios:

« que sea probable que la entidad obtenga algun beneficio econémico futuro asociado con la
partida de ingresos de actividades ordinarias, y

« que el importe de los ingresos de actividades ordinarias pueda medirse con fiabilidad.

La NIIF para las PYMES proporciona una guia para reconocer las siguientes categorias
especificas de ingresos de actividades ordinarias:

Venta de bienes

Los ingresos de actividades ordinarias derivados de la venta de bienes se reconoceran cuando,
ademas de los principios generales para el reconocimiento de ingresos de actividades ordinarias
(véase arriba), se cumplan todos los criterios siguientes:

« el vendedor ha transferido al comprador los riesgos y ventajas, de tipo significativo, derivados
de la propiedad de los bienes;

» el vendedor no conserva para si ninguna implicacién en la gestion corriente de los bienes
vendidos, en el grado usualmente asociado con la propiedad, ni retiene el control efectivo
sobre estos; y

» los costos incurridos, o por incurrir, en relacién con la transaccion pueden ser medidos con
fiabilidad.

Prestacion de servicios

Los ingresos de actividades ordinarias derivados de la prestacion de servicios se reconoceran con

referencia al grado de realizacién de dicha transaccion al final del periodo sobre el que se

informa (método de porcentaje de realizacion) siempre que, ademas de los principios generales

para el reconocimiento de ingresos de actividades ordinarias, se cumplan estos dos criterios:

« que el grado de realizacion de la transaccion, al final del periodo sobre el que se informa,
pueda ser medido con fiabilidad; y

» que los costos incurridos en la transaccién, y los costos para completarla, puedan medirse
con fiabilidad.

Fundacion IASC: Material de formacion sobre la NIIF para las PYMES (version 2010-2)
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Cuando el resultado de una transaccioén, que implique la prestacion de servicios, no pueda ser
estimado de forma fiable, los ingresos de actividades ordinarias correspondientes deberan ser
reconocidos como tales solo en la cuantia de los gastos reconocidos que se consideren
recuperables.

Contratos de construccion

Al igual que en el caso de los ingresos de actividades ordinarias por servicios (véase arriba),
cuando el resultado de un contrato de construccién pueda ser estimado de forma fiable, los
ingresos de actividades ordinarias del contrato se reconoceran por referencia al grado de
terminacion de la actividad del contrato al final del periodo sobre el que se informa (a menudo,
denominado método del porcentaje de terminacion).

Intereses, regalias y dividendos

En el caso de los intereses, las regalias y los dividendos, siempre que se cumplan los principios
generales para el reconocimiento de ingresos de actividades ordinarias, los ingresos de
actividades ordinarias se reconoceran de la siguiente manera:

» Intereses: segun el método del interés efectivo.

» Regalias: segin una base de acumulacion de acuerdo con la esencia del acuerdo
correspondiente.

« Dividendos: cuando se establezca el derecho del accionista a recibir el pago.

Identificacién de la transaccion

Normalmente, los criterios de reconocimiento se aplican por separado a cada transaccion. No
obstante, en determinadas circunstancias, es necesario aplicar tales criterios de reconocimiento,
por separado, a los componentes identificables de una Unica transaccion, con el fin de reflejar la
esencia de la transaccion. Por ejemplo, cuando el precio de venta de un producto incluye una
cantidad identificable a cambio de algun servicio futuro, tal importe se diferira y reconocera como
ingreso de actividades ordinarias en el intervalo de tiempo durante el que tal servicio sera
ejecutado. Estas ventas suelen conocerse como ventas de elementos multiples. Por el contrario,
una entidad aplicara los criterios de reconocimiento a dos o0 mas transacciones, conjuntamente,
cuando estén ligadas de forma que el efecto comercial no pueda ser entendido sin referencia al
conjunto completo de transacciones. Los requerimientos para la identificacion de la transaccion
concuerdan con el concepto de contabilizacién de las transacciones de acuerdo con su realidad
econdmica, y no segun su forma legal (véase el parrafo 2.8).

Fundacion IASC: Material de formacion sobre la NIIF para las PYMES (version 2010-2)



—

&

IASC Foundation

Modulo 23: Ingresos de Actividades Ordinarias ey

REQUERIMIENTOS Y EJEMPLOS

Los contenidos de la Seccién 23 Ingresos de actividades ordinarias de la NIIF para las PYMES
se detallan a continuacion y se encuentran sombreados en gris. Los términos definidos en el
Glosario de la NIIF para las PYMES también forman parte de los requerimientos. Estos términos
estan en letra negrita la primera vez que aparecen en el texto de la Seccién 23. Las notas y los
ejemplos incluidos por el personal educativo de la Fundacion IASC no estan sombreados. Los
demas comentarios introducidos por el personal educativo de la Fundacién IASC aparecen
dentro de corchetes en letra cursiva negrita. Las inserciones realizadas por el personal no
forman parte de la NIIF para las PYMES y no han sido aprobadas por el IASB.

Alcance de esta seccion

23.1 Esta Seccion se aplicara al contabilizar ingresos de actividades ordinarias
procedentes de las siguientes transacciones y sucesos:

(a) La venta de bienes (si los produce o no la entidad para su venta o los adquiere para
su reventa).

(b) La prestacion de servicios.
(c) Los contratos de construccion en los que la entidad es el contratista.

(d) El uso, por parte de terceros, de activos de la entidad que produzcan intereses,
regalias o dividendos.

Notas

Ingresos son los incrementos en los beneficios econémicos, producidos a lo largo del
periodo sobre el que se informa, en forma de entradas o incrementos de valor de los
activos, o bien como decrementos de las obligaciones, que dan como resultado
aumentos del patrimonio y no estan relacionados con las aportaciones de los propietarios
de este patrimonio. El concepto de ingreso comprende tanto los ingresos de actividades
ordinarias como las ganancias.

Ingreso de actividades ordinarias es la entrada bruta de beneficios econémicos, durante
el periodo, surgidos en el curso de las actividades ordinarias de una entidad, siempre que
tal entrada dé lugar a un aumento en el patrimonio, que no esté relacionado con las
aportaciones de los propietarios de ese patrimonio.

Los ingresos de actividades ordinarias propiamente dichos surgen en el curso de las
actividades ordinarias de la entidad y adoptan una gran variedad de nombres, tales como
ventas, comisiones, intereses, dividendos, regalias y alquileres. Las ganancias son otras
partidas que satisfacen la definicién de ingresos, pero que no son ingresos de
actividades ordinarias (véase el parrafo 2.25(b)). Debajo, el ejemplo 1 sirve como una
guia util para diferenciar los ingresos de actividades ordinarias de las ganancias.

Fundacion IASC: Material de formacion sobre la NIIF para las PYMES (version 2010-2)
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Ej1

23.2

Los ingresos percibidos a partir de la disposicion de propiedades, planta y equipo no
deben clasificarse como ingresos de actividades ordinarias (véase el parrafo 17.28). La
venta de propiedades, planta y equipo se presentara neta en el estado del resultado
integral (es decir, la ganancia o la pérdida obtenida por disposicién). La ganancia o
pérdida no se presentara en los ingresos de actividades ordinarias. Es importante que los
usuarios de los estados financieros, al evaluar el rendimiento financiero pasado y futuro
de una entidad, consideren tales ganancias de manera separada de los ingresos de
actividades ordinarias derivados de la venta de bienes de la entidad. Esto se debe a que
los ingresos de actividades ordinarias procedentes de la venta de bienes suelen repetirse
de forma continuada y en importes comparables, mientras que la disposicion de un
elemento de propiedades, planta y equipo suele dar lugar a ingresos inusuales, no
recurrentes.

Ejemplo: ingresos de actividades ordinarias

Una cadena de tiendas de bicicletas mantiene bicicletas para la venta o el alquiler a
corto plazo. Las bicicletas que estan disponibles para alquilar se utilizan durante
dos atres afios y luego se venden en las tiendas como modelos de segunda mano.

En todas las tiendas se venden bicicletas nuevas y de segunda mano.

Las tiendas tienen tres fuentes de ingresos de actividades ordinarias: (i) la venta de
bicicletas nuevas, (ii) la venta de bicicletas de segunda mano y (iii) el alquiler de
bicicletas.

La venta de bicicletas de segunda mano no se considera disposicion de propiedades,
planta y equipo, aunque las tiendas las utilicen durante varios afios en su negocio de
alquiler. Las tiendas de bicicletas se dedican al negocio de vender bicicletas nuevas y de
segunda mano. Vender bicicletas de segunda mano es parte de las actividades ordinarias
y recurrentes de las tiendas, por lo que tales ventas representan ingresos de actividades
ordinarias.

Los ingresos de actividades ordinarias u otros ingresos que surgen de algunas
transacciones y sucesos se tratan en otras secciones de esta NIIF:

(a) Acuerdos de arrendamiento (véase la Seccion 20 Arrendamientos).

(b) Dividendos y otros ingresos que surgen de inversiones contabilizadas por el método
de la participacion (véase la Seccion 14 Inversiones en Asociadas y la Seccién 15
Inversiones en Negocios Conjuntos).

(c) Cambios en el valor razonable de activos financieros y pasivos financieros, o su
disposicién (véase la Seccion 11 Instrumentos Financieros Basicos y la Seccién 12
Otros Temas relacionados con los Instrumentos Financieros).

(d) Cambios en el valor razonable de propiedades de inversion (véase la Seccion 16
Propiedades de Inversion).

(e) Reconocimiento inicial y cambios en el valor razonable de los activos biolégicos
relacionados con la actividad agricola (véase la Seccién 34 Actividades Especiales).

() Reconocimiento inicial de productos agricolas (véase la Seccién 34).
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Medicion de los ingresos de actividades ordinarias

23.3 Una entidad medira los ingresos de actividades ordinarias al valor razonable de la
contraprestacion recibida o por recibir. El valor razonable de la contraprestacion, recibida
0 por recibir, tiene en cuenta el importe de cualesquiera descuentos comerciales,
descuentos por pronto pago y rebajas por volumen de ventas que sean practicados por la
entidad.

Notas

Se considera valor razonable al importe por el que un activo podria ser intercambiado, un
pasivo liquidado, o un instrumento de patrimonio concedido podria ser intercambiado,
entre partes interesadas y debidamente informadas, en una transaccion realizada en
condiciones de independencia mutua.

Ejemplos: medicion de los ingresos de actividades ordinarias

Ej2 Un fabricante vende uno de sus productos a 500 u.m.®) por unidad. Sin embargo, el
fabricante les otorga a sus clientes un 20% de descuento en los pedidos de 100
unidades o0 més. Un cliente compra 100 unidades en un solo pedido.

El fabricante debe medir los ingresos de actividades ordinarias obtenidos de la venta de
bienes en 40.000 u.m., es decir, 100 unidades x (500 u.m. de precio de lista menos un
descuento por volumen de 100 u.m. (es decir, 20% x 500 u.m.)).

Ej3 Un fabricante vende uno de sus productos a 500 u.m. por unidad. Sin embargo, el
fabricante les otorga a sus clientes un 20% de descuento en los pedidos de 100
unidades o mas. Ademas, si el cliente compra 1.000 unidades o mas en un periodo
financiero anual sobre el que se informa, el minorista le otorga un descuento por
volumen adicional del 10% sobre el precio de lista en todas las unidades que el
cliente adquirié durante dicho afio contable.

Un cliente compra mensualmente 100 unidades del producto durante un periodo
financiero anual.

El fabricante debe medir los ingresos de actividades ordinarias totales obtenido de la venta
de bienes al cliente durante dicho periodo en 420.000 u.m., es decir, 1.200 unidades x
(500 u.m. de precio de lista menos un descuento por volumen de 150 u.m. (es decir, 30% x
500 u.m.)).

La rebaja del precio comercial no se considera una transaccion de financiacion y es
improbable que el valor temporal del dinero sea relevante. Por lo tanto, el fabricante debe
reconocer el ingreso de actividades ordinarias por el importe pagado neto del total de la
rebaja por volumen (es decir, sin descuentos).

Ej4 Un fabricante vende a crédito uno de sus productos a 500 u.m. por unidad. Para
fomentar el pago temprano, el minorista otorga a sus clientes un descuento por
pago temprano del 10% si el cliente paga los bienes dentro de los 30 dias
posteriores ala compra. Los términos normales de crédito son 60 dias.

@ En este ejemplo, y en todos los demas ejemplos de este médulo, los importes monetarios se denominan en “unidades

monetarias” (u.m.).
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Ej5

23.4

El cliente 1 paga 40.500 u.m., dentro de los 30 dias posteriores a la fecha de compra,
para cancelar el monto adeudado correspondiente a 90 unidades compradas ala
entidad.

El cliente 2 paga 45.000 u.m., dentro de los 60 dias posteriores a la fecha de compra,
para cancelar el monto adeudado correspondiente a 90 unidades compradas ala
entidad.

El minorista debe medir los ingresos de actividades ordinarias obtenidos de la venta de
bienes al cliente 1 en 40.500 u.m. (es decir, 90 unidades x (500 u.m. de precio de lista
menos el descuento por pago temprano del 10% x 500 u.m.)), y los ingresos de
actividades ordinarias obtenidos de la venta de bienes al cliente 2 en 45.000 u.m. (es decir,
90 unidades x precio de lista de 500 u.m.).

Un minorista vende uno de sus productos a 500 u.m. por unidad. En una ocasion, el
minorista intercambid 10 unidades del producto como pago por 10 horas-hombre en
concepto de servicios contables brindados por un socio de una firma de
contabilidad internacional. Los servicios contables recibidos se ofrecen a los
clientes de la firma de contabilidad a 500 u.m. por hora.

El minorista debe medir los ingresos de actividades ordinarias obtenidos de la venta de
bienes en 5.000 u.m. (es decir, 10 horas-hombre x 500 u.m. por hora (véanse también
parrafos 23.6 y 23.7)).

Una entidad incluira en los ingresos de actividades ordinarias solamente las entradas
brutas de beneficios econdémicos recibidos y por recibir por parte de la entidad, por su
cuenta propia. Una entidad excluira de los ingresos de actividades ordinarias todos los
importes recibidos por cuenta de terceras partes tales como impuestos sobre las ventas,
impuestos sobre productos o servicios o impuestos sobre el valor afiadido. En una
relacion de agencia, una entidad incluira en los ingresos de actividades ordinarias solo el
importe de su comision. Los importes recibidos por cuenta del principal no son ingresos
de actividades ordinarias de la entidad.

Notas

En una relacion de agencia, las entradas brutas de beneficios econémicos incluyen los
importes recibidos por cuenta del principal. Sin embargo, sélo la parte de la entrada bruta
que representa la comision para el agente se incluye en los ingresos de actividades
ordinarias del agente.

Determinar si una entidad actta como principal o como agente depende de distintos
hechos y circunstancias y requiere de juicio profesional. Una entidad actia como
principal cuando esta expuesta a los riesgos y ventajas significativos asociados con la
venta de bienes o la prestacion de servicios.

Entre las caracteristicas que, solas o combinadas, indican que una entidad actia como
principal encontramos:

€) La entidad tiene la obligacién fundamental de proporcionar bienes o servicios al
cliente, o de cumplir con el pedido; por ejemplo haciéndose responsable de la
aceptabilidad de los productos o servicios solicitados o comprados por el cliente.

(b) La entidad asume el riesgo de inventario antes o después del pedido del cliente,
tanto en el envio como en caso de devolucion.

(©) La entidad puede, a discrecion, establecer los precios, tanto de manera directa
como indirecta, por ejemplo, brindando bienes o servicios adicionales.

(d) La entidad asume el riesgo de crédito del cliente.
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Ej 6

Ej7

Ej8

Una entidad actlla como agente cuando no esta expuesta a los riesgos y ventajas
significativos asociados con la venta de bienes o la prestacién de servicios. Se considera
gue una entidad actlia como agente cuando el monto de su ganancia es predeterminado,
ya sea una comision fija por transaccién o un porcentaje establecido del monto facturado
al cliente.

Ejemplos: transacciones con terceros

Un fabricante vende bienes a sus clientes a través de un intermediario. El
intermediario mantiene los bienes del fabricante en consignacion. El intermediario
puede devolver al fabricante los bienes que no se vendan. El fabricante solicita al
intermediario que venda los bienes a 100 u.m. por unidad. El intermediario deduce
una comision fija de 10 u.m. por cada unidad vendida, y transfiere el saldo (90 u.m.)
al fabricante. Si los bienes resultan defectuosos, los clientes deben devolverlos al
fabricante para su reemplazo o arreglo.

El fabricante actia como principal de la venta a los clientes dado que est& expuesto a los
riesgos y ventajas significativos asociados con la venta de bienes (por ejemplo:
obsolescencia de los inventarios, bienes defectuosos devueltos, establecimiento del precio
de venta, etc.). El fabricante debe medir el ingreso de actividades ordinarias de la venta de
bienes en 100 u.m. por cada unidad de bienes vendida por su agente (el intermediario). El
fabricante debe reconocer el ingreso de actividades ordinarias por la venta en la fecha en
gue el intermediario venda los bienes a los clientes, ya que esa sera la fecha en que se
transfieran los riesgos y ventajas. El fabricante también debe considerar una provision de
garantia (pasivo) para el derecho limitado de devolucion (véase la Seccién 21 Provisiones
y Contingencias).

El intermediario actia como agente para el fabricante. Por lo tanto, debe medir el ingreso
de actividades ordinarias que resulte de la prestacion de servicios (comision por ventas) en
10 u.m. por cada unidad de bienes vendida. El fabricante debe reconocer un gasto
correspondiente como comisién pagada.

Un fabricante vende bienes a un intermediario a 90 u.m. El intermediario compra los
bienes para revendérselos a otros. S6lo el intermediario tiene derecho a devolver las
unidades defectuosas al fabricante. El intermediario desea contar con un margen de
10 u.m. sobre las ventas, por lo que las vende a sus clientes a 100 u.m. por unidad.
Si los bienes resultan defectuosos, los clientes deben devolverlos al intermediario
para su reemplazo o arreglo.

El fabricante debe medir los ingresos de actividades ordinarias de la venta de bienes en
90 u.m. por cada unidad de bienes transferida al intermediario. El fabricante también debe
considerar una provision de garantia (pasivo) para el derecho limitado de devolucién
(véase la Seccidn 21 Provisiones y Contingencias).

El intermediario actda como principal de la venta a los clientes dado que esta expuesto a
los riesgos y ventajas significativos asociados con la venta de bienes (por ejemplo:
obsolescencia de los inventarios, bienes defectuosos devueltos, establecimiento del precio
de venta, etc.). El intermediario debe medir los ingresos de actividades ordinarias de la
venta de bienes en 100 u.m. por cada unidad de bienes vendida a sus clientes. Por cada
unidad vendida, el intermediario debe reconocer un gasto de 90 u.m. por el costo de los
bienes vendidos.

Un minorista vende bienes a 100 u.m. por unidad, incluido el impuesto sobre las
ventas de 10 u.m. (p. gj.: IVA) que recauda por cuenta del gobierno nacional.
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Ej9

Ej 10

23.5

El minorista debe medir el ingreso de actividades ordinarias en 90 u.m. por cada unidad
vendida (es decir, 100 u.m. del precio de lista menos 10 u.m. cobradas por cuenta del
gobierno). El minorista actia como agente en el cobro del IVA por cuenta del gobierno, por
lo que el IVA no se incluye en los ingresos de actividades ordinarias.

Un expendedor de tabaco vende cigarros a 10 u.m. la unidad, incluido el impuesto al
tabaco de 4 u.m. que recauda por cuenta del gobierno nacional. El impuesto al
tabaco se paga al gobierno a fines del mes siguiente al mes en que se vendieron los
cigarrillos. No obstante, si el cliente se atrasa, el expendedor de tabaco tiene
derecho areclamar al gobierno el impuesto al tabaco.

El expendedor de tabaco debe medir el ingreso de actividades ordinarias en 6 u.m. por
cada unidad vendida (es decir, 10 u.m. del precio de lista menos 4 u.m. cobradas por
cuenta del gobierno).

Los hechos son los mismos que en el ejemplo 9. Sin embargo, en este ejemplo, el
impuesto al tabaco de 4 u.m. depende de la cantidad de cigarros que el expendedor
produzca durante el mes (es decir, el expendedor debe pagar el impuesto,
independientemente de si los cigarros se venden). Ademas, si un cliente se atrasa,
el expendedor de tabaco no puede reclamar el impuesto al gobierno.

El expendedor debe medir los ingresos de actividades ordinarias en 10 u.m. por cada
unidad vendida e incluir el impuesto en los resultados del periodo en el que se produce el
cigarro. Segun este ejemplo, el impuesto al tabaco es un impuesto a la produccion.

Pago diferido

Cuando se difieren las entradas de efectivo o equivalentes al efectivo y el acuerdo
constituye efectivamente una transaccion de financiacion, el valor razonable de la
contraprestacion es el valor presente de todos los cobros futuros determinados
utilizando una tasa de interés imputada Una transaccion de financiacion surge cuando,
por ejemplo, una entidad concede un crédito sin intereses al comprador o acepta un
efecto comercial, cargando al comprador una tasa de interés menor que la del mercado,
como contraprestacion por la venta de bienes. La tasa de interés imputada serd, de entre
las dos siguientes, la que mejor se pueda determinar:

(a) la tasa vigente para un instrumento similar de un emisor con una calificacion

crediticia similar; o bien,
(b) la tasa de interés que iguala el nominal del instrumento utilizado, debidamente
descontado, al precio al contado de los bienes o servicios vendidos.

Una entidad reconocera la diferencia entre el valor presente de todos los cobros futuros y
el importe nominal de la contraprestacion como ingreso de actividades ordinarias por
intereses, de acuerdo con los parrafos 23.28 y 23.29 y con la Seccion 11.

Notas

El valor presente es la estimacion actual del valor descontado presente de las futuras
entradas netas de efectivo en el curso normal de la operacion.
Si la tasa de interés implicita est4 determinada como la tasa de interés que iguala el

importe nominal del instrumento utilizado, debidamente descontado, al precio al contado
de los bienes o servicios vendidos (segun el parrafo 23.5(b), la que mejor se pueda
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Ej 11

Ej 12

Ej 13

determinar), se debera analizar la razonabilidad de la tasa de interés resultante. Si la
tasa resulta inusualmente baja (teniendo en cuenta por ejemplo, el valor temporal del
dinero y la solvencia crediticia del comprador), esto podria indicar que el precio de venta
en efectivo actual para ese cliente en particular no ha sido debidamente identificado.

Ejemplos: pago diferido

Una entidad vende bienes bajo condiciones que permiten al cliente pagar la
contraprestacion en plazos.

La entidad reconoce ingresos de actividades ordinarias iguales al valor razonable de la
contraprestacion por recibir, en el momento de la venta. El valor razonable de la
contraprestacion por recibir equivale al valor presente de los pagos en plazos. Este se
determina descontando los pagos en plazos por recibir a la tasa de interés implicita. El
vendedor reconocera el elemento de interés como un ingreso de actividades ordinarias por
intereses usando el método de interés efectivo.

El primer dia de su periodo contable anual, una entidad vende inventarios por
2.000.000 u.m. con un crédito a dos afios sin intereses cuando el precio de venta en
efectivo actual de los bienes es de 1.652.893 u.m.

Dado que existe una diferencia de 347.107 u.m. entre el precio en efectivo de

1.652.893 u.m. y el importe adeudado segun el acuerdo de crédito a dos afios sin
intereses, tal acuerdo es de hecho una transaccién de financiacién, ademas de una venta
de bienes. Asumiendo que la tasa de descuento implicita sea razonable (teniendo en
cuenta, por ejemplo, el valor temporal del dinero y la posicién crediticia del cliente), la
entidad debera reconocer los ingresos de actividades ordinarias provenientes de la venta
de bienes el primer dia del periodo anual sobre el que se informa en 1.652.893 u.m.
Ademas, la entidad debera reconocer ingresos de actividades ordinarias por intereses de
165.289 u.m. y 181.818 u.m. respectivamente en el periodo anual sobre el que se informa
y en el siguiente, calculandolos segun el método del interés efectivo, como se muestra
debajo.

Usando una hoja de célculo o una calculadora financiera, la tasa de interés implicita se
calcula a un 10% anual (es decir, la tasa que iguala el importe nominal (2.000.000 u.m.),
debidamente descontado, pagadera a dos afios, al precio de venta en efectivo actual de
los bienes (1.652.893 u.m.)).

El ingreso de actividades ordinarias que surge de la venta de bienes equivale al precio de
venta actual en efectivo de 1.652.893 u.m. (es decir, el valor presente del pago futuro).

El ingreso de actividades ordinarias por intereses para el afio de la venta es de
165.289 u.m. Calculo: Valor presente de 1.652.893 u.m. x 10% (tasa de interés implicita).

El ingreso de actividades ordinarias por intereses para el proximo afio es de 181.818 u.m.
Célculo: (Valor presente de 1.652.893 u.m. + 165.289 u.m. de intereses acumulados) x
10% (tasa de interés implicita).

El primer dia del periodo anual sobre el que se informa, una entidad vendi6
inventarios por 2.000.000 u.m. con un crédito a dos afios sin intereses. La entidad y
sus competidores suelen aceptar de sus clientes pagos diferidos sin intereses, por
lo que no hay transacciones recientes en efectivo que la entidad pueda utilizar para
calcular con precision el precio de venta en efectivo. La entidad calcula que el
cliente podria obtener financiacion de otras fuentes a una tasa de interés anual del
10%.
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23.6

23.7

Ej 14

La entidad deberéd reconocer los ingresos de actividades ordinarias provenientes de la
venta de bienes el primer dia del periodo anual sobre el que se informa en 1.652.893 u.m.
Ademas, la entidad debera reconocer ingresos de actividades ordinarias por intereses de
165.289 u.m. y 181.818 u.m. respectivamente en el periodo anual sobre el que se informa
y en el siguiente.

La tasa de interés implicita es del 10% anual (es decir, la tasa vigente para un instrumento
similar de un emisor con una calificacion crediticia similar).
El ingreso de actividades ordinarias que surge de la venta de bienes se mide al valor

presente de todos los cobros futuros determinado mediante la tasa de interés implicita
(10%); es decir, pago futuro de 2.000.000 u.m. x 1 + (1,1)* = 1.652.893 u.m.

El ingreso de actividades ordinarias por intereses para el afio de la venta es de
165.289 u.m. Célculo: Valor presente de 1.652.893 u.m. x 10% (tasa de interés implicita).
El ingreso de actividades ordinarias por intereses para el proximo afio es de 181.818 u.m.

Célculo: (Valor presente de 1.652.893 u.m. + 165.289 u.m. de intereses acumulados) x
10% (tasa de interés implicita).

Intercambios de bienes o servicios

Una entidad no reconocera ingresos de actividades ordinarias:
(@) cuando se intercambien bienes o servicios por bienes o servicios de naturaleza y
valor similar, o

(b) cuando se intercambien bienes o servicios por bienes o servicios de naturaleza
diferente, pero la transaccion carezca de caracter comercial.

Notas

Algunos ejemplos de bienes que se intercambian o permutan por otros de naturaleza y
valor similares incluyen materias primas cotizadas, como el aceite o la leche, de los que
los proveedores intercambian 0 permutan inventarios en diversos lugares, con el fin de
satisfacer pedidos, de manera oportuna, en un determinado lugar.

Una entidad reconocera ingresos de actividades ordinarias cuando los bienes se vendan
o los servicios se intercambien por bienes o servicios de naturaleza diferente en una
transaccién de caracter comercial. En ese caso, la entidad medira la transaccion:

(a) al valor razonable de los bienes o servicios recibidos, ajustado por el importe de
cualquier efectivo o equivalente al efectivo transferido;

(b) si el importe segun (a) no se puede medir con fiabilidad, entonces por el valor
razonable de los bienes o servicios entregados, ajustado por el importe de cualquier
efectivo o equivalente al efectivo transferido; o

(c) si no se puede medir con fiabilidad el valor razonable ni de los activos recibidos ni de
los activos entregados, entonces por el importe en libros de los activos entregados,
ajustado por el importe de cualquier efectivo o equivalente al efectivo transferido.

Ejemplo: ingresos de actividades ordinarias a cambio de bienes y servicios

El 1 de enero de 20X1, un comerciante de oro que recientemente habia adquirido un
avion ejecutivo consiguio los derechos de aterrizaje en el aeropuerto local a cambio
de 100 onzas de oro. En ese momento, el oro cotizaba a 1.000 u.m. por onza.
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Ej 15

Ej 16

El intercambio de oro por derechos de aterrizaje es un intercambio de bienes de naturaleza
diferente. El comerciante de oro debe medir los ingresos de actividades ordinarias
obtenidos de la venta de bienes (oro) en 100.000 u.m. (se considera que éste es el valor
razonable de los derechos de aterrizaje -contraprestacion- recibidos, véase el parrafo
23.3). En este caso, el valor razonable de la contraprestacion recibida en la transaccion de
intercambio puede medirse con mayor facilidad tomando como referencia el valor
razonable del oro, una materia prima cotizada en el mercado activo.

Calculo: 100 onzas de oro x 1.000 u.m. por onza = 100.000 u.m..

Ejemplos: ningln ingreso de actividades ordinarias en el intercambio de
bienes y servicios

El 1 de enero de 20X1, para cumplir con el pedido urgente de un cliente, el minorista
de combustible X recibié del minorista Y 180.000 litros de combustible en la ciudad
A, a cambio de 180.000 litros de su combustible en la ciudad B. El costo del
combustible es de 1 u.m. por litro.

El minorista X no reconocera ningun ingreso de actividades ordinarias por el intercambio
de combustible con el minorista Y, ya que se trata de un intercambio de bienes o servicios
similares.

El minorista X reconocera un ingreso de actividades ordinarias cuando venda a sus
clientes el combustible recibido en la transaccién de intercambio.

Una entidad que opera en laindustria de las telecomunicaciones posee unared
transmisora de sefial digital. La red incluye cables de fibra éptica. La entidad a
menudo celebra contratos de servicio de permuta de capacidades con terceros que
poseen redes similares en otros lugares. De acuerdo con uno de estos contratos, la
entidad debe ceder capacidad en su red por un valor de 1 millén de u.m. durante un
periodo de 10 afios a un tercero que opera en la misma linea de negocio, a cambio
del uso de una determinada capacidad de lared de este tercero.

Segun esta informacioén, pareciera que se realiza un intercambio entre la capacidad de una
red y la capacidad de otra, de naturaleza y valor similares. Por lo tanto, ni la entidad ni el
tercero en cuestion deberan reconocer ingreso de actividades ordinarias (ni costo
asociado) alguno por la transmision de los servicios brindados (es decir, por la capacidad
otorgada o recibida).

Identificacion de la transaccién de ingresos de actividades ordinarias

23.8

Normalmente, una entidad aplicard los criterios de reconocimiento de ingresos de
actividades ordinarias de esta seccién por separado a cada transaccion. Sin embargo,
una entidad aplicara los criterios de reconocimiento a los componentes identificables por
separado de una Unica transaccion cuando sea necesario para reflejar la esencia de
ésta. Por ejemplo, una entidad aplicara los criterios de reconocimiento a los
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componentes identificables de forma separada de una Unica transaccion cuando el precio
de venta de un producto incluya un importe identificable por servicios posteriores. Por el
contrario, una entidad aplicara los criterios de reconocimiento a dos 0 mas transacciones,
conjuntamente, cuando estén ligadas de forma que el efecto comercial no pueda ser
entendido sin referencia al conjunto completo de transacciones. Por ejemplo, una entidad
aplicara los criterios de reconocimiento a dos 0 mas transacciones de forma conjunta
cuando venda bienes y, al mismo tiempo, tome un acuerdo separado para recomprar
esos bienes en una fecha posterior, con lo que se niega el efecto sustantivo de la
transaccion. [Referencia: Apéndice de la Seccion 23, ejemplo 8].

Ejemplos: identificacion de la transaccion de ingresos de actividades
ordinarias

Una empresa concesionaria de automoviles vende coches nuevos a sus clientes.
Ademas, como parte de una oferta por tiempo limitado y sin cargo adicional, el
concesionario ofrece servicios de mantenimiento del coche durante tres afios, a
partir de la fecha de compra del vehiculo. Generalmente, el concesionario cobra un
precio adicional por los servicios de mantenimiento. Los clientes pueden comprar
por separado el coche y los servicios de mantenimiento.

El concesionario genera asi una venta con dos elementos identificables por separado. En
una misma transaccion, el concesionario:

e vende un bien, el coche nuevo, y

e se compromete a brindar servicios de mantenimiento durante tres afios.

El concesionario debe distribuir el valor razonable de la contraprestacion recibida (el
importe recibido del cliente) entre los componentes identificables por separado de la
transaccién. Dado que los dos elementos se venden por separado, es posible distribuir la
contraprestacion proporcionalmente segun el valor razonable que cada elemento tiene si
se los vende por separado.

Ademas, se deben aplicar criterios de reconocimiento a los componentes de la transaccion
identificados por separado (respecto de la venta del coche, véanse los parrafos 23.10 al
23.13y, para servicios de mantenimiento, los parrafos 23.14 al 23.16).

Una empresa de seguridad celebrd un contrato con un cliente segun el cual le
proporciona un sistema de alarma contrarobos (instalacién incluida), se
responsabiliza por el mantenimiento del sistema durante tres afios a partir de la
fecha de instalacion y garantiza al cliente una respuesta armada si la alarma se
activara. El cliente esta obligado por contrato a pagar a la empresa de seguridad
20.000 u.m., sin intereses, tres afios después de la instalacion de la alarma contra
robos.

La empresa de seguridad siempre instala los sistemas de alarma contra robos que
vende. No instala sistemas de alarma de otras empresas.

La empresa de seguridad ha generado una venta con elementos multiples. La transaccion
de venta tiene varios componentes:

» venta de un bien, con instalacion incluida: sistema de alarma contra robos;
» prestacion de servicios de mantenimiento del sistema de alarma;

» prestacion de servicios de respuesta armada; y
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Ej 19

Ej 20

* un componente de financiacién relacionado con el pago por la venta y el
mantenimiento del sistema de alarma contra robos, y por los servicios de respuesta
armada brindados al cliente (véase el parrafo 23.5).

La empresa de seguridad debe distribuir el valor razonable de la contraprestacion por
cobrar del cliente entre los componentes de la transaccién identificados por separado.
Ademas, se deben aplicar criterios de reconocimiento en los componentes de la
transaccién identificados por separado (respecto de la venta del bien, véanse los parrafos
23.10 al 23.13, para la prestacidn de servicios, los parrafos 23.14 al 23.16 y, para la
transaccién de financiacién, los parrafos 23.28 al 23.29 (a)).

En este caso, la instalacion no se considera un componente separado de la transaccion
porque el cliente no podria comprar el sistema sin la instalacion, y la entidad no ofrece los
servicios de instalacién a menos que se compre su sistema. Si la instalacion es adicional a
la venta de bienes, cualquier comision relacionada con la instalacién debera reconocerse
en el momento de la venta (véase el Apéndice de la Seccidén 23, ejemplos 2 y 14). Un
vendedor normalmente reconocera el ingreso de actividades ordinarias proveniente de la
venta de bienes cuando el comprador acepte la entrega y se hayan completado la
instalacion y la inspeccion, ya que, generalmente, ese es el momento en que se transfieren
los principales riesgos y ventajas de la propiedad de los bienes (véase el parrafo 23.10).

Un fabricante de yates de lujo vende un yate a un banco por 1.000.000 u.m. y, en el
mismo acto, firma un acuerdo para recomprarselo al banco por 1.080.000 u.m. un
afio mas tarde.

El dia en que se produjo la transaccién, el valor razonable del yate era de
2.000.000 u.m., y latasa de interés incremental del endeudamiento del fabricante se
aproximaba al 8% anual.

El banco no tiene derecho a vender el yate.

El fabricante del yate no podra reconocer los ingresos de actividades ordinarias
provenientes de la venta del yate. La esencia de ambas transacciones, tomadas como un
todo, puede considerarse como que el fabricante obtuvo del banco un préstamo de
1.000.000 u.m., cuyo pago esta garantizado por el yate del fabricante (activo de
inventario). Por consiguiente, el fabricante debe reconocer 1.000.000 u.m. que recibio6 del
banco como un pasivo asegurado y conservar el yate dentro de sus inventarios.

De acuerdo con la Seccion 11 Instrumentos Financieros Basicos, se deben reconocer
80.000 u.m. (el excedente del precio de recompra de 1.080.000 u.m. respecto del precio
de venta de 1.000.000 u.m.) como costos financieros durante el periodo del préstamo, y
segun el método del interés efectivo.

Los hechos son los mismos que en el ejemplo 19. No obstante, en este caso, el
fabricante tiene la opcién (no la obligacién) de recomprar el yate al banco por
1.080.000 u.m., un afio después de la venta.

Dado que el valor razonable del yate es notablemente superior al precio de ejercicio de la
opcion de recompra, es improbable que el fabricante desaproveche la opcién. Por lo tanto,
la esencia de ambas transacciones, tomadas como un todo, puede considerarse como que
el fabricante obtuvo del banco un préstamo de 1.000.000 u.m., cuyo pago esta garantizado
por el yate del fabricante (activo de inventario). Por consiguiente, el fabricante debe
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23.9

Ej21

reconocer 1.000.000 u.m. que recibio del banco como un pasivo asegurado y conservar el
yate dentro de sus inventarios.

De acuerdo con la Seccién 11 Instrumentos Financieros Basicos, se deben reconocer
80.000 u.m. (el excedente del precio de recompra de 1.080.000 u.m. respecto del precio
de venta de 1.000.000 u.m.) como costos financieros durante el periodo del préstamo, y
segln el método del interés efectivo.

A veces, como parte de una transaccion de venta, una entidad concede a su cliente un
premio por fidelizaciébn que éste puede canjear en el futuro en forma de bienes o
servicios gratuitos o descuentos sobre éstos. En este caso, de acuerdo con el parrafo
23.8, la entidad contabilizara los créditos-premio como un componente identificable de
forma separada de la transaccion de ventas inicial. La entidad distribuira el valor
razonable de la contraprestacion recibida o por recibir por la venta inicial entre los
créditos-premio y otros componentes de la venta. La contraprestacién distribuida entre
los créditos-premio se medira tomando como referencia su valor razonable, es decir,
segln el importe por el que los créditos-premio podrian venderse por separado.

[Referencia: Apéndice de la Seccion 23, ejemplo 13].

Ejemplos: premios de fidelizacion de clientes

Un minorista de comestibles que regenta unatienda de provisiones gestiona un
programa de fidelizacion de clientes. Concede puntos a los miembros del programa
cuando gastan una cantidad determinada en provisiones. Los miembros del
programa pueden canjear los puntos por mas provisiones. Los puntos no tienen una
fecha de caducidad.

Al otorgarles créditos-premio a sus clientes, el minorista de comestibles genera ventas de
multiples elementos.

El minorista de comestibles debe contabilizar los créditos-premio como un componente
identificable por separado de la transaccién de venta en la que se concedan (la "venta
inicial"). El valor razonable de la contraprestacion recibida o por recibir con respecto a la
venta inicial debera distribuirse entre los créditos-premio y los bienes proporcionados al
cliente en la venta inicial. La contraprestacion distribuida entre los créditos-premio debe
medirse tomando como referencia su valor razonable (es decir, seglin el importe por el que
los créditos-premio podrian venderse por separado).

De acuerdo con los requerimientos de los parrafos 23.10 al 23.13, el minorista de
comestibles debe reconocer la contraprestacion asignada a los créditos-premio como
ingreso de actividades ordinarias cuando éstos sean canjeados, y él cumpla con su
obligacion de suministrar los premios. El importe de los ingresos de actividades ordinarias
reconocidos debera basarse en el nUmero de créditos-premio que se hayan canjeado a
cambio de los premios, tomados en relacién con el niUmero total de rescates esperados.

Venta de bienes

Notas

La principal preocupacién en la contabilizacion de ingresos de actividades ordinarias
obtenidos de la venta de bienes es determinar cudndo deben ser reconocidos. El parrafo
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23.10 especifica las condiciones que deben reunirse para que se reconozcan los
ingresos de actividades ordinarias obtenidos de la venta de bienes. Los parrafos 23.11 al
23.13 incluyen guias obligatorias para la aplicacion de las condiciones especificadas.

La legislacion de los diferentes paises puede ocasionar que los criterios de
reconocimiento incluidos en el parrafo 23.10 se cumplan en distintos momentos y, por lo
tanto, el calendario de reconocimiento del ingreso de actividades ordinarias puede variar
entre los diferentes paises. Sin embargo, esto no significa que se apliquen diferentes
criterios de reconocimiento de los ingresos de actividades ordinarias en los diferentes
paises. En particular, las leyes pueden determinar el momento preciso en que la entidad
transfiere los riesgos y ventajas de la propiedad. Por ejemplo, en ciertas jurisdicciones,
para los pedidos por correo, el vendedor debe ofrecer a los clientes un "periodo de
reflexion”, otorgandoles el derecho incondicional de cancelar el contrato (p. €j.: en las
ventas de bienes pedidos por correo, el periodo de reflexion puede durar hasta el
séptimo dia laboral posterior a la recepcion de los bienes). Por lo tanto, los ejemplos de
este médulo deben ser entendidos en el contexto de las leyes, relacionadas con la venta
de bienes en el pais donde tiene lugar la transaccion.

23.10 Una entidad reconocera ingresos de actividades ordinarias procedentes de la venta de
bienes cuando se satisfagan todas y cada una de las siguientes condiciones:

(a) La entidad haya transferido al comprador los riesgos y ventajas inherentes a la
propiedad de los bienes. [Referencia: parrafos 23.11 al 23.13].

(b) La entidad no conserve ninguna participacioén en la gestion de forma continua en el
grado usualmente asociado con la propiedad, ni retenga el control efectivo sobre los
bienes vendidos.

(c) Elimporte de los ingresos de actividades ordinarias pueda medirse con fiabilidad.

(d) Sea probable que la entidad obtenga los beneficios econdmicos derivados de la
transaccion.

(e) Los costos incurridos, o por incurrir, en relacion con la transaccién puedan ser
medidos con fiabilidad.

[Referencia: Apéndice de la Seccion 23, ejemplos 1,6y 7].

Notas

Los ingresos de actividades ordinarias se reconoceran sélo cuando sea probable que los
beneficios econdmicos asociados con la transaccion fluyan a la entidad (véase el parrafo
23.10(d)). En algunos casos, esto puede no ser probable hasta que se reciba la
contraprestacion o hasta que desaparezca una determinada incertidumbre. Por ejemplo,
en una venta a un pais extranjero puede existir incertidumbre sobre si el gobierno
extranjero concedera permiso para que la contrapartida sea remitida.

Cuando surge alguna incertidumbre sobre el grado de recuperabilidad de un saldo ya
reconocido como ingreso de actividades ordinarias, la cantidad incobrable o la cantidad
respecto a la cual el cobro ha dejado de ser probable es reconocida como gasto, en lugar
de ajustar el importe del ingreso originalmente reconocido.

En la Seccidn 11 Instrumentos financieros basicos se detallan los requerimientos para el
deterioro del valor de los instrumentos financieros medidos segun el costo o el costo
amortizado.
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Ejemplos: ingresos de actividades ordinarias obtenidos de la venta de bienes

Una entidad fabrica equipos hechos a medida (es decir, personalizados) para la
industria del plastico (clientes). Los equipos se fabrican por piezas. Las piezas se
ensamblan e instalan en las fabricas de los clientes. La titularidad legal se transfiere
cuando el cliente acepta la entrega y la instalacion e inspeccion se han completado.
Los clientes pagan los equipos en el momento de aceptar la entrega.

La entidad ofrece a sus clientes una garantia estandar de dos afios contra defectos
de fabricacién.

En este ejemplo, el cliente controlé el equipo y acepto6 la entrega.

La entidad reconocera el ingreso de actividades ordinarias una vez que el cliente haya
aceptado la entrega (es decir, luego de la inspeccion), se hayan transferido los riesgos y
ventajas de la propiedad y se hayan reunido los demas factores detallados en el parrafo
23.10.

Nota: De acuerdo con la Seccién 21 Provisiones y Contingencias, la entidad debera incluir
una provision (pasivo) para su obligacion de garantia.

Los hechos son los mismos que los del ejemplo 22.

Durante el afio posterior a la venta, el cliente advierte un defecto de fabricaciéon en el
equipo que le compro ala entidad. Cumpliendo con la garantia, la entidad responde
a su obligacién contractual reemplazando la pieza defectuosa del equipo del cliente.

El ingreso de actividades ordinarias no se ajusta a causa del desembolso realizado para
cumplir con la obligacién de garantia. La obligacion de garantia se contabiliza de acuerdo
con la Seccién 21 Provisiones y Contingencias.

Los hechos son los mismos que en el ejemplo 22. No obstante, en este caso, el
cliente no qued6 conforme con el equipo instalado y, por consiguiente, no aceptd la
entrega.

La entidad no puede reconocer el ingreso de actividades ordinarias porque los riesgos y
ventajas de la propiedad no se han transferido al cliente (es decir, los factores detallados
en el parrafo 23.10 no se han cumplido). El equipamiento permanece como parte del
inventario (activo) de la entidad, y se debera evaluar el deterioro de su valor segin los
parrafos 27.2 'y 27.3.

Nota: En esta ocasion, no se ha producido la venta, por lo que la entidad no debera
reconocer una provision de garantia (pasivo), a menos que se trate de un contrato
oneroso.

Los hechos son los mismos que en el ejemplo 22, aunque en este caso la venta se
realizé en condiciones normales de crédito, es decir, a 60 dias.

Al aceptar la entrega, el cliente se hallaba en una buena situacién financiera. Sin
embargo, un mes después de la entrega, el negocio del cliente fue destruido por una
catastrofe natural. Siendo realista, la entidad sélo espera recibir un 20% del precio
de venta al momento de la liguidacién del cliente.
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23.11

23.12

Ej 26

La entidad reconoci6 ingresos de actividades ordinarias (y una cuenta comercial por
cobrar) cuando el cliente acepté la entrega (es decir, luego de la inspeccidn), se
transfirieron los riesgos y ventajas de la propiedad y se reunieron los demas factores
detallados en el parrafo 23.10.

La cuenta comercial por cobrar se analiza para determinar deterioro del valor, de acuerdo
con la Seccidn 11 Instrumentos Financieros Basicos (véanse los parrafos 11.21 al 11.25).
Los ingresos de actividades ordinarias no se ven afectados por el deterioro del valor.

La evaluacién de cuando ha transferido una entidad al comprador los riesgos y ventajas
inherentes a la propiedad requiere un examen de las circunstancias de la transaccion. En
la mayoria de los casos, la transferencia de los riesgos y ventajas inherentes a la
propiedad coincidira con la transferencia de la titularidad legal o el traspaso de la
posesion al comprador. Este es el caso en la mayor parte de las ventas al por menor. En
otros casos, la transferencia de los riesgos y las ventajas inherentes a la propiedad
tendra lugar en un momento diferente del de la transferencia de la titularidad legal o del
traspaso de la posesion de los bienes. [Referencia: Apéndice de la Seccion 23,
ejemplos 5, 8y 10].

Una entidad no reconocera ingresos de actividades ordinarias si conserva riesgos
significativos inherentes a la propiedad. Ejemplos de situaciones en las que la entidad
puede conservar riesgos Yy ventajas inherentes a la propiedad, son:

(@) Cuando la entidad conserva una obligacién por funcionamiento insatisfactorio, no
cubierta por las condiciones normales de garantia.

(o) Cuando el cobro de ingresos de actividades ordinarias procedentes de una
determinada venta esta condicionado a la venta por parte del comprador de los
bienes.

[Referencia: Apéndice de la Seccion 23, ejemplo 9].

(c) Cuando los bienes se venden sujetos a instalacion y ésta es una parte sustancial del
contrato que no se ha completado todavia.

[Referencia: Apéndice de la Seccion 23, ejemplo 2].

(d) Cuando el comprador tiene el derecho de rescindir la compra por una razén
especificada en el contrato de venta, o a discrecion exclusiva del comprador sin
ningln motivo, y la entidad tiene incertidumbre acerca de la probabilidad de
devolucion.

[Referencia: Apéndice de la Seccion 23, ejemplo 3].

Ejemplo: el vendedor conserva los riesgos significativos de la propiedad

Una entidad acepta un pedido de un cliente para la fabricaciéon de un producto que
nunca antes se habia fabricado (p. €j.: una nave espacial que supera ampliamente la
tecnologia vigente). La entidad garantiza un nivel especifico de rendimiento del
producto (p. €j.: la nave espacial es capaz de aterrizar en Marte y regresar a la
Tierra). S6lo se sabra si se ha alcanzado el nivel de rendimiento garantizado luego
de que el producto haya sido utilizado como desea el cliente (es decir, luego de que
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la nave espacial regrese de su primer viaje a Marte). Si la nave no completa con éxito
su viaje inaugural, la entidad esta obligada a reembolsar al cliente el precio de
compra.

La titularidad legal se transfiere en el momento de la entrega.

Debido a las incertidumbres respecto de si el producto podra alcanzar el nivel de
rendimiento garantizado, los riesgos y ventajas de la propiedad no se transfieren hasta que
el vigje inaugural se haya completado con éxito (es decir, la entidad conserva los
principales riesgos de la propiedad ya que es muy posible que no pueda alcanzarse el
nivel de rendimiento garantizado).

23.13 Si una entidad conserva solo una parte insignificante de la propiedad, la transaccion es

Ej 27

Ej 28

una venta y la entidad reconocera los ingresos de actividades ordinarias. Por ejemplo, un
vendedor reconocera los ingresos de actividades ordinarias cuando conserve la
titularidad legal de los bienes con el Gnico propésito de asegurar el cobro de la deuda. De
forma similar, una entidad reconocera los ingresos de actividades ordinarias cuando
ofrezca una devolucion si los bienes estan defectuosos o si el cliente no esta satisfecho
por otros motivos, y la entidad pueda estimar con fiabilidad las devoluciones. En estos
casos, la entidad reconocera una provision por devoluciones de acuerdo con la Seccién
21 Provisiones y Contingencias.

Ejemplo: el vendedor no conserva riesgos significativos de la propiedad

Un fabricante de maquinas expendedoras vende 10 maquinas a crédito a un parque
de diversiones. El plazo de pago vence a los tres meses de la entrega. Para todas las
ventas realizadas a crédito, el fabricante incluye en el contrato una clausula
mediante la cual la titularidad legal se transfiere recién al recibirse la
contraprestacién, no al momento de la entrega.

La retencion de la titularidad puede indicar que los riesgos y ventajas de la propiedad no
se han transferido al comprador, aunque este traspaso no es una condicion obligatoria
para el reconocimiento del ingreso de actividades ordinarias. Siempre que se retnan los
otros criterios de reconocimiento del ingreso de actividades ordinarias del parrafo 23.10, y
mientras no existan motivos para creer que el parque de diversiones no cumplira con el
pago, los ingresos de actividades ordinarias podran reconocerse si, ademas de la
titularidad legal, el fabricante sdlo conserva los derechos que le permiten recuperar las
magquinas expendedoras si el parque de diversiones no cumpliera con el pago. En otras
palabras, el fabricante transfiere practicamente todos los riesgos y ventajas de la
propiedad al parque de diversiones en el momento de la entrega de las maquinas
expendedoras. La retencion temporaria de la titularidad legal en este caso no tiene
importancia.

Un minorista ofrece a sus clientes el derecho perpetuo de devolucion sobre las
linternas que vende. Los clientes pueden devolver las linternas por cualquier motivo
y en cualquier momento y obtener un reembolso del dinero, presentando solamente
un recibo valido. Los datos histéricos constantes indican que se reembolsa
aproximadamente un 1% de las ventas. El minorista espera que esta tasa de
reembolsos no se modifique en el futuro.

El minorista conserva soélo un nivel insignificante y cuantificable de los riesgos y ventajas
de la propiedad. Si se cumplen los demas criterios de reconocimiento del parrafo 23.10, se
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deberan reconocer los ingresos de actividades ordinarias en el momento de la venta. La
posibilidad de la existencia de devoluciones afecta la medicién del importe del ingreso de
actividades ordinarias que debe reconocerse en la venta de cada linterna (es decir, en este
caso, el ingreso de actividades ordinarias debe registrarse al 99% del precio de venta en
efectivo).

Notas: Si, en un periodo contable posterior, las devoluciones reales son superiores o inferiores al 1%
(el célculo original), la revision del calculo aproximado debera contabilizarse de forma prospectiva
(es decir, un cambio en el calculo aproximado de acuerdo con la Seccion 10 Politicas, Estimaciones
y Errores Contables).

Prestacion de servicios

23.14

Notas

La principal preocupacién en la contabilizacion de ingresos de actividades ordinarias
generados por la prestacion de servicios es determinar cuando deben ser reconocidos. El
parrafo 23.14 especifica las condiciones que deben cumplirse para que los ingresos de
actividades ordinarias generados por la prestacion de servicios sean reconocidos usando
el método del porcentaje de terminacion si el resultado de la transaccién puede
calcularse con precisién. Los parrafos 23.15y 23.21 al 23.27 proporcionan una guia
obligatoria para la aplicacién del método del porcentaje de terminacion. El parrafo 23.16
especifica como deben reconocerse los ingresos de actividades ordinarias generados por
la prestacion de servicios si el resultado de la transaccién no puede calcularse con
precision.

Cuando el resultado de una transaccion que involucre la prestacion de servicios pueda
ser estimado con fiabilidad, una entidad reconocera los ingresos de actividades
ordinarias asociados con la transaccion, por referencia al grado de terminacion de la
transaccion al final del periodo sobre el que se informa (a veces conocido como el
método del porcentaje de terminacién). El resultado de una transaccion puede ser
estimado con fiabilidad cuando se cumplan todas las condiciones siguientes:

(a) El'importe de los ingresos de actividades ordinarias pueda medirse con fiabilidad.

(b) Es probable que la entidad obtenga los beneficios econdmicos derivados de la
transaccion.

(c) El grado de terminacién de la transaccién, al final del periodo sobre el que se
informa, pueda ser medido con fiabilidad.

(d) Los costos incurridos en la transaccién, y los costos para completarla, puedan
medirse con fiabilidad.

Los parrafos 23.21 a 23.27 proporcionan una guia para la aplicacién del método del
porcentaje de terminacion.

[Referencia: Apéndice de la Seccion 23, parrafo 23.A1y ejemplos 14 al 20].

Notas

Los ingresos de actividades ordinarias se reconoceran soélo cuando sea probable que los
beneficios econdmicos asociados con la transaccion fluyan a la entidad (véase el parrafo
23.14(b)). No obstante, cuando surge alguna incertidumbre sobre el grado de
recuperabilidad de un saldo ya incluido entre los ingresos de actividades ordinarias, la
cantidad incobrable o la cantidad respecto a la cual el cobro ha dejado de ser probable
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Ej 29

Ej 30

se procede a reconocerlo como un gasto, en lugar de ajustar el importe del ingreso
originalmente reconocido.

Una entidad es, generalmente, capaz de hacer estimaciones fiables tras acordar lo
siguiente:

(a) los derechos exigibles por cada uno de los implicados, acerca del servicio que las
partes han de suministrar o recibir;

(b) la contraprestacion del intercambio; y
(c) la forma y los plazos de pago.

Normalmente, es también necesario para la entidad disponer de un sistema
presupuestario financiero y un sistema de informacién que sean efectivos. La entidad
revisara y, si es necesario, modificara las estimaciones del ingreso de actividades
ordinarias por recibir a medida que el servicio se va prestando. La necesidad de tales
revisiones no indica, necesariamente, que el desenlace de la operacion de prestacion no
pueda ser estimado con fiabilidad.

Ejemplos: prestacion de servicios

Un ingeniero de calibracién celebr6 un contrato para calibrar la maquina de un
fabricante en intervalos de seis meses durante un plazo de dos afios, que finaliza el
31 de diciembre de 20X2.

El 1 de enero de 20X1, el fabricante pagé al ingeniero de calibracién 10.000 u.m.
Cada calibracion le cuesta al ingeniero aproximadamente 1.000 u.m.

El ingeniero debera reconocer 2.500 u.m. de ingresos de actividades ordinarias por los
servicios de calibracion prestados, cuando realice tales servicios en junio de 20X1,
diciembre de 20X1, junio de 20X2 y diciembre de 20X2. Los servicios de calibracion se
realizan en una cantidad predeterminada de actos (cuatro calibraciones), y en momentos
determinados (intervalos de seis meses a partir del 1 de enero de 20X1). Por lo tanto, el
importe recibido el 1 de enero de 20X1 (10.000 u.m.) sera reconocido inicialmente por el
ingeniero como un pasivo.

Una entidad brinda servicios de mantenimiento a un tercero a través de un contrato
y a un precio establecido en 100.000 u.m. Originalmente, la entidad calculé los
costos totales para este contrato en 60.000 u.m. Al final del periodo sobre el que se
informa (20X1), la entidad ha incurrido en un gasto de 50.000 u.m., y espera gastar
15.000 u.m. més para completar los servicios de mantenimiento.

La entidad determina el grado de realizacion del contrato con referencia a la
proporcién que los costos incurridos por el trabajo realizado hasta la fecha suponen
sobre los costos totales estimados (véase el parrafo 23.22(a)).

Hacia final de 20X1, el contrato se ha completado en un 76,923%. Calculo: 50.000 u.m. de
costos incurridos + 65.000 u.m. de costos totales estimados para el contrato. Por
consiguiente, en 20X1 la entidad debe reconocer ingresos de actividades ordinarias por
76.923 u.m. Calculo: 76,923% x 100.000 u.m. de ingresos de actividades ordinarias totales
esperados. Ademas, la entidad debe reconocer costos por 50.000 u.m.
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23.15 Cuando los servicios se presten a través de un nimero indeterminado de actos a lo largo

Ej 31

Ej 32

Ej 33

de un periodo especificado, una entidad reconocera los ingresos de actividades
ordinarias de forma lineal a lo largo del periodo especificado, a menos que haya
evidencia de que otro método representa mejor el grado de terminaciéon. Cuando un acto
especifico sea mucho mas significativo que el resto, la entidad pospondra el
reconocimiento de los ingresos de actividades ordinarias hasta que el mismo se ejecute.

Ejemplos: servicios prestados mediante una cantidad indeterminada de actos

Una empresa de seguridad celebra un contrato para proveer de respuestas armadas
a propietarios de viviendas cuando sus sistemas de alarma se activen. El periodo
contable de la empresa finaliza el 30 de junio.

El 1 de enero de 20X1 un propietario pag6 ala empresa 10.000 u.m. A cambio de la
comision fija, la empresa esta obligada contractualmente a brindar sus servicios de
respuesta armada a dicho propietario durante dos afios.

La empresa de seguridad debera reconocer los ingresos de actividades ordinarias
generados por la prestacion del servicio de respuesta armada segun un criterio lineal
durante el periodo de dos afios (es decir, 417 u.m. por mes = 10.000 u.m. de ingresos de
actividades ordinarias + 24 meses). Las intervenciones so6lo ocurriran cuando la alarma se
active durante el periodo contractual de dos afios. No se puede determinar la frecuencia y
el momento en que ocurrirdn las intervenciones.

Por lo tanto, el ingreso de actividades ordinarias debera reconocerse de la siguiente
manera:

Afio finalizado en junio de 20X1: 10.000 u.m. x 6 + 24 meses = 2.500 u.m.
Afio finalizado en junio de 20X2: 10.000 u.m. x 12 + 24 meses = 5.000 u.m.
Afio finalizado en junio de 20X3: 10.000 u.m. x 6 + 24 meses = 2.500 u.m.

Los hechos son los mismos que los del ejemplo 29.

(Un ingeniero de calibracién celebr6 un contrato para calibrar la maquina de un
fabricante en intervalos de seis meses durante un plazo de dos afios, que finaliza el
31 de diciembre de 20X2.

El 1 de enero de 20X1, el fabricante pago6 al ingeniero de calibracion 10.000 u.m.
Cada calibracion le cuesta al ingeniero aproximadamente 1.000 u.m.).

Los servicios de calibracién se realizan en una cantidad predeterminada de actos (cuatro
calibraciones), y en momentos determinados (intervalos de seis meses a partir del 1 de

enero de 20X1); es decir que los requerimientos del parrafo 23.15 no se aplican a esta
transaccion.

Una concesionaria de vehiculos firma un contrato para realizar el mantenimiento del
vehiculo nuevo de un cliente durante tres afios.

El 1 de enero de 20X1, un cliente pag6 ala concesionaria 10.000 u.m. La experiencia

demuestra que para la concesionaria el costo de mantenimiento de vehiculos nuevos

del modelo que posee el cliente es en promedio de 1.000 u.m. para el primer afo, de
1.000 u.m. durante el segundo afio, y de 3.000 u.m. el tercer afo.
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Ej 34

El mecéanico debera reconocer los ingresos de actividades ordinarias provenientes de la
prestacién de servicios de mantenimiento del vehiculo de esta manera: 2.000 u.m. en
20X1, 2.000 u.m. en 20X2 y 6.000 u.m. en 20X3. Si bien los servicios de mantenimiento
del vehiculo se realizan mediante una cantidad indeterminada de actos y durante un
periodo determinado de tiempo, la experiencia demuestra que en cada uno de los afios 1y
2 se realizara un 20% del trabajo, mientras que el 60% restante se realizara durante el afio
3. Esta proporcion representa bien el grado de realizacion del trabajo y refleja la
expectativa de contar con un margen bruto constante mientras dure el contrato.

Dos empresas de investigacion (A y B) compiten en la creacién de un compuesto
para un laboratorio farmacéutico. De acuerdo con los acuerdos contractuales, Ay B
intentaran crear el compuesto en forma simultanea. El fabricante pagara

1.000.000 u.m. a la empresa de investigacion que le entregue primero un compuesto
completo que relina las especificaciones preestablecidas. La otra empresa de
investigacion no recibira nada.

Cuando el laboratorio farmacéutico acepté el compuesto creado por A, la empresa B
abandon¢ el trabajo desarrollado hasta el momento.

La presentacion del compuesto creado segun las especificaciones establecidas antes que
la empresa competidora representa una accion especifica que es mas significativa que
cualquier otra. Por consiguiente, las empresas de investigacion postergaran el
reconocimiento de los ingresos de actividades ordinarias hasta que el laboratorio
farmacéutico acepte el compuesto.

Una vez que el laboratorio farmacéutico acepte el compuesto, A reconocera
1.000.000 u.m. en ingresos de actividades ordinarias.

B no registrara ningln ingreso de actividades ordinarias, dado que no recibira ningdn
beneficio econédmico como resultado de los servicios brindados al laboratorio farmacéutico.

23.16 Cuando el resultado de la transaccion que involucre la prestacion de servicios no pueda

Ej 35

estimarse de forma fiable, una entidad reconocera los ingresos de actividades ordinarias
solo en la medida de los gastos reconocidos que se consideren recuperables.

Notas

A menudo, durante las primeras etapas de una transaccion, el resultado no puede
calcularse con precision. No obstante, puede ser probable que la entidad recupere los
costos incurridos en la operacion. En tal caso, se reconoceran los ingresos de
actividades ordinarias solo en la cuantia de los costos incurridos que se espere
recuperar. Dado que el desenlace de la transaccidn no puede estimarse de forma fiable,
no se reconocera ganancia alguna procedente de la misma.

Ejemplos: resultado de una transaccién por servicios que no puede
calcularse con precision

Una firma de abogados es contratada para representar a un grupo de ex empleados
en una demanda colectiva contra una compafiia minera. La firma de abogados
recibird honorarios por los servicios legales provistos equivalentes al 20% del total
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de lareparacion por dafios asignada por el tribunal (u otro acuerdo extrajudicial). Si
se pierde el juicio, la firma de abogados no recibira nada.

Cuando el resultado del juicio no puede calcularse con precision, la firma de abogados no
puede reconocer ninguln ingreso de actividades ordinarias, dado que los gastos
reconocidos tal vez no puedan recuperarse.

Cuando el resultado del juicio puede calcularse con precision, la firma de abogados debe
reconocer los ingresos de actividades ordinarias segun el método del porcentaje de
terminacion.

Los hechos son los mismos que los del ejemplo 35. No obstante, en este ejemplo,
independientemente del resultado del juicio, la firma de abogados recibird una
remuneraciéon segun el tiempo que haya dedicado a seguir el caso (es decir, X horas
dedicadas x 100 u.m. por hora). En el periodo actual sobre el que se informa, la firma
de abogados dedic6 120 horas a la causa.

En este caso, el resultado de la transaccion no depende del resultado del juicio (es decir,
el cliente pagara independientemente del resultado).

La firma de abogados debera reconocer ingresos de actividades ordinarias teniendo en
cuenta las horas reales trabajadas (es decir, 120 horas x 100 u.m. por hora = 12.000 u.m.).

Dos empresas de consultoria (A 'y B) compiten por asesorar a una empresa de
juegos de azar en una licitacidon para obtener una licencia de casino que otorgara el
gobierno X durante un dificil proceso de licitacion. Segun los acuerdos
contractuales, tanto A como B prepararan diferentes propuestas de licitacién para
qgue la empresa de juegos de azar las analice. La empresa de juegos de azar elegira
una de las propuestas desarrolladas por A y por B para presentarla como su
propuesta durante el dificil proceso de seleccion.

La empresa de consultoria cuya propuesta sea elegida para ser presentada por la
empresa de juegos de azar ante el gobierno X recibird una comisién por sus
servicios, segln una tarifa por hora predeterminada. La empresa de consultoria que
no sea elegida no recibira nada.

Las empresas de consultoria suelen facturar a sus clientes segun una tarifa por hora
gue debe pagarse independientemente de si los clientes aplican o no su
asesoramiento.

La empresa de juegos de azar selecciona la propuesta de A y la presenta al gobierno
X durante el proceso de licitacion para la licencia de casino.

Cuando la seleccion de una de las propuestas de licitacion por parte de la empresa de
juegos de azar no puede calcularse con precision, las empresas de consultoria no pueden
reconocer ningun ingreso de actividades ordinarias, dado que los gastos reconocidos no
son recuperables.

Cuando el resultado de la seleccion puede calcularse con precision, la empresa de
consultoria cuya propuesta se espera que sea seleccionada debe reconocer los ingresos
de actividades ordinarias segun el método del porcentaje de terminacién. La otra empresa
de consultoria debera seguir postergando el reconocimiento de los ingresos de actividades
ordinarias.
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En este caso, el resultado de la transaccion podra calcularse con suficiente precision sélo
cuando la empresa de juegos de azar anuncie cudl ha sido la propuesta seleccionada (es
decir, cuando la empresa elija la propuesta de A).

Contratos de construccion

Notas

Un contrato de construccion es un contrato, especificamente negociado, para la
fabricacién de un activo o un conjunto de activos, que estan intimamente relacionados
entre si o son interdependientes en términos de su disefio, tecnologia y funcion, o bien
en relacién con su dltimo destino o utilizacion. Generalmente, los contratos de
construccién se establecen por un periodo superior a un afio. Sin embargo, es posible
gue contratos de menor duracién también entren en esta definicion.

Esta seccién especifica la contabilizacion de contratos de construccion en los estados
financieros de los contratistas. Ademas, los requerimientos establecidos en esta seccién
abarcan la contabilizacién tanto de los ingresos de actividades ordinarias como de los
costos asociados con los contratos de construccion.

Debido a la naturaleza propia de la actividad llevada a cabo en los contratos de
construccioén, la fecha en que la actividad del contrato comienza y la fecha en la que
termina caen, normalmente, en diferentes periodos contables. Por tanto, la cuestiéon
fundamental al contabilizar los contratos de construccién es la distribucion de los
ingresos de actividades ordinarias y los costos que cada uno de ellos genere, entre los
periodos contables a lo largo de los cuales se ejecuta. En particular, determinar cuando
el resultado del contrato puede calcularse con precision (véase el parrafo 23.17), y
determinar el grado de terminacién de la actividad contractual.

Los parrafos 23.18 al 23.20 representan una guia sobre la segmentacion de contratos en
diversos contratos de construccion, y sobre la combinacién de contratos en un Gnico
contrato de construccion.

Los parrafos 23.21 al 23.27 ofrecen una guia para la aplicacion del método del
porcentaje de terminacion en la contabilizacién de un contrato de construccion en los
estados financieros de un contratista. Si la totalidad del contrato entra en un dnico
periodo contable, la entidad no necesitara distribuir los ingresos de actividades ordinarias
y los costos entre diferentes periodos. Dado que el contrato comienza y termina en el
mismo periodo, todos los ingresos de actividades ordinarias y los costos se reconoceran
en el mismo periodo contable (véase el ejemplo 38).

La guia que se ofrece para el reconocimiento de ingresos de actividades ordinarias
provenientes de la prestacion de servicios (p. ej.: parrafo 23.14) también es util para la
contabilizacién de contratos de construccion.

llustracion

Un contrato establecido entre un proveedor y un cliente para la produccion de ciertos
bienes durante un periodo de tiempo no relne las condiciones de un contrato de
construccién. Por ejemplo, no se considera contrato de construccion al contrato a largo
plazo celebrado entre un fabricante y un mayorista, mediante el cual el fabricante provee
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al mayorista con 10.000 teteras durante el término del contrato, y segun las
especificaciones predeterminadas por el mayorista. Se trata simplemente de un contrato
para la produccién de bienes.

El contrato no puede considerarse un contrato de construccion para la construccion de
una combinacién de activos, ya que las teteras no estan estrechamente interrelacionadas
ni son interdependientes en lo que respecta a su disefio, tecnologia, funcionamiento ni
proposito final de uso.

La fabricacién y la venta de una sola tetera no podria considerarse un contrato de
construccion individual, ya que no existe ninguna negociacién importante especifica
respecto de su construccion ya que el proveedor vende 10.000 teteras al mayorista.
Ademas, la produccién total y la entrega de una sola tetera seguramente corresponderan
a un unico periodo contable.

Cuando el resultado de un contrato de construccion pueda estimarse con fiabilidad,
una entidad reconocera los ingresos de actividades ordinarias del contrato y los costos
del contrato asociados con el contrato de construccién como ingresos de actividades
ordinarias y gastos por referencia al grado de terminacion de la actividad del contrato al
final del periodo sobre el que se informa (a veces conocido como el método del
porcentaje de terminacion). La estimacion fiable del resultado requiere estimaciones
fiables del grado de terminacién, costos futuros y cobrabilidad de certificaciones. Los
parrafos 23.21 al 23.27 proporcionan una guia para la aplicacion del método del
porcentaje de terminacion.

[Referencia: parrafo 23.25 (el resultado del contrato no puede calcularse con
precision)].

[Referencia: parrafo 23.26 (es probable que los costos totales del contrato superen
a los ingresos de actividades ordinarias totales del contrato)].

Notas

Ingresos de actividades ordinarias del contrato

Los ingresos de actividades ordinarias del contrato incluyen el monto inicial de los
ingresos de actividades ordinarias establecidos en el contrato, ademds de variaciones
en el trabajo, las reclamaciones y los pagos de incentivo establecidos, en la medida en
que sea probable que generen ingresos de actividades ordinarias y puedan medirse con
precision. Es probable que los ingresos de actividades ordinarias surjan de:

. una variacion, cuando sea probable que el cliente apruebe dicha variacion.

. una reclamacion, cuando las negociaciones hayan avanzado tanto que sea
probable que el cliente acepte la reclamacion.

. un pago de incentivos, cuando se haya avanzado lo suficiente en el contrato
como para que sea probable que los estandares de rendimiento especificados
puedan alcanzarse o incluso superarse.

Una modificacion es una instruccion del cliente para cambiar el alcance del trabajo que
se va a ejecutar bajo las condiciones del contrato. Ejemplos de modificaciones son los
cambios en la especificacion o disefio del activo, asi como los cambios en la duracion
del contrato.

Una reclamacion es una cantidad que el contratista espera cobrar del cliente, o de un
tercero, como reembolso de costos no incluidos en el precio del contrato. La
reclamacion puede surgir, por ejemplo, por demoras ocasionadas por el cliente, errores
en las especificaciones o el disefio, o por disputas en las variaciones referentes al
trabajo contratado.
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Los pagos por incentivos son cantidades adicionales reconocidas al contratista siempre
gue cumpla o sobrepase determinados niveles de ejecucién en el contrato. Por ejemplo,
un contrato puede estipular el reconocimiento de un incentivo al contratista si termina la
obra en un plazo menor que el previsto. Los pagos de incentivos se incluyen en los
ingresos de actividades ordinarias del contrato cuando se ha avanzado lo suficiente en
el contrato como para que sea probable que los estandares de rendimiento
especificados se alcancen o incluso se superen, y que el importe del pago de incentivos
pueda medirse con precision.

Costos del contrato

Los costos del contrato incluyen costos directamente relacionados con el contrato
especifico, costos atribuibles a la actividad contractual general y que pueden asignarse
al contrato, y otros costos que pueden cargarse especificamente al cliente segin las
condiciones del contrato.

Los costos que se relacionan directamente con cada contrato especifico incluiran:

@) costos de mano de obra en el lugar de la construccién, comprendiendo también
la supervisién que alli se lleve a cabo;

(b) costos de los materiales usados en la construccion;

(c) depreciacion de las propiedades, planta y equipo usados en la ejecucion del
contrato;

(d) costos de desplazamiento de los elementos que componen las propiedades,

planta y equipo desde y hasta la localizacion de la obra;

(e) costos de alquiler de las propiedades, planta y equipo;

()] costos de disefio y asistencia técnica que estén directamente relacionados con
el contrato;

(9) costos estimados de los trabajos de rectificacion y garantia, incluidos los costos

esperados de las garantias; y
(h) reclamaciones de terceros.

Algunos costos pueden ser atribuibles a la actividad contractual en general (p. €j.: costos
indirectos de la construccion), y pueden ser imputados a cada contrato especifico.

Los costos que no puedan ser atribuidos a la actividad de contratacién, o no puedan ser
distribuidos a los contratos especificos, se excluiran de los costos del contrato de
construccion. Entre tales costos a excluir se encuentran:

@) los costos generales de administracion, para los que no se haya especificado
ningun tipo de reembolso en el contrato;

(b) los costos de venta;

(©) los costos de investigacion y desarrollo para los que, en el contrato, no se
especifica reembolso alguno; y

(d) la depreciacion que corresponde a infrautilizacion, porque las propiedades,
planta y equipo no han sido utilizados en ningan contrato especifico.

Los costos e ingresos de actividades ordinarias contractuales estimados a menudo
deben revisarse, a medida que ocurren ciertos sucesos y se resuelven las
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Ej 38

Ej 39

incertidumbres (véase el parrafo 23.21). La necesidad de que tales revisiones se lleven
a cabo no indica necesariamente que el desenlace del contrato no pueda estimarse
fiablemente. Los cambios en las estimaciones contables se contabilizan de acuerdo con
la Seccion 10 Politicas, Estimaciones y Errores Contables.

[Los siguientes ejemplos ilustran el parrafo 23.17. Es necesario ilustrar los calculos
basicos del grado de terminacion dentro de los ejemplos. Los péarrafos 23.21 al 23.27
sirven de guia para la aplicacion del método del porcentaje de terminacién. Ademas,
para una mejor comprension de los calculos implicados, se debera hacer referencia
a estos parrafos y a los ejemplos correspondientes incluidos en este material de
formacion].

Ejemplos: contratos de construccion

De acuerdo con un contrato de construccién, un contratista acepta un precio fijo de
2.000 u.m. pararemodelar la cocina de un apartamento residencial. El calculo inicial
del contratista en cuanto a costos del contrato al 1 de febrero de 20X1, la fecha en
gue se celebra el contrato, es de 1.200 u.m.

El periodo contable del contratista finaliza el 31 de diciembre. El contratista cobrara
el precio fijado en el contrato al finalizar la remodelacion.

Laremodelacion concluyé el 31 de julio de 20X1, a un costo de 1.250 u.m. (es decir,
los costos reales incurridos durante el contrato hasta el 31 de julio de 20X1 son
1.250 u.m.).

Si bien este contrato coincide con la definicién de un contrato de construccion, la
construccion se ubica dentro de un solo periodo contable (asumiendo que la entidad no
elabora estados financieros intermedios). Por lo tanto, no es necesario distribuir los costos
ni los ingresos de actividades ordinarias contractuales en diferentes periodos contables ya
gue el grado de realizacion es del 0% al comienzo del periodo contable, y del 100% al
momento de la finalizacion.

Los ingresos de actividades ordinarias del contrato de 2.000 u.m., y los costos del contrato
de 1.250 u.m. se registran en 20X1.

Los hechos son los mismos que los del ejemplo 38. Sin embargo, en este caso el
periodo contable del contratista finaliza el 30 de junio.

Al 30 de junio de 20X1, los costos del contrato incurridos por el trabajo realizado a la
fecha ascienden a 800 u.m., y el contratista estima que los costos necesarios para
completar el contrato equivalen a 400 u.m. (es decir, los costos totales del contrato
seran de 1.200 u.m.).

El contratista determina el grado de realizacion del contrato, calculando la
proporcién que los costos del contrato en los que se ha incurrido por el trabajo
realizado hasta la fecha suponen sobre la Gltima estimacion de los costos totales del
contrato (véase el parrafo 23.22).
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Dado que la construccion se ubica en dos periodos contables, se deben realizar calculos
del grado de realizacion para distribuir los ingresos de actividades ordinarias del contrato
entre ambos periodos.

El contratista calcula el grado de realizacion de la siguiente manera:

Grado de realizacidn = costos incurridos en relacién con el trabajo realizado a la fecha +
costos totales estimados.

Grado de realizacion al 30 de junio de 20X1 = 66,67% (es decir, 800 u.m. + 1.200 u.m. =
66,67%).

Para el afio que finalizd el 30 de junio de 20X1, el contratista debera reconocer por este
contrato ingresos de actividades ordinarias por 1.333 u.m. (= 2.000 u.m. x 66,67%), y
costos por 800 u.m.

Para el afio que finalizd el 30 de junio de 20X2, el contratista debera reconocer por este
contrato ingresos de actividades ordinarias por 667 u.m. (es decir, 2.000 u.m. menos

1.333 u.m. reconocidas en periodos anteriores), y costos por 450 u.m. (es decir, 1.250 u.m.
menos 800 u.m. reconocidas en periodos anteriores).

De acuerdo con un contrato de construccién, un contratista acuerda recibir de su
cliente un 40% de rentabilidad fija sobre los costos del contrato directos. El calculo
inicial del contratista en cuanto a costos del contrato al 1 de enero de 20X1, la fecha
en que se celebra el contrato, es de 2.000 u.m. (lo que se considera como costos
directos). Por lo tanto, los ingresos de actividades ordinarias que se esperan por
este contrato equivalen a 2.800 u.m. El contrato deberia durar dos afos.

El periodo contable del contratista finaliza el 31 de diciembre.

Al 31 de diciembre de 20X1 se ha incurrido en costos del contrato por 1.045 u.m. El
contratista espera que los costos del contrato totales asciendan a 1.900 u.m.
(considerados todos costos directos).

Al 31 de diciembre de 20X2, los costos reales equivalen a 2.000 u.m. Sin embargo,
s6lo 1.800 u.m. retnen los criterios estipulados en el contrato para ser considerados
costos directos al determinar el 40% de rentabilidad fija.

El contratista determina el grado de realizacién del contrato, calculando la
proporcion que los costos del contrato incurridos por el trabajo realizado hasta la
fecha suponen sobre la Gltima estimacién del total de costos del mismo.

Grado de realizacién al 31 de diciembre de 20X1 = 55% (es decir, 1.045 u.m. + 1.900 u.m.
= 55%).

Para el afo que finalizé el 31 de diciembre de 20X1, el contratista deberé reconocer por
este contrato ingresos de actividades ordinarias por 1.463 u.m. (es decir, 1.900 u.m. x
(100% + 40%) x 55%), y costos por 1.045 u.m. Método rapido para medir los ingresos de
actividades ordinarias en un contrato de margen sobre el costo: sumar el margen acordado
a los costos especificados (en este ejemplo, 1.045 u.m. + 40% x 1.045 u.m. = 1.463 u.m.).
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Para el afio que finalizé el 31 de diciembre de 20X2, el contratista debera reconocer por
este contrato ingresos de actividades ordinarias por 1.057 u.m. (es decir, 1.800 u.m. x
(100% + 40%) menos 1.463 u.m.), y costos por 955 u.m. (es decir, 2.000 u.m. menos
1.045 u.m.). Método rapido: 1.800 u.m. + 40% x 1.800 u.m. menos 1.463 u.m. reconocidas
en 20X1 =1.057 u.m.

Ej41 Un contratista celebra un contrato de construccion el 1 de enero de 20X1. El
contratista acuerda un precio fijo de 9.000 u.m. para la construccion de un puente. El
calculo inicial del contratista sobre los costos del contrato es de 8.000 u.m. El
contratista estima que tomara tres afios construir el puente.

El periodo contable del contratista finaliza el 31 de diciembre.

Al final del primer afio del contrato (31 de diciembre de 20X1), el calculo del
contratista sobre los costos del contrato totales ha aumentado a 8.050 u.m.

En 20X2, el cliente y el contratista acuerdan una variacion que aumenta los ingresos
de actividades ordinarias del contrato por 200 u.m., y costos del contrato adicionales
estimados en 150 u.m. Al final de 20X2, los costos incurridos incluyen 100 u.m. de
materiales estandares almacenados en la obra, para ser usados en 20X3 en la
terminacion del proyecto.

El contratista determina el grado de realizacion del contrato, calculando la
proporcién que los costos del contrato incurridos por el trabajo realizado hasta la
fecha suponen sobre la Gltima estimacién del total de costos del mismo. El resumen
de los datos financieros durante el periodo de construccion es el siguiente:

20X3 20X2 20X1
u.m. u.m. u.m.
Ingresos de actividades ordinarias acordados al inicio 9.000 9.000 9.000
del contrato
Importe de la modificacion 200 200
Total ingresos de actividades ordinarias 9.200 9.200 9.000
Costos incurridos a la fecha 8.200 6.168 2.093
Costos estimados para terminar - 2.032 5.957
Costos estimados totales 8.200 8.200 8.050

El contratista calcula el grado de realizacion de la siguiente manera:

20X3 20X2 20X1
u.m. u.m. u.m.
Costos incurridos en relacién con el trabajo realizado 8.200 6.068(a) 2.093
hasta la fecha
Grado de realizacion 100% 74%(b) 26%(C)

(@)  6.168 u.m. de costos incurridos menos 100 u.m. de costos correspondientes a 20X3 = 6.068 u.m.

(b)  6.068 u.m. de costos del contrato + 8.200 u.m. de costos totales estimados del contrato = 74%
completado.

() 2.093 u.m. de costos del contrato + 8.050 u.m. de costos totales estimados del contrato = 26%

completado.
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Los ingresos de actividades ordinarias y los gastos se reconocen en los resultados de la siguiente

manera:
Acumulado Reconocido en Reconocido en el
afios anteriores periodo actual
u.m. u.m. u.m.
20X1
Ingreso de actividades ordinarias (26% de 2.340 - 2.340
9.000 u.m.)
Gastos (26% de 8.050 u.m.) 2.093 - 2.093
Ganancia 247 - 247
20X2
Ingreso de actividades ordinarias (74% de 6.808 2.340 4.468
9.200 u.m.)
Gastos (74% de 8.200 u.m.) 6.068 2.093 3.975
Ganancia 740 247 493
20X3
Ingreso de actividades ordinarias (100% de 9.200 6.808 2.392
9.200 u.m.)
Gastos 8.200 6.068 2.132
Ganancia 1.000 740 260

23.18 Generalmente, los requerimientos de esta seccion se aplicaran por separado a cada
contrato de construccién. No obstante, ante ciertas circunstancias, es necesario aplicar
esta seccidon a los componentes identificables por separado de un Unico contrato
[Referencia: parrafo 23.19] o a un grupo de contratos [Referencia: parrafo 23.20] para
reflejar los aspectos fundamentales de un contrato o un grupo de contratos.

Notas

Los requerimientos de los parrafos 23.18 al 23.20 sobre la combinacién y la
segmentacion de contratos apuntan a reflejar los aspectos fundamentales del acuerdo,
en lugar de su forma legal o contractual. Cuando se cumplen los criterios del parrafo
23.19, es necesaria la segregacion del contrato Unico (no es opcional). De igual manera,
es necesaria la combinacion de un grupo de contratos si se relinen los criterios
establecidos en 23.20.

A veces es necesario separar un contrato (nico en sus componentes identificables por
separado y aplicar a cada uno de ellos los requerimientos de esta seccion. Por el
contrario, puede haber situaciones en las que un grupo de contratos independientes
deba considerarse como un Unico contrato porque, en esencia, representan a uno solo.
Para determinar si hay que combinar o segregar contratos, la entidad debe evaluar si un
contrato (0 un componente de un contrato) se negocié independientemente de otros
contratos (o componentes) relacionados, o si todos los contratos (0 componentes) se
negociaron juntos, como un paquete. Para realizar esta valoracion, deben aplicarse los
criterios de los parrafos 23.19 y 23.20.

Es importante combinar o segregar los contratos correctamente, dado que esto tendra un
impacto importante en la distribucidén de las ganancias y los ingresos de actividades
ordinarias entre los periodos contables.
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23.19 Si un contrato cubre varios activos, la construccion de cada activo debera tratarse como
un contrato de construccion separado cuando:

(a) se han presentado propuestas econémicas separadas para cada activo;

(b) cada activo ha estado sujeto a negociacion separada, y el constructor y el cliente
tienen la posibilidad de aceptar o rechazar la parte del contrato relacionada con cada
activo; y

(c) pueden identificarse los ingresos de actividades ordinarias y los costos de cada
activo.

Ejemplo: contratos de construccion que cubren diversos activos

Ej42 Una autoridad de transporte otorgd a una entidad un contrato por 5.000.000 u.m.
(precio fijo) para construir 1.000 kilbmetros de carretera y un estadio deportivo. La
entidad presentd ofertas por separado para la construcciéon de la carreteray del
estadio. Estas ofertas fueron analizadas en dos competitivos procesos de licitacién
independientes.

La construcciéon de cada activo debe considerarse como un contrato de construccion
independiente, dado que se cumple con los criterios especificados en el parrafo 23.19:

(@) se presentaron propuestas diferentes para la construccién de la carretera y del
estadio;

(b) se realizaron negociaciones por separado para la carretera y para el estadio, y la
entidad y la autoridad de transporte pudieron aceptar una oferta y rechazaron otra;
las ofertas se presentaron por separado, por lo que la adjudicacion fue por
separado también; y

(© para elaborar ofertas por separado, la entidad tiene que haber sido capaz de dividir
los costos, lo que permite identificar los costos y los ingresos de actividades
ordinarias de cada activo. El contrato de precio fijo de 5.000.000 u.m. equivale a la
suma de estos precios.

23.20 Un grupo de contratos, con uno o mas clientes, debera tratarse como un Gnico contrato
de construccion cuando:

(a) el grupo de contratos se hegocia como un Unico paquete;

(b) los contratos estan tan estrechamente relacionados que son, efectivamente, parte de
un Unico proyecto con un margen de beneficios global; y

(c) los contratos se ejecutan simultdneamente, o bien, en una secuencia continua.
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Ejemplos: grupo de contratos de construccién

Se contrata a una entidad para disefiar y construir una via de ferrocarril que
atravesara cinco plantaciones madereras y se conectara con el sistema ferroviario
nacional préximo (el proyecto). La especificacion para el disefio es la de optimizar la
eficacia en el transporte de madera desde las plantaciones hasta el sistema
ferroviario nacional. La extensidn de las vias en cada plantacion puede variar y no
tiene que ser necesariamente proporcional al tamafio de la plantacion.

Para asegurar el proyecto, la entidad negoci6 en conjunto con todos los
productores. Sin embargo, una vez que los productores accedieron a firmar el
contrato para que la entidad realizara el proyecto, se celebraron contratos por
separado con cada uno de ellos. Cada productor esta contractualmente obligado a
pagar a la entidad 100.000 u.m. por el disefio y la construccién del segmento de vias
gue pasard por sus tierras.

La entidad debe considerar al grupo de contratos firmados con los cinco productores como
un Unico contrato de construccion:

(a) el grupo de cinco contratos se negocié como un Unico paquete para el disefio y la
construccién de una via de ferrocarril que uniera eficazmente las cinco
plantaciones;

(b) los contratos estan tan interrelacionados que son, de hecho, parte de un Unico
proyecto con un margen de ganancia general; las vias se disefiaran y construiran
para lograr una eficacia global entre las cinco plantaciones. Los costos en los que
se incurrira en cada plantacién no influyen sobre los 100.000 u.m. (importe fijo) que
cada productor debe pagar a la entidad; y

(© los contratos se llevan a cabo simultaneamente 0 en una secuencia continua. La
construccién de una via de ferrocarril que atravesara cinco plantaciones debera
disefiarse en forma simultanea, y construirse de esta forma o de manera continua.

Una autoridad de transporte otorg6 a una entidad un contrato de precio fijo de
5.000.000 u.m. para construir 1.000 kilémetros de carretera, incluido un puente.
Segun lo exigido por la autoridad de transporte, la entidad present6 una Unica oferta
parala construccién de la carretera y del puente. La autoridad de transporte analizo
las ofertas recibidas durante un Unico y competitivo proceso de licitacién, y le
concedi6 ala entidad el proyecto para la construccién de la carretera y el puente.

La construccion de la carretera y el puente no puede considerarse como contratos de
construccion separados, dado que no se relinen los criterios del parrafo 23.19. No se
presentaron propuestas separadas para la construccion de la carretera y del puente.
Ademas, las ofertas para la construccion de la carretera y el puente fueron consideradas
como un proyecto Unico. La construccion de la carretera y el puente tampoco estuvo sujeta
a negociaciones independientes; y ni la entidad ni la autoridad de transporte podian
aceptar o rechazar la oferta por una parte del proyecto (la carretera o el puente) sin
aceptar o rechazar la otra.

Ademads, la construccion de la carretera y el puente debe considerarse como un Unico

contrato, porque se cumplen los criterios del parrafo 23.20 acerca de la combinacién de
contratos individuales:

Fundacion IASC: Material de formacion sobre la NIIF para las PYMES (version 2010-2)

34



IASC Foundation

Modulo 23: Ingresos de Actividades Ordinarias ey

@) los dos componentes (es decir, la construccion de la carretera y la del puente) se
negocian como un Unico paquete;

(b) los componentes estan muy interrelacionados porque se negocian juntos; el puente
se construye sobre una parte de la carretera, por lo que no puede otorgarse al
contratista un componente sin el otro; y

(© se espera que los contratos se realicen en simultdneo o de forma continua, ya que
el puente no podra utilizarse en su totalidad sin la carretera, y viceversa. Ademas,
como el puente es parte de la carretera, ésta no podrd completarse sin que se
complete el puente.

Por lo tanto, incluso si estos activos se hubieran acordado en contratos por separado,
igualmente seria necesario combinarlos.

Método del porcentaje de terminacion

23.21 Este método se utiliza para reconocer los ingresos de actividades ordinarias por
prestacion de servicios (véanse los parrafos 23.14 al 23.16) y por contratos de
construccién (véanse los parrafos 23.17 al 23.20). Una entidad examinara y, cuando sea
necesario, revisara las estimaciones de ingresos de actividades ordinarias y los costos a
medida que avance la transaccién del servicio o el contrato de construccion.

Notas

La medicién de los ingresos de actividades ordinarias y los costos procedentes del
contrato estara afectada por diversas incertidumbres, que dependen del desenlace de
hechos futuros. En especial, dentro de un contrato de construccién, el calculo de los
ingresos de actividades ordinarias y los costos del contrato a menudo debe revisarse, a
medida que ocurren ciertos hechos y se resuelven las incertidumbres. Por ejemplo, el
importe de los ingresos de actividades ordinarias del contrato puede aumentar o
disminuir de un periodo al otro si el contratista y el cliente acuerdan variaciones o
reclamaciones, o0 a causa de sanciones al contratista por demoras en la terminacion del
contrato. De manera similar, los costos proyectados pueden aumentar o disminuir seguin
cambien las circunstancias. La necesidad de que tales revisiones se lleven a cabo no
indica necesariamente que el desenlace del contrato no pueda estimarse fiablemente.

Al finalizar cada periodo sobre el que se informa, la entidad debe revisar sus célculos de
los ingresos de actividades ordinarias y los costos del contrato, y modificarlos si fuera
necesario. El método del porcentaje de terminacién se aplica sobre una base
acumulativa, por lo que las revisiones se consideran como cambios en los calculos, lo
gue significa que los periodos anteriores no se ajustan (véase la Secciéon 10 Politicas,
Estimaciones y Errores Contables).

Las estimaciones revisadas se usan en la determinacion del porcentaje de terminacion y
de los importes de ingresos de actividades ordinarias y gastos para su reconocimiento en
resultados, tanto en el periodo en el que tiene lugar el cambio, como en los periodos
subsiguientes. Por ejemplo, en un proyecto de cuatro afos, si los ingresos de actividades
ordinarias y los costos del contrato se revisan en el afio 2, no se realizan ajustes en los
ingresos de actividades ordinarias ni en los gastos reconocidos en el afio 1. El cambio se
reflejara en los afios 2, 3y 4.

Fundacion IASC: Material de formacion sobre la NIIF para las PYMES (version 2010-2) 35



IASC Foundation

Modulo 23: Ingresos de Actividades Ordinarias ey

23.22 Una entidad determinara el grado de terminacion de una transaccion o contrato utilizando
el método que mida con mayor fiabilidad el trabajo ejecutado. Los métodos posibles
incluyen:

(@) la proporcion de los costos incurridos por el trabajo ejecutado hasta la fecha, en
relacion con los costos totales estimados. Los costos incurridos por el trabajo

ejecutado no incluyen los costos relacionados con actividades futuras, tales como
materiales o pagos anticipados.

(b) inspecciones del trabajo ejecutado.

(c) la terminacién de una proporcion fisica de la transaccion del servicio o del contrato de
trabajo.

Los anticipos y los pagos recibidos del cliente no reflejan, necesariamente, la proporcién
del trabajo ejecutado.

Notas

Los ejemplos anteriores tienen en cuenta el impacto sobre los resultados de los contratos
de construccion. Esta nota considera el impacto sobre el estado de situacion financiera
(balance).

Por cada contrato de construccién vigente a la fecha de los estados financieros, se
muestra el importe bruto adeudado por los clientes como un activo en el estado de
situacion financiera por un importe neto equivalente a:

@) el total de los costos incurridos durante el contrato mas la ganancia reconocida
acumulada (o menos la pérdida reconocida acumulada); menos

(b) las certificaciones (es decir, cantidades realmente facturadas a clientes por el
trabajo ejecutado bajo el contrato, hayan sido o no pagadas por el cliente).

El importe bruto adeudado por los clientes se revela por separado de los inventarios a los
que se aplica la Seccion 13.

Si las certificaciones superan el total de costos incurridos mas la ganancia reconocida
acumulada (o menos la pérdida reconocida acumulada), el saldo sera un saldo de crédito
neto, lo que aparecera como un pasivo en el estado de situacion financiera conocido
como "importe bruto adeudado a los clientes". Este saldo negativo no debera
compensarse con saldos positivos de otros contratos.

La seccion no especifica la clasificacién que deba darse al activo ni al pasivo por los
importes adeudados a los clientes o por los clientes.

Las certificaciones que no hayan sido pagadas por el cliente a la fecha de los estados
financieros se incluyen en las cuentas comerciales por cobrar (separadas del importe
adeudado por los clientes o a los clientes).
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Ejemplos: grado de terminacién

Ej45 Un contratista de la construccion ha conseguido un contrato de precio fijo de
100.000 u.m. parala construccion de un edificio (el proyecto).

El contratista calcula que los costos totales del contrato son de 60.000 u.m.
Demorara dos afios en construir el edificio.

Al finalizar el primer afio del proyecto (31 de diciembre de 20X1):

. el contratista ha incurrido en gastos por 20.000 u.m. dentro del contrato,
incluidos 2.000 u.m. en cemento, que se almacena fuera de la obra.

. un inspector independiente certifico que se ha completado un 28% del trabajo
del contrato.

. el lugar se despejo (lo que, segln lo estipulado en el contrato, representa el
10% del proyecto total), se colocaron los cimientos (equivalente al 5% del
proyecto total) y se levantaron las paredes del edificio (segun lo acordado,
equivalente al 14% del proyecto total).

El contratista determina que el grado de terminacién del contrato de construccién
puede medirse con mayor precision tomando como referencia la proporciéon que los
costos incurridos a la fecha por el trabajo realizado suponen sobre los costos totales
estimados.?

Al 31 de diciembre de 20X1, el grado de terminacidn del contrato es del 30%. Calculo:
(20.000 u.m. de costos incurridos menos 2.000 u.m. de costos relacionados con
actividades futuras) + 60.000 u.m. del total estimado de costos del contrato = 30%.

Ej46 Los datos son los mismos que los del ejemplo 45. Sin embargo, en este caso, el
contratista determina que el grado de terminacion del contrato de construccion
podra medirse con mayor precision tomando como referencia inspecciones
independientes del trabajo realizado.

Al 31 de diciembre de 20X1, el grado de terminacién del contrato es del 28%, segln un
inspector independiente.

Ej47 Los hechos son los mismos que en el ejemplo 45 anterior. No obstante, en este
caso, el contratista determina que el grado de terminacién del contrato de
construccidn podra medirse con mayor precision tomando como referencia la
finalizacion de una parte fisica del trabajo realizado.

Al 31 de diciembre de 20X1, el grado de terminacion del contrato es del 29%. Calculo: 10%
(despejar el lugar) + 5% (colocar cimientos) + 14% (construccién de las paredes).

23.23 Una entidad reconocera los costos relacionados con la actividad futura de la transaccion
o0 el contrato, tales como materiales o pagos anticipados, como un activo si es probable
gue los costos se recuperen.

@ Los ejemplos 46 y 47 ilustran otros métodos para determinar el grado de terminacion. La entidad debe usar el método que

mida con mayor fiabilidad el trabajo realizado (véase el parrafo 23.22).

Fundacion IASC: Material de formacion sobre la NIIF para las PYMES (version 2010-2) 37



—

&

IASC Foundation

Modulo 23: Ingresos de Actividades Ordinarias ey

Ej 48

Notas

Cuando el contratista determina el grado de terminacion del contrato calculando la
proporcion que los costos del contrato incurridos por el trabajo realizado hasta la fecha
suponen respecto de la Ultima estimacion del total de costos del contrato, la totalidad de
los costos del contrato se cargan a gastos dentro del periodo en que se incurrieron; a
menos que dichos costos estén relacionados con actividades futuras del contrato (p. €j.:
materia prima comprada para ser usada mas adelante, o pagos adelantados hechos a
subcontratistas por trabajos por realizar dentro del subcontrato). Los costos que
correspondan a actividades futuras podran trasladarse como un activo por separado (p.
ej., la materia prima) dentro del estado de situacion financiera, siempre que sea probable
recuperarlos dentro del contrato.

Ejemplos de circunstancias en las que la recuperabilidad de los costos del contrato
incurridos puede no ser probable y en los que los costos del contrato pueden requerir
reconocerse de inmediato como un gasto, se dan en aquellos contratos donde:

(a) no se puede forzar plenamente su cumplimiento (es decir, que su validez esta
seriamente cuestionada);

(b) la terminacién esta sujeta al desenlace de una sentencia o un acto legislativo
pendiente;

(©) estan implicadas propiedades que seran probablemente anuladas o expropiadas;

(d) el cliente es incapaz de asumir sus obligaciones; o

(e) el contratista es incapaz de cumplir el contrato, o las obligaciones que se derivan
del mismo.

Ejemplos: reconocimiento de costos en un contrato de construccion

Un contratista de la construccidon ha conseguido un contrato de precio fijo de
100.000 u.m. parala construccion de un edificio (el proyecto).

El célculo inicial del contratista del total de costos del contrato es de 60.000 u.m.
Demorara dos afios en construir el edificio.

Al finalizar el primer afio del proyecto (31 de diciembre de 20X1), el contratista ha
incurrido en costos por 20.000 u.m. dentro del contrato, incluidas 2.000 u.m. en
cemento, que se almacena fuera de la obra. El calculo del total de costos del
contrato de la entidad no se ha modificado.

El contratista determina el grado de realizacion del contrato de construcciéon con
referencia a la proporciéon que los costos incurridos por el trabajo realizado hasta la
fecha suponen sobre los costos totales estimados.

Al 31 de diciembre de 20X1, el contrato se ha completado en un 30%. Céalculo:
(20.000 u.m. de costos incurridos menos 2.000 u.m. de costos relacionados con
actividades futuras) + 60.000 u.m. de total estimado de costos del contrato = 30%.

Fundacion IASC: Material de formacion sobre la NIIF para las PYMES (version 2010-2)

38



—

&

IASC Foundation

Modulo 23: Ingresos de Actividades Ordinarias ey

Ej 49

Ej 50

En 20X1, el contratista debe reconocer ingresos de actividades ordinarias y gastos por
30.000 u.m. (es decir, 30% x 100.000 u.m. de ingresos de actividades ordinarias totales
esperados del contrato) y 18.000 u.m. (es decir, 20.000 u.m. menos 2.000 u.m.)
respectivamente. Esto significa que la ganancia durante 20X1 es de 12.000 u.m.
(30.000 u.m. de ingresos de actividades ordinarias del contrato menos 18.000 u.m. de
gastos del contrato).

Las 2.000 u.m. en cemento que se almacena fuera de la obra deberian incluirse en el
estado de situacion financiera como un activo (inventario) y, suponiendo que no se
hubieran hecho certificaciones, deberia incluirse para este contrato un importe de

30.000 u.m. dentro de "importe bruto adeudado por clientes por trabajo contractual”, de la
siguiente manera:

(a) total de costos incurridos mas ganancia reconocida acumulada (es decir, 18.000 u.m.
—no se incluye el inventario de cemento- + 12.000 u.m.); menos

(b) certificaciones (cero).

Los datos son los mismos que los del ejemplo 48. Sin embargo, en este caso, el
contratista determina el grado de terminacién del contrato de construccién tomando
como referencia inspecciones independientes del trabajo realizado. A fines de 20X1,
se certificé que el proyecto se habia completado en un 28%.

En 20X1, el contratista debera reconocer ingresos de actividades ordinarias por

28.000 u.m. (es decir, 28% x 100.000 u.m. de ingresos de actividades ordinarias totales
del contrato). Una forma de contabilizar los costos del contrato es reconocerlos como un
gasto dentro de los resultados de los periodos contables en los que se realiz6 el trabajo
con el que estén relacionados.® Si utiliza este método, en 20X1, el contratista deberfa
reconocer gastos del contrato por 18.000 u.m. en los resultados (es decir, 20.000 u.m.
menos 2.000 u.m. de inventario de cemento). Esto significa que la ganancia durante 20X1
es de 10.000 u.m. (28.000 u.m. de ingresos de actividades ordinarias del contrato menos
18.000 u.m. de gastos del contrato).

Suponiendo que no haya certificaciones, se incluira para este contrato un importe de
28.000 u.m. dentro de "importe bruto adeudado por clientes por trabajo contractual”, de la
siguiente manera:

(&) costos totales incurridos mas ganancia reconocida acumulada (es decir, 18.000 u.m.
+ 10.000 u.m.); menos

(b) certificaciones (cero).

Los datos son los mismos que los del ejemplo 48. Sin embargo, en este caso, el
contratista determina el grado de terminacidn del contrato de construccion tomando
como referencia inspecciones independientes del trabajo realizado. A fines de 20X1,
se certificé que el proyecto se habia completado en un 32%. Ademas, en este caso,
hacia fines de 20X1, hay certificaciones por 30.000 u.m., y el cliente ha pagado
20.000 u.m. de estas certificaciones.

@ El método usado en este ejemplo (y en los demas ejemplos de este médulo en los que no se determina el grado de

terminacion tomando como referencia la proporcién que los costos incurridos por el trabajo realizado a la fecha suponen sobre

los costos totales estimados) coincide con los requerimientos del parrafo 26 de la NIC 11, Contratos de Construccion, de las

NIIF completas emitidas el 9 de julio de 2009.
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En 20X1, el contratista debe reconocer ingresos de actividades ordinarias y gastos por
32.000 u.m. (es decir, 32% de 100.000 u.m. de ingresos de actividades ordinarias totales
esperados del contrato) y 18.000 u.m. (es decir, 20.000 u.m. menos 2.000 u.m. de
inventario de cemento) respectivamente. Esto significa que la ganancia de 20X1 es de
14.000 u.m. (es decir, 32.000 u.m. menos 18.000 u.m.).

En el estado de situacion financiera de la entidad se incluyen 2.000 u.m. (del cemento que
se almacena fuera de la obra) en los inventarios y el "importe bruto adeudado por clientes
por trabajo contractual" de 2.000 u.m. para este contrato se determina de esta manera:

(@) costos totales incurridos mas ganancia reconocida acumulada (es decir, 18.000 u.m.
+ 14.000 u.m.); menos

(b) certificaciones (30.000 u.m.).

10.000 u.m. figurardn como cuentas comerciales por cobrar (un activo por separado) por
las certificaciones aun no liquidadas por el cliente (es decir, 30.000 u.m. de certificaciones
menos 20.000 u.m. recibidas del cliente).

23.24 Una entidad reconocera inmediatamente como gasto cualquier costo cuya recuperacion

23.25

Ej 51

no sea probable.

Cuando el desenlace de un contrato de construccidon no pueda estimarse con suficiente
fiabilidad:

(a) una entidad reconocera los ingresos de actividades ordinarias solo en la medida en
que sea probable recuperar los costos del contrato incurridos, y

(b) la entidad reconocera los costos del contrato como un gasto en el periodo en que se
hayan incurrido.

Ejemplo: el resultado no puede calcularse con precision

Un contratista de la construccién acuerda un contrato de precio fijo de 100.000 u.m.
para construir un edificio con un disefio que nunca antes se ha hecho, utilizando
materiales nunca antes usados en la construccién de un edificio (el proyecto).

El contratista comenzé la construccion del edificio en 20X1, y considera que
necesitara al menos cinco afios para completarla. En 20X1, el contratista incurrié en
costos del contrato por 5.000 u.m. para el proyecto.

A fines de 20X1, el contratista no puede calcular el resultado del contrato con
precisién suficiente como para calcular el porcentaje de terminacién del proyecto (es
decir, a causa de las incertidumbres generadas por el nuevo disefio y los nuevos
materiales, la entidad no puede calcular con suficiente precisién los costos totales
esperados del contrato). Es muy probable que el cliente fije el precio del contrato.

A finales de 20X1, el contratista debe reconocer ingresos de actividades ordinarias sélo en
la medida que se corresponda con los costos del contrato incurridos recuperables (es
decir, 5.000 u.m. de ingresos de actividades ordinarias del contrato y 5.000 u.m. de
gastos).
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23.26 Cuando sea probable que los costos totales del contrato de construccion vayan a

Ej 52

exceder los ingresos de actividades ordinarias totales del contrato, las pérdidas
esperadas se reconoceran inmediatamente como un gasto, con la provision
correspondiente por un contrato oneroso (véase la Seccion 21).

Ejemplo: pérdida esperada en un contrato de construccién

Un contratista de la construccién ha conseguido un contrato de precio fijo de
100.000 u.m. parala construccion de un edificio (el proyecto).

La estimacion inicial que el contratista hace de los costos totales del contrato es de
60.000 u.m.

Al finalizar el primer afio del proyecto (20X1), el contratista ha incurrido en
90.000 u.m. de costos del contrato, y tiene previsto incurrir en costos adicionales por
30.000 u.m. para completarlo.

El contratista determina el grado de realizacién del contrato de construccién con
referencia a la proporcién que los costos incurridos por el trabajo realizado hasta la
fecha suponen sobre los costos totales estimados.

Hacia final de 20X1, el contrato se ha completado en un 75%. Calculo: 90.000 u.m. de
costos incurridos + 120.000 u.m. de costos totales estimados para el contrato. Por
consiguiente, en 20X1 el contratista debe reconocer ingresos de actividades ordinarias por
75.000 u.m. (es decir, 75% de 100.000 u.m. de ingresos de actividades ordinarias totales
esperados del contrato). Ademas, el contratista debe reconocer costos del contrato por
90.000 u.m. y un gasto adicional, como provision por la pérdida adicional esperada al
completar el contrato, de 5.000 u.m. (es decir, el importe por el cual los costos estimados
para completar el contrato (30.000 u.m.) superan los ingresos de actividades ordinarias del
contrato esperados en un futuro (25.000 u.m.)).

En otras palabras, la pérdida total esperada (20.000 u.m.) en el contrato oneroso debe
contabilizarse en 20X1 (cuando el contrato adquiera caracter de oneroso).

Nota: Suponiendo que no haya certificaciones, se incluird para este contrato un importe de
70.000 u.m. dentro de "importe bruto adeudado por clientes" (un activo en el estado de
situacion financiera del contratista), de la siguiente manera:

€) costos totales incurridos menos pérdida reconocida acumulada (es decir,
90.000 u.m. menos 20.000 u.m.); menos

(b) certificaciones (cero).

23.27 Si la cobrabilidad de un importe ya reconocido como un ingreso de actividades ordinarias

de un contrato deja de ser probable, la entidad reconocera el importe incobrable como un
gasto y no como un ajuste del importe de ingresos de actividades ordinarias del contrato.
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Ejemplo: cobrabilidad de los importes reconocidos

En 20X1, un contratista completé la construccion de un edificio para un cliente. El
contratista reconoci6 el contrato de precio fijo de 100.000 u.m. en los ingresos de
actividades ordinarias en el periodo de dos afios de construccién, usando el método
del porcentaje de terminacion.

En 20X2, cuando el cliente le debia al contratista 100.000 u.m. por la construccién del
edificio, su negocio fue destruido por un tsunami. Al final de 20X2, el liquidador del
cliente informé a los acreedores que recibirian, en concepto de cancelacion total y
final de la deuda, un dividendo de liquidacion equivalente al 10% del importe que el
cliente les adeudaba.

El contratista reconocié 100.000 u.m. en los ingresos de actividades ordinarias en el
periodo de dos afios de construccion, usando el método del porcentaje de terminacion. En
20X2, cuando la cobrabilidad del importe ya no sea probable, el contratista debe reconocer
un gasto de 90.000 u.m. (es decir, 90% de la deuda de 100.000 u.m.). El gasto no debe
incluirse como una reversion de los ingresos de actividades ordinarias del contrato.
Véanse los parrafos 11.21 y 11.22 para conocer mas detalles sobre el deterioro de valor
de las cuentas comerciales por cobrar.

Ejemplos: contabilizacion de contratos de construccion de principio afin

Los siguientes ejemplos ilustran la contabilizacién de un contrato de construccion, desde
su comienzo hasta su terminacion.

El 1 de enero de 20X1, un contratista celebra un contrato de construccién que
incluye un precio fijo de 12.000 u.m. para construir un puente.

El célculo inicial del contratista de los costos del contrato es de 8.000 u.m. durante el
periodo de construccién de tres afios.

El periodo contable del contratista finaliza el 31 de diciembre.

Al 31 de diciembre de 20X1, el calculo del total de costos del contrato del contratista
sigue siendo 8.000 u.m. No obstante, hacia fines de 20X2, el calculo del contratista
aumentoé a 10.000 u.m., sin incluir la variaciéon que aparece debajo.

En 20X2, el cliente y el contratista acuerdan una variacién que aumenta los ingresos
de actividades ordinarias del contrato por 200 u.m., y los costos del contrato
adicionales calculados en 150 u.m.

Los costos acumulados reales incurridos al final de 20X1, 20X2 y 20X3 (finalizacion
del contrato), incluidos los costos de la variacién, son de 3.000 u.m., 7.105 u.m.y
10.050 u.m., respectivamente.

Al final de 20X1, 20X2 y 20X3, el cliente pag6 al contratista certificaciones de
5.000 u.m., 3.000 u.m. y 4.200 u.m., respectivamente.

El contratista determina el grado de realizacion del contrato, calculando la
proporcién que los costos del contrato incurridos por el trabajo realizado hasta la
fecha suponen sobre la Ultima estimacién del total de costos del mismo.
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El resumen de los datos financieros durante el periodo de construccién es el siguiente:

20X3 20X2 20X1
u.m. u.m. u.m.
Ingresos de actividades ordinarias acordados al 12.000 12.000 12.000
inicio del contrato
Importe de la modificacion 200 200
Total ingresos de actividades ordinarias 12.200 12.200 12.000
Costos incurridos a la fecha 10.050 7.105 3.000
Costos estimados para terminar - 3.045 5.000
Costos estimados totales 10.050 10.150 8.000
Total ganancia estimada 2.150 2.050 4.000

El contratista calcula el grado de realizacion de la siguiente manera:

20X3 20X2 20X1
u.m. u.m. u.m.
Costos incurridos en relacion con el trabajo 10.050 7.105 3.000
realizado hasta la fecha
Grado de realizacién 100% 70% (a) 37,5% (b)

Los ingresos de actividades ordinarias, los gastos y las ganancias se reconocen en la determinacion de
los resultados de la siguiente manera:

20X3 20X2 20X1
u.m. u.m. u.m.

Ingresos de actividades ordinarias 3.660 (c) 4.040 (d) 4.500 (e)
Gastos (2.945) (f) (4.105) (9) (3.000)
Ganancia (pérdida) 715 (65) 1.500

(@ 7.105u.m.+10.150 u.m. = 0,7

(b)  3.000 u.m. + 8.000 u.m. = 0,375
(¢)  12.200 u.m. menos (4.500 u.m. + 4.040 u.m.) = 3.660 u.m.

(d)  70% x 12.200 u.m. menos 4.500 u.m. = 4.040 u.m.
(e) 37,5% x 12.000 u.m. = 4.500 u.m.

(H  10.050 u.m. menos 7.105 u.m. = 2.945 u.m.

(90 7.105 u.m. menos 3.000 u.m. = 4.105 u.m.

El activo o (pasivo) que debe presentarse en el estado de situacion financiera del contratista al finalizar

cada ano es:
20X3 20X2 20X1
u.m. u.m. u.m.
Costos incurridos totales hasta la fecha 10.050 7.105 3.000
Ganancias acumuladas hasta la fecha 2.150 1.435 1.500
Total de certificaciones hasta la fecha (12.200) (8.000) (5.000)
Importe bruto adeudado (al) por el cliente
por trabajo realizado segln un contrato 0 540 (500)

Fundacion IASC: Material de formacion sobre la NIIF para las PYMES (version 2010-2)



>

¢
5

Modulo 23: Ingresos de Actividades Ordinarias ey

Ej55 Los datos son los mismos que los del ejemplo 54. Sin embargo, en este caso, el
contratista determina el grado de terminacién del contrato de construccién tomando
como referencia inspecciones independientes del trabajo realizado.

Al final de 20X1, se certifico que el proyecto se habia completado en un 40%, y hacia
fines de 20X2, que se habia completado en un 65%.

20X3 20X2 20X1
u.m. u.m. u.m.
Grado de terminacién (segun lo certificado) 100% 65% 40%

Los ingresos de actividades ordinarias, los gastos y las ganancias se reconocen en los resultados de la
siguiente manera:

20X3 20X2 20X1

u.m. u.m. u.m.
Ingresos de actividades ordinarias 4.270 (a) 3.130 () 4.800 (c)
Gastos (2.945) (d) (4.105) (e) (8.000)
Ganancia (pérdida) 1.325 (975) 1.800

(@  12.200 u.m. menos (4.800 u.m. + 3.130 u.m.) = 4.270 u.m.
(b)  65% x 12.200 u.m. menos 4.800 u.m. = 3.130 u.m.
(€©)  40% x 12.000 u.m. = 4.800 u.m.
(d)  10.050 u.m. menos (7.105 u.m.) = 2.945 u.m.

)

() 7.105 u.m. menos 3.000 u.m. = 4.105 u.m.

El activo (o pasivo) que debe presentarse en el estado de situacion financiera del contratista al finalizar

cada afo es:
20X3 20X2 20X1
u.m. u.m. u.m.
Costos incurridos totales hasta la fecha 10.050 7.105 3.000
Ganancias acumuladas hasta la fecha 2.150 825 1.800
Total de certificaciones hasta la fecha (12.200) (8.000) (5.000)
Importe bruto adeudado (al) por el
cliente por trabajo realizado segln un
contrato 0 (70) (200)

Intereses, regalias y dividendos

23.28 Una entidad reconocera los ingresos de actividades ordinarias procedentes del uso por
terceros de activos de la entidad que producen intereses, regalias y dividendos de
acuerdo con las bases establecidas en el parrafo 23.29, cuando:

(a) sea probable que la entidad obtenga los beneficios econémicos asociados con la
transaccion, y

(o) el importe de los ingresos de actividades ordinarias pueda ser medido de forma
fiable.
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23.29 Una entidad reconocera los ingresos de actividades ordinarias de acuerdo con las

Ej 56

Ej 57

siguientes bases:

(a) Los intereses se reconoceran utilizando el método del interés efectivo como se
describe en los péarrafos 11.15 al 11.20.

(o) Las regalias se reconoceran utilizando la base de acumulacion (o devengo), de
acuerdo con la esencia del acuerdo correspondiente. [Referencia: Apéndice de la
Seccioén 23, ejemplo 26].

(c) Los dividendos se reconoceran cuando se establezca el derecho a recibirlos por
parte del accionista.

Ejemplos: intereses, regalias y dividendos

Véanse los ejemplos 12 y 13 en relacidon con los bienes vendidos a crédito.

En dichas transacciones, los ingresos de actividades ordinarias se distribuyen entre
ingresos de actividades ordinarias provenientes de la venta de bienes e ingresos de
actividades ordinarias por intereses por el elemento de financiacion.

Una entidad [Inversor] invierte 100.000 u.m. en obligaciones emitidas por una
importante sociedad local [Emisor]. El contrato por obligaciones exige al Emisor
gue, al cumplirse seis afios del préstamo, pague al Inversor 134.010 u.m. para
rescatar las obligaciones (es decir, 100.000 u.m. como repago del capital y
34.010 u.m. de "prima"). La obligacién tiene un cupdn cero (esta "libre de
intereses").

En esencia, la prima por el rescate es la devolucion al inversor de los intereses por los seis
afos, pagados en su totalidad al vencimiento. La amortizacién de la prima de rescate es el
ingreso. El inversor debe reconocer ingresos por intereses por 5.000 u.m. en el afio 1, por

5.250 u.m. en el afio 2, por 5.513 u.m. en el afio 3, por 5.788 u.m. en el afo 4, por

6.078 u.m. en el afio 5, y por 6.381 u.m. en el afio 6.

El costo amortizado (véase la Seccidn 11 Instrumentos Financieros Basicos) exige que la
acumulacion de la prima de 34.010 u.m. sea reconocida durante el periodo de vigencia de
la obligacién, usando el método del interés efectivo.

Usando una hoja de calculo o una calculadora financiera, la tasa de interés efectivo sobre
esta obligacion es del 5% anual (es decir, el valor presente de un Unico pago de

134.010 u.m. al finalizar los seis afios a un 5% es de 100.000 u.m.). La prima de

34.010 u.m. se amortizaria de la siguiente manera:

Amortizacion de la prima

(5% x activo) Activo

100.000

Ano 1 5.000 105.000

Afo 2 5.250 110.250

Afo 3 5.513 115.763

AfRo 4 5.788 121.551

Afo 5 6.078 127.629

Afo 6 6.381 134.010
Total 34.010
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La entidad A posee el 2% del capital de acciones ordinarias de la entidad B.

El 18 de diciembre de 20X4, la direccion de la entidad B propuso un dividendo de
1.000.000 u.m. para el afio finalizado el 31 de diciembre de 20X4. La entidad A no esta
autorizada a recibir el dividendo de 20.000 u.m. hasta que los accionistas lo
aprueben, el 28 de febrero de 20X5.

El 28 de febrero de 20X5, los accionistas de la entidad B ratificaron el dividendo,
durante su reunién general anual. El dividendo se pagara el 20 de mayo de 20X5 a
los accionistas registrados como propietarios de las acciones ordinarias de la
entidad B el 28 de febrero de 20X5.

Los periodos contables de ambas entidades cierran en diciembre.

Para el afio finalizado el 31 de diciembre de 20X4, la entidad A no deber reconocer
ingresos de actividades ordinarias por dividendos por el dividendo propuesto el 18 de
diciembre de 20X4. La entidad A no est4 autorizada a recibir el dividendo de 20.000 u.m.
hasta que los accionistas lo aprueben, el 28 de febrero de 20X5.

Los datos son los mismos que los del ejemplo 58, salvo que el periodo contable de
la entidad A cierra en marzo.

Para el afio finalizado el 31 de marzo de 20X5, la entidad A debe reconocer ingresos de
actividades ordinarias por dividendos por 20.000 u.m., correspondientes al dividendo
propuesto el 18 de diciembre de 20X4. La entidad A esta autorizada a recibir el dividendo
final cuando los accionistas lo aprueben, el 28 de febrero de 20X5. En su estado de
situacion financiera, al 31 de marzo de 20X5, la entidad A debe reconocer una cuenta por
cobrar por el dividendo que se pagara el 20 de mayo de 20X5.

Una empresa de Tl crea programas para el tratamiento de datos fiscales. Los
clientes compran una licencia por un afio que les permite utilizar el programa
durante un afio fiscal, con la posibilidad de renovarlo si lo desean. Si lo renueva, el
cliente recibira un programa actualizado, que ha sido revisado para adaptarlo a los
cambios en la legislacion impositiva para el siguiente afio fiscal. La empresa de Tl
no tiene ninguna otra obligacién después de la venta de la licencia. Sin
actualizaciones, el programa sera Gtil durante s6lo un afio fiscal, debido a los
cambios anuales en la legislacion impositiva.

Dado que la empresa de Tl no tiene mas obligaciones luego de la venta, la cuota por
licencia anual podré reconocerse en los ingresos de actividades ordinarias inmediatamente
después de la venta de la licencia (incluso si esta fecha es anterior al comienzo del periodo
de licencia), siempre que se retnan las condiciones del parrafo 23.10 respecto del
reconocimiento de ingresos de actividades ordinarias provenientes de la venta de bienes.

Nota: Si los clientes son capaces de renovar la licencia por un precio inferior al de mercado
por uno o mas periodos (es decir, a un precio inferior al pagado el afio 1), tal vez una
porcién de los ingresos de actividades ordinarias del afio 1 deba diferirse a lo largo del que
se espera que sea el periodo de renovacion con tasas de interés inferiores a las de
mercado (véase el parrafo 23.9).
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Ej61 Unaempresade Tl crea programas para el tratamiento de datos fiscales. Los
clientes compran una licencia que les permite utilizar el programa durante 10 afios a
partir de la fecha de compra. Mientras dura la licencia, el cliente tiene derecho a
recibir todas las actualizaciones del programa sin costo alguno. El programa se
actualiza anualmente paraincorporar cualquier posible cambio en la legislacion
impositiva, y también siempre que la empresa de Tl lanza una versién mejorada del
producto. La empresa de Tl también brinda soporte técnico gratuito para todos los
clientes que tengan problemas al usar el programa.

Dado que, luego de la venta, la empresa de Tl tiene la obligacion permanente de realizar
actualizaciones y brindar soporte técnico, parte o la totalidad de los ingresos de
actividades ordinarias deberd distribuirse durante el periodo de licencia de 10 afios para
poder reconocerlos en el periodo en que se proporcionen actualizaciones y soporte técnico
a los usuarios con licencia.

La medida en que se difieran los ingresos de actividades ordinarias dependera de las
condiciones de la licencia (p. €j., segun la importancia de las actualizaciones y el soporte
técnico en relacion con el programa informético provisto el dia 1 del acuerdo de licencia).

Nota: El acuerdo se considera una venta de multiples elementos, una venta de bienes
(programa informatico) y servicios (servicios de actualizacidén y de soporte técnico). El
parrafo 23.8 sirve de guia para determinar los componentes identificables por separado de
una Unica transaccion.

Informacion a Revelar

Informacién general a revelar sobre los ingresos de actividades
ordinarias

23.30 Una entidad revelara;

(@) Las politicas contables adoptadas para el reconocimiento de los ingresos de
actividades ordinarias, incluyendo los métodos utilizados para determinar el
porcentaje de terminacién de las transacciones involucradas en la prestacion de
servicios.

(b) El importe de cada categoria de ingresos de actividades ordinarias reconocida
durante el periodo, que mostrara de forma separada, como minimo, los ingresos de
actividades ordinarias procedentes de:

(i) La venta de bienes.

(i) La prestacion de servicios.

(iii) Intereses.

(iv) Regalias.

(v) Dividendos.

(vi) Comisiones.

(vii) Subvenciones del gobierno.

(viii) Cualesquiera otros tipos de ingresos de actividades ordinarias significativos.
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Notas

Si una entidad tiene politicas diferentes para distintos tipos de transacciones de ingresos
de actividades ordinarias, se debera revelar la politica correspondiente a cada tipo de
material de transaccion.

Ejemplo: informacién general a revelar

Ej62 Una entidad puede revelar informacion general sobre los ingresos de actividades
ordinarias de la siguiente manera:

Nota 1: Politicas contables
Reconocimiento de ingresos de actividades ordinarias

Los ingresos de actividades ordinarias se miden al valor razonable de la contraprestacion
recibida o por recibir, neta de descuentos e impuestos asociados con la venta.

Los ingresos de actividades ordinarias por la venta de muebles se reconoceran cuando
los bienes se entreguen al cliente y se haya realizado la instalacion correspondiente.

Los ingresos de actividades ordinarias provenientes de contratos para el disefio de
edificios se reconocen segun el método del porcentaje de terminacion. El grado de
terminacion debe medirse por las horas de trabajo acumuladas hasta la fecha como un
porcentaje del total estimado de horas de trabajo para cada contrato.

Los ingresos de actividades ordinarias provenientes de contratos de construccion se
reconocen segun el método del porcentaje de terminacioén. El grado de terminacion se
mide por los costos del contrato incurridos hasta la fecha como un porcentaje del total
estimado de costos para cada contrato.

Si el resultado de un contrato de construccion no puede calcularse con precision, los
ingresos de actividades ordinarias del contrato se reconocen en relacién con los costos
incurridos del contrato que probablemente puedan recuperarse.

Cuando sea probable que los costos totales del contrato vayan a exceder los ingresos de
actividades ordinarias totales del contrato, las pérdidas esperadas se reconocen
inmediatamente como un gasto.

Nota 5: Ingresos de actividades ordinarias

Ingresos de actividades ordinarias reconocidos durante el afio:

20X2 20X1

u.m. u.m.

Venta de muebles 700.000 500.000
Prestacion de servicios de disefio de edificios 100.000 80.000
Contratos de construccion 3.000.000 2.900.000
3.800.000 3.480.000

Los ingresos de actividades ordinarias provenientes de contratos de construccion
incluyen 300.000 u.m. (20X1: 0 u.m.) reconocidas a cambio de 1.000 horas de servicios
legales.
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Informacioén arevelar relacionada con los ingresos de actividades
ordinarias procedentes de contratos de construccion

23.31 Una entidad revelara la siguiente informacion:

(&) El importe de los ingresos de actividades ordinarias de contratos reconocidos en el
periodo.

(b) Los métodos utilizados para determinar los ingresos de actividades ordinarias del
contrato reconocidos en el periodo.

(c) Los métodos usados para determinar el grado de realizacion del contrato en proceso.

23.32 Una entidad presentara:

(@) Los importes brutos adeudados por los clientes por trabajo realizado segun un
contrato, como un activo.

(b) Los importes brutos adeudados a los clientes por trabajo realizado segun un contrato,
COmo un pasivo.

Ejemplo: informacién a revelar sobre contratos de construccién

Ej63 Un contratista ha acabado su primer afio de actividad. Todos los costos incurridos
por los contratos han sido pagados en efectivo, y también se han liquidado en
efectivo los anticipos y certificaciones correspondientes. Los costos incurridos por
los contratos B, Cy E incluyen gastos de materiales que han sido comprados para el
correspondiente contrato, pero no han sido utilizados en su ejecucion hasta la
fecha. Para los contratos B, Cy E, los clientes han realizado anticipos por trabajo
todavia no ejecutado.

El estado de los cinco contratos en curso, al final del periodo sobre el que se
informa, es el siguiente:

A B C D E Total

u.m. u.m. u.m. u.m. u.m. u.m.
Ingresos de actividades ordinarias del
Contrato (reconocidos segun el parrafo
23.17) 145 520 380 200 55 1.300
Gastos del contrato (reconocidos
segun el parrafo 23.17) (110)  (450) (350) (250) (55) (1.215)
Pérdidas esperadas (reconocidas
segun el parrafo 23.26) - - - (40) (30) (70)
Ganancias reconocidas menos
pérdidas reconocidas 35 70 30 (90) (30) 15
Costos del contrato incurridos en el
periodo 110 510 450 250 100 1.420
Costos del contrato reconocidos como
gastos del contrato en el periodo, de
acuerdo con el parrafo 23.17 (110)  (450) (350) (250) (55) (1.215)
Costos relacionados con la actividad
futura, reconocidos como activos de
acuerdo con el parrafo 23.23 - 60 100 B 45 205
Ingresos del contrato (ver arriba) 145 520 380 200 55 1.300
Certificaciones 100 520 380 180 55 1.235
Ingresos no certificados 45 - - 20 - 65
Anticipos - 80 20 - 25 125
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Extracto del estado consolidado de situacion financiera del grupo de la PYME al 31 de diciembre de
20X1:

Notas 20X1 20X0
u.m. u.m.

Activos
Importe bruto adeudado por clientes por trabajo
realizado segun un contrato 4 45 -
Gastos pagados por anticipado 205
Pasivos
Anticipos de los clientes 125 -
Importe bruto adeudado a clientes por trabajo
realizado segun un contrato 4 50 -

Extracto de las notas a los estados financieros para el afio finalizado el 31 de diciembre de 20X1

Nota 1: Politicas contables
Ingresos de actividades ordinarias surgidos de contratos de construccion

Los ingresos de actividades ordinarias derivados de los contratos de construccion se
reconocen de acuerdo con el método del porcentaje de realizaciéon, medido tomando como
referencia el porcentaje de costos del contrato incurridos a la fecha en relacién con el costo
estimado del contrato para cada contrato.

Si el resultado de un contrato de construccion no puede calcularse con precision, los
ingresos de actividades ordinarias del contrato se reconocen en relacidon con los costos
incurridos del contrato que probablemente puedan recuperarse.

Cuando sea probable que los costos totales del contrato vayan a exceder los ingresos de
actividades ordinarias totales del contrato, las pérdidas esperadas se reconocen
inmediatamente como un gasto.

Nota 2: Ingresos de actividades ordinarias

20X1 20X0

u.m. u.m.
Los ingresos de actividades ordinarias incluyen:
Ingresos de actividades ordinarias del contrato 1.300 -
Extracto de las notas a los estados financieros al 31 de diciembre de 20X1
Nota 4: Importe adeudado por los (a los) clientes

20X1 20X0

Activo Pasivo
u.m. u.m. u.m. u.m.

Suma de costos del contrato incurridos -
y resultados reconocidos 1.045 185 1.230
Certificaciones (1.000) (135) (1.235) -
Importe adeudado por los (a los) 45 (50) -

clientes
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Célculos que no se incluyen en lainformacién arevelar:

Nota: Los siguientes calculos ilustran sélo el funcionamiento; no son parte de la
informacién real a revelar en los estados financieros.

Contrato A B C D E Total

Costos incurridos en el contrato 110 510 450 250 100 1.420

Menos los reconocidos como un

activo separado - (60) (100) - (45) (205)
110 450 350 250 55 1.215

Ganancias reconocidas menos

pérdidas reconocidas 35 70 30 (90) (30) 15
145 520 380 160 25 1.230

Certificaciones (100) (520) (380) (180) (55) (1.235)

Adeudado por los clientes 45 - - - - 45

Adeudado a los clientes - - - (20) (30) (50)
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Apéndice de la Seccion 23

Ejemplos de reconocimiento de ingresos de actividades ordinarias segun los
principios de la Seccion 23

Este Apéndice acomparia a la Seccién 23 pero no forma parte de ella. Proporciona una guia para
la aplicacion de los requerimientos de la Seccién 23 al reconocer ingresos de actividades
ordinarias.

23A.1

Los siguientes ejemplos se centran en aspectos particulares de una transaccion y no son
una discusién global de todos los factores relevantes que pueden influir en el
reconocimiento de ingresos de actividades ordinarias. Los ejemplos generalmente
asumen que el importe de los ingresos de actividades ordinarias puede ser medido con
fiabilidad, que es probable que la entidad obtenga los beneficios econémicos y que los
costos incurridos o por incurrir pueden ser objeto de medicion fiable.

Venta de bienes

23A.2

23A.3

23A.4

Las leyes de los diferentes paises pueden causar que los criterios de reconocimiento de
la Seccién 23 se cumplan en diferentes momentos. En particular, las leyes pueden
determinar el momento preciso en que la entidad transfiere los riesgos y ventajas de la
propiedad. Por tanto, los ejemplos de este Apéndice deben ser entendidos en el contexto
de las leyes, relacionadas con la venta de bienes en el pais donde tiene lugar la
transaccion.

Ejemplo 1 Ventas del tipo “facturacién sin entrega”, en las cuales
la entrega se pospone a voluntad del comprador, que sin embargo
adquiere la titularidad de los bienes y acepta la facturacion

El vendedor reconoce los ingresos de actividades ordinarias cuando el comprador
adquiere la titularidad, siempre que:

(@) sea probable que se efectle la entrega;

(b) la partida esté disponible, identificada y dispuesta para la entrega al comprador, en
el momento de reconocer la venta;

(c) el comprador reconozca especificamente las condiciones de entrega diferida; y

(d) se apliquen las condiciones usuales de pago.

No se reconocera el ingreso de actividades ordinarias cuando exista simplemente la
intencién de adquirir o manufacturar los bienes a tiempo para la entrega.

Ejemplo 2 Ventas de bienes sujetas a condicion: instalacion e
inspeccion

El vendedor normalmente reconocera los ingresos de actividades ordinarias cuando el
comprador acepte la entrega, y se hayan completado la instalacién e inspeccion. Sin

embargo, el ingreso de actividades ordinarias se reconocerd inmediatamente, tras la
aceptacion del comprador de la entrega, cuando:

(a) el proceso de instalacion sea simple, por ejemplo la instalacién de un receptor de
television probado en la fabrica, que solo requiere ser desempaquetado y conectado
alaredy a la antena, o

(b) la inspeccién se ejecute solo con el propdsito de determinar los precios finales del

contrato, como por ejemplo en los cargamentos de mineral de hierro, azlcar o
habas de soja.
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23A.5

23A.6

23A.7

23A.8

23A.9

Ejemplo 3 Ventas de bienes sujetas a condicién: que se aprueba
cuando el comprador haya negociado un derecho limitado de
devolucion

Si existe incertidumbre acerca de la posibilidad de devolucién, el vendedor reconocera
los ingresos de actividades ordinarias cuando el comprador haya aceptado formalmente
el envio o los bienes hayan sido entregados y el plazo para su devolucion haya
transcurrido.

Ejemplo 4 Ventas de bienes sujetas a condicién: ventas en
consignacién bajo las cuales un receptor (comprador) se
compromete a vender los bienes por cuenta del consignador
(vendedor)

El consignador reconoce el ingreso de actividades ordinarias cuando los bienes son
vendidos por el receptor a un tercero.

Ejemplo 5 Ventas de bienes sujetas a condicion: ventas cobradas a
la entrega

El vendedor reconoce el ingreso de actividades ordinarias cuando se hace la entrega, y
el vendedor o su agente recibe el efectivo.

Ejemplo 6 Ventas con custodia, en las que los bienes se entregan
solo cuando el comprador realiza el pago final de una serie de
plazos

El vendedor reconoce el ingreso de actividades ordinarias de estas ventas cuando se
entregan los bienes. Sin embargo, cuando la experiencia indica que la mayoria de estas
ventas llegan a buen fin, los ingresos de actividades ordinarias pueden ser reconocidos
cuando se ha recibido un depdsito significativo, siempre que los bienes estén
disponibles, identificados y dispuestos para su entrega al comprador.

Ejemplo 7 Ordenes cuyos pagos (0 pagos parciales) se reciben
con anterioridad a la entrega de los bienes, que no estan todavia
en inventario, por ejemplo, los bienes han de ser aun
manufacturados o seran entregados directamente al comprador
por un tercero

El vendedor reconoce los ingresos de actividades ordinarias cuando los bienes se
entregan al comprador.
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Ejemplo 8 Contratos de venta y recompra posterior (distintos de
las permutas), en los cuales el vendedor simultaneamente acuerda
recomprar los mismos bienes en una fecha posterior, o cuando el
vendedor tiene una opcion de compra para recomprar, o el
comprador tiene una opcién de venta para requerir la recompra,
por el vendedor, de los bienes

23A.10 Para un contrato de venta y recompra de un activo que no sea un activo financiero, el
vendedor debe analizar las condiciones del contrato para determinar si, en esencia, se
han transferido los riesgos y las ventajas de la propiedad al comprador. Si se han
transferido, el vendedor reconoce un ingreso de actividades ordinarias. Cuando el
vendedor conserva los riesgos y las ventajas de la propiedad, aunque la titularidad legal
haya sido transferida, la transaccién es una operacion financiera y no dara lugar a
ingresos de actividades ordinarias. A los contratos de venta y recompra de un activo
financiero se les aplican las disposiciones para la baja en cuentas de la Seccién 11.

Ejemplo 9 Ventas a intermediarios, tales como distribuidores,
concesionarios u otros para reventa

23A.11 El vendedor generalmente reconoce los ingresos de actividades ordinarias por estas
ventas cuando los riesgos y las ventajas inherentes a la propiedad se han transferido. Sin
embargo, cuando el comprador esta actuando sustancialmente como un agente, la venta
se tratar4 como si fuera una venta en consignacion.

Ejemplo 10 Suscripciones a publicaciones y otros articulos
similares

23A.12 Cuando las partidas involucradas tengan un valor similar en cada intervalo de tiempo, el
vendedor reconocera los ingresos de actividades ordinarias linealmente sobre el periodo
en el que se envien los articulos. Cuando los valores de los articulos varien de periodo a
periodo, el vendedor reconocera los ingresos de actividades ordinarias sobre la base del
valor de las ventas de los articulos enviados, con relacién al total del valor estimado de
venta de todos los articulos cubiertos por la suscripcion.

Ejemplo 11 Ventas a plazos donde la contraprestacion se recibe
fraccionada en varios pagos

23A.13 El vendedor reconoce los ingresos de actividades ordinarias atribuibles al precio de
venta, excluyendo los intereses, en el momento de la venta. El precio de venta es el valor
presente de la contraprestacion, determinado por medio del descuento de los plazos a
recibir, a la tasa de interés imputada. El vendedor reconocera el elemento de interés
como un ingreso de actividades ordinarias usando el método de interés efectivo.

Ejemplo 12 Acuerdos para la construccién de inmuebles

23A.14 Una entidad que emprenda la construccién de inmuebles, directamente o a través de
subcontratistas, y que realice un acuerdo con uno o varios compradores antes de
terminar la construccion, contabilizara el acuerdo como una venta de servicios usando el
método del porcentaje de terminacion solo si:

(@) el comprador puede especificar los principales elementos estructurales del disefio
del inmueble antes de que comience la construcciéon y/o puede especificar los
principales cambios estructurales una vez que la construccién esta en proceso (si
ejerce 0 no esa capacidad), o
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(o) el comprador adquiere y suministra materiales de construccion, y la entidad solo
proporciona los servicios de construccion.

23A.15Si se requiere que la entidad proporcione servicios junto con los materiales de
construcciéon para llevar a cabo su obligacion contractual de entregar el inmueble al
comprador, el acuerdo se contabilizara como una venta de bienes. En este caso, el
comprador no obtendra el control ni los riesgos y ventajas significativos de la propiedad
de la obra en proceso en su estado actual a medida que la construccién progrese. En
lugar de ello, la transferencia solo se producira con la entrega del inmueble terminado al
comprador.

Ejemplo 13 Venta con un premio de fidelizacion de clientes

23A.16 Una entidad vende el producto A por 100 u.m. Los compradores del producto A obtienen
un crédito-premio que les permite adquirir el producto B por 10 u.m. El precio de venta
normal del producto B es 18 u.m. La entidad estima que el 40% de los compradores del
producto A usardn su premio para adquirir el producto B a 10 u.m. El precio de venta
normal del producto A, después de tener en cuenta los descuentos que normalmente se
ofrecen, pero que durante esta promocién no estan disponibles, es de 95 u.m.

23A.17 El valor razonable del crédito-premio es: 40% x [18 u.m. — 10 u.m] = 3,20 u.m. La entidad
distribuye el ingreso de actividades ordinarias total de 100 u.m. entre el producto A y el
crédito-premio tomando como referencia los valores razonables relativos de 95 u.m. y
3,20 u.m., respectivamente. Por lo tanto:

(@) El ingreso de actividades ordinarias del producto A es igual a 100 u.m. x [95 u.m. /
(95 u.m. + 3,20 u.m)] = 96,74 u.m.

(b) Elingreso de actividades ordinarias del producto B es igual a 100 u.m. x [3,20 u.m. /
(95 u.m. + 3,20 u.m.)] = 3,26 u.m.

Prestacion de servicios

Ejemplo 14 Honorarios por instalaciones

23A.18 El vendedor reconoce los honorarios por instalaciones como ingresos de actividades
ordinarias por referencia al grado de terminacion de la instalacion, a menos que vayan
asociados a la venta de un producto, en cuyo caso se reconocen cuando se venden los
bienes.

Ejemplo 15 Honorarios de servicio incluidos en el precio de los
productos

23A.19 Cuando el precio de venta de un producto incluya un importe identificable por servicios
posteriores (por ejemplo, asistencia post venta o actualizaciones en la venta de
programas informaticos), el vendedor diferird ese importe y lo reconocera como ingreso
de actividades ordinarias a lo largo del periodo durante el cual se ejecuta el servicio
comprometido. El importe diferido es el que permita cubrir los costos esperados de los
servicios a prestar segun el acuerdo, junto con una porcién razonable de beneficio por
tales servicios.
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Ejemplo 16 Comisiones de publicidad

23A.20 Las comisiones de los medios publicitarios se reconocen a medida que los anuncios
comerciales o la publicidad relacionados aparezcan ante el publico. Las comisiones de
produccién se reconoceran por referencia al grado de terminacién del proyecto.

Ejemplo 17 Comisiones de agentes de seguros

23A.21 Las comisiones de agentes de seguros, recibidas o por recibir, que no requieran al
agente la prestacion de servicios adicionales, se reconocen como ingreso de actividades
ordinarias por el agente en la fecha del comienzo efectivo o la renovacion de las polizas
correspondientes. Sin embargo, cuando sea probable que se requiera que el agente
proporcione servicios adicionales durante la vida de la pdliza, el agente diferira la
comisién, o parte de la misma, y la reconocera como ingreso de actividades ordinarias a
lo largo del periodo en el que la péliza esté vigente.

Ejemplo 18 Honorarios de admisién

23A.22 El vendedor reconoce los ingresos de actividades ordinarias por actuaciones artisticas,
banquetes y otros eventos especiales a medida que dichos actos van teniendo lugar.
Cuando se venda una suscripcion para varios eventos, el vendedor distribuira la cuota
entre cada evento sobre una base que refleje la medida en que los servicios que se
estan ejecutando en cada evento.

Ejemplo 19 Honorarios por ensefianza

23A.23 El vendedor reconocera el ingreso de actividades ordinarias a lo largo de todo el periodo
cubierto por la instruccion.

Ejemplo 20 Cuotas por iniciacion, ingreso y pertenencia

23A.24 El reconocimiento de los ingresos de actividades ordinarias depende de la naturaleza de
los servicios suministrados. Si la cuota solo permite la pertenencia como miembro y
todos los demas servicios y productos se pagan por separado, 0 si existe una suscripcion
anual separada del resto, la cuota se reconoce como ingreso de actividades ordinarias,
siempre que no existan incertidumbres significativas acerca de su cobro. Si la cuota
faculta a los miembros para recibir los servicios o publicaciones suministrados durante el
periodo de pertenencia, o para comprar bienes o servicios a precios menores de los que
se cargan a quienes no son miembros, la cuota se reconoce sobre una base que refleje
el calendario, la naturaleza y el valor de los servicios suministrados.

Honorarios y comisiones por franquicia

23A.25 Los honorarios o comisiones por franquicia pueden cubrir el suministro de servicios, ya
sea al inicio o posteriormente, equipo y otros activos tangibles, asi como conocimiento.
Por consiguiente, los honorarios o comisiones por franquicia se reconoceran como
ingresos de actividades ordinarias sobre una base que refleje el propésito para el que se
cargaron los honorarios. Los siguientes métodos son apropiados para reconocer como
ingresos de actividades ordinarias los honorarios por franquicia.
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Ejemplo 21 Honorarios y comisiones por franquicia: Suministro de
equipo y otros activos tangibles

23A.26 El franquiciador reconocera el valor razonable de los activos vendidos como ingreso de
actividades ordinarias cuando se entreguen los elementos o se traspase su titularidad.

Ejemplo 22 Honorarios y comisiones por franquicia: Suministro de
servicios iniciales y posteriores

23A.27 El franquiciador reconocera los honorarios por el suministro de servicios de forma
continuada, si son o no parte de los honorarios iniciales o una cuota separada, como
ingresos de actividades ordinarias a medida que se lleva a cabo su prestacion del
servicio. Cuando la cuota separada no cubra el costo de la prestacién de los servicios de
forma continuada, junto con un beneficio razonable, una parte del honorario inicial, que
sea suficiente para cubrir los costos de los servicios continuados y dar un margen
razonable de beneficio por tales servicios se diferird y reconocera a medida que se van
prestando los servicios.

23A.28 El contrato de franquicia puede prever para el franquiciador suministrar equipo,
inventarios u otros activos tangibles, a un precio menor del que se carga a terceros, 0 a
un precio que no proporcione un margen razonable de beneficio sobre esas ventas. En
estas circunstancias, parte del honorario inicial, suficiente para cubrir los costos
estimados en exceso de ese precio y para proporcionar un margen razonable de
beneficio sobre esas ventas, se diferird y reconocera a lo largo del periodo en que los
bienes se tengan probablemente que vender al franquiciado. El saldo de una cuota inicial
se reconocera como ingreso de actividades ordinarias cuando se hayan ejecutado todos
los servicios iniciales y se hayan sustancialmente realizado otras obligaciones que se
requieren al franquiciador (tales como asistencia en la eleccion de emplazamiento,
formacioén del personal, financiacién y publicidad).

23A.29 Los servicios iniciales y otras obligaciones derivadas de un contrato de franquicia sobre
un area pueden depender del nimero de establecimientos individuales que se hayan
abierto en el area. En este caso, las cuotas atribuibles a los servicios iniciales se
reconoceran como ingresos de actividades ordinarias en proporcion al nimero de
establecimientos en los que se han terminado sustancialmente los servicios iniciales.

23A.30 Si el pago de la cuota inicial se reparte en plazos a lo largo de un periodo de tiempo, y
existe una incertidumbre significativa sobre la total recuperabilidad, tal cuota se
reconocera como ingreso a medida que se van recibiendo los plazos.

Ejemplo 23 Honorarios y comisiones por franquicia: Honorarios
peridédicos por franquicia

23A.31 Los honorarios cargados por el uso continuo de los derechos del contrato de franquicia, o
por otros servicios suministrados durante el periodo del acuerdo, se reconoceran como
ingresos de actividades ordinarias a medida que los servicios se van prestando o se usan
los derechos.
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Ejemplo 24 Honorarios y comisiones por franquicia: Operaciones
en comision

23A.32 Pueden tener lugar transacciones entre el franquiciador y el franquiciado que, en
esencia, involucren que el franquiciador actie como agente para el franquiciado. Por
ejemplo, el franquiciador puede encargar suministros y disponer su entrega al
franquiciado, sin beneficio. Estas transacciones no daran lugar a ingresos de actividades
ordinarias.

Ejemplo 25 Honorarios por el desarrollo de aplicaciones
informaticas adaptadas al cliente

23A.33 Los disefiadores de aplicaciones informéaticas reconoceran los honorarios por el
desarrollo de aplicaciones informaticas adaptadas al cliente como ingresos de
actividades ordinarias por referencia al grado de terminacion del desarrollo, incluyendo la
terminacion de servicios de asistencia proporcionados con posterioridad a la entrega de
la aplicacion.

Intereses, regalias y dividendos

Ejemplo 26 Cuotas por licencias y regalias

23A.34 El propietario de la licencia reconoce las cuotas y regalias pagadas por el uso de activos
de una entidad (tales como marcas, patentes, aplicaciones informaticas, patentes
musicales, maquetas de registros audiovisuales y peliculas cinematograficas), de
acuerdo con la sustancia del acuerdo respectivo. Por razones practicas, puede hacérselo
linealmente, a lo largo de la vida atil del acuerdo, por ejemplo cuando una entidad a
quien se ha dado una licencia tiene el derecho de usar cierta tecnologia por un periodo
especificado de tiempo.

23A.35 Una asignacion de derechos por una comision fija o una fianza no reembolsable, segun
un contrato no revocable que permita, al que ha obtenido la licencia, operar tales
derechos libremente sin que el propietario de los derechos tenga obligaciones
adicionales que ejecutar es en esencia una venta. Un ejemplo es el acuerdo de licencia
para el uso de una aplicacion informatica, cuando el propietario de la misma no tiene
obligaciones posteriores a la entrega. Otro ejemplo es la concesion de derechos de
exhibicion de una pelicula cinematogréafica, en mercados donde el propietario no tiene
control sobre el distribuidor, y no espera recibir mas ingresos de actividades ordinarias de
la cuota de taquilla. En estos casos, los ingresos de actividades ordinarias se reconocen
como tales en el momento de la venta.

23A.36 En algunos casos, los cobros de cuotas de licencias o regalias estan condicionados por
la ocurrencia 0 no de un suceso futuro. En estos casos, el ingreso de actividades
ordinarias se reconocera s6lo cuando sea probable que se reciban los importes de las
cuotas o los derechos, lo que normalmente ocurre cuando el suceso esperado ha tenido
ya lugar.
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ESTIMACIONES SIGNIFICATIVAS Y OTROS JUICIOS

Aplicar los requerimientos de la NIIF para las PYMES a las transacciones y los sucesos
generalmente requiere de juicio profesional. La informacién sobre juicios profesionales
esenciales y causas clave de incertidumbre en la estimacion son (tiles para evaluar la situacion
financiera, el rendimiento y los flujos de efectivo de una entidad. En consecuencia, de acuerdo
con el parrafo 8.6, una entidad debe revelar los juicios profesionales efectuados por la gerencia
en el proceso de aplicacion de las politicas contables de la entidad y que tengan el efecto mas
significativo sobre los importes reconocidos en los estados financieros. Ademas, de acuerdo con
el parrafo 8.7, una entidad debe revelar informacién sobre los supuestos clave acerca del futuro
y otras fuentes clave de incertidumbre en la estimacion en la fecha sobre la que se informa, que
tengan un riesgo significativo de ocasionar ajustes importantes en el importe en libros de los
activos y pasivos dentro del ejercicio contable siguiente.

En otras secciones de la NIIF para las PYMES, se requiere que se revele informacidn sobre
juicios profesionales e incertidumbres particulares en la estimacion.

Reconocimiento

A veces se requiere un buen juicio profesional para identificar la transaccion de ingresos de
actividades ordinarias a la que deben aplicarse los criterios de reconocimiento de ingresos de
actividades ordinarias. Por ejemplo:

» Ante una venta de multiples elementos, se debera identificar la transaccién de ingresos de
actividades ordinarias para que los criterios de reconocimiento puedan aplicarse
independientemente a cada componente identificable por separado de la venta de mdltiples
elementos para reflejar la esencia de la transaccion (p. €j.: en esencia, la entidad esta
vendiendo varios bienes y servicios). Véanse los ejemplos 1 al 3, que ilustran los
requerimientos del parrafo 23.8.

« A veces se necesita un juicio profesional importante para determinar si dos o mas
transacciones estan ligadas de manera que el efecto comercial no pueda ser entendido sin
referencia al conjunto completo de transacciones (véase el parrafo 23.8); p. €j.: si la venta de
bienes sujeta a un acuerdo de recompra es la venta de bienes con una consecuente
recompra de bienes, 0 una transaccion de financiacién en la que los bienes se consideran
garantias para el préstamo (véase el Apéndice de la Seccién 23, ejemplo 8).

» A veces, cuando un contrato de construccidn abarca diversos activos, es necesario un juicio

profesional importante para determinar si cada activo es considerado como un contrato de
construccidn por separado (véanse los parrafos 23.18 y 23.19).

» De vez en cuando, se necesita un juicio profesional importante para determinar si un grupo de
contratos, ya sea con un solo cliente o con varios, debe ser tratado como un Unico contrato de
construccion (véanse los péarrafos 23.18 y 23.20).

« A veces se necesita un juicio profesional importante para determinar si una entidad actta
como agente o como principal, especialmente si la entidad esta expuesta a algunos, y no a la
totalidad, de los riesgos y ventajas significativos asociados con la venta de bienes o la
prestacidn de servicios (véase el ejemplo 24 en el Apéndice de la Seccion 23, y los ejemplos
1 al 4, que ilustran los requerimientos del parrafo 23.4).

« A veces se necesita un juicio profesional importante para determinar si las ventas de activos
son parte de las actividades ordinarias de la entidad y, en consecuencia, generan ingresos de
actividades ordinarias en lugar de otro tipo de ingresos (véase el ejemplo 1, donde se ilustran
los requerimientos del parrafo 23.1).
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El ingreso de actividades ordinarias es reconocido cuando es probable que los beneficios
economicos futuros fluyan a la entidad y estos beneficios puedan ser medidos con fiabilidad. En
algunos casos se necesita un juicio profesional importante para determinar cuando se cumplen
los criterios de reconocimiento de ingresos de actividades ordinarias. Por ejemplo:

» Puede necesitarse un juicio profesional importante para determinar si se ha producido una
venta de bienes cuando se hayan transferido al cliente algunos, no la totalidad, de los riesgos
y ventajas de la propiedad. Por ejemplo, la transferencia de los riesgos y ventajas de la
propiedad puede ocurrir en un momento diferente al de la transferencia de la titularidad legal o
la posesion. Ademas, las leyes de los diferentes paises pueden causar que los criterios de
reconocimiento se cumplan en diferentes momentos. En particular, las leyes pueden
determinar el momento preciso en que la entidad transfiere los riesgos y ventajas de la
propiedad.

« Se puede necesitar un juicio profesional importante para determinar si es probable que los
beneficios econémicos asociados con la transaccion de venta lleguen a la entidad. En algunos
casos, esto puede no ser probable hasta que se reciba la contraprestacion o hasta que
desaparezca una determinada incertidumbre. Por ejemplo, en una venta a un pais extranjero
puede existir incertidumbre sobre si el gobierno extranjero concederd un permiso para que la
contraprestacion sea remitida. Cuando tal permiso se conceda, la incertidumbre desaparecera
y se procedera entonces al reconocimiento del ingreso.

« Puede ser necesario un juicio profesional importante para determinar si se puede calcular con
precision el resultado de una transaccion que implique la prestacion de servicios (incluidos los
servicios de construccion).

« Puede ser necesaria la aplicacion de un juicio profesional importante para determinar si,
considerando la esencia del acuerdo, es mas apropiado reconocer ingresos de actividades
ordinarias por regalias utilizando otro criterio sistematico y racional, en lugar de acumular
regalias conforme a las condiciones del acuerdo relevante.

Medicién

Una entidad medira los ingresos de actividades ordinarias al valor razonable de la
contraprestacion recibida o por recibir. El valor razonable de la contraprestacion, recibida o por
recibir, tiene en cuenta el importe de cualesquiera descuentos comerciales y rebajas por
volumen de ventas que sean practicados por la entidad.

En muchos casos es facil medir los ingresos de actividades ordinarias; la contraprestacion
revestira la forma de efectivo o equivalentes al efectivo, y los ingresos de actividades ordinarias
se miden por la cantidad de efectivo, o equivalentes al efectivo, recibidos. No obstante, en
algunos casos es necesario un juicio profesional importante. Por ejemplo:

« Cuando la entrada de efectivo o de equivalentes al efectivo es diferida, debera descontarse la
contraprestacion si el efecto del descuento es relevante. Debera aplicarse el juicio profesional
al determinar la tasa de interés implicita.

» Cuando ocurren transacciones de venta de multiples elementos, los criterios de
reconocimiento quiza deban aplicarse por separado a cada componente de la venta de
multiples elementos. Deberda aplicarse el juicio profesional al distribuir el valor razonable de la
contraprestacion recibida o por recibir a los componentes de la venta de mltiples elementos.

« Cuando se venden bienes o se prestan servicios a cambio de bienes diferentes, puede
necesitarse el juicio profesional para determinar el valor razonable de los activos
intercambiados.

» En los contratos de servicios o de construccion que abarcan varios periodos contables, a
menudo se necesitan importantes calculos y juicios profesionales para determinar los costos
futuros que generara la transaccion.
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COMPARACION CON LAS NIIF COMPLETAS

Venta de bienes, prestacion de servicios, intereses, dividendos y regalias

Las NIIF completas (véase la NIC 18 Ingreso de actividades ordinarias) y la NIIF para las
PYMES (véase la Seccion 23 Ingresos de actividades ordinarias) publicadas al 9 de julio de 2009
comparten los mismos principios para la contabilizacién y la presentacion de ingresos de
actividades ordinarias. No obstante, la NIIF para las PYMES esta redactada en un lenguaje
simple e incluye menos orientacion sobre como aplicar los principios. A su vez, los
requerimientos de informacién a revelar de la Seccidn 23 son menos detallados que los que
figuran en la NIC 18.

Contratos de construcciéon

Las NIIF completas (véase la NIC 11 Contratos de Construccion) y la NIIF para las PYMES
(véase la Seccidn 23 Ingresos de actividades ordinarias) publicadas el 9 de julio de 2009,
comparten los mismos principios para la contabilizacién y la presentacion de contratos de
construccién. No obstante, la NIIF para las PYMES esta redactada en un lenguaje simple e
incluye menos orientacion sobre como aplicar los principios. A su vez, los requerimientos de
informacion a revelar de la Seccién 23 son menos detallados que los que figuran en la NIC 11.
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PONGA A PRUEBA SU CONOCIMIENTO

Responda las preguntas a continuacién y ponga asi a prueba su conocimiento acerca de los
requerimientos para la contabilizacién e informacién de los ingresos de actividades ordinarias
conforme a la NIIF para las PYMES.

Una vez que haya completado la prueba, coteje sus respuestas con las que se detallan debajo
de esta prueba.

Suponga que todos los importes son reales.

Marque la casilla que se encuentre junto al enunciado més correcto.

Pregunta 1

La Seccion 23 se aplica en la contabilizacién de los ingresos de actividades ordinarias que
surgen de la venta de bienes, la prestacion de servicios, los contratos de construccion en los que
la entidad es la contratista, y el uso por parte de terceros de activos de la entidad que generan
intereses, regalias o dividendos. Sin embargo, la Seccién 23 no se aplica a los ingresos de
actividades ordinarias provenientes de lo siguiente:

[] (a) Acuerdos de arrendamiento.

[] (b) Cambios en el valor razonable de los activos y los pasivos financieros, o en su
disposicion.

[ 1 (c) Elreconocimiento y los cambios iniciales en el valor razonable de los activos biolégicos
relacionados con la actividad agricola.

[1 (d) Todas las anteriores.
Pregunta 2
Una entidad vendi6 un bien a un cliente segun el precio de lista (precio publicitado) de

1.000 u.m., y dentro de condiciones normales de crédito (es decir, a 30 dias sin intereses).

Diez dias después de la venta, el cliente pag6 a la entidad 690 u.m. en concepto de liquidacién
definitiva de la deuda surgida de la venta de bienes. 50 u.m. del importe recibido del cliente
corresponde al impuesto sobre las ventas que la entidad cobra por cuenta del gobierno nacional.

La diferencia entre el precio de lista y el importe de la liquidacion es la siguiente: 1.000 u.m. del
precio de lista menos 200 u.m. del descuento comercial, menos 100 u.m. de rebaja por volumen,
menos 10 u.m. de descuento por pronto pago.

¢ Por qué importe deberia medir la entidad los ingresos de actividades ordinarias provenientes de
la venta del bien?

L] (a) 640 um.
(] (b) 1.000 u.m.
(] (c) 700 u.m.
(] (d) 690 u.m.
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Pregunta 3

Una entidad (el vendedor) factura a un cliente por bienes que ain no le ha entregado. La entrega
se retrasa segun instrucciones del cliente. El vendedor reconoce los ingresos de actividades
ordinarias cuando el cliente adquiere la titularidad, siempre que:

(a) Sea probable que se efectle la entrega.

(b) La partida esté disponible, perfectamente identificada y dispuesta para la entrega al
cliente, en el momento de reconocer la venta.

(c) El cliente reconozca especificamente las condiciones de entrega diferida.

(d) Se apliguen las condiciones usuales de pago.

oo Od

(e) Todas las anteriores.
Pregunta 4

Una entidad no debera:

[] (a) Reconocer ingresos de actividades ordinarias por la venta de bienes si conserva riesgos
y ventajas significativos de la propiedad de los bienes vendidos.

[ 1 (b) Reconocer ingresos de actividades ordinarias por la prestacion de servicios usando el
método del porcentaje de terminacion si no puede calcular con precision el resultado de
la transaccion.

[ 1 (c) Reconocer ingresos de actividades ordinarias de un contrato de construccion usando el
método del porcentaje de terminacion si no puede calcular con precision el resultado del
contrato.

[ ] (d) Reconocer ingresos de actividades ordinarias ante ninguna de las situaciones de la (a) a
la (c) mencionadas arriba.

Pregunta 5
El método del porcentaje de terminacién se aplica para reconocer ingresos de actividades
ordinarias provenientes de:

[] (a) La prestacion de servicios y los contratos de construccion.

[] (b) La prestacion de servicios, solo si el resultado de la transaccion de ingresos de
actividades ordinarias puede calcularse con precision.

[ 1 (c) Los contratos de construccién, solo si el resultado del contrato puede calcularse con
precision.
[ ] (d) Tanto (b) como (c), arriba.

Pregunta 6

Durante una promocién, un concesionario de coches se compromete a realizar sin cargo el
mantenimiento de los coches vendidos en el periodo de promocién, durante dos afios a partir de
la fecha de venta. Ademas, las ventas de la promocién se ofrecen con un crédito a dos afos sin
intereses.

La concesionaria establece una venta con los siguientes elementos identificables por separado,
a los que la entidad debe aplicar por separado los criterios de reconocimiento:

[ 1 (a) Laventa de bienes.
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[ 1 (b) Laventa de bienesy la prestacién de servicios de mantenimiento.

[ 1 (c) Laventa de bienes, la prestacion de servicios y un elemento de financiacion (intereses)
relacionado con el pago diferido de la venta.

Pregunta 7

El 1 de enero de 20X1, una entidad incurrié en 2.000 u.m. de costos de venta para vender un
bien por 95.000 u.m. El acuerdo de venta establecia que el cliente deberia pagar la totalidad del
precio de venta de 95.000 u.m. el 31 de diciembre de 20X1.

La tasa vigente en el sector para un crédito a un afio otorgado a clientes comerciales es del 10%
anual. Esta es la forma mas clara de determinar la tasa de interés implicita segun el parrafo 23.5.

La entidad debe medir los ingresos de actividades ordinarias por la venta del bien en:
(] (a) 95.000 u.m.
[] (b) 86.364 u.m.
(1 (c) 97.000 u.m.
[] (d) 93.000 u.m.

Pregunta 8

Un contratista de la construccién construye un hogar de acuerdo con un contrato de precio fijo de
1.000.000 u.m. El contratista incurre en costos del contrato por 10.000 u.m., 890.000 u.m. y
200.000 u.m. en 20X1, 20X2 y 20X3, respectivamente. Al final de 20X1, el resultado de la
transaccién no puede calcularse con precision, aunque es probable que los gastos incurridos en
20X1 sean recuperables. Al final de 20X2, el contratista puede calcular con precision el resultado
del contrato y estima en 200.000 u.m. los costos necesarios para completar el contrato. El
contrato se completd en 20X3.

El contratista determina el grado de realizacidn del contrato de construccién con referencia a la
proporcion que los costos incurridos por el trabajo realizado hasta la fecha suponen sobre los
costos totales estimados.

En 20X2 el contratista debe:

[1 (a) Reconocer ingresos de actividades ordinarias del contrato por 818.182 u.m., y costos del
contrato por 900.000 u.m.

[ 1 (b) Reconocer ingresos de actividades ordinarias del contrato por 808.182 u.m., y costos del
contrato por 890.000 u.m.

[ 1 (c) Reconocer ingresos de actividades ordinarias del contrato por 808.182 u.m., y costos del
contrato por 908.182 u.m.

[ ] (d) Reconocer ingresos de actividades ordinarias del contrato por 808.182 u.m., y costos del
contrato por 900.000 u.m.
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Pregunta 9

Un contratista de la construccién construye un hogar de acuerdo con un contrato de precio fijo de
1.000.000 u.m. El contratista incurre en costos del contrato por 200.000 u.m., 400.000 u.m. y
100.000 u.m. en 20X1, 20X2 y 20X3, respectivamente. Al final de 20X1, el contratista calcula
(con bastante precision) los costos futuros para completar el contrato en 400.000 u.m. Al final de
20X2, el contratista calcula (con bastante precision) los costos futuros para completar el contrato
en 150.000 u.m. El contrato se completa en 20X3.

El contratista determina el grado de realizacion del contrato de construccién con referencia a la
proporcion que los costos incurridos por el trabajo realizado hasta la fecha suponen sobre los
costos totales estimados.

El contratista debe reconocer ingresos de actividades ordinarias del contrato por:

[] (a) 333.333 u.m. en 20X1, 466.667 u.m. en 20X2 y 200.000 u.m. en 20X3.
[] (b) 1.000.000 u.m. en 20X1, y 0 u.m. en 20X2 y 20X3.

[1 (c) 0u.m.en20X1y 20X2,y 1.000.000 u.m. en 20X3.

[] (d) 333.333 u.m. en 20X1, 333.333 u.m. en 20X2 y 333.333 u.m. en 20X3.
Pregunta 10

Considere la informacién de la Pregunta 9. No obstante, en este ejemplo, los costos del contrato
incurridos hasta fines de 20X2 incluyen 50.000 u.m. de salarios prepagados.

El contratista debe reconocer ingresos de actividades ordinarias del contrato por:
[] (a) 333.333 u.m. en 20X1, 466.667 u.m. en 20X2 y 200.000 u.m. en 20X3.
[] (b) 333.333 u.m. en 20X1, 400.000 u.m. en 20X2 y 266.667 u.m. en 20X3.
[1 (c) 0u.m.en20X1y 20X2,y 1.000.000 u.m. en 20X3.

[] (d) 333.333 u.m. en 20X1, 333.333 u.m. en 20X2 y 333.333 u.m. en 20X3.
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Respuestas

P1 (d) véase el parrafo 23.2.

P2 (a) véase el parrafo 23.3.
Célculo: 1.000 u.m. del precio de lista menos 200 u.m. del descuento comercial, menos
100 u.m. de rebaja del precio por volumen, menos 10 u.m. de descuento por pronto pago,
menos 50 u.m. del impuesto sobre las ventas cobrado por cuenta del gobierno = 640 u.m.

P3 (e) véase el parrafo 23A.3.

P4  (d) véanse los parrafos 23.10(a), 23.14, 23.16, 23.17 y 23.25.

P5 (d) véanse los péarrafos 23.14 y 23.17.

P6 (c) véase el parrafo 23.8.

P7  (b) calculo: 95.000 u.m. + 1.1 = 86.364 u.m., véase el parrafo 23.5.

P8 (c) Calculos:
Ingreso de actividades ordinarias = 900.000 u.m. de costos incurridos en relacion con el
trabajo realizado hasta la fecha + 1.100.000 u.m. de costos totales esperados del contrato
=81,82% de grado de terminacidn. 81,82% x 1.000.000 u.m. de precio que figura en el
contrato = 818.182 u.m. de ingresos de actividades ordinarias del contrato reconocidos
hasta el fin de 20X2. 818.182 u.m. menos 10.000 u.m. de ingresos de actividades
ordinarias reconocidos en 20X1, limitados a costos del contrato recuperables =
808.182 u.m. reconocidas en 20X2.

Costo = 81,82% x 1.100.000 u.m. de costos totales esperados del contrato = 900.000 u.m.
de costos del contrato reconocidos hasta el fin de 20X2. 900.000 u.m. menos 10.000 u.m.
de costos reconocidos en 20X1 = 890.000 u.m. reconocidas en 20X2. Sin embargo, se
espera que los costos totales del contrato superen los ingresos de actividades ordinarias
totales esperados del contrato; por lo tanto, debe reconocerse una pérdida adicional
relacionada con el contrato oneroso. Esto es, 18,18% (porcentaje de actividad futura del
contrato) x 100.000 u.m. de exceso de los costos del contrato totales esperados respecto
de los ingresos de actividades ordinarias totales esperados del contrato = 18.182 u.m.

Gasto = 908.182 u.m. (es decir, 890.000 u.m. incurridas hasta la fecha + 18.182 u.m.
correspondientes al contrato oneroso).

P9 (a) Calculos:

20X1: 200.000 u.m. de costos incurridos en relacién con el trabajo realizado hasta la fecha
+ 600.000 u.m. de costos totales esperados del contrato = 33,33% de grado de
terminacion. 33,33% x 1.000.000 u.m. del precio que figura en el contrato = 333.333 u.m.
de ingresos de actividades ordinarias del contrato reconocidos en 20X1.

20X2: 600.000 u.m. de costos incurridos en relacion con el trabajo realizado hasta la fecha
+ 750.000 u.m. de costos totales esperados del contrato = 80% de grado de terminacion.
80% x 1.000.000 u.m. del precio que figura en el contrato (ingresos de actividades
ordinarias del contrato reconocidos hasta fines de 20X2) menos 333.333 u.m. (ingresos de
actividades ordinarias del contrato reconocidos en 20X1) = 466.667 u.m. de ingresos de
actividades ordinarias del contrato reconocidos en 20X2.
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P10

20X3: 1.000.000 u.m. de precio que figura en el contrato menos 800.000 u.m. (ingresos de
actividades ordinarias del contrato reconocidos hasta fines de 20X2) = 200.000 u.m. de
ingresos de actividades ordinarias del contrato reconocidos en 20X3.

(b) Calculos:

20X1: 200.000 u.m. de costos incurridos en relacién con el trabajo realizado hasta la fecha
+ 600.000 u.m. de costos totales esperados del contrato = 33,33% de grado de
terminacion. 33,33% x 1.000.000 u.m. del precio que figura en el contrato = 333.333 u.m.
de ingresos de actividades ordinarias del contrato reconocidos en 20X1.

20X2: (600.000 u.m. — 50.000 u.m. de pago anticipado) = 550.000 u.m. de costos
incurridos en relacion con el trabajo realizado hasta la fecha. 550.000 u.m. + 50.000 u.m.
de pago anticipado + 150.000 u.m. de costos del contrato futuros esperados =

750.000 u.m. de costos totales esperados del contrato.

550.000 u.m. de costos del contrato incurridos en relacion con el trabajo realizado hasta la
fecha + 750.000 u.m. de costos totales esperados del contrato = 73,33% de grado de
terminacion. 73,33% x 1.000.000 u.m. del precio que figura en el contrato (ingresos de
actividades ordinarias del contrato reconocidos hasta fines de 20X2) menos 333.333 u.m.
(ingresos de actividades ordinarias del contrato reconocidos en 20X1) = 400.00 u.m. de
ingresos de actividades ordinarias del contrato reconocidos en 20X2.

20X3: 1.000.000 u.m. de precio que figura en el contrato menos 733.333 u.m. (ingresos de
actividades ordinarias del contrato reconocidos hasta fines de 20X2) = 266.667 u.m. de
ingresos de actividades ordinarias del contrato reconocidos en 20X3.
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PONGA EN PRACTICA SU CONOCIMIENTO

Resuelva los siguientes casos practicos y ponga asi en practica su conocimiento sobre los
requerimientos para contabilizar e informar los hechos ocurridos después del periodo sobre el
gue se informa segun lo establecido en la NIIF para las PYMES.

Una vez que haya completado la prueba, coteje sus respuestas con las que se detallan debajo
de esta prueba.

Caso préctico 1

La PYME A celebra un contrato con un cliente para proveerle e instalarle una maquina el 1 de
enero de 20X1, y se compromete a realizar el mantenimiento correspondiente el 1 de julio de
20X1y el 1 de enero de 20X2. A la entidad A la maquina le cuesta 80.000 u.m. El cliente puede
comprar la maquina y los servicios de mantenimiento por separado.

El cliente tiene la obligacion contractual de pagar a la entidad A 200.000 u.m. el 1 de enero de
20X2.

La tasa vigente en el sector para un crédito a un afio otorgado a clientes comerciales es del 5%
semestral. Esta es la forma mas clara de determinar la tasa de interés implicita segun el parrafo
23.5.

La experiencia ha demostrado que realizar el primer mantenimiento de una maquina del modelo
vendido al cliente le costara a la PYME A 15.000 u.m., y realizar el segundo mantenimiento le
costara 25.000 u.m. Supongamos que los costos reales son iguales a los costos esperados.
Cuando la entidad A brinda servicios de mantenimiento a sus clientes en una transaccion
separada, gana un margen del 50% sobre el costo.

El 1 de enero de 20X1, el precio de venta en efectivo de una maquina del modelo vendido al
cliente es de 125.964 u.m.

Parte A:
Identifique los componentes de la transacciéon sobre los que la PYME A debe aplicar por
separado los criterios de reconocimiento de ingresos de actividades ordinarias.

Parte B:
Calcule el importe de ingresos de actividades ordinarias que la PYME A debe distribuir en
cada componente de la transaccion.

Parte C:

Elabore asientos contables para registrar la informacion establecida arriba en los
registros contables de la PYME A para los afios terminados el 31 de diciembre de 20X1y
de 20X2.

Parte D:

Elabore un extracto que muestre cémo presentar y revelar los ingresos de actividades
ordinarias en los estados financieros de la PYME A para el afio finalizado el 31 de
diciembre de 20X2.
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Respuesta al caso practico 1

Parte A:

El 1 de enero de 20X1, la entidad A realiz6 una Unica transaccidon con tres componentes
identificables por separado:

e Venta de un bien (la maquina);

e Prestacion de servicios (servicios de mantenimiento de la maquina el 1 de julio de 20X1 vy el
1 de enero de 20X2); y

e Financiacion (venta de la maquina y prestacion de servicios segun un crédito por un periodo
prolongado).

Parte B:

Trabajo con cuenta por cobrar. Calcule usando una hoja de calculo o una calculadora financiera

Saldo
Fecha inicial Interés Bienes Servicios Pago Saldo final
01/01/20X1 - - 125.964 - - 125.964
01/07/20X1 125.964 6.298(a) - 22.500 - 154.762
31/12/20X1 154.762 7.738(b) - - - 162.500
01/01/20X2 162.500 - - 37.500  (200.000) -

(@) 5% x 125.964 u.m. = 6.298 u.m.
(©) 5% x 154.762 u.m. = 7.738 u.m.

La PYME A debe distribuir el valor razonable de la contraprestacion por cobrar del cliente entre
los tres componentes identificables por separado de la transaccion. Como primer paso, debe
utilizar la tasa de descuento del 5% semestral para determinar el componente de ingresos de
actividades ordinarias por intereses. Ademas, un método para determinar el importe de ingresos
de actividades ordinarias correspondientes a los servicios de mantenimiento de maquinas
consiste en usar el margen que la entidad aplica a los servicios de mantenimiento de cada
maquina por separado. En este caso, el precio de venta de la maquina es el valor residual (es
decir, 125.964 u.m.). La base de distribucion entre la venta de bienes y la prestacion de servicios
es razonable, ya que el valor residual equivale al precio de venta en efectivo de la maquina.

La PYME A debe aplicar los criterios de reconocimiento en los componentes de la transaccion
identificados por separado (respecto de la venta del bien, véanse los péarrafos 23.10 al 23.13,
para la prestacion de servicios, los parrafos 23.14 al 23.16, y para la transaccion de financiacién,
los parrafos 23.28 al 23.29 (a)).

Parte C:
1 enero de 20X1

Dr Cuenta comercial por cobrar 125.964 u.m.(@)

Cr Resultados. Ingresos de actividades ordinarias por la 125.964 u.m.
venta de bienes

Para reconocer ingresos de actividades ordinarias por la venta de la maquina mediante crédito.
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Dr Resultados. Costo de las ventas 80.000 u.m.
Cr Inventarios 80.000 u.m.

Para reconocer el costo de los bienes vendidos.

Del 1 de enero de 20X1 al 30 de junio de 20X1

Dr Cuenta comercial por cobrar 6.298 u.m.(@)

Cr Resultados. Ingresos de actividades ordinarias por 6.298 u.m.
intereses

Para reconocer ingresos de actividades ordinarias por el uso por parte de terceros de un activo de la entidad
(cuenta comercial por cobrar pendiente) que genera intereses.

1dejulio de 20X1

Dr Cuenta comercial por cobrar 22.500 u.m.(@)

Cr Resultados. Ingresos de actividades ordinarias por la 22.500 u.m.
prestacion de servicios

Para reconocer ingresos de actividades ordinarias por la prestacion de servicios de mantenimiento.

Dr Resultados. Costo de los servicios 15.000 u.m.
Cr Efectivo o cuentas por pagar 15.000 u.m.

Para reconocer el costo de la prestacion de los servicios de mantenimiento.

Del 1 de julio de 20X1 al 31 de diciembre de 20X1

Dr Cuenta comercial por cobrar 7.738 um.(®

Cr Resultados. Ingresos de actividades ordinarias por 7.738 u.m.
intereses

Para reconocer ingresos de actividades ordinarias por el uso por parte de terceros de un activo de la entidad
(cuenta comercial por cobrar pendiente) que genera intereses.

1 enero de 20X2

Dr Cuenta comercial por cobrar 37.500 u.m.(@)

Cr Resultados. Ingresos de actividades ordinarias por la 37.500 u.m.
prestacion de servicios

Para reconocer ingresos de actividades ordinarias por la prestacion de servicios de mantenimiento.
Dr Resultados. Costo de los servicios 25.000 u.m.

Cr Efectivo o cuentas por pagar 25.000 u.m.

Para reconocer el costo de la prestacion de los servicios de mantenimiento.
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Dr Efectivo 200.000 u.m.
Cr Cuenta comercial por cobrar 200.000 u.m.

Para reconocer la recepcion de efectivo entregado por el cliente.

(@)  Ver arriba el trabajo de la Parte B.

Parte D:

PYME A
Notas a los estados financieros para el afio que finaliz6 el 31 de diciembre de 20X2

Nota 1: Politicas contables
Reconocimiento de ingresos de actividades ordinarias

Los ingresos de actividades ordinarias se miden al valor razonable de la contraprestacion
recibida o por recibir, neta de descuentos e impuestos asociados con la venta.

Los ingresos de actividades ordinarias por la venta de maquinaria se reconocen una vez que el
cliente ha aceptado la entrega de la maquinaria y ha inspeccionado su instalacion.

Los ingresos de actividades ordinarias por la prestacion de servicios de mantenimiento de la
maquina se reconocen cuando el resultado puede medirse con precision, tomando como
referencia el grado de terminacion de la transaccion considerando la proporciéon que los costos
generados por el trabajo realizado hasta la fecha suponen sobre los costos totales estimados.

Los ingresos de actividades ordinarias por intereses se reconocen usando el método del interés
efectivo, cuando sea probable que los beneficios econémicos asociados con la transaccion
ingresen a la entidad, y el importe de los ingresos de actividades ordinarias pueda medirse con
precision.

Nota 5: Ingresos de actividades ordinarias

20X2 20X1

u.m. u.m.
Venta de bienes - 125.964
Prestacién de servicios de mantenimiento de la maquina 37.500 22.500
Interés 7.738 6.298
45.238 154.762
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Caso préctico 2

En diciembre de 20X1, la PYME B celebr6 un contrato para construir un yate de lujo para un
cliente, por un precio fijo de 2.000.000 u.m. Segun lo establecido en el contrato para la
construccién del yate, el cliente puede establecer los elementos estructurales principales del
disefio del yate antes de que comience la construccién. Podra también especificar cambios
estructurales importantes una vez que la construccion haya comenzado.

En 20X3 el cliente solicitd una modificacion en el contrato, que fue aceptada por la entidad B. La

modificacién establece que la entidad B incluya otras instalaciones en el yate a cambio de una
contraprestacion adicional de 500.000 u.m.

En 20X4, el precio del material utilizado para construir y acondicionar el yate aumenté
notablemente.

Informacién sobre los

costos: (montos en u.m.)  31/12/20X1 31/12/20X2 31/12/20X3 31/12/20X4 31/12/20X5
Costos acumulados incurridos 50.000 250.000 1.000.000 1.900.000 2.550.000
hasta la fecha

Costos esperados para terminar 1.450.000 1.350.000 1.200.000 700.000 -
Costos totales esperados 1.500.000 1.600.000 2.200.000 2.600.000 2.550.000

La PYME B determina el grado de realizacién del contrato, calculando la proporcién que los
costos del contrato incurridos por el trabajo realizado hasta la fecha suponen sobre la Ultima
estimacion del total de costos del contrato. Sin embargo, la PYME B factura al cliente importes
determinados periddicamente por inspecciones independientes realizadas para determinar el
grado de terminacion del trabajo en el yate. La PYME B facturé al cliente y recibi6 el pago de la
siguiente manera:

(montos en u.m.) 31/12/20X1 31/12/20X2 31/12/20X3 31/12/20X4 31/12/20X5

Certificaciones en el periodo 55.000 245.000 955.000 945.000 300.000

Pagado en el periodo - 300.000 955.000 545.000 700.000

Pendiente al final del periodo 55.000 - - 400.000 -
Parte A

Elabore asientos contables para registrar la informacién establecida arriba en los
registros contables de la entidad B para los afios terminados el 31 de diciembre de 20X1 al
20X5.

Parte B

Los hechos son los mismos que los de la parte A. Sin embargo, en esta parte, el acuerdo para la
construccion del yate otorga al cliente una capacidad limitada para influir en el disefio del yate (p.
€j.: puede seleccionar un disefio a partir de una variedad de opciones especificadas por el
constructor, y puede especificar s6lo modificaciones menores al disefio basico. El cliente no
puede especificar ni alterar los elementos estructurales principales del yate). En la jurisdiccion,
no se transfieren al comprador derechos implicitos sobre el yate, salvo lo contemplado en el
acuerdo. Por consiguiente, la construccion tiene lugar independientemente de si los acuerdos de
venta existen.

Elabore asientos contables para registrar la informacién establecida arriba en los
registros contables de la PYME B para los afios terminados el 31 de diciembre de 20X1 al
20X5.
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Respuesta al caso practico 2: Parte A

En 20X1
Dr Cuenta comercial por cobrar 55.000 u.m.
Cr Cuenta por contrato. Yate(@) 55.000 u.m.

Para reconocer una cuenta por cobrar por el trabajo bajo el contrato realizado (segun lo certificado) en 20X1.

Dr Cuenta por contrato. Yate 50.000 u.m.
Cr Efectivo 50.000 u.m.

Para reconocer el costo incurrido en 20X1 por el trabajo bajo el contrato.

31 de diciembre de 20X1

Dr Resultados. Gastos del contrato 50.000 u.m.(®)

Dr Cuenta por contrato. Yate(@) 16.667 u.m.
Cr Resultados. Ingresos de actividades ordinarias del 66.667 u.m.(©)
contrato

Para reconocer ingresos de actividades ordinarias y gastos por la prestacion de servicios de construccion en
20X1.

En 20X2
Dr Cuenta comercial por cobrar 245.000 u.m.
Cr Cuenta por contrato. Yate(@) 245.000 u.m.

Para reconocer una cuenta por cobrar por el trabajo bajo el contrato realizado (segun lo certificado) en 20X2.

Dr Efectivo 300.000 u.m.
Cr Cuenta comercial por cobrar 300.000 u.m.

Para reconocer pagos recibidos del cliente en 20X2.

Dr Cuenta por contrato. Yate(@) 200.000 u.m.
Cr Efectivo 200.000 u.m.

Para reconocer el costo incurrido en 20X2 por el trabajo bajo el contrato.

31 de diciembre de 20X2

Dr Resultados. Gastos del contrato 200.000 u.m.(d)

Dr Cuenta por contrato. Yate(@) 45.833 u.m.
Cr Resultados. Ingresos de actividades ordinarias del 245.833 u.m.(€)
contrato

Para reconocer ingresos de actividades ordinarias y gastos por la prestacion de servicios de construccion en
20X2.
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En 20X3
Dr Cuenta comercial por cobrar 955.000 u.m.
Cr Cuenta por contrato. Yate(@) 955.000 u.m.

Para reconocer una cuenta por cobrar por el trabajo bajo el contrato realizado (segun lo certificado) en 20X3.

Dr Efectivo 955.000 u.m.
Cr Cuenta comercial por cobrar 955.000 u.m.

Para reconocer pagos recibidos del cliente en 20X3.

Dr Cuenta por contrato. Yate(@) 750.000 u.m.
Cr Efectivo 750.000 u.m.

Para reconocer el costo incurrido en 20X3 por el trabajo bajo el contrato.

31 de diciembre de 20X3

Dr Resultados. Gastos del contrato 750.000 u.m.()

Dr Cuenta por contrato. Yate(@ 73.864 u.m.
Cr Resultados. Ingresos de actividades ordinarias del 823.864 u.m.(9)
contrato

Para reconocer ingresos de actividades ordinarias y gastos por la prestacion de servicios de construccion en
20X3.

En 20X4
Dr Cuenta comercial por cobrar 945.000 u.m.
Cr Cuenta por contrato. Yate(@) 945.000 u.m.

Para reconocer una cuenta por cobrar por el trabajo bajo el contrato realizado (segun lo certificado) en 20X4.

Dr Efectivo 545.000 u.m.
Cr Cuenta comercial por cobrar 545.000 u.m.

Para reconocer pagos recibidos del cliente en 20X4.

Dr Cuenta por contrato. Yate(@ 900.000 u.m.
Cr Efectivo 900.000 u.m.

Para reconocer el costo incurrido en 20X4 por el trabajo bajo el contrato.

31 de diciembre de 20X4

Dr Resultados. Gastos del contrato 900.000 u.m.(h)
Cr Cuenta por contrato. Yate(@) 209.441 u.m.
Cr Resultados. Ingresos de actividades ordinarias del 690.559 u.m.(
contrato

Para reconocer ingresos de actividades ordinarias y gastos por la prestacion de servicios de construccion en
20X4.
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Dr Resultados. Provision por pérdida esperada 26.923 u.m.()
Cr Provision por pérdida esperada (pasivo) 26.923 u.m.

Para reconocer la pérdida esperada por la prestacion futura de servicios de construccion en contratos onerosos.

En 20X5
Dr Cuenta comercial por cobrar 300.000 u.m.
Cr Cuenta por contrato. Yate(@) 300.000 u.m.

Para reconocer una cuenta por cobrar por el trabajo bajo el contrato realizado (segun lo certificado) en 20X5.

Dr Efectivo 700.000 u.m.
Cr Cuenta comercial por cobrar 700.000 u.m.

Para reconocer pagos recibidos del cliente en 20X5.

Dr Cuenta por contrato. Yate(@) 650.000 u.m.
Cr Efectivo 650.000 u.m.

Para reconocer el costo incurrido en 20X5 por el trabajo bajo el contrato.

31 de diciembre de 20X5

Dr Resultados. Gastos del contrato 650.000 u.m.(k)

Dr Cuenta por contrato. Yate(@) 23.077 u.m.
Cr Resultados. Ingresos de actividades ordinarias del 673.077 u.m.()
contrato

Para reconocer ingresos de actividades ordinarias y gastos por la prestacion de servicios de construccion en
20X5.

Dr  Provision por pérdida esperada (pasivo) 26.923 u.m.0)

Cr Resultados. Provision por pérdida esperada 26.923 u.m.

Para reconocer la reversién de la provision del periodo anterior por pérdida esperada por la prestacion futura de
servicios de construccion en contratos onerosos.

Los calculos y las notas explicativas a continuacion no forman parte de la respuesta para este caso
practico:

Resumen del rendimiento financiero:

31/12/20X1 31/12/20X2 31/12/20X3 31/12/20X4 31/12/20X5
u.m. u.m. u.m. u.m. u.m.

Ingresos de 66.667 (©) 245.833 (€) 823.864 (9) 690.559 () 673.077 (O

actividades

ordinarias

Gastos (50.000) (®)  (200.000) () (750.000) (f) (926.923) (N+()  (623.077) (K)-0)

Ganancia 16.667 45.833 73.864 (236.364) 50.000

Resumen de la situacion financiera: 31/12/20X1  31/12/20X2  31/12/20X3 31/12/20X4  31/12/20X5
u.m. u.m. u.m. u.m. u.m.

Costos acumulados incurridos hasta 50.000 250.000 1.000.000 1.900.000 2.550.000
la fecha
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Ganancia (pérdida) acumulada hasta 16.667 62.500 136.364 (100.000) (50.000)
la fecha
Certificaciones acumuladas hasta la (55.000) (300.000) (1.255.000) (2.200.000) (2.500.000)
fecha
Importe bruto adeudado (al) por
el cliente por trabajo realizado 11.667 12.500 (118.636)  (400.000) -

segln un contrato(®)
(@) El saldo de esta cuenta al final del periodo contable se presenta como el importe adeudado por el cliente, si
la cuenta se halla en débito (un activo), o como el importe adeudado al cliente si la cuenta se halla en crédito
(un pasivo).
(b)  Gasto del contrato en 20X1 = 50.000 u.m. (costo incurrido en 20X1).

(¢) Ingresos de actividades ordinarias del contrato en 20X1 = precio fijado en el contrato x porcentaje de
terminacion. 2.000.000 u.m. (precio fijado en el contrato) x [50.000 u.m. (costos acumulados incurridos hasta
la fecha) + 1.500.000 u.m. (costos totales esperados)] (porcentaje de terminacion) = 66.667 u.m. de ingresos
de actividades ordinarias del contrato reconocidos en 20X1.

(d) Gasto del contrato en 20X2 = 250.000 u.m. (costos acumulados incurridos hasta la fecha) menos
50.000 u.m. (costo incurrido en 20X1) = 200.000 u.m. (costo incurrido en 20X2).

(e) Ingresos de actividades ordinarias del contrato en 20X2 = precio fijado en el contrato x porcentaje de
terminacion menos ingresos de actividades ordinarias del contrato en 20X1. 2.000.000 u.m. (precio fijado en
el contrato) x [250.000 u.m. (costos acumulados incurridos hasta la fecha) + 1.600.000 u.m. (costos totales
esperados)] (porcentaje de terminacion) menos 66.667 u.m.(®) = 245.833 u.m.

(f) Gasto del contrato en 20X3 = 1.000.000 u.m. (costos acumulados incurridos hasta la fecha) menos
50.000 u.m. (costo incurrido en 20X1) menos 200.000 u.m. (costo incurrido en 20X2) = 750.000 u.m. (costo
incurrido en 20X3).

(9) Ingresos de actividades ordinarias del contrato en 20X3 = precio fijado en el contrato x porcentaje de
terminacion menos ingresos de actividades ordinarias del contrato en 20X1 menos ingresos de actividades
ordinarias del contrato en 20X2. 2.500.000 u.m. (precio fijado en el contrato) x [1.000.000 u.m. (costos
acumulados incurridos hasta la fecha) + 2.200.000 u.m. (costos totales esperados)] (porcentaje de
terminacién) menos 66.667 u.m.(¢) menos 245.833 u.m.(®) = 823.864 u.m.

(h) Gasto del contrato en 20X4 = 1.900.000 u.m. (costos acumulados incurridos hasta la fecha) menos
50.000 u.m. (costo incurrido en 20X1) menos 200.000 u.m. (costo incurrido en 20X2) menos 750.000 u.m.
(costo incurrido en 20X3) = 900.000 u.m. (costo incurrido en 20X4).

() Ingresos de actividades ordinarias del contrato en 20X4 = precio que figura en el contrato x porcentaje de
terminacion menos ingresos de actividades ordinarias del contrato en 20X1 menos ingresos de actividades
ordinarias del contrato en 20X2 menos ingresos de actividades ordinarias del contrato en 20X3.

2.500.000 u.m. (precio que figura en el contrato) x [1.900.000 u.m. (costos acumulados incurridos hasta la
fecha) + 2.600.000 u.m. (costos totales esperados)] (porcentaje de terminaciéon) menos 66.667 u.m.(¢) menos
245.833 u.m.(®) menos 823.864 u.m.(9) = 690.559 u.m.

() (100% menos 73,077%(M) porcentaje de terminacion ya reconocida) = 26,923%. 26,923% x (2.600.000 u.m.
de costos totales esperados del contrato menos 2.500.000 u.m. de precio que figura en el contrato (incluida
la variacién)) = 26.923 u.m. de pérdida esperada acumulada en 20X4 relacionada con actividades futuras del
contrato.

(k)  Gasto del contrato en 20X5 = 2.550.000 u.m. (costos acumulados incurridos hasta la fecha) menos
50.000 u.m. (costo incurrido en 20X1) menos 200.000 u.m. (costo incurrido en 20X2) menos 750.000 u.m.
(costo incurrido en 20X3) menos 900.000 u.m. (costo incurrido en 20X4) = 650.000 u.m. (costo incurrido en
20X5).

() Ingresos de actividades ordinarias del contrato en 20X5 = precio que figura en el contrato x porcentaje de
terminacion menos ingresos de actividades ordinarias del contrato en 20X1 menos ingresos de actividades
ordinarias del contrato en 20X2 menos ingresos de actividades ordinarias del contrato en 20X3 menos
ingresos de actividades ordinarias del contrato en 20X4. 2.500.000 u.m. (precio que figura en el contrato) x
[2.550.000 u.m. (costos acumulados incurridos hasta la fecha) + 2.550.000 u.m. (costos totales esperados)]
(porcentaje de terminacién) menos 66.667 u.m.(¢) menos 245.833 u.m.(®) menos 823.864 u.m.(9) menos
690.559 u.m.() = 673.077 u.m.

(m) 1.900.000 u.m. de costos acumulados incurridos hasta la fecha + 2.600.000 u.m.de costos totales
esperados = 73,077% completado al 31 de diciembre de 20X4.
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Modulo 23: Ingresos de Actividades Ordinarias o

Respuesta al caso practico 2: Parte B

Notas:

En este ejemplo (parte 2), los términos del acuerdo y todos los hechos y circunstancias que lo
rodean indican que el acuerdo no es un contrato de construccion. El acuerdo es un contrato a
término que proporciona al comprador un activo en la forma de un derecho para adquirir, usar y
vender el yate terminado en una fecha posterior, y una obligacién de pagar el precio de compra
de acuerdo con sus condiciones. Aunque el comprador pueda ser capaz de transferir su
participacion en el contrato a término a terceros, la entidad mantiene el control y los riesgos y
recompensas significativos de la propiedad del trabajo en proceso en su estado actual hasta que
el yate terminado sea transferido. Por ello, los ingresos de actividades ordinarias deben
reconocerse s6lo cuando todos los criterios del parrafo 23.10 se cumplan (a la terminacion en
este ejemplo).

Respuesta:
En 20X1

Dr Inventarios. Yate 50.000 u.m.
Cr Efectivo 50.000 u.m.

Para reconocer el costo incurrido en la construccion del inventario: yate.

En 20X2
Dr Efectivo 300.000 u.m.
Cr Pasivo. Anticipo del cliente 300.000 u.m.

Para reconocer pagos recibidos del cliente en 20X2.

Dr Inventarios. Yate 200.000 u.m.
Cr Efectivo 200.000 u.m.

Para reconocer el costo incurrido en la construccién del inventario: yate.

En 20X3
Dr Efectivo 955.000 u.m.
Cr Pasivo. Anticipo del cliente 955.000 u.m.

Para reconocer pagos recibidos del cliente en 20X3.
Dr Inventarios. Yate 750.000 u.m.

Cr Efectivo 750.000 u.m.

Para reconocer el costo incurrido en la construccién del inventario: yate.
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En 20X4
Dr Efectivo 545.000 u.m.
Cr Pasivo. Anticipo del cliente 545.000 u.m.

Para reconocer pagos recibidos del cliente en 20X4.

Dr Inventarios. Yate 900.000 u.m.
Cr Efectivo 900.000 u.m.

Para reconocer el costo incurrido en la construccién del inventario: yate.

31 de diciembre de 20X4

Dr Resultados. Deterioro del valor del inventario 100.000 u.m.@
Cr Inventarios. Yate 100.000 u.m.

Para reconocer la pérdida por deterioro del valor respecto de un contrato oneroso por la venta a plazo de un yate.

En 20X5
Dr Efectivo 700.000 u.m.
Cr Pasivo. Anticipo del cliente 700.000 u.m.

Para reconocer pagos recibidos del cliente en 20X5.

Dr Inventarios. Yate 650.000 u.m.
Cr Efectivo 650.000 u.m.

Para reconocer el costo incurrido en la construccién del inventario: yate.

Dr Inventarios. Yate 50.000 u.m.
Cr Resultados. Reversién del deterioro del valor de los 50.000 u.m.
inventarios del periodo anterior

Para reconocer la reversion del deterioro del valor del inventario del periodo anterior: yate.

Dr Pasivo. Anticipo del cliente 2.500.000 u.m.®

Cr Resultados. Ingresos de actividades ordinarias 2.500.000 u.m.

Para reconocer ingresos de actividades ordinarias por la venta del yate y la extincién del pasivo al cliente en
20X5.

Dr Resultados. Costo de los bienes vendidos 2.550.000 u.m.
Cr Inventarios. Yate 2.550.000 u.m.
Para dar de baja el inventario vendido.

Los célculos y las notas explicativas a continuacién no forman parte de la respuesta para este caso
préactico:

(@) 2.500.000 u.m. de precio de venta menos 700.000 u.m. de costos esperados para terminar = 1.800.000 u.m.
de precio de venta menos costos necesarios para terminar. 1.900.000 u.m. de importe en libros menos
1.800.000 u.m. de precio de venta menos costos necesarios para terminar = 100.000 u.m. de pérdida.

(b) 2.000.000 u.m. de precio fijado en el contrato original + 500.000 u.m. de variacién = 2.500.000 u.m.
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