Prospectum®

Certificacion
SDR LATAM

Profesional SDR mencion
Inteligencia Artificial Aplicada
a B2B

Sobre el Programa

Prospectum® forma a los y las nuevos/as
especialistas en prospeccion B2B. Es la
primera academia certificada en espaiiol
especializada 100% en el rol de Sales
Development Representative (SDR) para
paises de habla hispana. Nuestro enfoque
combina metodologias modernas como ABM
y Prospeccién Predictiva con herramientas
digitales, automatizacion  comercial e
inteligencia artificial aplicada a ventas.

Prospectum® promueve la especializacion
de roles segln la metodologia Predictable
Revenue. Por lo tanto, el SDR no es
considerado un vendedor de ciclo completo,
sino un especialista en generacién de
oportunidades comerciales.

Formamos SDRs competentes en
prospeccién consultiva B2B con dominio de
herramientas digitales e I|A generativa
aplicada.

35 hrs de clases y talleres
practlcos online sincronicos
> 7 semanas ¥ Certificacion

> Material y herramientas

> Casos practicos

Perfil de Egreso

Prospeccion B2B Multicanal
Conocimiento profundo del ciclo de comercial
B2B y dominio de técnicas multicanal para la
generacién de oportunidades comerciales.

Herramientas Digitales & IA
Capacidad para utilizar CRM nivel experto,
LinkedIn y flujos de inteligencia artificial para
construir y gestionar un pipeline efectivo.

Adaptacion a Equipos Tech-Sales
Preparacion para integrarse a equipos
comerciales modernos con enfoque en
tecnologia, automatizacién y productividad.

Copiloto GPT Experto

Dominio del uso de agentes GPT
personalizados para potenciar desempefio
y eficiencia en procesos comerciales.

Prospeccion & Conexion Ejecutiva
Criterios solidos para calificar prospectos y
conectar efectivamente con tomadores de
decision.
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Cronograma curricular

(2% Modalidad ‘ﬁ Horas

Modalidad Online (Latinoamérica y El curso contempla 35 horas de clases
Espaia): Sesiones sincronicas via lectivas sincrénicas, distribuidas en 7
plataforma virtual. semanas (5 hrs por semana).

Modalidad Presencial (Concepcidon y
Santiago, Chile): Version ejecutiva
intensiva, sujeta a calendario y cupos
limitados.

Las sesiones se realizaran los dias
jueves en horario PM y sabados en
horario AM.

a2 EquipoDocente

Director del Programa - Jorge Oliva
Autor del método Prospectum®, Consultor en prospeccion B2B e
|A aplicada

El equipo docente esta conformado por profesionales con trayectoria tanto académica
como profesional, y una sélida experiencia en inteligencia artificial, marketing digital y
prospeccion comercial. Su perfil mixto garantiza una formacién actualizada, aplicada y
alineada con las demandas reales del entorno profesional.

¢ Inteligencia Artificial: Dominio en IA generativa y analitica predictiva con enfoque
aplicado.

e Ventas y Marketing: Experiencia en automatizacién y estrategias de conversion
multicanal.

e Prospeccion B2B: Desarrollo de metodologias para optimizar la captaciéon de
clientes usando tecnologia.
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Contenidos SDR Prospectum®

i)
of%o Metodologia de aprendizaje activo

El programa contempla desafios semanales con retroalimentaciéon docente,
trabajo aplicado a datos reales y espacios de mentoria grupal. Se fomenta la
participacién activa en dinamicas colaborativas, junto con la asistencia a talleres
practicos en vivo sobre herramientas de inteligencia artificial aplicada.

Cada estudiante tendra acceso a un Agente GPT Copiloto, junto con Prompts
Alpha integrados para asistir en cada etapa del ciclo de prospeccién comercial.
Este copiloto guia al estudiante en la practica, mejora la productividad y refuerza la
autonomia del SDR frente a tareas criticas.

Contenidos SDR Prospectum®

Este programa considera 35 horas efectivas clase sincrénicas distribuidas en 6
modulos integrados que se dictan en el transcurso de 8 semanas, incluyendo el
proyecto final y presentacion final.

Etapa 1: Fundamentos Etapa 2: Inteligencia de Datos
Estratégicos y Posicionamiento y Preparacioén del Terreno
del Rol SDR Comercial

Etapa 3: Disefio de Secuencias y Etapa 4: Ejecucion Multicanal y

Playbooks Conversacionales Tacticas de Contacto Efectivo

Etapa 5: Calificaciéon, Objeciones Etapa 6: IA Aplicada al Rol SDR
y Agendamiento con Decisores BigData + LLM + IA Generativa

Certificacion Oficial SDRLATAM | jorgeoliva.ai
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Contenidos SDR Prospectum®

Malla de contenidos basada en el método Prospectum®:

Etapa 1: Fundamentos Estratégicos y Posicionamiento del Rol SDR

1. Evolucion y demanda del rol SDR en LATAM

2. Introduccion a ABM, Predictable Revenue y Sandler

5 hrs lectivas
(4 base +1

3. Definicion del Cliente Ideal (ICP) y Segmentacion de mercado oractioa)

4. Uso de IA para la segmentacion y analisis de mercado

5. Matriz de Nichos y Mapas de Cuentas

Etapa 2: Inteligencia de Datos y Preparacion del Terreno

Comercial

1. Fundamentos de scraping ético y privacidad de datos

2. Automatizacion de scraping con IA 7 hrs lectivas
(6 base +1
3. Construccion de bases de datos inteligentes y filtros predictivos practica)

4. Validacion de datos, enriquecimiento y scoring con Matriz de Insights

Etapa 3: Diseno de Secuencias y Playbooks Conversacionales

1. Principios de copywriting consultivo (Sandler + ABM)

2. Guiones personalizados por industria y Buyer Persona 6 hrs lectivas
(5 base +1
3. Plantillas IA y Prompts Alpha aplicados a la prospeccion préactica)

4. Automatizacion de cadencias con Make y CRM
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Contenidos SDR Prospectum®

Malla de contenidos basada en el método Prospectum®:

Etapa 4: Ejecucion Multicanal y Tacticas de Contacto

1. Uso practico de CRM (HubSpot) y LinkedIn Navigator

2. Tacticas de contacto efectivo: WhatsApp Business y Email 6 hrs lectivas
(5 base +1
3. Llamadas 2.0: estructura del llamado y entrenamiento con feedback practica)

4. Automatizacion de flujos multicanal

Etapa 5: Calificacion, Objeciones y Agendamiento con

Decisores

1. Criterios y metodologia de calificacion Prospectum®

2. Rubricas de evaluacion de oportunidades 5 hrs lectivas
(4 base +1
3. Entrenamiento Sandler: manejo de objeciones y cierres suaves practica)

4. Agenda efectiva: microcompromisos y tacticas de seguimiento

Etapa 6: IA Aplicada al Rol SDR

1. ChatGPT avanzado para prospeccion B2B

2. Creacion de copilotos GPT y asistentes personalizados 6 hrs lectivas
(5base +1
3. Automatizacion de tareas SDR con |A practica)

4. Webscraping, enriquecimiento y flujos inteligentes

Proyecto final: Disefio de pipeline real + feedback

Presentacion final
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Informacion General

Certificacion y validacion

> Al completar esta certificacion, recibiras un diploma digital autenticado.
> Con menciones oficiales en:

e |A Generativa Aplicada a Ventas B2B

e CRM HubSpot para Gestion Comercial

e LinkedIn Sales Navigator para Prospeccién Avanzada

Requisitos para Certificacion:
e Asistencia minima del 75% sobre el total de horas sincrénicas.
e Aprobacién del quiz de cada médulo con nota minima 4.0.

Perfil de participantes y requisitos

Perfil recomendado:
e Personas con interés en ingresar al mundo de las ventas B2B consultivas.
e SDRs en ejercicio que deseen certificar y actualizar sus competencias.
e Profesionales en transicion laboral hacia areas comerciales digitales.

Requisitos:

e Completar el formulario de postulacion con los datos personales requeridos.
(imagen de cédula identidad/pasaporte, otros)

e Realizar el pago del curso a través de los medios habilitados.

e No se requiere experiencia previa, aunque se valoran habilidades comunicacionales
y manejo basico de herramientas digitales.

e Contar con acceso a un computador con conexion estable a Internet.

e Comprometerse a participar activamente en las sesiones en vivo.
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Informacion General

Valor

e Valor preferencial: USD 245 para los primeros 30 inscritos hasta el 30 julio. Inicio
del programa en agosto 2025.
e Valor oficial desde desde septiembre: USD 490

Formas de pago

e Tarjeta de crédito en 12 cuotas sin interés (sujeto a emisor)
e Tarjeta de débito

e Transferencia bancaria segura

e Emision de factura exenta de IVA, si se requiere

*Este programa esta sujeto a un numero minimo de personas matriculadas para dictarse. Por razones
de fuerza mayor, podrian producirse modificaciones en la programacion, el equipo docente o el formato
del curso, las cuales seran oportunamente comunicadas por el equipo coordinador.

Fechas claves

Fecha de inicio curso: XX de agosto de 2024
Fecha cierre postulaciones: xx de agosto de 2024.
Correo para consultas: administracion@prospectum.cl

Proceso admision

Las personas interesadas deberan completar el formulario de postulacién. Una vez
validados sus documentos, se le enviara el enlace para realizar el pago.
Posteriormente, su matricula quedard confirmada al firmar la aceptacion de los
términos y condiciones del curso.

Prospectum®

Certificacion SDR LATAM

Certificacion Profesional SDR, Mencion Inteligencia Artificial Aplicada a B2B

POSTULA Y MATRICULATE HOY
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