Nucleo
Desel uﬁ_JLg-rama;z Lo
Emprasarial




Equipes Multidisciplinares
de profissionais

Ninho N7 - Nucleo de Desenvolvimento experientes e treinados
Empresarial € um Projeto de em solucoes Nos mais
Incubadora e reestruturacao, visando a variados setores.
aceleracao, crescimento e inovacao de

Pequenas e Medias Empresas . O

Projeto € inovador e diferenciado das
demais incubadoras, a prioridade € a
estruturacao da departamentalizacao e
O crescimento exponencial das
demandas administrativas, financeira,
marketing e comercial que trara
liquidez a toda operacao do cliente.

odo Planejamento
Estrategico e definidos
com o cliente para
execucao N0s MINIMOoS
detalhes.
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Administracao

Financeiro

Tributario

Marketing

Comercial

Treinamento e
Desenvolvimento

Inovacao

Uma Administracao alinhada com os
departamentos da empresa e
estratégias bem definidas.

A balanca do financeiro deve estar
estruturada com um BPO eficiente
ligado diretamente com os
investimentos, vendas, estoque e
novos negocios.

Um Planejamento Tributario que faca a
empresa crescer, transformando
impostos em impulsionamento para o
crescimento.

Marketing atualizado com as
ferramentas digitais, num formato 6.0
e incorporar projecdes de ecommerce
e divulgacdes globais.

Equipe comercial preparada e treinada
para atendimentos digitais com
eficiéncia e metas bem definidas

Com as dificuldades de profissionais
qualificados em varios segmentos,
entendemos que a melhor op¢ao é
treinar e desenvolver o melhor para
sua empresa.

O mundo empresarial depende de
agilidade e eficiéncia, entao ter
sistemas, IA e conexdes inovadoras faz
toda diferenca



CONSELHEIROS, MENTORES E
CONSU LTORES

;! -l" X2 Joice Bispo, Mentora Comercial Especializada em Vendas Online,,
N \1 B mentora comercial com 22 anos de experiencia no mercado de vendas,
4 .,;‘:':)VT N especialmente no atacado de confeccao. Minha especialidade e
/ capacitar vendedores para se destacarem no ambiente digital, utilizando
o WhatsApp como uma ferramenta poderosa de vendas.
Ao longo da minha carreira, desenvolvi e implementel o metodo "De
Vendedor a Consultor Realizado®, que ja audou mais de 600
profissionais a transformarem suas abordagens e alcancarem resultados
significativos.

Joice Bispo

Jota Roberto, CEO da Manager Networking empresa que a 24 anos vem
promovendo Networking e Business nas Micro, Pequenas e Medias
Empresa, especialista em Organizacao e reestruturacao de empresa,
escritor do Livro Onde esta o Meu Cliente e Criador, Palestrante, Mentor
de grandes empresarios nos mais variados segmentos. Apresentador e
Colunista do Empresas e Negocios.

Conselheiro dos Nucleos de Desenvolvimento das Sub - Prefeituras do
Itaim Paulista e Capela do Socorro e Criador do Projeto Ninho N7, sob

Gestao da Manager Networking. Jota Roberto




CONSELHEIROS, MENTORES E
CONSULTORES

Felipe Fogaca Levi Borges Tatiana Bassi Viktor Meira
Felipe Fogaca, Levi Borges, Conselheiro Tatiana Bassi, Socia do Viktor Meira, Consultor
especialista em escalar Empresarial, estrategista Clube dos Executivos, empresarial, especialista
negocios atraves de organizacional e de Assessora Comercial, em Processos e sistemas,
tecnologias digitais e processos. Especialista na Relacdes Publicas, reestruturou grandes
Inteligencia Artificial com area téxtil expertise em Networking empresas no Brasil como
atuacgao no Brasil e Conselheiro Geral do e relacoes empresariais. Grupo Fasano, Zara, M
Alemanha. Ninho N7 Officer,Santa Lola e outras

*Temos Consultores Associados segmentados e equipes Multidisciplinares para compor todos os atendimentos




Ao longo da minha carreira, desenvolvi e implementel o
metodo 'De Vendedor a Consultor Realizado’, que ja
ajudou mais de 600 profissionais a transformarem suas
abordagens e alcancarem resultados significativos. Alem
disso, sou uma das idealizadoras do projeto "Oficina de
Vendedores', onde ofereco formacdoes em Gestao de
Vendas e Gestao de Pessoas, sempre com foco em um
atendimento humanizado e empatico.

"loice Bispo”

"Jota Roberto elevou minha empresa para outro
patamar, hoje e vista como referencia’
Marcio Santos, CEO da Energy Renovavel

'‘Quando Jota Roberto disse que iria mudar minha
empresa de lugar e reestruturar todos departamentos,
disse voce esta louco... mas em menos de 06 meses o0s
resultados apareceram. Hoje estamos com mais de

200.000 Beneficiarios.”
Dr. C.L. Operadora de Saude - B.S.

Nosso objetivo era crescer, ser referencia no mercado da
construcao. A Marta criou um plano de acoes comercial e

triplicamos o nosso faturamento em apenas 3 meses.
Miguel, CEO da BeHaut

A Marta transformou a Gestdo de Pessoas da minha
Lelloeira. Atraves da sua metodologia, estrategias e
ferramentas Implementou  sistema automatizado, KPIs,
otimizou o processo da operacao.

Profissionalizou 0 hegocio e com ISSO A empresa cresceu muito,
mesmo em meio a pandemia.

Paulo Horto, CEO da Programa LeilGes

Reestruturel empresas de varios segmentos como
Operadoras de Planos de Saude, Clinicas de Estetica,
Corretoras de Seguros, Clinicas de Ortodontia, Energia
Renovavel e muitos cases em segmentos variados..

380 Planejamentos Estrategicos para empresa, 4800
Vendedores Treinados, Palestras para centenas de
Empresarios. Dezenas de Mentorias, Consultorias pessoais e

empresariais. 'yOl'G Roberto"

8 Testemunhos de nossos Consultores, Mentores e Conselheiros Empresariais. Os nomes nao revelados, sdao devido a

Complaince




OS DEPARTAMENTOS

ADMINISTRACAO ; COMERCIAL
CRM, Sistemas Integrados, Vendas, Contencao,
LGPD, Juridico, RH e demais Prospeccao e demais

FINANCEIRO . MARKETING
Contabil, BPO, Leads, Criacao, Campanhas,
Investimentos, Tributario e Lancamento de produtos
demails

'Os Departamento O @

> & § Os sub-departamentos sao

~ : - = | definidos de modos
sdo interligados | L 7 3l personalizados, sendo uns mais
° | ' outros menos dependendo da
C,O.m 4> eqUIPeS" | | |IHEH|]| i | ﬂ operacdo ou segmento.
Fisicas e On-line |



ANALISE VIA FONTES SEBRAE

60%

Das empresas fecham Aumento no numero Empresas que
em 05 anos de sua de empresas de 2023 conseguem ter sucesso
abertura para 2024 com Incubadoras e
Consultorias
especializadas




ESTRATEGIAS

Novo Braindstorrn Estruturacao Comercial

Administracao Consolidada Marketing 6.0
Posicionamento Fiscal e Tributario Estrategia de Expansao Inovacao
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DEPARTAMENTALIZACAO
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NINHO - N7 Nucleo de Desenvolvimento Empresarial
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Modelos de Graficos
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BASIC

IDEAL

Consultoria nas areas Administrativa,
Comercial, Financeira e Marketing;

* Diagndstico Empresarial Completo
* Desenvolvimento de Planejamento
Estratégico e acompanhamento por 12
meses.

* Orientacdo, Treinamento,
acompanhamentos dos gestores dos
departamentos e colaboradores.

* Visita mensal

* Atendimentos On-line (HC)

* Relatdrios Quinzenais

* Reunides com Diretoria e sécios
mensais

- Desconto nos 03 primeiros meses.

Compdem todos servicos do Plano Basic
+ 0S seguintes:

* Departamento suporte externo de
departamento (Formato de Incubadora a
Empresa nao precisa ter os
departamentos internamente, apenas
assistentes para repasse de informacdes
no sistema)

* Criacdo e estruturacao de Marketing
Digital (WhatsApp Business e campanhas
de vendas)

* BPO Financeiro

* Gestao de contratos e riscos

- Desconto nos primeiros 06 meses

SUCESS

Compdem todos servicos do Plano Basic
+ |deal + os seguintes:

* Implantacao de sistemas avangados
* Consultor com visitas diarias

* Gestdo Contabil e Tributaria

* Gestao Comercial

* Implantacao de Ecommece

* Selecdo de contratacgdes

* Departamento de Investimentos,
financiamento publicos e privados.

* Gestao online 24h

* Apoio Juridico

- Descontos sob consulta.

Os valores com os referidos descontos serao enviados, pos preenchimento de formularios
do Ninho N7 que enviara proposta personalizada baseada nas informacoes




TIME E
METODOS

Minimo 12 meses prazo de incubacao e
Ou Inovacao

Com os conselheiros e equipes
multidisciplinares

N7 - os 7 Pilares para uma Incubacao e
Reestruturacao de sucesso

) BNDES
SEBRAE EXECUTLIV
Sena | MANAGER




N MARQUE SUA REUNIAO

HOJE MESMO !




CONTATOS

Email.
diretoria@clubedosexecutivos.com.br

' O" @ninho.n7

@managersolucoes

g 11 - 99017-7682

Sao Paulo|SP - Goiania |GO
Brasil



