
Venezuela Brilla: La historia destacada del momento 

Crónicas de Éxito e Inspiración Venezolana para el Mundo 

Introducción: Iluminando la Grandeza Venezolana 

En un esfuerzo por destacar la resiliencia, el talento y el espíritu indomable de los venezolanos, tanto 
dentro como fuera de sus fronteras, se presenta esta crónica. El objetivo es narrar historias que 
inspiren y demuestren la capacidad de los venezolanos para brillar en múltiples disciplinas y 
contextos. Se iniciará con un perfil detallado de una figura contemporánea de gran relevancia, Abel 
Avellán, cuya visión está redefiniendo la conectividad global. Posteriormente, se explorarán las 
trayectorias de otros venezolanos insignes en diversos campos, para finalmente celebrar las historias 
de aquellos héroes cotidianos que, con su trabajo y dedicación, engrandecen el nombre de Venezuela 
en el mundo. Cada narrativa se ha concebido no solo para informar, sino también para optimizar su 
alcance y resonancia a través de estrategias de marketing de contenidos y SEO, asegurando que estas 
historias de excelencia venezolana lleguen a la mayor audiencia posible y generen un impacto positivo 
y duradero. 

I. Abel Avellán: Un venezolano Iluminando el Mundo con Conectividad Global 

A. Perfil de Abel Avellán: El Visionario Detrás de AST SpaceMobile 

Abel Avellán emerge como una figura emblemática del ingenio y la 
perseverancia venezolana en el competitivo escenario tecnológico 
global. Nacido en Venezuela, Avellán cultivó su formación como 
ingeniero en su país natal, graduándose en ingeniería electrónica 
en la prestigiosa Universidad Simón Bolívar. Estos cimientos 
educativos en Venezuela fueron cruciales, dotándole de las 
herramientas y la perspectiva que más tarde le permitirían 
acometer empresas de gran envergadura.    

Su trayectoria profesional temprana incluye una etapa en el gigante 
sueco de las comunicaciones Ericsson. Sin embargo, su espíritu 
emprendedor lo llevó a fundar Emerging Markets 
Communications (EMC), una compañía de servicios de 

comunicaciones por satélite. La venta de EMC en 2016 por la considerable suma de 550 millones de 
dólares no solo representó un hito financiero, sino que también proveyó el capital semilla para su 
proyecto más ambicioso hasta la fecha. Avellán invirtió una parte significativa de estas ganancias para 
fundar AST SpaceMobile en 2017. Esta decisión estratégica evidencia un patrón de reinversión 
inteligente y una escalada en la visión, donde los éxitos pasados se convierten en el combustible para 
innovaciones futuras de mayor alcance. La experiencia acumulada en EMC fue, sin duda, un activo 
invaluable, proporcionando no solo recursos financieros sino también un profundo conocimiento de la 
industria y una credibilidad esencial para atraer talento e inversión.    

Actualmente, Abel Avellán se desempeña como fundador, presidente y CEO de AST SpaceMobile. Su 
empresa está acometiendo la revolucionaria tarea de construir la primera y única red de banda ancha 
celular desde el espacio, con capacidad para operar directamente con teléfonos móviles estándar y 
sin modificar. Esta visión busca eliminar las brechas de conectividad que afectan a miles de millones 
de personas en todo el mundo. El impacto de su trabajo lo ha posicionado como una figura de 



relevancia internacional, reconocido en la lista de multimillonarios de Forbes, ocupando el puesto 
#1408 en 2025 con una edad de 54 años y una fortuna derivada de las telecomunicaciones. 
MarketScreener estimó su participación en AST SpaceMobile en 1.814 millones de dólares al 29 de 
abril de 2025.    

Más allá de las cifras, su labor ha sido reconocida con distinciones como "Ejecutivo de Telepuertos 
Satelitales del Año" en 2017 y su nombramiento en 2024 como comisionado de la Comisión de 
Banda Ancha para el Desarrollo Sostenible de la UIT/UNESCO. Este último nombramiento subraya 
una dimensión de su trabajo que trasciende el mero beneficio empresarial, alineándose con objetivos 
globales de desarrollo y equidad.    

La historia de Abel Avellán es un testimonio del alcance global que puede tener el talento venezolano. 
Su trayectoria, desde su formación en ingeniería en Venezuela hasta liderar una empresa que compite 
con gigantes tecnológicos como SpaceX de Elon Musk y Project Kuiper de Jeff Bezos, es una fuente de 
inspiración. Su misión de conectar al mundo, especialmente a las regiones más desatendidas, resuena 
profundamente con los valores de “Venezuela Brilla”, demostrando cómo la excelencia venezolana 
puede generar un impacto transformador a escala planetaria. Es un venezolano que, en la actualidad, 
está marcando pauta y llevando el nombre de su país de origen a nuevas alturas, literalmente.  

 

"¿Qué es lo que más te inspira del viaje de Abel Avellán?" 

"¿Cómo crees que la tecnología de AST SpaceMobile impactará al mundo?". 

 

B. Profundizando en la Trayectoria de Avellán 

La narrativa de Abel Avellán va más allá de la de un empresario tecnológico 
exitoso; encierra matices que revelan un compromiso con la equidad global 
y una astuta visión para los negocios, todo ello con un sello de ingenio 
venezolano. 

Un aspecto fundamental de la misión de Avellán es la idea implícita de la 
conectividad como un derecho fundamental. Su objetivo declarado es 
ofrecer "conectividad sin interrupciones en cualquier lugar del planeta”, 
con un enfoque particular en los "más de 2.600 millones de personas sin 
acceso estable a internet, principalmente en países emergentes". Esta 
ambición no se limita a una simple expansión de mercado; aborda 
directamente la brecha digital, una de las grandes desigualdades de 
nuestro tiempo. La designación de Avellán como comisionado de la 
Comisión de Banda Ancha para el Desarrollo Sostenible de la UIT/UNESCO refuerza esta 
percepción. Dicha comisión trabaja para promover el acceso a internet como motor del desarrollo 
sostenible. Por lo tanto, su labor con AST SpaceMobile puede interpretarse no solo como una proeza 
tecnológica, sino como una contribución significativa hacia la democratización digital, buscando un 
mundo más conectado y equitativo. Este ángulo eleva su figura y resuena con un público que valora el 
impacto social y el progreso humano, un activo invaluable para la narrativa de “Venezuela Brilla”.    



Otro elemento distintivo es el uso estratégico del capital y la experiencia acumulada en 
emprendimientos previos. La venta de Emerging Markets Communications (EMC) por 550 millones 
de dólares en 2016 fue un punto de inflexión. Avellán destinó una porción de esas ganancias para 
fundar AST SpaceMobile en 2017, demostrando una visión a largo plazo. La "amplia experiencia de 
su empresa anterior" no solo proporcionó el músculo financiero necesario para un proyecto de esta 
magnitud, sino también un conocimiento profundo del sector de las telecomunicaciones satelitales y 
una credibilidad que facilitó la atracción de inversiones y talento. Este patrón de apalancar éxitos 
pasados para acometer desafíos aún mayores es una lección de emprendimiento en sí misma. La 
exitosa fusión SPAC en 2021, que recaudó aproximadamente 462 millones de dólares, y la posterior 
financiación estratégica en 2024 por parte de gigantes como AT&T, Google y Vodafone, son prueba de 
su capacidad para generar confianza en los mercados financieros, una habilidad forjada a través de 
una trayectoria de logros consistentes. Se trata de una historia de cómo escalar la visión y el impacto 
de manera progresiva.    

Finalmente, el "ingenio venezolano" se manifiesta como un elemento central de su identidad y 
éxito. Avellán "nació en Venezuela, donde se formó como ingeniero" en la Universidad Simón 
Bolívar. Aunque posteriormente adquirió la ciudadanía estadounidense y reside en Florida, sus raíces 
educativas y formativas son venezolanas.  

Para una plataforma como “Venezuela Brilla”, cuyo objetivo es "destacar a un venezolano", este 
origen es fundamental. He de subrayar que su formación inicial en Venezuela fue la plataforma de 
lanzamiento para su éxito global refuerza la idea de que el talento y la educación venezolana pueden 
producir innovadores de talla mundial. Su historia puede servir como un poderoso contraargumento a 
percepciones negativas, mostrando el capital intelectual que emana de Venezuela. La narrativa de su 
vida debe, por tanto, vincular sutil pero consistentemente sus logros a sus orígenes venezolanos, 
presentando su éxito no solo como un triunfo personal, sino como un testimonio del potencial 
venezolano y una fuente de orgullo nacional.    

II. Hitos y Futuro de AST SpaceMobile: La Revolución Satelital en Marcha 

La empresa fundada por Abel Avellán, AST SpaceMobile, no es solo una compañía más en el sector 
espacial; representa una apuesta audaz por redefinir cómo el mundo se conecta. Su trayectoria está 
marcada por hitos significativos que validan su tecnología y una visión de futuro que promete 
transformar el acceso a la banda ancha móvil. 

A. La Audaz Visión de AST SpaceMobile 

La misión central de AST SpaceMobile es construir la primera y 
única red de banda ancha celular basado en el espacio que pueda 
operar directamente con teléfonos móviles estándar, sin 
necesidad de hardware especializado o modificaciones en los 
dispositivos de los usuarios. El problema que busca resolver es la 
persistente falta de cobertura móvil universal, una realidad que 
afecta a miles de millones de personas, especialmente en áreas 
rurales, remotas y en países emergentes, donde la infraestructura 
terrestre es escasa o inexistente.    

El enfoque tecnológico de AST SpaceMobile es distintivo y 
ambicioso. Se basa en el despliegue de satélites en órbita terrestre 



baja (LEO) equipados con antenas en fase de gran tamaño, que pueden alcanzar hasta 64 metros 
cuadrados (aproximadamente 693 pies cuadrados). Estas antenas gigantescas, considerablemente 
más grandes que las de competidores como Starlink (se menciona que son hasta 50 veces mayores), 
son clave para permitir una conexión de banda ancha real directamente a los teléfonos celulares en 
movimiento. Mientras muchos sistemas satelitales directos al dispositivo (D2D) se enfocan 
principalmente en servicios de mensajería de texto o conexiones de baja velocidad, AST SpaceMobile 
apunta a ofrecer velocidades de banda ancha capaces de soportar voz y datos, incluyendo 
videollamadas y streaming.  

B. Hitos Clave en la Trayectoria de AST SpaceMobile 

La estrategia de la compañía planea lograr una cobertura global con una constelación relativamente 
pequeña de satélites en comparación con otros sistemas. Se proyecta que solo 90 satélites serían 
necesarios para una cobertura global, una cifra significativamente menor que los miles de unidades 
que requieren redes como Starlink. Esto se debe, en parte, al tamaño y la potencia de sus antenas. La 
empresa opera asociándose con operadores de redes móviles (MNOs) existentes, utilizando su 
espectro terrestre licenciado para ofrecer los servicios satelitales en zonas sin cobertura de torres 
celulares.    

La evolución de AST SpaceMobile desde su fundación en 2017 ha estado marcada por una serie de 
logros cruciales que han validado su tecnología y fortalecido su posición en el mercado.    

• 2019: Lanzamiento del satélite de prueba BlueWalker 1. Este primer satélite sirvió para 
validar los conceptos fundamentales de la tecnología de comunicación directa de satélite a 
smartphone.    

• 2020: Anuncio del acuerdo de fusión SPAC. La empresa anunció su intención de fusionarse 
con New Providence Acquisition Corp., un movimiento estratégico para acceder a los 
mercados públicos y obtener una financiación significativa para el despliegue de su 
constelación de satélites.    

• Abril 2021: Finalización de la fusión SPAC y cotización en Nasdaq (ASTS). Este hito 
proporcionó aproximadamente 462 millones de dólares en ingresos brutos, permitiendo a la 
compañía escalar sus operaciones de desarrollo y fabricación.    

• Septiembre 2022: Lanzamiento exitoso del satélite prototipo BlueWalker 3. Este fue un paso 
crítico. BlueWalker 3, con su antena de matriz en fase de 64 metros cuadrados (693 pies 
cuadrados), es la antena de telecomunicaciones más grande desplegada en la órbita terrestre 
baja hasta la fecha. Su objetivo era probar conexiones directas con teléfonos móviles 
comerciales estándar utilizando frecuencias 3GPP a velocidades 5G.    

• 2023: Primeras conexiones de banda ancha celular 2G, 4G LTE y 5G desde el espacio. A lo 
largo de 2023, AST SpaceMobile logró con éxito las primeras llamadas de voz y datos, 
incluyendo conexiones 2G, 4G LTE y 5G, directamente a teléfonos inteligentes estándar y sin 
modificar. Se demostraron velocidades de descarga de hasta 14 Mbps por canales de 5 MHz 
utilizando el BlueWalker 3. Estas pruebas se realizaron en colaboración con socios clave como 
AT&T, Vodafone y Rakuten Mobile, demostrando la capacidad tecnológica central de la 
empresa.    



• 2024: Financiación estratégica y lanzamiento de los primeros satélites comerciales. A 
principios de 2024, la compañía aseguró una importante financiación estratégica, incluyendo 
inversiones de AT&T, Google y Vodafone, recaudando aproximadamente 206.5 millones de 
dólares en nuevo financiamiento agregado. Esto no solo reforzó la confianza de la industria, sino 
que también proveyó fondos para los lanzamientos iniciales de sus satélites comerciales. 
Posteriormente, el 18 de septiembre de 2024, SpaceX lanzó los primeros cinco satélites 
comerciales de AST SpaceMobile, denominados BlueBird 1-5, desde Cabo Cañaveral a bordo 
de un cohete Falcon 9. Cada uno de estos satélites desplegará una antena de matriz en fase de 
10 metros de diámetro.  

Estos hitos demuestran una progresión constante desde la prueba de concepto hasta el inicio del 
despliegue comercial, superando desafíos técnicos y asegurando el respaldo financiero y de socios 
estratégicos. 

C. Impacto Potencial y Desafíos Futuros 

El potencial de la tecnología de AST SpaceMobile es inmenso. Su capacidad para proporcionar banda 
ancha móvil directamente a teléfonos estándar en cualquier lugar del planeta tiene el poder de 
transformar la vida de miles de millones de personas, especialmente en regiones desatendidas y 
países emergentes que actualmente carecen de acceso estable a internet. Esto podría impulsar la 
educación, el comercio, la atención médica y la inclusión digital a una escala sin precedentes. La 
empresa ya ha realizado videollamadas exitosas con celulares que usan redes de Verizon, Vodafone, 
Rakuten y AT&T, demostrando la viabilidad de su servicio.    

Las alianzas estratégicas con operadores de redes móviles (MNOs) como Vodafone, Rakuten Mobile, 
AT&T, y operadores regionales como Telecom y Telefónica son fundamentales para su modelo de 
negocio. Estas colaboraciones no solo proporcionan acceso al espectro necesario, sino que también 
abren canales directos a vastas bases de clientes. La empresa proyecta lanzar 60 satélites más antes 
de que termine 2026, con planes de expansión en Europa y África mediante una alianza con Vodafone.    

No obstante, el camino hacia la plena comercialización global no está exento de desafíos. AST 
SpaceMobile opera en un panorama altamente competitivo, con gigantes como Starlink (SpaceX) y 
Project Kuiper (Amazon) también buscando dominar el mercado del internet satelital, aunque con 
enfoques tecnológicos parcialmente diferentes. Además, el despliegue de una constelación de 
satélites es una empresa intensiva en capital y tecnológicamente compleja, sujeta a los riesgos 
inherentes a las operaciones espaciales y a la necesidad continua de innovación y financiación. La 
empresa ya enfrentó retrasos en la fabricación de paneles solares y antenas para sus satélites 
comerciales, lo que subraya la complejidad de la tarea.    

D. Perspectivas Ampliadas sobre AST SpaceMobile 

Ciertas decisiones y logros han sido particularmente transformadores para AST SpaceMobile, 
moldeando fundamentalmente su dirección y perspectivas. La decisión de salir a bolsa mediante 
una fusión SPAC con New Providence Acquisition Corp. en 2021 fue un momento crucial. No se trató 
solo de la inyección de capital de aproximadamente 462 millones de dólares; esta maniobra elevó 
significativamente el perfil de la compañía, atrayendo una mayor atención de inversores y facilitando 
las asociaciones estratégicas necesarias para su ambiciosa red global de satélites. Esta visibilidad fue 
un catalizador para el crecimiento y la credibilidad en un sector emergente y altamente competitivo.    



El lanzamiento y el éxito de las pruebas del satélite BlueWalker 3 a lo largo de 2023 marcaron un 
importante evento de reducción de riesgos técnicos. Demostrar llamadas de voz y datos directas a 
teléfonos inteligentes no modificados validó la premisa central de su tecnología. Este éxito tangible 
cambió la percepción de la industria, pasando de un concepto teórico a una capacidad probada y 
funcional. Este logro sustenta directamente la declaración de misión, visión y valores fundamentales 
de AST SpaceMobile, Inc., ya que demostró que su enfoque innovador era viable y podía cumplir sus 
promesas.    

Finalmente, la consolidación de asociaciones estratégicas y la obtención de financiación 
adicional en 2024 fueron vitales. Asegurar nuevas inversiones y fortalecer los lazos con los principales 
operadores de redes móviles y gigantes tecnológicos como AT&T, Vodafone y Google a principios de 
2024 no solo proporcionó capital fresco (alrededor de 206.5 millones de dólares combinados), sino 
que también ofreció una validación comercial esencial y vías de acceso al mercado. Estas alianzas son 
cruciales para la adopción de su servicio a gran escala, solidificando su posición mientras se prepara 
para el lanzamiento comercial. Estos momentos no son aislados, sino que forman parte de una 
estrategia cohesiva que ha permitido a AST SpaceMobile avanzar con paso firme hacia su objetivo de 
conectar a los no conectados.   

 


