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📘 Plan Maestro de Implementación Privada 
PEPECHOP™ Franquicias 
Con soporte financiero-operativo a través de The United States of Africa Ltd. 

 

🧭 1. FUNDACIÓN EXITOSA DE LAS 11 FRANQUICIAS 

A. Filosofía de Expansión Progresiva "11 x 1" 

Implementar cada unidad franquiciada de forma individual pero enmarcada dentro de un 
plan madre global, con centralización de herramientas, formación, supervisión y 
transferencias. 

B. Secuencia de Ejecución 

Orden Ciudad Formato Prioridad 

1 Douala URBAIN Alta 

2 Libreville URBAIN Alta 



3 París PREMIUM Muy Alta 

4 Londres PREMIUM Alta 

5 Nueva York PREMIUM Media 

6 Bruselas URBAIN Media 

7 Dubaï EXPRESS Media 

8 Lagos EXPRESS Alta 

9 Nairobi EXPRESS Media 

10 Johannesburg
o 

URBAIN Media 

11 Toronto PREMIUM Alta 

+1 Flagship 
París 

PREMIUM 
Master 

MUY 
ALTA 

 

🏗️ 2. PLAN DE GESTIÓN OPERATIVA Y CO-GESTIÓN DE 
FRANQUICIAS 



A. Estructura de Apoyo a Franquiciados 

●​ Unidad Central de Gestión: bajo The United States of Africa Ltd.​
 

●​ Sistema de Control y Reportes: plataforma interna de control de stock, ventas, 
marketing, asistencia y KPIs.​
 

●​ Formación Inicial y Continua:​
 

○​ Manual de formación PEPECHOP™ (60h)​
 

○​ Certificación operativa inicial​
 

○​ Módulo continuo (online y presencial cada 6 meses)​
 

B. Modelo de Co-Gestión (Smart Franchise System) 

50% autonomía – 50% supervisión 

●​ Cada franquicia tiene libertad para operar localmente​
 

●​ Se requiere envío mensual de:​
 

○​ Reportes de ventas​
 

○​ Inventario y costos​
 

○​ Reporte financiero​
 

La sede central: 

●​ Proporciona campañas nacionales de marketing​
 

●​ Supervisa cumplimiento de marca​
 

●​ Garantiza proveedores homologados​
 

 



💳 3. INFRAESTRUCTURA FINANCIERA Y 
OPERACIONAL 

A. Pagos y Cobros Digitales 

Gracias a The United States of Africa Ltd. (empresa británica): 

●​ Cobros a través de Stripe, Wise, PayPal, banca online​
 

●​ Cuentas multi-divisa en GBP, EUR, USD, CFA​
 

●​ Uso de cuentas digitales para franquiciados​
 

B. Modelo de Flujos 

●​ Inversión inicial: pago a sede vía transferencia o Stripe​
 

●​ Canon mensual: 6% del CA reportado automáticamente vía TPV​
 

●​ Transferencias de soporte: sede puede enviar fondos o stock con trazabilidad​
 

 

⚖️ 4. MODELO DE ACUERDO DE FRANQUICIA 

(resumen legal estratégico – versión extendida en PDF privado) 

 

📑 Acuerdo Marco de Franquicia PEPECHOP™ 

Partes: 

●​ Franquiciante: The United States of Africa Ltd.​
 

●​ Franquiciado: Persona física o jurídica autorizada​
 

 



📜 Cláusulas Clave del Contrato 

1. Objeto del Contrato 

Concesión del uso de marca, procesos, imagen corporativa, recetas y know-how. 

2. Duración 

5 años renovables automáticamente si se cumplen términos y volumen mínimo de 
facturación. 

3. Pagos 

●​ Canon inicial: €9.900 – €18.500 (según formato)​
 

●​ Regalía mensual: 6% del CA bruto​
 

●​ Fondo de marketing: 1% del CA mensual (opcional)​
 

4. Obligaciones del Franquiciado 

●​ Cumplir estándares de marca​
 

●​ Participar en programas de formación​
 

●​ Proporcionar reportes mensuales​
 

●​ Operar únicamente dentro del territorio concedido​
 

5. Obligaciones del Franquiciante 

●​ Proveer manuales, branding, recetas​
 

●​ Ofrecer asistencia técnica y comercial​
 

●​ Facilitar campañas globales de visibilidad​
 

6. Rescisión y Penalidades 

●​ Incumplimiento de marca o pagos: 30 días para corregir​
 



●​ En caso de reincidencia: rescisión automática​
 

7. Cláusula de Exclusividad Territorial 

Franquiciado tiene exclusividad local mientras mantenga rentabilidad y cumplimiento. 

 

🧩 5. COMPONENTES ESTRATÉGICOS PARA EL ÉXITO 

✅ Manual Operativo General​
 ✅ App interna para comunicación y asistencia​
 ✅ Panel central de control digital​
 ✅ Protocolo de atención al cliente y servicio​
 ✅ Sistema de puntos de fidelización para clientes​
 ✅ Acuerdos marco con proveedores internacionales​
 ✅ Modelo de expansión por microzonas (District Model) 

 

🧠 CONCLUSIÓN DEL PLAN 

Este plan proporciona el marco operativo, financiero, legal y estratégico necesario para 
ejecutar la expansión controlada y efectiva de PEPECHOP™ WORLD a través de sus 
formatos EXPRESS, URBAIN y PREMIUM.​
 El respaldo jurídico y funcional de The United States of Africa Ltd. garantiza trazabilidad, 
solvencia y seguridad de inversión. 

Un movimiento cultural con estructura global. Una marca con alma. Un 
negocio con futuro. 
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