NAPOLEON HILL - PENSE E ENRIQUECA

Talvez nenhum outro " livro de sucesso " influenciou mais pessoas que Napoleon Colina Classico " Pense e Cultive Rich ".
Considerando que é introdugdo em 1937, milhGes de cdpias foram vendidos ao redor do mundo. Ainda permanece um do
topo que vende livros de seu tipo.

Varios meses atras eu me encontrei com uma biografia de audiobook de Colina e era uma aventura de olho-abertura na vida
de um homem cujos dias ndo eram a " navegacgao " lisa que eu sempre tinha assumido que eles eram. Napoleon lutou contra
um miriade de obstaculos ao longo da vida dele muitos dos quais foi tirada por algumas das escolhas mais cedo tinha feito
ele. Eu ndo posso contar o numero de tempos ele se tornou seguindo sem dinheiro e sem dinheiro uma aventura altamente
prospera azedado. A vida pessoal dele estava tdo manchada quanto a vida financeira dele e uns recontando disso poderiam
consumir um livro cheio facilmente. Eu teria pensado que minha descoberta do dele muitas falhas me causariam perder
respeito por ele, e assim duvida a veracidade dos ensinos dele que me influenciaram para mais de vinte anos. Mas é
totalmente o oposto. Tendo escutado as lutas disto o homem muito " humano " me deu uma perspectiva nova inteira de
respeito, temor plano, do resiliéncia incrivel e persisténcia que ele exibiu repetidamente contra as vezes odds volumoso.

Eu entendo agora que ele ndo escreveu sobre alguma " teoria " de como pensar e crescer rico. Ele escreveu de experiéncia
as numerosas experiéncias dele e as experiéncias de América é mais préspero.

Enquanto o observador casual acreditaria que este livro sé é sobre ganhar dinheiro, esses de nds que estudaram isto durante
anos saiba caso contrario. E sobre um modo melhor para viver uma " vida rica ". E isso agradecgo eu que Napoleon deu tanto
dele para que ele pudesse nos deixar com este trabalho incrivel.

CAPITULO 1
INTRODUCAO
O HOMEM QUE " PENSOU " O MODO DELE EM SOCIEDADE COM THOMAS UM. EDISON

VERDADEIRAMENTE, " pensamentos sdo coisas, " e coisas poderosas a isso, quando eles estdo misturados com definiteness
de proposito, persisténcia, e um DESEJO ARDENTE para a traducdo deles/delas em riquezas, ou outros objetos de material.

Um pequeno mais de trinta anos atras, Edwin C. Barnes descobriu como verdadeiro é que os homens realmente PENSAM E
CRESCEM RICO. A descoberta dele ndo ocorreu ao uma se sentando. Veio pouco a pouco, enquanto comegando com um
DESEJO ARDENTE para se tornar um sécio empresarial do grande Edison.

Um das caracteristicas principais de Desejo de Barnes' era que estava definido. Ele quis trabalhar com Edison, n&o para ele.
Observe, cuidadosamente, a descricdo de como ele continuou a traduzir o DESEJO dele em realidade, e vocé tera um
entendendo melhor dos treze principios que conduzem a riquezas. Quando este DESEJO, ou impulso de pensamento, primeiro
flamejado na mente dele que ele estava em nenhuma posicao agir nisto. Duas dificuldades estavam do modo dele. Ele ndo
conheceu Sr. Edison, e ele ndo teve bastante dinheiro para pagar a tarifa de via férrea dele a Laranja, Nova Jersey. Estas
dificuldades eram suficientes ter desencorajado a maioria de homens de fazer qualquer tentativa para levar a cabo o desejo.

Mas o seu ndo era nenhum desejo ordinario! Ele foi determinado para achar um modo para levar a cabo assim o dele deseja
que ele decidiu viajar através de " bagagem cega finalmente, " em lugar de seja derrotado. (Ao uninitiated, significa isto que
ele foi para Laranja de Leste em um trem de frete). Ele se apresentou no laboratério de Sr. Edison, e anunciou ele tinha
vindo entrar em negdcio com o inventor. Falando da primeira reunido entre Barnes e Edison, anos disse Sr. Edison depois, "
Ele se levantou la antes de mim, enquanto se parecendo um passo pesado ordindrio, mas havia algo na expressdo da face
dele que carregou a impressdo que ele foi determinado para adquirir o atras do qual ele tinha vindo. Eu tinha aprendido, de
anos de experiéncia com homens que quando um homem realmente DESEJA tdo profundamente uma coisa que ele esta
disposto apostar o futuro inteiro dele em uma Uunica volta da roda para adquirir isto, ele estd seguro ganhar. Eu lhe dei a
oportunidade que ele pediu, porque eu vi que ele tinha se decidido para estar de pé por até que ele teve sucesso. Eventos
subsequientes provaram que nenhum erro foi cometido ".

Ha pouco o que Barnes jovem disse a Sr. Edison naquela ocasido era longe menos importante que que que ele pensou.
Edison, ele, disse assim! Nao poderia ter sido o aparecimento do homem jovem que o adquiriu o comecgo dele no escritério de
Edison, para isso definitivamente estava contra ele. Era o que ele PENSOU isso contou. Se pudesse ser carregada a
significacdo desta declaracdo a toda pessoa que |€ isto, ndo haveria nenhuma necessidade pelo resto deste livro.

Barnes ndo adquiriu a sociedade dele com Edison na primeira entrevista dele. Ele teve uma chance para trabalhar nos
escritorios de Edison, a um salario muito nominal, trabalhe isso era sem importancia a Edison, mas mais importante a
Barnes, porque lhe deu uma oportunidade para exibir a mercadoria " dele onde o sécio " planejado " dele poderia ver isto.
Meses passaram. Aparentemente nada aconteceu para trazer a meta desejada que Barnes tinha montado na mente dele
como o PROPOSITO PRINCIPAL DEFINIDO dele. Mas algo importante estava acontecendo em mente de Barnes'. Ele
constantemente estava intensificando o DESEJO dele para se tornar o socio empresarial de Edison.



Psicélogos disseram corretamente que " quando a pessoa estiver verdadeiramente pronto para uma coisa, pGe em seu
aparecimento ". Barnes estava pronto para uma associacdo empresarial com Edison, além disso, ele foi DETERMINADO para
PERMANECER PRONTO ATE QUE ELE ADQUIRIU QUE QUE ELE estava BUSCANDO.

Ele ndo disse a ele, " Ah bem, o que é o uso? Eu adivinho eu mudarei minha mente e tentarei para o trabalho " de um
vendedor. Mas, ele disse, " eu vim aqui para entrar em negocio com Edison, e eu realizarei este fim se levar o resto de minha
vida ". Ele quis dizer isto! O que uns homens de histéria diferentes teriam que contar se s eles adotassem um PROPOSITO
DEFINIDO, e se levantaria por aquele propdsito até que teve tempo para se tornar uma obsessdo todos-consumindo!

Talvez Barnes jovem ndo conheceu isto na ocasido, mas a determinagdo de buldogue dele, a persisténcia dele em parado
atras de um Unico DESEJO, foi destinado para ceifar abaixo toda a oposigdo, e traz a oportunidade que ele estava buscando
para ele.

Quando a oportunidade veio, se apareceu em uma forma diferente, e de uma direcao diferente que Barnes tinha esperado.
Isso é um dos truques de oportunidade. Tem um habito astuto de deslizar dentro pela porta dos fundos, e freqlientemente
vem disfarcado na forma de infortlnio, ou derrota temporaria. Talvez isto é por que tantos ndo reconheca oportunidade. Sr.
Edison tinha aperfeigcoado ha pouco um dispositivo de escritério novo, conhecido naquele momento, como o Edison Dictating
Maquina (agora o Ediphone). Os vendedores dele ndo eram entusidsticos em cima da maquina. Eles ndo acreditaram poderia
ser vendido sem grande esforgo. Barnes viu a oportunidade dele. Tinha rastejado quietamente dentro, escondido em uma
maquina olhando esquisita que interessou ninguém mas Barnes e o inventor.

Barnes soube que ele pudesse vender para o Edison Dictating Maquina. Ele sugestionou isto a Edison, e prontamente teve a
chance dele. Ele vendeu a maquina. Na realidade, ele vendeu isto tdo prosperamente aquele Edison lhe deu um contrato para
distribuir e comercializar tudo em cima da nagdo. Fora daquela associagdo de negdcio cresceu o slogan, " Fez por Edison e
instalou por Barnes ".

A alianca empresarial esteve em operagdo para mais de trinta anos. Fora disto Barnes se fez rico em dinheiro, mas ele fez
algo infinitamente maior, ele tem realmente provou aquele pode Pensar e pode Cultivar Rich ".

Quanto dinheiro vivo atual que DESEJO original de Barnes' valeu a ele, eu tenho nenhum modo de saber. Talvez trouxe dois
ou trés milhdes de ddlares para ele, mas a quantia, tudo que que é, fica insignificante quando comparou com o maior recurso
que ele adquiriu na forma de conhecimento definido que pode ser transmudado um impulso intangivel de pensamento em sua
contraparte fisica pela aplicacdo de principios conhecidos.

Barnes literalmente pensamento ele em uma sociedade com o grande Edison! Ele se pensou em uma fortuna. Ele ndo teve
nada que comecar com, exclua a capacidade para SABER o que ELE QUIS, E A DETERMINACAO para SE LEVANTAR POR
AQUELE DESEJO ATE QUE ELE PERCEBEU ISTO. Ele ndo teve nenhum dinheiro para comecar com. Ele teve mas pequena
educacgdo. Ele ndo teve nenhuma influéncia. Mas ele teve iniciativa, fé, e o testamento para ganhar. Ele se fez nimero um
homem com o maior inventor que sempre viveu com estas forgas intangiveis.

Agora, nos deixe olhar para uma situagdo diferente, e estude um homem que teve bastante evidéncia tangivel de riquezas,
mas perdeu isto, porque ele parou trés pés com falta da meta que ele estava buscando.

TRES PES DE OURO

Um das causas mais comuns de fracasso é o habito de deixar quando a pessoa é colhido através de derrota temporaria. Toda
pessoa é alguma vez culpada deste engano. Um tio de R. U. Darby foi pegado pela " febre " de ouro pelos dias de ouro-
pressa, e foi ocidental CAVAR E CRESCER RICO. Ele nunca tinha ouvido que mais ouro foi minado dos cérebros de homens
que alguma vez foi levado da terra. Ele apostou uma reivindicagdo e foi trabalhar com pico e pa. O andamento era duro, mas
a luxdria dele para ouro estava definida.

Depois de semanas de trabalho, ele foi recompensado pela descoberta do ore lustrando. Ele precisou de maquinaria para
trazer o ore a superficie. Quietamente, ele cobriu para cima a mina, repassou os passos dele para a casa dele em
Williamsburg, Maryland, falou para os parentes dele e alguns vizinhos da " greve ". Eles adquiriram dinheiro junto para a
magquinaria precisada, teve isto transportado. O tio e Darby voltaram trabalhar a mina.

O primeiro carro de ore foi minado, e transportou a um fundidor. Os lucros provaram eles tiveram um das minas mais ricas
no Colorado! Alguns mais carros daquele ore clareariam as dividas. Entdo entre a matancga grande em lucros.

Abaixo foi as brocas! Para cima foi as esperangas de Darby e Tio! Entdo algo aconteceu! A veia de ore de ouro desapareceu!
Eles tinham se acabado, e a panela de ouro era nenhum mais longo 1&! Eles perfuraram em, enquanto tentando apanhar a
veia novamente-todo sem proveito desesperadamente.

Finalmente, eles decidiram DEIXAR. Eles venderam a maquinaria para um jogue fora o homem para alguns cem ddlares, e
levou de volta o trem. Alguns " jogam fora " os homens sdo bobos, mas ndo este aqui! Ele chamou um engenheiro mineiro
para olhar para a mina e fazer um pequeno calculando. O engenheiro aconselhou que o projeto tinha falhado, porque os
donos ndo estavam familiarizados com " linhas " de falta. Os célculos dele mostraram que a veia seria achada HA POUCO



TRES PES DONDE O DARBYS tinha DEIXADO de PERFURAR! Isso é exatamente onde foi achado!

O " Jogue fora " o homem levou milhdes de ddlares em ore da mina, porque ele soube bastante para buscar deliberagdo
especialista antes de se render. A maioria do dinheiro que entrou na maquinaria foi obtido pelos esforgos de R. U. Darby que
era entdo um homem muito jovem. O dinheiro veio dos parentes dele e vizinhos, por causa da fé deles/delas nele. Ele
reembolsou todo délar disto, embora ele era anos fazendo assim.

Deseje posteriormente, Sr. Darby recuperou a perda dele muitas vezes em cima de, quando ele fez a descoberta que pode
ser transmudado DESEJO em ouro. A descoberta veio depois que ele entrasse no negdcio de vender seguro de vida.

Se lembrando que ele perdeu uma fortuna enorme, porque ele PAROU trés pés de ouro, Darby ganhou pela experiéncia no
trabalho escolhido dele, pelo método simples de dizer a ele, " eu parei trés pés de ouro, mas eu nunca pararei porque 0s
homens dizem “No ' quando eu Ihes pego que comprem seguro ".

Darby é um de um grupo pequeno de menos que cinqlienta homens que vende mais de um milhdo de ddlares anualmente em
seguro de vida. Ele deve o stickability " dele a licdo que ele aprendeu do quitability " dele no ouro negécio mineiro.

Antes de sucesso entrar na vida de qualquer homem, ele estd seguro se encontrar com muita derrota temporaria, e, talvez,
algum fracasso. Quando derrota colher um homem, a coisa mais facil e mais logica para fazer é DEIXAR. Isso é exatamente o
que a maioria de homens faz.

Mais que quinhentos dos homens mais prdsperos que este pais alguma vez soube, falou para o autor que o maior sucesso
deles/delas veio ha pouco um passo além do ponto ao qual derrota tinha os colhido. Fracasso € um malandro com um senso
agudo de ironia e astucia.

Leva grande delicia tropecando um quando sucesso quase estiver dentro de alcance.
UM CINQUENTA-CENTAVO LICAO EM PERSISTENCIA

Logo apds Sr. Darby o grau dele recebeu da " Universidade de Batidas Duras, " e tinha decidido ganhar pela experiéncia dele
no ouro negdcio mineiro, ele teve a fortuna boa para estar presente em uma ocasido que provou a ele que " Nenhum "
necessariamente ndo signifique nenhum.

Uma tarde ele estava ajudando para o tio dele a moer trigo em um moinho formado velho. O tio operou uma fazenda grande
na qual varios fazendeiros de sharecrop coloridos viveram. Quietamente, a porta foi aberta, e uma crianga colorida pequena,
a filha de um inquilino, entrou e aconteceu o dela perto da porta.

O tio observou, viu a crianga, e latiu asperamente para ela, " o que quer " vocé? Humildemente, a crianga respondeu, " Meu
mammy dizem lhe envie cinqlienta centavos ". " Eu ndo farei isto, " o tio replicou, " Agora vocé corre em casa ". Sah de "
Yas, " a crianga respondeu. Mas ela ndo moveu. O tio prosseguiu com o trabalho dele, assim busily noivaram que ele nao
prestou bastante atengdo a crianga observar que ela ndo partiu. Quando ele observou e a viu ficando parado 13, ele gritou a
ela, " eu lhe disse que fosse em casa! Agora va, ou eu leves um interruptor a vocé ". A pequena menina disse " sah de yas, "
mas ela ndo moveu uma polegada. O tio derrubou um saco de grdo ele estava a ponto de verter no hopper de moinho,
apanhado um aduela de barril, e comegou para a crianga com uma expressdo na face dele que indicou dificuldade.

Darby prendeu o folego dele. Ele tinha certeza ele estava a ponto de testemunhar um assassinato. Ele soube que o tio dele
teve um temperamento feroz. Ele soube que ndo foram supostas as criangas coloridas para desafiar as pessoas brancas
naquela parte do pais.

Quando o tio alcangou a mancha onde a crianga estava parada, ela pisou depressa adiante um passo, observou nos olhos
dele, e gritou ao topo da voz estridente dela, o GOTTA de " MEU MAMMY TEM QUE CINQUENTA CENTAVOS "!

O tio parou, olhou para ela durante um minuto, entdo lentamente p6s o aduela de barril no chdo, ponha a méo dele no bolso
dele, tirou meio um ddlar, e deu isto a ela. A crianca levou o dinheiro e lentamente apoiou para a porta, enquanto nunca
tirando os olhos do homem quem ela ha pouco tinha conquistado.

Depois que ela tinha ido, o tio se sentou em uma caixa e olhou fora a janela em espago para mais de dez minutos. Ele estava
ponderando, com temor, o chicoteando tinha assumido ha pouco ele. Também, Sr. Darby estava fazendo algum pensamento.
Isso foi na primeira vez em toda sua experiéncia que ele tinha visto uma crianca colorida deliberadamente o mestre um
adulto a pessoa branca. Como ela fez isto? O que aconteceu ao tio dele que o causou perder a ferocidade dele e ficar tdo ddcil
quanto um cordeiro? Que poder estranho fez este uso de crianga que fez o dela domine em cima do superior dela? Estes e
outras perguntas semelhantes flamejaram na mente de Darby, mas ele ndo achou a resposta depois até anos, quando ele me
contou a historia.

Estranhamente, a histéria desta experiéncia incomum foi contada a autora no moinho velho, na mesma mancha onde o tio
levou o chicoteando dele. Também, estranhamente eu tinha dedicado quase um quarto de um século ao estudo do poder que
permitiu uma crianga colorida ignorante, analfabeta a conquistar um homem inteligente.



Como nds nos levantamos |a naquele moinho velho mofado, Sr. Darby repetiu a histéria da conquista incomum, e terminou
perguntando, " O que pode fazer vocé disto? Que poder estranho fez aquele uso de crianga que tdo completamente chicoteou
meu tio "?

A resposta para a pergunta dele serd achada nos principios descritos neste livro. A resposta estd cheia e completa. Contém
detalhes e instrugdes suficiente permitir qualquer um a entender, e aplica a mesma forga na qual a pequena crianga tropegou
acidentalmente.

Mantenha seu alerta de mente, e vocé observe exatamente que poder estranho veio ao salvamento da crianga, vocé pegara
um olhar rapido deste poder no préximo capitulo. Em algum lugar no livro vocé achara uma idéia que acelerara seus poderes
receptivos, e coloca a seu comando, para seu proprio beneficio, este mesmo poder irresistivel. A consciéncia deste poder
pode entrar a vocé no primeiro capitulo, ou pode flamejar em sua mente em algum capitulo subseqliente. Pode entrar na
forma de uma Unica idéia. Ou, pode entrar na natureza de um plano, ou um propdsito. Novamente, pode o causar voltar em
suas experiéncias passadas de fracasso ou derrotar, e traz a superficie que alguma licdo pela qual vocé pode recuperar tudo
aquilo vocé perdeu por derrota.

Depois que eu tivesse descrito a Sr. Darby o unwittingly de poder usou pela pequena crianga colorida, ele repassou os trinta
anos dele de experiéncia depressa como um vendedor de seguro de vida, e francamente reconheceu que o sucesso dele
naquele campo era devido, em nenhum grau pequeno, a licdo ele tinha aprendido da crianca.

Sr. Darby mostrou: " toda vez um prospecto tentou me dobrar fora, sem comprar, eu vi aquela crianga que se levanta la no
moinho velho, os olhos grandes dela luzindo em desafio, e eu disse a mim, "I tém gotta fazer esta venda. ' A porgdo melhor
de todas as vendas que eu fiz, foi feito depois que as pessoas tivessem dito “NO '."

Também, ele recordou o engano dele tendo parado sé trés pés de ouro, " mas, " ele disse, " aquela experiéncia era uma
béngdo em disfarce. Me ensinou a continuar mantendo em, ndo importa como duro o andamento pode ser, uma licdo que eu
precisei aprender antes de eu pudesse ter sucesso em qualquer coisa ".

Esta historia de Sr. Darby e o tio dele, a crianca colorida e o ouro mina, indubitavelmente sera lido por centenas de homens
que ganham os dinheiro vendendo seguro de vida deles/delas, e a todos estes, o autor deseja oferecer a sugestdao que Darby
deve a estas duas experiéncias a habilidade dele para vender mais de um milhdo de ddlares de seguro de vida todos os anos.

Vida é estranha, e freqientemente imponderavel! Os sucessos e os fracassos tém as raizes deles/delas em experiéncias
simples. As experiéncias de Sr. Darby eram bastante comuns e simples, contudo eles seguraram a resposta ao destino dele
em vida, entdo eles eram como importante (para ele) como vida isto. Ele ganhou por estas duas experiéncias dramaticas,
porque ele os analisou, e achou a licdo que eles ensinaram. Mas o que do homem que nem ndo tem o tempo, nem a
inclinagdo para estudar fracasso a procura de conhecimento que pode conduzir a sucesso?

Onde, e como ¢é ele para aprender a arte de converter derrota em pedras pisando para oportunidade?

Em resposta para estas perguntas, foi escrito este livro. A resposta pediu uma descricdo de treze principios, mas se lembra,
como vocé leia, a resposta que vocé pode estar buscando, para as perguntas que o causou considerar a estranheza de vida,
pode ser achado em sua propria mente, por alguma idéia, plano, ou propdsito que podem pular em sua mente como vocé
lidas.

Uma idéia sa é tudo aquilo que a pessoa precisa alcancar sucesso. Os principios descreveram neste livro, contenha o melhor,
e 0 mais pratico de tudo aquilo é conhecido, relativo a modos e meios de criar idéias Uteis.

Antes de nos fossemos qualquer adicional em nossa aproximacgdo para a descricdo destes principios, acreditamos ndés que
vocé é intitulado para receber esta sugestdo importante... RIQUEZAS de .WHEN COMECAM a VIR ELES VEM TAO DEPRESSA,
EM TAL GRANDE ABUNDANCIA, DESEJA SABER aquele ONDE ELES tém ESCONDIDO DURANTE TUDO ESSES ANOS MAGROS.

Esta é uma declaragdo espantosa, e ainda mais assim, quando noés levamos em conta a convicgdo popular, que riquezas s6
vém a esses que trabalham duro e longo.

Quando vocé comegar a PENSAR E CRESCER RICO, vocé observara que riquezas comegam com um estado de mente, com
definiteness de propdsito, com pequeno ou nenhum trabalho duro. Vocé, e toda outra pessoa, deveria ser interessado saber
adquirir aquele estado de mente que atraird riquezas. Eu passei vinte e cinco anos em pesquisa, enquanto analisando mais
de 25,000 pessoas, porque eu, também, quis saber " como os homens ricos se tornam aquele modo.

Sem aquela pesquisa, ndo poderia ter sido escrito este livro. Aqui tome conhecimento de uma verdade muito significante,
viz,:

A depressdo empresarial comegou em 1929, e continuou em para um todo o registro de tempo de destruicdo, até algum dia
depois que Presidente Roosevelt entrasse em escritorio. Entdo a depressdo comegou a enfraquecer em nothingness. Da
mesma maneira que eletricista em um teatro eleva as luzes tdo gradualmente que aquela escuriddo é transmudada em luz
antes de vocé perceber isto, assim fez o feitico de medo gradualmente nas mentes das pessoas diminua e se torne fé.



Observe muito de perto, assim que vocé domine os principios desta filosofia, e comece a seguir as instrugdes por aplicar
esses principios, seus estados financeiros comegardo a melhorar, e tudo vocé toque comegard a se transmudar em um
recurso para seu beneficio. Impossivel? Ndo!

Um das fraquezas principais de género humano é a familiaridade do homem comum com a palavra " impossivel ". Ele sabe
todas as regras que ndo trabalhardo. Ele sabe todas as coisas que ndao podem ser feitas. Este livro foi escrito para esses que
buscam as regras que fizeram outros préspero, e esta disposto apostar tudo nessas regras. Uns grandes muitos anos atras eu
comprei um dicionario bom. A primeira coisa que eu fiz com isto era virar a palavra " impossivel, " e nitidamente corta isto
fora do livro. Isso ndo seria uma coisa ininteligente para vocé fazer. Sucesso vem a esses que se tornam SUCESSO
CONSCIENTE.

Fracasso vem a esses que indifferently permitem para eles se tornar FRACASSO CONSCIENTE.

O objeto deste livro é ajudar tudo que buscam isto, aprender a arte de mudar as mentes deles/delas de CONSCIENCIA de
FRACASSO para CONSCIENCIA de SUCESSO.

Outra fraqueza achou em completamente muitos pessoas, é o habito de medir tudo, e todo o mundo, pelas préprias
impressGes deles/delas e convicgdes. Alguns que lerdo isto, acreditard que ninguém pode PENSAR E pode CRESCER RICO.
Eles ndo podem pensar em termos de riquezas, porque os habitos de pensamento deles/delas foram macerados em pobreza,
desejo, miséria, fracasso, e derrota.

Estas pessoas infelizes me fazem lembrar de um chinés proeminente que veio para a América para ser educado de modos
americanos. Ele freqlentou a Universidade de Chicago. Um dia Presidente Harper se encontrou este jovem Oriental no
campus, parou para conversar com ele durante alguns minutos, e perguntou o que tinha o impressionado como sendo a
caracteristica mais notavel das pessoas americanas.

" Por que, " o chinés exclamou, " a inclinacdo esquisita de seus olhos. Seus olhos estdo inclinagdo "! O que dizemos nos sobre
o chinés? NOs recusamos acreditar que que nos ndo entendemos. Nos acreditamos tolamente que nossas proprias limitagdes
sdo a propria medida de limitagdes. Seguramente, os olhos do outro companheiro estdao " inclinagdo, " PORQUE ELES néao
SAO igual a NOSSO PROPRIO. Milhdes de olhar de pessoas as realizacdes de Henry Ford, depois que ele chegou, e o, por
causa da fortuna boa dele, inveja ou sorte, ou génio, ou tudo que que é que eles creditam para a fortuna de Ford. Talvez
uma pessoa em todo cem mil sabe o segredo do sucesso de Ford, e esses que sabem sdo muito modestos, ou muito
relutantes, falar disto, por causa de sua simplicidade. Uma Unica transacdo ilustrara o " segredo " perfeitamente.

Alguns anos atras, a Ford decidiu produzir o dele agora motor de V-8 famoso. Ele escolheu construir uma maquina com os
oito cilindros inteiros lance em um bloco, e ensinou que os engenheiros dele produzissem um designio para a maquina. O
designio foi colocado em papel, mas os engenheiros concordaram, para um homem, que era simplesmente impossivel langar
um oito-cilindro gas maquina bloco em um pedaco.

Ford disse, " Produza de qualquer maneira ". " Mas, " eles responderam, " é impossivel "! " Prossiga, a " Ford comandou, " e
fica no trabalho até que vocé ndo sucede ndo importa quanto tempo é requerido ".

Os engenheiros prosseguiram. Havia nada mais para eles fazerem, se eles fossem permanecer no pessoal de Ford. Seis
meses passaram, nada aconteceu. Outros seis meses passados, e ainda nada aconteceu. Os engenheiros tentaram todo plano
concebivel para levar a cabo as ordens, mas a coisa parecia fora da pergunta; impossivel "!

Ao término do ano a Ford conferiu com as engenheiras dele, e novamente eles o informaram eles tinham achado nenhum
modo para levar a cabo as ordens dele.

" Prossiga certo, Ford " dita, " eu quero isto, e eu terei isto ". Eles prosseguiram, e entdo, como se por um golpe de magia,
fosse descoberto o segredo.

A DETERMINAGAO de Ford tinha ganho mais uma vez!

Esta histéria pode ndo ser descrita com precisdo minuciosa, mas a soma e substancia disto estdo corretas. Deduza disto,
vocé que desejam PENSAR E CRESCER RICO, o segredo dos milhdes de Ford, se vocé puder. Vocé nao tera que parecer muito
distante. A Henry Ford é um sucesso, porque ele entende, e aplica os principios de sucesso. Um destes é DESEJO: sabendo
que a pessoa quer. Se lembre desta histéria de Ford como vocé leia, e escolha as linhas nas quais o segredo da realizagdo
estupenda dele foi descrito. Se vocé puder fazer isto, se vocé puder por seu dedo no grupo particular de principios que
fizeram a Henry Ford rico, vocé pode igualar as realizagdes dele em quase qualquer chamada para a qual vocé é vestido.

VOCE E " O MESTRE DE SEU DESTINO, O CAPITAO DE SUA ALMA, " PORQUE...

Quando Henley escreveu as linhas proféticas, " eu sou o Mestre de meu Destino, eu sou o Capitdo de minha Alma, " ele
deveria nos ter informado que nds somos os Mestres de nosso Destino, os Capitdes de nossas Almas, porque nds temos o
poder para controlar nossos pensamentos.

Ele deveria nos ter falado que o éter no qual esta pequena terra flutua no qual nés movemos e temos nosso ser, € uma forma



de energia que move a um inconceivably taxa alta de vibracdo, e que o éter estda cheio com uma forma de poder universal
que SE ADAPTA a natureza dos pensamentos que nds nossas mentes; e nos, de modos naturais, INFLUENCIA transmudar
nossos pensamentos no fisico deles/delas equivalente.

Se o poeta tivesse nos contado esta grande verdade, nds saberiamos POR QUE E que nds somos os Mestres de nosso
Destino, os Capitdes de nossas Almas. Ele deveria nos, com grande énfase, ter falado que este poder faz nenhuma tentativa
para discriminar entre pensamentos destrutivos e pensamentos construtivos, que nos urgird que traduzamos em
pensamentos de realidade fisicos de pobreza, da mesma maneira que depressa como nos influenciard agir em pensamentos
de riquezas.

Também, ele deveria nos ter falado que nossos cérebros sdo magnetizados com os pensamentos dominando que nés nossas
mentes, e, através de meios com que nenhum homem estd familiarizado, estes " imd " atraem a nds as forcas, as pessoas,
as circunstancias de vida que harmoniza com a natureza de nossos pensamentos dominando.

Ele deveria nos ter falado, que antes de nds podermos acumular riquezas em grande abundancia, nds temos que magnetizar
nossas mentes com intenso DESEJE para riquezas, que nds temos que nos tornar " dinheiro consciente até o DESEJO para
dinheiro nos dirige criar planos definidos por adquirir isto.

Mas, sendo um poeta, e nao filésofo, Henley contente ele declarando uma grande verdade em forma poética, deixando esses
que o seguiram interpretar o significado filoséfico das linhas dele.

Pouco a pouco, a verdade se desdobrou, até isto agora se aparece certo que os principios descreveram neste livro, segure o
segredo de dominio em cima de nosso destino econémico.

Nos estamos agora prontos examinar o primeiro destes principios. Mantenha um espirito de compreensdo, e se lembre como
vocé leia, eles sdo a invencdo de ninguém o homem. Os principios foram juntados das experiéncias de vida de mais de 500
homens que de fato acumulou riquezas em quantias enormes; homens que comegaram em pobreza, com mas pequena
educacdo, sem influéncia. Os principios trabalharam para estes homens. Vocé pode os por trabalhar para seu proprio
beneficio duradouro.

Vocé achara isto facil, ndo duro, fazer.

Antes de vocé leu o proximo capitulo, eu quero que vocé saiba que carrega informacdo efetiva que poderia mudar seu destino
financeiro inteiro facilmente, como tdo definitivamente tem trazido mudangas de proporgdes estupendas a duas pessoas
descritas.

Eu o quero saber, também, que a relagdo entre estes dois homens e mim, é tal que eu ndo pudesse ter levado nenhuma
liberdade com os fatos, até mesmo se eu tivesse desejado fazer assim. Um deles foi meu amigo pessoal mais intimo durante
quase vinte e cinco anos, o outro é meu proprio filho. O sucesso incomum destes dois homens, sucesso que eles atribuem
generosamente ao principio descreveu no proximo capitulo, mais que justifica esta referéncia pessoal como uns meios de
enfatizar o poder longe-arremessado deste principio.

Quase quinze anos atras, eu entreguei o Enderego de Comego em Faculdade de Salem, Salem, West Virginia. Eu enfatizei o
principio descrito no proximo capitulo, com tanto intensidade aquele dos socios da classe se formando destinou
definitivamente isto, e fez isto uma parte da prépria filosofia dele. O homem jovem é agora um Sécio de Congresso, € um
fator importante na administragdo presente. Logo antes este livro foi para o publicador, ele me escreveu uma carta na qual
ele declarou a opinido dele do principio tdo claramente esbogada no préoximo capitulo que eu escolhi publicar a carta dele
como uma introducdo para aquele capitulo. Lhe dd uma idéia das recompensas para vir.

" Meu querido Napoleon:

" Meu servico como um Socio de Congresso que tem me dado uma perspicacia nos problemas de homens e mulheres, eu
estou escrevendo para oferecer uma sugestdo que pode ficar Util a milhares de pessoas merecedoras.

" Com desculpas, tenho que declarar eu que a sugestdo, se agiu em, significara varios anos de trabalho e responsabilidade
para vocé, mas eu sou en-encorajado para fazer a sugestdo, porque eu conhego seu grande amor por fazer servigo (til.

" Em 1922, vocé entregou o endereco de Comego na Faculdade de Salem, quando eu era um member' da classe se
formando. Naquele enderego, vocé plantou em minha mente uma idéia que foi responsavel para a oportunidade eu tenho
que servir as pessoas de meu Estado agora, e sera responsavel, em uma medida muito grande, para qualquer sucesso eu
posso ter no futuro.

" A sugestdo que eu tenho em mente €, que vocé pds em um livro a soma e substancia do endereco que vocé entregou na
Faculdade de Salem, e daquele modo as pessoas de América ddo uma oportunidade para ganhar por seu muitos anos de
experiéncia e associacdo com os homens que, pela grandeza deles/delas, fez para a América a nagdo mais rica em terra.

" Eu recordo, como se seja ontem, a descricdo maravilhosa vocé deu do método por qual a Henry Ford, com mas pequena
instrugdo, sem um ddlar, sem amigos influentes, rosa para grandes alturas. Eu me decidi entdo, até mesmo antes de vocé



tinha terminado sua fala, que eu faria um lugar para mim, ndo importa quantas dificuldades eu tive que sobrepujar.

" Milhares de pessoas jovens terminardo o educando este ano deles/delas, e dentro dos proximos anos. Todo um deles estara
buscando ha pouco tal uma mensagem de encorajamento pratico como o que eu recebi de vocé. Eles quererdo saber onde
virar, o que fazer, ser comegado em vida. Vocé pode lhes falar, porque vocé ajudou resolver os problemas de tantos, muitas
pessoas.

" Se houver qualquer possivel modo que vocé pode dispor fazer tdo grande um servigo, possa eu ofereco a sugestdo que vocé
inclui com todo livro, um de seus Quadros de Analise Pessoais, para que o comprador do livro possa ter o beneficio de um
ego-inventario completo, enquanto indicando, como vocé indicou a mim, exatamente o que estava estando do modo de
sucesso, anos atras.

" Tal um servigo como isto, enquanto proporcionando para os leitores de seu livro um quadro completo, imparcial das faltas
deles/delas e as virtudes deles/delas, significaria a eles a diferenca entre sucesso e fracasso. O servico seria inestimavel.

" MilhGes das pessoas estdo enfrentando o problema de organizar uma vir-parte de tras, por causa da depressdo, agora e eu
falo de experiéncia pessoal quando eu disser, eu sei que estas pessoas sérias dariam boas-vindas a oportunidade para lhe
contar os problemas deles/delas, e receber suas sugestdes para a solugao.

" Vocé sabe os problemas desses que enfrentam a necessidade de comecar por toda parte novamente. Ha milhares das
pessoas na América hoje que gostaria de saber como eles podem converter idéias em dinheiro, as pessoas que tém que
comegar a arranhdo, sem finangas, e recupera as perdas deles/delas. Se qualquer um puder os ajudar, vocé pode.

" Se vocé publicar o livro, eu gostaria de possuir a primeira copia que vem da imprensa, pessoalmente autographed por vocé.
" Com melhores desejos, me acredite,

CAPITULO 2
DESEJO: O PONTO DE PARTIDA DE TODA A REALIZACAO
O Primeiro Passo para Riquezas

QUANDO EDWIN C. Barnes desceu do trem de frete em Laranja, N. ]., mais de trinta anos atrds, ele pode ter se
assemelhado a um passo pesado, mas os pensamentos dele eram esses de um rei!

Como ele fez o espago dele da via férrea localiza a Thomas UM. O escritdério de Edison, a mente dele estava no trabalho. Ele
se viu se levantando na presenca de Edison. Ele se ouviu pedindo para Sr. Edison uma oportunidade para levar a cabo a uma
OBSESSAO CONSUMINDO DE a VIDA dele, um DESEJO ARDENTE para se tornar o sécio empresarial do grande inventor.

Desejo de Barnes' ndo era uma esperanca! N3o era um desejo! Era um agudo, pulsando DESEJO que transcendeu tudo
outro. Estava DEFINIDO.

O desejo ndo era novo quando ele chegou Edison. Tinha sido Barnes' que dominam desejo por muito tempo. No principio,
quando o desejo se apareceu primeiro na mente dele, pode ter sido, provavelmente era, s6 um desejo, mas ndo era nenhum
mero desejo quando ele se apareceu antes de Edison com isto.

Alguns anos depois, Edwin C. Barnes estava novamente antes de Edison, no mesmo escritdrio onde ele conheceu o inventor
primeiro. Este tempo o DESEJO dele tinha sido traduzido em realidade. Ele estava em negdcio com Edison. O SONHO
dominando DE a VIDA dele tinha se tornado uma realidade.

Hoje, as pessoas que conhecem Barnes o invejam, por causa da " vida de fratura " o rendeu. Eles o véem pelos dias do

triunfo dele, sem levar a dificuldade para investigar a causa do sucesso dele.

Barnes teve sucesso porque ele escolheu uma meta definida, colocou toda sua energia, tudo seus dardo poder a, todos seu
esforco, tudo atrds daquela meta. Ele ndo se tornou o sécio de Edison o dia que ele chegou. Ele estava contente comecgar no
trabalho mais servil, contanto que provesse uma oportunidade para dar um passo até mesmo para a meta apreciada dele.
Cinco anos passaram antes da chance que ele tinha estado buscando feito seu aparecimento. Durante todos esses anos nao
um raio de esperanga, ndao um promete de conseguimento do DESEJO dele tinha sido oferecido para ele. Para todo o mundo,
0 exclua, ele se apareceu sé outro dente de engrenagem no Edison roda empresarial, mas na propria mente dele, ELE ERA O
SOCIO DE EDISON TODOS os MINUTOS DO TEMPO, do mesmo dia que ele foi trabalhar 1& primeiro.

E uma ilustragdo notavel do poder de um DESEJO DEFINIDO. Barnes ganhou a meta dele, porque ele quis ser um sdcio
empresarial de Sr. Edison, mais que ele quis qualquer outra coisa. Ele criou um plano por qual atingir aquele propédsito. Mas
ele QUEIMOU TODAS as PONTES ATRAS DELE. Ele se levantou pelo DESEJO dele até que se tornou a obsessdo dominando do
dele vida-e-finalmente, um fato.

Quando ele foi para Laranja, ele ndo disse a ele, " eu tentarei induzir Edison para me dar um trabalho de algum macio ". Ele
disse, " eu verei Edison, e o vestiu nota que eu vim entrar em negdcio com ele.



Ele ndo disse, " eu trabalharei 1 durante alguns meses, e se eu ndo adquirir nenhum encorajamento, eu deixarei e arrumarei
um emprego em outro lugar ". Ele disse, " eu comegarei em qualquer lugar. Eu farei qualquer coisa Edison me diz que faga,
mas antes de eu estar terminado, eu serei o sécio " dele.

Ele ndo disse, " eu manterei meus olhos abrem para outra oportunidade, no caso de eu nao adquiro o que eu quero na
organizacdo " de Edison. Ele disse, ha apenas UMA coisa neste mundo que eu sou determinado para ter, e isso é uma
associacao empresarial com Thomas UM. Edison. Eu queimarei todas as pontes atras de mim, e aposta meu FUTURO INTEIRO
em minha habilidade para adquirir o que eu quero ".

Ele deixou nenhum possivel modo de retirada para ele. Ele teve que ganhar ou perecer!

Isso é ha a historia de Barnes de sucesso! Um tempo longo atrds, um grande guerreiro enfrentou uma situagdo que fez isto
necessario para ele tomar uma decisdo que assegurou o sucesso dele no campo de batalha. Ele estava a ponto de enviar os
exércitos dele contra um inimigo poderoso cujos os homens excederam em numero o proprio dele. Ele carregou os soldados
dele em barcos, velejados ao pais do inimigo, soldados descarregados e equipamento, entdo deu a ordem para queimar os
navios que tinham os levado. Enviando os homens dele antes da primeira batalha, ele disse, " Vocé vé o andamento de
barcos para cima em fumaga. Isso significa que nds ndo podemos deixar estas costas vivo a menos que nés ganhemos! Nds
temos agora nenhum escolha-nds ganhar-ou nés perecemos! Eles ganharam.

Toda pessoa que ganha em qualquer empreendimento deve estar disposta queimar os navios dele e cortar todas as fontes de
retirada. S6 fazendo assim enlate um esteja seguro de manter aquele estado de mente conhecido como um DESEJO
ARDENTE para GANHAR, essencial a sucesso.

A ressaca o grande fogo de Chicago, um grupo de comerciantes estava em Rua Estatal, enquanto olhando para os restos de
fumagem do que tinha sido as lojas deles/delas. Eles entraram em uma conferéncia para decidir se eles tentassem
reconstruir, ou deixa Chicago e recomega em uma segdo mais promissora do pais. Eles alcancaram um decisdo-tudo exclui
para deixar Chicago.

O comerciante que decidiu ficar e reconstruir pontudo um dedo aos restos da loja dele, e disse, " Cavalheiros, naquela
mesma mancha eu construirei a loja de maior do mundo, ndo importa quantas vezes pode queimar completamente.

Isso era mais de cinqlenta anos atras. A loja foi construida. Se levanta hoje, um muito alto monumento para o poder
daquele estado de mente conhecido como um DESEJO ARDENTE, |a. A coisa facil para Marechal Field ter feito, teria sido
exatamente o que os comerciantes da mesma categoria dele fizeram. Quando o andamento era duro, e o futuro parecia
escuro, eles pararam e foram onde o andamento parecia mais facil.

Marque bem esta diferenca entre Marechal Field e os outros comerciantes, porque é a mesma diferenca que distingue Edwin
C. Barnes de milhares de outros homens jovens que trabalharam na organizacdo de Edison. E a mesma diferenga que
distingue praticamente tudo que tém sucesso desses que falham.

Todo ser humano que alcancga a idade de entender do propdsito de dinheiro, deseja para isto. Desejando ndo trardo riquezas.
Mas desejando riquezas com um estado de mente que se torna uma obsessdo, enquanto planejando modos definidos e meios
para adquirir riquezas entdo, e apoiando esses planos com persisténcia que ndo reconhece fracasso, trara riquezas.

O método pelo qual DESEJO para riquezas pode ser transmudado em seu financeiro equivalente, consiste em seis passos
definidos, praticos, viz,: Primeiro. Fixe em sua mente a quantia exata de dinheiro vocé desejo. Somente ndo é suficiente
dizer " eu quero bastante dinheiro ".

Primeiro. Esteja definido sobre a quantia. (H4 uma razdo psicoldgica para definiteness que serd descrito em um capitulo
subsequente).

Segundo. Determine o que vocé pretende dar em troca do dinheiro vocé desejo exatamente. (Ndo ha nenhuma tal realidade
como " algo para nada.)

Terco. Estabeleca uma data definida quando vocé pretender possuir o dinheiro vocé desejo.

Quarto. Crie um plano definido por levar a cabo seu desejo, e comece imediatamente, se vocé esta pronto ou ndo, colocar
este plano em acao.

Quinto. Escreva fora uma declaragdo clara, concisa da quantia de dinheiro que vocé pretende adquirir, nomeie o prazo para
sua aquisicdo, estado o que vocé pretende dar em troca do dinheiro, e descreve o plano pelo qual vocé pretende acumular
isto claramente.

Sexto. Leia sua declaragdo escrita em voz alta, duas vezes diariamente, uma vez logo antes se aposentando a noite, e uma
vez depois de surgir pela manha. COMO VOCE LER-VEJA E SINTA E JA O ACREDITE EM POSSE DE O DINHEIRO.

E importante que vocé siga as instrugGes descritas nestes seis passos. E especialmente importante que vocé observa, e
segue as instrugdes no sexto paragrafo. Vocé pode reclamar que é impossivel vocé se ver de fato em posse de dinheiro "



antes de vocé tenha. Aqui é onde um DESEJO ARDENTE vird a sua ajuda. Se vocé verdadeiramente dinheiro de DESEJO tdo
sutilmente que seu desejo é uma obsessdo, vocé ndo terd nenhuma dificuldade se convencendo que vocé adquirird isto. O
objeto é querer dinheiro, e se tornar tdo determinado para ter isto que vocé SE CONVENCE que vocé tera isto.

n n

Sé esses que sempre se tornam " dinheiro consciente " acumulam grandes riquezas. " Dinheiro que meios de consciéncia
que a mente se tornou tdo completamente saturaram com o DESEJO para dinheiro, aquele ja pode ver o ego da pessoa em
posse disto.

Ao uninitiated que ndo foi educado nos principios de funcionamento da mente humana estas instrugbes podem se aparecer
ndo pratico. Pode ser (til, para tudo que ndo reconhecem o soundness dos seis passos, saber que a informagdo que eles
carregam, foi recebido de Andrew Carnegie que comegou como um trabalhador ordinario no aco moe, mas administrou,
apesar do comecgo humilde dele, fazer estes principios o render uma fortuna de consideravelmente mais que cem milhGes de
dolares.

Pode ser de adicional ajude saber que os seis passos aqui recomendaram foi examinado cuidadosamente pelo recente
Thomas UM. Edison que colocou o selo dele de aprovagdo neles como sendo ndo sé os passos essencial para a acumulagdo de
dinheiro, mas necessario para o conseguimento de qualquer meta definida.

Os passos ndo pedem nenhum " trabalho " duro. Eles ndo pedem nenhum sacrificio. Eles ndo exigem para a pessoa ficar
ridiculo, ou crédulo. Os aplicar pede nenhuma grande quantia de educacdo. Mas a aplicagdo prdspera destes seis passos pede
imaginagao suficiente para permitir a pessoa a ver, e para entender, aquela acumulagdao de dinheiro ndo pode ser deixada a
chance, fortuna boa, e sorte. A pessoa tem que perceber que tudo que acumularam grandes fortunas, primeiro fez uma certa
quantia de sonhar, enquanto esperando, desejando, DESEJANDO, e PLANEJANDO antes de eles adquirissem dinheiro.

Vocé pode bem como saiba, aqui mesmo, que vocé nunca pode ter riquezas em grandes quantidades, A MENOS QUE vocé
possa se trabalhar em um calor branco de DESEJO para dinheiro, e de fato ACREDITA que vocé possuira isto.

Vocé pode bem como saiba, também que todo grande lider, do amanhecer de civilizagdo até o presente, era um sonhador.

Cristianismo é o maior poder potencial no mundo hoje, porque seu fundador era um intenso sonhador que teve a visdo e a
imaginagdo para ver realidades na forma mental e espiritual deles/delas antes de eles tivessem sido transmudados em forma
fisica.

Se vocé ndo ver grandes riquezas em sua imaginacdo, vocé nunca os vera em seu equilibrio de banco. Nunca, na histéria de
América foi |a agora tdo grande uma oportunidade para sonhador praticos como existe. O seis ano colapso econdmico reduziu
todos os homens, substancialmente, para o mesmo nivel. Uma raga nova estd a ponto de ser corrido. As estacas representam
fortunas enormes que serdo acumuladas dentro dos préximos dez anos. As regras da raca mudaram, porque ndés moramos
agora em um MUNDO MUDADO que definitivamente favorece as massas, esses que tiveram mas pequeno ou nenhuma
oportunidade para ganhar debaixo das condigdes que existem durante a depressdo, quando medo paralisou crescimento e
desenvolvimento.

Nés que estdo nesta raga para riquezas, deveria ser encorajado saber que isto mudou que mundo no qual nés moramos esta
exigindo idéias novas, modos novos de fazer coisas, lideres novos, invengdes novas, métodos novos de ensinar, métodos
novos de comercializar, livros novos, literatura nova, caracteristicas novas para o radio, idéias novas para quadros
comoventes.

Atras de tudo isso demanda para coisas novas e melhores, hda uma qualidade qual tem que possuir para ganhar, e isso é
DEFINITENESS DE PROPOSITO, o conhecimento de que a pessoa quer, e um DESEJO ardente para possuir isto.

A depressdao empresarial marcou a morte de uma idade, e o nascimento de outro. Isto mudou mundo requer sonhador
praticos que podem, e colocarda os sonhos deles/delas em agdo. Os sonhador praticos sempre foram, e sempre sera os
padrao-fabricantes de civilizagao.

Nos que desejam acumular riquezas, sempre deveria se lembrar os reais lideres do mundo foram homens que arrearam, e
p6s em uso pratico, as forcas intangiveis, ndo visto de oportunidade por nascer, e converteu essas forcas, [ou impulsos de
pensamento], em arranha-céus, cidades, fabricas, avides, automodveis, e toda forma de conveniéncia que faz vida mais
agradavel.

Toleréncia, e uma mente aberta é necessidades praticas do sonhador de hoje. Esses que tém medo de idéias novas estdo
condenados antes de eles comegassem. Nunca foi |& um tempo mais favoravel para pioneiros que o presente. Retifique, ha
nenhum oeste selvagem e de 1&8 a ser conquistado, como nos dias do Vagdo Coberto; mas ha um negdcio vasto, mundo
financeiro, e industrial para ser remoulded e redirecionou ao longo de linhas novas e melhores.

Planejando adquirir sua parte das riquezas, deixe ninguém influéncia vocé desprezar o sonhador. Ganhar as estacas grandes
nisto mudaram mundo, vocé tem que pegar o espirito dos grandes pioneiros do passado cujos sonhos deram a civilizacdo
tudo aquilo isto tem de valor, o espirito do qual serve como o vida-sangue nosso préprio pais-sua oportunidade e mina,
desenvolver e comercializar nossos talentos.



Nos deixe ndo esquecer, o Colombo sonhou com um mundo Desconhecido, apostou a vida dele na existéncia de tal um
mundo, e descobriu isto!

Copernicus, o grande astronomo, sonhou com uma multiplicidade de mundos, e os revelou! Ninguém o denunciou como " ndo
pratico " depois que ele tivesse triunfado. Ao invés, o mundo adorou no santuario dele, enquanto provando mais uma vez
assim aquele " SUCESSO ndo REQUERER NENHUMA DESCULPA, FRACASSO ndo PERMITE NENHUMA ALIBI ".

Se a coisa que vocé deseja fazer é certa, e vocé acredita nisto, prossegue e faz isto! Ponha seu sonho por, e ndo importa o
que eles " dizem se vocé se encontra com derrota temporaria, porque " eles, " talvez, ndo sabem que TODO FRACASSO TRAZ
COM ISTO A SEMENTE DE UM SUCESSO EQUIVALENTE.

Henry Ford, pobre e sem educagdo, sonhou com uma carruagem sem cavalo, foi trabalhar com que ferramentas ele possuiu,
sem esperar por oportunidade para o favorecer, e agora evidéncia do sonho dele cinge a terra inteira. Ele p6s mais rodas em
operacdo que qualquer homem que sempre viveu, porque ele ndo tinha nenhum medo a atras os sonhos dele.

Thomas Edison sonhou com um abajur que poderia ser operado através de eletricidade, comegou onde ele se levantou
colocar o sonho dele em acdo, e apesar de mais de dez mil fracassos, ele se levantou por aquele sonho até que ele fez isto
uma realidade fisica. Sonhador praticos ndo DEIXAM! Whelan sonhou com uma cadeia de lojas de charuto, transformou o
sonho dele em agdo, e agora as Lojas de Charuto Unidas ocupam os melhores cantos na América.

Lincoln sonhou com liberdade pelos escravos pretos, colocou o sonho dele em agdo, e apenas perdeu vivendo para ver um
Norte unido e Sul traduza o sonho dele em realidade.

O Wright que os irmdos sonharam com uma maquina que voaria pelo ar. Agora a pessoa pode ver evidéncia no mundo
inteiro, que eles sonharam soundly.

Marconi sonhou com um sistema por arrear as forgas intangiveis do éter. Evidéncia que ele ndo sonhou em védo, pode ser
achado em toda telegrafia sem fios e radio no mundo. Além disso, o sonho de Marconi trouxe a cabana mais humilde, e a
casa de solar mais imponente lado a lado. Fez as pessoas de toda nagdo em vizinhos de parte de tras-porta de terra. Deu
para o Presidente dos Estados Unidos um médio pelo qual ele pode falar uma vez com todas as pessoas de América, e em
notificacdo curta. Pode o interessar saber que os amigos " de Marconi o tiveram levado em custoddia, e pode examinar em um
hospital de psychopathic, quando ele anunciou que ele tinha descoberto um principio pelo qual ele poderia enviar mensagens
pelo ar, sem a ajuda de arames, ou outro dirija meio de comunicagdo fisico. Os sonhador de hoje tarifa melhor.

O mundo foi acostumado a descobertas novas. Ndo, mostrou uma vontade para recompensar o sonhador que da para o
mundo uma idéia nova.

" A maior realizagdo era, no principio, e durante um tempo, mas um sonho ".

" O carvalho dorme na bolota. O passaro espera no ovo, e na visdo mais alta da alma, uns movimentos de anjo se
despertando. SONHOS SAO AS MUDAS DE REALIDADE ".

Desperte, surja, e o afirme, vocé sonhador do mundo. Sua estrela esta agora na ascendéncia. A depressdo mundial trouxe a
oportunidade pela que vocé tem esperado. Ensinou humildade de pessoas, tolerdncia, e compreensao.

O mundo esta cheio com uma abundéncia de OPORTUNIDADE que os sonhador do passado nunca souberam.

Um DESEJO ARDENTE para SER, E FAZER é o ponto de partida do qual o sonhador tem que se ir. Sonhos ndo nascem de
indiferenga, preguiga, ou falta de ambigdo.

O mundo ja ndo ridiculariza ao sonhador, nem o chama ndo pratico. Se vocé pensa que faz, faga uma viagem para o
Tennessee, e testemunha o que um Presidente de sonhador fez do modo de arrear, e usando o grande poder de agua de
América. Uma contagem de anos atras, tal um sonho teria parecido como loucura.

Vocé foi desapontado, vocé sofreu derrota durante a depressdo, vocé sentiu o grande coracdo dentro de vocé esmagou até
que sangrou. Leve coragem, para estas experiéncias temperou o metal espiritual do qual vocé é fazer-eles sdo ativos de valor
incomparavel.

Também, se lembra que tudo que tém sucesso em vida descem para um comego ruim, e atravessa muitos heartbreaking luta
antes de eles " chegassem ". O ponto decisivo nas vidas desses que tém sucesso, normalmente vem no momento de um
pouco de crise pela qual eles sdo apresentados aos outros egos " deles/delas.

John Bunyan escreveu o Progresso do Peregrino que estd entre o melhor de toda a literatura inglesa depois que ele tivesse
sido limitado em prisdao e extremamente tinha sido castigado, por causa das visdes dele no assunto de religido.

0. O Henry descobriu o génio que dormiu dentro do cérebro dele, depois que ele tinha se encontrado com grande inforttnio, e



foi limitado em uma cela de prisdo, em Colombo, Ohio. Estando FORCADO, por infortinio, ser se familiarizado com o outro
ego dele, " e para usar a IMAGINAGAO dele, ele se descobriu ser um grande autor em vez de um criminoso miseravel e
desterrado. Estranho e variado é os modos de vida, e mais estranho ainda é os modos de Inteligéncia Infinita pela qual as
vezes sdo forcados os homens a sofrer todos os tipos de castigo antes de descobrir os préprios cérebros deles/delas, e a
propria capacidade deles/delas para criar idéias Uteis por imaginagao.

Edison, o inventor de maior do mundo e cientista, eram um " operador de telégrafo de passo pesado ", ele fracassou tempos
inumeraveis antes de ele foi dirigido, finalmente, para a descoberta do génio que dormiu dentro do cérebro dele.

Charles Dickens comegou colando roétulos em panelas de blacking. A tragédia do primeiro amor dele penetrou as
profundidades da alma dele, e o converteu em um dos verdadeiramente grandes autores do mundo. Aquela tragédia
produziu, primeiro, David Copperfield, entdo uma sucessdo de outros trabalhos que fizeram este um mundo mais rico e
melhor para tudo que leram os livros dele. Decepcdo em cima de casos de amor, geralmente tem o efeito de dirigir os
homens para beber, e mulheres para arruinar; e isto, porque a maioria das pessoas nunca aprende a arte de transmudar as
emogdes mais fortes deles/delas em sonhos de uma natureza construtiva.

Helen Keller ficou surdo, bobo, e encobre logo apds nascimento. Apesar do maior infortinio dela, ela escreveu o indelibly de
nome dela nas paginas da histéria do grande. A vida inteira dela serviu como evidéncia que ninguém sempre é derrotado até
que derrota foi aceitada como uma realidade.

Robert Burns era um rapaz rural analfabeto, ele foi amaldicoado por pobreza, e cresceu seja um bébedo na pechincha. O
mundo foi constituido melhor o ter vivido dele, porque ele vestiu pensamentos bonitos em poesia, e assim arrancou um
espinho e plantou uma rosa em seu lugar.

BOOKER T. Washington nasceu em escravidao, dificultada por raga e cor. Porque ele era tolerante, teve uma mente aberta,
em todos os assuntos, a toda hora e era um SONHADOR, ele deixou a impressdo dele para bem em uma raga inteira.

Beethoven era surdo, o Milton era cego, mas os nomes deles/delas durardo contanto que tempo suporte, porque eles
sonharam e traduziram os sonhos deles/delas em pensamento organizado.

Antes de passar ao préximo capitulo, acenda novamente em sua mente o fogo de esperanca, fé, coragem, e tolerancia. Se
vocé tem estes estados de mente, e um conhecimento de funcionamento dos principios descreveu, todo outro que vocé
necessidade vird a vocé, quando vocé estd PRONTO para isto. Deixe o Emerson declarar o pensamento nestes palavras, "
Todo provérbio, todo livro, que todo provérbio que pertence a thee para ajuda e conforto vird casa seguramente por
passagens abertas ou sinuosas.

Todo amigo quem ndo thy testamento fantastico, mas a grande e tenra alma em craveth de thee, prendera thee no abrago "
dele.

Ha uma diferenca entre DESEJAR para uma coisa e estar PRONTO receber isto. Ninguém esta pronto para uma coisa, até que
ele acredita que ele pode adquirir isto. O estado de mente deve ser CONVICGAO, nd3o mera esperanca ou desejo.
Compreensdo é essencial para convicgdo. Mentes fechadas ndo inspiram fé, coragem, e convicgdo.

Se lembre, nenhum mais esforgo € exigido apontar alto em vida, exigir abundancia e prosperidade, que é exigido aceitar
miséria e pobreza. Um grande poeta declarou esta verdade universal corretamente por estas linhas:

" Eu esperei com Vida por um centavo,

E Vida pagaria nenhum mais,

Porém eu implorei a noite

Quando eu contei minha loja escassa.

" Para Vida é um empregador justo,

Ele Ihe d& o que vocé pergunta,

Mas uma vez vocé fixou os salarios,

Por que, vocé tem que aglientar a tarefa.
" Eu trabalhei para um servil contrate,
S6 aprender, espantou,

Que qualquer salario que eu tinha perguntado de Vida,

Vida teria pagado " de boa vontade.



DESEJO BURLA NATUREZA DE MAE

Como um climax ajustando para este capitulo, eu desejo introduzir um das pessoas mais incomuns eu alguma vez soube. Eu
vi primeiro vinte e quatro anos atras o, alguns minutos depois que ele nascesse. Ele entrou no mundo sem qualquer sinal
fisico de orelhas, e o doutor admitiu, quando apertou para uma opinido, que a crianca poderia ser surda, e emudece para
vida.

Eu desafiei a opinido do doutor. Eu tive o direito para fazer assim, eu era o pai da crianca. Também, eu alcancei uma decisdo,
e fez uma opinido, mas eu expressei a opinido, no segredo de meu préprio coragdo, silenciosamente. Eu decidi que meu filho
ouviria e falaria. Natureza poderia me enviar uma crianga sem orelhas, mas Natureza ndo me pdde induzir aceitar a realidade
da aflicdo.

Em minha prépria mente conheci eu que meu filho ouviria e falaria. Como? Eu estava seguro deve haver um modo, e eu
soube que eu acharia isto. Eu pensei nas palavras do Emerson imortal, " O curso inteiro de coisas vai nos ensinar fé. Nos so
precisamos obedecga.

Ha orientacdo para cada de noés, e escutando humildemente, nés ouviremos a palavra " certa.

A palavra certa? DESEJE! Mais que qualquer outra coisa, eu DESEJEI que meu filho ndo devesse ser um mudo surdo. Daquele
desejo retrocedi nunca eu, ndo durante um segundo.

Previamente, muitos anos tinha escrito eu, " Nossas Unicas limitagdes sdo esses que nds montamos em nossas proprias
mentes ". Pela primeira vez, eu desejei saber se aquela declaragao fosse verdade. Mentindo na frente na cama de mim era
uma crianca recém nascida, sem o equipamento natural de ouvir. Embora ele pudesse ouvir e poderia falar, ele foi
desfigurado obviamente para vida. Seguramente, esta era uma limitacdo que aquela crianca ndo tinha montado na prépria
mente dele.

O que poderia fazer eu sobre isto? De alguma maneira eu acharia um modo para transplantar na mente daquela crianga meu
préprio DESEJO ARDENTE para modos e meios de carregar som ao cérebro dele sem a ajuda de orelhas. Assim que a crianga
fosse velha bastante para cooperar, eu encheria a mente dele tao completamente de um DESEJO ARDENTE para ouvir,
aquela Natureza vai, por métodos dela préprio, traduza em realidade fisica.

Tudo isso pensando aconteceram em minha prépria mente, mas eu falei disto com ninguém. Diariamente eu renovei o penhor
que eu tinha feito a mim, ndo aceitar um mudo surdo para um filho.

Como ele envelheceu mais, e comecgou a levar note de coisas ao redor dele, nds observamos que ele teve um grau leve de
ouvir. Quando ele alcangou a idade que quando as criangas normalmente comegcam a falar, ele fez nenhuma tentativa para
falar, mas nds poderiamos contar pelas acGes dele que ele pudesse ouvir certos sons ligeiramente. Isso era tudo que eu quis
saber! Me convenceram que se ele poderia ouvir, iguale ligeiramente, ele ainda poderia desenvolver maior capacidade de
audicdo. Entdo algo aconteceu que me deu esperancga. Veio de uma fonte completamente inesperada.

Noés compramos um victrola. Quando a crianga ouviu a musica pela primeira vez, ele entrou em éxtases, e prontamente
destinou a maquina. Ele mostrou logo com certeza para uma preferéncia registros, entre eles, " é um Modo Longo a Tipperary
". Em uma ocasido, ele jogou aquele pedago em cima de e em cima de, durante quase duas horas, se levantando na frente
do victrola, com os dentes dele segurados na extremidade do caso. A significagdo disto ego-formou habito seu ndo ficou claro
posteriormente a nds até anos, porque nds nunca tinhamos ouvido falar do principio de " condugdo " de osso de som naquele

momento.

Logo apds ele destinaram o victrola, eu descobri que ele pudesse me ouvir bastante claramente quando eu falei com meus
labios tocando o osso mastdide dele, ou a base do cérebro. Estas descobertas colocaram em minha posse as midia
necessarias pelas quais eu comecei a traduzir em realidade meu Desejo Queimando para ajudar meu filho desenvolvem
audicdo e fala. Antes daquele tempo ele estava fazendo punhaladas a falar certas palavras. A perspectiva estava longe de
encorajar, mas DESEJO APOIOU POR FE n3o sabe nenhuma tal palavra como impossivel.

Tendo determinado que ele pudesse ouvir o som de minha voz claramente, eu comecei, imediatamente, transferir a mente
dele o desejo para ouvir e falar. Eu descobri logo que a crianca desfrutou histérias de hora de dormir, assim eu fui trabalhar,
enquanto criando histdrias projetadas para desenvolver nele ego-confianca, imaginagdo, e um desejo agudo para ouvir e ser
normal.

Havia uma histéria em particular, o qual eu enfatizei dando isto algum colorindo novo e dramatico cada tempo isto foi
contado. Foi projetado para plantar na mente dele o pensamento que a aflicdo dele ndo era uma responsabilidade, mas um
recurso de grande valor. Apesar do fato que toda a filosofia que eu tinha examinado indicado claramente que TODA
ADVERSIDADE TRAZ COM ISTO A SEMENTE DE UMA VANTAGEM EQUIVALENTE, eu tenho que confessar que eu nao tive a
idéia mais leve como esta aflicdo sempre poderia se tornar um recurso. Porém, eu continuei minha pratica de embrulhar
aquela filosofia em histérias de hora de dormir, enquanto esperar o tempo viriam quando ele acharia algum plano pelo qual o
impedimento dele poderia ser feito servir algum propésito Util.



Razdo me falou claramente, que ndo havia nenhuma compensacdao adequada para a falta de orelhas e equipamento de
audigdo natural.

DESEJO apoiado por FE, razdo empurrada aparte, e me inspirou continuar.

Como eu analiso a experiéncia em retrospecto, eu posso ver agora, que a fé de meu filho em mim teve muito para ver com
os resultados espantosos.

Ele ndo questionou nada que eu Ihe contei. Eu lhe vendi a idéia que ele teve uma vantagem distinta em cima do irmdo mais
velho dele, e que esta vantagem se refletiria em muitas formas. Por exemplo, os professores na escola observariam que ele
ndao teve nenhuma orelha, e, por causa disto, eles Ihe mostrariam atengdo especial e o tratariam com bondade
extraordinaria. Eles sempre fizeram. A mde dele cuidou disso, visitando os professores e organizando com eles prestar para a
crianga a atencdo extra necessario. Também, eu lhe vendi a idéia que quando ele ficou velho bastante para vender jornais, (o
irmdo mais velho dele ja tinha se tornado um comerciante de jornal), ele teria uma vantagem grande em cima do irmdo dele,
pela razao que as pessoas |lhe pagariam dinheiro extra pelas mercadorias dele, porque eles pudessem ver que ele era um
menino luminoso, industrioso, apesar do fato ele ndo teve nenhuma orelha.

Nés poderiamos notar que, gradualmente, a audigdo da crianga estava melhorando. Além disso, ele ndo teve a tendéncia
mais leve para ser timido, por causa da aflicdo dele. Quando ele tinha quase sete anos, ele mostrou a primeira evidéncia que
nosso método de consertar a mente dele estava aglientando fruta. Durante varios meses ele implorou o privilégio de vender
jornais, mas a mae dele ndo daria o consentimento dela. Ela tinha medo que a surdez dele fez isto inseguro para ele ir s6 na
rua.

Finalmente, ele levou assuntos nas proprias maos dele. Uma tarde, quando ele foi partido em casa com os criados, ele
escalou pela janela de cozinha, shinnied para o chédo, e fixou fora no préprio dele. Ele pediu emprestado seis centavos em
capital do sapateiro de bairro, investiu isto em documentos, vendido fora, reinvestiu, e continuou repetindo tarde até pela
noite. Depois de equilibrar as contas dele, e reembolsando os seis centavos ele tinha pedido emprestado do banqueiro dele,
ele teve um lucro liquido de quarenta-dois centavos. Quando nds chegamos em casa que noite, nds o achamos em cama
adormecido, com o dinheiro firmemente apertado na mao dele.

A mde dele abriu a mdo dele, afastado as moedas, e chorou. De todas as coisas! Chorar em cima do primeira vitoria do filho
dela pareciam tdo improprios. Minha reagdo era o contrario. Eu ri cordialmente, porque eu soube que meu empenho para
plantar na mente da crianga uma atitude de fé nele tinha tido éxito.

A mae dele viu, na primeira aventura empresarial dele, menino um pequeno surdo que tinha entrado fora nas ruas e tinha
arriscado a vida dele para ganhar dinheiro. Eu vi um pequeno empresario valente, ambicioso, ego-confiante cujo prové nele
tinha sido aumentado cem por cento, porque ele tinha entrado em negécio na prépria iniciativa dele, e tinha ganho. A
transagdo me agradou, porque eu soube que ele tinha dado evidéncia de uma caracteristica de desenvoltura que passaria
com ele tudo por vida.

Depois eventos provaram que para isto foi verdade. Quando o irmdo mais velho dele quis algo, ele deitaria no chdo, chute os
pés dele no ar, chore para isto-e adquira. Quando o " pequeno menino " surdo quis algo, ele planejaria um modo para ganhar
o dinheiro, entdo compre para ele. Ele ainda segue aquele plano!

Verdadeiramente, meu proprio filho me ensinou isso dificulta pode ser convertido em pedras pisando em qual pode escalar
para alguma meta merecedora, a menos que eles sejam aceitados como obstaculos, e usado como alibis.

O pequeno menino surdo passou pelos graus, escola secundaria, e faculdade sem poder ouvir os professores dele, enquanto
excluindo quando eles gritaram ruidosamente, a gama intima. Ele ndo foi para uma escola para o surdo. NOS NAO LHE
PERMITIRIAMOS APRENDER O QUIROLOGIA. Nés éramos determinados que ele deveria viver uma vida normal, e associa com
criangas normais, € nds nos levantamos por aquela decisdo, embora nos valeu muitos debates aquecidos com funcionarios
escolares.

Enquanto ele estava em escola secundaria, ele tentou uma ajuda de audigdo elétrica, mas era de nenhum valor a ele; devido,
nds acreditamos, para uma condigdo que foi descoberta quando a crianga era seis, por Dr. J. Gordon Wilson, de Chicago,
quando ele operou em um lado da cabega do menino, e descobriu que havia nenhum sinal de equipamento de audigdo
natural. Durante a ultima semana dele na faculdade, (dezoito anos depois da operagdo), algo aconteceu que marcado o ponto
decisivo mais importante da vida dele.

Pelo que parecia ser mera chance, ele entrou em posse de outro dispositivo de audicdo elétrico que foi enviado a ele em
tentativa. Ele estava lento sobre testar isto, devido a decepcdo dele com um dispositivo semelhante. Finalmente ele apanhou
o instrumento, e mais ou menos negligentemente, colocou isto na cabega dele, curvo para cima a bateria, e lo! como se por
um golpe de magia, o DESEJO vitalicio dele PARA AUDICAO NORMAL SE TORNASSE UMA REALIDADE! Pela primeira vez na
vida dele ele ouviu praticamente como também qualquer pessoa com audicdo normal. " Deus se muda para modos
misteriosos, as maravilhas dele para executar ".

Jubiloso por causa do Mundo Mudado que tinha sido trazido a ele pelo dispositivo de audigao dele, ele apressou ao telefone,



chamou a made dele, e ouviu o dela expresse perfeitamente. O proximo dia ele ouviu as vozes dos professores dele
claramente em classe, pela primeira vez na vida dele! Previamente ele sé poderia os ouvir quando eles gritaram, a gama
curta. Ele ouviu o radio. Ele ouviu os quadros falando. Pela primeira vez na vida dele, ele poderia conversar livremente com
outras pessoas, sem a necessidade do ter que falar ruidosamente deles/delas. Verdadeiramente, ele tinha entrado em posse
de um Mundo Mudado. Nés tinhamos recusado aceitar o erro de Natureza, e, através de DESEJO PERSISTENTE, nds tinhamos
induzido Natureza para corrigir aquele erro, pelos Unicos meios praticos disponivel.

DESEJO tinha comegado para pagar dividendos, mas a vitéria ndo era contudo complete. O menino ainda teve que achar um
modo definido e pratico para converter o impedimento dele em um recurso equivalente.

Percebendo a significagdo do que ja tinha sido realizado quase ndo, mas intoxicou com a alegria do mundo recentemente
descoberto dele de som, ele escreveu uma carta ao fabricante do audigdo-ajuda, enquanto descrevendo a experiéncia dele
entusiasticamente. Algo na carta dele; algo, talvez que ndo foi escrito nas linhas, mas atras deles; causou a companhia para
o convidar para Nova Iorque. Quando seja chegado, ele foi escoltado pela fabrica, e enquanto falando com o Engenheiro
Principal, lhe falando sobre o mundo mudado dele, uma corcunda, uma idéia, ou um inspiragdo-chamada isto o que vocé
desejar-brilhou na mente dele. Era este impulso de pensamento que converteu a aflicdo dele em um recurso, destinado para
pagar dividendos em dinheiro e felicidade para milhares por todo o tempo vir.

A soma e substancia daquele impulso de pensamento eram isto: O ocorreu que ele poderia ser de ajuda aos milhdes de
pessoas ensurdecidas que passam por vida sem o beneficio de ouvir dispositivos, se ele pudesse achar um modo para lhes
contar a histéria do Mundo Mudado dele.

Entdo e 13, ele alcangou uma decisdo para dedicar o resto da vida dele a fazer servigo Util para o duro de audigdo.

Durante um més inteiro, ele continuou uma pesquisa intensiva durante a qual ele analisou o sistema de marketing inteiro do
fabricante do dispositivo de audigdo, e criou modos e meios de comunicar com o duro de audigdo no mundo inteiro com a
finalidade de compartilhar com eles o Mundo " Mudado recentemente descoberto " dele. Quando isto era terminado, ele p6s
por escrito um plano de dois-ano, baseado nos achados dele. Quando ele apresentou o plano a companhia, ele era
imediatamente determinado uma posicdo, com a finalidade de levar a cabo a ambigdo dele.

Pequeno ele sonho, quando ele foi trabalhar, que ele foi destinado para trazer esperanca e alivio pratico a milhares de
pessoas ensurdecidas que, sem a ajuda dele, sempre teria estado condenado a mutism surdo.

Logo apés ele foi associado com o fabricante da ajuda de audigdo dele, ele me convidou a assistir uma aula administrada pela
companhia dele, com a finalidade de ensinar para mudos surdos ouvir, e falar. Eu nunca tinha ouvido falar de tal uma forma
de educacdo, entdo eu visitei a classe, cético mas esperangoso que meu tempo ndo seria desperdicado completamente. Aqui
eu vi uma demonstragdo que me deu uma visdao grandemente aumentada do que eu tinha feito despertar e se lembrar vivo
do de meu filho o DESEJO para audigao normal. Eu vi mudos surdos que sdo ensinados ouvir e falar de fato, por aplicagdao do
principio ego-mesmo tinha usado eu, mais de vinte anos previamente, salvando meu filho de mutism surdo.

Assim, por alguma volta estranha da Roda de Destino, foram destinados meu filho, Blair, e eu para ajudar ainda corrigindo
mutism surdo para esses como por nascer, porque nds somos 0s Unicos seres humanos vivos, até onde eu sei, que
definitivamente estabeleceram o fato que podem ser corrigidos mutism surdo a extensdo de restabelecer a vida normal esses
que sofrem com esta aflicdo. Foi terminado para um; sera feito para outros.

Ndo ha nenhuma duvida em minha mente que Blair teria sido um mudo surdo todos sua vida, se a mde dele e eu ndo
tinhamos conseguido amoldar a mente dele como fizemos nds. O doutor que prestou atencdo ao nascimento dele nos,
confidencialmente, falou a crianga nunca poderia ouvir ou poderia falar. Alguns semanas atras, Dr. Irving Voorhees,
especialista notavel em tais casos, Blair examinado muito completamente. Ele foi surpreendido quando ele aprendeu como
bem meu filho ouve agora, e fala, e disse o exame dele indicou isso " teoricamente, o menino ndo deveria poder ouvir nada ".
Mas o rapaz ouve, apesar do fato que quadros de Radiografia mostram ndo ha nenhuma abertura no cranio, tudo que, donde
as orelhas dele deveriam ser ao cérebro.

Quando eu plantei na mente dele o DESEJO para ouvir e falar, e vive como uma pessoa normal, 1a foi com aquele impulso um
pouco de influéncia estranha que causou Natureza para se tornar o ponte-construtor, e mede o golfo de siléncio entre o
cérebro dele e o mundo exterior, por alguns meios que os especialistas médicos mais agudos ndo puderam interpretar. Seria
sacrilégio para eu conjeturar até mesmo como Natureza executou este milagre. Seria imperdodvel se eu negligenciei contar o
mundo tanto quanto eu conhecer a parte humilde que eu assumi na experiéncia estranha. E meu dever, e um privilégio para
dizer que eu acredito, e ndo sem raz&o, que nada é impossivel a pessoa que apdia DESEJO com FE duradoura.

Verily, um DESEJO ARDENTE tem modos desviados de se transmudar em seu fisico equivalente. Blair DESIRED audigdo
normal; agora ele tem isto! Ele nasceu com um impedimento que poderia ter enviado a pessoa facilmente com um DESEJO
menos definido para a rua com um pacote de lapis e uma xicara de lata. Aquele impedimento promete servir como o médio
pelo qual ele fara servigo Gtil a muitos milhdes de duro de audicdo, também, agora lhe dar emprego Util a compensagdo
financeira adequada o resto da vida dele.

As pequenas " mentiras " brancas que eu plantei na mente dele quando ele era uma crianga, o levando a ACREDITAR que a



aflicdo dele se tornaria um grande recurso que ele poderia capitalizar, se justificou. Verily, ha nada, direito ou injustica que
CONVICGAO, mais DESEJO ARDENTE, ndo pode fazer real. Estas qualidades sdo gratis a todo o mundo. Em toda minha
experiéncia lidando com os homens e mulheres que tiveram problemas pessoais, eu controlei nunca um Unico caso que mais
definitivamente demonstra o poder de DESEJO. Autores as vezes cometem o erro de escrever de assuntos dos quais eles tém
mas conhecimento superficial, ou muito elementar. Foi minha fortuna boa ter tido o privilégio de testar o soundness do
PODER DE DESEJO, pela aflicio de meu proprio filho. Talvez era providencial que a experiéncia veio como fez, para
seguramente ninguém esta melhor preparado que ele, servir como um exemplo do que acontece quando é colocado DESEJO
a teste. Se curvas de Natureza de Mde para o testamento de desejo, é ldgico aqueles meros homens podem derrotar um
desejo ardente?

Estranho e imponderavel é o poder da mente humana! Nds ndo entendemos o método pelo qual usa toda circunstancia, todo
individuo, toda coisa fisica dentro de seu alcance, como uns meios de transmudar DESEJO em sua contraparte fisica. Talvez
ciéncia descobrird este segredo. Eu plantei no mente de meu filho o DESEJO para ouvir e falar como qualquer pessoa normal
ouve e fala. Aquele DESEJO se tornou uma realidade agora. Eu plantei na mente dele o DESEJO para converter o maior
impedimento dele no maior recurso dele. Aquele DESEJO foi percebido. O operandi de modus pelo qual este resultado
espantoso foi alcancado ndo é duro descrever. Consistiu em trés fatos muito definidos; primeiro, eu MISTUREI FE com o
DESEJO para audigdo normal que eu passei em para meu filho. Segundo, eu comuniquei meu desejo a ele de todo modo
concebivel disponivel, por esforco persistente, continuo, em cima de um periodo de anos. Terco, ELE me ACREDITOU!

Como estava sendo completado este capitulo, noticias vieram da morte de Mme. Schuman-Heink. Um paragrafo curto no
despacho de noticias da a pista ao sucesso estupendo desta mulher incomum como um cantor. Eu cito o paragrafo, porque a
pista que contém é nenhum diferente de DESEJO.

Cedo na carreira dela, Mme. Schuman-Heink visitou o diretor da Viena Tribunal Opera, o ter testar a voz dela. Mas, ele ndo
testou isto. Depois de dar uma olhada na menina vestida desajeitada e mal, exclamou ele, nenhum muito suavemente, " Com
tal uma face, e sem personalidade nada, como vocé sempre pode esperar ter sucesso em opera? Minha crianca boa, deixe a
idéia. Compre uma maquina de costura, e va trabalhar.

VOCE NUNCA PODE SER UM CANTOR ".

Nunca é muito tempo! O diretor da Viena Tribunal Opera soube muito sobre a técnica de cantar. Ele soube pouco sobre o
poder de desejo, quando assume a proporcao de uma obsessdo. Se ele tivesse sabido mais daquele poder, ele ndo teria
cometido o erro de condenar génio sem dar isto uma oportunidade. Varios anos atras, um de meus socios empresariais ficou
doente. Ele ficou pior como tempo foi em, e finalmente foi levado para o hospital para uma operagdo. Logo antes ele era que
tem rodas no quarto operacional, eu dei uma olhada nele, e desejou saber como qualquer um tdo magro e emagrecido
quanto ele, poderia passar possivelmente prosperamente por uma operagao principal. O doutor me advertiu que havia
pequeno se qualquer chance de meu ver novamente sempre o vivo. Mas isso era a OPINIAO do DOUTOR. N&o era a opinido
do paciente. Logo antes ele estava fora que tem rodas, ele sussurrou feebly, ndo seja perturbado, Chefe, eu estarei fora em
poucos dias " daqui. A enfermeira assistindo olhou para mim com piedade. Mas o paciente passou seguramente. Depois que
estava por toda parte, o médico dele disse, " nada mais que o proprio desejo dele para viver o salvou. Ele nunca teria saido
de dificuldades se ele nao tinha recusado aceitar a possibilidade de morte ".

Eu acredito no poder de DESEJO apoiado por FE, porque eu vi este poder erguer os homens de comecos humildes para
lugares de poder e riqueza; eu vi isto roubar a sepultura de suas vitimas; eu vi isto servir como o médio pelo qual os homens
organizaram um retorno depois tido sido derrotado de cem modos diferentes; eu vi isto proporcionar para meu proprio filho
uma vida normal, feliz, préspera, apesar de Natureza o tendo enviou no mundo sem orelhas.

Como a pessoa pode arrear e pode usar o poder de DESEJO? Isto foi respondido por isto, e os capitulos subseqiientes deste
livro. Esta mensagem esta saindo para o mundo ao término do mais longo, e talvez, a depressdao mais devastadora que a
América alguma vez soube. E razodvel presumir que a mensagem pode vir & atencdo de muitos que estiveram ferido pela
depressdo, esses que perderam as fortunas deles/delas, outros que perderam as posicoes deles/delas, e grandes numeros
que tém que reorganizar os planos deles/delas e tém que organizar um retorno. A tudo estes eu desejo carregar o
pensamento que toda a realizagdo, ndo importa o que pode ser sua natureza, ou seu propdsito, tem que comegar com um
intenso, ARDENTE DESEJO para algo definido.

Natureza embrulha para cima no impulso de FORTE por algum principio estranho e poderoso de " quimica " mental que ela
nunca divulgou, DESEJE " que algo " que ndo reconhece nenhuma tal palavra como impossivel, e ndo aceita nenhuma tal
realidade como fracasso.

CAPITULO 3
VISUALIZAGAO DE FE DE, E CONVICCAO EM CONSEGUIMENTO DE DESEJO
O Segundo Passo para Riquezas

FE é o quimico de cabeca da mente. Quando FE estiver misturada com a vibracdo de pensamento, a mente subconsciente
apanha a vibragdo imediatamente, traduz isto em seu espiritual equivalente, e transmite isto a Inteligéncia Infinita, como no



caso de oragao.

As emocSes de FE, AMOR, e SEXO sd0 os mais poderosos de todas as emocdes positivas principais. Quando os trés estiverem
misturados, eles tém o efeito de " colorir " a vibracdo de pensamento de tal um modo que localiza a mente subconsciente
onde é mudado em seu espiritual equivalente imediatamente, a Unica forma que induz uma resposta de Inteligéncia Infinita.

Amor e fé sdo psiquicas; relacionado ao lado espiritual de homem. Sexo sé é puramente bioldgico, e relacionado para o fisico.
O misturando, ou misturando, destas trés emogdes tem o efeito de abrir uma linha direta de comunicagdo entre o finito,
pensando a mente de homem, e Inteligéncia Infinita.

Como Desenvolver Fé

La vem, agora, uma declaragdo que dard para um entendendo melhor da importéncia o principio de auto-sugestdo assume
na transmutagdo de desejo em seu fisico, ou monetario equivalente; isto é: FE é um estado de mente que pode ser induzida,
ou criou, por afirmagdo ou instrucdes repetidas para a mente subconsciente, pelo principio de auto-sugestdo.

Como uma ilustracdo, considere o propdsito para o qual vocé &, presumivelmente, lendo este livro. O objeto €, naturalmente,
adquirir a habilidade para transmudar o impulso de pensamento intangivel de DESEJO em sua contraparte fisica, dinheiro.
Seguindo as instrugbes colocadas nos capitulos em auto-sugestdo, e a mente subconsciente, como resumido no capitulo em
auto-sugestdo, vocé pode CONVENCER a mente subconsciente que vocé acredita que vocé receberd que para qual vocé
pergunta, e agira naquela convicgdo que sua mente subconsciente passa atras a vocé na forma de " FE, " seguiu por planos
definidos por obter que que vocé desejo.

O método por qual desenvolve FE onde j& ndo existe, é extremamente dificil descrever, quase como dificil, na realidade,
como seria descrever a cor de vermelho para um homem cego que nunca viu cor, € ndo tem nada com que comparar o que

vocé descreve a ele. Fé é um estado de mente que vocé pode desenvolver a vontade, depois que vocé dominou os treze
principios, porque é um estado de mente que desenvolve voluntariamente, por aplicacdo e uso destes principios.

Repeticdo de afirmagdo de ordens para sua mente subconsciente é o Unico método conhecido de desenvolvimento voluntario
da emocdo de fé. Talvez o significado as vezes pode ser feito mais claro pela explicacdo seguinte sobre os homens de modo
se torne os criminosos. Declarado nas palavras de um criminologista famoso, " Quando os homens entrarem primeiro em
contato com crime, eles detestam isto. Se eles permanecerem em contato com crime durante um tempo, eles sao
acostumados a isto, e suporta isto. Se eles permanecerem bastante em contato com isto longo, eles abragam isto finalmente,
e é influenciado por isto ".

Isto é o equivalente de dizer que qualquer impulso de pensamento que é passado repetidamente para a mente
subconsciente, finalmente, é aceitado e agiu em pela mente subconsciente que procede traduzir aquele impulso em seu fisico
equivalente, pelo procedimento mais pratico disponivel.

Com relagdo a isto, considere a declaragdo, TODOS os PENSAMENTOS QUE FORAM EMOTIONALIZED, novamente
(determinado sentimento) E MISTURADO COM FE, comece a se traduzir em imediatamente o fisico deles/delas equivalente ou
contraparte.

n

As emocbes, ou 0 " sentimento " reparte de pensamentos, é os fatores que ddo vitalidade de pensamentos, vida, e agdo. As
emocoes de Fé, Amor, e Sexo, quando misturado com qualquer impulso de pensamento, dé isto maior acdo que quaisquer
destas emogdes pode fazer isoladamente.

N&o sé impulsos de pensamento que estiveram misturado com FE, mas esses que estiveram misturado com quaisquer das
emogoes positivas, ou quaisquer das emogdes negativas, pode alcangar, e influencia a mente subconsciente.

Desta declaracdo, entenderd vocé que a mente subconsciente traduzird em seu fisico equivalente, um impulso de
pensamento de uma natureza negativa ou destrutiva, da mesma maneira que prontamente como agird em impulsos de
pensamento de uma natureza positiva ou construtiva. Isto responde pelo fendmeno estranho que tantos milhdes de
experiéncia de pessoas, chamado " infortunio, ou " azar ". Ha milhdes das pessoas que SE ACREDITAM " sentenciados " a
pobreza e fracasso, por causa de um pouco de forca estranha em cima da qual eles ACREDITAM que eles ndo tém nenhum
controle. Eles s&o os criadores dos préprios " inforttinios deles/delas, " por causa desta CONVICCAO negativa que é apanhada
pela mente subconsciente e traduziu em seu fisico equivalente.

Este é um lugar apropriado a qual sugerir novamente que vocé pode beneficiar, passando em para sua mente subconsciente,
qualquer DESEJO que vocé desejo traduziu em seu fisico, ou monetdrio equivalente, em um estado de expectacdo ou
CONVICCAO que a transmutacdo na verdade acontecerd. Sua CONVICCAO, ou FE, é o elemento que determina a acdo de sua
mente subconsciente. Ndo ha nada que o impedir de " enganar " sua mente subconsciente ao dar isto instrugées por auto-
sugestao, como eu enganei o mente subconsciente de meu filho.

Fazer esta " decepcgdo " mais realistico, se administra da mesma maneira que vocé vai, se vocé JA estivesse em posse de A
COISA MATERIAL QUE VOCE estd EXIGINDO, quando vocé chamar sua mente subconsciente.



A mente subconsciente transmudara em seu fisico equivalente, pelas midia mais diretas e praticas disponivel, qualquer
ordem que é dada a isto em um estado de CONVICCAO, ou FE fora a que a ordem serd levada.

Seguramente, bastante foi declarado para dar um ponto de partida de qual possa, por experiéncia e pratica, adquira a
habilidade para misturar FE com qualquer ordem dada & mente subconsciente.

Perfeicdo passara por pratica. Ndo pode vir lendo instrucGes somente.

Se é verdade que aquele pode se tornar um criminoso através de associacdo com crime, (e este € um fato conhecido), é
igualmente verdade aquele pode desenvolver fé sugerindo voluntariamente a mente subconsciente aquele tem fé. A mente
vem, finalmente, assumir a natureza das influéncias que dominam isto. Entenda esta verdade, e vocé saiba por que é
essencial para vocé encorajar as emogbes positivas como dominando forcas de sua mente, e desencoraje e elimine emogdes
negativas.

Uma mente dominada por emogdes positivas, se torna um domicilio favoravel para o estado de mente conhecido como fé.
Uma mente assim dominou possa, a vontade, dé as instrugdes de mente subconscientes que aceitarad e agird imediatamente
em.

FE E UM ESTADO DE MENTE QUE PODE SER INDUZIDA ATRAVES DE AUTO-SUGESTAO

Tudo abaixo as idades, o religionists preveniram lutando a humanidade para ter fé " nisto, que, e o outro dogma ou credo,
mas eles ndo tém contado para as pessoas COMO ter fé. Eles ndo declararam aquela " fé é um estado de mente, e que pode
ser induzido através de ego-sugestdo ".

Em idioma que qualquer ser humano normal pode entender, descreveremos nds tudo aquilo é conhecido sobre o principio
pelo qual FE pode ser desenvolvida, onde ja ndo existe. Tenha Fé em vocé; Fé no Infinito.

Antes de nds comecarmos, lhe deveriam lembrar isso novamente: FE é o " elixir "

impulso de pensamento!

eterno que da vida, poder, e agdo ao

A oracdo precedente vale que |é em uma segunda vez, e um tergo, e um quarto. Vale que 1é em voz alta!
FE é o ponto de partida de toda a acumulacdo de riquezas!
FE é a base de todos " os milagres, " e todos os mistérios que ndo podem ser analisados pelas regras de ciéncia!

FE é o Unico antidoto conhecido para FRACASSO!

FE é o elemento, a
Infinita.

substéncia quimica " que, quando misturado com oracdo, da uma comunicagdo direta com Inteligéncia

FE é o elemento que transforma a vibragdo ordinaria de pensamento, criado pela mente finita de homem, no espiritual
equivalente.

FE é a Unica agéncia pela qual a forca cdsmica de Inteligéncia Infinita pode ser arreada e pode ser usada por homem.
TODO UM DAS DECLARAC@ES PRECEDENTES E CAPAZ DE PROVA!

A prova é simples e facilmente demonstrada. E embrulhado para cima no principio de auto-sugestdo. Entdo, nos deixe
centrar nossa atengdo no assunto de ego-sugestdo, e descubra o que &, e o que é capaz de alcangar. E um fato bem
conhecido que aquele vem, finalmente, ACREDITAR qualquer a pessoa repete ao ego da pessoa, se a declaragdo é verdade
ou falsa. Se um homem repete uma mentira em cima de e em cima de, ele aceitard a mentira eventualmente como verdade.
Além disso, ele ACREDITARA que é a verdade. Todo homem é o que ele &, por causa dos PENSAMENTOS DOMINANDO que
ele permite ocupar a mente dele. Pensamentos que um homem coloca deliberadamente na prépria mente dele, e encoraja
com condoléncia, e com que ele mistura qualquer um ou mais das emogdes, constitua as forcas motivando que dirigem e
controlam seu todo movimento, ato, e agdo!

Vem, agora, uma declaracao muito significante de verdade:

PENSAMENTOS QUE ESTAO MISTURADO COM QUAISQUER DOS SENTIMENTOS DE EMOGOES, CONSTITUA UMA " FORGA
MAGNETICA " QUE ATRAI, DAS VIBRAGOES DO ETER, OUTROS PENSAMENTOS SEMELHANTES, OU RELACIONADOS.

Um pensamento assim " magnetizado " com emogao pode ser comparado a uma semente que, quando plantou em terra
fértil, germina, cresce, e multiplica inUmeras vezes, até o que era originalmente uma semente pequena, se torna milhdes
incontaveis de sementes da MESMA MARCA!

O éter é uma grande massa césmica de forcas eternas de vibragdo. E composto de vibragdes destrutivas e vibracdes
construtivas. Leva, a toda hora, vibragdes de medo, pobreza, doenga, fracasso, miséria; e vibragées de prosperidade, salde,



sucesso, e felicidade, da mesma maneira que seguramente como leva o som de centenas de orquestracées de musica, e
centenas de vozes humanas tudo dos quais mantém a prépria individualidade deles/delas e meios de identificacdo, pelo
médio de radio.

Do grande armazém do éter, a mente humana estd atraindo constantemente vibragdes com as quais harmonizam que que
DOMINA a mente humana. Qualquer pensou, idéia, plano, ou propdsito qual contém a mente da pessoa atrai, das vibragdes
do éter, anfitrido de seus parentes, acrescenta estes " parentes " a sua prépria forga, e cresce até que se torna o dominando,
enquanto MOTIVANDO o MESTRE do individuo dentro de quem nota foi morado.

Agora, nos deixe voltar para o ponto de partida, e é informado como a semente original de uma idéia, plano, ou propdsito
pode ser plantada na mente. A informacgdo é carregada facilmente: podem ser colocadas qualquer idéia, plano, ou propdsito
na mente por repeticdo de pensamento. Isto é por que lhe pedem escrever fora uma declaracdo de seu propdsito principal,
ou Chefe Aim Definida, cometa a memoria, e repita isto, em palavras audiveis, dia depois de dia, até estas vibragées de som
localizou sua mente subconsciente.

No6s somos o que nds somos, por causa das vibragdes de pensamento que nds apanhamos e registramos, pelos estimulos de
nosso ambiente diario.

Solucione para se livrar as influéncias de qualquer ambiente infeliz, e construir sua prépria vida para ORDENAR. Inventario
levando de ativos e passivos mentais, vocé descobrird que sua maior fraqueza é falta de autoconfianga. Este impedimento
pode ser sobrepujado, e timidez traduziu em coragem, pela ajuda do principio de auto-sugestdo. A aplicagdo deste principio
pode ser feita por um arranjo simples de impulsos de pensamento positivos declarado por escrito, memorizou, e repetido, até
que elas se tornam uma parte do equipamento de funcionamento da faculdade subconsciente de sua mente.

FORMULA DE AUTOCONFIANCA

Primeiro. Eu sei que eu tenho a habilidade para alcangar o objeto de meu Propdsito Definido em vida, entdo, que eu EXIJO
de mim acgdo persistente, continua para seu conseguimento, e eu aqui e agora prometo fazer tal agdo.

Segundo. Eu percebo os pensamentos dominando de minha mente se reproduzirdo eventualmente em agdo externa, fisica, e
gradualmente se transforma em realidade fisica, entdo, eu concentrarei meus pensamentos diariamente durante trinta
minutos, na tarefa de pensar na pessoa eu pretendo me tornar, enquanto criando assim em minha mente um quadro mental
claro daquela pessoa.

Tergo. Eu sei pelo principio de auto-sugestdo, quaisquer desejam que eu persistently contém minha mente buscara expressao
eventualmente por alguns meios praticos de atingir o objeto atras disto, entdo, eu dedicarei dez minutos diariamente a exigir
de mim o desenvolvimento de AUTOCONFIANCA.

Quarto. Eu escrevi claramente abaixo uma descricgdo de minha PONTARIA PRINCIPAL DEFINIDA em vida, e eu deixarei de
nunca tentar, até que eu terei desenvolvido autoconfianga suficiente por seu conseguimento.

Quinto. Eu percebo completamente que nenhuma riqueza ou posicdo podem suportar muito tempo, a menos que construisse
em verdade e justiga, entdo, que eu me ocuparei de nhenhuma transagao que nao beneficia tudo quem afeta. Eu terei sucesso
atraindo a mim as forgas eu desejo usar, e a cooperagao de outras pessoas. Eu induzirei outros para me servir, por causa de
minha vontade servir outros. Eu eliminarei ddio, inveje, ciime, egoismo, e cinismo, desenvolvendo amor por toda a
humanidade, porque eu sei que uma atitude negativa para outros nunca pode trazer sucesso por mim. Eu causarei outros
para acreditar em mim, porque eu acreditarei neles, e em mim.

Eu assinarei meu nome a esta férmula, cometerei isto a memodria, e repetirei em voz alta uma vez isto por dia, com FE
completa que influenciard meus PENSAMENTOS e ACOES gradualmente de forma que mim se tornard uma pessoa ego-
confiante, e prdspera.

Atras desta formula é uma lei de Natureza que nenhum homem ainda pdde explicar. Confundiu os cientistas de todas as

idades. Os psicologos nomearam esta auto-sugestdo de lei ", " e deixou isto ir a isso.

O nome por qual chama esta lei é de pouca importéncia. O fato importante sobre isto TRABALHA para a gléria e sucesso de
género humano, SE é construtivamente usado. Por outro lado, se destructively usado, destruird da mesma maneira que
prontamente. Nesta declaragdo pode ser achada uma verdade muito significante, isto é; que esses que abaixam em derrota,
e termina as vidas deles/delas em pobreza, miséria, e angustia, faga assim por causa de aplicacdo negativa do principio de
auto-sugestdo.

A causa pode ser achada no fato que TODOS os IMPULSOS DE PENSAMENTO TEM UMA TENDENCIA para SE VESTIR DENTRO
o Fisico deles/delas EQUIVALENTE.

A mente subconsciente, (o laboratério quimico no qual todos os impulsos de pensamento sdo combinados, e se preparou para
tradugdo em realidade fisica), ndo faz nenhuma distingdo entre impulsos de pensamento construtivos e destrutivos. Trabalha
com o material que nos alimentamos isto, por nossos impulsos de pensamento. A mente subconsciente traduzird em



realidade um pensamento dirigido por MEDO da mesma maneira que prontamente como traduzird em realidade um
pensamento dirigido por CORAGEM, ou FE.

As paginas de historia médica sdo ricas com ilustracdes de casos de " suicidio " sugestivo. Um homem pode cometer suicidio
por sugestdo negativa, da mesma maneira que efetivamente como por qualquer outro meios. Em uma cidade de midwestern,
um homem pelo nome de Joseph Grant, funcionario de banco, " pediu emprestado " uma soma grande do dinheiro do banco,
sem o consentimento dos diretores. Ele perdeu o dinheiro por jogar. Uma tarde, o Examinador de Banco veio e comegou a
conferir as contas. Grant deixou o banco, levou um quarto em um hotel local, e quando eles o acharam, trés dias depois, ele
estava mentindo em cama, enquanto lamentando e gemendo, repetindo em cima de e em cima destas palavras, " Meu Deus,
isto me matard! Eu ndo posso estar de pé a desgraca ". Em pouco tempo ele estava morto. Os doutores pronunciaram o
caso um de " suicidio " mental.

Da mesma maneira que eletricidade virarad as rodas de indlstria, e faz servigo Util se usou construtivamente; ou inala fora
vida se impropriamente usado, assim va a lei de dianteira de auto-sugestdo vocé para paz e prosperidade. ou abaixo no vale
de miséria, fracasso, e morte, de acordo com seu grau de entender e aplicagdo disto.

Se vocé enche sua mente de MEDO, duvida e incredulidade em sua habilidade para conectar com, e usa as forcas de
Inteligéncia Infinita, a lei de auto-sugestdo levara este espirito de incredulidade e usara isto como um padrdo pelo qual sua
mente subconsciente traduzira isto em seu fisico equivalente.

ESTA DECLARACAO E TAO VERDADE QUANTO A DECLARACAO QUE DOIS E DOIS SAO QUATRO!

Como o vento que leva um Leste de navio, e outro Ocidental, a lei de auto-sugestdo o erguerad para cima ou o baixara, de
acordo com o modo vocé fixou suas velas de PENSAMENTO.

A lei de auto-sugestdo pela qual qualquer pessoa pode subir a altitudes de realizagdo que cambaleia a imaginacgdo, é descrito
bem no verso seguinte:

" Se vocé pensa que vocé é batido, vocé &,

Se vocé pensa que vocé ndo ousa, vocé ndo faz

Se vocé gosta de ganhar, mas vocé pensa que vocé ndo pode,
E quase certo vocé ndo vai.

" Se vocé pensa que vocé perdera, vocé esta perdido

Para fora do mundo achamos nds,

Sucesso comega com um companheiro va -

E tudo no estado de mente.

" Se vocé pensa que vocé é excedido, vocé é,

Vocé tem que pensar alto subir,

Vocé tem que estar seguro de vocé antes

Vocé sempre pode ganhar um prémio.

As batalhas de " vida sempre ndo vao

Para o mais forte ou mais rapidamente tripula,

Mas logo ou tarde o homem que ganha

E 0 homem QUE PENSA que ELE PODE "!

Observe as palavras que foram enfatizadas, e vocé pegue o significado fundo que o poeta teve em mente.

Em algum lugar em sua maquiagem (talvez nas celas de seu cérebro) & mentiras dormindo, a semente de realizagdo que, se
despertou e colocou em agdo, o levaria a alturas, como vocé podem ter esperado nunca atingir.

Da mesma maneira que um musico de mestre pode causar as tensGes mais bonitas de musica para verter adiante dos fios de
um violino, assim possa vocé desperta o génio que mente adormecido em seu cérebro, e causa isto para o dirigir para cima a
qualquer meta vocé pode desejar alcangar.



Abraham Lincoln era um fracasso a tudo o que ele tentou, até que ele era bem passado a idade de quarenta. Ele era um Sr.
Ninguém de Em nenhuma parte, até que uma grande experiéncia entrou na vida dele, despertou o génio dormente dentro do
coragdo dele e quebra a cabeca, e deu o mundial de seus realmente grandes homens. Aquela " experiéncia " estava
misturada com as emocgbes de tristeza e AMOR. Veio a ele por Anne Rutledge, a Unica mulher quem ele sempre
verdadeiramente amou.

E um fato conhecido que a emocdo de AMOR é préximo consangliinea ao estado de mente conhecido como FE, e isto pela
razao que Amor vem mesmo perto de traduzir os impulsos de pensamento da pessoa no espiritual deles/delas equivalente.
Durante o trabalho dele de pesquisa, descobriu o autor, da andlise do vida-trabalho e realizacbes de centenas de homens de
realizacdo excelente que estava a influéncia do amor de uma mulher de volta de quase TODO UM DELES. A emogdo de amor,
no coracdo humano e quebra a cabega, cria um campo favoravel de atragdo magnética que causa uma afluéncia das
vibragées mais altas e melhores que sdo flutuante no éter.

Se vocé desejar evidéncia do poder de FE, estude as realizagdes de homens e mulheres que empregaram isto. A cabeca da
lista vem o Nazarene. Cristianismo € a maior Unica forga que influencia as mentes de homens. A base de Cristianismo é FE,
ndo importa que quantas pessoas podem ter pervertido, ou interpretou mal o significado desta grande forga, e ndo importa
que foram criados quantos dogmas e credos em seu nome que nao reflete suas doutrinas.

A soma e substancia dos ensinos e as realizagdes de Cristo que pode ter sido interpretado como " milagres ndo " eram nada
mais nem menos que FE. Se ha qualquer tal fendmeno como " milagres " que eles s6 sdo produzidos pelo estado de mente
conhecido como FE! Alguns professores de religido, e muitos que se chamam os cristdos, entenda nem pratique FE.

Nos deixe considerar o poder de FE, como estd sendo demonstrado agora, por um homem que é conhecido bem a tudo
civilizacdo, Mahatma Gandhi, de India. Neste homem o mundo tem um dos exemplos mais espantosos conhecido a
civilizacdo, das possibilidades de FE. Gandhi brande poder mais potencial que qualquer homem que vive neste momento, e
isto, apesar do fato que ele ndo tem nenhum das ferramentas ortodoxas de poder, como dinheiro, navios de batalha,
soldados, e materiais de guerra. Gandhi ndo tem nenhum dinheiro, ele ndo tem nenhuma casa, ele ndo possui um terno de
roupas, mas ELE TEM PODER. Como ele vem aquele poder?

ELE CRIOU ISTO FORA DE A COMPREENSAO DELE DO PRINCIPIO DE FE, E POR A HABILIDADE DELE PARA TRANSPLANTAR
AQUELA FE NAS MENTES DE DUZENTOS MILHOES DE PESSOAS.

Gandhi realizou, pela influéncia de FE que o qual o poder militar mais forte em terra ndo pdde, e nunca realizard pelos
soldados e equipamento de exército. Ele realizou o feito espantoso de INFLUENCIAR FUNDIR E MOVER em harmonia para
duzentos milhdes de mentes, COMO UMA UNICA MENTE.

Que outra forca em terra, salvo FE poderia fazer como muito? L4 venha um dia quando os empregados como também
empregadores descobrirdo as possibilidades de FE. Aquele dia estd amanhecendo. O mundo inteiro teve ampla oportunidade,
durante a recente depressdo empresarial, testemunhar o que a FALTA DE FE fara a negécio.

Seguramente, civilizagdo produziu um numero suficiente de seres humanos inteligentes para fazer uso desta grande ligdo que
a depressdo ensinou para o mundo. Durante esta depressdo, o mundo teve evidéncia em abundéncia que MEDO difundido
paralisard as rodas de indUstria e negdcio. Fora desta experiéncia os lideres surgirdo em negdcio e indUstria que ganhardo
pelo exemplo que Gandbhi fixou para o mundo, e eles aplicardo a negocio as mesmas taticas que ele usou construindo o maior
seguinte conhecidas na histéria do mundo. Estes lideres virdo do grau e arquivo dos homens desconhecidos que agora
trabalham no ago planta, o carvdo mina, as fabricas automdvel, e nas cidades pequenas e cidades de América.

Negocio é devido para uma reforma, ndo cometa nenhum erro sobre isto! Os métodos do passado, baseado em combinagdes
econdmicas de FORCA e TEME, sera suplantado pelos principios melhores de FE e cooperacdo. Homens que trabalho recebera
mais que salarios diarios; eles receberdo dividendos do negdcio, igual a esses que provéem o capital para negdcio; mas,
primeiro eles tém QUE DAR MAIS Aos EMPREGADORES deles/delas, e parada isto brigando e pechinchando por forga, as
custas do publico. Eles tém que ganhar o direito a dividendos!

Além disso, e isto é a coisa mais importante de todos-eles serd& CONDUZIDA POR LIDERES QUE ENTENDERAO E APLICARAO
OS PRINCIPIOS EMPREGADOS POR MAHATMA GANDHI. Sé em deste modo possa os lideres obtém dos seguidores deles/delas
0 espirito de cooperacdo COMPLETA que constitui poder em sua forma mais alta e mais duradoura.

Esta idade de maquina estupenda na qual nés vivemos, e de qual nés ha pouco estamos emergindo, tirou a alma de homens.
Seus lideres dirigiram os homens como se eles eram pedagos de maquinaria fria; eles foram forgados a fazer assim pelos
empregados que pechincharam, as custas de tudo interessados, adquirir e ndo dar.

A senha do futuro seréd FELICIDADE HUMANA E SATISFAGAO, e quando este estado de mente tera sido atingido, a producdo
levara ao cuidado de si mesmo, mais efetivamente que qualquer coisa que alguma vez foi realizado onde os homens nao
fizeram, e ndo pdde misturar FE e interesse de individuo com o trabalho deles/delas.

Por causa da necessidade para fé e cooperacdo em negdcio operacional e indUstria, vai ambos seja interessante e lucrativo
analisar um evento que prové uma compreensdo excelente do método pelo qual industrialists e empresarios acumulam



grandes fortunas, dando antes de eles tentassem adquirir.

O evento escolhido para esta ilustracdo data atras a 1900, quando os Estados Unidos Steel que Corporagdo estava sendo
formada. Como vocé leu a histéria, se lembre destes fatos fundamentais e vocé entenderdo como foram convertidas IDEIAS
em fortunas enormes.

Primeiro, os Estados Unidos Steel enormes que Corporagao nasceu na mente de Charles M. Schwab, na forma de uma IDEIA
ele criou pela IMAGINAGAO dele!

Segundo, ele misturou FE com a IDEIA dele.
Terco, ele formulou um PLANO para a transformacdo da IDEIA dele em realidade fisica e financeira.
Quarto, ele colocou o plano dele em agdo com a fala famosa dele ao Clube Universitario.

Quinto, ele aplicou, e seguir-por no PLANO dele com PERSISTENCIA, e apoiou isto com DECISAO firme até que tinha sido
levado a cabo completamente.

Sexto, ele preparou o modo para sucesso por um DESEJO ARDENTE para sucesso.

Se vocé é um desses que desejaram saber freqlientemente que como sdo acumuladas grandes fortunas, esta historia da
criacdo da Estados Unidos Ago Corporagdo estara iluminando. Se vocé tem qualquer duvidar que os homens podem PENSAR E
podem CRESCER RICO, esta histéria deveria dispersar aquela divida, porque vocé pode ver claramente na histéria do Ago de
Estados Unidos, a aplicacdo de uma porgdo principal dos treze principios descreveu neste livro.

Esta descricdo espantosa do poder de uma IDEIA foi contada dramaticamente por John Lowell, no Mundo-telegrama de Nova
Iorque, com de quem cortesia é reimprimido aqui.

" UMA BONITA FALA DE DEPOIS DE-JANTAR PARA UM BILHAO DE DOLARES

" Quando, na noite de 12 de dezembro de 1900, uns oitenta da nobreza financeira da nagdo recolheram o granizo de
banquete do Clube Universitario em Quinta Avenida honrar a um homem jovem de fora do Oeste, ndo meia duzia dos
convidados percebeu eles eram testemunhar o episddio mais significante em histéria industrial americana.

" J. Edward Simmons e Charles Stewart Smith, os coragdes deles/delas cheio de gratiddo para a hospitalidade prddiga dada
neles por Charles M. Schwab durante uma recente visita para Pittsburgh, tinha organizado o jantar para apresentar o homem
de aco trinta-oito-ano-velho a sociedade bancaria oriental. Mas eles ndo o esperaram a estouro a convencdo. Na realidade,
eles o advertiram que os seios dentro das camisas enchidas de Nova Iorque ndo seriam responsivos a oratério, e que, se ele
ndo quisesse aglente o Stilhnans e Harrimans e Vanderbilts, ele teve limite melhor ele a quinze ou vinte minutos de
vaporings cortés e deixou isto ir a isso.

" Até mesmo o John Pierpont Morgan, se sentando mdo de Schwab a direita como se tornou a dignidade imperial dele,
pretendida sé enfeitar brevemente a mesa de banquete com a presencga dele. E tdo longe como a imprensa e o publico esteja
preocupado, o afazeres inteiro era de tdo pequeno momento que nenhuma mengao disto achou seu modo em impressao o
préoximo dia.

" Assim os dois anfitrides e os convidados distintos deles/delas comeram o modo deles/delas pelos sete ou oito cursos
habituais. Havia pequena conversagdo e o que havia disto era contido. Poucos dos banqueiros e corretores tinha conhecido
Schwab cuja carreira tinha florescido ao longo dos bancos do Monongahela, e nenhum o conheceu bem. Mas antes de a noite
terminou, eles-e com eles Dinheiro Mestre Morgan - seria varrido fora os pés deles/delas, e um bilhdo de ddlar bebé, os
Estados Unidos Steel Corporagdo, seria concebido.

" Esta talvez infeliz, por causa de histéria que nenhum registro da fala de Charlie Schwab ao jantar sempre foi feito. Ele
repetiu algumas partes disto a uma data posterior durante uma reunido semelhante de banqueiros de Chicago. E ainda
depois, quando o Governo trouxe terno para dissolver a Confianca de Aco, ele deu a propria versdo dele, do posto de
testemunha, das observagdes que estimularam o Morgan em um frenesi de atividade financeira.

Porém, " é provavel que seja um “Homely ' fala, um pouco antigramatical (para o niceties de idioma nunca aborreceu
Schwab), cheio de epigrama e enfiou com inteligéncia. Mas aparte disso teve uma forga de galvanic e efetua nos cinco bilhdo
de capital calculado que foi representado pelo diners. Depois que terminasse e o ajuntamento ainda estava debaixo de seu
feitico, embora Schwab tinha falado durante noventa minutos, o Morgan conduziu o orador a uma janela descansada onde,
oscilando as pernas deles/delas do assento alto, incomodo, eles falaram mais durante uma hora.

" A magia da personalidade de Schwab tinha sido virada em, forga completa, mas o que era mais importante e duradouro era
o programa desenvolvido, claro que ele colocou para o engrandecimento de Ago. Muitos outros homens tinham tentado
interessar o Morgan esbofetear uma confianga de aco junto depois do padrdo do biscoito, arame e aro, agucar, borracha,
uisque, 6leo ou combinagdes de chiclete. John W. Gates, o jogador, tinha urgido isto, mas o Morgan o desconfiou. O Moore os
meninos, o Bill e Jim, Chicago jobbers acionario que tinha colado uma confianga de partida e uma corporagdo de bolacha



junto, tinha urgido isto e tinha falhado. ELBERT H. Gary, o advogado rural santimonial, querido nutrir isto, mas ele ndo era
grande bastante para ser impressivo. Até a eloquéncia de Schwab levou J. PAG. o Morgan para as alturas das quais ele
sempre poderia visualizar os resultados soélidos do empreendimento financeiro mais ousado concebidas, o projeto foi
considerado como um sonho delirante de facil-dinheiro crackpots.

" O magnetismo financeiro que comegou, uma geracdo atras, para atrair milhares de pequeno e as vezes inefficiently
administraram companhias em grande e competicao-esmagando combinagdes, tinha ficado operativo no mundo de ago pelos
dispositivos daquele pirata empresarial jovial, John W. Gates. O Gates ja tinha formado o Ago americano e Companhia de
Arame fora de uma cadeia de preocupagdes pequenas, e junto com Morgan tinha criado a Companhia de Ago Federal.

O Tubo Nacional e companhias de Ponte americanas eram dois mais Morgan interessa, e o Moore Brothers tinha abandonado
a partida e negdcio de biscoito para formar o *American ' grupo - Prato de Lata, Aro de Aco, Folha Aco-e a Companhia de Ago
Nacional.

" Mas pelo lado da confianga vertical gigantesca de Andrew Carnegie, possuiu uma confianga e operou por cinqlenta-trés
socios, essas outras combinagBes eram picayune. Eles poderiam combinar ao conteldo do coracdo deles/delas mas o lote
inteiro deles ndo pdde fazer um entalhe na organizacdo de Carnegie, e o0 Morgan conheceu isto.

" O escocés velho excéntrico conheceu isto, também. Das alturas magnificas de Castelo de Skibo tinha visto ele, primeiro
com diversdo e entdo com ressentimento, as tentativas das companhias menores de Morgan para cortar no negécio dele.
Quando as tentativas se tornaram muito tipo negrito, o temperamento de Carnegie foi traduzido em raiva e vinganga. Ele
decidiu duplicar todo moinho possuido pelos rivais dele. Hitherto, ele ndo tinha estado interessado em arame, tubo, aros, ou
folha. Ao invés, ele estava contente vender para tais companhias o ago cru e os deixar trabalhe isto em qualquer forma que
eles quiseram. Agora, com Schwab como o tenente principal e capaz dele, ele planejou dirigir os inimigos dele a parede.

" Assim era isso na fala de Charles M. Schwab, o Morgan viu a resposta ao problema dele de combinagdo. Uma confianca sem
Carnegie-gigantesco deles seria nenhum de confianga nada, um pudim de ameixa, como disse um escritor, sem as ameixas.

A fala de " Schwab na noite de 12 de dezembro de 1900, indubitavelmente levou a conclusdo, entretanto ndo o penhor que o
empreendimento de Carnegie vasto poderia ser trazido debaixo do Morgan barraca.

Ele falou do futuro mundial para aco, de reorganizacdo para eficiéncia, de especializacgdo, do esmagar de moinhos
malsucedidos e concentragcao de esforgo nas propriedades florescendo, de economias no ore trafique, de economias em em
cima e departamentos administrativos, de capturar mercados estrangeiros.

" Mais que que, ele falou para os piratas entre eles em que pde os erros da pirataria habitual deles/delas. Os propdsitos
deles/delas, ele deduziu, ruim sido criar monopdlios, pregos de aumento, e paga para eles dividendos gordos de privilégio.
Schwab condenou o sistema da maneira mais amavel dele. O shortsightedness de tal uma politica, ele contou o hearers dele,
se deita no fato que restringiu o mercado por uma era quando tudo chorou para expansdo. Pechinchando o custo de ago,
discutiu ele, um mercado sempre-expandindo seria criado; mais usa para ago seria inventado, e uma porcdo agradavel do
comércio mundial poderia ser capturada. De fato, entretanto ele ndo conheceu isto, Schwab era um apodstolo de producdo de
massa moderna.

" Assim o jantar ao Clube Universitario se acabou. Morgan foi para casa, pensar nas predicGes réseas de Schwab. Schwab
voltou para Pittsburgh para dirigir o negdcio de ago por “Wee Andra Carnegie, ' enquanto o Gary e o resto voltaram para os
reldgios acionarios deles/delas, tocar violino ao redor em antecipacdo do préximo movimento.

" Nao era nenhuma vinda longa. Levou o Morgan aproximadamente uma semana para digerir o banquete de razdo Schwab
tinha colocado antes dele. Quando ele tinha se assegurado que nenhuma indigestao financeira era resultar, ele enviou para
Schwab-e achou aquele homem jovem bastante modesto. Sr. Carnegie, Schwab indicou, poderia ndo gostar isto se ele
achasse que o presidente de companhia confiado dele tinha estado paquerando com o Imperador de Wall Street, a Rua na
qual Carnegie nunca estava resolvido andar.

Entdo foi sugerido por John W. Gates o ir-entre, que se Schwab ‘Happened ' estar no Hotel de Bellevue na Filadélfia, J. PAG.
o Morgan também pode “Happen ' estar 4. Porém, quando Schwab chegou que o Morgan era inconveniently doente na casa
de Nova Iorque dele, e assim, no homem mais velho esta apertando convite, Schwab foi para o Nova Iorque e se apresentou
a porta da biblioteca do financeiro.

" Agora certos historiadores econ6micos professaram a convicgdo que desde o principio para o fim do drama, a fase era fixa
por Andrew Carnegie-que o jantar para Schwab, a fala famosa, o domingo conferéncia noturna entre Schwab e o Dinheiro o
Rei, era eventos organizados pelo escocés sagaz. A verdade é exatamente o oposto. Quando Schwab foi chamado para
consumar a transacgdo, ele fez nem mesmo saiba se 'The pequeno chefe, ' como Andrew foi chamado, va tanto como escuta
uma oferta para vender, particularmente para um grupo de homens quem o Andrew considerou estando dotado com algo
menos que santidade. Mas Schwab levou na conferéncia com ele, na propria letra dele, seis folhas de figuras de cobre-prato,
representando a mente dele o valor fisico e a capacidade de salario potencial de toda companhia de ago ele considerou uma
estrela essencial no firmamento de metal novo.



" Quatro homens consideraram estas figuras toda a noite. O chefe, claro que, era o Morgan, firme na convicgao dele no
Divine Right de Dinheiro. Com ele era o socio aristocratico dele, Robert Bacon, um estudante e um cavalheiro. O terco era
John W. Gates quem o Morgan desprezou como um jogador e usado como uma ferramenta. O quarto era Schwab que soube
mais sobre os processos de fazer e vender aco que qualquer grupo inteiro de homens que vivem entdo. Ao longo daquela
conferéncia, as figuras do Pittsburgher eram nunca interrogadas. Se ele dissesse que uma companhia valeu tanto, entdo
valeu tanto e nenhum mais. Também, ele era insistente ao incluir na combinagdo s essas preocupacdes ele nomeou. Ele
tinha concebido uma corporacdo em qual ndo haveria nenhuma duplicacdo, nem mesmo satisfazer a ganancia de amigos que
quiseram descarregar as companhias deles/delas no Morgan largo ombros. Assim ele omitiu, através de designio, varios as
preocupacdes maiores nas quais as Morsas e Carpinteiros de Wall Street tinham langado olhos famintos.

" Quando amanhecer veio, o0 Morgan subiu e endireitou a parte de tras dele. S6 uma pergunta permaneceu. " Do que vocé

pensa que vocé pode persuadir Andrew Carnegie para vender? ' ele perguntou.
" *I pode tentar, ' disse Schwab.
" “If vocé pode conseguir que ele venda, eu empreenderei o assunto, ' disse o Morgan.

" Até aqui tudo bem. Mas Carnegie venderiam? Quanto exigiria ele? (Schwab pensou aproximadamente $320,000,000). O
que levaria ele pagamento dentro? Comum ou preferiu agdes? Lagos? Dinheiro vivo? Nenhum-corpo poderia elevar um tergo
de um bilhdo de ddlares em dinheiro vivo.

Havia uma partida de golfe em janeiro no brejo congelagao-rachando do St. que Andrews une em Westchester, com Andrew
empacotou para cima em suéteres contra o resfriado, e Charlie que fala volubly, como sempre, para manter os espiritos dele.
Mas nenhuma palavra de negdcio foi mencionada até o par se sentou abaixo no calor confortavel da cabana de Carnegie duro
por. Entdo, com o mesmo persuasiveness que tinha hipnotizado oitenta milionarios ao Clube Universitario, Schwab despejou
as promessas brilhando de aposentadoria em conforto, de milhdes ndo contados satisfazer os caprichos sociais do homem
velho. Carnegie capitulou, escreveu uma figura em um deslize de papel, deu isto a Schwab e disse, direito de "All que é o
para o qual nés venderemos. '

" A figura era aproximadamente $400,000,000, e foi alcangcado levando os $320,000,000 mencionados por Schwab como
uma figura basica, e acrescentando a isto $80,000,000 representar o valor de capital aumentado durante os dois anos
prévios.

" Depois, na coberta de um navio de linha regular de trans-Atlantico, o escocés disse ruefully a Morgan, "I desejam que eu
tinha |he pedido $100,000,000 mais. '

" “If que vocé tinha pedido isto, vocé teria adquirido isto, ' 0 Morgan lhe contou cheerfully.
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Havia um alvorogo, claro que. Um cabled correspondente britédnico que o mundo de aco estrangeiro era "Appalled ' pela
combinagdo gigantesca. Presidente Hadley, de Yale, declarou que a menos que fossem reguladas confiangas o rural poderia
esperar o imperador de *An em Washington dentro dos préximos vinte e cinco anos. ' Mas aquele manipulador acionario
capaz, Keene, foi ao trabalho dele de empurrar a acdo nova tdo vigorosamente ao publico que todo o excesso quase agua-
calculado por alguns a $600,000,000-era absorvido um centelhando. Assim Carnegie teve os milhdes dele, e o Morgan
sindicato teve $62,000,000 para todos seu 'Trouble, ' e todo o "Boys, ' de Gates para Gary, teve os milhdes deles/delas.
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" O Schwab trinta-oito-ano-velho teve a recompensa dele. Ele foi feito o presidente da corporacdao nova e permaneceu em
controle até as 1930 ".

n

A historia dramatica de " Negocio " Grande que vocé ha pouco terminou, foi incluido neste livro, porque é uma ilustragao
perfeita do método pelo qual DESEJO pode SER TRANSMUDADO EM SEU FISICO EQUIVALENTE!

Eu imagino alguns leitores questionardo a declaragdo na que um mero, intangivel DESEJO pode ser convertido seu fisico
equivalente. Indubitavelmente alguns dirdo, " Vocé ndo pode converter NADA em ALGO "! A resposta estd na historia de
Estados Unidos

Ago. Aquela organizagao de gigante foi criada na mente de um homem. O plano pelo qual para a organizagdo foi
proporcionada os moinhos de aco que deram isto estabilidade financeira foi criado na mente do mesmo homem. A FE dele, o
DESEJO dele, a IMAGINAGAO dele, a PERSISTENCIA dele seja os reais ingredientes que entraram em Aco de Estados Unidos.
Os moinhos de ago e equipamento mecénico adquiridos pela corporacdo, DEPOIS QUE tinha SIDO TRAZIDO EM EXISTENCIA
LEGAL, era andlise incidental, mas cuidadosa descobrird o fato que o valor avaliado das propriedades adquiriu pela
corporacdo aumentada em valor por um calculou seiscentos MILHOES de DOLARES, pela mera transagdo que os consolidou
debaixo de uma administragdo.

Em outro palavra, Charles M. A IDEIA de Schwab, mais a FE com que ele carregou isto as mentes de J. PAG. o Morgan e os



outros, foi comercializado para um lucro de aproximadamente $600,000,000. Ndo uma soma insignificante para uma Unica
IDEIA!

O que aconteceu a alguns dos homens que levaram a parte deles/delas dos milhGes de ddlares de lucro feito por esta
transagdo, é uma questdo com que nds ndo somos interessados agora. A caracteristica importante da realizacdo espantosa é
que serve como evidéncia inquestionavel do soundness da filosofia descrita neste livro, porque esta filosofia era a urdidura e
o woof da transacdo inteira. Além disso, o praticabilidade da filosofia foi estabelecido pelo fato que os Estados Unidos Steel
que Corporagdo prosperou, € se tornou um do mais rico e a maioria das corporagdes poderosas na América, empregando
milhares das pessoas, desenvolvendo usos novos para ago, e abrindo mercados novos; provando assim que foram ganhos os
$600,000,000 em lucro que a IDEIA de Schwab produziu.

RIQUEZAS comegcam na forma de PENSAMENTO! A quantia sé esta limitada pela pessoa dentro de quem nota o PENSAMENTO
é posto em movimento. FE remove limitagOes!

Se lembre disto quando vocé esta pronto esperar com Vida por tudo que que é que vocé pede como seu preco tendo passado
deste modo. Se lembre, também, que o homem que criou os Estados Unidos Steel Corporagdo era praticamente o
desconhecido na ocasido. Ele somente era a sexta-feira " de Homem de Andrew Carnegie até que ele deu & luz a IDEIA
famosa dele. Depois disso ele subiu depressa a uma posicao de poder, fama, e riquezas.

NAO HA NENHUMA LIMITACAO A MENTE EXCLUA ESSES QUE NOS RECONHECEMOS
POBREZA E RIQUEZAS SAO A DESCENDENCIA DE PENSAMENTO

CAPITULO 4

AUTO-SUGESTAO O MEDIO POR INFLUENCIAR A MENTE SUBCONSCIENTE

O Terceiro Passo para Riquezas

AUTO-SUGESTAO é um termo que aplica a todas as sugestSes e tudo ego-administraram estimulos que localizam a mente da
pessoa pelos cinco sentidos. Declarado de outro modo, auto-sugestdo é ego-sugestdo. E a agéncia de comunicagdo entre
aquela parte da mente onde pensamento consciente acontece, e que que serve como 0 assento de agdo para a mente
subconsciente. Pelos pensamentos dominando qual permite permanecer na mente consciente, (se estes pensamentos sao
negativos ou positivos, € imaterial), o principio de auto-sugestdo alcanca a mente subconsciente e influéncias
voluntariamente isto com estes pensamentos.

NENHUM PENSAMENTO, se é negativo ou positivo, pode VIR a A MENTE SUBCONSCIENTE SEM A AJUDA DO PRINCIPIO DE
AUTO-SUGESTAO, com a excecdo de pensamentos apanhada do éter. Declarado diferentemente, todas as impressdes de
senso que sao percebidas pelos cinco sentidos, é parado pela mente de pensamento CONSCIENTE, e ou pode ser passado em
para a mente subconsciente, ou rejeitou, a vontade. Entdo, a faculdade consciente serve como um exterior-guarda a
aproximagao do subconsciente.

Natureza construiu o homem assim que ele tem CONTROLE ABSOLUTO em cima do material que localiza a mente
subconsciente dele, pelos cinco sentidos dele, embora isto ndo é significado ser interpretado como uma declaragdo que o
homem sempre EXERCITA este controle. Na grande maioria de exemplos, ele ndo exercita isto que explica por que tantos
pessoas entram por vida em pobreza.

Recorde o que foi dito sobre a mente subconsciente que se assemelha a uma mancha de jardim fértil na qual ervas daninhas
crescerdo em abundancia, se as sementes de colheitas mais desejaveis ndo sdo therein de sown. AUTO-SUGESTAO ¢é a
agéncia de controle pelo qual um individuo pode alimentar a mente subconsciente dele voluntariamente em pensamentos de
uma natureza criativa, ou, através de negligéncia, pensamentos de licenca de uma natureza destrutiva para achar o modo
deles/delas neste jardim rico da mente. Vocé foi instruido, no Ultimo dos seis passos descrito no capitulo em Desejo, ler EM
VOZ ALTA duas vezes diariamente a declaragdao ESCRITA de seu DESEJO PARA DINHEIRO, e VER E JA SE SENTIR em posse
do dinheiro! Seguindo estas instrugdes, vocé comunica o objeto de seu DESEJO diretamente a sua mente SUBCONSCIENTE
em um espirito de FE absoluta.

Por repeticdo deste procedimento, vocé cria habitos de pensamento que sdo favoravel a seus esforgcos para transmudar
desejo em voluntariamente seu monetario equivalente.

Volte para estes seis passos descritos em capitulo dois, e os, muito cuidadosamente, leia novamente antes de vocé
procedesse mais adiante. Entdo (quando vocé vem a isto), leia as quatro instrugdes muito cuidadosamente para a
organizacdo de seu " grupo de Mente " de Mestre, descrita no capitulo em Planejamento Organizado. Comparando estes dois
jogos de instrugdes com o que foi declarado em auto-sugestdo, vera vocé, claro que, que as instrugdes envolvem a aplicagdo
do principio de auto-sugestdo.

Entdo, se lembra ao ler a declaracdo de seu desejo em voz alta (por qual vocé estd empreendendo para desenvolver um
dinheiro consciéncia "), que a mera leitura das palavras é de NENHUM CONSEQUENCIA-A MENOS QUE vocé misture emocso,



ou sentindo com suas palavras. Se vocé repete um milhdo de vezes o Emil famoso formula de Coué, " dia a dia, que em
todos os sentidos, eu estou melhorando, " sem misturar emoc&o e FE com suas palavras, vocé ndo experimentard nenhum
resultado desejavel. Sua mente subconsciente reconhece e age em SO pensamentos que estiveram bem-misturado com
emocdo ou sentindo.

Este é um fato de tal importancia sobre repeticdo de autorizagdo em praticamente todo capitulo, porque a falta de entender
disto é a razdo principal a maioria das pessoas que tentam aplicar o principio de auto-sugestdo ndo adquira nenhum
resultado desejavel.

Palavras claras, ndo emotivas ndo influenciam a mente subconsciente. Vocé ndo adquirird nenhum resultado apreciavel até
que vocé aprende localizar sua mente subconsciente com pensamentos, ou falado palavras que foram bem emotionalized
com CONVICCAO.

Ndo é desencorajado, se vocé ndo pode controlar e pode dirigir suas emogdes a primeira vez que vocé tenta fazer assim. Se
lembre, ndo ha nenhuma tal possibilidade como ALGO PARA NADA. Habilidade para alcancar, e influencia sua mente
subconsciente tem seu prego, e vocé tem QUE PAGAR AQUELE PRECO. Vocé ndo pode enganar, até mesmo se vocé deseja
fazer assim. O preco de habilidade para influenciar sua mente subconsciente é PERSISTENCIA perpétua aplicando os
principios descritos aqui. Vocé ndo pode desenvolver a habilidade desejada para um mais baixo preco. Vocé, e VOCE SO, tem
que decidir se ou ndo a recompensa para a qual vocé estd se esforcando (o " dinheiro consciéncia "), vale o preco que vocé
tem que pagar por isto em esforgo.

Sabedoria e " inteligéncia " s6, ndo atraird e retera dinheiro exclua em alguns exemplos muito raros onde a lei de favores de
médias a atracdo de dinheiro por estas fontes. O método de atrair dinheiro descreveu aqui, ndo dependa da lei de médias.
Além disso, o método ndo joga nenhum favorito. Trabalhard para uma pessoa tdo efetivamente quanto vai para outro. Onde
fracasso é experiente, é o individuo, ndo o método que falhou. Se vocé tenta e falha, faca outro esforgo, e ainda outro, até
que vocé tem sucesso.

Sua habilidade para usar o principio de auto-sugestdo dependera, muito em grande parte, em sua capacidade para
CONCENTRAR em um determinado DESEJO até aquele desejo se torna uma OBSESSAO ARDENTE.

Quando vocé comeca a levar a cabo as instrugbes com relacdo aos seis passos descreveu no segundo capitulo, sera
necessario vocé fazer uso do principio de CONCENTRAGAO.

Nos deixe aqui ofereca sugestdes para o uso efetivo de concentracdo. Quando vocé comega a levar a cabo o primeiro dos seis
passos que ensinam que vocé fixe em sua prépria mente a quantia EXATA de dinheiro vocé desejo " segure seus
pensamentos naquela quantia de dinheiro através de CONCENTRAGAO, ou fixacdo de atencdo, com seus olhos fechados, até
que vocé pode VER o aparecimento fisico do dinheiro DE FATO. Faga pelo menos uma vez isto cada dia. Como vocé passe por
estes exercicios, siga as instrucdes cedidas o capitulo em FE, e o veja de fato em posse de O DINHEIRO!

Aqui é um mais significante fato-a mente subconsciente leva qualquer ordem dada isto em um espirito de FE absoluta, e atos
nessas ordens, embora as ordens tém freqlentemente que ser apresentadas inUmeras vezes, por repeticdo, antes de eles
fossem interpretados pela mente subconsciente. Seguindo a declaragdo precedendo, considere a possibilidade de pregar uma
peca " perfeitamente legitima " em sua mente subconsciente, fazendo isto acredite, porque vocé acredita isto, que vocé tem
que ter a quantia de dinheiro que vocé esta visualizando, que este dinheiro ja esta esperando sua reivindicagdo que a mente
subconsciente tem que entregar para vocé planos praticos por adquirir o dinheiro que é seu.

Entregue o pensamento sugerido no pardgrafo precedendo a sua IMAGINACAO, e veja o que sua imaginacdo pode, ou fara,
criar planos praticos para a acumulagdo de dinheiro por transmutacgdo de seu desejo.

Ndo ESPERE por um plano definido pelo qual vocé pretende trocar servicos ou comerciar em troca do dinheiro vocé esta
visualizando, mas comega a se ver em posse do dinheiro imediatamente, enquanto EXIGINDO e ESPERANDO enquanto isso,
que sua mente subconsciente entregara o plano, ou planos dos que vocé precisa. Esteja no alerta para estes planos, e
quando eles se aparecem, os coloque IMEDIATAMENTE em ACAO. Quando os planos se aparecerem, eles provavelmente "
flamejardao " em sua mente pelo sexto sentido, na forma de uma " inspiragdao ". Esta inspiragdo pode ser considerada um

telegrama direto ", " ou mensagem de Inteligéncia Infinita. Trate com respeito, e aja nisto assim que vocé receba isto.
Fracasso para fazer isto serd FATAL a seu sucesso.

No quarto dos seis passos, Ihe ensinaram para Criar um plano definido por levar a cabo seu desejo, e comega a colocar este
plano em agdo " imediatamente. Vocé deveria seguir esta instrucdo da maneira descrita no paragrafo precedendo. Néo confie
a sua " razdo ao criar seu plano por acumular dinheiro pela transmutagdo de desejo. Sua razdo esta defeituosa. Além disso,
sua faculdade de raciocinio pode estar preguicosa, e, se vocé depender disto completamente para o servir, pode o
desapontar.

Quando visualizando o dinheiro vocé pretendem acumular, (com olhos fechados), o veja fazendo o servigo, ou entregando a
mercadoria vocé pretendem dar em troca deste dinheiro. Isto é importante!

RESUMO DE INSTRUGCOES



O fato que vocé estd lendo que este livro é uma indicagdo que vocé earnestly buscam conhecimento. Também é uma
indicagcdo que vocé é um estudante deste assunto. Se vocé for s6 um estudante, hd uma chance que vocé pode aprender
muito que vocé ndo soube, mas vocé sé aprenderd assumindo uma atitude de humildade. Se vocé escolhe seguir algumas
das instrugGes mas negligenciar, ou recusa outros-o seguir falhard! Adquirir resultados satisfatorios, vocé tem que seguir
TODAS as instrucdes em um espirito de FE.

Serdo resumidas as instrugdes dadas com relagcdo aos seis passos no segundo capitulo agora, e misturado com os principios
cobertos por este capitulo, como segue:

Primeiro. Entre em alguma mancha quieta (preferivelmente em cama a noite) onde vocé ndo sera perturbado ou suspenso,
feche seus olhos, e repita em voz alta, (assim vocé pode ouvir suas proprias palavras) a declaracdo escrita da quantia de
dinheiro vocé pretende acumular, o prazo para sua acumulagdo, e uma descricdo do servico ou comercia vocé pretende dar
em troca do dinheiro. Como vocé leve a cabo estas instrugoes, JA O VEJA em posse de O DINHEIRO.

Por exemplo: -supde que vocé pretende acumular $50,000 pelo primeiro de janeiro, cinco anos conseqlientemente, que vocé
pretende dar servigos pessoais em troca do dinheiro, na qualidade de um vendedor. Sua declaracdo escrita de seu propdsito
deveria ser semelhante ao seguinte:

" Antes do primeiro dia de janeiro, 19.., eu terei em minha posse $50,000 que entrard de vez em quando a mim em varias
quantias durante o interim.

" Em troca deste dinheiro eu darei o servico mais eficiente do qual eu sou capaz, enquanto fazendo a possivel quantidade
mais cheia, e a melhor possivel qualidade de servico na qualidade de vendedor de (descreva o servico ou comercie vocé
pretende vender).

" Eu acredito que eu terei este dinheiro em minha posse. Minha fé é tdo forte que eu posso ver este dinheiro agora antes de
meus olhos. Eu posso tocar isto com minhas maos. Esta esperando agora na ocasido transferéncia a mim, e na proporcao que
eu entrego o servigo que eu pretendo fazer em troca disto. Eu estou esperando um plano por qual acumular este dinheiro, e
eu seguirei aquele plano, quando é recebido ".

Segundo. Repita esta noite de programa e manha até que vocé pode ver, (em sua imaginacdo) o dinheiro que vocé pretende
acumular.

Tergo. Coloque uma cdpia escrita de sua declaragdo onde vocé pode ver isto noite e manh3, e leia logo antes se aposentando,
e ao surgir até que foi memorizado.

Se lembre, como vocé leva a cabo estas instrugdes, que vocé esta aplicando o principio de auto-sugestdo, com a finalidade
de dar ordens a sua mente subconsciente. Se lembre, também, que sua mente subconsciente SO agird em instrugdes que sdo
emotionalized, e entregou para isto com " sentir FE é o mais forte, e mais produtivo das emogdes. Siga as instrugdes
cedidas o capitulo em FE.

Estas instrugbes podem, no principio, pareca abstrato. Ndo deixe isto o perturbar. Siga as instrugdes, ndo importa como
abstrato ou ndo pratico eles podem, no principio, pareca ser. O tempo virad logo, se vocé faz como vocé foi instruido, em
espirito como também em ato, quando um universo novo inteiro de poder desdobrard a vocé.

Cepticismo, com relacdo a TODAS as idéias novas, € caracteristico de todos os seres humanos. Mas se vocé seguir as
instrugGes esbogadas, seu cepticismo sera substituido logo através de convicgdo, e isto, em troca, sera cristalizado logo em
FE ABSOLUTA. Ent&o vocé terd chegado ao ponto onde vocé verdadeiramente pode dizer, " eu sou o mestre de meu destino,
eu sou o capitdo de minha alma "!

Muitos filésofos fizeram a declaracdo, que o homem é o mestre do préprio destino terrestre dele, mas a maioria deles ndo
tem dito por que ele é o mestre. A razdo que o homem pode ser o mestre do proprio estado terrestre dele, e especialmente o
estado financeiro dele, é explicado completamente neste capitulo. Homem pode se tornar o mestre dele, e do ambiente dele,
porque ele tem o PODER para INFLUENCIAR a PROPRIA MENTE SUBCONSCIENTE dele, e por isto, ganhe a cooperacdo de
Inteligéncia Infinita.

Vocé esta lendo o capitulo que representa a pedra angular ao arco desta filosofia agora. Devem ser entendidas as instrugdes
contidas neste capitulo e APLICADO COM PERSISTENCIA, se vocé tem sucesso transmudando desejo em dinheiro.

O desempenho atual de transmudar DESEJO em dinheiro, envolve o uso de auto-sugestdo como uma agéncia por qual pode
alcancar, e influencia, a mente subconsciente. Os outros principios simplesmente sdo ferramentas com que aplicar auto-
sugestdo. Mantenha isto pensado em mente, e vocé va, a toda hora, esteja consciente da parte importante o principio de
auto-sugestdo é jogar em seus esforcos para acumular dinheiro pelos métodos descrito neste livro. Leve a cabo estas
instruges como se vocé era uma crianga pequena.

Injete em seus esforcos algo da FE de uma crianca. O autor foi muito cuidadoso, ver que nenhuma instrucdo ndo prético foi
incluida, por causa do desejo sincero dele para ser util.



Depois que vocé lesse o livro inteiro, voltou a este capitulo, e seguiu em espirito, e em agdo, esta instrugdo:

LEIA EM VOZ ALTA UMA VEZ O CAPITULO INTEIRO TODAS AS NOITES, ATE QUE LHE CONVENCEM COMPLETAMENTE QUE O
PRINCIPIO DE AUTO-SUGESTAO ESTA SAO, QUE REALIZARA PARA VOCE QUE TUDO AQUILO FOI REIVINDICADO PARA ISTO.

COMO VOCE LEIA, SUBLINHE COM UM LAPIS TODA ORACAO QUE O IMPRESSIONA FAVORAVELMENTE.

Siga a instrugdo precedente a carta, e abra o0 modo para uma compreensdo completa, e dominio dos principios de sucesso.
CAPITULO 5

CONHECIMENTO ESPECIALIZADO EXPERIENCIAS PESSOAIS OU OBSERVACOES

O Quarto Passo para Riquezas

Ha dois tipos de conhecimento. A pessoa é geral, o outro é especializado. Conhecimento geral, ndo importa como grande em
quantidade ou variedade pode estar, é de mas pequeno uso na acumulagdo de dinheiro. As faculdades das grandes
universidades possuem, no agregado, praticamente toda forma de conhecimento geral conhecida a civilizagdo. A maioria dos
professores tem mas pequeno ou nenhum dinheiro. Eles especializam em conhecimento pedagdgico, mas eles nao
especializam na organizagao, ou o uso de conhecimento.

CONHECIMENTO ndo atraira dinheiro, a menos que seja organizado, e inteligentemente dirigira, por PLANOS praticos DE
ACAO, para o FIM DEFINIDO de acumulacdo de dinheiro. Falta de entender deste fato foi a fonte de confusdo a milhdes das
pessoas que falsamente acreditam que " conhecimento é poder ". Ndo é nada do tipo! Conhecimento é sé poder potencial. Se
torna so dé poder a quando, e se, é organizado em planos definidos de agdo, e dirigiu a um fim definido.

Este " elo " em todos os sistemas de educacao conhecidos a civilizacdo hoje, pode ser achado no fracasso de instituicoes
educacionais para ensinar os estudantes deles/delas COMO ORGANIZAR E USAR CONHECIMENTO DEPOIS QUE ELES
ADQUIRAM ISTO.

Muitas pessoas cometem o erro de assumir que, porque a Henry Ford teve mas pequena " instrugdo, " ele ndo é um homem
de " educagao ". Esses que cometem este erro ndao conhecem a Henry Ford, nem eles entendem o real significado da palavra
" eduque ".

Aquela palavra é derivada do palavra " educo latino, enquanto " significando a educe, tirar, DESENVOLVER de dentro. Um
homem educado ndo é, necessariamente, um que tem uma abundancia de general ou conhecimento especializado. Um
homem educado é um que desenvolveu as faculdades da mente dele assim que ele pode adquirir qualquer coisa que ele quer,
ou seu equivalente, sem violar os direitos de outros. Henry Ford vem bem dentro do significado desta definigdo.

Durante a guerra mundial, um jornal de Chicago publicou certos editoriais em qual, entre outras declaracdes, Henry Ford foi
chamada " uma pacifista " ignorante. Sr. Ford contestou as declaragGes, e trouxe terno contra o papel pelo caluniar. Quando
o terno era experimentado nos Tribunais, os advogados para a justificacdo de pleaded de papel, e colocou Sr. Ford, ele, no
posto de testemunha, com a finalidade de provar ao juri que ele era ignorante. Os advogados perguntaram para Sr. Ford
uma grande variedade de perguntas, todos eles pretenderam provar, pela propria evidéncia dele que, enquanto ele poderia
possuir conhecimento especializado consideravel que pertence o fabrique de automaoveis, ele era, no principal, ignorante.

Sr. Ford foi manipulada com tal questiona como o seguinte:

" Quem era Benedict Arnold "? e " quantos soldados fizeram o britdnico envie em cima de para a América derrubar a Rebelido
de 1776 "? Em resposta para a Ultima pergunta, respondeu Sr. Ford, " eu ndo sei o numero exato de soldados o britanico
enviou em cima de, mas eu ouvi que era um numero consideravelmente maior que sempre voltou.

Finalmente, Sr. Ford se cansou desta linha de questionar, e em resposta para uma pergunta particularmente ofensiva, se
inclinou ele, pontudo o dedo dele ao advogado que tinha feito a pergunta, e disse, " Se eu realmente deveria QUERER
responder a pergunta tola que vocé ha pouco perguntou, ou quaisquer das outras perguntas que vocé tem me perguntado,
me deixou o lembrar que eu tenho uma fila de empurrar-botdes elétricos em minha escrivaninha, e empurrando o botdo
certo, eu posso chamar a meus homens de ajuda que podem responder QUALQUER pergunta que eu desejo perguntar
relativo ao negdcio para o qual eu estou dedicando a maioria de meus esforcos. Agora, vocé me falara amavelmente, POR
QUE eu deveria atravancar para cima minha mente com conhecimento geral, com a finalidade de poder responder perguntas,
que quando eu tenho os homens ao redor de mim quem pode prover qualquer conhecimento que eu requeiro "?

Certamente havia logica boa aquela resposta. Aquela resposta pavimentou a advogada. Toda pessoa na sala de tribunal
percebida era a resposta, ndo de um homem ignorante, mas de um homem de EDUCAGAO. Qualquer homem ¢é educado que
sabe onde adquirir conhecimento quando ele precisa isto, e como organizar aquele conhecimento em planos definidos de
acao. Pela ajuda do grupo de Mente " de Mestre dele, Henry Ford teve ao comando dele todo o conhecimento especializado
que ele precisou o permitir a se tornar um dos homens mais ricos na América. Ndo era essencial que ele tem este
conhecimento na propria mente dele. Seguramente nenhuma pessoa que tem inclinagdo suficiente e inteligéncia para ler um
livro desta natureza pode perder a significagdo desta ilustragdo possivelmente.



Antes de vocé pudesse estar seguro de sua habilidade para transmudar DESEJO em seu monetario equivalente, vocé
requerera CONHECIMENTO ESPECIALIZADO do servigo, mercadoria, ou profissdo que vocé pretende oferecer em troca de
fortuna. Talvez vocé pode precisar de conhecimento muito mais especializado que vocé tem a habilidade ou a inclinagdo para
adquirir, e se isto deveria ser verdade, vocé pode atravessar sua fraqueza pela ajuda de seu " grupo de Mente " de Mestre.

Andrew Carnegie declarou que ele, pessoalmente, ndo soube nada sobre o fim técnico do negdcio de ago; além disso, ele ndo
se preocupou saber qualquer coisa sobre isto particularmente. O conhecimento especializado para o qual ele requereu o
fabrique e comercializando de aco, ele achou disponivel pelas unidades individuais do MESTRE GRUPO de MENTE dele.

A acumulagdo de grandes chamadas de fortunas para PODER, e poder esta terminado adquirido altamente organizado e
inteligentemente dirigiu conhecimento especializado, mas aquele conhecimento ndo faz, necessariamente, tenha que estar na
posse do homem que acumula a fortuna.

O paragrafo precedendo deveria dar esperanca e encorajamento ao homem com ambicdo acumular uma fortuna que ndo se
possuiu da educacdo " necessaria " prover tal conhecimento especializado como pode requerer ele. Os homens as vezes
passam por vida que sofre de complexos de inferioridade, " porque eles ndo sdo os homens de " educagao ". O homem que
pode organizar e pode dirigir um " grupo de Mente " de Mestre de homens que possuem conhecimento Util na acumulagdo de
dinheiro, € da mesma maneira que muito um homem de educagdo como qualquer homem no grupo. SE LEMBRA de ISTO, se
vocé sofre de um sentimento de inferioridade, porque sua instrucdo esteve limitada.

n

Thomas UM. Edison teve sé trés meses de
morreu pobre. A Henry Ford teve menos que uma sexta instrugdo " de grau
financeiramente.

educar " durante a vida inteira dele. Ele ndo faltou educagdao, nem ele nao
" mas ele conseguiu fazer bem bem por ele,

CONHECIMENTO ESPECIALIZADO esta entre o mais abundante, e as formas mais baratas de servigo que pode ser tido! Se
vocé duvidar isto, consulte a folha de pagamento de qualquer universitario.

PAGA PARA SABER COMPRAR CONHECIMENTO

Em primeiro lugar, decida o tipo de conhecimento especializado que vocé requer, e o propdsito para o qual é precisado. Para
uma extensdo grande seu propdsito principal em vida, a meta para a qual vocé esta trabalhando, ajudard determina de que
conhecimento precisa vocé.

Com esta pergunta resolvida, requer seu proximo movimento que vocé tenha informacdo precisa que interessa fontes
seguras de conhecimento. O mais importante destes é:

(um) a propria experiéncia de A pessoa e educacgado

(b) Experimente e educacgdo disponivel por cooperacdo de outros (Mestre Alianga de Mente)

(c) Faculdades e Universidades

(d) bibliotecas publicas (Por livros e periddicos em qual pode ser achado todo o conhecimento organizou por civilizagédo)
(e) Cursos de Treinamento Especiais (Por escolas noturnas e estudo de casa educa em particular.)

Como conhecimento é adquirido que deve ser organizado e deve ser posto em uso, para um proposito definido, por planos
praticos. Conhecimento ndo tem nenhum valor a ndo ser que que pode ser ganho de sua aplicagdo para algum fim
merecedor. Esta é uma razdo por que ndo sdo avaliados graus de faculdade mais altamente. Eles representam nada mais que
conhecimento misturado.

Se vocé contemplar tomada instrugdo adicional, primeiro determine o propdsito para o qual vocé quer o conhecimento vocé
estd buscando, entdo aprende onde este tipo particular de conhecimento pode ser obtido, de fontes seguras.

Homens prosperos, em todas as chamadas, nunca deixam de adquirir conhecimento especializado relacionado ao propdsito
principal deles/delas, negécio, ou profissdo. Esses que normalmente ndo tém éxito cometem o erro de acreditar que o
conhecimento que adquire periodo termina quando a pessoa terminar escola. A verdade é aquela instrugdo faz mas pouco
mais que por a pessoa do modo de aprender a adquirir conhecimento pratico.

Com isto Mudou Mundo que comegou ao término do colapso econémico, também entrou mudangas espantosas em exigéncias
educacionais. A ordem do dia é ESPECIALIZACAO! Esta verdade foi enfatizada através de Robert P. Moore, secretario de
compromissos de Universidade de Columbia.

" ESPECIALISTAS DEPOIS DE " OS QUE A MAIORIA BUSCOU

" Particularmente buscado depois empregando companhias é candidatos que especializaram em alguns diplomados de
campo-negocio-escola com treinar em contabilidade e estatisticas, engenheiros de todas as variedades, jornalistas,
arquitetos, quimicos, e também os lideres excelentes e homens de atividade da classe sénior.



" O homem que foi ativo no campus cuja personalidade é tal que ele se da bem todos os tipos das pessoas e quem fez um
trabalho adequado com os estudos dele tem um a maioria decidiu extremidade em cima do estudante estritamente
académico. Alguns destes, por causa do deles/delas todos-ao redor qualificacdes, recebeu varias ofertas de posicdes, alguns
deles tantos quanto seis.

" Partindo da concepgdo que o "Straight o estudante de A' invariavelmente foi o um adquirir a escolha dos trabalhos
melhores, Sr. Moore disse que a maioria do olhar de companhias ndo sé para registros académicos mas para registros de
atividade e personalidades dos estudantes.

" Um das companhias industriais maiores, o lider em seu campo, por escrito para Sr. Moore que interessa 0os superiores em
cargo previdentes na faculdade, disse:

"We estdo principalmente interessados em achar homens que podem fazer progresso excepcional no trabalho de
administracdo. Por isto nds enfatizamos qualidades de carater, inteligéncia e personalidade muito mais que fundo educacional
especifico. '

APRENDIZADO " PROPOS

" Propondo um sistema de *Apprenticing ' os estudantes em escritoérios, lojas e ocupagdes industriais durante o verdo tiram

férias, Sr. Moore afirma que depois dos primeiros dois ou trés anos de faculdade, deveria ser perguntado todo estudante que
*To escolhem um curso futuro definido e chamar uma parada se ele somente tem vagueado agradavelmente sem propdsito
por um unspecialized curriculo académico. '

" Faculdades e universidades tém que enfrentar a consideragdo pratica que todas as profissGes e ocupagdes agora 0s
especialistas de demanda, " ele disse, enquanto urgindo aquelas instituicdes educacionais aceitam responsabilidade mais
direta por orientacdo vocacional. Um das fontes mais seguras e praticas de conhecimento disponivel a esses que precisam de
instrucdo especializada, é as escolas noturnas operadas em a maioria das cidades grandes. As escolas de correspondéncia
ddo em qualquer lugar para treinando especializado o U. S. correspondéncias vdo, em todos os assuntos que podem ser
ensinados pelo método de extensdo. Uma vantagem de casa estudo treinar é a flexibilidade do programme de estudo que
permite para a pessoa estudar durante tempo excedente. Outra vantagem estupenda de estudo de casa que treina (se a
escola é cuidadosamente escolhida), é o fato que a maioria dos cursos ofereceu através de escolas de estudo de casa leve
com eles privilégios generosos de consulta que pode ser de valor inestimavel a esses precisando de conhecimento
especializado. Ndo importa onde vocé vive, vocé pode compartilhar os beneficios.

Qualquer coisa adquiriu sem esforco, e sem custo é geralmente depreciado, freqliientemente desacreditou; talvez isto é por
que nds obtemos tdo pequenos de nossa oportunidade maravilhosa em escolas publicas. A AUTODISCIPLINA que a pessoa
recebe de um programme definido de estudo especializado compde alguma extensdo, para a oportunidade perdida quando
conhecimento estava disponivel sem custo. Escolas de correspondéncia sdo instituicGes empresariais altamente organizadas.
As taxas de instrugao deles/delas sao tao baixas que eles sdo forgados a insistir em pagamentos prontos. Sendo pedido
pagar, se o estudante faz graus bons ou pobre, tem o efeito de causar a pessoa para levar a cabo com o curso quando ele
derrubaria isto caso contrario. As escolas de correspondéncia ndo acentuaram este ponto suficientemente, para a verdade é
que os departamentos de colecdo deles/delas constituem o tipo muito melhor de treinar em DECISAO, PRONTIDAO, AGAO e
O HABITO DE TERMINAR QUE qual COMECA.

Eu aprendi isto de experiéncia, mais de vinte e cinco anos atrds. Eu me matriculei para um curso de estudo de casa
Anunciando. Depois de completar oito ou dez ligdes eu deixei de estudar, mas a escola ndo deixou de me enviar contas. Além
disso, insistiu em pagamento, se eu mantive meus estudos ou ndo. Eu decidi que se eu tivesse que pagar pelo curso (o qual
eu tinha me obrigado legalmente a que fizesse), eu deveria completar as ligdes e deveria adquirir o valor de meu dinheiro. Eu
sentia, na ocasido, que o sistema de colegdo da escola era um pouco muito bem organizado, mas eu aprendi depois em vida
que era uma valiosa parte de meu treinamento para o qual nenhuma carga de pédlvora tinha sido feita. Sendo forgado a
pagar, eu prossegui e completei o curso. Depois em vida eu descobri que o sistema de colegdo eficiente daquela escola tinha
valido muito na forma de dinheiro ganha, por causa do treinamento anunciando eu tive levado tdo relutantemente.

Nos temos neste pais o que é dito que é o maior sistema de escola publica no mundo. Nds investimos somas fabulosas para
edificios bons, nds provemos transporte conveniente para criancas que vivem nos distritos rurais, assim eles podem
freqlientar as melhores escolas, mas h& uma fraqueza espantosa para este maravilhoso E GRATIS! Um das coisas estranhas
sobre seres humanos é que eles s avaliam que que tem um preco. As escolas gratuitas de América, e as bibliotecas publicas
gratis, ndo impressiona as pessoas porque eles sdo gratis. Esta é a razdo principal por que tantos pessoas acham isto
necessario adquirir treinamento adicional depois que eles deixassem escola e vdo trabalho de lo. Também é um das razGes
principais por que EMPREGADORES DAO MAIOR CONSIDERACAO A EMPREGADOS QUE OBIJETO PEGADO CASA ESTUDO
CURSOS. Eles aprenderam, de experiéncia que qualquer pessoa que tem a ambicdo para deixar uma parte do tempo
excedente dele a estudar em casa tem nele essas qualidades que trazem lideranca. Este reconhecimento ndo é um gesto
caridoso, é julgamento empresarial sdo na parte dos empregadores.

H& uma fraqueza em pessoas para qual ndo hd nenhum remédio. E a fraqueza universal de FALTA DE AMBICAO! Pessoas,
pessoas especialmente assalariadas que programam o tempo excedente deles/delas para prover para estudo de casa,
raramente permanegca muito tempo ao fundo. A acdo deles/delas abre o modo para a subida superior, remove muitos



obstaculos do caminho deles/delas, e ganha o interesse amigavel desses que tém o poder para os por do modo de
OPORTUNIDADE.

O método de estudo de casa de treinar especialmente é vestido as necessidades de pessoas empregadas que acham, depois
de deixar escola, que eles tém que adquirir conhecimento especializado adicional, mas ndo pode poupar o tempo para voltar
para a escola.

As condigBes econdmicas mudadas que predominam a depressdo desde entdo fizeram isto necessario para milhares das
pessoas acharem fontes adicionais, ou novas de renda. Para a maioria destes, a solugdo para o problema deles/delas pode
ser achada sé adquirindo conhecimento especializado. Muitos serdo forcados a mudar as ocupacbes deles/delas
completamente.

Quando uns achados mercantis que uma certa linha de mercadoria ndo estéd vendendo, ele normalmente suplanta isto com
outro que estd em demanda. A pessoa cujo negdcio é isso de marketing servigos pessoais também deve ser uma comerciante
eficiente. Se os servigos dele nao trouxerem lucros adequados em uma ocupagao, ele tem que mudar a outro, onde
oportunidades mais largas estdo disponiveis.

Stuart Austin Wier se preparou como um Engenheiro de Construgdo e seguiu esta linha de trabalho até a depressdo limitou o
mercado dele para onde ndo lhe deu a renda que ele requereu. Ele levou inventario dele, decidido mudar a profissdo dele a
lei, voltou para a escola e levou cursos especiais pelos quais ele se preparou como um advogado de corporagdo. Apesar do
fato ndo tinha terminado a depressdo, ele completou o treinamento dele, passou no Exame de Barra, e depressa construiu
uma pratica de lei lucrativa, em Dallas, o Texas; na realidade ele estd mandando embora os clientes.

Sé manter o registro diretamente, e para se antecipar as alibis desses que dirdo, " eu ndo pude ir para a escola porque eu
tenho uma familia para apoiar, ou " eu sou muito velho, " eu somarei a informagdo que Sr. Wier era passado quarenta, e
casado quando ele voltou para a escola. Além disso, selecionando cursos altamente especializados cuidadosamente, nas
faculdades melhor preparou ensinar os assuntos escolhidos, Sr. Wier completou em dois anos o trabalho para o qual a
maioria de estudantes de lei requer quatro anos. PAGA PARA SABER COMPRAR CONHECIMENTO!

A pessoa que deixa de somente estudar porque ele terminou que escola sempre é sentenciada desesperadamente a
mediocridade, ndo importa o que pode ser a chamada dele. O modo de sucesso é o modo de perseguicdo continua de
conhecimento.

Nos deixe considerar um exemplo especifico. Durante a depressdo vendedor em um supermercado se achou sem uma
posicdo. Tendo tido um pouco de experiéncia de contabilidade, ele levou um curso especial em contabilidade, se familiarizou
com toda a mais recente contabilidade e equipamento de escritério, e entrou em negocio por ele. Comegando com o grocer
para quem ele tinha trabalhado antigamente, ele fez contratos com mais de 100 comerciantes pequenos manter os livros
deles/delas, a uma taxa mensal muito nominal. A idéia dele era tdo pratica que ele achou isto necessario montar um
escritdrio portatil em um caminhdo de entrega claro que ele equipou com maquinaria de contabilidade moderna logo. Ele tem
uma frota destes agora escritérios " de contabilidade em rodas e empregos um pessoal grande de assistentes,
proporcionando assim para os comerciantes pequenos servigo de contabilidade igual para o melhor aquele dinheiro pode
comprar, a custo muito nominal.

Conhecimento especializado, mais imaginacdo, seja os ingredientes que entraram neste negocio sem igual e prospero. Ano
passado o dono daquele negdcio pagou um imposto de renda de quase dez vezes como muito como era liquidado pelo
comerciante para quem ele trabalhou quando a depressdo forgou nele uma adversidade temporaria que provou ser uma
béncdo em disfarce.

O comeco deste negdcio prospero era uma IDEIA! J& que eu tive o privilégio de prover o vendedor desempregado com
aquela idéia, eu assumo o privilégio adicional de sugestionar outra idéia que tem dentro disto a possibilidade de até maior
renda agora. Também a possibilidade de fazer servigo util a milhares das pessoas que mal necessidade que servigo.

A idéia foi sugerida pela vendedora que deixou de vender e entrou no negécio de manter livros em uma base por atacado.
Quando o plano foi sugerido como uma solugdo do problema de desemprego dele, ele exclamou depressa, " eu gosto da
idéia, mas eu ndo saberia se transformar isto em dinheiro vivo ". Em outro palavra, ele reclamou ele ndo saberia
comercializar o conhecimento de contabilidade dele depois que ele adquirisse isto.

Assim, isso exp0s outro problema que teve que ser resolvido. Com a ajuda de um dactilégrafo de mulher jovem, inteligente a
mao titulo, e que poderia reunir a histéria, um livro muito atraente estava preparado, enquanto descrevendo as vantagens do
sistema novo de contabilidade.

As paginas foram digitadas nitidamente e colou um album para recortes ordinario que era usado como um vendedor silente
com que a historia deste negocio novo foi contada assim efetivamente que seu dono teve mais contas logo que ele pudesse



controlar.

Ha milhares das pessoas, por toda parte o pais que precisa dos servicos de um especialista de comercializagdo capaz de
preparar um sumario atraente para uso comercializando servigos pessoais. A renda anual agregado de tal um servigo poderia
exceder isso recebido pela agéncia de emprego maior facilmente, e poderiam ser feitos os beneficios do servigo distante
maior para o comprador que qualquer ser obtido de uma agéncia de emprego.

A IDEIA aqui descreveu nasceu de necessidade, atravessar uma emergéncia que teve que ser coberto, mas ndo parou
servindo uma pessoa somente. A mulher que criou a idéia tem uma IMAGINAGAO aguda. Ela viu na cérebro-crianca recém
nascida dela a fabricagdo de uma profissdo nova, um que é destinado para fazer valioso servico a milhares das pessoas que
precisam de orientagdo pratica comercializando servigos pessoais.

Esporeado primeiro " a agdo pelo sucesso instantdneo dela PREPARADO PLANEJE COMERCIALIZAR SERVICOS PESSOAIS, "
esta mulher enérgica virou proximo a solugdo de um problema semelhante para o filho dela que tinha terminado ha pouco
faculdade, mas ndo tinha podido totalmente achar um mercado para os servigos dele. O plano que ela originou para o uso
dele era o espécime melhor de comerciar de servicos pessoais que eu alguma vez vi.

Quando o livro de plano tinha sido completado, conteve quase cinqlienta paginas formosamente de digitou, informagdo
corretamente organizada, contando a histéria da habilidade nativa do filho dela, educando, experiéncias pessoais, e uma
grande variedade de outra informagdo muito extenso para descricdo. O livro de plano também conteve uma descrigao
completa da posicao que o filho dela desejou, junto com um palavra quadro maravilhoso do plano exato ele usaria enchendo
a posigao.

A preparacdo do livro de plano requereu o trabalho de varios semana durante qual tempo que seu criador enviou quase
diariamente para o filho dela para a biblioteca publica, obter dados precisados vender os servicos dele a melhor vantagem.
Ela o, também para todos os competidores do empregador previdente dele, enviou e juntou deles informagdo vital que
interessa os métodos empresariais deles/delas que eram de grande valor na formacdo do plano que ele pretendeu usar
enchendo a posicdo que ele buscou. Quando o plano tinha sido acabado, conteve mais que meia duzia sugestées muito boas
para o uso e beneficio do empregador previdente. (As sugestes foram postas em uso pela companhia).

A pessoa pode ser inclinado para perguntar, " Por que vai para tudo isso dificuldade para afiancar um trabalho "? A resposta é
direta ao ponto, também é dramatico, porque se trata de um assunto que assume a proporcdo de uma tragédia com milhGes
de homens e mulheres cuja fonte exclusiva de renda é servigos pessoais.

A resposta &, enquanto " FAZENDO BEM NUNCA UMA COISA E DIFICULDADE! O PLANO PREPARADO POR ESTA MULHER PARA
O BENEFICIO DE O FILHO DELA, LHE AJUDOU A ARRUMAR O EMPREGO QUAL ELE SOLICITOU, A PRIMEIRA ENTREVISTA, A
UM SALARIO FIXADO POR ELE ".

Também, além disso-e isto é importante-a POSICAO nao EXIGIU para O HOMEM JOVEM que COMECASSE AO FUNDO. ELE
COMEGCOU COMO EXECUTIVO JUNIOR, AO SALARIO DE UM EXECUTIVO.

" Por que va para tudo isso dificuldade "? vocé pergunta?

Bem, em primeiro lugar, a APRESENTACAO PLANEJADA da aplicacio deste homem jovem para uma posicdo cortada fora
nenhum menos de dez anos de tempo ele teria exigido adquirir onde ele comegou, o " teve comegado ao fundo e trabalhou o
modo dele para cima ".

Esta idéia de comegar ao fundo e trabalhar o modo da pessoa para cima pode parecer estar s3, mas a objegdo principal para
isto este-também é muitos desses que nunca comecam ao fundo conseguem erguer as cabegas deles/delas alto bastante ser
visto por OPORTUNIDADE, assim eles permanecem ao fundo. Disto deveria se lembrar, também, que a perspectiva do fundo
ndo é assim muito luminosa ou encorajadora. Tem uma tendéncia para exterminar ambicdo. N6s chamamos isto " entrando
em um buraco " que meios que nés aceitamos nosso destino porque nds formamos o HABITO de rotina de didrio, um habito
que finalmente fica tdo forte que nos deixamos de tentar se livrar isto. E isso é outra razdo por que paga para comegar um ou
dois passos sobre o fundo. Fazendo a pessoa assim forma o HABITO de dar uma olhada, de observar como outros adquirem a
frente, de ver OPORTUNIDADE, e de abragar isto sem hesitagdo.

Dan Halpin é um exemplo espléndido do que eu quero dizer. Durante os dias de faculdade dele, ele era o gerente do 1930
Campeonato Nacional famoso Notre Senhora futebol americano time, quando estava debaixo da direcdo do recente Knute
Rockne.

Talvez ele estava inspirado pelo grande treinador de futebol americano apontar alto, e NAO ENGANO DERROTA TEMPORARIA
PARA FRACASSO, da mesma maneira que Andrew Carnegie, o grande lider industrial, inspirado os tenentes empresariais
jovens dele para estabelecer metas altas para eles. De qualquer modo, Halpin jovem terminou faculdade em um momento
sumamente desfavoravel, quando a depressdo tinha feito trabalhos escasso, assim, depois de um arremesso a investimento
que aterra e filmes, ele levou a primeira abertura com um futuro potencial ele péde achar-vendendo audicdo elétrica ajuda
em uma base de comissdao. QUALQUER UM poderia COMECAR NAQUELE TIPO DE TRABALHO, E HALPIN KNEW ISTO, mas era
bastante para abrir a porta de oportunidade a ele.



Durante quase dois anos, ele ndo continuou em um trabalho a preferéncia dele, e ele nunca teria subido sobre aquele
trabalho se ele ndo tinha feito algo sobre o descontentamento dele. Ele apontou, primeiro, ao trabalho de Sales Manager
Assistente da companhia dele, e arrumou o emprego. Aquele pisa o colocado alto para cima bastante sobre a multiddo o
permitir a ainda ver maior oportunidade, também, o colocou onde OPORTUNIDADE pudesse O VER.

Ele fez tal um registro bom que vende ajudas de audicdo que UM. M. Andrews, Presidente da Tabua da Dictograph Produtos
Companhia, um competidor empresarial da companhia para a qual Halpin trabalhou, querido saber algo daquele homem Dan
Halpin que estava levando vendas grandes longe da Companhia de Dictograph estabelecida longa. Ele chamou Hal-alfinete.
Quando a entrevista terminou, Halpin era o Sales Manager novo, em carga de pélvora da Divisdo de Acousticon.

Entdo, testarem o metal de Halpin jovem, Sr. Andrews foi embora para a Florida durante trés meses, enquanto deixando
afundar ou nadar no trabalho novo dele para ele. Ele ndo afundou! O espirito de Knute Rockne de " Todos os amores
mundiais um vencedor, e ndo tem nenhum tempo por um perdedor o inspirou pdr tanto no trabalho dele que ele foi elegido o
Vice-presidente da companhia recentemente, e Gerente Geral do Acousticon e Divisdo de Radio Silenciosa, um trabalho que a
maioria dos homens estaria orgulhoso ganhar por dez anos de esforco leal. Halpin virou o truque em pouco mais de seis
meses.

E dificil dizer se Sr. Andrews ou Sr. Halpin estd merecendo mais de elogio, pela razdo que ambos mostraram evidéncia de ter
uma abundancia disso qualidade muito rara conhecido como IMAGINACAO. Sr. Andrews merece crédito por ver, em Halpin
jovem, um " ir-getter " da ordem mais alta. Halpin merece crédito por RECUSAR CHEGAR A UM ACORDO COM VIDA
ACEITANDO E MANTENDO UM TRABALHO ELE ndo QUIS, e isso € um dos pontos principais eu estou tentando para enfatizar
por este inteiro filosofia-que nds subimos a posicdes altas ou permanece ao fundo por causa de CONDICOES que NOS
podemos CONTROLAR SE NOS DESEJARMOS OS CONTROLAR.

Eu também estou tentando enfatizar outro ponto, isto &, que sucesso e fracasso sdo em grande parte os resultados de
HABITO! Eu n&o tenho o mais leve duvidar que a associacdo intima de Dan Halpin com o maior futebol americano treinador
America sempre soube, plantou na mente dele a mesma marca de DESEJO para superar que fez o Notre Senhora futebol
americano time mundo famoso. Verdadeiramente, ha algo a idéia que herdi-adoragdo € util, contanto a pessoa adora um
VENCEDOR. Halpin me fala que Rockne era um dos lideres de maior do mundo de homens em toda a histéria.

Minha convicgdo na teoria que associagdes empresariais sdo fatores vitais, ambos em fracasso e em sucesso, foi demonstrado
recentemente, quando meu filho Blair estava negociando com Dan Halpin para uma posigdo.

Sr. Halpin Ihe ofereceu um salario de comecgo de cerca de um meio o que ele poderia ter obtido de uma companhia de rival.
Eu trouxe pressdo parental para agientar, e o induziu aceitar o lugar com Sr. Halpin, porque eu ACREDITO QUE
ASSOCIACAO INTIMA COM UM QUE RECUSA CHEGAR A UM ACORDO COM CIRCUNSTANCIAS ELE ndo GOSTA, E UM
RECURSO QUE NUNCA pode SER MEDIDO em termos de DINHEIRO.

O fundo é um lugar monodtono, triste, improdutivo para qualquer pessoa. Isso é por que eu levei o tempo para descrever
como comegos humildes podem ser evitados através de préprio planejamento. Também, isso é por que tanto espacgo foi
dedicado a uma descricdo desta profissao nova, criada por uma mulher, que foi inspirado para fazer um trabalho bom de
PLANEJAR porque ela queria que o filho dela descansasse " ".

Com as condigées mudadas conduzidas dentro pelo colapso econémico mundial, também veio a necessidade por modos mais
novos e melhores de comercializar SERVICOS PESSOAIS. E duro determinar por que alguém n&o tinha descoberto esta
necessidade estupenda previamente, devido ao fato que mais dinheiro muda maos em troca de servigos pessoais que para
qualquer outro propédsito. A soma pagou mensal, para pessoas que trabalham para salarios e salarios, € tdo enorme que
colide com centenas de milhdes, e a distribuigdo anual chega a bilhdo.

Talvez alguns achardo, na IDEIA descreveu aqui brevemente, o nlcleo das riquezas que eles DESEJAM! Idéias com muito
menos mérito foi as mudas das quais grandes fortunas cresceram.

Woolworth Cinco e Dez Centavo idéia de Loja, por exemplo, teve menos mérito longe, mas empilhou para cima uma fortuna
por seu criador. Esses que véem OPORTUNIDADE que espreita nesta sugestdo achar valiosa ajuda no capitulo em
Planejamento Organizado.

Incidentemente, um merchandiser eficiente de servigos pessoais acharia uma demanda crescente para os servigos dele onde
quer que haja os homens e mulheres que buscam mercados melhores para os servicos deles/delas. Aplicando o principio de
Mente de Mestre, alguns pessoas com talento satisfatdrio, poderia formar uma alianga, e tem um negdcio pagando muito
depressa. A pessoa precisaria ser um escritor justo, com um talento por anunciar e vender, um a mao a digitar e da titulo, e
a pessoa deveria ser uma primeira classe que getter empresarial que deixariam o mundo sabem sobre o servigo. Se uma
pessoa possuisse todas estas habilidades, ele poderia continuar o negdcio so, até que o superou.

A mulher que preparou agora para o " Servigo Pessoal Sales Plan " para o filho dela recebe pedidos de todas as partes do pais
para a cooperacdo dela preparando planos semelhantes para outros que desejam comercializar os servigos pessoais
deles/delas para mais dinheiro. Ela tem um pessoal de dactilégrafo especialistas, artistas, e escritores que tém a habilidade
para dramatizar a folha clinica tdo efetivamente aquele servigos pessoais pode ser comercializado para muito mais dinheiro



que os salarios prevalecentes para servigos semelhantes. Ela é tdo confiante da habilidade dela que ela aceita, como a porgdo
principal da taxa dela, uma porcentagem do pagamento aumentado ela ajuda as clientes dela a ganhar.

Nao deve ser suposto que o plano dela somente consiste em arte de vender inteligente pela qual ela ajuda os homens e
mulheres a exigir e receber mais dinheiro porque ele mesmos servigos que eles venderam antigamente para menos
pagamento. Ela cuida os interesses do comprador como também o vendedor de servigos pessoais, e assim prepara os planos
dela que o empregador recebe valor completo pelo dinheiro adicional que ele paga. O método pelo qual ela realiza este
resultado surpreendente é um segredo profissional que ela descobre a ninguém excluindo os préprios clientes dela.

Se vocé tem a IMAGINACAO, e busca uma saida mais lucrativa para seus servicos pessoais, esta sugestdo pode ser o
estimulo para o qual vocé tem procurado. A IDEIA é capaz de render uma renda longe maior que isso do " doutor comum ",
advogado, ou engenheiro cuja educacdo requereu para varios anos na faculdade. A idéia é saleable a esses buscando
posigdes novas, em praticamente todas posicdes que pedem habilidade administrativa ou executiva, e esses que desejam re-
arranjo de rendas nas posicdes presentes deles/delas.

N&o ha nenhum prego fixo para IDEIAS sds! Atras de todas as IDEIAS é conhecimento especializado. Infelizmente, para esses
que ndo acham riquezas em abundéncia, conhecimento especializado é mais abundante e facilmente adquirido que IDEIAS.
Ha uma demanda universal e uma oportunidade sempre-crescente para a pessoa capaz de ajudar os homens e mulheres a
vender os servicos pessoais deles/delas vantajosamente por causa desta mesma verdade. Capacidade significa IMAGINACAO,
a uma qualidade precisou combinar conhecimento especializado com IDEIAS, na forma de PLANOS ORGANIZADOS
projetaram render riquezas.

Se vocé tem IMAGINACAO que este capitulo pode o apresentar com uma idéia suficiente para saque como o comeco das
riquezas vocé desejo. Se lembre, a IDEIA é a coisa principal. Conhecimento especializado ha pouco pode ser achado ao redor
do canto-qualquer canto!

CAPITULO 6
IMAGINACAO: O SEMINARIO DA MENTE
O Quinto Passo para Riquezas

A imaginacdo é literalmente o seminario em que é formado todos os planos criados por homem. O impulso, o DESEJO, é
determinada forma, forma, e ACAO pela ajuda da faculdade imaginativa da mente.

Foi dito que o homem pode criar qualquer coisa que ele pode imaginar.

De todas as idades de civilizagdo, este é o mais favoravel para o desenvolvimento da imaginagdo, porque é uma idade de
mudanca rapida. Em toda mao a pessoa pode contatar estimulos que desenvolvem a imaginagdo.

Pela ajuda da faculdade imaginativa dele, descobriu o homem, e arreou, mais das forcas de Natureza durante os Ultimos
cinglienta anos que durante a historia inteira da raga humana, prévio aquele tempo. Ele conquistou o ar tdo completamente,
que os passaros sdo uma partida pobre para ele voando. Ele arreou o éter, e fez isto servir como uns meios de comunicagdo
instantanea com qualquer parte do mundo. Ele analisou, e pesou o sol a uma disténcia de milhGes de milhas, e determinou,
pela ajuda de IMAGINACAO, os elementos nos quais consiste. Ele descobriu que o proprio cérebro dele é ambos uma
radiodifusdo, e uma estacdo receptora para a vibragdo de pensamento, e ele estd comegando a aprender a fazer uso pratico
desta descoberta agora. Ele aumentou a velocidade de locomogdo, até que ele pode viajar agora a uma velocidade de mais
de trezentas milhas por hora.

O tempo vira logo quando um homem pode o café da manha em Nova Iorque, e almogara no S&o Francisco.

HOMEM SO LIMITACAO, dentro do razoavel, MENTIRAS EM o DESENVOLVIMENTO dele E USO DE a IMAGINAGAO dele. Ele
ndo tem contudo alcangou o apice de desenvolvimento no uso da faculdade imaginativa dele. Ele somente descobriu que ele
tem uma imaginagdo, e comegou para usar isto de um modo muito elementar.

DUAS FORMAS DE IMAGINAGAO

A faculdade imaginativa funciona em duas formas. A pessoa é conhecido como " imaginacgdo sintética, " e o outro como
imaginagdo " criativa. SINTETICO IMAGINATION:-por esta faculdade, a pessoa pode organizar conceitos velhos, idéias, ou
planos em combinagGes novas. Esta faculdade ndo cria nada. Somente trabalha com o material de experiéncia, educagdo, e
observagdo com que é alimentado. E a faculdade usou a maioria pelo inventor, com a excecdo do que utiliza a imaginagdo
criativa, quando ele ndo pode resolver o problema dele por imaginacdo sintética. CRIATIVO IMAGINATION:-por a faculdade
de imaginacdo criativa, a mente finita de homem tem comunicacdo direta com Inteligéncia Infinita. E a faculdade pela qual "
sdo recebidas corcundas " e " inspiragdes ". Esta por esta faculdade que idéias todo basicas, ou novas sdo entregadas para
tripular.

E por esta faculdade que pensou vibraces das mentes de outros é recebido. E por esta faculdade aquele no que o individuo
pode afinar, " ou comunica com as mentes subconscientes de outros homens.



A imaginacdo criativa trabalha automaticamente, da maneira descrita em paginas subseqientes. Esta faculdade SO funciona
quando a mente consciente estiver vibrando a uma taxa sumamente rapida, como por exemplo, quando a mente consciente é
estimulada pela emogdo de um desejo forte.

A faculdade criativa fica mais alerta, mais receptiva a vibragdes das fontes mencionadas, em proporgao a seu
desenvolvimento por USO. Esta declaracdo é significante! Considere isto antes de passar em.

Se lembre de como vocé siga estes principios que a histéria inteira de como a pessoa pode converter DESEJO em dinheiro
ndo pode ser contado em uma declaragdo. A historia estara completa, sé quando a pessoa DOMINOU, ASSIMILOU, e
COMECOU a FAZER USO de todos os principios.

Os grandes lideres de negdcio, industria, finangas, e os grandes artistas, musicos, poetas, e escritores ficaram grandes,
porque eles desenvolveram a faculdade de imaginagao criativa.

Ambas as faculdades sintéticas e criativas de imaginacdo se tornam mais alerta com uso, da mesma maneira que qualquer
musculo ou érgdo do corpo desenvolvem por uso.

Desejo € s6 um pensamento, um impulso. Esta nebuloso e efémero. E abstrato, e de nenhum valor, até que foi transformado
em sua contraparte fisica. Enquanto a imaginagdo sintética € o que freqlientemente sera usado a maioria, no processo de
transformar o impulso de DESEJO em dinheiro, que vocé tem que se lembrar do fato, que vocé pode enfrentar circunstancias
e situagles que exigem uso da imaginagao criativa como bem.

Sua faculdade imaginativa pode ter ficado fraca por inaction. Pode ser reavivado e pode ser feito alerta por USO. Esta
faculdade nao morre, entretanto pode ficar inativo por falta de uso. Por enquanto, centra sua atengdao no desenvolvimento da
imaginagdo sintética, porque esta é a faculdade que vocé usara mais freqlientemente no processo de converter desejo em
dinheiro.

Transformagdo do impulso intangivel, de DESEJO, na realidade tangivel, de DINHEIRO, pede o uso de um plano, ou planos.
Estes planos devem ser formados com a ajuda da imaginacdo, e principalmente, com a faculdade sintética.

Leia o livro inteiro por, entdo volte a este capitulo, e comece a por sua imaginagdo para trabalhar no edificio de um plano
imediatamente, ou planos, para a transformagdo de seu DESEJO em dinheiro. Instrucdes detalhadas para o edificio de planos
foram determinadas em quase todo capitulo. Leve a cabo melhor as instrugdes servidas a suas necessidades, reduz seu plano
a escrever, se vocé ja ndo fez assim. O momento vocé completa isto, vocé DEFINITIVAMENTE tera dado forma concreta ao
DESEJO intangivel. Leia a oracdo precedendo mais uma vez. Leia isto, muito lentamente, em voz alta e como vocé faga
assim, se lembre que o momento vocé reduz a declaragdo de seu desejo, e um plano para sua realizagdo, para escrever, vocé
LEVOU A PRIMEIRA de uma série de passos que o permitirdo a converter o pensamento em sua contraparte fisica de fato.

A terra na qual vocé vive, vocé, vocé, e toda outra coisa material é o resultado de mudanca evolutiva pela qual pedagos
microscopicos de assunto foram organizados e organizaram em uma moda em ordem.

Além disso-e esta declaragdo € de estupendo importéncia-esta terra, todo um dos bilhdo de celas individuais de seu corpo, e
todo atomo de assunto, comegou como uma forma intangivel de energia. E pensado DESEJO impulso! Impulsos de
pensamento sdo formas de energia. Quando vocé comegar com o impulso de pensamento, DESEJE, para acumular dinheiro,
vocé esta tragando em seu servigo os mesmos " materiais " que Natureza usou criando esta terra, e toda forma material no
universo, inclusive o corpo e quebra a cabega em qual a fungdo de impulsos de pensamento.

Até onde ciéncia péde determinar, o universo inteiro consiste de mas dois elemento-assunto e energia. Pela combinagdo de
energia e importa, foi criado tudo perceptivel para homem, da estrela maior que flutua nos céus, até, e inclusive homem, ele.

Vocé é agora comprometido na tarefa de tentar ganhar método por natureza. Vocé é (sinceramente e earnestly, nos
esperamos), tentando se adaptar as leis de Natureza, empreendendo converter DESEJO em seu fisico ou monetario
equivalente. VOCE PODE FAZER ISTO! FOI TERMINADO ANTES!

Vocé pode construir uma fortuna pela ajuda de leis que sdo immutable. Mas, primeiro, vocé tem que ficar familiar com estas
leis, e aprende os USAR. Por repeticdo, e chegando a descricdo destes principios de todo angulo concebivel, o autor espera
revelar a vocé o segredo pelo qual toda grande fortuna foi acumulada. Estranho e paradoxal como pode parecer, o " segredo
" ndo é UM SEGREDO. Natureza, ela, anuncia isto na terra na qual nds vivemos, as estrelas, que os planetas suspenderam
dentro de nossa visdo, nos elementos sobre e ao redor de nds, em toda lamina de grama, e toda forma de vida dentro de
nossa visao.

Natureza anuncia este " segredo " nas condicGes de biologia, na conversdo de uma cela minuscula, tdo pequeno que pode ser
perdido no ponto de um alfinete, no ser humano que Ié esta linha agora. A conversdo de desejo em seu fisico equivalente &,
certamente, nenhum mais milagroso!

Ndo é desencorajado se vocé ndo compreende completamente que tudo aquilo foi declarado. A menos que vocé fosse muito
tempo um estudante da mente, ndo sera esperado que vocé assimilard que tudo aquilo estd neste capitulo em uma primeira



leitura.

Mas vocé vai, a tempo, faca progresso bom. Os principios que seguem abrirdo o modo por entender de imaginagdo. Assimile
que que vocé entende, como vocé leu esta filosofia, entdo, pela primeira vez quando vocé reread e estuda isto, vocé
descobrird que algo aconteceu para clarificar isto, e lhe dard uma compreensdo mais larga do todo. Acima de tudo, ndo PARE,
nem hesite em seu estudo destes principios até que vocé leu TRES vezes pelo menos pelo livro, para entdo, vocé ndo querera
parar.

COMO FAZER USO PRATICO DE IMAGINACAO

Idéias sdo o comego aponta de todas as fortunas. Idéias sdo produtos da imaginacdo. Nos deixe examinar alguns idéias bem
conhecidas que renderam fortunas enormes, com a esperanca que estas ilustragdes carregarao informacgao definida relativo
ao método pelo qual pode ser usada imaginagdo acumulando riquezas.

A CHALEIRA ENCANTADA

Cinqlenta anos atras, um doutor rural velho dirigiu a cidade, escorregou o cavalo dele, quietamente passou despercebido
em uma loja de droga pela porta dos fundos, e comegou " a pechinchar " com o balconista de droga jovem. A missdo dele foi
destinada para render grande riqueza a muitas pessoas. Foi destinado para trazer para o Sul o a maioria longe-arremessou
beneficio desde a guerra civil.

Para mais que uma hora, atras do contador de prescricdo, o doutor velho e o balconista falaram em baixos tons. Entdo o
doutor partiu. Ele saiu para o carro de duas rodas e devolveu uma chaleira formada grande, velha, um remo de madeira
grande (usado por mexer os conteudos da chaleira), e os depositou na parte de tras da loja.

O balconista inspecionou a chaleira, alcangada em seu dentro de bolso, tirou um rolo de contas, e entregou isto para o
doutor. O rolo conteve as poupangas inteiras de $500.00-0 balconista exatamente! O doutor entregou um deslize pequeno de
papel em qual foi escrito uma féormula secreta. As palavras naquele deslize pequeno de papel valeram o resgate de um Reil
Mas ndo para o doutor! Essas palavras magicas foram precisadas comecar a chaleira a ferver, mas nem o doutor nem o
balconista jovem souberam que fortunas fabulosas foram destinadas para fluir daquela chaleira.

O doutor velho estava alegre de vender o equipamento para quinhentos dolares. O dinheiro pagaria integralmente as dividas
dele, e lhe da liberdade de mente. O balconista estava se arriscando apostando o dele poupancas de vida inteira em um mero
pedaco de papel e uma chaleira velha! Ele nunca sonhou o investimento dele comegaria uma chaleira a transbordar com ouro
que ultrapassaria o desempenho milagroso do abajur de Aladdin. A que o balconista realmente comprou era uma IDEIA! A
chaleira velha e o remo de madeira, e a mensagem secreta em um deslize de papel seja incidental. O desempenho estranho
daquela chaleira comegou a acontecer depois que o dono novo misturasse com as instrugdes secretas um ingrediente qual o
doutor ndo conheceu nada.

Leia esta histdria cuidadosamente, dé para sua imaginagdo um teste! Vé se vocé puder descobrir o que era que o homem
jovem acrescentou a mensagem secreta que causou a chaleira para transbordar com ouro. Se lembre, como vocé leitura, que
esta ndo é uma historia de Noites arabes. Aqui vocé tem uma histéria de fatos, estranho que ficgdo, fatos que comegaram na
forma de uma IDEIA.

Nos deixe dar uma olhada nas fortunas vastas de ouro que esta idéia produziu. Pagou, e ainda paga fortunas enormes no
mundo inteiro aos homens e mulheres, que distribuem os contelddos da chaleira a milhdes das pessoas.

A Chaleira Velha é agora um dos consumidores maiores do mundo de agulcar, enquanto provendo trabalhos de uma natureza
permanente assim a milhares de homens e mulheres se ocuparam de cana-de-aglcar crescente, e refinando e
comercializando aglcar.

A Chaleira Velha consome, anualmente, milhdes de garrafas de copo, provendo trabalhos a numeros enormes de
trabalhadores de copo. A Chaleira Velha da emprego a um exército de balconistas, taquigrafos, escritores de copia, e
anunciando os peritos ao longo da nagdo. Trouxe fama e fortuna a contagens de artistas que criaram quadros magnificos que
descrevem o produto.

A Chaleira Velha converteu uma cidade Sulista pequena no capital empresarial do Sul onde beneficia agora, diretamente, ou
indiretamente, todo negdcio e praticamente todo residente da cidade.

A influéncia desta idéia beneficia todo pais civilizado agora no mundo, enquanto despejando um fluxo continuo de ouro a tudo
que tocam isto. Ouro da chaleira construida e mantém um das faculdades mais proeminentes do Sul onde milhares de
pessoas jovens recebem o treinamento essencial para sucesso.

A Chaleira Velha fez outras coisas maravilhosas. Tudo pela depressdao mundial, quando fabricas, bancos e casas empresariais
estavam dobrando para cima e estavam deixando pelos milhares, o dono desta Chaleira Encantada foi marchando em, dando
emprego continuo no mundo inteiro a um exército de homens e mulheres, e pagar porgoes de extra de ouro a esses que, ha
muito tempo, teve fé na idéia. Se o produto daquela chaleira de metal velha pudesse falar, contaria contos emocionantes de



romance em todo idioma. Romances de amor, romances de negocio, romances de homens profissionais e mulheres que estdo
sendo estimulados diariamente por isto.

O autor esta seguro de pelo menos um tal romance, porque ele era uma parte disto, e tudo ndo comecou longe da mesma
mancha na qual o balconista de droga comprou a chaleira velha. Estava aqui que o autor conheceu a esposa dele, e era ela
que |he contou primeiro a Chaleira Encantada.

Era o produto daquela Chaleira que eles estavam bebendo quando ele Ihe pediu que o " aceitasse para melhor ou pior ".
Agora que vocé sabe que o conteldo da Chaleira Encantada € uma bebida famosa mundial, estd ajustando que o autor
confessa que a cidade de casa da bebida o proveu com uma esposa, também que a propria bebida Ihe proporciona excitacdo
de pensamento sem intoxicacdo, e assim serve dar o refresco de mente que um autor tem que ter que fazer o melhor
trabalho dele.

Quem que vocé &, onde quer que vocé possa viver, qualquer ocupacdo da que vocé pode ser se ocupado, ha pouco se lembre
no futuro, toda vez vocé vé as palavras " Coca-Cola " que seu império vasto de riqueza e influéncia cresceu fora de uma
Unica IDEIA, e que o ingrediente misterioso a droga balconista-Asa Candler-misturado com a férmula secreta era.
IMAGINAGCAOQ!

Parada e pensa disso, para um momento. Se lembre, também, que os treze passos para riquezas, descreveu neste livro, era
as midia pelas quais foi estendida a influéncia de Coca-Cola para toda cidade, cidade, aldeia, e cruz-estrada do mundo, e que
QUALQUER IDEIA que vocé pode criar, como 80Ufld e meritério como Coca-Cola, tem a possibilidade de duplicar o registro
estupendo deste sede-assassino mundial.

Verdadeiramente, pensamentos sdo coisas, e a extensdo deles/delas de operagdo é o mundo, isto.

O QUE EU FARIA SE EU TIVE UM MILHAO DE DOLARES

Esta histéria prova a verdade daquela velha declaracdo " onde ha um testamento ha um modo ". Isto foi falado a mim por
aquele pedagogo amado e clérigo, o recente Frank W. Gunsaulus que comegou a carreira orando dele na regido de currais de
Sul Chicago.

Enquanto Dr. Gunsaulus estava passando por faculdade, ele observou muitos defeitos em nosso sistema educacional, defeitos
que ele acreditou que ele poderia corrigir, se ele fosse a cabega de uma faculdade. O desejo mais fundo dele era se tornar a
cabega dirigindo de uma instituicdo educacional na qual seriam ensinadas os homens jovens e mulheres a aprender fazendo
".

Ele se decidiu organizar uma faculdade nova na qual ele poderia levar a cabo as idéias dele, sem ser desvantajoso por
métodos ortodoxos de educacdo.

Ele precisou de um milhdo de ddlares para por o projeto por! Onde era ele para por as maos dele em tdo grande uma soma
de dinheiro? Isso era a pergunta que absorveu a maioria do pensamento deste preacher jovem ambicioso.

Mas ele ndo pode parecer fazer algum progresso. Todas as noites ele ocupou aquele pensamento a cama com ele. Ele se
levantou com isto pela manha. Ele levou isto em todos lugares com ele ele foi. Ele inverteu isto e em cima de na mente dele
até que se tornou uma obsessdo consumindo com ele. Um milhdo de ddlares sdo muito dinheiro. Ele reconheceu aquele fato,
mas ele também reconheceu a verdade que a Unica limitagdo é que qual monta na prdpria mente da pessoa.

Sendo um filédsofo como também um preacher, Dr. Gunsaulus reconheceu, como faz tudo que tém sucesso em vida, que
DEFINITENESS DE PROPOSITO é o ponto de partida de qual tem que comegar. Também, ele reconheceu aquele definiteness
de objetos pegados de proposito em animacdo, vida, e poder quando apoiou por um DESEJO ARDENTE para traduzir aquele
propdsito em seu material equivalente.

Ele soube tudo estas grandes verdades, contudo ele ndo soube onde, ou como por as maos dele em um milhdo de dolares. O
procedimento natural teria sido se render e deixar, dizendo, " Ah bem, minha idéia é uma boa, mas eu ndo posso fazer nada
com isto, porque eu nunca posso obter os milhGes de dolares " necessarios. Isso é exatamente o que a maioria das pessoas
teria dito, mas ndo é o que Dr. Gunsaulus disse. O que ele disse, e 0 que ele fez é tdo importante que eu o apresento agora,
e o deixou falar para ele.

" Uma tarde de sabado que eu me sentei em meu quarto pensando em modos e meios de ensinar o dinheiro para levar a
cabo meus planos. Durante quase dois anos, tinha estado pensando eu, mas eu tinha feito nada mais que pense!

" O tempo tinha vindo para ACAO "!

" Eu me decidi que eu adquiriria os milhGes de ddlares necessarios dentro de uma semana. Como? Eu ndo me preocupei por
isso. A coisa principal de importancia era a decisdo para adquirir o dinheiro dentro de um tempo especificado, e eu quero lhe
falar que o momento eu alcancei uma decisdo definida para adquirir o dinheiro dentro de um tempo especificado, um
sentimento estranho de garantia aconteceu comigo, como eu nunca teve antes experimentado. Algo dentro de mim parecia
dizer, *Why ndo o fez alcance que decisdo a muito tempo atras? O dinheiro estava esperando por vocé todo o tempo! '

" Coisas comegaram a acontecer em uma pressa. Eu chamado os jornais e anunciei eu oraria um sermdo a manha seguinte,
intitulou, *What que eu faria se eu tivesse um milhdo de Ddlares. '

" Eu fui trabalhar imediatamente no sermdo, mas eu lhe, francamente, tenho que falar a tarefa ndo era dificil, porque eu
tinha estado preparando aquele sermdo durante quase dois anos. O espirito era atras disto uma parte de mim!

" Longo antes da meia-noite eu tinha terminado escritura o sermdo. Eu fui para cama e dormi com um sentimento de
confianga, porque eu ja poderia me ver dentro. posse dos milhdes de ddlares.

Manha que vem surgi eu cedo, entrou no banheiro, leia o sermdo, entdo ajoelhou em meus joelhos e pediu que meu sermao
pudesse vir a atencdo de alguém que proveria o dinheiro precisado.

" Enquanto eu estava rezando que eu tive aquele sentimento de garantia novamente que o dinheiro seria futuro. Em minha
excitagdo, eu caminhei fora sem meu sermdo, e ndo descobriu a omissdo até que eu estava em meu pulpito e sobre pronto
para comecar a entregar isto.

" Estava muito tarde para voltar para minhas notas, e isso que uma béncdo que eu ndo pude voltar! Ao invés, minha prépria
mente subconsciente rendeu o material do que eu precisei. Quando eu surgi para comecar meu sermado, eu fechei meus



olhos, e falou com todos meu coracdo e alma de meus sonhos. Eu ndo so6 falei com minha audiéncia, mas eu imagino eu
também falei com Deus. Eu contei o que eu faria com um milhdo de ddlares se aquela quantia fosse colocada em minhas
maos. Eu descrevi o plano que eu tive em mente por organizar uma grande instituicdo educacional onde as pessoas jovens
aprenderiam fazer coisas praticas, e ao mesmo tempo desenvolve as mentes deles/delas.

" Quando eu tinha terminado e tinha me sentado, um homem surgiu lentamente do assento dele, aproximadamente trés filas
da parte traseira, e fez o espaco dele para o pulpito. Eu desejei saber o que ele ia fazer. Ele entrou no pulpito, estendido a
mao dele, e disse, 'Reverend, eu gostei de seu sermdo. Eu acredito que vocé pode fazer tudo que vocé disse que vocé vai,
se vocé tivesse um milhdo de délares. Provar que eu acredito em vocé e seu sermdo, se vocé vira amanhad de manha a meu
escritorio, eu lhe darei os milhdes de ddlares. Meu nome é Phillip D. Armadura ". '

Gunsaulus jovem foi para o escritério de Sr. Armadura e os milhdes de délares foram apresentados a ele. Com o dinheiro, ele
fundou o Instituto de Armadura de Tecnologia.

Isso sempre é mais dinheiro que a maioria de preachers veja em uma vida inteira, contudo o impulso de pensamento foi
criado m atras do dinheiro a mente do preacher jovem em uma fragdo de um minuto. Os milhGes de ddlares necessarios
vieram como resultado de uma idéia. Atras da idéia era um DESEJO que Gunsaulus jovem tinha estado alimentando na
mente dele durante quase dois anos.

Observe este fato importante... ELE ADQUIRIU O DINHEIRO DENTRO DE TRINTA-SEIS HORAS DEPOIS QUE ELE ALCANCOU
UMA DECISAO DEFINIDA EM A PROPRIA MENTE DELE ADQUIRIR ISTO, E DECIDIU UM PLANO DEFINIDO POR ADQUIRIR
ISTO!

Ndo havia nada novo ou sem igual sobre Gunsaulus' jovem pensamento vago aproximadamente um milhdo de ddlares, e
esperando debilmente para isto. Outros antes dele, e muitos desde o tempo dele, teve pensamentos semelhantes. Mas havia
algo muito sem igual e diferente sobre a decisdo que ele alcancou naquele sabado memoravel, quando ele p6s incerteza no
fundo, e definitivamente disse, " eu adquirirei aquele dinheiro dentro de uma semana "!

Deus parece se lancar no lado do homem que conhece o que ele quer exatamente, se ele é determinado para adquirir HA
POUCO ISSO! Além disso, o principio que Dr. Gunsaulus consumiu os milhdes de ddlares dele ainda esta vivo! Esta disponivel
a vocé! Esta lei universal é como executavel hoje como era quando o preacher jovem fizeram uso disto tdo prosperamente.
Este livro descreve, passo por passo, os treze elementos desta grande lei, e sugere como eles podem ser postos para usar.
Observe aquele Asa Candler e Dr. Frank Gunsaulus tiveram uma caracteristica em comum. Ambos souberam a verdade
espantosa que podem SER TRANSMUDADAS IDEIAS EM DINHEIRO VIVO PELO PODER DE PROPOSITO DEFINIDO, MAIS
PLANOS DEFINIDOS.

Se vocé é um desses que acreditam que trabalho duro e honestidade, s, trardo riquezas, pereca o pensamento! Ndo é
verdade!

Riquezas, quando eles entrarem em quantidades enormes, nunca € o resultado de trabalho DURQ! Riquezas vém, se eles
vém a tudo, com respeito a demandas definidas, baseado na aplicacdo de principios definidos, e ndo por casualidade ou
sorte. Em geral, uma idéia é um impulso de pensou isso impele agdo, por uma atracdo para a imaginacdo. Todos os
vendedores de mestre sabem que podem ser vendidas idéias onde mercadoria ndo pode. Vendedores ordinarios ndo sabem
este-aquele é por que eles sdo " ordinarios ".

Publicador de livros que vendem para um niquel fez uma descoberta que geralmente deveria valer muito para publicadores.
Ele aprendeu aquele muitas pessoas compram titulos, e ndo contelddos de livros. Mudando o nome de um livro que ndo era
comovente somente, as vendas dele naquele livro saltaram mais de um milhdo de cdpias para cima. O dentro do livro ndo foi
mudado de qualquer forma. Ele arrancou o porte de cobertura somente o titulo que ndo vendeu, e vestiu uma cobertura nova
com um titulo que teve " valor de caixa-escritorio ".

Que, tdo simples quanto pode parecer, era uma IDEIA! Era IMAGINAGAO.

Ndo ha nenhum prego standard em idéias. O criador de idéias faz o prdprio preco dele, e, se ele for inteligente, adquire isto.
A industria de quadro comovente criou um rebanho inteiro de milionarios. A maioria deles era homens que ndo puderam criar
idéia-mas-eles tiveram a imaginagdo para reconhecer idéias quando eles os viram. O proximo rebanho de milionarios
crescera fora do negdcio de radio que é novo e ndo sobrecarregou com homens de imaginagdo aguda. O dinheiro sera ganho
por esses que descobrem ou criam programmes de radio novo e mais meritério e tém a imaginagdo para reconhecer mérito,
e dar para os ouvintes de radio uma chance para ganhar por isto.

O patrocinador! Aquela vitima infeliz que agora paga o custo de todo o entretenimento de radio ", " logo se tornara idéia
consciente, e demanda algo para o dinheiro dele. O homem para que bate o patrocinador o puxe, e prové programmes que
faz servigo util, € o homem que ficara rico nesta industria nova.

Crooners e luz tagarelam artistas que agora poluem o ar com piadas e risadinha tolos, ird o modo de todas as madeiras de
luz, e os deles/delas serdo acontecidos por reais artistas que interpretam programmes cuidadosamente planejado que foi
projetado para consertar as mentes de homens, como também proveja entretenimento.

Aqui é um campo aberto largo de oportunidade que grita seu protesto ao modo isto é ser abatido, por causa de falta de
imaginagdo, e implorando salvamento a qualquer preco. Acima de tudo, a coisa que necessidades de radio sdo IDEIAS novas!
Se este campo novo de intrigas de oportunidade vocé, talvez vocé poderia ganhar pela sugestdo que o programmes de radio
préspero do futuro prestardo mais atencdo a criar " as audiéncias de comprador ", e menos atencdo para " audiéncias de
ouvinte ". Declarado mais claramente, o construtor de programmes de radio que tem sucesso no futuro, tem que achar
modos praticos para converter " os ouvintes " em " compradores ".

Além disso, o produtor prospero de programmes de radio no futuro tem que teclar as caracteristicas dele de forma que ele
definitivamente pode mostrar seu efeito na audiéncia.

Patrocinadores estdo ficando um pouco cansado de comprar conversas vendendo lisonjeiras, baseado em declaragdes
agarradas fora de ar magro. Eles querem, e no futuro exigira, prova indisputavel que o programme de Whoosit ndo s6 da
sempre para milhdes das pessoas o risadinha mais tolo, mas que o giggler tolo podem vender mercadoria!



Outra coisa como a que pode bem seja entendida por esses que contemplam entrando neste campo novo de oportunidade,
radio anunciar vai ser controlado por um grupo completamente novo de anunciar os peritos, separe e distinto do jornal de
tempo velho e revista que anuncia os homens de agéncia. Os crondmetros velhos no jogo de propaganda ndo podem ler os
manuscritos de radio modernos, porque eles foram educados para VER idéias. A técnica de radio nova exige homens que
podem interpretar idéias de um manuscrito escrito em termos de SOM! Valeu o autor um ano de trabalho duro, e muitos
milhares de délares para aprender isto.

Radio, agora mesmo, esta aproximadamente onde os quadros comoventes eram, quando Mary Pickford e os cachos dela se
apareceram primeiro na tela.

H& bastante quarto em radio para esses que podem produzir ou podem reconhecer IDEIAS. Se o comentario precedente nas
oportunidades de radio ndo comegou sua fabrica de idéia para trabalhar, vocé teve esquece melhor isto. Sua oportunidade
estd em algum outro campo. Se o comentario o intrigou no grau mais leve, entdo va mais adiante nisto, e vocé pode achar a
uma IDEIA da que vocé precisa a circulo fora sua carreira.

Nunca deixou isto o desencorajar se vocé ndo tem nenhuma experiéncia em radio. Andrew Carnegie soube muito pequeno
sobre fazer ago-eu tenho a prépria palavra de Carnegie para este-mas ele fez uso pratico de dois dos principios descrito neste
livro, e fez o negdcio de ago o render uma fortuna.

A histéria de praticamente toda grande fortuna comeca com o dia quando um criador de idéias e um vendedor de idéias
adquiriu junto e trabalhou em harmonia. Carnegie se cercou com homens que poderiam fazer tudo aquilo que ele ndo pode
fazer. Homens que criaram idéias, e homens que puseram idéias em operagdo, e se fez e os outros fabulosamente rico.
MilhOes das pessoas passam por vida que espera para fraturas " favoraveis ". Talvez uma fratura favoravel pode adquirir um
uma oportunidade, mas o plano mais seguro é ndo depender de sorte. Era uma fratura " favoravel " que me deu a
oportunidade maior de minha vida - mas-vinte-cinco anos de determinado esforco tiveram que ser dedicados aquela
oportunidade antes de se tornasse um recurso.

A " fratura " consistiu em minha fortuna boa se encontrando e ganhando a cooperacao de Andrew Carnegie. Naquela ocasido
Carnegie plantou em minha mente a idéia de organizar os principios de realizacdo em uma filosofia de sucesso. Milhares das
pessoas ganharam pelas descobertas feitas nos vinte e cinco anos de pesquisa, e foram acumuladas varias fortunas pela
aplicagdo da filosofia. O comeco era simples. Era uma IDEIA que qualquer um poderia ter desenvolvido.

A fratura favoravel passou por Carnegie, mas isso que sobre a DETERMINACAO, DEFINITENESS DE PROPOSITO, e o DESEJO
para ATINGIR A META, e o ESFORCO PERSISTENTE DE VINTE E CINCO ANOS? Era nenhum ordinario DESEJE isso sobreviveu
decepcdo, desanimo, derrota temporaria, critica, e o lembrando constante de " desperdicio de tempo ". Era um DESEJO
ARDENTE! UMA OBSESSAOQ!

Quando a idéia foi plantada primeiro em minha mente por Sr. Carnegie, foi persuadido, foi alimentado, e foi atraido para
permanecer vivo. Gradualmente, a idéia se tornou um gigante debaixo de seu proprio poder, e persuadiu, alimentou, e me
dirigiu. Idéias sdo iguais que. Primeiro vocé da vida e agdo e orientacdo a idéias, entdo eles levam em poder do préprio
deles/delas e varre toda a oposicao aparte.

Idéias sdo forcas intangiveis, mas eles tém mais poder que os cérebros fisicos que da a luz eles. Eles tém o poder para se
manter vivo, depois do cérebro que os cria devolveu para espanar. Por exemplo, leve o poder de Cristianismo. Isso comegou
com uma idéia simples, nascido no cérebro de Cristo. Sua doutrina principal era, " faca até outros como vocé teria outros
fazer até vocé ". Cristo voltou para a fonte de de onde Ele veio, mas a IDEIA dele vai marchar em.

Algum dia, pode crescer, e vem em seu préprio, entdo terd cumprido o DESEJO mais fundo de Cristo. A IDEIA tem
desenvolvido s6 dois mil anos. Dé isto tempo!

SUCESSO NAO REQUER NENHUMA EXPLICAGAO

FRACASSO NAO PERMITE NENHUMA ALIBI

CAPITULO 7
PLANEJAMENTO ORGANIZADO A CRISTALIZACAO DE DESEJO EM ACAO
O Sexto Passo para Riquezas

Vocé aprendeu que tudo o homem cria ou adquire, comega na forma de DESEJO, aquele desejo é levado na primeira volta de
sua viagem, do abstrato para o concreto, no seminario da IMAGINACAO onde PLANEJA sua transicdo é criado e organizou.

Em Capitulo dois, lhe ensinaram para dar seis passos definidos, praticos, como seu primeiro movimento traduzindo o desejo
para dinheiro em seu monetario equivalente. Um destes passos é a formagdo de um plano DEFINIDO, pratico, ou planos
pelos quais esta transformacédo pode ser feita. Vocé serd instruido como construir planos que serdo praticos agora, viz: -

(um) o Aliado vocé com um grupo de tantas pessoas quanto vocé pode precisar para a criagdo, e levando a cabo de seu
plano, ou planos para a acumulagdo de dinheiro-fazer uso do " principio de Mente " de Mestre descrita em um capitulo
posterior. (Complacéncia com esta instrugdo é absolutamente essencial. Ndo negligencie.)

(b) Antes de formar sua " alianca de Mente " de Mestre, decida que vantagens, e beneficios, vocé pode oferecer as brasas
individuais de seu grupo, em troca da cooperacdo deles/delas. Ninguém trabalhara indefinidamente sem alguma forma de
compensacao. Nenhuma pessoa inteligente ou pedird ou espera outro para trabalhar sem compensagdao adequada, embora
isto sempre pode ndo estar na forma de dinheiro.

(c) Organize para reunir os socios de sua " Mestre Mind " se agrupe pelo menos duas vezes por semana, € mais
freqlentemente se possivel, até que vocé aperfeicoou o plano necessario juntamente, ou planos para a acumulacdo de



dinheiro.

(d) Mantenha HARMONIA PERFEITA entre vocé e todo sécio de seu " grupo de Mente " de Mestre. Se vocé ndo leva a cabo
esta instrugdo a carta, vocé pode esperar se encontrar com fracasso. O " principio de Mente " de Mestre ndo pode obter onde
HARMONIA PERFEITA ndo prevalece.

Se lembre destes fatos: -

Primeiro. Vocé é comprometido em um empreendimento de importancia principal para vocé. Para estar seguro de sucesso,
vocé tem que ter planos que sdo sem defeito.

Segundo. Vocé tem que ter a vantagem da experiéncia, educagdo, habilidade nativa e imaginacdo de outras mentes. Isto
estd em harmonia com os métodos seguidos por toda pessoa que acumulou uma grande fortuna.

Nenhum individuo tem experiéncia suficiente, educagdo, habilidade nativa, e conhecimento para assegurar a acumulacdo de
uma grande fortuna, sem a cooperacdo de outras pessoas. Todo plano que vocé adota, em seu empenho acumular riqueza,
deveria ser a criagdo em comum de vocé e todo outro socio de seu " grupo de Mente " de Mestre. Vocé pode originar seus
préprios planos, ou em todo ou em parte, mas VE QUE ESSES PLANOS sao CONFERIDOS, E APROVOU PELOS SOCIOS DE
SUA " MESTRE ALIANCA de MENTE ".

Se o primeiro plano que vocé adota ndo trabalhar prosperamente, substitua com um plano novo, se este plano novo ndo
trabalha, substitua, em troca com siléncio outro, e assim por diante, até que vocé acha um plano que TRABALHA. Aqui
mesmo esta o ponto ao qual a maioria de homens se encontra com fracasso, por causa da falta deles/delas de PERSISTENCIA
criando novo planeja acontecer desses que falta.

Os homem vivendo mais inteligentes ndao podem ter sucesso acumulando dinheiro-nem em qualquer outro empreendimento-
sem planos que sdo praticos e executaveis. Ha pouco se lembre este fato de, e se lembre quando sua falta de planos, que
derrota tempordria ndo é nenhum fracasso permanente. S6 pode significar que seus planos ndo estiveram sdos. Construa
outros planos. Comece por toda parte novamente.

Thomas UM. Edison " fracassou " dez mil vezes antes de ele aperfeicoasse a lampada incandescente elétrica incandescente.
Que ser-ele se encontrou com derrota temporaria dez mil vezes, antes de os esforcos dele fossem coroados com sucesso.

Derrota temporaria deveria significar s6 uma coisa, o certo conhecimento que ha algo errado com seu plano. MilhGes de
homens entram por vida em miséria e pobreza, porque eles faltam um plano sdo por qual acumular uma fortuna.

Henry Ford acumulou uma fortuna, ndo por causa da mente superior dele, mas porque ele adotou e seguiu um PLANO que
provou estar sao. Mil homens poderiam ser mostrados, cada com uma educagdo melhor que Ford, contudo cada de quem
vive em pobreza, porque ele nao possui o plano CERTO para a acumulagao de dinheiro.

Sua realizacdo pode ser nenhum maior que seus PLANOS estdo sdos. Isso pode parecer ser uma declaragdo axiomatica, mas
é verdade. Samuel Insull perdeu a fortuna dele de mais de cem milhdes de dodlares.

A fortuna de Insull foi construida em planos que estavam sdos. A depressao empresarial forcou Sr. Insull CHANGE os PLANOS
dele; e a MUDANCA trouxe " derrota temporaria, " porque os planos novos dele ndo estavam SAOS. Sr. Insull é agora um
homem velho, ele pode, por conseguinte, aceite " fracasso " em vez de " derrota temporaria, " mas se a experiéncia dele se
mostrar para ser FRACASSO, sera pela razdo que ele falta o fogo de PERSISTENCIA para reconstruir os planos dele.

Nenhum homem sempre é chicoteado, até que ele Quite-em a propria mente dele. Este fato serd repetido muitas vezes,
porque é tdo facil de levar a conta " ao primeiro sinal de derrota.

James J. Colina se encontrou com derrota temporaria quando ele empreendeu ensinar o capital necessario para construir uma
via férrea do Leste para o Oeste primeiro, mas ele, derrota também virada em vitéria por planos novos.

Henry Ford se encontrou com derrota temporaria, ndo sé no comeco da carreira automoével dele, mas depois que ele tivesse
ido longe para o topo. Ele criou planos novos, e foi marchar em para vitoéria financeira.

Noés vemos homens que acumularam grandes fortunas, mas nds reconhecemos freqlientemente sé seu triunfo, enquanto
negligenciando as derrotas temporarias que eles tiveram que sobrepujar antes de " chegar ".

NENHUM SEGUIDOR DESTA FILOSOFIA PODE ESPERAR ACUMULAR UMA FORTUNA SEM EXPERIMENTAR " DERROTA "
TEMPORARIA RAZOAVELMENTE. Quando derrota vier, aceite como um sinal que seus planos ndo estdo saos, reconstrua esses
planos, e vela de jogo mais uma vez para sua meta desejada. Se vocé se rende antes de sua meta foi alcangado, vocé é um "
molenga ".

UM MOLENGA NUNCA GANHAR-E-UM VENCEDOR NUNCA DEIXA.

Erga esta oragdo fora, escreva em um pedago de papel em cartas uma polegada alto, e coloca isto onde vocé vera isto todas



as noites antes de vocé ir dormir, e todas as manhds antes de vocé fosse trabalhar.

Quando vocé comecar a selecionar os socios para seu " grupo de Mente " de Mestre, empreenda selecionar esses que nao
levam derrote seriamente. Algumas pessoas acreditam tolamente que sé DINHEIRO pode ganhar dinheiro. Isto ndo é
verdade! DESEJE, transmudou em seu monetario equivalente, pelos principios colocados aqui, é a agéncia pela qual dinheiro
é ganho ". Dinheiro, de si mesmo, estd nada mais que assunto inerte. Ndo pode mover, pode pensar, ou pode falar, mas
pode ouvir " quando um homem que DESEJA isto, chama isto para vir!

PLANEJANDO A VENDA DE SERVICOS

O resto deste capitulo terminou determinado para uma descricdo de modos e meios de comercializar servigos pessoais. As
informagdes aqui carregaram sera de ajuda pratica a qualquer pessoa que tem qualquer forma de servigos pessoais para
comercializar, mas sera de beneficio inestimavel a esses que aspiram a lideranga nas ocupagdes escolhidas deles/delas.

Planejamento inteligente é essencial para sucesso em qualquer empreendimento projetou para acumular riquezas. Aqui sera
achado instrugdes detalhadas a esses que tém que comegar a acumulagdo de riquezas vendendo servigos pessoais.

Deveria estar encorajando para saber que praticamente todas as grandes fortunas comegaram na forma de compensagao
para servicos pessoais, ou da venda de IDEIAS. Que mais, menos idéias e servicos pessoais, vai ndo possuido de propriedade
tenha que dar em troca de riquezas?

Falando em termos gerais, ha dois tipos das pessoas no mundo. Um tipo é conhecido como LIDERES, e o outro como
SEGUIDORES. Decida ao inicio se vocé pretende se tornar um lider em sua chamada escolhida, ou permanece um seguidor. A
diferenca em compensagdo é vasta. O seguidor ndo pode esperar a compensagdo para a qual um lider é intitulado
razoavelmente, embora muitos seguidores cometem o erro de esperar tal pagamento.

Ndo é nenhuma desgraca para ser um seguidor. Por outro lado, ndo é nenhum crédito para permanecer um seguidor. A
maioria dos grandes lideres comegou na qualidade de seguidores. Eles se tornaram grandes lideres porque eles eram os
SEGUIDORES INTELIGENTES. Com poucas excegdes, o homem que ndo pode seguir um lider inteligentemente, ndo pode se
tornar um lider eficiente. O homem que pode seguir um lider eficazmente, normalmente € o homem que desenvolve
rapidamente em lideranga. Um seguidor inteligente tem muitas vantagens, entre eles a OPORTUNIDADE para ADQUIRIR
CONHECIMENTO DE o LIDER dele.

0S ATRIBUTOS DE ESPECIALIZACAO DE LIDERANCA
O seguinte é fatores importantes de lideranca: -

1. CORAGEM SEM VACILAR fundou em conhecimento de ego, e da ocupagdo da pessoa. Nenhum seguidor deseja ser
dominado por um lider que falta autoconfianca e coragem. Nenhum seguidor inteligente seréd dominado muito tempo por tal
um lider.

2. AUTOCONTROLE. O homem que nao pode se controlar, nunca pode controlar outros. Autocontrole fixa um exemplo
poderoso para os seguidores da pessoa que o mais inteligente emulara.

3. UM SENSO AGUDO DE JUSTICA. Sem um senso de justica e justica, pode comandar nenhum lider e pode reter o respeito
dos seguidores dele.

4. DEFINITENESS DE DECISAO. O homem que oscila nas decisbes dele, espetaculos que ele ndo estd seguro dele. Ele ndo
pode conduzir outros prosperamente.

5. DEFINITENESS DE PLANOS. O lider prospero tem que planejar o trabalho dele, e trabalha o plano dele. Um lider que
move através de conjeturas, sem planos praticos, definidos, € comparavel a um navio sem um leme. Cedo ou tarde ele
pousara nas pedras.

6. O HABITO DE FAZER MAIS QUE LIQUIDADO PARA. Um das penalidades de lideranca é a necessidade de vontade, na
parte do lider, fazer mais que ele requer dos seguidores dele.

7. UMA PERSONALIDADE AGRADAVEL. Nenhuma pessoa desleixada, descuidada pode se tornar um lider préspero. Lideranca
pede respeito. Seguidores ndo respeitardo um lider que ndo classifica alto em tudo dos fatores de uma Personalidade
Agradavel.

8. CONDOLENCIA E ENTENDENDO. O lider préspero deve estar em condoléncia com os seguidores dele. Além disso, ele
tem que entender os e os problemas deles/delas.

9. DOMINIO DE DETALHE. Lideranga préspera pede dominio de detalhes da posigdo do lider.

10. VONTADE PARA ASSUMIR RESPONSABILIDADE COMPLETA. O lider préspero deve estar disposto assumir
responsabilidade pelos enganos e as faltas dos seguidores dele. Se ele tentar trocar esta responsabilidade, ele nao



permanecera o lider. Se um dos seguidores dele comete um erro, e espetaculos ele incompetente, o lider tem que considerar
que é ele que falhou.

11. COOPERAGAO. O lider préspero tem que entender, e aplica o principio de esforco cooperativo e pode induzir os
seguidores dele para fazer o mesmo. Lideranca pede PODER, e poder pede COOPERACAO. Ha duas formas de Lideranca. O
primeiro, e sem divida o mais efetivo, € LIDERANCA POR CONSENTIMENTO de, e com a condoléncia dos seguidores. O
segundo é LIDERANCA POR FORCA, sem o consentimento e condoléncia dos seguidores.

Historia esta cheia com evidéncias que Lideranca por Forga ndo pode suportar. A queda e desaparecimento de " Ditadores " e
reis sdo significantes. Significa que as pessoas nao seguirdo lideranga forgada indefinidamente.

O mundo entrou em ha pouco uma era nova de relagdo entre os lideres e seguidores que muito claramente pedem os lideres
novos e uma marca nova de lideranga em negdcio e industria. Esses que pertencem a escola velha de lideranga-por-forga,
tem que adquirir uma compreensao da marca nova de liderangca (cooperagdo) ou seja banido ao grau e arquivo dos
seguidores. Ndo esta fora nenhum outro modo para eles.

A relagdo de empregador e empregado, ou de lider e seguidor, no futuro, sera um de cooperagdo mutua, baseado em uma
divisdo equitativa dos lucros de negdcio. No futuro, a relagdo de empregador e empregado estard mais como uma sociedade
que esteve no passado.

Napoleon, Kaiser Wilhelm de Alemanha, o Czar de Russia, e o Rei de Espanha seja exemplos de lideranga por forca. A
lideranca deles/delas passou. Sem muita dificuldade, a pessoa poderia apontar aos protétipos destes ex-lideres, entre o
negocio, financeiro, e lideres de trabalho de América que foi destronada ou foi colocada em listas para ir. Lideranga-por-
consentimento dos seguidores é a Unica marca que pode suportar!

Os homens podem seguir a lideranga forgada temporariamente, mas eles ndo fardo tao de boa vontade.

A marca nova de LIDERANCA abracara os onze fatores de lideranga, descritos neste capitulo, como também alguns outros
fatores. O homem que faz este a base da lideranga dele, achara oportunidade abundante para conduzir em qualquer passeio
de vida. A depressdo era prolongada, em grande parte, porque o mundo faltou LIDERANCA da marca nova. Ao término da
depressdo, a demanda para lideres que sdo competente aplicar os métodos novos de lideranca excedeu grandemente a
provisdo. Algum do tipo velho de lideres reformardo e se adaptardo a marca nova de lideranga, mas em geral, o mundo tera
que procurar madeira nova para sua lideranca. Esta necessidade pode ser sua OPORTUNIDADE!

AS 10 CAUSAS DE ESPECIALIZAGCAO DE FRACASSO EM LIDERANGCA

Noés vimos agora as faltas principais de lideres que falham, porque é da mesma maneira que essencial saber O QUE ndo
FAZER como é saber o que fazer.

1. INABILIDADE PARA ORGANIZAR DETALHES. Lideranca eficiente pede habilidade para organizar e dominar detalhes.
Nenhum lider genuino sempre " estd muito ocupado " para fazer qualquer coisa que pode ser requerido dele na capacidade
dele como lider. Quando um homem, se ele é um lider ou seguidor, admite que ele estd " muito ocupado " para mudar os
planos dele, ou para prestar atengao a qualquer emergéncia, ele admite a ineficiéncia dele. O lider préspero deve ser o
mestre de todos os detalhes conectado com a posicdo dele. Isso significa, claro que, que ele tem que adquirir o habito de
banir detalhes a tenentes capazes.

2. REPUGNANCIA PARA FAZER SERVICO HUMILDE. Verdadeiramente grandes lideres estdo dispostos, quando demandas de
ocasido, executar qualquer tipo de trabalho que eles pediriam para outro executar. " Os maiors entre ye serdo o criado de
tudo " é uma verdade que todos os lideres capazes observam e respeitam.

3. EXPECTATIVA DE PAGAMENTO PARA O QUE ELES " SABEM " EM VEZ DO COM O QUAL ELES FAZEM QUE QUE ELES
SABEM. O mundo ndo paga os homens pelo que eles " sabem ". Os paga pelo que eles FAZEM, ou induz outros para fazer.

4, MEDO DE COMPETICAO DE SEGUIDORES. O lider que teme aquele dos seguidores dele pode levar a posicdo dele estd
praticamente segura perceber aquele medo cedo ou tarde. O lider capaz treina os atores substitutos a quem ele pode
delegar, a vontade, quaisquer dos detalhes da posicdo dele. S6 em deste modo possa um lider o multiplique e prepare estar
em muitos lugares para ele, e preste atencdo uma vez a muitas coisas. E uma verdade eterna que os homens recebem mais
pagamento para a HABILIDADE deles/delas para ADQUIRIR OUTROS para EXECUTAR, que eles poderiam ganhar
possivelmente pelos préprios esforcos deles/delas. Um lider eficiente pode, pelo conhecimento dele do trabalho dele e o
magnetismo da personalidade dele, grandemente aumente a eficiéncia de outros, e os induza fazer mais servigo e servigo
melhor que eles poderiam fazer sem a ajuda dele.

5. FALTA DE IMAGINACAO. Sem imaginacdo, o lider é incapaz de emergéncias de reunido, e de criar planos por qual guiar
os seguidores dele eficazmente.

6. EGOISMO. O lider que reivindica toda a honra para o trabalho dos seguidores dele, seguramente serd conhecido por
ressentimento. O realmente grande lider ndo REIVINDICA NENHUM DAS HONRAS. Ele esta contente ver as honras, quando



houver qualquer, vai para os seguidores dele, porque ele sabe que a maioria dos homens trabalhard mais duro para elogio e
reconhecimento que eles vao sé para dinheiro.

7. INTEMPERANCE. Seguidores ndo respeitam um lider imoderado. Além disso, intemperance em quaisquer de suas varias
formas, destréi a resisténcia e a vitalidade de tudo que se viciam nisto.

8. INFIDELIDADE. Talvez isto deveria ter vindo a cabega da lista. O lider que ndo é leal a confianga dele, e para os sdcios
dele, esse sobre ele, e esses debaixo dele, ndo pode manter a lideranca dele muito tempo. Infidelidade marca um como
sendo menos que o po da terra, e derruba na cabeca da pessoa o desprezo que ele merece. Falta de lealdade é um das
causas principais de fracasso em todo passeio de vida.

9. ENFASE DA " AUTORIDADE " DE LIDERANCA. O lider eficiente conduz encorajando, e ndo tentando instilar medo nos
coragbes dos seguidores dele. O lider que tenta impressionar os seguidores dele com a autoridade " dele vem dentro da
categoria de lideranca por FORGA. Se um lider for um REAL LIDER, ele terd nenhuma necessidade para anunciar aquele fato
excluir pelo dele a condoléncia dele, compreenséo, justica, e uma demonstracdo que ele sabe o trabalho dele.

10. ENFASE DE TITULO. O lider competente exige para nenhum " titulo " Ihe dar o respeito dos seguidores dele. O homem
que geralmente faz muito em cima do titulo dele tem pouco outro para enfatizar. As portas para o escritério do real lider
estdo aberto a tudo que desejam entrar, e os quartos de funcionamento dele sdo gratis de formalidade ou ostentacdo.

Estes sdo entre o mais comum das causas de fracasso em lideranga. Qualquer um destas faltas é suficiente induzir fracasso.
Estude a lista cuidadosamente se vocé aspira a lideranca, e tem certeza que vocé esta livre destas faltas.

ALGUNS CAMPOS FERTEIS EM OS QUAIS " LIDERANCA " NOVA SERA REQUERIDA

Antes de deixar este capitulo, sua atengdo é chamada a alguns dos campos férteis em qual houve um declinio de lideranga, e
em qual o tipo novo de lider pode achar uma abundancia de OPORTUNIDADE.

Primeiro. No campo de politicas hd uma demanda mais insistente para lideres novos; uma demanda que ndo indica nada
menos que uma emergéncia. A maioria de politicos, aparentemente, se tornou alto-grau, extorsionario legalizados. Eles
aumentaram impostos e debocharam a magquinaria de indUstria e negocio até que as pessoas ja ndo podem estar de pé o
fardo.

Segundo. O negdcio bancario estd sofrendo uma reforma. Os lideres neste campo tém quase completamente perdido a
confianga do publico. J& os banqueiros sentiram a necessidade de reforma, e eles comegaram isto.

Terco. Industria pede os lideres novos. O tipo velho de pensamento de lideres e moveu em termos de dividendos em vez de
pensar e mover em termos de equagdes humanas! O lider futuro em indulstria, suportar, tem que se considerar como um
funcionario de quasi-publico cujo dever é administrar a confianga dele de tal um modo que trabalhara sofrimento em nenhum
individual, ou grupo de individuos. Exploracdo de homens trabalhando é uma coisa do passado. Deixe o homem que aspira a
lideranga no campo de negdcio, industria, e trabalho se lembrar disto.

Quarto. O lider religioso do futuro sera forgado prestar mais atencdo as necessidades temporais dos seguidores dele, na
solucdo dos problemas econémicos e pessoais deles/delas do presente, e menos atengdo para o passado morto, e o contudo
futuro por nascer.

Quinto. Nas profissdes de lei, medicamento, e educacdo, uma marca nova de lideranga, e até certo ponto, os lideres novos
se tornardo uma necessidade. Isto é especialmente verdade no campo de educagdo. O lider naquele campo deve, no futuro,
ache modos e meios de ensinar para as pessoas COMO APLICAR o conhecimento que eles recebem na escola. Ele tem que
lidar mais com PRATICA e menos com TEORIA.

Sexto. Serdo requeridos os lideres novos no campo de Jornalismo. Devem ser se divorciados jornais do futuro, ser
administrado prosperamente, de " privilégio " especial e devem ser aliviados do subsidio de anunciar. Eles tém que deixar de
ser 6rgdos de propaganda para os interesses que patrocinam as colunas de propaganda deles/delas. O tipo de jornal que
publica escandalo e quadros lascivos ird o modo de todas as forgas que debocham a mente humana eventualmente.

Estes sdo mas alguns dos campos nos quais oportunidades para os lideres novos e uma marca nova de lideranca estdo agora

disponiveis. O mundo estd sofrendo uma mudanca rapida. Isto significa que as midia pelas quais sdo promovidas as
mudangas em habitos humanos, deve ser adaptado as mudancas. As midia aqui descreveram, é o ones que, mais que
qualquer outros, determine a tendéncia de civilizagao.

QUANDO E COMO SOLICITAR UM EMPREGO

A informagdo descrita aqui é o resultado liquido de muitos anos de experiéncia durante a qual foram ajudados milhares de
homens e mulheres comercializar os servigos deles/delas efetivamente. Entdo, pode ser confiado em como som e pratico.



MIDIA POR AS QUAIS PODEM SER COMERCIALIZADOS SERVICOS

Experiéncia tem provou que as midia seguintes oferecem os métodos mais diretos e efetivos de reunir o comprador e
vendedor de servigos pessoais.

1. AGENCIAS DE EMPREGO. Deve ser tomado cuidado para selecionar sé agéncias respeitaveis, a administragdo de qual
pode mostrar registros adequados de realizagdo de resultados satisfatdrios. HA comparativamente poucas tais agéncias.

2. ANUNCIANDO em jornais, didrios de comércio, revistas, e radio. Propaganda classificada normalmente pode ser confiada
em produzir resultados satisfatdrios no caso desses que solicitam clérigo ou empregos assalariados ordinarios. Propaganda de
exibicdo é mais desejavel no caso desses que buscam conexdes executivas, a copia para se aparecer na secao do papel que é
muito habil vir a atencdo da classe de empregador que é buscado. A cdpia deveria ser preparada por um perito que entende
como injetar qualidades vendendo suficientes para produzir respostas.

3. CARTAS PESSOAIS DE APLICACAO, dirigiu a empresas particulares ou individuos mais habil precisar tal conserta como
estd sendo oferecido. SEMPRE, deveriam ser digitadas cartas nitidamente e deveriam ser assinadas a mdo. Com a carta,
deveria ser enviado um sumario " completo " ou esbogo das qualificaces do candidato. Ambos a carta de aplicacdo e o
sumario de experiéncia ou qualificacbes deveria ser preparada por um perito. (Veja instrugdes sobre informacgdo ser provido).

4. APLICACAO POR CONHECIDOS PESSOAIS. Quando possivel, o candidato deveria empreender chegar empregadores
previdentes por algum conhecido mutuo. Este método de aproximacgdo € particularmente vantajoso no caso desses que
buscam conexdes executivas e ndo desejam parecer estar se mascateando ".

5. APLICACAO PESSOALMENTE. Em algumas em-posicdes, pode ser mais efetivo se o candidato oferece pessoalmente, os
servicos dele para empregadores previdentes em qual evento uma declaracao escrita completa de qualificagbes para a
posicdo deveria ser apresentada, pela razdo que empregadores previdentes desejam freqientemente discutir com sécios, o
registro da pessoa.

INFORMAGCAO SER PROVIDO EM UM SUMARIO " DE WRITFEN "

Este sumario deveria estar preparado tdo cuidadosamente quanto um advogado prepararia ser tentado tribunal de m para o
sumario de um caso. A menos que o candidato seja experiente na preparacdo de tal faz resumo de, um perito deveria ser
consultado, e os servigos dele se alistaram para este proposito. Comerciantes présperos empregam os homens e mulheres
que entendem a arte e a psicologia de anunciar para apresentar os méritos da mercadoria deles/delas. Um que tem servigos
pessoais a venda deveria fazer o mesmo. As informagGes seguintes deveriam se aparecer no sumario:

1. Educagdo. Declare brevemente, mas definitivamente, o que o educando tiveram, e em que assuntos vocé especializou na
escola, enquanto dando as razdes para aquela especializagao.

2. Experiéncia. Se vocé teve experiéncia com relacdo a posigdes semelhante para o que vocé busca, descreva isto, nomes
estatais e enderecos de empregadores anteriores, completamente. Esteja seguro tirar claramente qualquer experiéncia
especial vocé pode ter tido que o equiparia encher a posicdo que vocé busca.

3. Referéncias. Praticamente todo desejos firmes empresariais para saber em toda parte os registros prévios, antecedentes,
etc., de empregados previdentes que buscam posicdes de responsabilidade. Prenda a suas cépias de photostatic breves de
cartas de:

um. Empregadores anteriores
b. Professores debaixo de quem vocé estudou
c. Pessoas proeminentes em cujo julgamento pode ser confiado.
4. Fotografia de ego. Prenda a seu sumario um recente, unmounted fotografam de vocé.

5. Solicite um emprego especifico. Evite aplicagdo para uma posicdo sem descrever que posicdo particular EXATAMENTE vocé
busca. Nunca solicite ha pouco um emprego ". Isso o indica falta especializou qualificacGes.

6. Declare suas qualificagbes para o emprego particular qual vocé solicita. Dé detalhes cheios sobre a razdo que vocé
acredita que vocé estd qualificado para a posicdo particular que vocé busca. Esta é A APLICACAO. Determinard, mais que
qualquer outra coisa, que consideragdo que vocé recebe.

7. Ofereca a ir trabalhar em provacdo. Na maioria de exemplos se vocé é determinado para ter o emprego qual vocé solicita,
serd muito efetivo se vocé oferece a trabalhar durante uma semana, ou um més, ou para um comprimento suficiente de
tempo permitir seu empregador previdente a julgar seu valor SEM PAGAMENTO. Isto pode parecer ser uma sugestdo radical,
mas experiéncia tem provou que raramente ndo ganha uma tentativa pelo menos. Se vocé estiver SEGURO DE SUAS



QUALIFICACOES, uma tentativa é tudo que vocé precisa. Incidentemente, tal uma oferta indica que vocé tem confianca em
sua habilidade para encher a posicdo que vocé busca. E muito convincente. Se sua oferta aceitou, e vocé faz bom, mais que
provavel vocé sera pagado por seu " periodo de provagdo ". Faga claro o fato que sua oferta é baseada em:

um. Sua confianga em sua habilidade para encher a posigao.
b. Sua confianga no decisdo de seu empregador previdente para o empregar depois de tentativa.
c. Sua DETERMINAGAO para ter a posicdo vocé busca.

8. Conhecimento do negdcio de seu empregador previdente. Antes de solicitar um emprego, faga pesquisa suficiente com
relagdo ao negdcio se familiarizar completamente com aquele negécio, e indique em seu sumario o conhecimento que vocé
adquiriu neste campo.

Isto sera impressivo, como indicarad que vocé tem im-agination, e um real interesse na posigdo vocé busca. Se lembre que
ndo é o advogado que conhece o a maioria lei, mas o que melhor prepara o caso dele que ganha. Se seu " caso " estiver
corretamente preparado e apresentado, sua vitoria tera sido mais que meio ganhou ao inicio.

Ndo tenha medo de fazer seu sumario muito muito tempo. Empregadores sdo da mesma maneira que muito interessou
comprar os servigos de candidatos bem-qualificados como vocé esta afiancando emprego. Na realidade, o sucesso da maioria
dos empregadores prosperos € devido, no principal, para a habilidade deles/delas para selecionar os tenentes bem-
qualificados. Eles querem toda a informacdo disponivel.

Se lembre de outra coisa; limpeza na preparagdo de seu sumario indicard que vocé é uma pessoa diligente. Eu ajudei
preparar sumarios para clientes que estavam golpeando assim e fora do usual que eles resultaram no emprego do candidato
sem uma entrevista pessoal.

Quando seu sumario foi completado, tenha ligado por uma agenda experiente nitidamente, e lettered por um artista, ou
impressora semelhante ao seguinte:

SUMARIO DAS QUALIFICACOES DE
Robert K. Smith
SOLICITANDO O EMPREGO DE
Secretario privado para
O Presidente de
A COMPANHIA EM BRANCO, Inc.,
Mudanga nomeia cada sumario de tempo é mostrado.

Este toque pessoal estd seguro comandar atengdo. Tenha seu sumario nitidamente digitado ou mimeographed no papel
melhor vocé pode obter, e saltou com um papel pesado da variedade de livro-cobertura, a agenda a ser mudada, e o préprio
nome firme a ser inserido se para isto sera mostrado a mais de uma companhia. Sua fotografia deveria ser colada aceso das
paginas de seu sumario. Segue estas instrugdes a carta, enquanto melhorando neles onde quer que sua imaginagdo sugira.

Vendedores prosperos se cuidam com cuidado. Eles entendem que primeiras impressdes estdo durando. Seu sumario é seu
vendedor. Dé isto um terno bom de roupas, assim sempre se salientard em contraste de tipo negrito para qualquer coisa que
seu empregador previdente viu, do modo de uma aplicagdo para uma posigdo. Se a posicdo que vocé busca for valor tendo,
vale que vai depois com cuidado. Além disso, se vocé se vende até certo ponto a um empregador que isso o impressiona com
sua individualidade, vocé recebera mais dinheiro provavelmente para seus servigos do mesmo comego, que vVocé vai se vocé
solicitou emprego do modo convencional habitual.

Se vocé busca emprego por uma agéncia de propaganda, ou uma agéncia de emprego, tenha as cdpias de uso de agente de
seu sumario comercializando seus servigos. Isto ajudard ganhar preferéncia para vocé, ambos com o agente, e os
empregadores previdentes.

COMO ADQUIRIR A POSICAO EXATA VOCE DESEJO

Todo o mundo gosta de fazer o tipo de trabalho para o qual ele é vestido melhor. Um artista ama trabalhar com pinturas, um
artesdo com as maos dele, um escritor ama escrever. Esses com talentos menos definidos tém as preferéncias deles/delas
com certeza campos de negdécio e industria. Se a América fizer bem qualquer coisa, oferece uma gama cheia de ocupacodes,
enquanto cultivando a terra, fabricando, comercializando, e as profissdes.

Primeiro. Decida que tipo de um trabalho que vocé quer EXATAMENTE. Se o trabalho ja ndo existir, talvez vocé pode criar



isto.
Segundo. Escolha a companhia, ou individual para quem vocé deseja trabalhar.
Tergo. Estude seu empregador previdente, sobre politicas, pessoal, e chances de avango.

Quarto. Por andlise de vocé, seus talentos e capacidades, figura o que VOCE pode OFERECER, e modos de plano e meios de
dar vantagens, servicos, desenvolvimentos, idéias que vocé acredita que vocé pode entregar prosperamente.

Quinto. Se esqueca de " um trabalho ". Esqueca se ou ndo ha uma abertura. Esquega da rotina habitual de " tenha vocé
arrumou um emprego para mim "? Concentre em o que vocé pode dar.

Sexto. Uma vez vocé tem seu plano em mente, organize com um escritor experiente por isto em papel em forma limpa, e
em detalhe.

Sétimo. Apresente a propria pessoa com autoridade e ele faca o resto. Toda companhia estd procurando homens que podem
dar algo de valor, se é idéias, servigos, ou " trapaceiro-nections ". Toda companhia tem quarto para o homem que tem um
plano definido de agdo que é a vantagem daquela companhia.

Esta linha de procedimento pode levar alguns dias ou semanas de tempo extra, mas a diferenca em renda, em avango, e
ganhando reconhecimento anos economizardao de trabalho duro a pagamento pequeno. Tem muitas vantagens, o um ser
principal que salvara freqlientemente de um a cinco anos de tempo alcangando uma meta escolhida.

Toda pessoa que comega, ou " entra meio modo para cima a escada de mao, faz assim por delibere e planejamento
cuidadoso, (excluindo, claro que, o filho de Boss').

O MODO NOVO DE COMERCIALIZAR TRABALHOS " DE SERVICOS " E AGORA " SOCIEDADES "

Os homens e mulheres que comercializam os servigos deles/delas a melhor vantagem no futuro, tem que reconhecer a
mudanca estupenda que aconteceu com relagdo a relacdo entre empregador e empregado.

No futuro, a " Regra Dourada, " e ndo a " Regra de Ouro " sera o fator dominando no marketing de mercadoria como também
servicos pessoais. A relagdo futura entre empregadores e os empregados deles/delas serd mais na natureza de uma
sociedade que consiste de:

um. O empregador
b. O empregado
c. O publico que eles servem

Este modo novo de comercializar servigos pessoais é chamado novo por muitas razdes, primeiro, o empregador e o
empregado do futuro serdo considerados como da mesma categoria-empregados cujo negécio serd SERVIR O PUBLICO
EFICAZMENTE. Em passado de tempos, empregadores, e empregados permutaram entre eles, enquanto dirigindo as
melhores pechinchas que eles puderam com um ao outro, ndo considerando que na andlise final estavam eles, em realidade,
PECHINCHANDO as custas de A TERCEIRA FESTA, O PUBLICO que ELES SERVIRAM.

A depressdo serviu como um protesto poderoso de um publico ferido cujas propriedades tinham sido pisoteadas em em toda
direcdo por esses que estavam clamando para vantagens individuais e lucros. Quando o escombros da depressdo tera sido
tirado, e negdcio tera sido restabelecido para equilibrar uma vez mais, empregadores e empregados reconhecerdo que eles ja
ndo SAO PRIVILEGIADOS para DIRIGIR PECHINCHAS &s custas de ESSES QUEM ELES SERVEM. O real empregador do futuro
serd o publico. Isto deveria ser se lembrado no lugar mais alto de por toda pessoa que busca comercializar servigos pessoais
efetivamente.

Quase toda via férrea na América estd em dificuldade financeira. Quem ndo se lembra do dia quando, se um cidaddo
investigasse na bilheteria, o tempo de partida de um trem, que ele recorreu abruptamente ao quadro de andncios em vez de
ser educadamente determinado a informacdo?

As companhias de carro de rua também experimentaram uma " mudanca de tempos ". Ndo havia tdo muito ha muito tempo
um tempo quando os condutores de carro de rua se orgulharam dando argumento a passageiros. Muitos dos rastos de carro
de rua foram afastados e os passageiros montam em um 0Onibus cujo o motorista é " a ultima palavra em cortesia ".

Por toda parte os rastos de carro de rua rurais estdo enferrujando de abandono, ou foi levado para cima. Onde-sempre carros
de rua ainda estdo em operagdo, os passageiros podem montar agora sem argumento, e a pessoa pode saudar o carro até
mesmo no meio do bloco, e 0 motorman vdo OBLIGINGLY o apanham.

COMO TEMPOS MUDARAM! Isso é ha pouco o ponto que eu estou tentando para enfatizar. TEMPOS MUDARAM! Além disso, a
mudanga somente ndo é refletida em escritdrios de via férrea e em carros de rua, mas em outros passeios de vida como



bem. A " politica publico-ser-maldita " é agora passada. Foi suplantado pelo " nds-ser-obligingly-a-seu-servico, senhor,

politica.

Os banqueiros aprenderam uma coisa ou dois durante esta mudanga rapida que aconteceu durante os ultimos anos.
Descortesia por parte de um funcionario de banco, ou o empregado de banco hoje é tdo raro quanto era uma duzia de
distinto anos atras. No passado de anos, alguns banqueiros (ndo todos eles, claro que), levou uma atmosfera de severidade
que deu para todo prestatario que pretende ser um frio quando ele pensou até mesmo de chegar o banqueiro dele para um
empréstimo.

Os milhares de fracassos de banco durante a depressdo tiveram o efeito de remover as portas de caoba atras das quais os
banqueiros se barricaram antigamente. Eles se sentam agora ao ar livre a escrivaninhas, onde eles podem ser vistos e podem
ser chegados a vontade por qualquer depositador, ou por qualquer um que deseja os ver, e a atmosfera inteira do banco é
um de cortesia e entendendo.

Era habitual para clientes terem que estar de pé e esperar ao supermercado de canto até os balconistas estava terminado
passando o tempo de dia com amigos, e o proprietario tinha terminado fabricacdo para cima o depdsito de banco dele, antes
de ser esperado em. Lojas de cadeia, administrou por HOMENS CORTESES que fazem tudo do modo de servigo, com falta de
lustrar os sapatos do cliente, EMPURROU OS COMERCIANTES de VELHO-TEMPO NO FUNDO. MARCHAS DE TEMPO EM!
Cortesia " e " Servico " sdo os assistir-palavra de comerciar hoje, e aplica a pessoa que estd comercializando servicos
pessoais até mesmo mais diretamente que para o empregador quem ele serve, porque, na analise final, o empregador e o
empregado dele s§o EMPREGADOS PELO PUBLICO que ELES SERVEM. Se eles ndo servem bem, eles pagam pela perda do
privilégio deles/delas de servir.

Noés enlatamos tudo se lembre do tempo quando o gas-metro que o leitor bateu na porta duro bastante para quebrar os
painéis. Quando a porta foi aberta, ele empurrou o modo dele dentro, ndo convidado, com uma carranca na face dele que
claramente disse, que-o-inferno-fazer-vocé-manter-eu-espera-para "? Tudo aquilo sofreu uma mudanca. O metro-homem se
administra agora como um cavalheiro que é " o encantar-para-ser-a-seu-servigco-senhor ". Antes de as companhias de gas
aprendessem que os metro-homens fazendo carranca deles/delas nunca estavam acumulando responsabilidades ser tirado,
os vendedores corteses de queimadores de 6leo vieram e fizeram um negdcio de escritério de terra.

Durante a depressdo, eu passei varios meses na regido de carvdo de antracite de Pennsylvania, enquanto estudando
condigdes que todos menos destruiu a indUstria de carvdo. Entre varias descobertas muito significantes, era o fato que
ganancia por parte dos operadores e os empregados deles/delas era a causa principal da perda de negdcio para os
operadores, e perda de trabalhos para os mineiros.

Pela pressdo de um grupo de lideres de trabalho de overzealous, representando os empregados, e a ganancia para lucros por
parte dos operadores, o negdcio de antracite encolheu de repente. Os operadores de carvdo e os empregados deles/delas
dirigiram pechinchas afiadas com um ao outro, enquanto acrescentando o custo da " pechincha " ao preco do carvdo, até,
finalmente, eles descobriram eles tinham CONSTRUIDO UM NEGOCIO MARAVILHOSO PELOS FABRICANTES DE OLEO
EQUIPAMENTOS ARDENTES E OS PRODUTORES DE OLEO CRU.

" Os salarios de pecado sdo morte "! Muitos leram isto na Biblia, mas poucos descobriu seu significado. Agora, e durante
varios anos, o mundo inteiro tem escutado POR FORCA, para um sermdo que poderia ser chamado " bem QUALQUER UM
HOMEM SOWETH QUE DEVE ELE TAMBEM COLHE ".

Nada tdo difundido e efetivo quanto a depressdo pudesse ser " possivelmente ha pouco uma coincidéncia ". Atras da
depressdo estava uma CAUSA. Nada sempre acontece sem uma CAUSA. No principal, a causa da depressdo é diretamente
traceable ao habito mundial de tentar COLHER sem SEMEAR.

Isto ndo deveria ser equivocado para significar que a depressdo representa uma colheita que o mundo estd SENDO FORCADO
a colher sem ter SOWN. A dificuldade é que o mundo semeou o tipo errado de semente. Qualquer fazendeiro sabe que ele
ndo pode semear a semente de cardos, e colhe uma colheita de grdo. Comegando a erupgdo da guerra mundial, as pessoas
do mundo comegaram a semear a semente de servigo inadequado em qualidade e quantidade. Quase todo o mundo era
comprometido no passatempo de tentar ADQUIRIR SEM DAR.

Estas ilustracGes sdo trazidas a atencdo desses que tém servigos pessoais para comercializar, mostrar que nds somos onde
nds somos, € 0 que nds somos, por causa de nossa propria conduta! Se ha um principio de causa e efetua que controla
negocio, finangas, e transporte este mesmo principio controla os individuos e determina o estado econémico deles/delas.

O QUE E SUA " AVALIAGAO DE QQS "?

As causas de sucesso comercializando servicos EFETIVAMENTE e permanentemente, foi descrito claramente. A menos que
essas causas sejam estudadas, analisou, compreendido e APLICADO, nenhum homem pode comercializar os servigos dele
efetivamente e permanentemente. Toda pessoa deve ser a prépria vendedora dele de servigos pessoais. A QUALIDADE e a
QUANTIDADE de servico fizeram, e o ESPIRITO no qual é feito, determine a uma extensdo grande, o preco, e a duracdo de



emprego. Comercializar servigos Pessoais efetivamente, (quais meios um mercado permanente, a um prego satisfatério,
debaixo de condicGes agradaveis), a pessoa tem que adotar e tem que seguir a " formula de QQS " que meios que
QUALIDADE, mais QUANTIDADE, mais o proprio ESPIRITO de cooperagdo, iguala arte de vender perfeita de servigo. Se
lembre da " formula de QQS ", mas mais-aplique COMO UM HABITO!

Nos deixe analisar a formula para ter certeza nés entendemos o que significa exatamente.

1. Sera interpretada QUALIDADE de servigo significar o desempenho de todo detalhe, com relagdo a sua posigdo, da
maneira mais eficiente possivel, com o objeto de maior eficiéncia sempre em mente.

2. QUANTIDADE de servico sera entendida significar o HABITO de fazer todo o servico do qual vocé é capaz, a toda hora, com
o0 propdsito de aumentar a quantia de ren-dered de servico como maior habilidade é desenvolvido por pratica e experiéncia. E
colocada énfase novamente no palavra HABITO.

3. ESPIRITO de servico serd interpretado para significar o HABITO de conduta agradavel, harmoniosa que induzird
cooperacao dos socios e empregados da mesma categoria.

Suficiéncia de QUALIDADE e QUANTIDADE de servigo ndo é suficiente manter um mercado permanente para seus servigos. A
conduta, ou o ESPIRITO no qual vocé entrega servico, é um fator determinando forte com relagdo a ambos o preco que vocé
recebe, e a duragdo de emprego.

Andrew Carnegie acentuou este ponto mais que outros com relagdo a descricdo dele dos fatores que conduzem a sucesso no
marketing de servicos pessoais. Ele enfatizou novamente, e novamente, a necessidade para CONDUTA HARMONIOSA. Ele
acentuou o fato que ele ndo reteria nenhum homem, ndo importa como grande uma QUANTIDADE, ou como eficiente a
QUALIDADE do trabalho dele, a menos que ele trabalhasse em um espirito de HARMONIA. Sr. Carnegie insistiu em homens
que sdo AGRADAVEL.

Provar que ele colocou um valor alto nesta qualidade, ele permitiu muitos homens que conformaram aos padrdes dele para
ficar muito rico. Esses que ndo conformaram, tidos que abrir espago para outros.

A importancia de uma personalidade agradavel foi acentuada, porque é um fator que permite a pessoa a fazer servigo no
proprio ESPIRITO. Se a pessoa tem uma personalidade que AGRADA, e faz servico em um espirito de HARMONIA, estes
ativos compensam freqlentemente deficiéncias em ambos a QUALIDADE, e a QUANTIDADE de servico que a pessoa faz.
Porém, nada pode SER SUBSTITUIDO PROSPERAMENTE PARA CONDUTA AGRADAVEL.

O VALOR DE CAPITAL DE SEUS SERVICOS

A pessoa cuja renda é derivada completamente da venda de servigos pessoais € nenhum menos comerciante que o homem
que vende artigos, e poderia ser somado bem, tal uma pessoa esta sujeito a EXATAMENTE AS MESMAS REGRAS de conduta
como o comerciante que vende mercadoria.

Isto foi enfatizado, porque a maioria das pessoas que vivem pela venda de servigos pessoais comete o erro de se considerar
livrar das regras de conduta, e as responsabilidades prenderam a esses que sdo comprometido comercializando artigos.

O modo novo de comercializar servigos forgou praticamente empregador e. empregado em aliangas de sociedade por qual
ambos objeto pegado em consideracdo os direitos da terceira festa, O PUBLICO que ELES SERVEM.

O dia do " ir-getter " passou. Ele foi suplantado pelo " ir-doador ". Métodos de alto-pressdo em negdcio escaparam a tampa
finalmente. Nunca haverd a necessidade para repor a tampa em, porque, no futuro, empresarial serd administrado por
métodos que ndo requererdao nenhuma pressao.

O valor de capital atual de seus cérebros pode ser determinado pela quantia de renda vocé pode produzir (comercializando
seus servigos). Uma estimativa justa do valor de capital de seus servigos pode ser feita multiplicando sua renda anual por
dezesseis e dois-tergos, como é razoavel a estimativa que sua renda anual representa seis por cento de seu valor de capital.
Dinheiro aluga para 6% por annum.

Dinheiro vale ndo mais que cérebros. Vale freqientemente muito menos. Cérebros competentes ", se efetivamente
comercializou, represente uma forma muito mais desejavel de capital que que que é exigido administrar um procedimento
empresarial em artigos, porque " cérebros " sdo uma forma de capital que ndo pode ser depreciado permanentemente por
depressbes, nem enlata esta forma de capital seja roubado ou gastou.

Além disso, o dinheiro que é essencial para a conduta de negédcio é tdo indtil quanto uma duna de areia, até que esteve
misturado com cérebros " eficientes ".

AS TRINTA CAUSAS DE ESPECIALIZAGAO DE FRACASSO

QUANTOS DESTES ESTAO O SEGURANDO?



A maior tragédia de vida consiste em homens e mulheres que earnestly processam, e faltal A tragédia mente no
overwhelmingly maioria grande das pessoas que falham, como comparado o poucos que tem sucesso. Eu tive o privilégio de
analisar varios mil homens e mulheres, foram classificados 98% de quem como " fracassos ". Ha algo radicalmente errado
com uma civilizagdo, e um sistema de educacdo que licenca 98% das pessoas passar por vida como fracassos. Mas eu nao
escrevi este livro com a finalidade de moralizar nos direitos e injusticas do mundo; isso requereria este aqui para um livro
cem vezes o tamanho de.

Meu trabalho de analise provou que ha trinta razdes principais para fracasso, e treze principios principais pelos quais as
pessoas acumulam fortunas. Neste capitulo, serd dada uma descricdo das trinta causas principais de fracasso. Como vocé
revise a lista, o confira por isto, aponte por ponto, com a finalidade de descobrir quanto destes posto de causa-de-fracasso
entre vocé e sucesso.

1. FUNDO HEREDITARIO DESFAVORAVEL. Ha apenas pequeno, se qualquer coisa que pode ser feito para pessoas que
nascem com uma deficiéncia em poder de cérebro. Esta filosofia oferece mas um método de atravessar isto fraqueza-por a
ajuda da Mestre Mind. Porém, observe com lucro que isto é o UNICO das trinta causas de fracasso pelo qual pode ndo ser
corrigido facilmente qualquer individual.

2. FALTA DE UM PROPOSITO BEM DEFINIDO EM VIDA. H& nenhuma esperanca de sucesso pela pessoa que ndao tem um
proposito central, ou meta definida a qual apontar. Noventa-oito entre cada cem desses quem eu analisei, ndo teve nenhuma
tal pontaria. Talvez isto era o

3. FALTA DE AMBICAO PARA APONTAR SOBRE MEDIOCRIDADE. Nés ndo oferecemos nenhuma esperanca pela pessoa que é
tdo indiferente como ndo querer entrar vida a frente, e quem ndo estd legando pagar o preco.

4, EDUCACAO INSUFICIENTE. Este é um impedimento que pode ser superado com facilidade comparativa. Experiéncia provou
que as pessoas melhor-educadas sdo freqlientemente esses que sao conhecidos como " ego-feito, " ou ego-educado. Leva
mais que um grau de faculdade faga para um uma pessoa de educagdo. Qualquer pessoa que é educada é um que aprendeu
adquirir tudo que que ele quer em vida sem violar os direitos de outros. Educagdo consiste, ndo tanto de conhecimento, mas
de conhecimento efetivamente e persistently APLICARAM. Homens sdo liquidados, ndo somente para o que eles sabem, mas
mais particularmente para o COM o qual ELES FAZEM QUE QUE ELES SABEM.

5. FALTA DE AUTODISCIPLINA. Disciplina passa por autocontrole. Isto significa aquele tem que controlar todas as qualidades
de negativo. Antes de vocé poder controlar condigdes, vocé tem que se controlar primeiro. Ego-dominio é o trabalho mais
duro que vocé sempre agarrara. Se vocé ndo conquistar ego, vocé sera conquistado através de ego. Vocé pode ver a um e o
mesmo tempo seu melhor amigo e seu maior inimigo, pisando na frente de um espelho.

6. SAUDE DOENTE. Nenhuma pessoa pode desfrutar sucesso excelente sem satide boa. Muitas das causas de satide doente
estdo sujeito a dominio e controle. Estes, no principal é:

um. N&o comendo demais de comidas conducente para saude
b. Habitos errados de pensamento; dando expressdo a negativos.

c. Uso errado de, e em cima de indulgéncia em sexo.

[a

Falta de proprio exercicio fisico
e. Uma provisdo inadequada de ar fresco, devido a respiragdo improépria.

7. INFLUENCIAS AMBIENTAIS DESFAVORAVEIS DURANTE INFANCIA. " Como o ramo estd curvado, assim deva a arvore
cresca ". A maioria das pessoas que tém tendéncias criminais os adquire como o resultado de ambiente ruim, e sdcios
improprios durante infancia.

8. PROCRASTINAGAO. Este é um das causas mais comuns de fracasso. Postos de Procrastinacdo " de Homem " velhos dentro
da sombra de todo ser humano, esperando a oportunidade dele para deteriorar as chances da pessoa de sucesso. A maioria
de nds passa por vida como fracassos, porque noés estamos esperando pelo " tempo para ser certo " comegar fazendo algo
que vale a pena. Ndo espere. O tempo nunca sera " ha pouco certo ". Comego onde vocé esta de pé, e trabalha com qualquer
ferramentas que vocé pode ter a seu comando, e serdo achadas ferramentas melhores como vocé va junto.

9. FALTA DE PERSISTENCIA. A maioria de nés é os autores " bons " mas rematador " pobres " de tudo que nés comegamos.
Além disso, pessoas sdo propensas dar nos primeiros sinais de derrota. Ndo ha nenhum substituto para PERSISTENCIA. A
pessoa que faz para PERSISTENCIA o assistir-palavra dele, descobre finalmente aquele " Fracasso " de Homem Velho se
cansa, e faz a partida dele. Fracasso ndo pode contender com PERSISTENCIA.

10. PERSONALIDADE NEGATIVA. Ha nenhuma esperanga de sucesso pela pessoa que repele as pessoas por uma
personalidade negativa. Sucesso passa pela aplicagdo de PODER, e é atingido poder pelos esforgos cooperativos de outras
pessoas. Uma personalidade negativa ndo induzird cooperagdo.



11. FALTA DE DESEJO SEXUAL CONTROLADO. Energia de sexo é o mais poderoso de todos os estimulos que passam as
pessoas a ACAO. Porque é o mais poderoso das emocdes, deve ser controlado, por transmutacdo, e converteu em outros
canais.

12. DESEJO DESCONTROLADO PARA " ALGO PARA NADA ". O instinto jogando dirige milhdes das pessoas a fracasso.
Evidéncia disto pode ser achada em um estudo do estrondo de Wall Street de 29 durante os quais milhdes das pessoas
tentaram ganhar dinheiro jogando em margens acionarias.

13. FALTA DE UM PODER BEM DEFINIDO DE DECISAO. Homens que sucedem decisdes de alcance prontamente, e os muda,
se nada, muito lentamente. Homens que falham, alcance decisoes, se a tudo, muito lentamente, e freqlientemente os muda,
e depressa. Indecisdo e procrastinacdo sdo os irmdos gémeos. Onde a pessoa é achado, o outro normalmente pode ser
achado também. Extermine este par antes de eles o porco-amarrassem " completamente " ao treadmill de FRACASSO.

14. UM OU MAIS DOS SEIS MEDOS BASICOS. Estes medos foram analisados para vocé em um capitulo posterior. Eles
devem ser dominados antes de vocé pudesse comercializar seus servigos efetivamente.

15. SELECAO ERRADA DE UM COMPANHEIRO EM MATRIMONIO. Este uma causa mais comum de fracasso. A relacdo de
matrimonio traz as pessoas intimamente em contato. A menos que esta relagdo seja harmoniosa, é provavel que fracasso
siga. Além disso, serd uma forma de fracasso que é marcado por miséria e infelicidade, enquanto destruindo todos os sinais
de AMBICAO.

16. EM CIMA DE-PRECAUCAO. A pessoa que se arrisca, geralmente tem que levar tudo que é esquerdo quando outros
estiverem terminado escolhendo. Em cima de-precaugdo é tdo ruim quanto debaixo de-precaugdo. Ambos sdo extremes ser
vigiado contra. Vida isto esta cheia com o elemento de chance.

17. SELECAO ERRADA DE SOCIOS EM NEGOCIO. Este é um das causas mais comuns de fracasso em negdcio.
Comercializando servigos pessoais, a pessoa deveria usar grande se preocupe selecionar um empregador que serd uma
inspiracdo, e que é, ele, inteligente e prdspero. N6s emulamos esses com quem nos associamos de perto. Escolha um
empregador que é emu-lating de valor.

18. SUPERSTICAO E PRECONCEITO. Supersticdo é uma forma de medo. Também é um sinal de ignorancia. Homens que tém
sucesso mantém as mentes abertas e tém medo de nada.

19. SELECAO ERRADA DE UMA VOCACAO. Nenhum homem pode ter sucesso em uma linha de empenho do que ele ndo
gosta. O passo mais essencial no marketing de servigos pessoais € isso de selecionar uma ocupagdo na qual vocé pode se
langar wholeheartedly.

20. FALTA DE CONCENTRACAO DE ESFORCO. Os " icar-de-todos-comércios " raramente sdo bons a qualquer.
Concentre tudo de seus esforgos em uma PONTARIA PRINCIPAL DEFINIDA.

21. O HABITO DE GASTO INDISCRIMINADO. A gastar-frugalidade ndo pode ter sucesso, principalmente porque ele se levanta
eternamente em MEDO DE POBREZA. Forme o habito de economizar sistematico apartando uma porcentagem definida de sua
renda. Dinheiro no banco da para um uma fundagdo muito segura de CORAGEM ao esperar pela venda de servigos pessoais.
Sem dinheiro, tem que levar a pessoa que a pessoa é oferecido, e deve estar alegre de adquirir isto.

22. FALTA DE ENTUSIASMO. Sem entusiasmo ndo pode estar convencendo a pessoa. Além disso, entusiasmo é contagioso, e
a pessoa que tem isto, sob controle, é geralmente bem-vinda em qualquer grupo das pessoas.

23. INTOLERANCIA. A pessoa com uma " mente fechada " em qualquer assunto raramente adquire & frente. Intolerdncia
significa aquele deixou de adquirir conhecimento. As formas mais prejudiciais de intolerancia sdo esses conectados com
religioso, diferencas raciais, e politicas de opinido.

24. INTEMPERANCE. As formas mais prejudiciais de intemperance estdao conectadas com comer, bebida forte, e atividades
sexuais. Overindulgence em quaisquer destes é fatal a sucesso.

25. INABILIDADE PARA COOPERAR COM OUTROS. Mais pessoas perdem as posicdes deles/delas e as oportunidades grandes
deles/delas em vida, por causa desta falta, que por todas as outras razdes combinadas. E uma falta que nenhum empresario
bem informado, ou o lider tolerara.

26. POSSE DE PODER QUE NAO ERA ADQUIRIDO POR ESFORCO DE EGO. (Os filhos e filhas de homens ricos, e outros que
herdam dinheiro que eles ndo ganharam). Dé poder a nas mdos de um que ndo adquiriu isto gradualmente, é
freqlientemente fatal a sucesso. RIQUEZAS RAPIDAS sdo mais perigosas que pobreza.

27. DESONESTIDADE INTENCIONAL. Ndo ha& nenhum substituto para honestidade. A pessoa pode ser temporariamente
desonesto por meio de circunstancias em cima de qual tem nenhum controle, sem dano permanente. Mas, ndo hd NENHUMA
ESPERANCA pela pessoa que é desonesto através de escolha. Cedo ou tarde, as agles dele o alcangardo, e ele pagara por
perda de reputacgdo, e talvez perda plana de liberdade.



28. EGOTISMO E VAIDADE. Estas qualidades servem como luzes vermelhas que advertem outros para manter fora. ELES SAO
FATAIS A SUCESSO.

29. ADIVINHANDO EM VEZ DE PENSAR. A maioria das pessoas é muito indiferente ou preguicoso para adquirir FATOS com
que PENSAR COM PRECISAO. Eles preferem agir em " opinides " criou por conjeturas ou estalar-julgamentos.

30. FALTA DE CAPITAL. Esta é uma causa comum de fracasso entre esses que partem pela primeira vez em negocio, sem
reserva suficiente de capital absorver o choque dos enganos deles/delas, e os levar em cima de até que eles estabeleceram
uma REPUTACAO.

31. Debaixo disto, nomeie qualquer causa particular de fracasso do qual vocé sofreu isso ndo foi incluida na lista precedente.

Nestes trinta causas principais de fracasso é achada uma descricdo da tragédia de vida que obtém para praticamente toda
pessoa que tenta e faltas. Sera util se vocé pode induzir alguém que o conhece bem revisar esta lista com vocé, e ajudara o
analisar pelas trinta causas de fracasso. Pode ser benéfico se vocé tentar este sé. A maioria das pessoas ndo pode se ver
como outros os veja. Vocé pode ser um que ndo pode.

O mais velho de adverténcias é " o Homem, saiba thyself "! Se vocé comercializar mercadoria prosperamente, vocé tem que
saber a mercadoria. O mesmo é verdade comercializando servigos pessoais. Vocé deveria conhecer tudo suas fraquezas para
que vocé ou possa os atravessar ou pode os eliminar completamente. Vocé deveria saber sua forca para que vocé possa
chamar atencdo a isto ao vender seus servigos. Vocé sé pode se conhecer por analise precisa.

A loucura de ignorancia com relagdo a ego foi exibida por um homem jovem que solicitou ao gerente de um negocio bem
conhecido um emprego. Ele deixou uma impressdo muito boa até o gerente lhe perguntou que salario esperou ele. Ele
respondeu que ele teve nenhum fixo

some em mente (falta de uma pontaria definida). O gerente disse entdo, " Nos o tudo pagaremos vocé vale, altere nés o
experimentamos durante uma semana ".

" Eu ndo aceitarei isto, " o candidato respondeu, " porque eu estou ADQUIRINDO MAIS QUE QUE ONDE eu sou EMPREGADO "
AGORA.

Antes de vocé comegar a negociar para um reajustamento de seu saldrio em sua posicdo presente até mesmo, ou buscar
emprego em outro lugar, ESTA SEGURO QUE VOCE VALE MAIS QUE VOCE RECEBE AGORA.

E uma coisa para QUERER dinheiro-todo o mundo quer mais-mas é algo completamente diferente que valer MAIS! Muitas
pessoas equivocam os DESEJOS deles/delas para o deles/delas SO DIVIDAS. Suas exigéncias financeiras ou desejos ndo tém
nada tudo que para ver com seu VALOR. Seu valor é completamente estabelecido por sua habilidade para fazer servigo util ou
sua capacidade para induzir outros para fazer tal servigo.

FACA INVENTARIO DE VOCE
28 PERGUNTAS QUE VOCE DEVERIA RESPONDER

Ego-anadlise anual é um essencial no marketing efetivo de servigos pessoais, como é inventario anual comerciando. Além
disso, a analise anual deveria descobrir uma DIMINUICAO EM FALTAS, e um aumento em VIRTUDES. A pessoa prossegue,
fica parado, ou entra para trds em vida. O objeto da pessoa deveria ser, claro que, prosseguir. Ego-analise anual descobrira
se avancgo foi, fez, e nesse caso, quanto. Também descobrird qualquer passo para trds que a pessoa pode ter feito. O
marketing efetivo de servigos pessoais exige para a pessoa avangar até mesmo se o progresso estiver lento.

Sua ego-analise anual deveria ser feita ao término de cada ano, assim vocé pode incluir no Resolugées de seu ano novo
deveria ser feita qualquer melhoria que a analise indica. Faga este inventario se fazendo as perguntas seguintes, e conferindo
suas respostas com a ajuda de alguém que ndo lhe permitird se enganar sobre a precisdo deles/delas.

QUESTIONARIO DE EGO-ANALISE PARA INVENTARIO PESSOAL

1. Eu atingi a meta que eu estabeleci como meu objetivo durante este ano? (Vocé deveria trabalhar com um objetivo anual
definido a ser atingido como uma parte de seu objetivo de vida principal).

2. Eu entreguei servigo da melhor possivel QUALIDADE do qual eu era capaz, ou eu poderia ter melhorado qualquer parte
deste servigo?

3. Eu entreguei servigo na maior possivel QUANTIDADE do qual eu era capaz?
4, O espirito de minha conduta foi a toda hora harmonioso, e cooperativo?

5. Eu permiti para o habito de PROCRASTINACAO diminuir minha eficiéncia, e nesse caso, até que ponto?



6. Eu melhorei minha PERSONALIDADE, e nesse caso, de que modos?

7. Eu fui PERSISTENTE levando a cabo meus planos para conclusao?

8. Eu alcancei DECISOES PRONTAMENTE E DEFINITIVAMENTE em todas as ocasides?
9. Eu permiti qualquer um ou mais dos seis basico teme diminuir minha eficiéncia?
10. Eu ou " fui em cima de-cauteloso, ou " debaixo de-cauteloso "?

11. Tem minha relagdo com meus sécios no trabalho sido agradavel, ou desagradavel? Se foi desagradavel, a falta foi em
parte, ou completamente meu?

12. Eu dissipei qualquer de minha energia por falta de CONCENTRACAO de esforco?

13. Eu estive aberto notado e tolerante com relagdo a todos os assuntos?

14. De que modo melhorei eu minha habilidade para fazer servigo?

15. Eu fui imoderado em quaisquer de meus habitos?

16. Eu expressei, abertamente ou secretamente, qualquer forma de EGOTISMO?

17. Minha conduta para meus soécios foi tal que os induziu me RESPEITAR?

18. Minhas opinides e DECISOES foram baseadas em conjeturas, ou precisdo de analise e PENSAMENTO?

19. Eu segui o habito de orgar meu tempo, minhas despesas, e minha renda, e eu fui conservador nestes orgamentos?
20. Quanto tempo dediquei eu a esforgo IMPRODUTIVO que eu poderia ter usado a vantagem melhor?

21. Como eu posso RE-ORCAR meu tempo, e muda meus habitos assim eu serei mais eficiente durante o ano proximo?
22. Eu fui culpado de qualquer conduta que ndo era aprovado por minha consciéncia?

23. De que modos fiz eu MAIS SERVICO E SERVICO MELHOR que eu fui pagado para fazer?

24. Eu fui injusto a qualquer um, e nesse caso, de que modo?

25. Se eu tivesse sido o comprador de meus proprios servigos durante o ano, eu seria satisfeito com minha compra?
26. Eu estou na vocagao certa, e se ndo, por que nao?

27. O comprador de meus servicos esteve satisfeito com o servigo que eu fiz, e se ndo, por que ndo?

28. O que é minha avaliagdo presente nos principios fundamentais de sucesso? (Faga esta avaliagdo razoavelmente, e
francamente, e conferiu por alguém que é corajoso bastante para fazer isto com precisdo).

Tendo lido e assimilou a informagdo carregada por este capitulo, vocé estd agora pronto criar um plano pratico por
comercializar seus servigos pessoais. Neste capitulo uma descricdo adequada de todo principio serd achada essencial
planejando a venda de servigos pessoais, inclusive os atributos principais de lideranga; as causas mais comuns de fracasso
em lideranga; uma descricdo dos campos de oportunidade para lideranga; as causas principais de fracasso em todos os
passeios de vida, e as perguntas importantes que deveriam ser usadas em ego-analise. Esta apresentagdo extensa e
detalhada de informagdo precisa foi incluida, porque sera precisado por tudo que tém que comecar a acumulagdo de riquezas
comercializando servigos pessoais. Esses que perderam as fortunas deles/delas, e esses que ha pouco estdo comecando a
ganhar dinheiro, tenha nada mais que servigos pessoais para oferecer em troca de riquezas, entdo € essencial que eles tém
disponivel que as informagdes praticas precisaram comercializar servigos a melhor vantagem.

As informacgGes contidas neste capitulo serdo de grande valor a tudo que aspiram atingir lideranca em qualquer chamada.
Sera particularmente Util a esses apontando para comercializar os servigos deles/delas como negdcio ou executivos
industriais.

Assimilagdo completa e entendendo da informagdo aqui carregaram sera util comercializando os proprios servigos da pessoa,
e também ajudard a pessoa para ficar mais analitico e capaz de julgar as pessoas. As informagles serdo inestimaveis a
diretores de pessoal, os gerentes de emprego, e outros executivos carregaram com a selegdo de empregados, e a
manutencdo de organizagles eficientes. Se vocé duvidar esta declaracdo, teste seu soundness respondendo por escrito as
vinte e oito perguntas de ego-analise. Isso pode ambos é interessante e lucrativo, embora vocé ndo duvide o -ness sdo da
declaragao.



ONDE E COMO A PESSOA PODE ACHAR OPORTUNIDADES PARA ACUMULAR RIQUEZAS

Agora que nds analisamos os principios por quais riquezas pode ser acumulado, nés perguntamos naturalmente, " onde um
pode achar oportunidades favoraveis para aplicar estes principios "? Muito bem, nos deixe levar inventarie e veja isso que os
Estados Unidos de oferta de América a pessoa que busca riquezas, grande ou pequeno.

Comecar com, nos deixe se lembrar, todos noés, que nés moramos em um pais onde todo cidaddo obediente a lei desfruta em
qualquer lugar liberdade de pensamento e liberdade de agdo inatingido no mundo. A maioria de nés nunca fez inventario das
vantagens desta liberdade. Nds nunca comparamos nossa liberdade ilimitada com a liberdade reduzida em outros paises.

Aqui nds temos liberdade de pensamento, liberdade na escolha e prazer de educacdo, liberdade em religido, liberdade em
politicas, liberdade na escolha de um negdcio, profissdo ou ocupacdo, liberdade para acumular e possuir sem molestamento,
TODA A PROPRIEDADE que NOS podemos ACUMULAR, liberdade para escolher nosso lugar de residéncia, liberdade em
matrimonio, liberdade por oportunidade igual para todas as ragas, liberdade de viagem de um estado para outro, liberdade
em nossa escolha de comidas, e liberdade para APONTAR PARA QUALQUER ESTACAO EM VIDA PARA a QUAL NOS NOS
PREPARAMOS, até mesmo para a presidéncia dos Estados Unidos.

Noés temos outras formas de liberdade, mas esta lista dard a visdo de olho de um passaro do mais importante, que
constituem OPORTUNIDADE da ordem mais alta. Esta vantagem de liberdade ainda mais é distinta porque os Estados Unidos
sdo 0 Unico pais que garante a todo cidaddo, se nativo nascido ou naturalizado, tdo largo e variado uma lista de liberdade.

Logo, nos deixe recontar algumas das béncdos que nossa liberdade difundida colocou dentro de nossas mdos. Leve a familia
americana comum por exemplo (significando, a familia de renda comum) e resume os beneficios disponivel para todo socio
da familia, nesta terra de OPORTUNIDADE e abundéancia!

um. COMIDA. Proximo a liberdade de pensamento e agdo vem COMIDA, ROUPA, e ABRIGO, as trés necessidades basicas de
vida. Por causa de nossa liberdade universal a familia americana comum tem disponivel, a sua mesma porta, a selegdo mais
escolhida de comida ser achado em qualquer lugar no mundo, e a pregos dentro de sua gama financeira. Uma familia de dois,
vivendo no coracao de Times Square distrito de Cidade de Nova lorque, longe removidos da fonte de produgdo de comidas,
fizeram inventario cuidadoso do custo de um café da manha simples, com este resultado surpreendente,:

Artigos de comida;

Valha a mesa de café da manha:

Suco de Fruta de uva, (Da Flérida). . .. ........ 02

Comida de Café da manha de Trigo ondulada (Fazenda de Kansas). . .. 02
Chad (DaChina). . .« v v v vt e e e e e e e e a s 02

Bananas (Da Américado Sul). . ......... .. 02%

Pdo brindado (De Fazenda de Kansas). . . ........ 01

Ovos de Pais frescos (De Utah). . .. ......... 07

Acucar (De Cuba,ouUtah). . ............... 002

Manteiga e Nata (Do New England). . ....... 03

Total principal. . . .20

Ndo é muito dificil de obter COMIDA em um pais onde duas pessoas podem tomar o café da manhd que consiste em tudo
eles querem ou precisam cada para uma moeda de dez centavos! Observa que este café da manha simples foi juntado, por
alguma forma estranha de magia (?) da China, América do Sul, Utah, Kansas e os New England Estados, e entregou na mesa
de café da manhd, pronto para consumo, no mesmo coracdo da cidade mais abarrotada na América, a um custo bem dentro
dos meios do trabalhador mais humilde.

O custo incluiu todo federal, estado e impostos de cidade! (Aqui é um fato que os politicos ndo mencionaram quando eles
estavam clamando para os eleitores jogar fora os oponentes deles/delas de escritério porque as pessoas estavam sendo
taxadas a morte).

b. ABRIGO. Esta familia mora em um apartamento confortavel, aquecido por vapor, iluminado com eletricidade, com gas por
cozinhar, tudo para $65.00 por més. Em uma cidade menor, ou uma parte escassamente resolvida de cidade de Nova lorque,
0 mesmo apartamento poderia ser tido para tdo baixo quanto $20.00 por més.



A torrada que eles tiveram para o café da manha na estimativa de comida foi torrada em um torradeira elétrico que valeu
mas alguns ddlares, o apartamento é limpado com um varredor de vazio que é corrido através de eletricidade. &nd quente
agua fria estd disponivel, a toda hora, na cozinha e o banheiro. A comida é mantida esfrie em um refrigerador que é corrido
através de eletricidade. A esposa enrola o cabelo dela, lava as roupas dela e os passa a ferro com equipamento elétrico
facilmente operado, em poder obtido aderindo uma tomada na parede. O marido raspa com um barbeiro elétrico, e eles
recebem entretenimento, vinte quatro horas por dia, do mundo inteiro se eles quiserem isto, sem custo, virando o dial do
radio deles/delas somente. Ha outras conveniéncias neste apartamento, mas a lista precedente dara uma idéia justa de
algumas das evidéncias concretas da liberdade que nds, de América, desfrutamos. (E esta é propaganda politica nem
econOmica).

c. VESTINDO. Em qualquer lugar nos Estados Unidos, a mulher de exigéncias de roupa de média pode vestir muito
confortavelmente e nitidamente para menos que $200.00 por ano, € o homem comum pode vestir para 0 mesmo, ou menos.

Foram mencionadas s6 as trés necessidades basicas de comida, roupa, e abrigo. O cidaddo americano comum tem outros
privilégios e vantagens disponivel em troca de esforco modesto, ndo excedendo oito horas por dia de trabalho. Entre estes
estd o privilégio de transporte automadvel, com que a pessoa pode ir e pode vir a vontade, a custo muito pequeno.

O americano comum tem seguranca de direitos de propriedade ndo achada em qualquer outro pais no mundo. Ele pode
colocar o dinheiro de excesso dele em um banco com a garantia que o governo dele protegera isto, e pode fazer bom a ele se
as faltas de banco. Se um cidaddao americano quer viajar de um estado a outro que ele precisa de nenhum passaporte,
ninguém permissdo. Ele pode ir quando ele agrada, e pode devolver a vontade. Além disso, ele pode viajar de trem,
automovel privado, Onibus, avido, ou navio, como as licengas de livro de bolso dele. Na Alemanha, Russia, Italia, e a maioria
do outro europeu e paises Orientais, as pessoas ndo podem viajar com tanto liberdade, e a tdo pouco valido.

O " MILAGRE " QUE PROVEU ESTAS BENCAOS

Nés ouvimos freqlientemente politicos que proclamam a liberdade de América, quando eles solicitam votos, mas raramente
eles levam o tempo ou dedicam esforco suficiente a andlise da fonte ou natureza desta " liberdade ". Ndo tendo nenhum
machado para moer, nenhum rancor para expressar, nenhum motivo ulterior a ser levado a cabo, eu tenho o privilégio de
entrar em uma analise honesta daquele misterioso, resuma, grandemente entendeu mal " ALGO " que da a todo cidaddo de
América mais béngdos, mais oportunidades para acumular riqueza, mais liberdade de toda natureza, que pode ser achado em
qualquer outro pais.

Eu tenho o direito para analisar a fonte e natureza deste PODER NAO VISTO, porque eu sei, e conheceu por mais que um
quarto de um século, muitos dos homens que organizaram aquele poder, e muitos que sdo agora responsavel por sua
manutencgdo. O nome deste benfeitor misterioso de género humano é IMPORTANTE!

CAPITAL ndo consiste s6 em dinheiro, mas mais particularmente de grupos altamente organizados, inteligentes de homens
que planejam modos e meios de usar dinheiro eficazmente para o bem do publico, e profitably para eles. Estes grupos
consistem em cientistas, pedagogos, quimicos, inventores, analistas empresariais, homens de publicidade, peritos de
transporte, contadores, advogados, doutores, e homens e mulheres que especializaram conhecimento altamente em todos os
campos de industria e negocio.

Eles pioneiro, experiéncia, e chama arrasta em campos novos de empenho. Eles apdiam faculdades, hospitais, escolas
publicas, constroem estradas boas, publique jornais, pague a maioria do custo de governo, e leve ao cuidado do detalhe de
multitudinous essencial para progresso de humano.

Declarado brevemente, os capitalistas sdo os cérebros de civilizagdo, porque eles provéem o tecido inteiro de qual toda a
educagao, esclarecimento e progresso humano consiste.

Dinheiro, sem cérebros, sempre é perigoso. Corretamente usado, é o essencial mais importante de civilizagdo. O café da
manha simples aqui descreveu ndo poderia ter sido entregado a familia de Nova Iorque a uma moeda de dez centavos cada,
ou a qualquer outro prego, se capital organizado ndo tivesse provido a maquinaria, os navios, as vias férreas, e os exércitos
enormes de homens treinados para os operar.

Alguns desprezam idéia da importancia de CAPITAL ORGANIZADO pode ser tida tentando se imaginar carregado com a
responsabilidade de colecionar, sem a ajuda de capital, e entregando a Nova Iorque Cidade familia, o café da manha simples
descreveu.

Para prover o chd, vocé teria que fazer uma viagem para China ou india, ambos um modo muito longo da América. A menos
que vocé seja um nadador excelente, vocé ficaria bastante cansado antes de fazer a viagem de ida-e-volta. Também, entdo
outro problema o confrontaria.

O que usaria vocé para dinheiro, até mesmo se vocé tivesse a resisténcia fisica para nadar o oceano?



Para prover o aglcar, vocé teria que levar outro longo nade para Cuba, ou um passeio longo para a secdo de beterraba de
aclcar de Utah. Mas iguala entdo, vocé poderia voltar sem o acucar, porque esforco organizado e dinheiro sdo necessarios
produzir agucar, ndo dizer nada do que é exigido refinar, transporte, e entregue em qualquer lugar a mesa de café da manha
nos Estados Unidos.

Os ovos, vocé poderia entregar bastante facilmente das jardas de celeiro perto de Cidade de Nova Iorque, mas vocé teria um
passeio muito longo para a Fldrida e devolve, antes de vocé pudesse servir os dois copos de suco de toronja. Vocé teria outro
passeio longo, para Kansas, ou um do outro trigo estados crescentes, quando vocé perseguiu as quatro fatias de pao de trigo.

Os Biscoitos de Trigo Ondulados teriam que ser omitidos do cardapio, porque eles ndo estariam disponiveis exclua pelo
trabalho de uma organizagdo treinada de homens e maquinaria satisfatéria TUDO DE os quais PEDEM CAPITAL.

Enquanto descansando, vocé poderia levar fora para outro pequeno nade até América do Sul onde vocé apanharia um par de
bananas, e em seu retorno, vocé poderia dar um passeio curto para a mais perto de fazenda que tem uma leiteria e poderia
apanhar um pouco de manteiga e nata. Entdo sua Nova Iorque Cidade familia estaria pronta se sentar e desfrutar o café da
manhd, e vocé poderia colecionar suas duas moedas de dez centavos para seu trabalho!

Parece absurdo, ndo faz isto? Bem, o procedimento descrito seria o Unico possivel modo que poderiam ser entregados estes
artigos simples de comida ao coragdo de Cidade de Nova lorque, se nds nao tivéssemos nenhum sistema capitalista.

A soma de dinheiro requerida para o edificio e manutengdo das vias férreas e navios a vapor usadas na entrega daquele café
da manhd simples é tdo enorme que cambaleia a imaginagdo da pessoa. Colide com centenas de milhGes de ddlares, ndo
mencionar os exércitos de empregados treinados exigidos tripular os navios e trens. Mas, transporte é s6 uma parte das
exigéncias de civilizagdo moderna na América capitalista. Antes de |a qualquer coisa pode ser puxar, algo deve ser crescido
do chdo, ou fabricou e preparou para mercado. Isto pede mais milhSes de ddlares para equipamento, maquinaria, boxe,
marketing, e para os salarios de milhGes de homens e mulheres.

Navios de vapor e vias férreas ndo pulam automaticamente para cima da terra e fungdo. Eles vém com respeito a chamada
de civilizagdo, pelo trabalho e ingenuidade e organizando habilidade de homens que tém IMAGINACAO, FE, ENTUSIASMO,
DECISAO, PERSISTENCIA! Estes homens sdo conhecidos como capitalistas. Eles estdo incentivados pelo desejo para
construir, construa, alcance, faga servigo Util, ganhe lucros e acumule riquezas. E, porque eles FAZEM SERVICO SEM QUAL
ndo HAVERIA NENHUMA CIVILIZAGAO, eles se puseram do modo de grandes riquezas.

Sé para manter o registro simples e compreensivel, somarei eu que estes capitalistas sdo os homens ego-mesmos de quem a
maioria de nds ouviu os oradores de sabdo-caixa falarem. Eles sdo os mesmos homens a quem os radicais, extorsionario,
politicos desonestos e lideres de trabalho enxertando se referem como " os interesses predatérios, ou " Wall Street ".

Eu ndo estou tentando para apresentar um sumario para ou contra qualquer grupo de homens ou qualquer de sistema de
economias. Eu ndo estou tentando para condenar acordo tarifario quando eu recorro a " enxertar os lideres de trabalho, "
nem eu aponto para dar um atestado de salde limpo a todos os individuos conhecido como capitalistas.

O proposito deste livro-um propdsito para o qual eu dediquei fielmente em cima de um quarto de um século-é apresentar a
tudo que querem o conhecimento, a filosofia mais segura pela qual os individuos podem acumular riquezas em qualquer
quantias que eles desejam.

Eu analisei aqui as vantagens econ6micas do sistema capitalista pelo propdsito de dois-dobra de mostrar:

1. que tudo que buscam riquezas tém que reconhecer e tém que se adaptar ao sistema que controla todas as aproximacdes
a fortunas, grande ou pequeno, e

2. apresentar o lado do quadro oposto para isso sendo mostrado pelos politicos e demagogos que deliberadamente
becloud os assuntos para cima os que eles trazem, recorrendo a capital organizado como se fosse algo venenoso.

Este é um pais capitalista, foi desenvolvido pelo uso de capital, e nds que reivindicam o direito para participar das béncgaos
de liberdade e oportunidade, nés que buscam acumular riquezas aqui, possa bem como sabe que nem riquezas nem
oportunidade estariam disponiveis a nds se CAPITAL ORGANIZADO ndo tinha provido estes beneficios.

Para mais de vinte anos foi um passatempo um pouco popular e crescente para radicais, enquanto ego-buscando os politicos,
extorsionario, lideres de trabalho dobrados, e em ocasido lideres religiosos, levar panela-tiros em " Wall Street, O DINHEIRO
CHANGERS, e NEGOCIO " GRANDE.

A pratica se tornou tdo general que nds testemunhamos durante a depressdo empresarial, a visdo incrivel de funcionarios do
governo altos que se alinham com os politicos baratos, e lideres de trabalho, com o propdsito abertamente declarado de
estrangular o sistema que fez para a América Industrial o pais mais rico em terra. O linha-para cima era tdo geral e tdo bem
organizou que prolongou a pior depressdo que a América alguma vez soube. Valeu milhdes de homens os trabalhos
deles/delas, porque esses trabalhos eram inseparably uma parte do sistema industrial e capitalista que forma a mesma
coluna vertebral da nagao.



Durante esta alianca incomum de funcionarios do governo e ego-buscando individuos que estavam empreendendo para
ganhar declarando " estacdo " aberta no sistema americano de industria, um certo tipo de lider de trabalho se juntou a forcas
com os politicos e ofereceu a entregar os eleitores em troca de legislacdo projetou permitir para os homens LEVAR RIQUEZAS
longe de INDUSTRIA POR FORCA ORGANIZADA DE NUMEROS, em vez de O METODO MELHOR DE DAR o TRABALHO de UM
DIA JUSTO PARA o PAGAMENTO de UM DIA JUSTO.

Milhdes de homens e mulheres ao longo da nagdo ainda sao comprometidos neste passatempo popular de tentar ADQUIRIR
sem DAR. Alguns deles estao forrados para cima com sindicatos onde eles exigem HORAS mais CURTAS E MAIS PAGAMENTO!
Outros ndo levam a dificuldade para trabalhar nada. ELES EXIGEM ALIVIO DE GOVERNO E ESTAO ADQUIRINDO ISTO. A idéia
deles/delas dos direitos deles/delas de liberdade foi demonstrada em Cidade de Nova Iorque onde reclamagao violenta era
registrada com o Agente postal, por um grupo de " beneficidrios de alivio, " porque os Carteiros os acordaram as 7:30 DA
MANHA entregar cheques de alivio de Governo. Eles EXIGIRAM que o tempo de entrega seja fixado até 10:00 horas.

Se vocé é um desses que acreditam que riquezas podem ser acumuladas pelo mero ato de homens que se organizam em
grupos e exigem MAIS PAGAMENTO para MENOS SERVICO, se vocé € um desses que EXIGEM alivio de Governo sem
perturbacdo de comego matutina que quando o dinheiro é entregado a vocé, se vocé for um desses que acreditam
comerciando os votos deles/delas a politicos em troca do transcurso de leis que permitem o invadir da tesouraria publica,
vocé pode descansar com firmeza em sua convicgdo, com certo conhecimento que ninguém o perturbard, porque ESTE E UM
PAIS GRATIS ONDE TODO HOMEM pode PENSAR COMO AGRADA ELE, onde quase todo o mundo pode viver com mas
pequeno esforco onde muitos podem viver bem sem fazer qualquer trabalho tudo que.

Porém, vocé deveria saber a verdade completa relativo a esta LIBERDADE da qual tantos pessoas ostentam, e tdo poucos
entenda. Tdo grande quanto é, até onde alcancga, tantos privilégios quanto isto provéem, ndo FAZ, E ndo PODE TRAZER
RIQUEZAS SEM ESFORCO.

Ha apenas um método seguro de acumular, e segurando riquezas legalmente, e isso estd fazendo servigo Util. Nenhum
sistema alguma vez foi criado por qual os homens podem adquirir riquezas legalmente por mera forga de nimeros, ou sem
dar um valor equivalente de uma forma ou outro em retorno.

H& um principio conhecido como a lei de ECONOMIAS! Isto é mais que uma teoria. E uma lei que nenhum homem pode bater.
Marque bem o nome do principio, e se lembre de, porque

€ mais poderoso que todos os politicos e maquinas politicas. Esta acima e além do controle de todos os sindicatos. Ndo pode
ser balangado, nem influenciou nem subornou por extorsionario ou lideres autodesignados em qualquer chamada. Além disso,
TEM UM OLHO TODOS-VENDO, E UM SISTEMA PERFEITO DE CONTABILIDADE na qual mantém uma conta precisa das
transacGes de todo ser humano se ocupou do negocio de tentar adquirir sem dar. Cedo ou tarde seus auditores vém ao redor
de, examinam os registros de individuos grande e pequeno, e exigem uma contabilidade.

" Wall Street, Negocio Grande, Interesses Predatdrios Importantes, " ou qualquer nome que vocé escolhe dar o sistema que
nos deu LIBERDADE AMERICANA, representa um grupo de homens que entendem, respeite, e adapte eles a esta LEI
poderosa DE ECONOMIAS! A continuagdo financeira deles/delas depende no deles/delas com respeito a lei. A maioria das
pessoas que moram na América como este pais, seu sistema capitalista e tudo. Eu tenho que confessar eu conhego nenhum
pais melhor onde a pessoa pode achar maiores oportunidades para acumular riquezas. Julgando pelos atos deles/delas e
acOes, ha alguns neste pais que ndo gosta. Que, claro que é o privilégio deles/delas; se eles ndo gostam deste pais, seu
sistema capitalista, suas oportunidades ilimitadas, ELES TEM O PRIVILEGIO DE IR! Sempre ha outros paises, como a
Alemanha, Russia, e Itdlia onde a pessoa pode tentar a mdo da pessoa a desfrutar liberdade, e acumulando riquezas que
provéem a pessoa ndo é muito particular.

América prové toda a liberdade e toda a oportunidade para acumular riquezas que qualquer pessoa honesta pode requerer.
Quando a pessoa for cagar para jogo, a pessoa seleciona caca fundamenta onde jogo é abundante. Ao buscar riquezas, a
mesma regra obteria naturalmente.

Se é riquezas que vocé esta buscando, ndo negligencia as possibilidades de um pais cujos os cidaddos sdo tdo ricos que
mulheres, s6, gastam mais de duzentos milhdes de ddlares anualmente para labio-vara, ruge e cosméticas. Pense duas
vezes, vocé que estdo buscando riquezas, antes de tentar destruir o Sistema Capitalista de um pais cujos os cidaddos gastam
mais de cinquienta milhdes de ddlares por ano para cartées comemorativos, com que expressar a avaliagdo deles/delas da
LIBERDADE deles/delas!

Se é dinheiro que vocé estd buscando, considere um pais que gasta centenas de milhdes de ddlares anualmente para cigarros
cuidadosamente, o tamanho da renda de qual vai para s6 quatro companhias principais se ocupou provendo este construtor
nacional de " non-chalance " e " nervos " quietos. Por todos os meios dé bastante consideracdo a um pais cujas as pessoas
gastam anualmente mais que quinze milhdes de ddlares para o privilégio de ver quadros comoventes, e langa em alguns
milhdes adicionais para licor, narcéticos, e outras bebidas macias menos potentes e risadinha-aguas.

Ndo seja dentro muito grande uma pressa para adquirir longe de um pais cujo as pessoas de boa vontade, iguale
avidamente, entregue milhdes de ddlares anualmente para futebol americano, beisebol, e brigas de prémio. E, por todos os
meios, ADIRA por um pais cujos os habitantes deixam mais de um milhdo de ddlares por ano para chiclete, e outros milh&es



para laminas de navalha de seguranga.

Se lembre, também, que isto é mas o comego das fontes disponiveis para a acumulacdo de riqueza. Foram mencionados sé
alguns dos luxos e non-essenciais. Mas, se lembra que o negdcio de produzir, transportando, e comercializar estes poucos
artigos de mercadoria d& emprego regular a MUITOS MILHOES DE HOMENS E MULHERES que recebem para os servicos
deles/delas MUITOS MILHOES DE DOLARES MENSAL e gastam isto livremente para os luxos e as necessidades.

Especialmente se lembre, aquela parte de tras de tudo isso troca de mercadoria e servigos pessoais pode ser achada uma
abundancia de OPORTUNIDADE para acumular riquezas. Aqui nosso AMERICANO LIVRE-DOM vem a ajuda da pessoa. Nao ha
nada que o parar, ou qualquer um de se ocupar de qualquer porgcdo do esforgo necessario continuar estes negdcios. Se a
pessoa tem talento superior, treinamento, experiéncia, a pessoa pode acumular riquezas em quantias grandes. Esses ndo tdo
afortunado pode acumular quantias menores. Qualquer um pode ganhar a vida em troca de uma quantia muito nominal de
trabalho.

Assim-1a vocé esta!

OPORTUNIDADE esparramou suas mercadorias antes de vocé. Aumente a frente, selecione o que vocé quer, crie seu plano,
coloque o plano em acdo, e leve a cabo com PERSISTENCIA. América capitalista " fard o resto. Vocé pode depender desta
AMERICA INSURES muito-capitalista TODA PESSOA A OPORTUNIDADE para FAZER SERVIGO UTIL, E COLECIONAR RIQUEZAS
em proporgao a O VALOR DO SERVICO.

O " Sistema " nega ninguém este direito, mas ndo faz, e ndo pode prometer ALGO PARA NADA, porque o sistema, isto, &
irrevocably controlado pela LEI DE ECONOMIAS que nem ndo reconhecem nem toleram para longo, enquanto ADQUIRINDO
SEM DAR.

A LEI DE ECONOMIAS foi aprovada por natureza! Ha nenhum Tribunal Supremo para o qual os violadores desta lei podem
atrair. A lei entrega ambas as penalidades para sua violagdo, e recompensas apropriadas para sua observancia, sem
interferéncia ou a possibilidade de interferéncia por qualquer ser humano. A lei ndo pode ser revogada. E tdo fixo quanto as
estrelas nos céus, e sujeito a, e uma parte do mesmo sistema que controla as estrelas.

A pessoa pode recusar adaptar o ego da pessoa a LEI DE ECONOMIAS?

Certamente! Este é um pais gratis onde todos os homens nascem com direitos iguais, inclusive o privilégio de ignorar a LEI
DE ECONOMIAS.

O que acontece entdo?

Bem, nada acontece até nimeros grandes de homens se junte a forcas pelo propédsito declarado de ignorar a lei, e levando o
que eles querem por forga.

ENTAO VEM O DITADOR, COM PELOTOES DE FUZILAMENTO BEM ORGANIZADOS E METRALHADORAS!

Nos ndo temos contudo alcancou aquela fase na América! Mas nds ouvimos tudo nds queremos saber aproximadamente
como os trabalhos de sistemas. Talvez nds hall é afortunado bastante para ndo exigir conhecimento pessoal de tdo horrivel
uma realidade. Indubitavelmente nds preferiremos continuar com nosso

Liberdade de expressdo, LIBERDADE DE ACAO, e LIBERDADE para FAZER SERVICO UTIL em troca de RIQUEZAS.

A pratica, por funcionarios do governo de estender aos homens e mulheres o privilégio de invadir a tesouraria publica em
troca de votos, as vezes resulta em eleicdo, mas como noite segue dia, o payoff final vem; quando todo centavo usou
injustamente, deve ser reembolsado com interesse de combinagdo em interesse combinacdo. Se esses que fazem o
agarramento ndo sdo forgados a reembolsar, o fardo cai nas criangas deles/delas, e o criangas das criangas deles/delas, " até
mesmo até o tergo e quartas geragGes ". Ha nenhum modo para evitar a divida. Homens podem, e as vezes faz, forme eles
em grupos com a finalidade de aglomerar saldrios para cima, e horas de trabalho abaixo. H4 um além de ponto que eles ndo
podem ir. E o0 ponto a qual a LEI DE passos de ECONOMIAS em, e o xerife adquire o empregador e os empregados.

De 1929, para 1935, as pessoas de América, rico e pobre, perderam vendo as Velhas Economias de Homem entregarem para
o xerife todos os negdcios apenas durante seis anos, e indUstrias e bancos. Ndo era uma bonita visdo! Ndo aumentou nosso
respeito por psicologia de turba pela qual os homens langaram razao aos ventos e comego que tentam ADQUIRIR sem DAR.

Nés que passou por esses seis anos desencorajando, quando MEDO ESTAVA NO SELA, E FE ESTAVA NO CHAO, ndo pode
esquecer como ruthlessly a LEI DE ECONOMIAS extorquiu seu pedagio de rico e pobre, fraco e forte, velho e jovem. Nds ndo
desejaremos passar por outra tal experiéncia.

Estas observacGes ndo sdo fundadas em experiéncia de curto-tempo. Eles sdo o resultado de vinte e cinco anos de analise
cuidadosa dos métodos de ambos o mais prosperos e os homens mais malsucedidos que a América soube.

CAPITULO 8



DECISAO: O DOMINIO DE PROCRASTINAGAO
O Sétimo Passo para Riquezas

Analise PRECISA de mais de 25,000 homens e mulheres que tinham sofrido fracasso, descobriu o fato que FALTA DE
DECISAO estava perto da cabeca da lista das 30 causas principais de FRACASSO. Esta ndo é nenhuma mera declaracdo de
um é um fato. PROCRASTINAGAO, o oposto de DECISAO, é um inimigo comum que praticamente todo homem tem que
conquistar.

Vocé terd uma oportunidade para testar sua capacidade para alcancar rapidamente e DECISOES definidas quando vocé
termina leitura este livro, e estd pronto comegar a colocar em AGAO os principios que descreve.

Andlise de varias cem pessoas que tinham acumulado bem fortunas além da milhdes de ddlar marca, descobriu o fato que
todo um deles teve o habito de ALCANCAR DECISOES PRONTAMENTE, e de mudar estas decisdes LENTAMENTE, se, e quando
eles foram mudados. Pessoas que ndo acumulam dinheiro, sem excecdo, tém o habito de alcancar decisbes, SE A TUDO,
muito lentamente, e de mudar estas decisGes depressa e freqlientemente.

Um de Henry Ford a maioria das qualidades excelentes é o habito dele de alcancar decisdes depressa e definitivamente, e os
mudando lentamente. Esta qualidade € tdo pronunciada em Sr. Ford, que lhe deu a reputagdo de estar obstinado. Era esta
qualidade que incitou Sr. Ford para continuar fabricando o T " Modelo " famoso dele (o carro mais feio do mundo), quando
todos os aconselhadores dele, e muitos dos compradores do carro, estava |lhe urgindo que mudasse isto.

Talvez, Sr. Ford demorou muito longo fazendo a mudanga, mas o outro lado da historia é, que a firmeza de Sr. Ford de
decisdo rendeu uma fortuna enorme, antes da mudanca em modelo ficou necessario. Ha apenas pequeno duvida que o
habito de Sr. Ford de definiteness de decisdo assume a proporcdo de obstinacdo, mas esta qualidade é preferivel a lentiddo
alcancando decisOes e rapidez os mudando.

A maioria das pessoas que ndo acumulam dinheiro suficiente para as necessidades deles/delas, é, geralmente, facilmente
influenciou pelas " opinides " de outros. Eles permitem para os jornais e para os " vizinhos fofocando " fazer o pensamento "
deles/delas para eles. " Opinides sdo os artigos mais baratos em terra. Todo o mundo tem um rebanho de opinides pronto ser
desejado em qualquer um que os aceitara. Se vocé é influenciado por " opinides " que quando vocé alcancar DECISOES, vocé
ndo terd sucesso em qualquer empreendimento, muito menos em o de transmudar SEU PROPRIO DESEJO em dinheiro.

Se vocé é influenciado pelas opinides de outros, vocé ndo tera nenhum DESEJO de seu proprio. Mantenha sua propria
deliberagdo, quando vocé comecga a por em pratica que os principios descreveram aqui, alcancando suas proprias decisGes e
os seguindo. Leve ninguém em sua confianga, EXCLUA os socios de seu " grupo de Mente " de Mestre, e estd muito seguro
em sua selegdo deste grupo, que vocé escolhe SO esses que estardo em CONDOLENCIA COMPLETA E HARMONIA COM SEU
PROPOSITO.

Os amigos intimos e parentes, enquanto ndo pretendendo fazer assim, freqlientemente dificulte a pessoa por " opiniGes " e as
vezes por ridiculo que é significado ser humoristico. Milhares de homens e mulheres levam complexos de inferioridade com
eles tudo por vida, porque alguma pessoa bem-intencionada, mas ignorante destruiu a confianga deles/delas por " opinides "
ou ridiculo.

Vocé tem um cérebro e nota de seu préprio. USE, e alcance suas proprias decisdes. Se vocé precisa de fatos ou informagbes
de outras pessoas, o permitir a alcancar decisdes, como vocé provavelmente va em muitos exemplos; adquira estes fatos ou
afiance a informacgdo da que vocé precisa quietamente, sem descobrir seu propdsito.

E caracteristico das pessoas que tém mas um conhecimento superficial ou um folheado de conhecimento para tentar dar a
impressdo que eles tém muito conhecimento. Tais pessoas geralmente fazem muito falando, e MUITO PEQUENO escutando.
Mantenha seus olhos e orelhas largo aberto-e sua boca FECHOU, se vocé deseja adquirir o habito de DECISAO pronta. Esses
que falam muito fazem pouco outro. Se vocé fala mais que que vocé escuta, vocé ndo so se priva de muitas oportunidades
para acumular conhecimento Util, mas vocé também descobre seus PLANOS e PROPOSITOS a pessoas que levardo grande
delicia o derrotando, porque eles o invejam.

Se lembre, também, que toda vez vocé abre sua boca na presenca de uma pessoa que tem uma abundancia de
conhecimento, vocé exibe aquela pessoa, seu tesouro de conhecimentos exato, ou sua FALTA disto! Sabedoria genuina é
normalmente distinta por modéstia e siléncio.

Se lembre do fato que toda pessoa com quem vocé o socio €, como vocé€, buscando a oportunidade para acumular dinheiro.
Se vocé falar muito livremente sobre seus planos, vocé pode ser pegado de surpresa quando vocé aprender que alguma outra
pessoa o bateu a sua meta COLOCANDO EM ACAO a frente de VOCE, os planos dos quais vocé falou unwisely.

Deixe um de suas primeiras decisdes ser MANTER UMA BOCA FECHADA E ORELHAS ABERTAS E OLHOS. Seguir este conselho,
sera Util como uma lembranga para vocé se vocé copiar o epigrama seguinte em cartas grandes e coloca isto onde vocé vera
isto diariamente.



" CONTE PARA O MUNDO O QUE VOCE PRETENDE FAZER, MAS PRIMEIRO MOSTRE PARA ".
Isto é o equivalente de dizer que " agbes, e ndo palavras, é que conta a maioria ".
LIBERDADE OU MORTE EM UMA DECISAQ

O valor de decisdes depende da coragem exigiu os fazer. As grandes decisdes que serviram como a fundagdo de civilizagdo
foram alcangadas assumindo grandes riscos que freqlientemente significaram a possibilidade de morte.

A decisdo de Lincoln para emitir a Proclamacdo famosa dele de Emancipagdo que deu liberdade as pessoas coloridas de
América foi feita com compreensdo completa que o ato dele contrariaria milhares de amigos e os partidarios politicos contra
ele. Também, ele soube que os levando a cabo daquela proclamagdo significariam morte a milhares de homens no campo de
batalha. No fim, valeu Lincoln a vida dele. Isso requereu coragem.

Decisdo de Socrates' para beber a xicara de veneno, em lugar de chega a um acordo na convicgdo pessoal dele, era uma
decisdo de coragem. Virou Tempo a frente mil anos, e deu entdo a pessoas por nascer, o direito para liberdade de
pensamento e de fala.

A decisdo de Gen. Robert E. Lee, quando ele veio a divisdo do modo com a Unido, e levou a causa do Sul, era uma decisdo de
coragem, porque ele soube bem que poderia o valer a propria vida dele, que valeria as vidas de outros seguramente.

Mas, a maior decisdo de todo o tempo, até onde qualquer cidaddo americano estd preocupado, foi alcangado em Filadélfia, 4
de julho de 1776, quando cinqgiienta-seis homens assinaram os nomes deles/delas a um documento que eles souberam bem
traria liberdade a todos os americanos ou deixaria todo um do cinglienta-seis enforcamento de uma forca!

Vocé ouviu falar deste documento famoso, mas vocé pode ndo ter tirado tdo claramente disto a grande licdo em realizagdo
pessoal que ensinou.

Todos nods nos lembramos da data desta decisdo momentosa, mas poucos de nds percebemos que coragem que decisdo
requereu. Nés nos lembramos de nossa histéria, como foi ensinado; nds nos lembramos de datas, e os nomes dos homens
que lutaram; nos nos lembramos de Forja de Vale, e Yorktown; nds nos lembramos de George Washington, e Deus
Cornwallis. Mas ndés conhecemos poucas das reais forcas atras estes nomes, datas, e lugares. Nos ainda sabemos menos
daquele PODER intangivel que nos assegurou liberdade longo antes dos exércitos de Washington alcangou Yorktown.

Noés lemos a histéria da Revolugdo, e falsamente imagina aquele George Washington era o Pai de nosso Pais que era ele que
ganhou nossa liberdade, enquanto a verdade ser-Washington buscou s6 um acessério o fato, porque vitéria para os exércitos
dele tinha sido segurada longo antes de Deus Cornwallis se rendeu. Nao é pretendido que isto rouba Washington de qualquer
da gldria ele mereceu tao ricamente.

Seu propdsito, bastante, é prestar maior atengdo ao PODER espantoso que era a real causa da vitoria dele. Ndo é nada com
falta de tragédia que os escritores de historia perderam, completamente, até mesmo a referéncia mais leve para o PODER
irresistivel que deu nascimento e liberdade a nagdo destinou para montar padrGes novos de independéncia para todo o
peoples da terra. Eu digo que é uma tragédia, porque é o PODER ego-mesmo que deve ser usado por todo individuo que
sobrepuja as dificuldades de Vida, e Vida de forgas para pagar o prego perguntado.

Nos deixe revisdo brevemente os eventos que deram a luz este PODER. A histéria comega com um incidente em Boston, 5 de
margo de 1770. Soldados britdnicos eram patroling as ruas, pela presenga deles/delas, ameacando os cidaddos abertamente.
Os colonos se ressentiram com homens armados que marcham no meio deles/delas. Eles comegaram a expressar o
ressentimento deles/delas abertamente, enquanto lancando pedras como também epitetos, aos soldados marchando, até que
o oficial comandante deu ordens, " Fixe baionetas... .. Charge "!

A batalha era acesa. Resultou na morte e dano de muitos. O incidente despertou tal ressentimento que a Assembléia
Provinciana, (comp0s de colonos proeminentes), chamou uma reunido com a finalidade de entrar em acdo definida. Dois dos
socios daquela Assembléia eram, John Hancock, e Samuel Adams-LONG AO VIVO os NOMES deles/delas! Eles falaram
valentemente, e declarou que um movimento deve ser feito langar todos os soldados britanicos de Boston.

Se lembre este-uma DECISAO, nas mentes de dois homens, poderia ser chamada o comeco da liberdade corretamente que
nés, dos Estados Unidos agora desfrute. Também, se lembra que a DECISAO destes dois homens pediu FE, e CORAGEM,
porque era perigoso.

Antes de a Assembléia adiou, Samuel Adams foi designado para chamar no Governador da Provincia, Hutchinson, e demanda
a retirada das tropas britanicas. O pedido foi concedido, as tropas eram afastadas de Boston, mas o incidente ndo estava
fechado. Tinha causado uma situacdo destinou para mudar a tendéncia inteira de civilizagdo. Estranho, ndo é, como as
grandes mudangas, como a Revolugdo americana, e a guerra mundial, freqlientemente tenha os comegos deles/delas em
circunstancias que parecem sem importancia? E interessante, também, observar que estas mudancas importantes
normalmente comecam na forma de uma DECISAO DEFINIDA nas mentes de um nUmero relativamente pequeno das
pessoas. Poucos de nds sabemos bem a histéria de nosso pais bastante para perceber aquele John Hancock, Samuel Adams,



e Richard Henry Lee (da Provincia de Virginia) era os reais Pais de nosso Pais.

O Richard Henry Lee se tornou um fator importante nesta histéria por causa do fato que ele e Samuel Adams freqlientemente
comunicaram (através de correspondéncia), compartilhando os medos deles/delas e as esperangas deles/delas livremente
relativo ao bem-estar das pessoas das Provincias deles/delas. Desta pratica, Adams concebeu a idéia que uma troca mutua
de cartas entre as treze Colonias poderia ajudar provocar a coordenagdo de esforgo tdo mal precisada com relagdo a solugdo
dos problemas deles/delas. Dois anos depois do estrondo com os soldados em Boston (* 72 de margo), Adams apresentou
esta idéia a Assembléia, na forma de um movimento que um Comité de Correspondéncia seja estabelecido entre as Col6nias,
com correspondentes definitivamente designados em cada Col6nia, " com a finalidade de cooperagdo amigavel para a
melhoria das Col6nias de América " britanica.

Marque bem este incidente! Era o comeco da organizagdo do PODER longe-arremessado destinou para dar liberdade a vocg, e
para mim. A Mestre Mind ja tinha sido organizada. Consistiu em Adams, Lee, e Hancock. " Eu conto vocé avancga, que se dois
de vocé concordarem na terra que interessa qualquer coisa qual vocé pede, vird a vocé de Meu Pai que esta em Céu ".

O Comité de Correspondéncia era organizado. Observe que este movimento proveu o modo para aumentar o poder da Mestre
Mind acrescentando a isto os homens de todas as ColGnias. Leve nota que este procedimento constituiu o primeiro
PLANEJAMENTO ORGANIZADO dos Colonos enfadados.

Em unido ha forca! Os cidaddos das Colbnias tinham estado empreendendo guerra desorganizada contra os soldados
britanicos, por incidentes semelhante a revolta de Boston, mas nada de beneficio tinha sido realizado. As queixas individuais
deles/delas ndo tinham sido consolidadas debaixo de uma Mestre Mind. Nenhum grupo de individuos tinha reunido os
coragdes deles/delas, mentes, almas, e corpos em uma DECISAO definida para resolver a dificuldade deles/delas com o
britanico de uma vez por todas, até Adams, adquiriu Hancock, e Lee junto.

Enquanto isso, o britanico ndo era inativo. Também, eles estavam fazendo algum PLANEJAMENTO e " estavam Mestre-
notando " na prépria conta deles/delas, com a vantagem de ter atras deles dinheiro, e tropa organizada. A Coroa designou
Desafio para suplantar Hutchinson como o Governador de Massachusetts. Um dos primeiros atos do Governador novo era
enviar para um mensageiro que chame em Samuel Adams, com a finalidade de empreender parar o seu oposigao-por MEDO.

No6s podemos entender melhor o espirito do que aconteceu citando a conversacgdo entre Col. Fenton, (0 mensageiro enviado
por Desafio), e Adams.

Col. Fenton: " Me foram autorizados por Governador Gage, o assegurar, que Sr. Adams que o Governador foi autorizado para
conferir em vocé tal beneficia como seria satisfatorio, [empreenda ganhar Adams por promessa de subornos], na condigdo
que vocé noiva para cessar em sua oposicdo as medidas do governo. E o conselho do Governador a vocé&, Senhor, ndo
incorrer o desgosto adicional da majestade dele. Sua conduta foi como o faz sujeito a para penalidades de um Mt de Henry
VIII pelo qual podem ser enviadas as pessoas para a Inglaterra para tentativa para traicdo, ou misprision de traicdo, a
discricdo de governador de uma provincia. Mas, MUDANDO SEU CURSO POLITICO, vocé receberd ndo sé grandes vantagens
pessoais, mas vocé fara sua paz com o Rei ".

Samuel Adams teve a escolha de duas DECISOES. Ele poderia cessar a oposicdo dele, e recebe subornos pessoais, ou ele
poderia CONTINUAR, E CORRE O RISCO DE SER HANGED!

Claramente, o tempo tinha vindo quando Adams foi forcado alcancar imediatamente, uma DECISAO que poderia ter valido a
vida dele. A maioria de homens teria achado isto dificil de alcancar tal uma decisdo. A maioria teria mandado de volta uma
resposta evasiva, mas nao Adams! Ele insistiu em Col. A palavra de Fenton de honra que o Coronel entregaria exatamente ao
Governador a resposta como Adams daria isto a ele. Adams' respondem, " Entdo vocé pode contar Governador Gage no que
eu confio que eu tenho muito tempo desde feito minha paz com o Rei de Reis. Nenhuma consideracdo pessoal me induzira
abandonar a causa integra de meu Pais. E, CONTE GOVERNADOR GAGE E O CONSELHO DE SAMUEL ADAMS A ELE, nenhum
mais longo insultar os sentimentos de umas pessoas " exasperadas.

Comente sobre o carater deste homem parece desnecesséario. Deve ser ébvio a tudo que leram esta mensagem espantosa
que seu remetente possuiu lealdade da ordem mais alta. Isto é importante. (Extorsionario e os politicos desonestos
prostituiram a honra para a qual tais homens como Adams morreram).

Quando Governador Gage recebeu Adams' resposta caustica, ele voou em uma raiva, e emitiu uma proclamacgdo que leu, " eu
faco, por este meio, no nome da majestade dele, oferta e promessa o perddo mais cortés dele para todas as pessoas que
colocardo os bragos deles/delas em seguida, e volta aos deveres de assuntos pacificos, enquanto s6 excluindo do beneficio de
tal perddo, SAMUEL ADAMS E JOHN HANCOCK cujos offences sdo de também flagitious uma natureza para admitir de
qualquer outra consideragao mas que de castigo " de condign.

Como a pessoa poderia dizer, em giria moderna, estavam " naquele mesmo lugar " Adams e Hancock! A ameaca do
Governador enraivecido forgou os dois homens a alcancar outra DECISAO, igualmente como perigoso. Eles hurriedly
chamados uma reunido secreta dos seguidores mais fortes deles/delas. (Aqui a Mestre Mind comegou a assumir impulso).
Depois que a reunido tinha sido chamada para ordenar, Adams fechou a porta, colocou a chave no bolso dele, e informado
todo o presente que era imperativo que um Congresso dos Colonos seja organizado, e que NENHUM HOMEM deveria DEIXAR



O QUARTO ATE A DECISAO PARA TAL UM CONGRESSO tinha SIDO ALCANCADO.

Grande excitagdo seguiu. Alguns pesaram as possiveis conseqliéncias de tal radicalismo. (Medo de Homem velho). Alguns
expressaram duvida séria sobre a sabedoria de tdo definido uma decisdo em desafio da Coroa. Prendido naquele quarto era
DOIS HOMENS imune para Medo, encubra a possibilidade de Fracasso. Hancock e Adams. Pela influéncia das mentes
deles/delas, os outros foram induzidos para concordar que, pelo Comité de Correspondéncia, deveriam ser feitos arranjos
para uma reunido do Primeiro Congresso Continental, acontecer na Filadélfia, 5 de setembro de 1774. Se lembre desta data.
E mais importante que 4 de julho de 1776. Se tinha havido nenhuma DECISAO para segurar um Congresso Continental, ndo
poderia ter havido nenhum assinando da Declaragao de Independéncia.

Antes da primeira reunido do Congresso novo, outro lider, em uma secdo diferente do pais estava fundo na agonia de
publicar uma " Visdo Sumaria dos Direitos de América " britdnica. Ele era Thomas Jefferson, da Provincia de Virginia cujo
relagdo para Deus Dunmore, (o representante da Coroa em Virginia), estava tdo cansado quanto isso de Hancock e Adams
com o Governador deles/delas.

Logo apos o Resumo famoso dele de Direitos foi publicado, Jefferson estava informado que ele estava sujeito a prossecucdo
para traicdo alta contra o governo da majestade dele. Inspirado pela ameaga, um dos colegas de Jefferson, Patrick Henry,
falou a mente dele corajosamente, enquanto concluindo as observages dele com uma oragdo que sempre permanecera um
classico, " Se esta é traicdo, entdo faca o a maioria disto ".

Era tais homens como estes que, sem poder, sem autoridade, sem forga militar, sem dinheiro, se sentou em consideragao
solene do destino das colOnias, enquanto comecando a abertura do Primeiro Congresso Continental, e continuando a
intervalos para dois ano-até no dia 7 de junho de 1776, o Richard Henry Lee surgiu, enviou a Cadeira, e a Assembléia
assustada fez este movimento:

" Cavalheiros, eu faco o movimento que estas Col6nias Unidas sdo, e de direito deveriam ser estados gratis e independentes
que eles sejam perdoados de toda a submissdo a Coroa britanica, e que conexdo todo politica entre eles e o estado de Gra
Bretanha é, e deveria ser totalmente dissolvido ".

Lee estd surpreendendo movimento foi discutido fervorosamente, e a tal comprimento que ele comegou a perder paciéncia.
Finalmente, depois de dias de argumento, ele ocupou o chdao novamente, e declarou, em uma voz clara, firme, " Sr.
President, nés discutimos este assunto ha dias. E o Unico curso para nds seguirmos. Por que, entdo Senhor, faca nds mais
longo demore? Por que ainda delibere? Deixe este dia feliz dd4 nascimento a uma Republica americana. A deixe surgir, ndo
devastar e conquistar, mas restabelecer o reinado de paz, e de lei. Os olhos de Europa sdo fixos em nds. Ela exige de nés um
exemplo vivo de liberdade que pode exibir um contraste na felicidade do cidaddo, para o sempre tirania " crescente.

Antes de o movimento dele foi votado finalmente em, o Lee foi se ligado de volta para Virginia, por causa de doenga familiar
séria, mas antes de partir, ele colocou a causa dele nas mdos do amigo dele, Thomas Jefferson que prometeu lutar até agdo
favoravel foi levado. Brevemente depois disso o Presidente do Congresso (Hancock), Jefferson designado como Presidente de
um Comité para preparar uma Declaragdao de Independéncia.

Longo e duro o Comité trabalhou, em um documento que significaria, quando concordou pelo Congresso que TODO HOMEM
QUE ASSINOU ISTO, estaria ASSINANDO a PROPRIA AUTORIZAGAO de MORTE dele, se as Col6nias deveriam perder na briga
com Gra Bretanha que estava seguro seguir.

O documento era tirado, e no dia 28 de junho, o desenho original era erudito antes do Congresso. Durante varios dias foi
discutido, foi alterado, e foi se preparado. No dia 4 de julho de 1776, Thomas Jefferson se levantou antes da Assembléia, e
fearlessly leram o a maioria que DECISAO de momentus sempre colocou em papel.

" Quando no curso de eventos humanos é necessario para uma pessoas dissolverem as faixas politicas que os conectaram
com outro, e assumir, entre os poderes da terra, a estagdao separada e igual para qual as leis de Natureza, e do Deus de
Natureza os intitule, um respeito decente para as opinides de género humano requer que eles devessem declarar as causas
que os impelem a separagao. . .

Quando Jefferson terminou, o documento foi votado em, foi aceitado, e foi assinado pelos cinqlienta-seis homens, todo um
que aposta a propria vida dele na DECISAO dele para escrever o nome dele. Por aquela DECISAO entrou em existéncia uma
nacdo destinou sempre trazer a género humano, o privilégio de tomar DECISOES.

Por decisOes feitas em um espirito semelhante de Fé, e sé através de tais decisOes, possa os homens resolvem os problemas
pessoais deles/delas, e ganha para eles propriedades altas de material e riqueza espiritual. Nos deixe ndo esquecer isto!

Analise os eventos que conduziram a Declaracdo de Independéncia, e seja convencido que esta nagdo que agora ocupa um
cargo de respeito dominante e da poder a entre todas as nacdes do mundo, nasceu de uma DECISAO criada por uma Mestre
Mind, enquanto consistindo em cinqiienta-seis homens. Note bem, o fato que era a DECISAO deles/delas que assegurou o
sucesso dos exércitos de Washington, porque o espirito daquela decisdo estava no coragdo de todo soldado que lutou com
ele, e serviu como um poder espiritual que ndo reconhece nenhuma tal coisa como FRACASSO.



Note, também, (com grande beneficio pessoal), que o PODER que deu para esta nacdo sua liberdade, é o poder ego-mesmo
que deve ser usado por todo individuo que se torna ego-determinando.

Este PODER é composto dos principios descritos neste livro. Ndo sera dificil descobrir, na histéria da Declaracdo de
Independéncia, pelo menos seis destes principios; DESEJO, DECISAO, FE, PERSISTENCIA, A MESTRE MIND, e
PLANEJAMENTO ORGANIZADO.

Ao longo desta filosofia sera achado a sugestdo que pensou, apoiada por DESEJO forte, tem uma tendéncia para se
transmudar em seu fisico equivalente. Antes de passar em, eu desejo partir com vocé a sugestdo aquele pode achar nesta
histéria, e na histéoria da organizagdo da Estados Unidos Ago Corporacdo, uma descricdo perfeita do método pelo qual
pensamento faz esta transformagdo espantosa.

Em sua procura para o segredo do método, ndo procura um milagre, porque vocé ndo acharad isto. Vocé achara sé as leis
eternas de Natureza. Estas leis estdo disponiveis a toda pessoa que tem a FE e a CORAGEM para os usar. Eles podem ser
usados para trazer liberdade a uma nagdo, ou acumular riquezas. Ndo h& nenhuma carga de pdlvora exceto o tempo
necessario entender e os destinar. Esses que alcancam DECISOES prontamente e definitivamente, saiba o que eles querem, e
geralmente adquira. Os lideres em todo passeio de vida DECIDEM depressa, e firmemente. Isso é a razdo principal por que
eles sdo os lideres. O mundo tem o habito de abrir espaco para o homem cujo formula e espetaculo de agdes que ele sabe
onde ele vai.

INDECISAO é um habito que normalmente comeca em mocidade. O habito assume permanency como a mocidade passa por
escola classificada, escola secundéria, e até mesmo por faculdade, sem DEFINITENESS DE PROPOSITO. A fraqueza principal
de todos os sistemas educacionais é que eles nem ensinam nem encorajam o hébito de DECISAO DEFINIDA.

Seria benéfico se nenhuma faculdade permitisse a matricula de qualquer estudante, a menos que e até que o estudante
declarou o propodsito principal dele matriculando. Seria de ainda maior beneficio, se todo estudante que entra nas escolas
classificadas fosse compelido para aceitar treinamento no HABITO DE DECISAO, e forcado passar em um exame satisfatério
neste assunto antes de ser permitido avangar nos graus.

O habito de INDECISAO adquiriu por causa das deficiéncias de nossos sistemas escolares, entra com o estudante na
ocupagdo que ele escolhe. . . SE. . na realidade, ele escolhe a ocupacdo dele. Geralmente, a mocidade sé fora de escola
busca qualquer trabalho que pode ser achado. Ele acontece que ele acha, porque ele entrou no habito de INDECISAO.
Noventa-oito entre cada cem pessoas que trabalham para salédrios hoje, estd nos cargos que eles ocupam, porque eles
faltaram o DEFINITENESS DE DECISAO para PLANEJAR UMA POSICAO DEFINIDA, e o conhecimento de como escolher um
empregador.

DEFINITENESS DE DECISAO sempre requer coragem, as vezes muito grande coragem. Os cinqlienta-seis homens que
assinaram a Declaracdo de Independéncia apostaram as vidas deles/delas na DECISAO para anexar as assinaturas
deles/delas aquele documento. A pessoa que alcanca uma DECISAO DEFINIDA para obter o trabalho particular, e faz para
pagamento de vida o preco que ele pergunta, ndo aposte a vida dele naquela decisdo; ele aposta a LIBERDADE ECONOMICA
dele. Independéncias financeiras, riquezas, negdcio desejavel e posicdes profissionais ndo estdo ao alcance da pessoa que
negligencia ou recusa ESPERAR, PLANEJAM, e EXIGEM estas coisas. A pessoa que deseja riquezas no mesmo espirito que
Samuel Adams desejou liberdade pelas Col6nias, estd seguro acumular riqueza.

No capitulo em Planejamento Organizado, vocé achara instrugdes completas por comercializar todo tipo de servigos pessoais.
Vocé achard informagdo também detalhada em como escolher o empregador vocé prefere, e o trabalho particular vocé
desejo. Estas instrucdes serdo de nenhum valor a vocé& A MENOS QUE VOCE DEFINITIVAMENTE DECIDA os organizar em um
plano de agao.

CAPITULO 9
PERSISTENCIA: O ESFORCO CONTINUO NECESSARIO INDUZIR FE
O Oitavo Passo para Riquezas

PERSISTENCIA é um fator essencial no procedimento de transmudar DESEJO em seu monetério equivalente. A base de
persisténcia é o PODER DE VA.

Will-poder e deseja, quando corretamente combinou, faca um par irresistivel. Homens que acumulam grandes fortunas sdo
geralmente conhecidos como de sangue frio, e as vezes cruel. Freqlientemente eles sdo entendidos mal. O que eles tém & ir-
poder que eles misturam com persisténcia, e coloca atrds dos desejos deles/delas para assegurar o conseguimento dos
objetivos deles/delas.

Henry Ford geralmente foi entendida mal para ser cruel e de sangue frio. Este misconception cresceram fora do habito de
Ford de levar a cabo em tudo dos planos dele com PERSISTENCIA.

A maioria das pessoas esta pronta langar as pontarias deles/delas e pretende ao mar, e da no primeiro sinal de oposicdo ou



infortunio. Alguns continuam APESAR DE toda a oposicdo, até que eles atingem a meta deles/delas. Este poucos é os Vaus,
Carnegies, Rockefellers, e Edisons.

Ndo pode haver nenhuma conotacdo herdica a palavra " persisténcia, " mas a qualidade é ao carater de homem que carbono
é acerar. Geralmente, o edificio de uma fortuna envolve a aplicagdo dos treze fatores inteiros desta filosofia. Estes principios
devem ser entendidos, eles devem ser aplicados com PERSISTENCIA por tudo que acumulam dinheiro.

Se vocé estiver seguindo este livro com a intencdo de aplicar o conhecimento carrega, seu primeiro teste sobre sua
PERSISTENCIA vird quando vocé comecar a seguir os seis passos descritos no segundo capitulo. A menos que vocé seja um
dos dois entre cada cem que ja tém uma META DEFINIDA a qual vocé estd apontando, e um PLANO DEFINIDO para seu
conseguimento, vocé pode ler as instrugées, e entdo passa em com sua rotina didria, e nunca obedece essas instrugoes.

O autor estd o conferindo neste ponto, porque falta de persisténcia € um das causas principais de fracasso. Além disso,
experimente com milhares das pessoas tem provou aquela falta de persisténcia € uma fraqueza comum a maioria de homens.
E uma fraqueza que pode ser superada através de esforco. A facilidade com que falta de persisténcia pode ser conquistada
dependera completamente no

INTENSIDADE DE O DESEJO DE A PESSOA.

O ponto de partida de toda a realizagdo é DESEJO. Constantemente se lembre isto de. Desejos fracos trazem resultados
fracos, da mesma maneira que uma quantia pequena de fogo faz uma quantia pequena de calor. Se vocé se achar faltando
em persisténcia, esta fraqueza pode ser curada construindo um fogo mais forte debaixo de seus desejos.

Continue lendo por para o fim, entdo volte para Capitulo dois, e comece a levar a cabo as instrugées imediatamente dado
com relagdo aos seis passos. A dnsia com que vocé segue que estas instrugdes indicardo claramente, quanto, ou como
pequeno vocé realmente DESEJA acumular dinheiro. Se vocé achado que vocé é indiferente, vocé pode estar seguro que vocé
ndo tem contudo adquiriu o " dinheiro consciéncia " que vocé tem que possuir, antes de vocé pudesse estar seguro de
acumular uma fortuna.

Fortunas gravitam a homens cujas as mentes estiveram preparadas os atrair ", da mesma maneira que seguramente como
agua gravita ao oceano. Neste livro todos os estimulos podem ser achados necessario afinar " qualquer mente normal as
vibragdes que atrairdo o objeto dos desejos da pessoa.

Se vocé acha que vocé é fraco em PERSISTENCIA, centre sua atencdo nas instrugbes contidas no capitulo em " Poder "; o
cerque com um " grupo de MENTE " de MESTRE, e pelos esforgos cooperativos dos sécios deste grupo, vocé pode desenvolver
persisténcia. Vocé achara instrugdes adicionais para o desenvolvimento de persisténcia nos capitulos em auto-sugestéo, e a
mente subconsciente. Siga as instrugdes esbocadas nestes capitulos até sua natureza de habito entrega para sua mente
subconsciente, um quadro claro do objeto de seu DESEJO. Daquele ponto em, vocé ndo sera dificultado por falta de
persisténcia.

Sua mente subconsciente trabalha continuamente, enquanto vocé estd acordado, e enquanto vocé é adormecido. Esforco
espasmodico, ou ocasional para aplicar as regras serd de nenhum valor a vocé. Adquirir RESULTADOS, vocé tem que aplicar
tudo das regras até a aplicacdo deles/delas se torna um habito fixo com vocé. De nenhum outro modo possa vocé desenvolve
o dinheiro necessario " consciéncia ".

E POBREZA ao cuja a mente é favoravel a isto, como é atraido dinheiro a ele que de quem mente esteve deliberadamente
preparada atrair isto, e pelas mesmas leis. CONSCIENCIA DE POBREZA AGARRARA A MENTE QUE NAO ESTA OCUPADO COM
O DINHEIRO CONSCIENCIA VOLUNTARIAMENTE. Uma consciéncia de pobreza desenvolve sem aplicacdo consciente de
habitos favordvel para isto. O dinheiro deve ser criada consciéncia para ordenar, a menos que a pessoa hasga com tal uma
consciéncia.

Pegue a significagdo completa das declaragGes no paragrafo precedendo, e vocé entenda a importancia de PERSISTENCIA na
acumulagdo de uma fortuna. Sem PERSISTENCIA, serd derrotado vocé, até mesmo antes de vocé comegasse. Com
PERSISTENCIA ganhara vocé.

Se vocé alguma vez experimentou um pesadelo, vocé percebera o valor de persisténcia. Vocé estda mentindo em cama, meio
desperte, com um sentimento que vocé estd a ponto de sufocar. Vocé ndo pode se virar, ou mover um musculo. Vocé
percebe que vocé tem QUE COMECAR a recuperar controle em cima de seus musculos. Por esforco persistente de ir-poder,
vocé consegue mover os dedos de uma mao finalmente. Continuando movendo seus dedos, vocé estende seu controle aos
musculos de um braco, até que vocé pode erguer isto. Entdo vocé ganha controle do outro brago da mesma maneira. Vocé
ganha controle finalmente em cima dos musculos de uma perna, e entdo estende isto & outra perna. ENTAO-COM UM
ESFORCO SUPREMO DE VA - vocé recupera controle completo em cima de seu sistema muscular, e " estala " fora de seu
pesadelo. O truque foi virado passo por passo.

Vocé pode achar isto necessario estalar " fora de sua inércia mental, por um procedimento semelhante, movendo lentamente
no principio, aumentando sua velocidade entdo, até que vocé ganha controle completo em cima de seu testamento. Seja
PERSISTENTE ndo importa como lentamente vocé pode, no principio, tenha que mover.



COM PERSISTENCIA VIRA SUCESSO.

Se vocé selecionar seu " grupo de Mente " de Mestre com cuidado, vocé tera nisto, pelo menos uma pessoa que o ajudara no
desenvolvimento de PERSISTENCIA. Alguns homens que acumularam grandes fortunas, fez assim por causa de
NECESSIDADE. Eles desenvolveram o habito de PERSISTENCIA, porque eles foram dirigidos assim de perto por circunstancias
que eles tiveram que ficar persistente.

NAO HA NENHUM SUBSTITUTO PARA PERSISTENCIA! N&o pode ser suplantado por qualquer outra qualidade! Se lembre
disto, e o, no principio, encoraje quando o andamento puder parecer dificil e lento. Esses que cultivaram o HABITO de
persisténcia parecem desfrutar seguro contra fracasso. Ndo importa quantas vezes eles sdo derrotados, eles chegam
finalmente para cima para o topo da escada de mao.

As vezes se aparece que hd um Guia escondido cujo dever é testar os homens por todos os tipos de desencorajar
experiéncias. Esses que se apanham depois de derrota e continuam tentando, chegue; e os gritos mundiais, " Bravo! Eu
soube que vocé pudesse fazer isto "! O Guia escondido deixa ninguém desfrutar grande realizacdo sem passar no TESTE de
PERSISTENCIA. Esses que ndo podem levar isto, simplesmente ndo faca o grau.

Esses que podem levar isto " sdo recompensados generosamente para a PERSISTENCIA deles/delas. Eles recebem, como a
compensacao deles/delas, qualquer meta que eles estdo procurando. Isso ndo é tudo! Eles recebem algo infinitamente mais
importante que material compensagao-o conhecimento que

" TODO FRACASSO TRAZ COM ISTO A SEMENTE DE UMA VANTAGEM " EQUIVALENTE.

Ha excegOes a esta regra; alguns pessoas sabem de experiéncia o soundness de persisténcia. Eles sdo o ones que ndo
aceitaram derrota como sendo qualquer coisa mais que temporario.

Eles sdo o ones cujos DESEJOS sdo assim PERSISTENTLY APPLIED que aquela derrota é mudada finalmente em vitéria. Nds
que estavam nos lado-linha de Vida veja o overwhelmingly nimero grande que abaixa em derrota, nunca subir novamente.
Noés vemos o poucos que leva o castigo de derrota como um desejo para maior esforgo. Estes, felizmente, nunca aprendem
aceitar a marcha a ré de Vida. Mas o que nds ndo VEMOS, isso que a maioria de nds nunca o suspeito de existir, € o PODER
silencioso mas irresistivel que vem ao salvamento desses que lutam em em face a desanimo. Se nds falamos deste poder
nada que nés chamamos isto PERSISTENCIA, e deixou isto ir a isso. Uma coisa que todos nds sabemos, se a pessoa ndo
possuir PERSISTENCIA, a pessoa ndo alcanca sucesso notavel em qualquer chamada.

Como estdo sendo escritas estas linhas, eu observo de meu trabalho, e vé antes de mim, menos que um bloco fora, o grande
Broadway misterioso ", o " Cemitério de Esperancas Mortas, " e a " Varanda Dianteira de Oportunidade ". Do mundo inteiro
pessoas vieram a Broadway, enquanto buscando fama, fortuna, poder, amor, ou tudo que que é que os seres humanos
chamam sucesso. Uma vez em um grande tempo alguém sai da procissdo longa de investigadores, e o mundo ouve que outra
pessoa dominou Broadway. Mas Broadway ndo € facilmente nem depressa conquistado. Ela reconhece talento, reconhece
génio, paga em dinheiro, sé depois da pessoa recusou DEIXAR.

Entdo nos sabemos que ele descobriu o segredo de como conquistar Broadway. O segredo sempre é inseparably prendido a
uma palavra, PERSISTENCIA!

O segredo é contado na luta de Fannie Hurst cuja PERSISTENCIA conquistou o Grande Modo Branco. Ela entrou para Nova
Iorque em 1915, converter escritura em riquezas. A conversdao ndo veio depressa, MAS VEIO. Para quatro anos Senhorita
Hurst aprendeu sobre " As Calgadas de Nova Iorque " de de primeira mao experiéncia. Ela gastou o dias trabalhando dela, e o
noites ESPERANDO dela. Quando esperanca cresceu escura, ela ndo disse, " Certo Broadway, vocé ganha "! Ela disse, " Muito
bem, Broadway, vocé pode chicotear alguns, mas ndo eu. Eu vou o forgar a se render.

Um publicador (O Poste de Noite de sabado) a enviou trinta seis rejeicdo desliza, antes de ela " quebrasse o gelo e comunicou
uma histdria. O escritor comum, como a " média " em outros passeios de vida, teria deixado o trabalho quando o primeiro
deslize de rejeicdo veio. Ela bateu os pavimentos durante quatro anos para a melodia do publicador NAO, " porque ela foi
determinada para ganhar.

Entdo vindo o " payoff ". O feitico tinha estado quebrado, o Guia ndo visto tinha testado Fannie Hurst, e ela poderia levar isto.
Desde entdo publicadores fizeram um caminho batido a porta dela. Dinheiro veio tdo jejum ela apenas teve tempo para
contar isto. Entdo os homens de quadro comoventes a descobriram, e dinheiro ndo entrou em mudanga pequena, mas em
inundagdes. Os direitos de quadro comoventes para a mais recente Risada moderna, " Grande dela, " trouxe $100,000.00,
ditos para sempre ser o preco mais alto pagado por uma histéria antes de publicacdo. As realezas dela da venda do livro
correrdo muito provavelmente mais.

Brevemente, vocé tem uma descricdo de que PERSISTENCIA é capaz de alcancar. Fannie Hurst ndo é nenhuma excecdo.
Onde quer que os homens e mulheres acumulem grandes riquezas, vocé seguramente pode ser eles adquiriram
PERSISTENCIA primeiro. Broadway dard para qualquer mendigo uma xicara de café e um sanduiche, mas exige
PERSISTENCIA desses que perseguem as estacas grandes.



Kate Smith dira " amém " quando ela Ié isto. Durante anos cantou ela, sem dinheiro, e sem prego, antes de qualquer
microfone poderia alcancar ela. Broadway disse a ela, " Venha e adquire isto, se vocé pode levar isto ". Ela levou isto até um
dia feliz Broadway se p0s cansado e dito, " Aw, o que é o uso? Vocé ndo sabe quando vocé é chicoteado, assim nomeia seu
prego, e vai trabalhar dentro sério ". Senhorita Smith nomeou o preco dela!

Bastante era. Fora para cima em figuras tdo alto aquele o salario de semana é muito mais que a maioria das pessoas faz em
um ano inteiro.

Verily que paga para ser PERSISTENTE!

E aqui € uma declaragdo encorajadora que leva com isto uma sugestdo de grande significacgdo - MILHARES DE CANTORES
QUE SUPERAM o FERREIRO de KATE estdao CAMINHANDO BROADWAY LOOKING para cima e para baixo PARA UMA " FRATURA
" - SEM SUCESSO. Outros incontaveis vieram e foram, muitos deles cantaram bem bastante, mas eles ndo fizeram o grau
porque eles faltaram a coragem para continuar mantendo em, até que Broadway se cansou dos mandar embora. Persisténcia
é um estado de mente, entdo pode ser cultivado.

Como todos os estados de mente, persisténcia é baseada em causas definidas, entre eles estes: -

um. DEFINITENESS DE PROPOSITO. Sabendo que um desejos sdo o primeiro e, talvez, o passo mais importante para o
desenvolvimento de persisténcia. Um motivo forte forca a pessoa a sobrepujar muitas dificuldades.

b. DESEJO. E comparativamente facil de adquirir e manter persisténcia procurando o objeto de intenso desejo.

c. EGO-CONFIANCA. Convicgao na habilidade da pessoa para levar a cabo um plano encoraja a pessoa para levar a cabo o
plano com persisténcia. (Ego-confianca pode ser desenvolvida pelo principio descrito no capitulo em auto-sugestdo).

d. DEFINITENESS DE PLANOS. Planos organizados, embora eles possam ser fracos e completamente ndo pratico, encoraje
persisténcia.

e. CONHECIMENTO PRECISO. Sabendo aquele planos estdo sdos, baseados em experiéncia ou observagdo, encoraja
persisténcia; " adivinhando " em vez de " saber " destrdi persisténcia.

f. CO-OPERACAO. Condoléncia, compreensdo, e cooperacdo harmoniosa com outros tendem a desenvolver persisténcia.

g. IR-PODER. O habito de concentrar os pensamentos da pessoa no edificio de planos para o conseguimento de um
proposito definido, conduz a persisténcia.

h. HABITO. Persisténcia é o resultado direto de habito. A mente absorve e se torna uma parte das experiéncias diarias nas
quais alimenta. Tema, o pior de todos os inimigos, pode ser curado efetivamente por repeticdo forcada de cwt8 de coragem.
Todo o mundo que viu servigo ativo na guerra sabe isto.

Antes de deixar o assunto de PERSISTENCIA, faca inventario de vocé, e determine em que particular, se qualquer, vocé esta
faltando nesta qualidade essencial. O mecga valentemente, aponte através de ponto, e veja quanto dos oito fatores de
persisténcia vocé falta. A analise pode conduzir a descobertas que lhe dardo um aperto novo em vocé.

SINTOMAS DE FALTA DE PERSISTENCIA

Aqui vocé achara os reais inimigos que se levantam entre vocé e realizagdo notavel. Aqui vocé ndo s6 achara os " sintomas "
que indicam fraqueza de PERSISTENCIA, mas também as causas subconscientes profundamente se sentadas desta fraqueza.
Estude a lista cuidadosamente, e esteja em frente de vocé squarely SE VOCE REALMENTE DESEJAR SABER QUE E VOCE, E o
que VOCE E CAPAZ DE FAZER.

Estas sao as fraquezas que devem ser dominadas por tudo que acumulam riquezas.
1. Fracasso para reconhecer e definir claramente exatamente que a pessoa quer.
2. Procrastinacdo, com ou sem causa. (Normalmente apoiou com uma ordem formidavel de alibis e desculpas).

3. Falta de interesse adquirindo conhecimento especializado.

4. Indecisdo, o habito de " passar a responsabilidade
(Também apoiou através de alibis).

em todas as ocasides, em vez de enfrentar squarely de assuntos.

5. O habito de confiar em alibis em vez de criar planos definidos para a solugdo de problemas.
6. Presungdo. Ha apenas pequeno remédio para esta aflicdo, e nenhuma esperancga para esses que sofrem disto.

7. Indiferenga, normalmente refletida na prontiddo da pessoa para chegar a um acordo sobre todas as ocasides, em lugar de
conhece oposigdo e luta isto.



8. O habito de culpar outros pelos enganos da pessoa, e aceitando circunstancias desfavoraveis como sendo inevitavel.
9. FRAQUEZA DE DESEJO, devido a negligéncia na escolha de MOTIVOS que impelem acao.

10. Vontade, ansia plana, deixar ao primeiro sinal de derrota. (Baseado em um ou mais dos 6 medos basicos).

11. Falta de PLANOS ORGANIZADQS, colocou por escrito onde eles podem ser analisados.

12. O habito de negligenciar se mudar idéias, ou aproveitar oportunidade quando se apresenta.

13. DESEJANDO em vez de LEGAR.

14. O habito de chegar a um acordo com POBREZA em vez de apontar a riquezas. Auséncia geral de ambigdo para ser, fazer,
e possuir.

15. Procurando todos os curto-cortes a riquezas, tentando ADQUIRIR sem DAR uma feira equivalente, normalmente refletido
no habito de jogar, enquanto empreendendo dirigir " pechinchas afiadas ".

16. MEDO DE CRfTICA, fracasso para criar planos e os colocar em agdo, por causa de que outras pessoas pensara, fara, ou
dira. Este inimigo pertence a cabeca da lista, porque geralmente existe na mente subconsciente da pessoa onde sua presenca
ndo é reconhecida. (Veja os Seis Medos Basicos em um capitulo posterior).

Nos deixe examinar alguns dos sintomas do Medo de Critica. A maioria de parentes de licenca de pessoas, amigos, € o
publico a grande para assim os influencia que eles ndo podem viver as préprias vidas deles/delas, porque eles temem critica.

NUumeros enormes das pessoas cometem erros em matriménio, se levante pela pechincha, e passa por vida miseravel e
infeliz, porque eles temem critica que pode seguir se eles corrigirem o engano. (Qualquer um que submeteu a esta forma de
medo sabe o dano irreparavel que faz, destruindo ambicdo, ego-confianga, e o desejo para alcangar).

MilhGes de negligéncia de pessoas para adquirir educagbes atrasadas, depois de ter deixado escola, porque eles temem
critica. NUmeros incontaveis de homens e mulheres, jovem e velho, os parentes de licenga para destruir as vidas deles/delas
no nome de DEVER, porque eles temem critica. (Dever ndo exige para qualquer pessoa que submeta a destruicdo das
ambigOes pessoais dele e o direito para viver a propria vida dele do préprio modo dele).

As pessoas recusam se arriscar em negocio, porque eles temem a critica que pode seguir se eles falharem. O medo de critica,
em tais casos é mais forte que o DESEJO para sucesso.

Muitos pessoas recusam estabelecer metas altas para eles, ou até mesmo negligencia selecionando uma carreira, porque eles
temem a critica de parentes e " amigos " que podem dizer " ndo aponte tdo alto, as pessoas pensardo que vocé esta louco.

Quando Andrew Carnegie sugeriu que eu dedico vinte anos a organizacdo de uma filosofia de realizagdo individual que meu
primeiro impulso de pensamento era medo de que pessoas poderia dizer. A sugestdo montou uma meta para mim, longe fora
de proporgdo para qualquer tinha concebido alguma vez eu. Tdo rapido quanto um flash, minha mente comegou a criar alibis
e desculpas, todos eles traceable para o MEDO inerente DE CRITICA. Algo dentro de mim disse, " Vocé ndo pode fazer isto-o
trabalho é muito grande, e requer muito tempo-o que pensardo seus parentes de vocé? -como vocé ganhara um living?-ndo a
pessoa alguma vez organizou uma filosofia de sucesso, que direito o tem acreditar que vocé pode fazer it?-quem é vocé, de
qualquer maneira, apontar tdo alto? - se lembre seu humilde nascimento-o que sabe vocé sobre filosofia-pessoas pensara
que vocé é louco-(and eles did)-por que alguma outra pessoa ndo fez isto agora " antes?

Estes, e muitas outras perguntas flamejaram em minha mente, e exigiu atencdo. Parecia como se o mundo inteiro tivesse
virado sua atencdo de repente a mim com o propdsito de me ridicularizar em deixar todo o desejo para levar a cabo a
sugestdo de Sr. Carnegie.

Eu tive uma oportunidade boa, entdo e 13, exterminar ambicdo antes de ganhasse controle de mim. Depois em vida, depois
de ter analisado milhares das pessoas, eu descobri que a MAIORIA das IDEIAS NASCE, E PRECISA de A RESPIRACAO DE
VIDA INJETADA NELES POR PLANOS DEFINIDOS DE ACAO IMEDIATA. O tempo para alimentar uma idéia esta na hora de seu
nascimento. Todos os minutos vive, da isto uma chance melhor de sobreviver. O MEDO DE CRITICA estd ao fundo da
destruicdo da maioria das idéias que nunca alcancam o PLANEJAMENTO e fase de AGAO.

Muitas pessoas acreditam que sucesso material é o resultado de fraturas " favoraveis ". Hd um elemento de ch&o para a
convicgdo, mas esses que dependem de sorte completamente, quase é desapontado sempre, porque eles negligenciam que
outro fator importante que deve estar presente antes da pessoa pode estar seguro de sucesso. E o conhecimento com que
podem ser feitas fraturas " favoraveis " ordenar.

Durante a depressao, W. C. Fields, o comediante, perdeu todo seu dinheiro, e se achou sem renda, sem um trabalho, e os
meios dele de ganhar a vida (vaudeville) ja ndo existiu. Além disso, ele era passado sessenta, quando muitos homens " se
consideram velho ". Ele estava tdo ansioso organizar um retorno que ele ofereceu trabalhar sem pagamento, em um campo
novo (filmes). Além das outras dificuldades dele, caiu ele e prejudicou o pescogo dele. Para muitos que teriam sido o lugar



para se render e DEIXAR. Mas o Fields era PERSISTENTE. Ele soube que se ele o continuasse adquiriria as " fraturas " cedo
ou tarde, e ele os adquiriu, mas ndo por casualidade.

Marie Dressler se achou abaixo e fora, com o dinheiro dela ido, sem trabalho, quando ela tinha quase sessenta anos.
Também, ela perseguiu as " fraturas, " e os adquiriu. A PERSISTENCIA dela trouxe um triunfo espantoso tarde em vida, longo
além da idade quando a maioria dos homens e mulheres é terminado com ambicdo alcancar.

Precentor de Eddie perdeu o dinheiro dele no 1929 estrondo de acdo, mas ele ainda teve a PERSISTENCIA dele e a coragem
dele. Com estes, mais dois olhos proeminentes, ele se explorou atrdas em uma renda de $10,000 por semana! Verily, se a
pessoa tiver PERSISTENCIA, a pessoa pode se dar muito bem sem muitas outras qualidades. A Unica " fratura " que qualquer
um pode dispor confiar em é uma fratura " ego-feita ". Estes passam pela aplicacdo de PERSISTENCIA. O ponto de partida é
DEFINITENESS DE PROPOSITO.

Examine as primeiras cem pessoas que vocé se encontra, lhes pergunte o que eles querem a maioria em vida, e noventa oito
deles ndo poderdo lhe falar. Se vocé os aperta para uma resposta, algum va dizer-seguranca, muitos va dizer-dinheiro,
alguns véo dizer-felicidade, outros dizer-afamardo E DARAO PODER A, e ainda outros vdo RECONHECIMENTO dizer-social,
ALIVIE VIVENDO, HABILIDADE para CANTAR, DANCE, ou ESCREVA, mas nenhum deles podera definir estas condigbes, ou da
a indicagao mais leve de um PLANO pelo qual eles esperam atingir estes desejos vagamente expressados. Riquezas nao
respondem a desejos. Eles sé respondem a planos definidos, apoiados por desejos definidos, por PERSISTENCIA constante.

COMO DESENVOLVER PERSISTENCIA

H& quatro passos simples que conduzem ao habito de PERSISTENCIA. Eles pedem nenhuma grande quantia de inteligéncia,
nenhuma quantia particular de educacdo, e mas pequeno tempo ou esforco. Os passos necessarios sdo: -

1. UM PROPOSITO DEFINIDO APOIADO QUEIMANDO DESEJO PARA SEU CUMPRIMENTO.
2. UM PLANO DEFINIDO, EXPRESSADO EM ACAO CONTINUA.

3. Uma MENTE FECHOU FIRMEMENTE CONTRA TODO o NEGATIVO E DESENCORAJANDO INFLUIAENCIAS, inclusive sugestdes
negativas de parentes, amigos e conhecidos.

4. UMA ALIANGA AMIGAVEL COM UM OU MAIS PESSOAS QUE ENCORAJARAO A PESSOA PARA LEVAR A CABO COM PLANO E
PROPOSITO.

Estes quatro passos sdo essenciais para sucesso em todos os passeios de vida. O propdsito inteiro dos treze principios desta

filosofia é permitir a pessoa a dar estes quatro passos como um assunto de habito. Estes sdo os passos por qual pode
controlar o destino econémico da pessoa. Eles sdo os passos que conduzem a liberdade e independéncia de pensamento.
Eles sdo os passos que conduzem a riquezas, em quantidades pequenas ou grandes. Eles conduzem o modo a poder, fama,
e reconhecimento mundano. Eles sdo os quatro passos que garantem fraturas " favoraveis ". Eles sdo os passos que
convertem sonha em realidades fisicas.

Eles conduzem, também, para o dominio de MEDO, DESANIMO, INDIFERENGA.

H& uma recompensa magnifica para tudo que aprendem dar estes quatro passos. E o privilégio de escrever o préprio
ingresso da pessoa, e de rendimento de Vida de fabricagdo é perguntado qualquer prego.

Eu tenho nenhum modo de saber os fatos, mas eu aventuro conjeturar que o grande amor de Sra. Wallis Simpson para um
homem ndo era acidental, nem o resultado de fraturas " favoraveis " s6. Havia um desejo ardente, e procurando cuidadoso a
todo passo do modo. O primeiro dever dela era amar. O que é a maior coisa terra acesa? O Mestre ndo chamou isto o homem

fez regras, critica, amargura, difamacdo, ou matriménios politicos ", " mas amor.

Ela soube o que ela quis, ndo depois que ela conheceu o Principe de Gales, mas longo antes disso. Duas vezes quando ela
ndo teve achado isto, ela teve a coragem para continuar a procura dela. " A thine préprio ego é verdade, e tem que seguir,
como a noite o dia, tu canst é ndo entdo falso a qualquer homem ".

A elevagdo dela de obscuridade era da ordem lenta, progressiva, PERSISTENTE, mas estava SEGURO! Ela triunfou em cima
de odds incrivelmente longo; e, ndo importa que vocé &, ou o que vocé pode pensar em Wallis Simpson, ou o rei que deixou
a Coroa dele para o amor dela, ela é um exemplo espantoso de PERSISTENCIA aplicada, instrutor nas regras de
autodeterminagao, de quem o profitably de poder mundial inteiro levam ligGes.

Quando vocé pensa em Wallis Simpson, pensa de um que soube o que ela quis, e tremeu o maior império em terra adquirir
isto. Mulheres que reclamam que este é o mundo de um homem, que as mulheres ndo tém uma chance igual para ganhar,
deva a eles estudar a vida desta mulher incomum cuidadosamente que, a uma idade que a maioria das mulheres considera "
velho, " capturou os afetos do solteiro mais desejavel no mundo inteiro.



E o que de Rei Edward? Que licdo podemos aprender nds da parte dele no drama de maior do mundo de recentes tempos?
Ele pagou muito alto um precgo pelos afetos da mulher da escolha dele?

Seguramente ninguém mas ele pode dar a resposta correta. O resto de nds s6 pode conjeturar. Isto muito que nds sabemos,
o rei entrou no mundo sem o préprio consentimento dele. Ele nasceu a grandes riquezas, sem |lhes pedir. Ele era persistently
buscado em matrimoénio; os politicos e estadistas ao longo da Europa langaram as vilvas dotadas e princesas aos pés dele.
Porque ele foi o primeiro nascido dos pais dele, ele herdou uma coroa que ele ndo buscou, e talvez ndo desejou. Para mais de
quarenta anos ele ndo era um agente gratis, ndo pode viver a vida dele do préprio modo dele, teve mas pequena privacidade,
e finalmente assumiu deveres infligidos nele quando ele ascendeu o trono.

Alguns dirdo, " Com todas estas béncgdos, Rei Edward deveria ter achado paz de mente, satisfagdo, e alegria de viver ". A
verdade é aquela parte de tras de todos os privilégios de uma coroa, todo o dinheiro, a fama, e o poder herdados por Rei
Edward, havia uma vacuidade que s6 poderia ser enchida por amor.

O maior DESEJO dele era para amor. Longo antes de ele conheceu o Wallis Simpson, ele sentia esta grande emogao universal
arrastando aos fios do coragao dele, batendo na porta da alma dele, e chamando expressdo indubitavelmente. E quando ele
conheceu uma alma gémea, enquanto chamando este mesmo privilégio Santo de expressdo, ele reconheceu isto, e sem
medo ou desculpa, abriu o coragdo dele e bade isto entre. Todos o escandalo-mongers no mundo ndo pode destruir a beleza
deste drama internacional pelo qual duas pessoas acharam amor, e teve a coragem para enfrentar critica aberta, renuncie
para dar isto expressao santa TODO OUTRO.

Rei a DECISAO de Edward para deixar a coroa do império mais poderoso do mundo, para o privilégio de passar o resto do
modo por vida com a mulher da escolha dele, era uma decisdo que coragem exigida. A decisdo também teve um preco, mas
quem tem o direito para dizer que o prego era muito grande? Seguramente ndo Ele que disse, " Ele entre vocé que estd sem
pecado, o deixe langar a primeira pedra ".

Como uma sugestdo para qualquer mal-notou pessoa que escolhe achar falta com o Duque de Windsor, porque o DESEJO
dele era para AMOR, e por declarar o amor dele abertamente por Wallis Simpson, e deixando o trono dele para ela, deixe se
lembre que a DECLARAGCAO ABERTA ndo era essencial. Ele poderia ter seguido o costume de ligacdo clandestina que
prevaleceu na Europa durante séculos, sem deixar ou o trono dele, ou a mulher da escolha dele, e ndo teria havido NENHUMA
RECLAMAGCAO DE IGREJA OU LAITY. Mas este homem incomum foi construido de materiais mais duros. O amor dele estava
limpo. Estava fundo e sincero. Representou a uma coisa que, acima de tudo OUTRO ele verdadeiramente DESEJOU, entdo,
ele levou o que ele quis, e liquidado o prego exigiu.

Se a Europa tivesse sido santificada com mais regras com o coragdo humano e as caracteristicas de honestidade de ex-rei
Edward, durante o ultimo século que hemisfério infeliz que ferve agora com ganancia, 6dio, luxuria, conivéncia politica, e
ameacgas de guerra, teria um DIFERENTE E UMA HISTORIA MELHOR para CONTAR. Uma histéria em qual Amor e nao Odio
regeria.

n

Nas palavras de Stuart Austin Wier nés elevamos nossa xicara e bebemos esta torrada a ex-rei Edward e Wallis Simpson:
Abencoado é o homem que veio saber que nossos pensamentos emudecidos sdo nossos mais doces pensamentos.
Abengoado é o homem que, das profundidades mais pretas, pode ver a figura luminosa de AMOR, e vendo, cante; e
cantando, diga: ' Sweeter longe que proferiu posicdes sdo os pensamentos eu tenho de vocé. "

Nestes palavras va nds pagamos tributo as duas pessoas que, mais que tudo outros de tempos modernos, foi as vitimas de
critica e os recipientes de abuso, porque eles acharam o maior tesouro de Vida, e reivindicou isto. *Mrs. o Simpson leu e
aprovado esta analise.

A maioria do mundo aplaudird o Duque de Windsor e Wallis Simpson, por causa da PERSISTENCIA deles/delas procurando até
que eles acharam a maior recompensa de vida. TODOS EUA podem GANHAR seguindo o exemplo deles/delas em nossa
prépria procura para que que nos exigimos de vida.

Que poder mistico d4 a homens de PERSISTENCIA a capacidade para dominar dificuldades? Renova a qualidade de jogo de
PERSISTENCIA na mente da pessoa alguma forma de espiritual, atividade mental ou quimica que dd& um acesso a forcas
sobrenaturais? Inteligéncia Infinita se lanca no lado da pessoa em que ainda luta, depois que a batalha esteve perdida, com o
mundo inteiro no lado adversario?

Estes e muitas outras perguntas semelhantes surgiram em minha mente como eu observei os homens como Henry Ford que
comegou a arranhdo e construiu um Império Industrial de proporgGes enormes, com pequeno outro do modo de um comego
mas PERSISTENCIA. Ou, Thomas UM. Edison que, com menos de trés meses de educar, se tornou o mundo estd conduzindo
o inventor e converteu PERSISTENCIA na méaquina falando, a maquina de quadro comovente, e a luz incandescente, ndo
dizer nada de meio cem outras invencdes Uteis.

Eu tive o privilégio feliz de analisar Sr. Edison e Sr. Ford, ano por ano, em cima de um periodo longo de anos, e entdo, a
oportunidade para os estudar a gama de fim, assim eu falo de conhecimento atual quando eu digo que eu ndo achei
nenhuma qualidade exceto PERSISTENCIA, em qualquer um deles, aquele plano remotamente sugestionou a fonte principal
das realizacdes estupendas deles/delas.



Como a pessoa faz um estudo imparcial dos profetas, fildsofos, homens de milagre ", e os lideres religiosos do passado, a
pessoa é atraido & conclusdo inevitavel que PERSISTENCIA, concentracdo de esforco, e DEFINITENESS DE PROPOSITO, era
as fontes principais das realizacdes deles/delas.

Por exemplo, considere a histdria estranha e fascinante de Maomé; analise a vida dele, o compare com homens de realizacdo
nesta idade moderna de industria e financie, e observe como eles tém uma caracteristica excelente, PERSISTENCIA, em
comum!

Se vocé estd sutilmente interessado em estudar o poder estranho que dé poténcia a PERSISTENCIA, leia uma biografia de
Maomé, especialmente o um por Essad Bey. Esta revisdo breve daquele livro, por Thomas Sugrue, no Arauto-tribuna, uma
pré-estréia do deleite raro provera em estoque para esses que levam o tempo para ler a histéria inteira de um dos exemplos
mais espantosos do poder de PERSISTENCIA conhecidos a civilizagao.

O ULTIMO GRANDE PROFETA
Revisado por Thomas Sugrue

O " Maomé era um profeta, mas ele nunca executou um milagre. Ele ndo era um mistico; ele ndo teve nenhuma instrugdo
formal; ele ndo comegou a missdo dele até que ele tinha quarenta anos. Quando ele anunciou que ele era o Mensageiro de
Deus, enquanto trazendo palavra da verdadeira religido, ele foi ridicularizado e etiquetou um lunatico. As criangas o
tropecaram e as mulheres langaram sujeira nele. Ele foi banido da cidade nativa dele, foram tirados Mecca, e os seguidores
dele dos bens mundanos deles/delas e enviaram no deserto depois dele. Quando ele tinha estado orando dez anos que ele
ndo teve nada que mostrar para isto mas banimento, pobreza e ridiculo. Ainda antes de outros dez anos tinham passado, ele
era ditador de toda a Arabia, regra de Mecca, e a cabeca de uma religido Mundial Nova que era varrer ao Danubio e o
Pyrenees antes de esvaziar o impeto que ele deu isto. Aquele impeto era trés-dobra: o poder de palavras, a eficacia de
oragdo e o parentesco de homem com Deus.

A carreira dele nunca fez sentido. Maomé nasceu a sdcios empobrecidos de uma familia principal de Mecca. Porque Mecca, as
encruzilhadas do mundo, que casa da pedra magica chamada o Caaba, grande cidade de comércio e o centro de rotas de
comércio, era anti-higiénico, suas criangas foram enviadas ser elevadas no deserto por Bedouins. Maomé foi criado assim,
enquanto tirando forca e saude do leite de n6made, mades vicarias. Ele tendeu ovelha e logo contratou fora para uma vilva
rica como lider das caravanas dela. Ele viajou a todas as partes do Mundo Oriental, falou com muitos homens de convicgdes
diversas e observou o declinio de Cristianismo em seitas em guerra. Quando ele tinha vinte e oito anos, Khadija, a viluva,
olhou nele com favor, e o se casou. O pai dela teria contestado a tal um matrimoénio, assim ela o adquiriu bébado e o
sustentou enquanto ele deu a béngdo paterna. Para o proximo doze anos Maomé viveu como um comerciante rico e
respeitado e muito astuto. Entdo ele levou a vagar no deserto, e um dia ele devolveu com o primeiro verso do Alcordao e
contou para Khadija que o arcanjo o Gabriel tinha se aparecido a ele e disse que ele era ser o Mensageiro de Deus.

" O Alcordo, a palavra revelada de Deus, era a coisa mais intima a um milagre na vida de Maomé. Ele ndo tinha sido um
poeta; ele teve nenhum presente de palavras. Ainda os versos do Alcorao, como ele os recebeu e os recitou ao crente, era
melhor que qualquer verso que os poetas profissionais das tribos poderiam produzir. Este, para os arabes, era um milagre. A
eles o presente de palavras era o maior presente, o poeta era todos-poderoso. Além o Alcordo disse que todos os homens
eram iguais antes de Deus, que o mundo deveria ser um estado-Isld democratico. Era esta heresia politica, mais o desejo de
Maomé para destruir todos os 360 idolos no patio do Caaba que provocou o banimento dele. Os idolos trouxeram as tribos de
deserto a Mecca, e isso significou comércio. Assim os empresarios de Mecca, os capitalistas dos quais ele tinha tido um anos,
fixados em Maomé. Entdo ele se retirou ao deserto e exigiu soberania em cima do mundo.

" A elevagdo de Isla comegou. Fora do deserto veio uma chama que ndo seria extinguido-um exército democratico que luta
como uma unidade e prepararia morrer sem estremecer. Maomé tinha convidado os judeus e cristdos a unir o; porque ele
ndo estava construindo uma religido nova. Ele estava chamando tudo que acreditaram em um Deus para unir em uma Unica
fé. Se os judeus e cristdos tivessem aceitado o convite dele que o Isla teria conquistado o mundo. N&o. Eles vdo nem mesmo
aceite a inovagdo de Maomé de guerra humanitaria. Quando os exércitos do profeta ndo entraram em Jerusalém que uma
Unica pessoa foi matada por causa da fé dele. Quando os cruzados entraram na cidade, depois, séculos ndo foram poupados
um homem mugulmano, mulher, ou crianga. Mas os cristdos aceitaram um mugulmano idéia-o lugar de aprender, a
universidade ".

CAPITULO 10
PODER DA MESTRE MIND: A FORCA MOTRIZ
O Nono Passo para Riquezas

PODER ¢é essencial para sucesso na acumulagdo de dinheiro. PLANOS estdo inertes e inuteis, sem PODER suficiente os
traduzir em AGAO. Este capitulo descreverd o método pelo qual um individuo pode atingir e pode aplicar PODER.



PODER pode ser definido como " organizado e inteligentemente pode ser dirigido CONHECIMENTO ". Dé poder a, como o
termo estd aqui usado, recorre a esforco ORGANIZADO, suficiente permitir um individuo a transmudar DESEJO em seu
monetario equivalente. Esforco ORGANIZADO é produzido pela coordenacdo de esforco de dois ou mais pessoas que
trabalham para um fim DEFINIDO em um espirito de harmonia.

E REQUERIDO PODER PELA ACUMULAGAO DE DINHEIRO!
PODER E NECESSARIO PARA A RETENCAO DE DINHEIRO DEPOIS QUE FOSSE ACUMULADO!

Nos deixe averiguar como poder pode ser adquirido. Se poder é " conhecimento organizado, nos " deixe examinar as fontes
de conhecimento:

um. INTELIGENCIA INFINITA. Esta fonte de conhecimento pode ser contatada pelo procedimento descrito em outro
capitulo, com a ajuda de Imaginacgdo Criativa.

b. EXPERIENCIA ACUMULADA. A experiéncia acumulada de homem, (ou aquela porcdo disto que foi organizado e registrou),
pode ser achado em qualquer biblioteca publica bem equipado. Uma parte importante disto acumulou é ensinada experiéncia
em escolas publicas e faculdades onde foi classificado e foi organizado.

c. EXPERIMENTE E PESQUISA. No campo de ciéncia, e em praticamente todo outro passeio de vida, estdo juntando os
homens, classificando, e organizando fatos novos diariamente. Esta é a fonte a qual tem que virar quando conhecimento ndo
estiver disponivel por " experiéncia " acumulada. Também, aqui a Imaginacdo Criativa deve ser usada freqlientemente.

Pode ser adquirido conhecimento de quaisquer das fontes precedentes. Pode ser convertido em PODER organizando isto em
PLANOS definidos e expressando esses planos em termos de ACAO. Exame das trés fontes principais de conhecimento
descobrird a dificuldade que um individuo teria prontamente, se ele dependesse dos esforcos dele sé, ajuntando
conhecimento e expressando isto por planos definidos em termos de AGCAO. Se os planos dele sdo inclusivos, e se eles
contemplarem proporgoes grandes, ele deve, geralmente, induz outros para cooperar com ele, antes de ele pudesse injetar
neles o elemento necessario de PODER.

PODER GANHANDO PELO " * MESTRE MIND "

A " Mestre Mind " pode ser definida como: " Coordenacdo de conhecimento e esforgo, em um espirito de harmonia, entre
dois ou mais pessoas, para o conseguimento de um propdsito " definido.

Nenhum individuo pode ter grande poder sem se ajudar da " Mestre Mind ". Em um capitulo precedendo, instrucbes eram
determinadas para a criagdo de PLANOS com a finalidade de traduzir DESEJO em seu monetario equivalente. Se vocé leva a
cabo estas instrugdes com PERSISTENCIA e inteligéncia, e usa discriminagdo na selecdo de seu " grupo de Mente " de Mestre,
seu objetivo tera sido meio-modo alcangado, até mesmo antes de vocé comegasse a reconhecer isto.

Assim vocé pode entender melhor as potencialidades intangiveis " de poder disponivel para vocé, por um Mestre
corretamente escolhido " Preste atengdo " a grupo, nos explicaremos aqui as duas caracteristicas do principio de Mente de
Mestre um dos quais é econdmico em natureza e o outro psiquico. A caracteristica econémica é 6bvia. Vantagens econémicas
podem ser criadas por qualquer pessoa que se cerca com o conselho, deliberagdo, e cooperagao pessoal de um grupo de
homens que estdo disposto o emprestar wholehearted ajude, em um espirito de HARMONIA PERFEITA. Esta forma de alianca
cooperativa foi a base de quase toda grande fortuna. Sua compreensdo desta grande verdade definitivamente pode
determinar seu estado financeiro.

A fase psiquica do principio de Mente de Mestre é muito mais abstrata, muito mais dificil compreender, porque tem referéncia
as forgas espirituais com que a raga humana, como um todo, ndo se familiariza bem. Vocé pode pegar uma sugestdo
significante desta declaragdo: " Nenhuma dois mente sempre vem junto sem, assim, criando um terco, forga invisivel,
intangivel que pode ser comparada a uma terceira mente ".

Se lembre do fato que ha sé dois elementos conhecidos no universo inteiro, energia e assunto. E um fato bem conhecido que
assunto pode ser demolido em unidades de moléculas, atomos, e elétrones. Ha unidades de assunto que pode ser isolado,
separado, e analisou.

Igualmente, ha unidades de energia. A mente humana € uma forma de energia, uma parte disto que é espiritual em
natureza. Quando sdo coordenadas as mentes de duas pessoas em um ESPIRITO DE HARMONIA, as unidades espirituais de
energia de cada forma de mente uma afinidade que constitui a " fase psiquica " da Mestre Mind.

O principio de Mente de Mestre, ou bastante a caracteristica econémica disto, foi chamado primeiro a minha atencdo por
Andrew Carnegie, mais de vinte e cinco anos atras. Descoberta deste principio era responsavel pela escolha de meu trabalho
de vida.

O grupo de Mente de Mestre de Sr. Carnegie consistiu em um pessoal de aproximadamente cinqienta homens, com quem
ele, para o PROPOSITO DEFINIDO de fabricar e comercializar aco, se cercou. Ele atribuiu a fortuna inteira dele ao PODER que
ele acumulou por esta " Mestre Mind ".



Analise o registro de qualquer homem que acumulou uma grande fortuna, e muitos desses que acumularam fortunas
modestas, e vocé achara que eles tém qualquer um conscientemente, ou inconscientemente empregara o " principio de
Mente " de Mestre.

PODE SER ACUMULADO GRANDE PODER POR NENHUM OUTRO PRINCIPIO!

ENERGIA é o jogo universal de Natureza de construir blocos fora de quais ela constrdi toda coisa material no universo,
inclusive homem, e toda forma de animal e vida vegetal. Por um processo que sé Natureza entende completamente, ela
traduz energia em assunto. Natureza esta construindo blocos estdo disponiveis a homem, na energia envolvida PENSANDO! O
cérebro de homem pode ser comparado a uma bateria elétrica. Absorve energia do éter que penetra todo atomo de assunto e
enche o universo inteiro.

E um fato bem conhecido que um grupo de baterias elétricas proverd mais energia que uma Unica bateria. Também é um fato
bem conhecido que uma bateria individual provera energia em proporcdo ao nimero e capacidade das celas que contém.

O cérebro funciona em uma moda semelhante. Isto responde pelo fato que alguns cérebros sdo mais eficientes que outros, e
conduz este significante declaragdo-um grupo de cérebros coordenou (ou conectado) em um espirito de harmonia, provera
mais pensamento-energia que um Uunico cérebro, da mesma maneira que um grupo de baterias elétricas proverd mais
energia que uma Unica bateria.

Por esta metafora fica imediatamente dbvio que o principio de Mente de Mestre segura o segredo do PODER brandido por
homens que se cercam com outros homens de cérebros. La segue, agora, outra declaragdo que ainda conduzird mais proximo
a uma compreensdo da fase psiquica do principio de Mente de Mestre: Quando um grupo de cérebros individuais é
coordenado e funciona em Harmonia, a energia aumentada criou por aquela alianga, fica disponivel a todo cérebro individual
no grupo.

E um fato bem conhecido que a Henry Ford comecou a carreira empresarial dele debaixo do impedimento de pobreza,
ignorédncia, e ignorancia. E um igualmente bem conhecido fato que, dentro do inconceivably periodo curto de dez anos, Sr.
Ford dominou estes trés impedimentos, e que dentro de vinte e cinco anos ele se fez um dos homens mais ricos na América.
Conecte com este fato, o conhecimento adicional que Sr. Ford a maioria dos passos largos rapidos ficou notavel, do tempo ele
ficou um amigo pessoal de Thomas UM. Edison, e vocé comecgara a entender o ao que a influéncia de um presta atengdo em
outro pode realizar. V& um passo mais distante, e considere o fato que Sr. Ford a maioria das realizagdes excelentes comegou
do tempo que ele formou os conhecidos de Pederneira de Harvey, John Burroughs, e Luther Burbank, (cada um homem de
grande capacidade de cérebro), e vocé tera evidéncia adicional que pode ser produzido PODER por alianca amigavel de
mentes.

Ha pequeno se qualquer duvidar que a Henry Ford é um dos melhores homens informados no mundo empresarial e industrial.
A pergunta da riqueza dele precisa de nenhuma discussdo. Analise os amigos pessoais intimos de Sr. Ford, algum de quem ja
foram mencionados, e vocé estard preparado entender a declaragdo seguinte: - os " Homens assumem a natureza e os
habitos e o PODER DE PENSAMENTO desses com quem eles associam em um espirito de condoléncia e harmonia ".

Henry Ford chicoteou pobreza, ignorancia, e ignorancia se aliando com grandes mentes cujo vibragdes de pensamento que
ele absorveu na propria mente dele. Pela associagdo dele com Edison, Burbank, Burroughs, e Pederneira, Sr. Ford
acrescentou ao proprio poder de cérebro dele, a soma e substéncia da inteligéncia, experiéncia, conhecimento, e forgas
espirituais destes quatro homens. Além disso, ele destinou, e fez uso do principio de Mente de Mestre pelos métodos de
procedimento descritos neste livro.

Este principio estd disponivel a vocé! Nés ja mencionamos Mahatma Gandhi. Talvez a maioria desses que ouviram falar de
Gandhi, olhe nele como somente um pequeno homem excéntrico que passa sem vestuario cansativo formal e faz dificuldade
para o Governo britanico.

Em realidade, Gandhi ndo é excéntrico, mas ELE E O HOMEM mais PODEROSO que VIVE AGORA.

(Calculou pelo nimero dos seguidores dele e a fé deles/delas no lider deles/delas.) Além disso, ele provavelmente é o homem
mais poderoso que alguma vez viveu. O poder dele é passivo, mas é real.

Nos deixe estudar o método pelo qual ele atingiu o PODER estupendo dele. Pode ser explicado em alguns palavras. Ele veio
PODER por induzir mais de duzentos milhdes de pessoas para coordenar, com a mente e corpo, em um espirito de
HARMONIA, para um PROPOSITO DEFINIDO.

Em resumo, Gandhi realizou um MILAGRE, para isto é um milagre quando duzentos milhdes de pessoas ndo puderem ser
cooperar em um espirito de HARMONIA, durante um tempo ilimitado. Se vocé duvida que este é um milagre, tente induzir
QUALQUER DOIS PESSOAS para cooperar em um espirito de harmonia para qualquer comprimento de tempo.

Todo homem que administra um negdcio sabe isso que um assunto dificil € adquirir os empregados para trabalhar junto em
um espirito iguale se assemelhando a HARMONIA remotamente.



A lista das fontes principais das quais PODER pode ser atingido &, como vocé viu, encabecou através de INTELIGENCIA
INFINITA. Quando dois ou mais pessoas coordenam em um espirito de HARMONIA, e trabalha para um objetivo definido, eles
se colocam em posicdo, por aquela alianca, absorver poder diretamente do grande armazém universal de Inteligéncia Infinita.
Este é o maior de todas as fontes de PODER. E a fonte para qual as voltas de génio. E a fonte para a qual todo grande lider
vira, (se ele pode estar consciente do fato ou ndo).

As outras duas fontes principais de qual o conhecimento, necesséario para a acumulacdo de PODER, pode ser obtido é nenhum
mais seguro que os cinco sentidos de homem. Os sensos sempre ndo estdo seguros. Inteligéncia infinita ndo ERRA.

Em capitulos subsequlentes, serdo descritos os métodos pelos quais Inteligéncia Infinita pode ser contatada prontamente
adequadamente. Este ndo é um curso em religido. Nenhum principio fundamental descrito neste livro deveria ser interpretado
como sendo pretendido que interferindo qualquer um diretamente, ou indiretamente, com os habitos de religioso de qualquer
homem. Este livro foi limitado, exclusivamente, para instruir o leitor como transmudar o PROPOSITO DEFINIDO DE DESEJO
PARA DINHEIRO, em seu monetario equivalente.

Leia, PENSE, e medite como vocé leia. Logo, o assunto inteiro desdobrara, e vocé vera isto em perspectiva. Vocé esta vendo
o detalhe dos capitulos individuais agora.

Dinheiro é tdo timido e enganoso quanto a " moga de tempo " velha. Deve ser galanteado e ndo deve ser ganho através de
métodos distinto esses usados por um determinado amante, em perseguicdo da menina da escolha dele. E, coincidente como
é, o PODER usado o " galanteando " de dinheiro ndo é muito diferente disso usado galanteando uma moga. Aquele poder,
quando prosperamente usou na perseguicdo de dinheiro deve ser misturado com FE. Deve ser misturado com DESEJO. Deve
ser misturado com PERSISTENCIA. Deve ser aplicado por um plano, e aquele plano deve ser estabelecido em ACAO.

Quando dinheiro entrar em quantidades conhecidas como " o dinheiro grande, " flui ao que acumula isto, tdo facilmente
quanto fluxos de agua abaixo colina. L& existe um grande fluxo ndo visto de PODER que pode ser comparado para um rio; a
ndo ser que um fluxos laterais em uma diregdo, levando tudo que entram naquele lado do fluxo, para a frente e para cima
para Riqueza-e os outros fluxos laterais na diregdo oposta, levando tudo que estdo infeliz bastante para entrar nisto (e ndo
capaz se desembaracar disto), descendente a miséria e POBREZA.

Todo homem que acumulou uma grande fortuna, reconheceu a existéncia deste fluxo de vida. Consiste em a pessoa esta
PENSANDO PROCESSO. As emogdes positivas de forma de pensamento o lado do fluxo que leva a pessoa a fortuna. As
emocdes negativas formam o lado que leva a pessoa até pobreza. Isto leva um pensamento de importancia estupenda a
pessoa que esta seguindo este livro com o objeto de acumular uma fortuna.

Se vocé estiver no lado do fluxo de PODER que conduz a pobreza, isto pode servir como um remo pelo qual vocé pode se
impelir em cima de no outro lado do fluxo. SO pode o servir por aplicacdo e uso. Somente lendo, e passando julgamento
nisto, qualquer um dos dois modo ou outro, o beneficiarda de nenhuma maneira.

Algumas pessoas sofrem a experiéncia de alternar entre os lados positivos e negativos do fluxo, enquanto estando as vezes
no lado positivo, e as vezes no lado negativo. O estrondo de Wall Street de ' 29 milhGes varridos das pessoas do positivo para
o lado negativo do fluxo. Estes milhdes estdo lutando, algum deles em desespero e teme, voltar ao lado positivo do fluxo.
Este livro especialmente foi escrito para esses milhdes.

Pobreza e riquezas mudam freqlientemente lugares. O Estrondo ensinou para o mundo esta verdade, embora o mundo nao
se lembrara da ligdo muito tempo. Pobreza pode, e geralmente faz, voluntariamente aconteca de riquezas. Quando riquezas
acontecerem de pobreza, a mudanca normalmente é salvada bem aproximadamente concebeu e cuidadosamente executou
PLANOS. Pobreza precisa de nenhum plano. Precisa ninguém para ajudar isto, porque é corajoso e cruel. Riquezas sdo
timidas e timidas. Eles tém que ser ".

QUALQUER PESSOA pode DESEJAR para riquezas, e a maioria das pessoas faz, mas s6 alguns sabem que um plano definido,
mais um DESEJO ARDENTE para riqueza, € os Unicos meios seguros de acumular riqueza.

CAPITULO 11
O MISTERIO DE SEXO: TRANSMUTACAO
O Décimo Passo para Riquezas

O significado da palavra " transmuda " é, em idioma simples, " o mudando, ou transferindo de um elemento, ou forma de
energia, em outro ".

A emocgdo de sexo traz em ser um estado de mente. Por causa de ignorancia no assunto, este estado de mente é
geralmente associado com o fisico, e por causa de influéncias improprias para as quais a maioria das pessoas foi sujeitado,



adquirindo conhecimento de sexo, coisas essencialmente fisico influenciou a mente altamente.

A emocdo de sexo tem atras disto a possibilidade de trés potencialidades construtivas, eles sdo: -
1. O perpetuation de género humano.

2. A manutencdo de saude, (como uma agéncia terapéutica, tem nenhum igual).

3. A transformacgdo de mediocridade em génio por transmutacao.

Transmutagdo de sexo é simples e facilmente explicada. Significa o trocando da mente de pensamentos de expressao fisica,
para pensamentos de um pouco de outra natureza.

Desejo de sexo € o mais poderoso de desejos humanos. Quando dirigido por este desejo, os homens desenvolvem sutileza
de imaginagdo, coragem, ir-poder, persisténcia, e o desconhecido de habilidade criativo a eles a outros tempos. Tado forte e
impelir € o deseje para contato sexual que homens livremente corridos o risco de vida e reputacdo para favorecer isto.
Quando arreou, e redirecionou ao longo de outras linhas, esta forca motivando mantém tudo de seus atributos de sutileza de
imaginagdo, coragem, etc. que pode ser usado como forgas criativas poderosas em literatura arte, ou em qualquer outra
profissdo ou chamando, incluindo, claro que, a acumulacdo de riquezas.

A transmutacdo de energia de sexo pede o exercicio de ir-poder, estar seguro, mas a recompensa vale o esforco. O desejo
para expressdo sexual é inato e natural. O desejo ndo pode, e ndo deveria ser submergido ou deveria ser eliminado. Mas
deveria ser dado uma saida por formas de expressdo que enriquece o corpo, mente, e espirito de homem. Se ndo dado esta
forma de saida, por transmutacdo, buscara saidas por canais puramente fisicos.

Um rio pode ser represado, e sua agua controlou durante um tempo, mas eventualmente, forcard uma saida. O mesmo é
verdade da emogao de sexo. Pode ser submergido e controlado durante um tempo, mas suas mesmas causas de natureza
isto sempre estar buscando meios de expressdo. Se ndo € transmudado em algum esforco criativo que achard uma saida
menos merecedora.

Realmente, afortunado é a pessoa que descobriu como dar para emocgdo de sexo uma saida por alguma forma de esforco
criativo, porque ele tem, por aquela descoberta, se ergueu ao estado de um génio.

Pesquisa cientifica descobriu estes fatos significantes:

1. Os homens de maior realizacdo sdao os homens com naturezas de sexo altamente desenvolvidas; homens que aprenderam
a arte de transmutagdo de sexo.

2. Os homens que acumularam grandes fortunas e reconhecimento excelente alcangado em literatura, arte, industria,
arquitetura, e as profissdes, estava incentivado pela influéncia de uma mulher.

A pesquisa da qual estas descobertas espantosas foram feitas, voltou pelas paginas de biografia e histéria para mais de dois
mil anos. Onde quer que houvesse evidéncia disponivel com relagdo as vidas de homens e mulheres de grande realizagdo,
indicou convincentemente que eles possuiram naturezas de sexo altamente desenvolvidas.

A emocdo de sexo é uma " forga irresistivel " contra qual ndo pode haver nenhuma tal oposicdo como um " corpo " imdvel.
Quando dirigido por esta emogdo, os homens ficam talentosos com um poder super por acdo. Entenda esta verdade, e vocé
pegue a significacdo da declaracdo que transmutacdo de sexo erguera a pessoa ao estado de um génio.

A emocdo de sexo contém o segredo de habilidade criativa. Destrua as glandulas de sexo, se em homem ou besta, e vocé
removeu a fonte principal de agdo. Para prova disto, observe o para o qual acontece qualquer animal depois que fosse
castrado. Um touro fica tdo docil quanto uma vaca depois que fosse alterado sexualmente. Alteracdo de sexo tira do macho,
se homem ou besta, toda a BRIGA que estava nele. Alteracdo de sexo da fémea tem o mesmo efeito.

0S DEZ ESTIMULOS DE MENTE

A mente humana responde a estimulos pelos quais pode ser se animado para taxas altas de vibragdo, conhecido como
entusiasmo, imaginacgdo criativa, intenso desejo, etc. Os estimulos para os quais a mente responde livremente sdo: -

1. O desejo para expressao de sexo

2. Amor

3. Um desejo ardente para fama, poder, ou ganho financeiro, DINHEIRO
4. Musica

5. Amizade entre qualquer um esses do mesmo sexo, ou esses do sexo oposto.



6. Uma alianga de Mente de Mestre fundou na harmonia de dois ou mais pessoas que se aliam para espiritual ou avango
temporal.

7. Sofrimento mutuo, como isso experimentado por pessoas que sdo perseguidas.
8. Auto-sugestdo

9. Medo

10. Narcoéticos e alcool.

O desejo para expressdo de sexo vem a cabega da lista de estimulos que efetivamente " stepup " as vibragdes da mente e
comecga as " rodas " de acdo fisica. Oito destes estimulos sdo naturais e construtivos. Dois sdo destrutivos. A lista é
apresentada aqui com a finalidade do permitir a fazer um estudo comparativo das fontes principais de excitagdo de mente.
Deste estudo, sera visto prontamente que a emocdo de sexo é, através de grande odds, o mais intenso e poderoso de todos
os estimulos de mente.

Esta comparacdo é necessaria como uma fundacdo para prova da declaragdo que transmutagdo de energia de sexo pode
erguer a pessoa ao estado de um génio. Nos deixe descobrir o que constitui um génio. Algum sabichdo disse que um génio é
um homem que " usa cabelo longo, come comida esquisita, vive so, e serve como um objetivo para os fabricantes " de piada.
Uma definicdo melhor de um génio é, " um homem que descobriu como aumentar as vibragdes de pensamento ao ponto onde
ele pode comunicar livremente ndo com fontes de conhecimento disponivel pela taxa ordinaria de vibragdo de pensamento ".

A pessoa que pensa querera fazer algumas perguntas relativo a esta definicdo de génio. A primeira pergunta serd, " Como

um pode comunicar com fontes de conhecimento que ndo esta disponivel pela taxa ORDINARIA de vibracdo de pensamento
>

A préxima pergunta serd, " H& fontes conhecidas de conhecimento que s6 estd disponivel a genii, e nesse caso, o que E
ESTAS FONTES, e exatamente como eles podem ser localizados "?

Nos ofereceremos prova do soundness de algumas das declaragdes mais importantes feita nisto livro-ou pelo menos nds
ofereceremos evidéncia pela qual vocé pode afiancar sua prdpria prova por experimentacdo, e fazendo assim, nos
responderemos ambos estas perguntas.

GENIO " E DESENVOLVIDO PELO SEXTO SENTIDO

A realidade de um " sexto sentido " foi estabelecida razoavelmente bem. Este sexto sentido é " Imaginagdo " Criativa. A
faculdade de imaginagdo criativa € um que a maioria das pessoas nunca usa durante uma vida inteira, e se usado nada,
acontece normalmente através de mero acidente. Um nimero relativamente pequeno de uso de pessoas, COM DELIBERAGAO
E PROPOSITO PLANEJADO, a faculdade de imaginagdo criativa. Esses que usam esta faculdade voluntariamente, e com
entender de suas fungdes, € GENII.

A faculdade de imaginagdo criativa é a ligacdo direta entre a mente finita de homem e Inteligéncia Infinita. Todas as
revelacdes denominadas, se referidas para no reino de religido, e todas as descobertas de principios basicos ou novos no
campo de invencao, acontega pela faculdade de imaginacdo criativa.

Quando idéias ou conceitos flamejam na mente da pessoa, pelo que é chamado uma eles

vém de um ou mais das fontes seguintes: -

corcunda popularmente, que

1. Inteligéncia infinita

2. A mente subconsciente da pessoa, em que é armazenado toda impressdo de senso e impulso de pensamento que sempre
alcancaram o cérebro por quaisquer dos cinco sentidos

3. Da mente de alguma outra pessoa que libertou ha pouco o pensamento, ou quadro da idéia ou conceito, por pensamento
consciente, ou

4, Do armazém subconsciente da outra pessoa. Ha nenhuma outra fonte CONHECIDA da qual " podem ser recebidas idéias
inspiradas " ou " corcundas ".

A imaginacdo criativa funciona melhor quando a mente estiver vibrando (devido a alguma forma de excitacdo de mente) a
uma taxa sumamente alta. Quer dizer, quando a mente esta funcionando a uma taxa de vibragdo mais alto que isso de usual,
pensamento normal.

Quando quebra a cabega acgao foi estimulada, por um ou mais dos dez estimulantes de mente, tem o efeito de erguer o
individuo longe sobre o horizonte de pensamento ordindrio, e lhe permite ndo pressentir distdncia, extensdo, e qualidade de
PENSAMENTOS disponivel no mais baixo avido, como isso ocupado enquanto a pessoa é comprometido na solugdo dos
problemas de negdcio e rotina profissional.



Quando ergueu a este nivel mais alto de pensamento, por qualquer forma de excitacdo de mente, que um individuo ocupa,
relativamente, a mesma posicdo como um que ascendeu em um avido a uma altura da qual ele pode ver em cima de e além
da linha de horizonte que limita a visdo dele, enquanto no chdo. Além disso, enquanto neste nivel mais alto de pensamento,
ndo é impedido o individuo ou saltou por quaisquer dos estimulos que circunscrevem e limitam a visdo dele enquanto lutando
com os problemas de ganhar as trés necessidades basicas de comida, roupa, e abrigo. Ele estd em um mundo de
pensamento em qual o USUAL, pensamentos de trabalhar-um-dia foram efetivamente como removido como é as colinas e
vales e outras limitacGes de visdo fisica, quando ele sobe em um avido.

Enquanto neste avido exaltado de PENSAMENTO, a faculdade criativa da mente é determinada liberdade por agdo. O modo foi
clareado para o sexto sentido para funcionar, fica receptivo a idéias que ndo puderam localizar o individuo debaixo de
qualquer outra circunstancia. O " sexto sentido " é a faculdade que marca a diferenga entre um génio e um individuo
ordinario.

A faculdade criativa fica mais alerta e receptiva a vibragdes, enquanto originando fora da mente subconsciente do individuo, o
mais esta faculdade é usada, e o mais o individuo confia nisto, e faz demandas nisto para impulsos de pensamento. Esta
faculdade pode ser cultivada e sé pode ser desenvolvida por uso.

Que que é conhecido como ones *Conscience opera completamente pela faculdade do sexto sentido. Os grandes artistas,
escritores, musicos, e poetas ficam grandes, porque eles adquirem o habito de confiar na " voz " pequena imdvel que fala de
dentro, pela faculdade de imaginacdo criativa. E bem um fato conhecido a pessoas que tém " imaginaces agudas " que as
melhores idéias deles/delas passam por corcundas " denominadas ".

Ha um grande orador que ndo atinge a grandeza, até que ele fecha os olhos dele e comega a confiar completamente na
faculdade de Imaginagdo Criativa. Quando perguntou por que ele fechou os olhos dele logo antes os climaxes do oratério
dele, ele respondeu, " eu faco isto, porque, entdo eu falo por idéias que vém de dentro " a mim.

Um dos financeiros conhecidos mais prosperos e melhores de América seguiu o habito de fechar os olhos dele durante dois ou
trés minutos antes de tomar uma deciséo.

Quando perguntou por que ele fez isto, ele respondeu,
inteligéncia " superior.

Com meus olhos fechados, eu posso utilizar uma fonte de

O recente Dr. EImer R. Gates, de Perseguicdo de Chevy, Maryland, criou mais de 200 patentes Uteis, muitos deles basico,
pelo processo de cultivar e usar a faculdade criativa. O método dele é significante e interessante a interessado atingir ao
estado de génio em qual categoria Dr. Gates, unquestionably pertenceram. Dr. Gates era um do realmente grande,
entretanto os cientistas menos dados publicidade a do mundo.

No laboratério dele, ele teve o que ele chamado o quarto " de comunicagdo pessoal dele. Era prova praticamente s&, e assim
organizou que toda a luz pudesse ser fechada fora. Foi equipado com uma mesa pequena na qual ele manteve um bloco de
escrever papel. Na frente da mesa, na parede, era um pushbutton elétrico que controlou as luzes. Quando Dr. Gates desejou
atrair nas forgas disponivel a ele pela Imaginagdo Criativa dele, ele entraria neste quarto, o se sente a mesa, fechada fora as
luzes, e CONCENTRA nos fatores CONHECIDOS da invengdo na qual ele estava trabalhando, enquanto permanecendo naquela
posicdo até que idéias comegaram a flamejar " na mente dele com relagdo aos fatores DESCONHECIDOS da invengdo.

Em uma ocasido, idéias passaram tdo rapido que ele foi forcado para escrever durante quase trés horas. Quando os
pensamentos deixaram de fluir, e ele examinou as notas dele, ele achou eles contiveram uma descricdo minuciosa de
principios que ruim ndo um paralelo entre os dados conhecidos do mundo cientifico.

Além disso, a resposta para o problema dele foi apresentada inteligentemente nessas notas. Desta maneira Dr. Gates
completou mais de 200 patentes que tinham sido comegadas mas ndo tinham sido completadas, através de " cérebros
imaturos ". Evidéncia da verdade desta declaragdo esta no Estados Unidos Patente Escritorio.

Dr. Gates ganhou a vida o " se sentando para idéias " para os individuos e corporagdes dele. Algumas das corporacgdes
maiores na América lhe pagaram taxas significativas, antes da hora, por " se sentar para idéias ".

A faculdade de raciocinio esta freqiientemente defeituosa, porque é largamente com guia pela pessoa acumulou experiéncia.
Ndo todo o conhecimento, qual acumula por " experiéncia, " é preciso. Idéias recebidas pela faculdade criativa estdo muito
mais seguras, pela razdo que eles vém de fontes mais seguro que qualquer que esta disponivel a faculdade de raciocinio da
mente.

A diferenca principal entre o génio e o inventor de manivela " ordinario ", pode ser achado no fato que o génio trabalha
durante a faculdade dele de imaginagdo criativa, enquanto a " manivela " ndo conhecer nada esta faculdade. O inventor
cientifico (como Sr. Edison, e Dr. Gates), faz uso de ambos o sintético e as faculdades criativas de imaginagdo.

Por exemplo, o inventor cientifico, ou " génio, comeca uma invengdo organizando e combinando as idéias conhecidas, ou



principios acumularam por experiéncia, pela faculdade sintética (a faculdade de raciocinio). Se ele acha que isto acumulou
conhecimento para ser insuficiente para a conclusdo da invencgdo dele, ele atrai entdo nas fontes de conhecimento disponivel
a ele pela faculdade criativa dele. O método pelo qual ele faz isto varia com o individuo, mas estas € a soma e substancia do
procedimento dele:

1. ELE ESTIMULA a MENTE dele de forma que ISTO VIBRA EM UM AVIAO de ALTO-QUE-MEDIA, enquanto usando um ou
mais dos dez estimulantes de mente ou algum outro estimulante da escolha dele.

2. ELE CONCENTRA nos fatores conhecidos (a parte acabado) da invengao dele, e cria na mente dele um quadro perfeito de
fatores desconhecidos (a parte inacabada), da invengdo dele. Ele segura este quadro em mente até que foi assumido pela
mente subconsciente, entdo relaxa clareando a mente dele de TODO o pensamento, e esperas para a resposta dele para
flamejar " na mente dele.

As vezes os resultados estdo definidos e imediatos. A outros tempos, os resultados sdo negativos, enquanto dependendo do
estado de desenvolvimento do " sexto sentido, " ou faculdade criativa. Sr. Edison experimentou mais de 10,000 combinagdes
diferentes de idéias pela faculdade sintética da imaginacdo dele antes de ele " afinou dentro " pela faculdade criativa, e
adquiriu a resposta que aperfeicoou a luz incandescente. A experiéncia dele era semelhante quando ele produziu a maquina
falando.

Ha bastante evidéncia segura que a faculdade de imaginagao criativa existe. Esta evidéncia esta disponivel por anélise precisa
de homens que se tornaram os lideres nas chamadas respectivas deles/delas, sem ter tido educacdes extensas. Lincoln era
um exemplo notavel de um grande lider que alcangou grandeza, pela descoberta, e uso da faculdade dele de imaginagdo
criativa. Ele descobriu, e comegou a usar esta faculdade como o resultado da excitagdo de amor que ele sofreu depois que ele
conhecesse Anne Rutledge, uma declaracao da significagdo mais alta, com relagdo ao estudo da fonte de génio.

As paginas de historia estdo cheias com os registros de grandes lideres cujos podem ser localizadas realizagGes diretamente a
influéncia de mulheres que despertaram as faculdades criativas das mentes deles/delas, pela excitagdo de desejo de sexo.
Napoleon Bonaparte era um destes.

Quando inspirou pela primeira esposa dele, Josephine, ele era irresistivel e invencivel. Quando o julgamento " melhor dele ou
faculdade argumentando o incitaram apartar Josephine, ele comegou a recusar. A derrota dele e St. Helena ndo seja distante
distante.

Se gosto bom permitisse, nés poderiamos mencionar contagens de homens facilmente, bem s6 conhecido as pessoas
americanas que escalaram a grandes alturas de realizagdo debaixo da influéncia estimulante das esposas deles/delas
derrubar atrds a destruicdo depois que dinheiro e poder foram para as cabegas deles/delas, e eles apartaram a esposa velha
para um novo.

Napoleon ndo era o Unico homem para descobrir aquela influéncia de sexo, da fonte certa, € mais poderoso que qualquer
substituto de conveniéncia que pode ser criada através de mera razao.

A mente humana responde a excitagdo! Entre o maior, e mais poderoso destes estimulos é o desejo de sexo. Quando arreou
e transmudou, esta forca motriz é capaz de homens de levantamento naquela esfera mais alta de pensamento que os
permite a dominar as fontes de preocupacdo e aborrecimento insignificante que atacaram o pathway deles/delas no mais
baixo avido.

Sé infelizmente, o genii fizeram a descoberta. Outros aceitaram a experiéncia de desejo de sexo, sem descobrir um de sua
especializagdo potencialidade-um fato que responde pelo grande niimero de " outros " como comparado ao nimero limitado
de genii.

Com a finalidade de refrescar a memodria, com relagdo aos fatos disponivel das biografias de certos homens, nds aqui
apresentamos os nomes de alguns homens de realizacdo excelente, cada de quem foi conhecido para ter sido de um
altamente natureza de sexed. O génio que era o deles/delas, indubitavelmente ache sua fonte de poder em energia de sexo
transmudada:

GEORGE WASHINGTON
NAPOLEON BONAPARTE
WILLIAM SHAKESPEARE
ABRAHAM LINCOLN
RALPH WALDO EMERSON
ROBERT BURNS

THOMAS JEFFERSON



ELBERT HUBBARD
ELBERT H. GARY
OSCAR WILDE
WOODROW WILSON
JOHN H. PATTERSON
ANDREW JACKSON
ENRICO CARUSO

Seu préprio conhecimento de biografia o permitird a acrescentar a esta lista. Ache, se vocé pode, um Unico homem, em
toda a histéria de civilizagdo que alcangou sucesso excelente em qualquer chamada que ndo foi dirigida por uma natureza de
sexo bem desenvolvida.

Se vocé ndo deseja confiar em biografias de homens que vivem agora ndo, faz inventario desses quem vocé sabe ser os
homens de grande realizagdo, e vé que se vocé pode achar a pessoa entre eles que ndo é altamente nenhum sexed. Energia
de sexo € a energia criativa de todo o genii. Nunca houve, e nunca serda um grande lider, construtor, ou artista que faltam
nesta forga motriz de sexo.

Seguramente ninguém entenderd mal estas declaracGes para significar que TUDO que sdo altamente sexed sdo genii! Homem
SO atinge ao estado de um génio quando, e SE, ele estimula a mente dele de forma que isto utiliza as forgas disponivel, pela
faculdade criativa da imaginagdo. Chefe entre os estimulos com que isto " pisando para cima " das vibragdes podem ser
produzidos é energia de sexo. A mera posse desta energia ndo é suficiente produzir um génio. A energia deve ser
transmudada de desejo para contato fisico, em alguma outra forma de desejo e acdo, antes de erguesse a pessoa ao estado
de um génio.

Longe de genii vistoso, por causa de grandes desejos de sexo, a maioria de homens se abaixa, por entender mal e abusa
desta grande forga, para o estado dos mais baixos animais.

POR QUE 0S HOMENS RARAMENTE TEM SUCESSO ANTES DE AS QUARENTA

Eu descobri, da analise de mais de 25,000 pessoas que homens que tém sucesso de um modo excelente, raramente faca
assim antes da idade de quarenta, e mais freqientemente eles ndo golpeiam o real passo deles/delas até que eles estdo bem
além da idade de cinqlienta. Este fato estava surpreendendo assim que me incitou entrar cuidadosamente no estudo de sua
causa, enquanto levando a investigacdo em cima de um periodo de mais de doze anos.

Este estudo descobriu o fato que a razdo principal por que a maioria de homens que tém sucesso ndo comega a fazer assim
antes da idade de quarenta a cinqiienta, é a tendéncia deles/delas para DISSIPAR as energias deles/delas por em cima de
indulgéncia em expressdo fisica da emogdo de sexo. A maioria de homens nunca aprende que o desejo de sexo tem outras
possibilidades que longe transcendem em importancia que de mera expressdo fisica. A maioria desses que fazem esta
descoberta, faga assim depois de ter desperdicado muitos anos a um periodo quando a energia de sexo estd a sua altura,
antes da idade de quarenta-cinco a cinqlienta. Isto normalmente é seguido por realizagdo notavel.

As vidas de muitos homens até, e as vezes bem passado a idade de quarenta, reflita uma dissipagdo continuada de energias
que poderiam ter sido mais profitably se transformada em canais melhores. As emogdes melhores e mais poderosas
deles/delas sdao de modo selvagem sown aos quatro ventos. Fora deste habito do macho, cultivou o termo, enquanto "
semeando as aveias " selvagens dele.

O desejo para expressdo sexual é sem duvida o impelindo mais forte e mais mais de todas as emogdes humanas, e por esta
mesma razado este desejo, quando arreou e transmudou em acgdo, diferente de que de expressao fisica, pode elevar a pessoa
ao estado de um génio.

Um de América a maioria dos empresarios capazes admitiu francamente que o secretario atraente dele era responsavel pela
maioria dos planos que ele criou. Ele admitiu que a presenga dela o ergueu a alturas de imaginagao criativa, como ele poderia
experimentar debaixo de nenhum outro estimulo.

Um dos homens mais présperos na América deve a maioria do sucesso dele a influéncia de uma mulher jovem muito
encantadora que serviu como a fonte dele de inspiragdo para mais de doze anos.

Todo o mundo conhece o homem a quem esta referéncia é feita, mas ndo todo o mundo sabe a REAL FONTE das realizacGes
dele.

Histéria ndo estd faltando em exemplos de homens que atingiram ao estado de genii, como o resultado do uso de
estimulantes de mente artificiais na forma de alcool e narcéticos. Edgar Allen Poe escreveu para o " Corvo " enquanto debaixo



da influéncia de licor, " sonhando sonhos que o mortal nunca ousou sonhar antes ". James Whitcomb Riley fez o dele melhor
escritura enquanto debaixo da influéncia de alcool. Talvez era assim ele viu " o se misturando ordenado da realidade e o
sonho, o moinho sobre o rio, e a névoa sobre o fluxo ". Robert Burns escreveu melhor quando intoxicou, " Para Auld Lang
Syne, meu querido, nds levaremos uma xicara de bondade contudo, para Auld Lang Syne ". Mas deixou isto se lembre que
muitos tais homens se destruiram no fim. Natureza preparou as préprias pogdes dela com que os homens podem estimular as
mentes deles/delas seguramente assim eles vibram em um avido que os permite a afinar dentro multar e pensamentos raros
que ndo vém de-nenhum homem sabem onde! Nenhum substituto satisfatério para os estimulantes de Natureza alguma vez
foi achado.

E bem um fato conhecido a psicélogos que ha uma relacdo muito intima entre sexo deseja e espiritual desejo-um fato que
responde pelo comportamento peculiar das pessoas que participam nas orgias conhecido como revivificagdo religiosos ", "
comum entre os tipos primitivos.

O mundo é governado, e o destino de civilizacdo é estabelecido, pelas emogdes humanas. Sado influenciadas as pessoas nas
acbes deles/delas, ndo através de razdo tanto como através de " sentimentos ". A faculdade criativa da mente é
completamente fixa em agdo por emogbes, e ndo através de razdo fria. O mais poderoso de todas as emogdes humanas é
isso de sexo. Ha outros estimulantes de mente alguns dos quais foram listados mas ninguém deles, nem todos eles
combinaram, pode igualar o poder motriz de sexo.

Um estimulante de mente é qualquer influéncia que vai qualquer um temporariamente, ou permanentemente, aumente as
vibragGes de pensamento. Os dez estimulantes principais, descreveu, é comumente esses recorreram.

Por estas fontes a pessoa pode comungar com Inteligéncia Infinita, ou entra, a vontade, o armazém da mente subconsciente,
qualquer um dos dois préprio, ou que de outra pessoa, um procedimento que é ha de génio.

Um professor que treinou e dirigiu os esforgos de mais de 30,000 pessoas de vendas, fez a descoberta espantosa que
altamente os homens de sexed sdo os vendedores mais eficientes. A explicagdo €, que o fator de personalidade conhecido
como " magnetismo " pessoal ndo é nada mais nem menos que energia de sexo. Altamente pessoas de sexed sempre tém
uma provisao abundante de magnetismo. Por cultivo e entendendo, esta forga vital pode ser puxada em e usado a grande
vantagem nas relagdes entre pessoas. Esta energia pode ser comunicada a outros pelas midia seguintes:

1. O mao-tremor. O toque da mao indica, imediatamente, a presenca de magnetismo, ou a falta disto.
2. O tom de voz. Magnetismo, ou energia de sexo, é o fator com que a voz pode ser colorida, ou fez musical e encantador.
3. Postura e carruagem do corpo. Altamente pessoas de sexed movem vivamente, e com graca e facilidade.

4. As vibragdes de pensamento. Altamente pessoas de sexed misturam a emogao de sexo com os pensamentos deles/delas,
ou pode fazer tdo a vontade, e daquele modo, pode influenciar esses ao redor deles.

5. Adorno de corpo. Pessoas que sdo altamente sexed normalmente tém muito cuidado sobre o aparecimento pessoal
deles/delas. Eles normalmente selecionam roupa de um estilo que se torna a personalidade deles/delas, fisico, aparéncia, etc.

Ao empregar os vendedores, o gerente de vendas mais capaz procura a qualidade de magnetismo pessoal como a primeira
exigéncia de um vendedor. As pessoas que faltam energia de sexo nunca ficardo entusidsticas nem inspirardo outros com
entusiasmo, e entusiasmo é um dos requisitos mais importantes em arte de vender, ndo importa que que a pessoa esta
vendendo.

O orador publico, orador, preacher, advogado, ou vendedor que estdo faltando em energia de sexo sdao um " fracasso, " até
onde podendo influenciar outros esta preocupado. Junte com este o fato que a maioria das pessoas sé pode ser influenciado
por uma atracdo as emogdes deles/delas, e vocé entendera a importancia de energia de sexo como uma parte da habilidade
nativa do vendedor. Vendedores de mestre atingem o estado de dominio vendendo, porque eles, qualquer um
conscientemente, ou inconscientemente, transmude a energia de sexo em ENTUSIASMO DE VENDAS! Nesta declaracdao uma
sugestdo muito pratica pode ser achada sobre o significado atual de transmutagdo de sexo.

O vendedor que conhece tirar do pensamento o assunto de sexo, e dirige isto em esforco de vendas com como muito
entusiasmo e determinagdo como ele aplicaria a seu propédsito original, adquiriu a arte de transmutacdo de sexo, se ele
conhece isto ou nao.

A maioria de vendedores que transmudam a energia de sexo deles/delas faz assim sem estar dentro o menos atento do que
eles estao fazendo, ou como eles estdo fazendo isto.

Transmutagdo de energia de sexo pede mais dara poder a que a pessoa comum se preocupa usar para este propodsito. Esses
que acham isto dificil de chamar ir-poder suficiente para transmutagdo, pode adquirir esta habilidade gradualmente. Embora
isto requeira ir-poder, a recompensa para a pratica € mais que valor o esforco. O assunto inteiro de sexo é um com que a
maioria das pessoas parece ser unpardonably ignorante. O desejo de sexo foi entendido mal totalmente, caluniou, e
burlesqued pelo ignorante e o mal notou, para tdo deseja que o mesmo palavra sexo raramente € usado em sociedade



cortesa. Os homens e mulheres que sdo conhecidas para ser santificado-sim, Santificado-com altamente naturezas de sexed,
normalmente é olhado em como sendo as pessoas que aguentardo vigilancia. Em vez de ser chamado santificado, eles sdo
chamados normalmente amaldigoado.

MilhOes das pessoas, até mesmo nesta idade de esclarecimento, tém complexos de inferioridade que eles desenvolveram por
causa desta falsa conviccdo que um altamente natureza de sexed é uma maldicdo. Ndao deveriam ser interpretadas estas
declaracBes, da virtude de energia de sexo, como justificacdo para o libertino. A emocgdo de sexo SO é uma virtude quando
usou inteligentemente, e com discriminagdo. Pode ser abusado, e freqlientemente é, para tal uma extensdo que humilha, em
vez de enriquece, corpo € mente. O uso melhor deste poder é o fardo deste capitulo.

Parecia bastante significante ao autor, quando ele fez a descoberta que praticamente todo grande lider quem ele teve o
privilégio de analisar, era um homem cujas realizagdes estavam largamente inspiradas por uma mulher. Em muitos
exemplos, a " mulher no caso " era uma esposa modesta, abnegada, de quem tinha ouvido falar o publico mas pequeno ou
nada. Em alguns exemplos, a fonte de inspiracdo foi localizada a " outra mulher ". Talvez tais casos podem ndo ser
completamente desconhecidos a vocé.

Intemperance em habitos de sexo é da mesma maneira que prejudicial como intemperance em habitos de beber e comer.
Nesta idade na qual nds vivemos, uma idade que comegou com a guerra mundial, intemperance em habitos de sexo é
comum. Esta orgia de indulgéncia pode responder pela escassez de grandes lideres. Nenhum homem pode se ajudar das
forcas da imaginagdo criativa dele, enquanto os dissipando. Homem é a Unica criatura em terra que viola o proposito de
Natureza nesta conexdo. Todo outro animal favorece sua natureza de sexo em moderagdo, e com propdsito que harmoniza
com as leis de natureza. Todo outro animal sé responde a chamada de sexo em " estagdo ". A inclinagdo de homem é
declarar " estacao " aberta.

Toda pessoa inteligente sabe que excitagdo em excesso, por bebida alcodlica e narcéticos, € uma forma de intemperance que
destréi os 6érgdos vitais do corpo, inclusive o cérebro. Porém, ndo toda pessoa sabe que em cima de indulgéncia em
expressdo de sexo um habito pode se tornar como destrutivo e como prejudicial a esforgo criativo como narcéticos ou licor.

Um homem sexo-furioso ndo é essencialmente diferente que um homem dopar-furioso! Ambos perderam controle em cima
das faculdades deles/delas de razédo e ir-poder. Overindulgence sexual ndo s6 podem destruir razdo e ir-poder, mas também
pode conduzir a qualquer loucura temporaria, ou permanente. Muitos casos de hipocondria (doenga imaginaria) cresga fora
de habitos desenvolvidos em ignoréncia da verdadeira fungdo de sexo.

Destas referéncias breves para o assunto, pode ser visto prontamente que ignorancia no assunto de transmutacdo de sexo,
forcas penalidades estupendas no ignorante por um lado, e retém deles beneficios igualmente estupendos, no outro.

Ignorancia difundida no assunto de sexo esta devido ao fato que o assunto foi rodeado com mistério e beclouded através de
siléncio escuro. A conspiracdo de mistério e siléncio teve o0 mesmo efeito nas mentes de pessoas jovens que a psicologia de
proibicao teve. O resultado foi aumentado curiosidade, e deseja adquirir mais conhecimento neste " verboten " sujeite; e para
a vergonha de todos os legisladores, e a maioria treinando melhor qualificou para educar mocidade naquele assunto-
informacgdo ndo esteve facilmente disponivel.

Raramente faz um individuo entre em esforco altamente criativo em qualquer campo de empenho antes da idade de
quarenta. O homem comum alcanca o periodo da maior capacidade dele para criar entre quarenta e sessenta. Estas
declaragdes sdo baseadas em analise de milhares de homens e mulheres que foram observados cuidadosamente. Eles
deveriam estar encorajando a esses que ndo chegam antes da idade de quarenta, e para esses que sdo amedrontados a
aproximagao de " idade velha, " ao redor da marca de quarenta-ano. Os anos entre quarenta e cinqlienta sdo, como uma
regra, o mais frutifero. Homem deveria chegar esta idade, ndo com medo e tremendo, mas com esperanga e antecipagdo
ansiosa.

Se vocé quiser evidéncia que a maioria dos homens ndo comeca a fazer o melhor trabalho deles/delas antes da idade de
quarenta, estude os registros dos homens mais présperos conhecidos as pessoas americanas, e vocé achara isto.

Henry Ford ndo tinha batido o passo " dele de realizagdo até que ele tinha passado a idade de quarenta. Andrew Carnegie era
bem passado quarenta antes de ele comegasse a colher a recompensa dos esforgos dele.

James J. Colina ainda estava correndo uma chave de telégrafo a idade de quarenta. As realizagdes estupendas dele
aconteceram depois daquela idade. Biografias de industrialists americano e financeiros estdo cheias com evidéncia que o
periodo de quarenta a sessenta € a idade mais produtiva de homem. Entre as idades de trinta e quarenta, homem comeca a
aprender (se ele sempre aprende), a arte de transmutacdo de sexo. Esta descoberta é geralmente acidental, e mais
freqlientemente que caso contrario, o homem que faz isto estd totalmente inconsciente da descoberta dele. Ele pode
observar que os poderes dele de realizagdo aumentaram ao redor da idade de trinta-cinco a quarenta, mas em a maioria dos
casos, ele ndo esta familiarizado com a causa desta mudancga; aquela Natureza comega a harmonizar as emogdes de amor e
sexo no individuo, entre as idades de trinta e quarenta, de forma que ele pode utilizar estas grandes forgas, e os aplica
juntamente como estimulos para agao.

Sexo, sO, € um desejo poderoso a agdo, mas suas forcas sdo como um ciclone-eles estdo freqlientemente incontrolaveis.



Quando a emocdo de amor comegar a se misturar com a emogdo de sexo, o resultado é tranquilidade de propdsito, equilibre,
precisdo de julgamento, e equilibrio. Que pessoa que atingiu a idade de quarenta estd tdo infeliz sobre ndo possa analisar
estas declaragles, e os confirmar pela prdopria experiéncia dele?

Quando dirigido pelo desejo dele para agradar uma mulher, fundado somente na emogdo de sexo, que um homem pode ser,
e normalmente é, capaz de grande realizacdo, mas as agdes dele podem ser desorganizadas, torceu, e totalmente destrutivo.
Quando dirigido pelo desejo dele para agradar uma mulher, baseado no motivo de sexo s6, um homem pode roubar, pode
enganar, e até mesmo pode cometer assassinato. Mas quando a emogdo de AMOR esta misturada com a emocao de sexo,
que mesmo homem guiara as agdes dele com mais sanidade, equilibrio, e razdo.

Criminologista descobriram que o a maioria endureceu podem ser reformados os criminosos pela influéncia do amor de uma
mulher. Nao ha nenhum registro de um criminal tido sido reformado somente pela influéncia de sexo. Estes fatos sdo bem
conhecidos, mas a causa deles/delas ndo é. Reforma vem, se a tudo, pelo coragdo, ou o lado emocional de homem, nédo pela
cabega dele, ou argumentando lado.

Reforma significa, " uma mudanca de coragao ". Nao significa uma " mudanga de cabega ". Um homem pode, por causa de
razdo, faga certas mudancas na conduta pessoal dele evitar as conseqiéncias de efeitos indesejaveis, mas REFORMA
GENUINA sé vem por uma mudanga de coragdo-por um DESEJO para mudar. Amor, Romance, e Sexo sdo todas as emocdes
capaz de dirigir os homens a alturas de realizacdo super. Amor é a emogdo que serve como uma valvula de seguranca, e
assegura equilibrio, porte, e esforco construtivo. Quando combinou, estas trés emocgdes podem erguer a pessoa a uma
altitude de um génio. Porém, ha genii que sabem mas pouca da emogdo de amor. A maioria deles pode ser achado
comprometido em alguma forma de acdo que é destrutiva, ou pelo menos, ndo fundou em justica e justica para outros. Se
gosto bom permitisse, uma duzia de poderiam ser nomeados genii no campo de indUstria e poderiam ser financiados que
monta ruthlessly em cima dos direitos dos membros da raga humana deles/delas. Eles parecem totalmente faltando em
consciéncia. O leitor pode prover a propria lista dele de tais homens facilmente.

As emogdes sdo estados de mente. Natureza proporcionou para o homem uma " quimica da mente " que opera semelhante
até certo ponto aos principios de quimica de assunto. E um fato bem conhecido que, pela ajuda de quimica de assunto, um
quimico pode criar um veneno mortal misturando certos elementos nenhum de que ser-em eles-prejudicial nas proporgoes
certas. As emogbes podem, igualmente, seja combinado para criar um veneno mortal. As emogdes de sexo e ciime, quando
misturado, pode se transformar uma pessoa em uma besta insana.

A presenga de qualquer um ou mais das emogGes destrutivas na mente humana, pela quimica da mente, jogos para cima um
veneno que pode destruir o senso da pessoa de justica e justica. Em casos extremos, a presenca de qualquer combinagdo
destas emog8es na mente pode destruir a razdo da pessoa.

A estrada para génio consiste no desenvolvimento, controle, e uso de sexo, amor, e romance. Brevemente, o processo pode
ser declarado como segue:

Encoraje a presenga destas emogdes como os pensamentos dominando na mente da pessoa, e desencoraje a presencga de
todas as emogdes destrutivas. A mente é uma criatura de habito. Prospera nos pensamentos dominando alimentou isto. Pela
faculdade de ir-poder, a pessoa pode desencorajar a presenga de qualquer emogdo, e encoraja a presenca de qualquer outro.
Controle da mente, pelo poder de va, ndo é dificil. Controle vem de persisténcia, e habito. O segredo de mentiras de controle
entendendo o processo de transmutagdo. Quando qualquer emogdo de negativo se apresentar na mente da pessoa, pode ser
transmudado em um positivo, ou emogdo construtiva, pelo procedimento simples dos pensamentos de variavel.

NAO HA NENHUMA OUTRA ESTRADA A GENIO QUE POR ESFORGO DE EGO VOLUNTARIO! Um homem pode atingir a grandes
alturas de realizagdo financeira ou empresarial, somente pela forca motriz de energia de sexo, mas historia estd cheia com
evidéncia que ele pode, e normalmente faz, leve com ele certas caracteristicas de carater que o rouba da habilidade para ou
segurar, ou desfrute a fortuna dele. Isto € merecedor de andlise, pensamento, e meditagdo, para isto declara uma verdade, o
conhecimento de qual pode ser util a mulheres como também os homens. Ignorancia disto valeu milhares das pessoas o
privilégio deles/delas de FELICIDADE, embora eles possuissem riquezas.

As emocgbes de amor e licenca de sexo as marcas inconfundiveis deles/delas nas caracteristicas. Além disso, estes sinais sdo
tdo visiveis, que tudo que desejo pode lhes ler. O homem que é dirigido pela tempestade de paixdo, baseado em desejos de
sexo sO, claramente anuncia aquele fato para o mundo inteiro, pela expressdo dos olhos dele, e as linhas da face dele. A
emocdo de amor, quando misturado com a emocgdo de sexo, amolece, modifica, e embeleza a expressao facial. Nenhum
analista de carater é precisado lhe contar isto - vocé pode observar isto para vocé.

A emocgdo de amor tira, e desenvolve, o artistico e a natureza estética de homem. Deixa sua impressdao na mesma alma da
pessoa, até mesmo depois que o fogo fosse conquistado por tempo e circunstancia.

RecordacGes de amor nunca passagem. Eles demoram, guie, e influencia muito tempo depois que a fonte de excitagdo
enfraquecesse. Ndo ha nada novo nisto. Toda pessoa que foi movida por AMOR GENUINO sabe que deixa rastros duradouros
no coragdo humano. O efeito de amor suporta, porque amor € espiritual em natureza. O homem que ndo pode ser estimulado
a grandes alturas de realizagdo por amor, é desesperado-ele estd morto, entretanto ele pode parecer viver.



Até mesmo as recordacdes de amor sdo suficientes erguer a pessoa para um avido mais alto de esforgo criativo. A forca
principal de amor pode se gastar e pode falecer, como um fogo fora o qual se queimou, mas deixa para tras marcas
indeléveis como evidéncia que passou aquele modo. Sua partida prepara freqiientemente o coracdo humano para um ainda
maior amor. Volte em seus ontem, as vezes, e tome banho sua mente nas recordacdes bonitas de amor passado. Amolecera
a influéncia das preocupagGes presentes e aborrecimentos. Lhe dard uma fonte de fuga das realidades desagradaveis de vida,
e talvez-quem knows?-sua mente rendera a vocé, durante esta retirada temporaria no mundo de fantasia, idéias, ou planos
que podem mudar o estado financeiro ou espiritual inteiro de sua vida.

Se vocé se acreditar infeliz, porque vocé amou e perdeu, " pereca o pensamento. Um que verdadeiramente amou, nunca
pode perder completamente. Amor é caprichoso e temperamental. Sua natureza é efémera, e transitéria. Vem quando
agrada, e vai embora sem advertir. Aceite e desfrute enquanto permanece, mas nao gaste nenhum tempo preocupando

sobre sua partida. Preocupagdo nunca devolvera isto.

Despecga, também, o pensamento que amor nunca vem mas uma vez. Amor pode vir e pode ir, tempos sem nimero, mas ha
nenhuma dois experiéncia de amor na qual afeta a pessoa s6 o mesmo modo. Pode haver, e normalmente ha, uma
experiéncia de amor que deixa uma impressdo mais funda no coragdo que todos os outros, mas todas as experiéncias de
amor sdo benéficas, exclui a pessoa que fica ressentida e cinica quando amor fizer sua partida.

N3o deveria haver nenhuma decepcdao em cima de amor, e ndao haveria nenhum se as pessoas entenderam a diferenca entre
as emocOes de amor e sexo. A diferenga principal é aquele amor é espiritual, enquanto sexo é bioldgico. Nenhuma
experiéncia que toca o coracdo humano com uma forca espiritual pode ser possivelmente prejudicial, exclua por ignorancia,
ou cilme.

Sem duvida, amor é a maior experiéncia de vida. Traz a pessoa em comunhdo com Inteligéncia Infinita. Quando misturado
com as emogdes de romance e sexo, pode conduzir um longe para cima a escada de mao de esforgo criativo. As emogdes de
amor, sexo, e romance, é lados do triangulo eterno de realizagdo-construir génio. Natureza cria genii por nenhuma outra
forga.

Amor é uma emogdo com muitos lados, sombras, e cores. O amor que qual sente para pais, ou as criangas sdo bastante
diferentes disso que qual sente para o amado da pessoa. O a pessoa esta misturado com a emogdo de sexo, enquanto o
outro ndo é.

O amor que qual sente em verdadeira amizade ndo esta igual aquele feltro para o amado da pessoa, pais, ou criangas, mas,
também, é uma forma de amor.

Entdo, ha a emogdo de amor por coisas inanimado, como o amor do trabalho manual de Natureza. Mas o mais intenso e
ardente de tudo estes varios tipos de amor, é aquele experiente na mistura das emogdes de amor e sexo. Matrimonios, ndo
abengoou com a afinidade eterna de amor, corretamente equilibrado e proporcionado, com sexo, ndo pode estar contente
ones-e raramente pode suportar. Ame, s, ndo trara felicidade em matriménio, nem vai sexo s6. Quando estas duas emogdes
bonitas estiverem misturadas, matrimoénio pode provocar um estado de mente, mais intimo ao espiritual aquele pode saber
sempre neste avido terrestre.

Quando é acrescentada a emogdo de romance a esses de amor e sexo, as obstrugdes entre a mente finita de homem e
Inteligéncia Infinita sdo afastadas.

Entdo um génio nasceu! O que uma histéria diferente é isto, que esses normalmente associado com a emogdo de sexo. Aqui
é uma interpretacdo da emogdo que ergue isto fora da trivialidade, e faz disto o barro de oleiro nas maos de Deus do qual Ele
forma tudo aquilo esta bonito e inspirador. E uma interpretacdo que vai, quando corretamente compreendido, tire harmonia
dos caos que existem em muitos matrimonios. As desarmonias expressaram freqlientemente na forma de importunar,
normalmente pode ser localizado para faltar de conhecimento no assunto de sexo. Onde ama, romance e a propria
compreensdo da emocdo e funcdo de sexo aglientam, ndo ha nenhuma desarmonia entre pessoas casadas.

Afortunado é o marido cuja a esposa entende a verdadeira relagdo entre as emogdes de amor, sexo, e romance. Quando
motivou por este triunvirato santo, nenhuma forma de trabalho é penosa, porque iguala forma de objetos pegados de esforgo
humildemente na natureza de um diletantismo.

E um dizendo muito velho que " a esposa de um homem ou pode o fazer ou pode o quebrar, " mas a razdo sempre ndo é
entendida. A " fabricacdo " e " quebrar " é o resultado da esposa esta entendendo, ou falta de entender das emocdes de
amor, sexo, e romance. Apesar do fato que os homens sdo poligamos, pela mesma natureza da heranga bioldgica
deles/delas, é verdade que nenhuma mulher tem como grande uma influéncia em um homem como a esposa dele, a menos
que ele se case com uma mulher totalmente inadequado para a natureza dele. Se uma mulher permite para o marido dela
perder interesse nela, e se torna mais interessado em outras mulheres, normalmente estd por causa da ignorancia dela, ou
indiferenga para os assuntos de sexo, amor, e romance. Esta declaragdo pressupde, claro que, aquele amor genuino existiu
uma vez entre um homem e a esposa dele.

Os fatos sdo igualmente aplicaveis a um homem que permite o interesse da esposa dele nele morrer. Pessoas casadas brigam
freqlientemente em cima de uma multiddo de trivialidades. Se estes sao analisados com precisdo, a real causa da dificuldade



sera achada frequentemente para ser indiferenca, ou ignorancia nestes assuntos. O maior de homem que motiva forga é o
desejo dele para agradar a mulher! O cacador que superou durante dias pré-histéricos, antes do amanhecer de civilizagdo,
fez assim, por causa do desejo dele para se aparecer grande nos olhos de mulher. A natureza de homem ndo mudou neste
respeito. O " cagador " de hoje traz nenhuma pele de animais selvagens para casa, mas ele indica o desejo dele para o favor
dela provendo roupas boas, carros de motor, e riqueza. Homem tem o mesmo desejo para agradar mulher que ele teve antes
do amanhecer de civilizagdo. A Unica coisa que mudou, é o método dele de agradar. Homens que acumulam fortunas
grandes, e atinge a grandes alturas de poder e afama, faga assim, principalmente, satisfazer o desejo deles/delas para
agradar as mulheres.

Leve para sair as mulheres das vidas deles/delas, e grandes riquezas sejam intteis & maioria dos homens. E este desejo
inerente de homem a por favor mulher que da para a mulher o poder para fazer ou quebrar um homem.

A mulher que entende a natureza de homem e tactfully supre a isto, precise tenha nenhum medo de competicdo de outras
mulheres. Os homens podem ser " gigantes " com ir-poder indomavel ao lidar com outros homens, mas eles sdo
administrados facilmente pelas mulheres da escolha deles/delas.

A maioria dos homens ndo admitird que eles sdo influenciados facilmente pelas mulheres que eles preferem, porque esta na
natureza do macho querer ser reconhecido como o mais forte das espécies. Além disso, a mulher inteligente reconhece esta "
caracteristica " varonil e muito sabiamente faz nenhum assunto disto. Alguns homens sabem que eles estdo sendo
influenciados pelas mulheres do deles/delas as esposas deles/delas, amados, mdes ou irma-mas eles tactfully se abstém de
se rebelar contra a influéncia porque eles sdo inteligentes bastante para saber que NENHUM HOMEM ESTA CONTENTE OU
COMPLETA SEM A INFLUENCIA MODIFICANDO DA MULHER CERTA. O homem que ndo reconhece esta verdade importante se
priva do poder que fez mais para ajudar os homens alcance sucesso que todas as outras forgas combinaram.

CAPITULO 12
O SUBCONSCIENTE: PRESTE ATENGAO A A LIGACAO CONECTANDO
O Décimo primeiro Passo para Riquezas

A MENTE SUBCONSCIENTE consiste em um campo de consciéncia em qual todo impulso de pensou que localiza a mente
objetiva por quaisquer dos cinco sentidos, é classificado e registrou, e de qual podem ser recordados pensamentos ou podem
ser retirados como cartas pode ser levado de um gabinete de arquivamento.

Recebe, e arquivos, impressdes de senso ou pensamentos, embora a natureza deles/delas. Vocé pode plantar
VOLUNTARIAMENTE em sua mente subconsciente qualquer plano, pensamento, ou propdsito que vocé deseja traduzir em seu
fisico ou monetario equivalente. Os atos subconscientes primeiro nos desejos dominando que estiveram misturado com
sentimento emocional, como fé.

Considere isto com relagdo as instrugdes cedidas o capitulo em DESEJO, por dar os seis passos esbocados 13, e as instrugdes
cedidas o capitulo no edificio e execugdo de planos, e vocé entendera a importancia do pensamento carregada.

O DIA DE TRABALHOS DE MENTE SUBCONSCIENTE E NOITE.

Por um método de procedimento, desconhecido para tripular, a mente subconsciente utiliza as forcas de Inteligéncia Infinita
pelo poder com que transmuda os desejos da pessoa voluntariamente no fisico deles/delas equivalente, fazendo uso, sempre
das midia mais praticas pelas quais este fim pode ser realizado.

Vocé ndo pode controlar sua mente subconsciente completamente, mas vocé pode entregar voluntariamente para isto
qualquer plano, desejo, ou propdsito que vocé desejo transformou em forma concreta. Leia, novamente, instrugées por usar
a mente subconsciente, no capitulo em auto-sugestéo.

Ha bastante evidéncia para apoiar a convicgdo que a mente subconsciente é a ligacdo conectando entre a mente finita de
homem e Inteligéncia Infinita. E o intermediary por qual pode utilizar as forcas de Inteligéncia Infinita & vontade. , S9,
contém o processo secreto pelo qual sdo modificados impulsos mentais e mudaram no espiritual deles/delas equivalente. ,
Sé, é o médio pelo qual oragdo pode ser transmitida a fonte capaz de responder oragdo.

As possibilidades de esforgo criativo conectadas com a mente subconsciente sdo estupendas e imponderaveis. Eles inspiram a
pessoa com temor.

Eu nunca chego a discussdo da mente subconsciente sem um sentimento de pequenez e divida de inferioridade, talvez, para
o fato que o tesouro de conhecimentos inteiro de homem neste assunto é assim pitifully limitaram. O mesmo fato que a
mente subconsciente é o médio de comunicacdo entre a mente de pensamento de homem e Inteligéncia Infinita é, de si
mesmo, um pensamento que quase paralisa a razdo da pessoa.

Depois que vocé aceitou, como uma realidade, a existéncia da mente subconsciente, e entende suas possibilidades, como um
médio por transmudar seus DESEJOS no fisico ou monetario deles/delas equivalente, vocé compreenderd a significagdo
completa das instrugdes cedida o capitulo em DESEJO. Vocé também entendera por que vocé foi prevenido para FAZER SEUS



DESEJOS CLAREAR repetidamente, E OS REDUZIR A ESCREVER.
Vocé também entenderd a necessidade de PERSISTENCIA levando a cabo instrucdes.

Os treze principios sdo os estimulos com que vocé adquire a habilidade para alcangar, e influenciar sua mente subconsciente.
N&do é desencorajado, se vocé ndo pode fazer isto na primeira tentativa. Se lembre que a mente subconsciente pode ser
dirigida voluntariamente s6 por habito, debaixo das direces cedidas o capitulo em FE. Vocé ndo tem contudo teve tempo
para dominar fé. Seja paciente. Seja persistente.

Serdo repetidas umas muitos declaragcdes boas nos capitulos em fé e auto-sugestdo aqui, para o beneficio de SUA mente
subconsciente. Se lembre, sua mente subconsciente funciona voluntariamente, se vocé faz qualquer esforgo para influenciar
isto ou ndo. Isto, naturalmente, sugere a vocé que pensamentos de medo e pobreza, e todos os pensamentos de negativo
servem como estimulos a sua mente subconsciente, a menos que, vocé domina estes impulsos e da isto comida mais
desejavel na qual pode alimentar.

A mente subconsciente ndo permanecera inativa! Se vocé ndo planta DESEJOS em sua mente subconsciente, alimentara nos
pensamentos que alcangam isto como o resultado de sua negligéncia. Nos ja explicamos aqueles impulsos de pensamento,
negativo e positivo estdo localizando a mente subconsciente, das quatro fontes que foram mencionadas no capitulo em
Transmutagao de Sexo, continuamente.

Para o presente, é suficiente se vocé se lembrar que vocé é diario vivo, no meio de toda a maneira de impulsos de
pensamento que estdo localizando sua mente subconsciente, sem seu conhecimento. Alguns destes impulsos sdo negativos,
alguns sdo positivos. Vocé é agora comprometido tentando ajudar feche dleo o fluxo de impulsos negativos, e ajudar
influenciando sua mente subconsciente voluntariamente, por impulsos positivos de DESEJO.

Quando vocé alcancgar isto, vocé possuira a chave que destranca a porta a sua mente subconsciente. Além disso, vocé
controlara aquela porta tdo completamente, que nenhum pensamento indesejavel pode influenciar sua mente subconsciente.

Tudo que o homem cria, COMECA na forma de um impulso de pensamento. Homem ndo pode criar nada que ele ndo concebe
primeiro em PENSAMENTO. Pela ajuda da imaginagao, podem ser ajuntados impulsos de pensamento em planos. A
imaginagdo, quando sob controle, pode ser usado para a criacdo de planos ou propdsitos que conduzem a sucesso na
ocupacao escolhida da pessoa.

Tudo pensaram impulsos, planejado para transmutacdo no fisico deles/delas equivalente, voluntariamente plantou na mente
subconsciente, tem que atravessar a imaginagdo, e seja misturado com fé. O " misturando " de fé com um plano, ou
pretende, planejado para submissdo para a mente subconsciente, SO pode ser feito pela imaginagédo.

Destas declaragdes, observara vocé prontamente aquele uso de solo de érgdo da mente subconsciente pede coordenacdo e
aplicagdo de todos os principios.

Ella que Carpinteiro de rodas Wilcox deu para evidéncia da compreensdo dela do poder da mente subconsciente quando ela
escreveu:

" Vocé nunca pode contar o que um pensamento fara
Trazendo 6dio ou amor por vocé -

Para pensamentos sdo coisas, e as asas aéreas deles/delas
E mais répido que pombas de portador.

Eles seguem a lei do universo -

Cada coisa cria seu tipo,

E eles fazem andar depressa O'er o rasto para o devolver
Tudo que saiu de sua mente ".

Sra. Wilcox entendeu a verdade que pensamentos que saem da mente da pessoa, também se encrava profundamente na
mente subconsciente da pessoa onde eles servem como um ima, padrdao, ou fotocépia azul pelos quais a mente
subconsciente é influenciada enquanto os traduzindo no fisico deles/delas equivalente. Pensamentos verdadeiramente sdo
coisas, pela razao que toda coisa material comega na forma de pensamento-energia.

A mente subconsciente é mais suscetivel influenciar por impulsos de pensamento misturou com " sentir " ou emocdo, que por
esses originando somente na porgdo de raciocinio da mente. Na realidade, ha muita evidéncia para apoiar a teoria, que sO
pensamentos de emotionalized tém qualquer influéncia de ACAO na mente subconsciente.



E um fato bem conhecido que emogdo ou sentindo, regras a maioria das pessoas. Se é verdade que a mente subconsciente
responde mais depressa para, e é influenciado mais prontamente por impulsos de pensamento que estdao bem misturado com
emocdo, é essencial se tornado familiar com o mais importante das emogdes. Ha sete emocgbes positivas principais, e sete
emogdes negativas principais. Os negativos se injetam voluntariamente nos impulsos de pensamento que asseguram
passagem na mente subconsciente. Os positivo devem ser injetados, pelo principio de auto-sugestdo, nos impulsos de
pensamento que uns desejos individuais para passar em para a mente subconsciente dele. (Instrucdes foram determinadas
no capitulo em auto-sugestdo.)

Estas emogdes, ou sentindo impulsos, pode ser comparado a fermento em um pao, porque eles constituem o elemento de
ACAO do qual transforma impulsos de pensamento o passivo ao estado ativo. Assim possa um entende por que pensou
impulsos que estiveram bem misturado com emogdo sdo agidos em mais prontamente que impulsos de pensamento que
originam em " razdo " fria.

Vocé esta preparando influenciar e controlar a " audiéncia " interna de sua mente subconsciente para entregar para isto o
DESEJO para dinheiro para vocé que vocé desejo transmudou em seu monetario equivalente. Entdo, é essencial que vocé
entende o método de aproximacdo a esta " audiéncia " interna. Vocé tem que falar seu idioma, ou ndo atenderad a sua
chamada. Entende melhor o idioma de emogdo ou sentindo. Nos deixe, entdo descreva aqui as sete emogles positivas
principais, e as sete emogdes negativas principais, de forma que vocé pode utilizar os positivo, e evita os negativos, ao dar
instrugdes a sua mente subconsciente.

A SETE ESPECIALIZACAO EMOC(~)ES POSITIVAS
A emogao de DESEJO

A emocéo de FE

A emocao de AMOR

A emogao de SEXO

A emocao de ENTUSIASMO

A emogao de ROMANCE

A emogao de ESPERANCA

Ha outras emocgdes positivas, mas estes sdo os sete mais poderoso, e o ones usaram comumente em esforco criativo.
Domine estas sete emogdes (eles s6 podem ser dominados através de USO), e as outras emocgles positivas estardo a seu
comando quando vocé precisar deles. Se lembre, nesta conexdo, que vocé esta estudando um livro que é pretendido que o
ajuda desenvolva um " dinheiro consciente-ness " enchendo sua mente de emocdes positivas. A pessoa ndo se torna dinheiro
consciente enchendo a mente da pessoa de emogdes negativas.

A SETE ESPECIALIZACAO EMOC()ES NEGATIVAS
(Ser evitado)

A emogao de MEDO

A emogao de CIUME

A emogdo de ODIO

A emocao de VINGANCA

A emogdo de GANANCIA

A emogdo de SUPERSTICAO

A emogao de RAIVA

Emocgles positivas e negativas ndao podem ocupar a mente ao mesmo tempo. Um ou o outro tem que dominar. E sua
responsabilidade para ter certeza aquelas emogdes de positivo constituem a influéncia dominando de sua mente. Aqui a lei de
HABITO viréd a sua ajuda.

Forme o habito de aplicar e usar as emogbes positivas! Eventualmente, eles dominardo sua mente tdo completamente, que
0s negativos ndo podem entrar nisto.

SO0 seguindo estas instrugdes literalmente, e continuamente, possa vocé ganha controle em cima de sua mente
subconsciente. A presenga de um Unico negativo em sua mente consciente é suficiente destruir todas as chances de ajuda



construtiva de sua mente subconsciente.

Se vocé for uma pessoa observando, vocé deve ter notado que a maioria do recurso de pessoas para oracdo FALHOU SO
depois de tudo outro! Ou entdo eles rezam por um ritual de palavras sem sentido. E, porque é um fato que a maioria das
pessoas que rezam, tdo SO faca OUTRO DEPOIS DE TUDO FALHOU, eles vdo para oracdo com as mentes deles/delas
enchidas de MEDO e DUVIDAM em qual é as emogbes os atos de mente subconscientes e passa em para Inteligéncia Infinita.

Igualmente, isso € a emocdo que Inteligéncia Infinita recebe, e ATOS EM.

Se vocé reza para uma coisa, mas tem medo como vocé reza, que vocé pode ndo receber isto, ou que sua oragdo ndo sera
agida em através de Inteligéncia Infinita, sua oracdo tera sido em vao.

Oracgdo faz, as vezes, resulte na realizagdo disso para qual reza. Se vocé alguma vez teve a experiéncia de receber que para
qual VOCE rezou, volte em sua memdria, e recorda seu ESTADO atual DE MENTE, enquanto vocé estava rezando, e vocé
sabera, sem duvida, que a teoria aqui descreveu é mais que uma teoria.

O tempo vird quando as escolas e instituigGes educacionais do pais ensinardo a " ciéncia de oragdo ". Além disso, entdo
oragdo pode ser, e sera reduzido a uma ciéncia. Quando aquele tempo vem, (vira assim que género humano esteja pronto
para isto, e demandas isto), ninguém chegara a Mente Universal em um estado de medo, pela razdo muito boa que ndo
havera nenhuma tal emogdo como medo. Ignorancia, supersticdo, e falso ensino terdo desaparecido, e o homem tera
atingido o verdadeiro estado dele como uma crianca de Inteligéncia Infinita. Alguns ja atingiram esta béngdo.

Se vocé acredita que isto profetiza esta forgado, dé uma olhada em retrospecto na raca humana. Menos de cem anos atras,
homens acreditaram que o raio para foi evidéncia da ira de Deus, e temeu isto. Agora, gracas ao poder de FE, homens
arrearam o raio e fizeram isto virar as rodas de industria. Muito menos de cem anos atras, os homens acreditaram o espago
entre os planetas ser nada mais que um grande nulo, uma extensdao de nothingness morto. Agora, gracas a este mesmo
poder de FE, sabem os homens que longe de ou estar morto ou um nulo, 0 espaco entre os planetas estd muito vivo, que é a
forma mais alta de vibragdo conhecida, enquanto excluindo, talvez, a vibragdo de PENSAMENTO. Além disso, homens sabem
que este vivo, pulsando, energia vibratdria que penetra todo atomo de assunto, e enche todo nicho de espaco, conecta todo
cérebro humano com todo outro cérebro humano.

Que razdo tem os homens para acreditar que esta mesma energia ndo conecta todo cérebro humano com Inteligéncia
Infinita? Ndo ha nenhum pedagio-portdo entre a mente finita de homem e Inteligéncia Infinita. A comunicagdo ndo vale nada
menos Paciéncia, Fé, Persisténcia, Compreensdo, e um DESEJO SINCERO comunicar. Além disso, a aproximacdo sé pode ser
feita pelo individuo ele. Oragbes liquidadas sdo inuteis. Inteligéncia infinita faz nenhum empresarial através de procuragdo.
Vocé ou vai direto, ou vocé ndo comunica.

Vocé pode comprar oragdo reserva e os repete até o dia de sua destruicdo, sem proveito. Pensamentos que vocé deseja
comunicar a Inteligéncia Infinita, tem que sofrer transformacdo, como sé pode ser dado por sua propria mente
subconsciente. O método pelo qual vocé pode comunicar com Inteligéncia Infinita € bem parecido ao pelo qual a vibragdo de
som é comunicada através de radio. Se vocé entende o principio de funcionamento de radio, vocé claro que, sabe que som
ndo pode ser comunicado pelo éter até que foi pisado para cima, " ou mudou em uma taxa de vibragdo que a orelha humana
nao pode descobrir.

O radio que envia estagdo detecta o som da voz humana, e " passeios, " ou modifica isto aumentando os milhGes de vibragdo
de tempos. S6 em deste modo, enlate a vibracdo de som seja comunicado pelo éter. Depois que esta transformacdo
aconteceu, o éter " apanha a energia (que estava originalmente na forma de vibragdes de som), leva aquela energia a radio
estacOes receptoras, e este passo " de jogos " receptor que energia atrds até sua taxa original de vibragdo assim é
reconhecido como soe.

A mente subconsciente é o intermediary que traduz as oragGes da pessoa em condicbes que Inteligéncia Infinita pode
reconhecer presentes a mensagem, e devolve a resposta na forma de um plano definido ou idéia por obter o objeto da
oragao.

Entenda este principio, e vocé saiba por que meras palavras lidas de um livro de oragdo ndo podem, e nunca sirva como uma
agéncia de comunicacdo entre a mente de homem e Inteligéncia Infinita.

Antes de sua oragdo alcancgasse Inteligéncia Infinita (uma declaragdo da teoria do autor sd), provavelmente é transformado
de sua vibracdo de pensamento original em condigdes de vibragdo espiritual. Fé é a Unica agéncia conhecida que dara para
seus pensamentos uma natureza espiritual. FE e MEDO fazem companheiros de cama pobres. Onde a pessoa é achado, o
outro ndo pode existir.

CAPITULO 13
O CEREBRO: UMA RADIODIFUSAO E ESTAGAO RECEPTORA PARA PENSAMENTO

O Décimo segundo Passo para Riquezas



MAIS de vinte anos atrds, o autor, trabalhando junto com o recente Dr. Alexander Graham Bell, e Dr. Elmer R. Gates,
observou que todo cérebro humano é uma radiodifusdo e estagdo receptora para a vibragdo de pensamento.

Pelo médio do éter, em uma moda semelhante para isso empregado pelo radio que radiodifunde principio, todo cérebro
humano é capaz de apanhar vibragdes de pensamento que esta sendo libertado através de outros cérebros.

Com relagdo a declaragcdo no paragrafo precedendo, compare, e considere a descricdo da Imaginagdo Criativa, como
esbogado no capitulo em Imaginagdo. A Imaginagdo Criativa € o " jogo " receptor do cérebro que recebe pensamentos
libertado pelos cérebros de outros. E a agéncia de comunicacdo entre a pessoa consciente, ou argumentando a mente, e as
quatro fontes de qual podem receber estimulos de pensamento.

Quando estimulou, ou " pisou para cima " para uma taxa alta de vibragdo, a mente fica mais receptiva a vibracdo de
pensamento que alcanga isto pelo éter de fontes externas. Isto " que aumenta lugar de objetos pegados de processo pelas
emocdes positivas, ou as emogdes negativas. Pelas emogdes, podem ser aumentadas as vibragdes de pensamento.

VibragGes de uma taxa sumamente alta sdo as Unicas vibragGes apanhadas e levaram, pelo éter, de um cérebro para outro.
Pensamento ¢é travelling de energia a uma taxa sumamente alta de vibragdo. Pensamento que foi modificado ou " foi pisado
para cima " por quaisquer das emogdes principais, vibra a uma taxa muito mais alta que pensamento ordinario, e é este tipo
de pensamento que passa de um cérebro a outro, pela maquinaria de radiodifusdo do cérebro humano.

A emocdo de postos de sexo a cabega da lista de emocGes humanas, até onde intensidade e forca motriz estdo preocupadas.
O cérebro que foi estimulado pela emogdo de sexo, vibra a uma taxa muito mais rapida que faz quando aquela emocédo for
inativa ou ausente.

O resultado de transmutacdo de sexo, é o aumento da taxa de vibracdo de pensamentos a tal um lance que a Imaginagao
Criativa fica altamente receptiva a idéias que apanha do éter.

Por outro lado, quando o cérebro estiver vibrando a uma taxa rapida, ndo s6 atrai pensamentos e idéias libertadas por outros
cérebros pelo médio do éter, mas da aos proprios pensamentos da pessoa que " sentindo " que é essencial antes desses
pensamentos sera apanhado e sera agido em pela mente subconsciente da pessoa.

Assim, vocé vera que o principio de radiodifusdo é o fator pelo qual vocé mistura sentimento, ou emogdo com seus
pensamentos e 0s passa para sua mente subconsciente.

A mente subconsciente é a " estacdo " enviando do cérebro pelo qual vibragbes de pensamento sdo radiodifusdo. A
Imaginacgdo Criativa é o " jogo receptor " pelo qual as vibragdes de pensamento sdo apanhadas do éter.

Junto com os fatores importantes da mente subconsciente, e a faculdade da Imaginagdao Criativa que constitui os jogos
enviando e recebem de sua maquinaria de radiodifusdo mental considera o principio de auto-sugestdo que é o médio pelo
qual vocé pode por em operagdo sua " estagdo de radiodifusdo " agora.

Pelas instrucGes descritas no capitulo em auto-sugestdo, vocé estava definitivamente informado do método pelo qual DESEJO
pode ser transmudado em seu monetario equivalente.

Operacdo de sua estagdo de radiodifusdo " mental " é um procedimento comparativamente simples. Vocé tem mas trés
principios para ter em mente, e aplicar, quando vocé deseja usar seu radiodifundindo estacdo-a MENTE SUBCONSCIENTE,
IMAGINACAO CRIATIVA, e AUTO-SUGESTAO. Os estimulos pelos quais vocé colocou estes trés principios em acdo foram
descrever-o procedimento comega com DESEJO.

AS MAIORES FORCAS SAO " INTANGIVEIS "

A depressdo trouxe o mundo ao mesmo borda-linha de entender das forcas que sdo intangiveis e ndo visto. Pelas idades que
passaram, homem dependeu muito nos sensos fisicos dele, e limitou o conhecimento dele a coisas fisicas que ele poderia ver,
toque, pese, e medida.

Nés estamos entrando no mais maravilhoso agora de todos idade-uma idade que nos ensinara algo das forgas intangiveis do

mundo sobre nés. Talvez nds aprenderemos, como nds atravessamos esta idade, que o " outro ego " é mais poderoso que o
ego fisico que nés vemos quando nds olharmos em um espelho.

As vezes homens falam ligeiramente do intangibles - as coisas que eles ndo podem perceber por quaisquer dos cinco sentidos
deles/delas, e quando nos os ouvirmos, deveria nos lembrar que todos nds somos controlados por forgas que sdo ndo visto e
intangiveis.

O todo de género humano ndo tem o poder para contender com, nem controlar a forga intangivel embrulhada para cima nas
ondas rolantes dos oceanos. Homem ndo tem a capacidade para entender a forga intangivel de gravidade que mantém esta
pequena terra suspendida em meio-ar, e impede o homem cair disto, muito menos o poder para controlar aquela forga. O



homem é completamente servil a forga intangivel que vem com uma tempestade de trovao, e ele é da mesma maneira que
desamparado na presenca da forca intangivel de eletricidade - ndo, ele faz nem mesmo sabe que eletricidade é, onde vem
de, ou o0 que é seu propdsito!

Nem é isto por qualquer meios o fim da ignorédncia de homem com relagdo a coisas ndo visto e intangivel. Ele ndo entende a
forca intangivel (e inteligéncia) embrulhou para cima na terra do terra-a forca que lhe proporciona todo bocado de comida
que ele come, todo artigo de vestir que ele usa, todo ddlar que ele leva nos bolsos dele.

A HISTORIA DRAMATICA DO CEREBRO

Ultimo, mas ndo menos, tripule, com todas a cultura ostentada dele e educacdo, entende pequeno ou nada da forca
intangivel (o maior de todo o intangibles) de pensamento. Ele sabe mas pequeno relativo ao cérebro fisico, e sua rede vasta
de maquinaria complicada pela qual é traduzido o poder de pensamento em seu material equivalente, mas ele esta entrando
em uma idade que rendera esclarecimento no assunto agora. J& homens de ciéncia comecaram a virar a atengdo deles/delas
ao estudo desta coisa estupenda chamado um cérebro, e, enquanto eles ainda estiverem na fase de jardim de infancia dos
estudos deles/delas, eles descobriram bastante conhecimento para saber que o painel de comando central do cérebro
humano, o nimero de linhas que conectam o cérebro celas um com outro, iguala a figura um, seguida por quinze milhGes de
cifras.

" A figura é tdo estupenda, " disse Dr. C. Judson Herrick, da Universidade de Chicago " que figuras astrondmicas que lidam
com centenas de milhdes de anos luz, fique insignificante através de comparagéao.

Foi determinado que ha de 10,000,000,000 a 14,000,000,000 celas de nervo no cortex cerebral humano, e nds sabemos que
estes sdo organizados em padrdes definidos. Estes arranjos ndo sdo fortuitos. Eles sdo em ordem. Métodos recentemente
desenvolvidos de electro-fisiologia tiram fora correntes de acdo de celas muito precisamente situadas, ou fibras com micro-
elétrodo, os amplie com tubos de radio, e registro diferengas potenciais para um milionésimo de um volt ".

E inconcebivel que tal uma rede de maquinaria complicada deveria estar em existéncia para o propdsito exclusivo de
continuar as fungdes fisicas incidental para crescimento e manutengdo do corpo fisico. Ndo é provavel que o mesmo sistema
que da para bilhdo de celas de cérebro as midia para comunicacdo um com outro prové, também o meio de comunicagdo com
outras forgas intangiveis?

Depois que este livro tinha sido escrito, logo antes o manuscrito foi para o publicador, 14 se aparecido no Nova Iorque Times,
uma exibicdo editorial que pelo menos uma grande Universidade, e um investigador inteligente no campo de fendmenos
mentais, estd continuando uma pesquisa organizada pela qual foram chegadas a conclusGes que compara muitos desses
descritos nisto e o capitulo seguinte. O editorial analisou o trabalho continuado por Dr. Rhine brevemente, e os sdcios dele
em Universidade de Duque, viz: - o que é 'Telepathy '?

" Um més atrads nds citamos nesta pagina alguns dos resultados notaveis alcangados por Professor Rhine e os sdcios dele em
Universidade de Duque de mais de cem mil testes determinar a existéncia de "Telepathy ' e " Clairvoyance. ' Estes resultados
foram resumidos nos primeiros dois artigos em Revista de Harpers. Pelo segundo que se apareceu agora, o autor, E. H.
Wright, tenta resumir o que foi instruido, ou o que parece razoavel deduzir, relativo a natureza exata deste °Extrasensory '
modos de percepgao.

" A existéncia atual de telepatia e clarividéncia parece agora a algumas cientistas enormemente provavel como o resultado
das experiéncias de Reno. Foram pedidos varios percipients nomear como muitos cartdes em um pacote especial como eles
puderam sem olhar para eles e sem outro acesso sensorio para eles. Sobre uma contagem de homens e mulheres foi
descoberto que pudesse nomear regularmente corretamente tantos dos cartdes que aquele “There ndo era uma chance em
muitos um milhdo de milhdes do ter feito os feitos deles/delas por sorte ou acidente deles/delas. '

" Mas como eles os fizeram? Estes poderes, assumindo que eles existem, ndo pareca ser sensoério. Ndo ha nenhum érgao
conhecido para eles. As experiéncias trabalharam da mesma maneira que bem a distancias de varias cem milhas como eles
fizeram no mesmo quarto. Estes fatos também dispdem, na opinido de Sr. Wright, da tentativa para explicar telepatia ou
clarividéncia por qualquer teoria fisica de radiacdo. Todas as formas conhecidas de declinio de energia brilhante inversamente
como o quadrado da distancia atravessado. Telepatia e clarividéncia ndo fazem. Mas eles variam por causas fisicas como
nossos outros poderes mentais faga.

Ao contrario de opinido difundida, ndo melhoram eles quando o percipient é adormecido ou meio-adormecido, mas, pelo
contrario, quando ele é muito largo-desperte e alerta. Reno descobriu que um narcédtico invariavelmente abaixara a contagem
de um percipient, enquanto um estimulante sempre enviara isto mais alto. O artista mais de confianga ndo pode fazer uma
contagem boa aparentemente a menos que ele tente fazer o dele melhor.

" Uma conclusdo que o Wright puxa com um pouco de confianca é aquela telepatia e clarividéncia realmente € um e 0 mesmo
presente. Quer dizer, a faculdade que "Sees ' uma face de cartdo abaixo em uma mesa parece ser exatamente o mesmo
aquele "Reads ' um pensamento que so6 reside em outra mente. Ha varios chdos por acreditar isto. Por exemplo, tdo longe os
dois presentes foram achados em toda pessoa que desfruta qualquer um deles. Tao longe em todo um os dois foram de vigor
igual, quase exatamente. Telas, paredes, distdncias, ou ndo estdo usando nenhum efeito nada. Wright avanca desta



conclusdo para expressar o como o qual ele avanca ndo mais que o mero ‘Hunch ' aquelas outras experiéncias extra-
sensorias, sonhos proféticos, premonicGes de desastre, e o igual, também pode provar ser parte da mesma faculdade. O
leitor ndo é pedido aceitar quaisquer destas conclusdes a menos que ele ache isto necessario, mas a evidéncia para cima a
que Reno empilhou tem que permanecer impressiva ".

Devido ao anuncio de Dr. Reno com relagdo as condicdes debaixo das quais a mente responde a isso que ele condigbes
modos extra-sensorios de percepcdo, eu sinto privilegiado para acrescentar ao testemunho dele declarando agora que meus
sdcios e eu descobrimos o que nds acreditamos para ser as condigdes ideais debaixo das quais a mente pode ser estimulada
de forma que o sexto sentido descreveu no préximo capitulo, pode ser feito funcionar de um modo pratico.

As condigOes as quais eu recorro consistem em uma alianga de funcionamento intima entre eu e dois socios de meu pessoal.
Por experimentagdo e pratica, ndés descobrimos como estimular nossas mentes (aplicando o principio usado com relagdo aos "
Conselheiros " Invisiveis descritos no proximo capitulo) de forma que nds possa, por um processo de misturar nossas trés
mentes em um, ache a solugdo a uma grande variedade de problemas pessoais que sdo submetidos por meus clientes.

O procedimento é muito simples. N6s nos sentamos a uma mesa de conferéncia, claramente declare a natureza do problema
que nos temos debaixo de consideracdo, entdo comece a discutir isto. Cada contribui qualquer pensamentos que podem
acontecer. A coisa estranha sobre este método de excitacdo de mente é que coloca cada participante em comunicagdo com
fontes desconhecidas de conhecimento definitivamente fora da prdpria experiéncia dele.

Se vocé entender o principio descrito no capitulo na Mestre Mind, vocé reconhece o procedimento de redondo-mesa claro que
aqui descreveu como sendo uma aplicagdo pratica da Mestre Mind. Este método de excitacdo de mente, por discussao
harmoniosa de assuntos definidos, entre trés pessoas, ilustra o uso mais simples e mais pratico da Mestre Mind.

Adotando e seguindo um plano semelhante qualquer estudante desta filosofia pode entrar brevemente em posse da formula
de Carnegie famosa descrita na introdugdo. Se ndo significar nada a vocé neste momento, marque esta pagina e leu isto
novamente depois que vocé terminasse o Ultimo capitulo.

A " depressdo " era uma béncdo em disfarce. Reduziu o mundo inteiro a um ponto de partida novo que da para todo um uma
oportunidade nova.

CAPITULO 14
O SEXTO SENTIDO: A PORTA PARA O TEMPLO DE SABEDORIA

O Décimo terceiro Passo para Riquezas

O " décimo terceiro " principio é conhecido como o sexto sentido pelo qual Inteligéncia Infinita pode, e comunicara
voluntariamente, sem qualquer esforco de, ou demandas por, o individuo.

Este principio é o apice da filosofia. Pode ser assimilado, compreendido, e SO aplicou dominando os outros doze principios
primeiro.

O sexto sentido é aquela porcdo da mente subconsciente que esteve chamado a Imaginagdo Criativa. Também esteve

chamado o " jogo " receptor pelo qual idéias, planos, e pensamentos flamejam na mente. Os " flash " as vezes sdo chamados
" corcundas " ou " inspiragdes ".

O sexto sentido desafia descrigdo! Ndo pode ser descrito a uma pessoa que ndo dominou os outros principios desta filosofia,
porque tal uma pessoa ndo tem nenhum conhecimento, e nenhuma experiéncia com que o sexto sentido pode ser
comparado. Entender do sexto sentido s6 vem de dentro meditacdo por desenvolvimento de mente. O sexto sentido

provavelmente é o médio de contato entre a mente finita de homem e Inteligéncia Infinita, e por isto, é uma mistura de
ambos o mental e o espiritual. E acreditado que é o ponto a qual a mente de contatos de homem a Mente Universal.

Depois que vocé dominou os principios descritos neste livro, vocé estara preparado concordar como verdade uma declaragédo
que pode, caso contrario, seja incrivel a vocé, isto é,:

Pela ajuda do sexto sentido, vocé sera advertido a tempo de perigos iminentes para os evitar, e notificou a tempo de
oportunidades para os abragar.

La vem a sua ajuda, e fazer sua licitagdo, com o desenvolvimento do sexto sentido, um
hora aberto a vocé a porta para o Templo de Sabedoria.

anjo da guarda " que vai a toda

Se ou ndo esta € uma declaragdo de verdade, vocé nunca sabera, exclua seguindo as instruges descritas nas paginas deste
livro, ou algum método semelhante de procedimento.

O autor ndo é um crente dentro, nem defensor de " milagres, " pela razdo que ele tem bastante conhecimento de Natureza
para nunca entender aquela Natureza diverge das leis estabelecidas dela.



Algumas das leis dela sdo tdo incompreensiveis que eles produzem o que parece ser " milagres ". O sexto sentido vem como
perto de ser um milagre como qualquer coisa eu alguma vez experimentei, e se aparece assim, sé porque eu ndo entendo o
método pelo qual este principio é operado.

Isto muito o autor faz saber-que ha um poder, ou uma Primeira Causa, ou uma Inteligéncia que penetra todo atomo de
assunto e abraga toda unidade de energia perceptivel para homem-que esta Inteligéncia Infinita converte bolotas em arvores
de carvalho, dgua de causas para fluir abaixo colina com respeito a lei de gravidade, segue noite com dia, e inverno com
verdo, cada que mantém seu préprio lugar e relacdo para o outro. Esta Inteligéncia pode, pelos principios desta filosofia, seja
induzido para ajudar transmudando DESEJOS em concreto, ou forma material. O autor tem este conhecimento, porque ele

experimentou com isto - e EXPERIMENTOU ISTO.

Passo por passo, pelos capitulos precedendo, vocé foi conduzido a isto, o Ultimo principio. Se vocé dominou cada dos
principios precedendo, vocé esta agora preparado aceitar, sem ser cético, as reivindicagGes estupendas fizeram aqui. Se vocé
ndo dominou os outros principios, vocé tem que fazer assim antes de vocé poder determinar, definitivamente, se ou ndo as
reivindicagGes feitas neste capitulo sdo fato ou ficgdo.

Enquanto eu estava atravessando a idade de " herdi-adoragdo " que eu me achei tentando imitar esses quem eu a maioria
admirou. Além disso, eu descobri que o elemento de FE, com que eu empreendi imitar meus idolos, me deu grande
capacidade para fazer tdo bastante prosperamente.

Eu nunca me despi completamente deste habito de herdi-adoracdo, embora eu passei a idade comumente dado em cima de
para tal. Minha experiéncia me ensinou que a proxima melhor coisa para ser verdadeiramente grande, é emular o grande,
sentindo e acdo, tdo quase quanto possivel.

Longo antes de eu alguma vez tinha escrito uma linha para publicagdo, ou empreendeu entregar uma fala em publico, eu
segui o habito de reformar meu préprio carater, tentando imitar os nove homens cujos vidas e vida-trabalhos tinham sido
muito impressivos a mim. Estes nove homens eram, Emerson, Paine, Edison, Darwin, Lincoln, Burbank, Napoleon, Ford, e
Carnegie.

Em cima de um periodo longo de anos, eu segurei um Conselho imaginario que se encontra com este grupo quem eu
chamado meus " Conselheiros " Invisiveis todas as noites.

O procedimento era isto. Logo antes indo dormir a noite, eu fecharia meus olhos, e v&, em minha imaginacdo, este grupo de
homens se sentou ao redor comigo minha Mesa de Conselho. Aqui eu ndo sé tive uma oportunidade para se sentar entre
esses quem eu considerei ser grande, mas eu na verdade dominei o grupo, servindo como o Presidente.

Eu tive um PROPOSITO muito DEFINIDO favorecendo minha imaginagdo por estas reunides noturnas. Meu propdsito era
reconstruir meu proprio carater assim representaria uma combinagdo dos carater de meus conselheiros imaginarios.
Percebendo, como fiz eu, cedo em vida que eu tive que superar o impedimento de nascimento em um ambiente de ignorancia
e supersticdo, eu me nomeei deliberadamente a tarefa de renascimento voluntario pelo método aqui descreveu.

CARATER CONSTRUINDO POR AUTO-SUGESTAO

Sendo um estudante sério de psicologia, eu soube, claro que, que todos os homens se tornaram o que eles sdo, por causa
dos PENSAMENTOS DOMINANDO deles/delas E DESEJOS. Eu soube que todo desejo profundamente sentado tem o efeito de
causar a pessoa para buscar expressdo externa pela qual aquele desejo pode ser transmudado em realidade. Eu soube que
ego-sugestao é um fator poderoso construindo carater que &, na realidade, o principio exclusivo pelo qual carater é builded.

Com este conhecimento dos principios de operagdo de mente, eu fui armado razoavelmente bem com o equipamento
precisado reconstruir meu carater. Nestes reuniGes de Conselho imaginarias eu chamei em meus sdcios de Gabinete para o
conhecimento eu desejei cada para contribuir, enquanto se enviando a cada sécio em palavras audiveis, como segue:

" Sr. Emerson, eu desejo adquirir de vocé a compreensdo maravilhosa de Natureza que distinguiu sua vida. Eu pergunto que
vocé faz uma impressdo em minha mente subconsciente, de qualquer qualidades possuiu vocé que o habilitou entender e se
adaptar as leis de Natureza. Eu pergunto que vocé me ajuda alcancar e utilizar qualquer fontes de conhecimento esta
disponivel a este fim.

" Sr. Burbank, eu peco que vocé passe em para mim o conhecimento para o qual o habilitou assim harmoniza as leis de
Natureza que vocé causou o cactus para derramar seus espinhos, e se torna uma comida comestivel.

Me dé acesso para o conhecimento que o permitiu a fazer duas laminas de grama cresga onde mas a pessoa cresceu antes, e
o ajudou a misturar a coloragdo das flores com mais esplendor e harmonia, para vocé, so, dourou o lirio prosperamente.

" Napoleon, eu desejo adquirir de vocé, através de emulacdo, a habilidade maravilhosa vocé possuiu para inspirar os homens,
e os despertar a maior e mais determinado espirito de agdo. Também adquirir o espirito de FE duradoura que o permitiu a se
transformar derrota em vitéria e sobrepujar obstaculos cambaleantes. Imperador de Destino, Rei de Chance, Homem de
Destino, eu o saudo!



" Sr. Paine, eu desejo adquirir de vocé a liberdade de pensamento e a coragem e claridade com que expressar convicgdes que
assim o distinguiram!

" Sr. Darwin, eu desejo adquirir de vocé a paciéncia maravilhosa, e habilidade para estudar causa e efetuar, sem preconceito
ou prejudica, assim exemplificado por vocé no campo de ciéncia natural.

" Sr. Lincoln, eu desejo construir em meu proprio carater o senso agudo de justica, o espirito incansavel de paciéncia, o
senso de humor, a compreensdo humana, e a tolerancia que eram suas caracteristicas distintivas.

" Sr. Carnegie, eu ja estou endividado a vocé para minha escolha de um vida-trabalho que trouxe grande felicidade e paz de
mente por mim. Eu desejo adquirir uma compreensdo completa dos principios de esforco organizado que vocé usou tdo
efetivamente no edificio de um grande empreendimento industrial.

" Sr. Ford, vocé esteve entre o mais Util dos homens que proveram muito do essencial material a meu trabalho. Eu desejo
adquirir seu espirito de persisténcia, a determinagdo, porte, e autoconfianga que o permitiram a dominar pobreza, organize,
unifique, e simplifica esforgo humano, assim eu posso ajudar outros para seguir em seus passos.

" Sr. Edison, eu o me sentei mais proximo para mim, a meu direito, por causa da cooperacdo pessoal vocé me, durante
minha pesquisa nas causas de sucesso e fracasso, deu. Eu desejo adquirir de vocé o espirito maravilhoso de FE, com que
vocé descobriu tantos dos segredos de Natureza, o espirito de labuta constante com que vocé tem tdo freqientemente
arrancado vitoria de derrota ".

Meu método de enviar os socios do Gabinete imaginario variaria, de acordo com as caracteristicas de carater no qual eu era,
para o momento, mais interessado adquirindo. Eu estudei os registros das vidas deles/delas com cuidado diligente. Depois de
alguns meses deste procedimento noturno, eu fui surpreendido pela descoberta que estas figuras imaginarias se tornaram,
aparentemente real.

Cada destes nove homens desenvolveu caracteristicas individuais que me pegaram de surpresa. Por exemplo, Lincoln
desenvolveu o habito de sempre ser recente, enquanto entrando entdo ao redor de em parada solene. Quando ele veio, ele
caminhou muito lentamente, com as maos dele apertadas atras dele, e de vez em quando, ele pararia como passou ele, e
descansaria a mao dele, momentaneamente, em meu ombro. Ele sempre usou uma expressao de seriedade na face dele.
Raramente eu o vi sorrir. Os cuidados de uma nagao de sundered o fizeram gravar.

Isso ndo era verdade dos outros. Burbank e Paine se viciaram freqlientemente em réplica engenhosa que parecia, as vezes,
chocar os outros sdcios do gabinete. Um Paine noturno sugeriu que eu prepare uma conferéncia em " A Idade de Razdo, " e
entrega isto do pulpito de uma igreja a que eu compareci antigamente. Muitos ao redor da mesa riram cordialmente da
sugestdo. Nao Napoleon! Ele puxou a boca dele abaixo aos cantos e gemeu tdo ruidosamente que tudo viraram e olharam
para ele com assombro. A ele era a igreja mas um penhor do Estado, ndo ser reformado, mas ser usado, como um incitador
conveniente amontoar atividade pelas pessoas.

Em uma ocasido Burbank estava atrasado. Quando ele veio, ele era entusiasmado com entusiasmo, e explicou que ele tinha
estado atrasado, por causa de uma experiéncia estava fazendo ele por qual ele esperou poder cultivar magds em qualquer
tipo de arvore. Paine o repreendeu o lembrando que era uma macga que comegou toda a dificuldade entre o homem e mulher.
Darwin riu cordialmente como sugeriu ele que Paine deveria assistir fora para pequenas serpentes, quando ele entrou na
floresta para juntar macds, como eles tiveram o habito de crescer em cobras grandes. Emerson observou - " Nenhuma
serpente, nenhuma maga, " e Napoleon observou, " Nenhuma maga, nenhum estado "!

Lincoln desenvolveu o habito de sempre ser o Ultimo para deixar a mesa depois de cada reunido. Em uma ocasido, ele apoiou
pelo fim da mesa, os bragos dele dobraram, e permaneceu naquela posicao durante muitos minutos. Eu fiz nenhuma
tentativa para o perturbar. Finalmente, ele ergueu a cabega dele lentamente, se levantou e caminhou a porta, entdo se virou,
voltou, e p6s a mao dele em meu ombro e disse, " Meu menino, vocé precisard de muita coragem se vocé permanecer firme
levando a cabo seu propdsito em vida. Mas se lembra, quando dificuldades o colherem, as pessoas comuns tém bom senso.
Adversidade desenvolvera isto ".

Uma noite Edison chegou a frente de todos os outros. Ele caminhou em cima de e se sentou a minha esquerda onde o
Emerson foi acostumado para se sentar, e disse, " Vocé é destinado para testemunhar a descoberta do segredo de vida.
Quando o tempo vier, vocé observara aquela vida consiste em grandes enxames de energia, ou entidades, cada tdo
inteligente quanto os seres humanos pensam que eles para sdo. Estas unidades de grupo de vida junto como urticarias de
abelhas, e permanece junto até que eles desintegram, por falta de harmonia.

Estas unidades tém diferencas de opinido, igual a seres humanos, e freqientemente lutam entre eles. Estas reunides que
vocé esta administrando serdo muito Uteis a vocé. Eles trardo a seu salvamento algumas das mesmas unidades de vida que
serviu os socios de seu Gabinete, durante as vidas deles/delas. Estas unidades sdo eternas. ELES NUNCA MORREM! Seus
proprios pensamentos e DESEJOS servem como o imd que atrai unidades de vida, do grande oceano de vida 14 fora. So as
unidades amigaveis sdo atrair-o ones que harmonizam com a natureza de seus DESEJOS ".

Os outros socios do Gabinete comegaram a entrar no quarto. Edison se levantou, e lentamente caminhou ao redor de para o



proprio assento dele. Edison ainda estava vivendo quando isto aconteceu. Tao grandemente me impressionou que eu fui o
ver, e lhe falou sobre a experiéncia. Ele sorriu amplamente, e disse, " Seu sonho era mais uma realidade que vocé pode
imaginar isto para ter sido ". Ele ndo acrescentou nenhuma explicacdo adicional a declaracdo dele.

Estas reunides ficaram tdo realisticas que eu fiquei medroso das conseqliéncias deles/delas, e os descontinuou durante varios
meses. As experiéncias eram tdo misteriosas, eu tinha medo se eu os continuasse que eu perderia visdo do fato que as
reunides eram experimenta puramente de minha imaginagao.

Uns seis meses depois que eu tivesse descontinuado a pratica que eu fui despertado uma noite, ou pensamento que eu era,
quando eu vi Lincoln que se levanta a meu lado da cama. Ele disse, " O mundo precisara de seus servigos logo. Esta a ponto
de sofrer um periodo de caos que causardo os homens e mulheres para perder fé, e se torna panico ferido. Prossiga com seu
trabalho e complete sua filosofia. Isso é sua missdo em vida. Se vocé negligencia isto, para qualquer causa tudo que, vocé
sera reduzido a um estado primitivo, e seja compelido para repassar os ciclos pelos quais vocé passou durante milhares de
anos ".

Eu ndo pude contar, a manhad seguinte, se eu tinha sonhado isto, ou tinha estado na verdade acordado, e eu nunca tenho
desde achado fora qual era, mas eu sei que o sonho, se fosse um sonho, era tdo vivido em minha mente o proximo dia que
eu retomei minhas reunides a noite seguinte.

Em nossa préxima reunido, os sécios de meu Gabinete que tudo arquivaram junto no quarto, e se levantou nos lugares
acostumados deles/delas a Mesa de Conselho, enquanto Lincoln elevou um copo e disse, " Cavalheiros, nos deixe beber uma
torrada a um amigo que voltou a dobra ".

Depois disso, eu comecei a acrescentar os sécios novos a meu Gabinete, até agora isto consiste em mais que cinglienta,
entre eles o Cristo, St. o Paul, Galileo, Copernicus, Aristoteles, Platdo, Sécrates, Homer, Voltaire, Bruno, Spinoza, Drummond,
Kant, Schopenhauer, Newton, Confucius, Elbert Hubbard, Brann, Ingersol, Wilson, e William James.

Esta é na primeira vez que eu tive a coragem para mencionar isto. Antes, eu permaneci quieto no assunto, porque eu soube,
de minha prépria atitude com relagdo a tal assuntos que eu seria entendido mal se eu descrevesse minha experiéncia
incomum. Eu fui incentivado para reduzir minha experiéncia a pagina impresso agora, porque eu sSou agora menos
interessado sobre o que eles dizem " que eu estava pelos anos que passou. Um das béncdos de maturidade é que as vezes
traz uma maior coragem para ser verdadeira, embora isso que esses que ndo entendem, pode pensar ou pode dizer.

Para que nado eu seja entendido mal, eu desejo aqui para declarar enfaticamente, que eu ainda considero minhas reunides de
Gabinete como sendo puramente imaginario, mas eu sinto intitulado para sugerir que, enquanto os sécios de meu Gabinete
podem ser puramente ficticios, e as reunides existente s6 em minha prépria imaginacao, eles me conduziram em caminhos
gloriosos de aventura, reacenderam uma avaliagdo de verdadeira grandeza, empenho criativo encorajado, e incentivaram a
expressao de pensamento honesto.

Em algum lugar na cela-estrutura do cérebro, fica situado um érgdo que ordinariamente recebe vibragdes de pensamento
chamou " corcundas ". Tdo longe, ciéncia ndo descobriu onde este 6rgdo do sexto sentido fica situado, mas isto ndo é
importante. O fato permanece que os seres humanos recebem conhecimento preciso, por fontes diferente de os sensos
fisicos. Geralmente, tal conhecimento é recebido quando a mente estiver debaixo da influéncia de excitacdo extraordinaria.
Qualquer emergéncia que desperta as emogdes, e causas 0 coracdo para bater mais rapidamente que normal pode, e
geralmente faz, traga o sexto sentido em acdo. Qualquer um que experimentou um préximo acidente enquanto dirigindo,
sabe que em tal ocasiona, o sexto sentido vem freqlientemente ao salvamento da pessoa, e ajudas, antes de segundos de
divisdo, evitando o acidente.

Estes fatos sdo mencionados preliminar a uma declaragdo de fato que eu farei agora, isto &, que durante minhas reunides
com os " Conselheiros " Invisiveis eu acho minha mente mais receptivo para idéias, pensamentos, e conhecimento que me
localizam pelo sexto sentido. Eu posso truthfully dizem que eu devo completamente a meus " Conselheiros " Invisiveis crédito
cheio para tais idéias, fatos, ou conhecimento como eu recebi por " inspiragdo ".

Em contagens de ocasides, quando eu enfrentei emergéncias, alguns deles assim sepultura que minha vida estava em
jeopardy, eu fui milagrosamente passado com guia estas dificuldades pela influéncia de meus " Conselheiros " Invisiveis.

Meu proposito original administrando reunides de Conselho com seres imaginarios, era somente isso de impressionar minha
propria mente subconsciente, pelo principio de auto-sugestdo, com certas caracteristicas que eu desejei adquirir. Em mais
recentes anos, minha experimentagcdo assumiu uma tendéncia completamente diferente.

Eu vou agora para meus conselheiros imaginarios com todo problema dificil que confronta me e meus clientes. Os resultados
sao freqlientemente surpreendentes, embora eu ndao completamente desta forma de Deliberagao.

Vocé, claro que, reconheceu que este capitulo cobre um assunto com que uma maioria das pessoas ndo esta familiarizada. O
sexto sentido é um assunto que sera de grande interesse e beneficiara a pessoa cuja pontaria é acumular riqueza vasta, mas



ndo precisa de reivindicagdo a atencao desses cujos desejos sao mais modestos.

Henry Ford, indubitavelmente entende e faz uso pratico do sexto sentido. O negdcio vasto dele e operacdes financeiras fazem
isto necessario para ele entender e usar este principio. O recente Thomas UM. Edison entendeu e usado o sexto sentido com
relagdo ao desenvolvimento de invengdes, especialmente esses que envolvem patentes basicas com relagdo as quais ele teve
nenhuma experiéncia humana e nenhum conhecimento acumulado para o guiar, como era o caso enquanto ele estava
trabalhando na maquina falando, e a maquina de quadro comovente.

Quase todos grandes lideres, como Napoleon, Bismark, Joan de Arco, Cristo, Buddha, Confucius, e Maomé, compreendido, e
provavelmente fez uso do sexto sentido quase continuamente. A porgdo principal da grandeza deles/delas consistiu no
conhecimento deles/delas deste principio.

O sexto sentido ndo é algo aquele pode se ir e pode vestir a vontade. Habilidade para usar este grande poder vem
lentamente, por aplicagdo dos outros principios esbocada neste livro. Raramente faz qualquer individual entre em
conhecimento executavel do sexto sentido antes da idade de quarenta. Mais freqlientemente o conhecimento ndo esta
disponivel até a pessoa é bem passado cinqlenta, e isto, pela razdo que as forcas espirituais, com que o sexto sentido é
relacionado assim de perto, ndo amadurece e fica utilizdvel exclua por anos de meditagdo, ego-exame, e pensamento sério.

Ndo importa que vocé &, ou o que pode ter sido seu propdsito lendo este livro, vocé pode ganhar por isto sem entender o
principio descrito neste capitulo. Isto é especialmente verdade se seu propdsito principal for isso de acumulagdo de dinheiro
ou outras coisas materiais.

O capitulo no sexto sentido foi incluido, porque o livro é projetado com a finalidade de apresentar uma filosofia completa pela
qual os individuos podem unerringly guie eles atingindo tudo que eles perguntam de vida. O ponto de partida de toda a
realizagdo é DESEJO. O ponto terminando é aquela marca de CONHECIMENTO que conduz para compreensdo-compreensivo
de ego, enquanto entendendo de outros, entendendo das leis de Natureza, reconhecimento e compreensado de FELICIDADE.

Este tipo de entender sé entra em sua abundancia por familiaridade com, e uso do principio do sexto sentido,
conseqientemente aquele principio teve que ser incluido como uma parte desta filosofia, para o beneficio desses que exigem
mais que dinheiro.

Tendo lido o capitulo, vocé deve ter observado que enquanto lendo isto, vocé foi erguido a um nivel alto de excitagdo mental.
Espléndido! Volte novamente agora a isto um més de, leia mais uma vez, e observa que sua mente planara um ainda nivel
mais alto de excitagdo. Repita esta experiéncia de vez em quando, enquanto ndo dando nenhuma preocupagdo como muito
ou como pequeno vocé aprende na ocasido, e eventualmente vocé se achard em posse de um poder que o permitird a se
livrar desédnimo, medo de mestre, superado procrastinacdo, e utiliza sua imaginagdo livremente. Entdo vocé terd sentido o
toque daquele desconhecido " algo " que foi o espirito comovente de todo verdadeiramente grande lider de pensador, artista,
musico, escritor, estadista,. Entdo vocé estard em posicao transmudar seus DESEJOS na contraparte fisica ou financeira
deles/delas tdo facilmente quanto vocé pode deitar e pode deixar ao primeiro sinal de oposigdo.

FE VS. TEMA!

Capitulos prévios descreveram como desenvolver FE, por Auto-sugestdo, Desejo e o Subconsciente. Os préximos presentes
de capitulo detalharam instrugdes para o dominio de MEDO.

Aqui serd achado uma descricdo cheia dos seis medos que sdo a causa de todo o desanimo, timidez, procrastinacao,
indiferenga, indecisdo, e a falta de ambigao, ego-confianga, iniciativa, autocontrole, e entusiasmo.

O procure cuidadosamente como vocé estuda estes seis inimigos, como eles s6 podem existir em sua mente subconsciente
onde a presencga deles/delas sera dura descobrir.

Também, se lembre como vocé analisa os " Seis Fantasmas de Medo, que eles estdo nada mais que fantasmas porque eles s6
existem na mente da pessoa.

Se lembre, também, que fantasma-criagcbes de descontrolado causou a maioria das pessoas de dano fez as préprias mentes
deles/delas, entdo, fantasmas podem ser tdo perigoso quanto se eles viveram e entraram na terra em corpos fisicos.

O Fantasma do Medo de Pobreza que agarrou as mentes de milhdes das pessoas em 1929 era tdo real que causou a pior
depressdo empresarial que este pais alguma vez soube. Além disso, este fantasma particular ainda amedronta alguns de nés
fora de nossas inteligéncias.

CAPITULO 15

COMO BURLAR OS SEIS FANTASMAS DE MEDO

Faca Inventario de Vocé, Como Vocé Leu Este Capitulo de Conclusdo, e Descobre quanto dos " Fantasmas " estd Se



levantando de Seu Modo ANTES DE vocé poder por qualquer porcdo desta filosofia em uso prdospero, sua mente deve estar
preparada receber isto. A preparagdo ndo é dificil. Comega com estudo, analise, e compreensdo de trés inimigos que vocé
terad que ir.

Estas sdo INDECISAO, DUVIDA, e MEDO!

O sexto sentido nunca funcionard enquanto estes trés negativos, ou qualquer deles permanece em sua mente. Os sdcios
deste trio profano estdo proximo relacionados; onde a pessoa é achado, o outro dois sdo a mao intimos.

INDECISAO é a muda de MEDO! Se lembre disto, como vocé leia. Crystalizes de indecisdao em DUVIDA, a dois mistura e se
torna MEDO! O " processo de mistura " esta freqlientemente lento. Esta é uma razdo por que estes trés inimigos sdo tdo
perigosos. Eles germinam e crescem sem o ser de presenca deles/delas observado.

O resto deste capitulo descreve um fim que deve ser atingido antes da filosofia, como um todo, pode ser posto em uso
pratico. Também analisa uma condicdo que tem, mas ultimamente, nimeros enormes reduzidos das pessoas para pobreza, e
declara uma verdade que deve ser entendida por tudo que acumulam riquezas, se medido em termos de dinheiro ou um
estado de mente de maior valor distante que dinheiro. O propédsito deste capitulo é virar o refletor de atengdo na causa e a
cura dos seis medos basicos. Antes de nés podermos dominar um inimigo, nds temos que saber seu nome, seus habitos, e
seu lugar de domicilio. Como vocé leia, o analise cuidadosamente, e determine que, se qualquer, dos seis medos comuns eles
prenderam a vocé.

N&o seja enganado pelos habitos destes inimigos sutis. As vezes eles permanecem escondidos na mente subconsciente onde
eles sédo dificeis localizar, e ainda mais dificil eliminar.

0S SEIS MEDOS BASICOS

Ha seis medos basicos, com um pouco de combinagdo da qual todo humano sofre a uma melodia ou outro. A maioria das
pessoas é afortunado se eles ndo sofrerem o inteiro seis. Nomeado na ordem do deles/delas a maioria aparecimento comum,
eles sdo: -

O medo de POBREZA
O medo de CRITICA
} a maioria da pessoa
O medo de SAUDE DOENTE
} preocupacgdes
O medo de PERDA DE AMOR DE ALGUEM
O medo de IDADE VELHA
O medo de MORTE
Todos os outros medos sdo de importancia secundaria, eles podem se agrupar debaixo destes seis titulos.

O prevaléncia destes medos, como uma maldicdo para o mundo, corre em ciclos. Durante quase seis anos, enquanto a
depressdo era em, nos tropecamos pelo ciclo de MEDO DE POBREZA. Durante a mundo-guerra, nds estavamos pelo ciclo de
MEDO DE MORTE. Ha pouco seguindo a guerra, nds estavamos pelo ciclo de MEDO DE SAUDE DOENTE, como comprovado
pela epidemia de doenga que se esparramou no mundo inteiro.

Medos sdo nada além de estados de mente. O estado da pessoa de mente esta sujeito a controle e direcdo. Médicos, como
todo o mundo sabe, é menos sujeito a ataque através de doenca que leigo ordinarios, pela razdo que os médicos ndo TEMEM
DOENCA. Foram conhecidos médicos, sem medo ou hesitacdo, para contatar centenas das pessoas fisicamente, diario como
que estava sofrendo de tais doengas contagiosas pequeno-pox, sem ficar infetado. A imunidade deles/delas contra a doenga
consistiu, em grande parte, se ndo somente, na falta absoluta deles/delas de MEDO.

Homem ndo pode criar nada que ele ndao concebe primeiro na forma de um impulso de pensamento. Seguindo esta
declaragdo, vem outra de ainda maior importéancia, isto é, os IMPULSOS de PENSAMENTO de HOMEM COMECAM a SE
TRADUZIR EM IMEDIATAMENTE o FISICO deles/delas EQUIVALENTE, SE ESSES PENSAMENTOS SAO VOLUNTARIOS OU
INVOLUNTARIOS. Impulsos pensados que sdo apanhados pelo éter, por mera chance (pensamentos que foram libertados por
outras mentes) pode determinar o destino financeiro, empresarial, profissional, ou social da pessoa da mesma maneira que
seguramente como faz os impulsos de pensamento qual cria por intengdo e designio.

Nés estamos aqui pondo a fundagdo para a apresentacdo de um fato de grande importancia para a pessoa que ndo entende
por que algumas pessoas parecem ter " sorte enquanto outras de habilidade igual ou maior, treinamento, experiéncia, e



capacidade de cérebro, parega destinado para montar com infortinio. Este fato pode ser explicado pela declaracdo que todo
ser humano tem a habilidade para controlar a propria mente dele completamente, e com este controle, obviamente, toda
pessoa pode abrir a mente dele ao passo pesado pensou impulsos que estdo sendo libertados através de outros cérebros, ou
fecha as portas firmemente e admite s6 impulsos de pensamento da prdpria escolha dele.

Natureza dotou o homem de controle absoluto em cima de mas uma coisa, e isso € PENSADO. Este fato, juntou com o fato
adicional que tudo que o homem cria, comega na forma de um pensamento, conduz um mesmo perto do principio pelo qual
MEDO pode ser dominado.

Se é verdade que TODO o PENSAMENTO TEM UMA TENDENCIA para SE VESTIR DENTRO SEU FISICO EQUIVALENTE (e isto é
verdade, além de qualquer quarto razoavel para duvida), € igualmente verdade que ndo podem ser traduzidos impulsos de
pensamento de medo e pobreza em condigdes de coragem e ganho financeiro.

As pessoas de América comecaram a pensar em pobreza, enquanto seguindo o estrondo de Wall Street de 1929. Lentamente,
mas seguramente aquele pensamento de massa era crystalized em seu fisico equivalente que era conhecido como uma "
depressdo ". Isto teve que acontecer, estd em conformidade com as leis de Natureza.

O MEDO DE POBREZA

N3o pode haver nenhum acordo entre POBREZA e RIQUEZAS! As duas estradas que conduzem a pobreza e riquezas viajam

em diregdes opostas. Se vocé quiser riquezas, vocé tem que recusar aceitar qualquer circunstancia que conduz para pobreza.
(As palavra " riquezas " estdo aqui usado em seu senso mais largo, significando propriedades financeiras, espirituais, mentais
e materiais). O ponto de partida do caminho que conduz a riquezas é DESEJO. Em capitulo um, vocé recebeu instrucGes
cheias para o proprio uso de DESEJO. Neste capitulo, em MEDO, vocé tem instrugGes completas por preparar fazer uso
pratico de DESEJO para sua mente.

Aqui, entdo, é o lugar para se dar um desafio que definitivamente determinara quanto desta filosofia vocé absorveu. Aqui
estd o ponto ao qual vocé pode virar o profeta e prediz, com precisdo, isso que os cabos futuros em estoque para vocé. Se,
lendo este capitulo vocé busca disposto aceitar pobreza, vocé pode bem como se decida para receber pobreza. Esta é uma
decisdo que vocé ndo pode evitar.

Se vocé exigir riquezas, determine que forma, e quanto sera exigido o satisfazer. Vocé sabe a estrada que conduz a riquezas.
Vocé foi determinado um mapa de estrada que, se seguiu, o0 manterd naquela estrada. Se vocé negligencia fazer o comego,
ou para antes de vocé chegar, ninguém serd culpar, mas VOCE. Esta responsabilidade é sua. Nenhuma &libi o salvard de
aceitar a responsabilidade se vocé falhar agora ou recusa exigir riquezas de Vida, porque a aceitacdo pede mas um coisa-
incidentemente, a Unica coisa vocé pode controlar-e isso € um ESTADO DE MENTE. Um estado de mente é algo que aquele
assume. Nao pode ser comprado, deve ser criado.

Medo de pobreza é um estado de mente, nada mais! Mas é suficiente destruir as chances da pessoa de realizagdo em
qualguer empreendimento, uma verdade que ficou evidente dolorosamente durante a depressao.

Este medo paralisa a faculdade de razdo, destrdi a faculdade de imaginagdo, extermina ego-confianga, arruina entusiasmo,
desencoraja iniciativa, conduz a incerteza de propdsito, encoraja procrastinacdo, esfrega fora entusiasmo e faz para
autocontrole uma impossibilidade. Leva o charme da personalidade da pessoa, destrdi a possibilidade de pensamento preciso,
desvia concentracdo de esforco, domina persisténcia, voltas o ir-poder em nothingness, destréi ambicdo, beclouds a memdria
e convida fracasso em toda forma concebivel; mata amor e assassina as emoges melhores do coracdo, desencoraja amizade
e convida desastre em cem formas, conduz a insGnia, miséria e infelicidade-e tudo isso apesar da verdade dbvia que nos
moramos em um mundo de em cima de-abundéancia de tudo o coragdo poderia desejar, com nada se levantando entre nds e
nossos desejos, com excecdo de falta de um propdsito definido.

O Medo de Pobreza é, sem duvida, o mais destrutivo dos seis medos basicos. Foi colocado a cabega da lista, porque é o mais
dificil de dominar. E exigida coragem consideravel declarar a verdade sobre a origem deste medo, e ainda maior coragem
para aceitar a verdade depois que fosse declarado. O medo de pobreza cresceu fora da tendéncia herdada de homem para
ATACAR o membro da raca humana dele ECONOMICAMENTE. Quase todos animais abaixam que o homem esta incentivado
através de instinto, mas a capacidade deles/delas para pensar " esta limitada, entdo, eles atacam um ao outro fisicamente.
Tripule, com o senso superior dele de intuicdo, com a capacidade pensar e argumentar, ndo coma o membro da raga humana
dele completamente, ele sai mais satisfagdo de " o comer " FINANCEIRAMENTE. O homem ¢é tdo avarento que toda lei
concebivel foi aprovada para o salvaguardar do membro da raca humana dele.

De todas as idades do mundo qual nds conhecemos qualquer coisa, a idade na qual nds vivemos parece ser um que €
excelente por causa da dinheiro-loucura de homem. Um homem é considerado menos que o pd da terra, a menos que ele
possa exibir uma conta bancaria gorda; mas se ele dinheiro-nunca tem a MENTE COMO ELE ADQUIRIU Isto-ele é um " rei "
ou um " tiro " grande; ele esta sobre a lei, ele rege em politicas, ele domina em negdcio, e o mundo inteiro sobre ele arcos
em respeito quando ele passa.

Nada traz homem que sofre tanto e humildade como POBREZA! S6 esses que sofreram pobreza entendem o significado cheio
disto.



Ndo é nenhuma maravilha que o homem teme pobreza. Por uma linha longa de homem de experiéncias herdado aprendeu,
sem duvida, que em alguns homens ndo podem ser confiados, onde importa de dinheiro e posses terrestres esta preocupado.
Esta é uma acusacgdo bastante picando, a pior parte disto que é que é VERDADE.

A maioria de matrimoOnios esta incentivada pela riqueza possuida por um, ou ambos as partes contratantes. Entdo, ndo é
nenhuma maravilha que os tribunais de divorcio estdo ocupados.

Tdo ansioso € o homem para possuir riqueza que ele adquirird isto de qualquer maneira ele poder-por métodos legais se
possivel-por outros métodos se necessario ou expediente.

Ego-analise pode descobrir fraquezas qual ndo gosta de reconhecer. Esta forma de exame é essencial a tudo que exigem de
Vida mais que mediocridade e pobreza. Se lembre, como vocé vocé confere ponto através de ponto, que vocé é o tribunal e o
juri, o advogado processando e o advogado para a defesa, e que vocé é o demandante e o acusado, também, que vocé esta
sendo julgado. Enfrente o squarely de fatos. Lhe pergunte perguntas definidas e demanda respostas diretas. Quando o
exame terminou, vocé sabera mais de vocé. Se vocé ndo sente que vocé pode ser um juiz imparcial neste ego-exame, chama
alguém que o conhece bem servir como juiz enquanto vocé se interrogar. Vocé busca a verdade. Adquira, ndo importa a que
custo embora possa o envergonhar temporariamente!

n n

A maioria das pessoas, se perguntou o que eles temem a maioria, responderia, " eu ndao temo nada ". A resposta seria
inexata, porque poucas pessoas percebem que eles sao encadernados, desvantajosos, chicoteado espiritualmente e
fisicamente por alguma forma de medo. Tao sutil e profundamente se sentado é a emogdo de medo que aquele pode passar
por vida carregada com isto, enquanto nunca reconhecendo sua presenga. S6 uma analise corajosa descobrird a presenca
deste inimigo universal. Quando vocé comecar tal uma analise, procure profundamente em seu carater. Aqui € uma lista dos
sintomas para os quais vocé deveria olhar:

SINTOMAS DO MEDO DE POBREZA

INDIFERENCA. Comumente expressado por falta de ambicdo; vontade para tolerar pobreza; aceitagdo de qualquer vida de
compensacao pode oferecer sem protesto; preguica mental e fisica; falta de iniciativa, imaginacdo, entusiasmo e autocontrole

INDECISAO. O hébito de permitir para outros fazer a pessoa estd pensando. Ficando " na cerca ".

DUVIDA. Geralmente expressado por alibis e desculpas projetou para cobrir para cima, explique fora, ou se desculpe para os
fracassos da pessoa, as vezes expressou na forma de inveje desses que tém éxito, ou através de criticising eles.

PREOCUPACAO. Normalmente expressado achando falta com outros, uma tendéncia para passar além a renda da pessoa,
negligencia de aparecimento pessoal, enquanto fazendo carranca e carranqueando; intemperance no uso de bebida alcodlica,
as vezes pelo uso de narcoéticos; nervosismo, falta de porte, autoconsciéncia e falta de ego-confianca.

EM CIMA DE-PRECAUCAO. O habito de procurar o lado negativo de toda circunstancia, enquanto pensando e falando de
possivel fracasso em vez de concentrar nos meios de ter sucesso. Sabendo todas as estradas a desastre, mas nunca
procurando os planos para evitar fracasso. Esperando por " o tempo " certo para comegar a colocar idéias e planos em acao,
até que a espera se torna um habito permanente. Se lembrando desses que falharam, e esquecendo esses que tiveram
sucesso. Vendo o buraco no rosquinha, mas negligenciando o rosquinha. Pessimismo, conduzindo a indigestdo, eliminagdo
pobre, auto-intoxicagao, respiragdo ruim e disposigdo ruim.

PROCRASTINACAO. O habito de tirar até amanhd que que deveria ter sido Ultimo ano terminado. Gastando bastante tempo
criando alibis e desculpas para ter feito o trabalho. Este sintoma é relacionado de perto a em cima de-precaugdo, duvida e
preocupagdo. Recusa para aceitar responsabilidade quando pode ser evitado. Vontade para chegar a um acordo em lugar de
pOs para cima uma briga dura. Chegando a um acordo com dificuldades em vez de arrear e os usar como pedras pisando
para avanco. Esperando com Vida por um centavo, em vez de prosperidade exigente, opuléncia, riquezas, satisfacdo e
felicidade. Planejando o que fazer SE E QUANDO COLHIDO POR FRACASSO, em vez de QUEIMAR TODAS as PONTES E FAZER
RETIRADA IMPOSSIVEL. Fraqueza de, e freqiientemente falta total de autoconfianga, definiteness de propdsito, autocontrole,
iniciativa, entusiasmo, ambigdo, frugalidade e habilidade de raciocinio sa.

POBREZA ESPERANDO EM VEZ DE RIQUEZAS EXIGENTES. Associagdo com esses que aceitam pobreza em vez de buscar a
companhia desses que exigem e recebem riquezas.

DINHEIRO CONVERSAS!

Alguns perguntardo, " por que vocé escreveu um livro sobre dinheiro? Por que meca riquezas em dodlares, s6 "? Alguns
acreditardo, e justamente assim, que ha outras formas de riquezas mais desejavel que dinheiro.

Sim, ha riquezas que ndo podem ser medidas em termos de ddélares, mas ha milhdes das pessoas que dirdo, me " Dé todo o
dinheiro do que eu preciso, e eu acharei tudo o que eu quero " outro.

A razdo principal por que eu escrevi este livro em como adquirir dinheiro que é o fato que o mundo tem mas ultimamente
atravessou uma experiéncia que milhdes esquerdos de homens e mulheres paralisaram com o MEDO DE POBREZA. O que



este tipo de medo faz a pessoa foi descrito bem por Westbrook Pegler, no Mundo-telegrama de Nova Iorque, viz:

" Dinheiro é s6 molusco descasca ou discos de metal ou sucatas de papel, e ha tesouros do coragdo e alma que dinheiro ndo
pode comprar, mas a maioria das pessoas, enquanto sendo sem dinheiro, ndo pode se lembrar isto de e sustentar os
espiritos deles/delas. Quando um homem tem abaixo e fora e na rua, incapaz para arrumar qualquer emprego nada, algo
acontece ao espirito dele que pode ser observado na inclinagdo dos ombros dele, o jogo do chapéu dele, o passeio dele e o
olhar dele. Ele ndo pode escapar um sentimento de inferioridade entre pessoas com emprego regular, embora ele saiba que
eles definitivamente ndo sdo o dele iguala em carater, inteligéncia ou habilidade.

Por outro lado, " estes pessoas-até o amigo-tato dele um senso de superioridade e o considera, talvez inconscientemente,
como uma vitima. Ele pode pedir emprestado durante um tempo, mas ndo bastante para continuar do modo acostumado
dele, e ele ndo pode continuar pedindo emprestado muito tempo.

Mas pedindo emprestado em si mesmo, quando um homem estiver pedindo emprestado para viver somente, € uma
experiéncia deprimindo, e o dinheiro falta o poder de dinheiro ganho para reavivar os espiritos dele. Claro que, nenhum disto
aplica a vagabundos ou ne'er-fazer-pogos habituais, mas s6 para homens de ambigGes normais e ego-respeito.

" MULHERES ESCONDEM DESESPERO.

Mulheres no mesmo predicamento devem ser diferentes. N6s ndo pensamos de alguma maneira em mulheres nada
considerando o abaixo-e-outers. Eles estdo escassos no breadlines, eles raramente sdo vistos mendicante nas ruas, e eles
ndo sdo reconheciveis em multiddes pelos mesmos sinais claros que identificam os homens estourados. Claro que, eu nao
quero dizer o hags arrastando das ruas de cidade que sdo o numero oposto dos vagabundos masculinos confirmados. Eu
quero dizer as mulheres razoavelmente jovens, decentes e inteligentes. Deve haver muitos deles, mas o desespero
deles/delas ndo é aparente. Talvez eles se matam.

" Quando um homem tem abaixo e fora ele tempo esta usando as maos dele por pensar. Ele pode viajar milhas para cuidar
um homem de um trabalho e descobrir que o trabalho esta cheio ou que é um desses trabalhos sem pagamento de base mas
s6 uma comissdo na venda de alguma bagatela inutil que ninguém compraria, exclua fora de piedade. Virando que abaixo,
ele se acha atrdas em nenhuma parte na rua com ir mas ha pouco em qualquer lugar. Assim ele caminha e caminha. Ele
contempla em janelas de loja a luxos que ndo sdo para ele, e sente inferior e dd modo a pessoas que param para olhar com
um interesse ativo. Ele vaga na estagdo de via férrea ou se derruba na biblioteca aliviar as pernas dele e saturar para cima
um pequeno calor, mas isso ndo estd procurando um trabalho, assim ele adquire andamento novamente. Ele pode ndo
conhecer isto, mas o aimlessness dele o dariam até mesmo se as mesmas linhas da figura dele ndo fizeram. Ele pode ser
vestido bem nas roupas partidas em cima de dos dias quando ele teve um trabalho fixo, mas as roupas ndo podem disfarcar
a inclinagao.

" DINHEIRO FAZ DIFERENCA.

" Ele vé milhares de outras pessoas, contadores ou balconistas ou quimicos ou vagdo da, ocupe ao trabalho deles/delas e os
inveja do fundo da alma dele. Eles simplesmente tém as independéncias deles/delas, o ego-respeito deles/delas e manhood,
e ele ndo podem se convencer que ele € um homem bom, também, que entretanto ele discute isto e chega a uma hora de
veredicto favoravel depois de hora.

" E s dinheiro que faz esta diferenca nele. Com um pequeno dinheiro ele se seria novamente.

" Alguns empregadores tiram proveito das pessoas abaixo que sdo e fora. As agéncias penduram pequenos cartdes coloridos
que oferecem saldrios miseraveis para estourados homem-$12 uma semana, $15 por semana.

Uns $18 por trabalho de semana sdao uma ameixa, e qualquer um com $25 por semana para oferecer ndo pendura o trabalho
na frente de uma agéncia em um cartdo colorido. Eu tenho um classificado cortado de um papel local que exige um
balconista, um bem, penman limpo, para levar ordens de telefone para uma loja de sanduiche de 11 DA MANHA a 2 DA
TARDE para $8 um més-ndo $8 por semana mas $8 por més.

O anuncio também diz, religido de "State. ' vocé pode imaginar o desaforo brutal de qualquer um que exige um bem,
penman limpo para 11 centavos por hora que investiga a religido da vitima? Mas isso € o que estourou as pessoas € oferecido

O MEDO DE CRITICA

H& pouco como tripule originalmente veio este medo, ninguém definitivamente pode declarar, mas uma coisa é certa - ele
tem isto em uma forma altamente desenvolvida. Alguns acreditam que este medo fez seu aparecimento sobre o tempo que
politicas se tornaram uma " profissdo ". Outros acreditam pode ser localizado a idade quando as mulheres comecaram a se
interessar com " estilos " em vestuario cansativo primeiro.

Este autor, enquanto ndo sendo nem humorista nem um profeta, é inclinado para atribuir o medo basico de critica aquela



parte da natureza herdada de homem que ndo so6 o incita tomar o bens do membro da raga humana dele e mercadorias, mas
justificar a agdo dele por CRITICA do cardter do membro da raca humana dele. E um fato bem conhecido que um ladrdo
criticara o homem de quem ele roubar-que os politicos buscam escritério, ndo exibindo as prdprias virtudes deles/delas e
qualificagdes, mas tentando manchar os oponentes deles/delas.

0O medo de objetos pegados de critica em muitas formas, a maioria de qual é insignificante e trivial. Por exemplo, homens
calvo-encabecgados estdo calvos por nenhuma outra razdo que o medo deles/delas de critica. Cabegas ficam calvas por causa
das faixas ajustando apertadas de chapéus que cortaram a circulagdo das raizes do cabelo. Homens usam chapéus, ndo
porque eles na verdade os precisam, mas principalmente porque " todo o mundo esté fazendo isto ".

As quedas individuais em linha e faz igualmente, para que ndo algum outro individuo o CRITICA. Mulheres raramente tém
cabegas calvas, ou até mesmo cabelo magro, porque eles usam chapéus que ajustaram as cabegas deles/delas livremente, o
Unico propdsito dos chapéus que sdo adorno.

Mas, ndo deve ser suposto que as mulheres sdo livres do medo de critica. Se qualquer mulher reivindicar ser superior tripular
com referéncia a este medo, lhe pede que caminhe, enquanto usando um chapéu da vindima de 1890 rua abaixo.

Os fabricantes astutos de vestir ndo estiveram lentos capitalizar este medo basico de critica, com que todo o género humano
foi amaldigoado. Toda estagdo os estilos em muitos artigos de mudanca de vestuario cansativa. Quem estabelece os estilos?
Certamente ndo o comprador de vestir, mas o fabricante. Por que ele muda tdo freqlientemente os estilos? A resposta é
dbvia. Ele muda os estilos assim ele pode vender mais roupas.

Pela mesma razdo os fabricantes de automoéveis (com alguns excegdes raras e muito sensatas) estilos de mudanca de
modelos toda estagdo. Nenhum homem quer dirigir um automovel que ndo é do mais recente estilo, embora o modelo mais
velho pode ser de fato o carro melhor. Nés temos descrito a maneira na qual as pessoas se comportam debaixo da influéncia
de medo de critica como aplicado para as coisas pequenas e insignificantes de vida. Nos deixe examinar comportamento
humano agora quando este medo afetar as pessoas com relagdo aos eventos mais importantes de relagdo humana. Leve
praticamente qualquer pessoa que alcangou a idade de " maturidade " mental por exemplo (de 35 a 40 anos de idade, como
uma meédia geral), e se vocé pudesse ler os pensamentos secretos da mente dele, vocé acharia uma descrenca muito
decidida em a maioria das fabulas ensinado atras pela maioria do dogmatists e tedlogos alguns décadas.

Porém, ndo freqlientemente va vocé acha uma pessoa para que tem a coragem abertamente declare a conviccdo dele neste
assunto. A maioria das pessoas vai, se apertou distante bastante, minta em lugar de admite que eles ndo acreditam as
historias associadas com aquela forma de religido que segurou as pessoas em escraviddo antes da idade de descoberta
cientifica e educacao.

Por que faz a pessoa comum, até mesmo neste dia de esclarecimento, recue longe de negar a conviccao dele nas fabulas que
a base da maioria seja das religides alguns décadas atrds? A resposta &, " por causa do medo de critica ". Os homens e
mulheres estiveram queimadas a estaca por ousar expressar descrenca em fantasmas. Ndo é nenhuma maravilha nos
herdamos uma consciéncia que nos faz tema critica. O tempo era, e ndo tdo longe no passado, quando critica ainda levou

severo que faz em alguns paises.

O medo de critica rouba o homem da iniciativa dele, destroi o poder dele de imaginagdo, limites a individualidade dele, toma
a ego-confianga dele, e o faz dano de cem outros modos. Pais fazem frequientemente as criangas deles/delas dano irreparavel
através de criticising eles. A mde de um de meus amigos intimos de juventude o castigava quase diariamente com um
interruptor, enquanto sempre completando o trabalho com a declaragdo, " Vocé pousara na penitenciaria antes de vocé
tivesse vinte " anos. Lhe enviaram para um Reformatdrio a idade de dezessete. Critica é a uma forma de servigo do qual todo
o mundo tem muito. Todo o mundo tem uma acgédo disto que é entregado, gratis, se pediu ou ndo. Os mais proximos parentes
da pessoa sdo freqlientemente os piores ofensores. Deveria ser reconhecido como um crime (em realidade é um crime da
pior natureza), para qualquer pai construir complexos de inferioridade na mente de uma crianga, por critica desnecessaria.
Empregadores que entendem natureza humana, adquira o melhor ha em homens, ndo por critica, mas através de sugestdo
construtiva. Pais podem realizar os mesmos resultados com as criangas deles/delas. Critica plantara MEDO no coragdo

humano, ou ressentimento, mas ndo construird amor ou afeto.
SINTOMAS DO MEDO DE CRITICA

Este medo quase é tdo universal quanto o medo de pobreza, e seus efeitos sdo da mesma maneira que fatal a realizagdo
pessoal, principalmente porque este medo destroéi iniciativa, e desencoraja o uso de imaginacao.

Os sintomas principais do medo sdo:

AUTOCONSCIENCIA. Geralmente expressado por nervosismo, timidez em conversagdo e conhecendo os estranhos,
movimento desajeitado das maos e membros, trocando dos olhos.

FALTA DE PORTE. Expressado por falta de controle de voz, nervosismo na presenca de outros, postura pobre de corpo,
memoria pobre.



PERSONALIDADE. Faltando em firmeza de decisdao, charme pessoal, e habilidade para definitivamente expressar opinides. O
habito de assuntos lado-pisando em vez dos conhecer squarely. Concordando com outros sem exame cuidadoso das opiniGes
deles/delas.

COMPLEXO DE INFERIORIDADE. O habito de expressar ego-aprovagao por palavra de boca e por agdes, como uns meios de
cobrir para cima um sentimento de inferioridade. Palavras " grandes usando " para impressionar outros, (freqiientemente
sem saber o real significado das palavras). Outros imitando em vestido, fala e modos. Ostentando de realizagdes imaginarias.
Isto as vezes da um aparecimento de superficie de um sentimento de superioridade.

EXTRAVAGANCIA. O habito de tentar manter o ritmo do Joneses, " gastando além da renda da pessoa.

FALTA DE INICIATIVA. Fracasso para abracar oportunidades para ego-avango, tema expressar opinides, falta de confianca
nas proprias idéias da pessoa, dando respostas evasivas a perguntas perguntaram por superiores, hesitacdo de maneira e
fala, decepcao em palavras e agoes.

FALTA DE AMBICAO. Preguica mental e fisica, falta de auto-assercdo, lentiddo alcancando decisdes, facilmente influenciada
por outros, o habito de criticising outras atrds das parte de tras deles/delas e os lisonjeando as faces deles/delas, o habito de
aceitar derrota sem protesto, que deixa um empreendimento quando oposto por outros, suspeito de outras pessoas sem
causa, faltando em tactfulness de maneira e fala, repugnancia para aceitar a culpa por enganos.

O MEDO DE SAUDE DOENTE

Este medo pode ser localizado a hereditariedade fisica e social. E préximo associado, sobre sua origem, com as causas de
medo de Idade Velha e o medo de Morte, porque conduz um de perto a borda de " mundos " terriveis quais o homem né&o
conhece, mas interessando que ele que tem incomodado histdrias foi ensinado para alguns. A opinido é um pouco geral,
também, aquelas certas pouco ético pessoas se ocupadas do negdcio de " vender salde " ndo tiveram um pequeno ver com
manter vivo o medo de saude doente.

No principal, o homem teme salde doente por causa dos quadros terriveis que foram plantados na mente dele do que pode
acontecer se morte deveria o colher. Ele também teme isto por causa do pedagio econémico que pode reivindicar.

Um médico respeitavel calculou que 75% de todas as pessoas que visitam os médicos para servigo de profissional estdo
sofrendo com hipocondria (doenga imaginaria). Para isto foi mostrado convincentemente que o medo de doenga, até mesmo
onde ndo ha a causa mais leve para medo, freqlientemente produz os sintomas fisicos da doenca temidos.

Poderoso e poderoso é a mente humana! Constrdi ou destrdi. Jogando nesta fraqueza comum de medo de saude doente,
dispensadores de medicamentos patentes colheram fortunas. Esta forma de imposicdo em humanidade crédula ficou tdo
prevalecente uns vinte anos atrds que a Revista Semanal de Navios carvoeiros administrou uma campanha amarga contra
alguns dos piores ofensores no negécio de medicamento patente.

Durante a " epidemia de influenza " que comegou durante a guerra mundial, o prefeito de Cidade de Nova Ilorque deu passos
drasticos para conferir o dano que as pessoas estavam se fazendo pelo medo inerente deles/delas de saude doente. Ele
chamou os homens de jornal e disse a eles, " Cavalheiros, eu sinto isto necessario |lhe pedir que ndo publique nenhuma
manchete de susto relativo ao "Flu ' epidemia. A menos que vocé coopere comigo, nds teremos uma situagdo que nds ndo
podemos controlar ". Os jornais deixaram de publicar histdrias sobre o " influenza, " e dentro de um més tinha sido conferida
a epidemia prosperamente.

Por uma série de experiéncias administrada alguns anos atras, era provou que podem ser feitas as pessoas doente através de
sugestdo. NoOs administramos esta experiéncia causando trés conhecidos para visitar as " vitimas, " cada de quem fez a
pergunta, o que o aflige?

Vocé parece terrivelmente doente ". O primeiro perguntador normalmente provocou um sorriso, € um desinteressado " Oh,
nada, eu sou certo, " da vitima. O segundo perguntador normalmente foi respondido com a declaracdo, " eu ndo sei
exatamente, mas eu sinto mal ". O terceiro perguntador normalmente foi conhecido com a admissdo honesta que a vitima
estava sentindo na verdade doente.

Tenta isto em um conhecido se vocé duvidar que o fara incOmodo, mas ndo leva a experiéncia muito longe. H& uma certa
seita religiosa cujos os sécios levam vinganga nos inimigos deles/delas pelo " método de hexing ". Eles chamam isto
colocando um feitigo " na vitima.

Ha evidéncia opressiva que doencga as vezes comega na forma de impulso de pensamento negativo. Tal um impulso pode ser
passado de um note a outro, através de sugestdo, ou criou por um individuo na préopria mente dele.

Um homem que era santificado com mais sabedoria que este incidente poderia indicar, uma vez disse " Quando qualquer um
me pergunta como eu sinto, eu sempre quero responder o derrubando.

Os doutores enviam os pacientes em climas novos para a salde deles/delas, porque uma mudanga de " atitude " mental é
necessaria. A semente de medo de saude doente vive em toda mente humana. Preocupacdo, medo, desédnimo, decepgdo



negocios apaixonados e empresariais, cause esta semente para germinar e crescer. A recente depressdo empresarial
manteve as doutoras na corrida, porque toda forma de pensamento negativo pode causar saude doente.

Decepgdes em negocio e posto apaixonado a cabeca da lista de causas de medo de saude doente. Um homem jovem sofreu
uma decepgao apaixonado que o enviou para um hospital. Por meses ele pairou entre vida e morte. Especialista em
terapéuticas sugestivas foi chamado. O especialista mudou as enfermeiras, enquanto o colocando em carga de pdlvora de
uma mulher jovem muito encantadora que comegou (por pre-arranjo com o doutor) fazer amor a ele o primeiro dia da
chegada dela no trabalho. Dentro de trés semanas o paciente foi descarregado do hospital, enquanto ainda sofrendo, mas
com um malady completamente diferente. ELE ESTAVA NOVAMENTE APAIXONADO. O remédio era uma brincadeira, mas o
paciente e a enfermeira estavam depois casadas. Ambos estdo em salide boa na hora desta escritura.

SINTOMAS DO MEDO DE SAUDE DOENTE
Os sintomas disto medo quase universal é:

AUTO-SUGESTAO. O habito de uso negativo de ego-sugestdo procurando, e esperando achar os sintomas de todos os tipos
de doenca. Doenga imaginaria " desfrutando " e falando disto como sendo real. O habito de tentar todas " as modas
passageiras " e " isms " recomendado por outros como tendo valor terapéutico. Falando com outras de operacdes, acidentes
e outras formas de doenga.

Experimentando com dietas, exercicios fisicos, reduzindo sistemas, sem orientagdo profissional. Casa dificil cura,
medicamentos patentes e " remédios de curandeiro ".

HIPOCONDRIA. O habito de falar de doenca, concentrando a mente em doenga, e esperar seu aparecimento até que uma
fratura nervosa acontece. Nada que entra em garrafas pode curar esta condicdo. E tirado através de pensamento negativo e
nada mais que pensamento positivo pode afetar uma cura.

Hipocondria, (um termo médico para doenga imaginaria) é dito que faz em ocasido como muito dano, como a doenga que a
pessoa teme poderia fazer. A maioria dos casos denominados de " nervos " vem de doencga imaginaria.

EXERCICIO. Medo de saude doente interfere frequientemente com préprio exercicio fisico, e resulta em em cima de-peso,
causando a pessoa para evitar vida ao ar livre.

SUSCETIBILIDADE. Medo de fraturas de salde doentes abaixo a resisténcia de corpo de Natureza, e cria uma condigdo
favoravel para qualquer forma de doenga que a pessoa pode contatar. E relacionado freqiientemente o medo de salde
doente ao medo de Pobreza, especialmente no caso do hipocondriaco que constantemente preocupa sobre a possibilidade de
ter que pagar as contas de doutor hospital fatura, etc. Este tipo de pessoa gasta muito tempo preparando para doenga,
enquanto falando sobre morte, dinheiro econdmico para cemitério divide, e despesas de enterro, etc.

EGO-MIMANDO. O habito de fazer um lance para condoléncia, usando doenga imaginaria como a isca. (As pessoas recorrem
freqlientemente a este truque para evitar trabalho). O habito de fingir doenga para cobrir preguica clara, ou servir como uma
alibi por falta de ambicao.

INTEMPERANCE. O habito de usar alcool ou narcéticos para destruir dores como dores de cabega, neuralgia, etc., em vez de
eliminar a causa.

O habito de ler sobre doenca e preocupar em cima da possibilidade de estar ferido por isto. O habito de ler anuncios de
medicamento patentes.

O MEDO DE PERDA DE AMOR

A fonte original deste medo inerente precisa mas pequena descrigdo, porque cresceu obviamente fora do habito poligamo de
homem de roubar o companheiro do membro da raca humana dele, e o habito dele de levar liberdades com ela sempre que
ele pbde.

Ciime, e outras formas semelhantes de praecox de deméncia crescem fora do medo herdado de homem da perda de amor
de alguém. Este medo é o mais doloroso de todos os seis medos basicos. Joga mais destruicdo provavelmente com o corpo e
mente que quaisquer dos outros medos basicos, como conduz freqlientemente a loucura permanente.

O medo da perda de amor provavelmente data atrds a idade de pedra, quando os homens roubaram as mulheres por forga
bruta. Eles continuam roubando fémeas, mas a técnica deles/delas mudou. Em vez de forga, eles usam persuasdo agora, a
promessa de bonitas roupas, carros de motor, e outra " isca " muito mais efetivo que forga fisica. Os habitos de homem estdo
igual a eles estava ao amanhecer de civilizagdo, mas ele os expressa diferentemente.

Andlise cuidadosa mostrou que as mulheres sdo mais suscetiveis a este medo que os homens. Este fato é explicado
facilmente. Mulheres aprenderam, de experiéncia, que os homens sdo por natureza poligamos, que neles ndo serdo confiados
nas maos de rivais.



SINTOMAS DO MEDO DE PERDA DE AMOR
Os sintomas distintivos deste medo sao: -

CIUME. O habito de ser suspeito de amigos e amou ones sem qualquer evidéncia razoavel de chdos suficientes. (Cilime é
uma forma de praecox de deméncia que as vezes fica violento sem a causa mais leve). O habito de esposa acusadora ou
marido de infidelidade sem chdos. Suspeita geral de todo o mundo, fé absoluta em ninguém.

ACHADO DE FALTA. O habito de achar falta com amigos, parentes, sécios empresariais e familiares na provocagcdao mais
leve, ou sem qualquer causa tudo que.

JOGANDO. O habito de jogar, roubando, enganando, e se arriscando caso contrario, com a convicgdo que amor pode ser
comprado. O habito de gastar além dos meios da pessoa, ou contraindo dividas, prover presentes para familiares, com o
objeto de fazer uma exibicdo favoravel. InsOnia, nervosismo, falta de persisténcia, fraqueza de va, falta de autocontrole, falta
de ego-confianga, temperamento ruim.

O MEDO DE IDADE VELHA

No principal, este medo cresce fora de duas fontes. Primeiro, o pensamento que idade velha pode trazer com isto POBREZA.
Secundariamente, e sem duvida a fonte mais comum de origem, de falsos e cruéis ensinos do passado que também foi
misturado bem com " fogo e brimstone, " e outro cunningly de bogies projetaram para escravizar o homem por medo.

Homem tem duas razdes muito sds para o um crescimento dele fora da desconfianca dele do membro da raga humana dele
que pode agarrar qualquer bens mundanos que ele pode possuir no medo béasico de idade velha, e o outro surgindo dos
quadros terriveis do além mundial que foi plantado na mente dele por hereditariedade social antes de ele entrasse em posse
cheia da mente dele.

A possibilidade de salde doente que é mais comum como pessoas envelhece mais, também é uma causa contribuindo deste
medo comum de idade velha. Erotismo também entra na causa do medo de idade velha, como nenhum homem aprecia o
pensamento de diminuir atragdo de sexo.

A causa mais comum de medo de idade velha é associada com a possibilidade de pobreza. Poorhouse " ndo é uma bonita
palavra. Langa um frio na mente de toda pessoa que enfrenta para a possibilidade de ter que passar os anos recusando dele
em uma fazenda pobre.

Outro que contribui causa do medo de idade velha, é a possibilidade de perda de liberdade e independéncia, como idade
velha pode trazer com isto a perda de liberdade fisica e econdmica.

SINTOMAS DO MEDO DE IDADE VELHA
Os sintomas de commonest deste medo sdo:

A tendéncia para reduzir a velocidade e desenvolver uma inferioridade complexo a idade de maturidade mental, ao redor da
idade de quarenta, que acredita o ego da pessoa falsamente para estar deslizando " por causa de idade. (A verdade é aquele
homem a maioria dos anos Uteis, mentalmente e espiritualmente, é esses entre quarenta e sessenta).

O habito de falar apologetically do ego da pessoa como " somente sendo velho " porque a pessoa alcangou a idade de
quarenta, ou cinqlienta, em vez de inverter a regra e expressar gratidao por ter alcancado a idade de sabedoria e entender.

O habito de exterminar iniciativa, imaginacdo, e ego-confianca acreditando o ego da pessoa falsamente muito velho para
exercitar estas qualidades.

O habito do homem ou mulher de quarenta penso com a pontaria de tentar se aparecer muito mais jovem, e afetando
mannerisms de mocidade; assim ridiculo inspirador por amigos e estranhos.

O MEDO DE MORTE

A alguns este é o cruelest de todos os medos basicos. A razdo é dbvia. Podem ser carregados o pangs terrivel de medo
associados com o pensamento de morte, na maioria de casos, diretamente a fanatismo religioso. Pagdo " denominado " é
menos amedrontado de morte que o mais " civilizado ". Para centenas de milhdes de homem de anos tem feito as perguntas
sem resposta imdveis, de onde " e " onde ".

De onde eu vim, e onde eu vou? Durante as idades mais escuras do passado, o mais esperto e astucioso ndao estava lento
oferecer a resposta a estas perguntas, PARA UM PRECO. Testemunhe, agora, a fonte principal de origem do MEDO DE
MORTE.

" Entre em minha barraca, abrace minha fé, aceite meus dogmas, e eu lhe darei um ingresso que o admitird imediatamente
em céu quando vocé morre, " gritos um lider de sectarianism. " Permanega fora de minha barraca, " diz o mesmo lider, " e



pode o objeto pegado de diabo vocé e o queima ao longo de eternidade ".

ETERNIDADE é muito tempo. FOGO é uma coisa terrivel. O pensamento de castigo eterno, com fogo, ndao sé o homem de
causas para temer morte, o causa freqlientemente perder a razdo dele. Destrdi interesse em vida e faz felicidade impossivel.

Durante minha pesquisa, revisei eu um livro intitulou " UM Catalogo dos Deuses " em qual foi listado os 30,000 deuses que o
homem tem worshiped. Pense nisto! Trinta mil deles, representados por tudo de um crawfish para um homem. E pequena
maravilha que foram amedrontados os homens a aproximagdo de morte.

Enquanto o lider religioso pode ndo poder prover conduta segura em céu, nem, por falta de tal provisdo, permita o infeliz
descer em inferno, a possibilidade do posterior parece tdo terrivel que o muito pensamento disto se deita segura da
imaginagdo de tal um modo realistico que paralisa razdo, e jogos para cima o medo de morte.

Em verdade, SABE NENHUM HOMEM, e nenhum homem alguma vez soube, que céu ou inferno é como, nem qualquer homem
sabe se qualquer lugar na verdade existe. Esta mesma falta de conhecimento positivo abre a porta da mente humana ao
charlatdo assim ele pode entrar e pode controlar que nota com a acdo dele de prestidigitacdo e varias marcas de fraude
piedoso e artificio.

O medo de MORTE ndo € agora como terra comum como era durante a idade quando havia nenhuma grande faculdade e
universidades. Os homens de ciéncia viraram o refletor de verdade no mundo, e esta verdade esta livrando os homens e
mulheres rapidamente deste medo terrivel de MORTE. Os homens jovens e mulheres jovens que freqlientam as faculdades e
universidades nao sdo impressionadas facilmente por " fogo " e " brimstone ".

Pela ajuda de biologia, astronomia, geologia, e outras ciéncias relacionadas, foram dispersados os medos das idades escuras
que agarraram as mentes de homens e destruiram a razdo deles/delas.

ManicOmios estdo cheios com os homens e mulheres que foram furiosas, por causa do MEDO DE MORTE.

Este medo € inutil. Morte vira, ndo importa o que qualquer um pode pensar nisto. Aceite como uma necessidade, e distribua
o pensamento de sua mente. Deve ser um, necessidade, ou ndo viria a tudo. Talvez ndo é tdo ruim quanto foi pintado.

O mundo inteiro é composto de s6 duas coisas, ENERGIA e ASSUNTO. Em fisicas elementares nds ndo aprendemos nem isso
importe nem energia (as Unicas duas realidades conhecidas para tripular) pode ser criado nem pode ser destruido. Podem ser
transformadas assunto e energia, mas nem ndo pode ser destruido.

Vida é energia, se é qualquer coisa. Se nem energia nem assunto podem ser destruidos, claro que vida ndo pode ser
destruida. Vida, como outras formas de energia, pode ser passada por varios processos de transicdo, ou muda, mas ndo pode
ser destruido. Morte é mera transigdo.

Se morte ndo é nenhuma mera mudancga, ou transicdo, entdo nada vem atras de morte menos um sono longo, eterno, calmo,
e sono ndo é nada ser temido. Assim vocé pode esfregar fora, sempre, o medo de Morte.

SINTOMAS DO MEDO DE MORTE
Os sintomas gerais deste medo sdo: -

O habito de PENSAR quase morrendo em vez de fazer o a maioria de VIDA, devido, geralmente, faltar de propdsito, ou falta
de uma ocupacdo satisfatoria. Este medo € mais prevalecente entre o velho, mas as vezes o mais jovem € as vitimas disto. O
maior de todos os remédios para o0 medo de morte é um DESEJO ARDENTE PARA REALIZAGAO, apoiada por servico Util a
outros. Uma pessoa ocupada raramente tem tempo para pensar quase morrendo. Ele acha vida que vibra para preocupar
sobre morte também. As vezes 0 medo de morte é préximo associado com o Medo de Pobreza onde a morte da pessoa
deixaria familiares indigente. Em outros casos, o0 medo de morte é causado por doenga e o rompimento conseqliente abaixo
de resisténcia de corpo fisica. O commonest causa do medo de morte é: doente-salde, pobreza, falta de ocupacdo
apropriada, decepgdo em cima de amor, loucura, fanatismo religioso.

VELHA PREOCUPACAO DE HOMEM

Preocupacdo é um estado de mente fundado em medo. Trabalha lentamente, mas persistently. E insiduous e sutil. Passo por
passo " se cava dentro " até que paralisa a pessoa estd argumentando faculdade, destréi autoconfianca e iniciativa.
Preocupacdo é uma forma de medo continuo causada entdo por indecisdo é um estado de mente que pode ser controlada.
Uma mente insegura é desamparada. Indecisdo faz uma mente insegura. A maioria dos individuos falta a forga de vontade
para alcancar decisdes prontamente, e se levantar por eles depois que eles foram feitos, até mesmo durante condigdes de
negdcio normais. Durante periodos de desassossego econémico (como o mundo recentemente experimentado), o individuo é
desvantajoso, ndo sé pela natureza inerente dele estar lento a alcangar decisdes, mas ele é influenciado pela indecisdo de
outros ao redor dele que criaram um estado de " indecisdo " de massa.

Durante a depressao a atmosfera inteira, no mundo inteiro, estava cheia com " Fearenza " e " Worryitis, " os dois germe de
doenca mentais que comegaram a se esparramar depois do frenesi de Wall Street em 1929. Ha s6 um antidoto conhecido



para estes germe; é o habito de lembrete e DECISAO firme. Além disso, é um antidoto que todo individuo tem que se
solicitar.

Nés ndo preocupamos em cima de condigdes, uma vez nés alcangcamos uma decisdo para seguir uma linha definida de agdo.

Eu entrevistei um homem que seria eletrocutado duas horas depois uma vez. O homem condenado era o mais tranquilo de
uns oito homens que estavam na morte-cela com ele. A tranquilidade dele me incitou lhe perguntar como sentia para saber
que ele estava entrando em eternidade em um tempo curto. Com um sorriso de confianga na face dele, disse ele, " sente
bom.

Ha pouco pense, irmdo, minhas dificuldades terminardo logo. Eu tive nada mais que dificuldade todos minha vida. Foi um
sofrimento para adquirir comida e vestindo. Logo eu ndo precisarei destas coisas. Eu senti bom desde entdo eu aprendi com
certeza que eu tenho que morrer. Eu me decidi entdo.

Como falou ele que ele devorou um jantar de proporcdes suficiente para trés homens, comendo todo bocado da comida
trazido a ele, e desfrutando aparentemente isto como muito como se nenhum desastre o esperasse.

DECISAO deu esta resignacdo de homem ao destino dele! Decisdo também pode prevenir a aceitacdo da pessoa de
circunstancias de undesired. Os seis medos basicos sdo traduzidos em um estado de preocupagdo, por indecisdo. O, sempre
do medo de morte, alivie, alcangando uma decisdo para aceitar morte como um evento inevitavel. Chicoteie o medo de
pobreza alcancando uma decisdo para se dar bem qualquer riqueza vocé pode acumular SEM PREOCUPAGAO. Ponha seu pé
no pescogo do medo de critica alcangando uma decisdo para ndo PREOCUPAR sobre que outras pessoas pense, faca, ou diga.
Elimine o medo de idade velha alcangando uma decisdo para aceitar isto, ndo como um impedimento, mas como uma grande
béncdo que leva com isto sabedoria, autocontrole, e compreensao ndo conhecida a mocidade.

O absolva do medo de saude doente pela decisdo para esquecer de sintomas. Domine o medo de perda de amor alcancando
uma decisdo para se dar bem sem amor, se isso é necessario.

Mate o habito de preocupacdo, em todas suas formas, localizando um general, decisdo geral que nada que vida tem que
oferecer vale o preco de preocupagdo. Com esta decisdo vira porte, paz de mente, e tranquilidade de pensamento que trara
felicidade.

Um homem cuja a mente ndo sé estda cheia com medo destroi as proprias chances dele de agdo inteligente, mas, ele
transmite estas vibragGes destrutivas as mentes de tudo que entram em contato com ele, e destrdi, também as chances
deles/delas.

Até mesmo um cachorro ou um cavalo sabe quando seu mestre falta coragem; além disso, um cachorro ou um cavalo
apanhardo as vibragdes de medo se livradas por seu mestre, e se comporta adequadamente. Abaixe abaixo a linha de
inteligéncia no reino animal, a pessoa acha esta mesma capacidade para apanhar as vibragées de medo. Uma mel-abelha
sente medo imediatamente na mente de um pessoa-porque o desconhecido de razdes, uma abelha picara a pessoa cuja a
mente estd libertando vibrages de medo, muito mais prontamente que molestard que a pessoa cuja nota ndo registra
nenhum medo.

As vibragdes de passagem de medo de um notam a outro da mesma maneira que depressa e tao seguramente quanto o som
da voz humana passa da estacdo de radiodifusdo ao jogo receptor de um radio-e PELO MEDIO EGO-MESMO.

Telepatia mental é uma realidade. Pensamentos passam de um note a outro, voluntariamente, se ou ndo este fato é
reconhecido por ou a pessoa que liberta os pensamentos, ou as pessoas que apanham esses pensamentos.

A pessoa que da expressdo, por palavra de boca, para negar ou pensamentos destrutivos sdo praticamente certos
experimentar os resultados dessas palavras na forma de uma pontapé-parte de tras " destrutiva ". A liberacdo de impulsos de
pensamento destrutivos, sd, sem a ajuda de palavras, também produz uma " propina " de mais modos que um. Em primeiro
lugar, e talvez mais importante se lembrar, a pessoa que liberta pensamentos de uma natureza destrutiva, tem que sofrer
dano pelo rompimento abaixo da faculdade de imaginagdo criativa.

Secundariamente, a presengca na mente de qualquer emogao destrutiva desenvolve uma personalidade negativa que repele
as pessoas, e freqlentemente os converte em antagonistas. A terceira fonte de dano para a pessoa que entretém ou liberta
pensamentos negativos, mentiras neste significante fato-estes pensamento-impulsos ndo s6 estdao danificando a outros, mas
eles SE ENCRAVAM NA MENTE SUBCONSCIENTE DA PESSOA que OS LIBERTA, e |4 se torna uma parte do carater dele.

A pessoa nunca estda terminado com um pensamento, somente libertando isto. Quando um pensamento é libertado,
esparrama em toda diregdo, pelo médio do éter, mas também se planta permanentemente na mente subconsciente da
pessoa que liberta isto.

Seu negdcio em vida &, presumivelmente alcangar sucesso. Para ter éxito, vocé tem que achar paz de mente, adquira as
necessidades materiais de vida, e acima de tudo, atinja FELICIDADE. Todos estas evidéncias de sucesso comecam na forma
de impulsos de pensamento.



Vocé pode controlar sua prépria mente, vocé tem o poder para alimentar qualquer impulsos de pensamento para isto vocé
escolhe. Com este privilégio vai também a responsabilidade de usar isto construtivamente. Vocé é o mestre de seu proprio
destino terrestre da mesma maneira que seguramente como vocé tem o poder para controlar seus préprios pensamentos.
Vocé pode influenciar, dirija, e eventualmente controla seu proprio ambiente, enquanto fazendo para sua vida o para o qual
vocé quer isto ser-ou, vocé pode negligenciar exercitar o privilégio que é seu, fazer sua vida para ordenar, se lancando assim
no mar largo de " Circunstéancia " onde vocé sera langado para ca e yon, como uma fatia nas ondas do oceano.

O SEMINARIO DE O DIABO
O SETIMO MAL BASICO

Além dos Seis Medos Basicos, ha outro mau por qual as pessoas sofrem. Constitui uma terra rica na qual as sementes de
fracasso crescem abundantemente. E tdo sutil que sua presenca ndo é descoberta freqiientemente. Esta aflicio ndo pode ser
classificada corretamente como um medo. ESTA PROFUNDAMENTE SENTADO E MAIS FREQUENTEMENTE FATAL QUE TODOS
OS SEIS MEDOS. Para desejo de um nome melhor, nos deixe chamar esta SUSCETIBILIDADE ma para NEGAR INFLUENCIAS.

Homens que sempre acumulam grandes riquezas se protegem contra este mal! A pobreza ferido nunca faga! Esses que tém
sucesso em qualquer chamada tém que preparar resistir ao mal para as mentes deles/delas. Se vocé estiver lendo esta
filosofia com a finalidade de acumular riquezas, vocé deveria se examinar muito cuidadosamente, determinar se vocé é
suscetivel negar influéncias. Se vocé negligenciar esta ego-analise, vocé perdera seu direito para atingir o objeto de seus
desejos.

Faca os analise procurando. Depois que vocé leu as perguntas preparadas para esta ego-andlise, o segure a uma
contabilidade rigida em suas respostas. Va a tarefa tdo cuidadosamente quanto vocé procuraria qualquer outro inimigo que
vocé soube estar o esperando em emboscada e lidar com suas proprias faltas como vocé va com um inimigo mais tangivel.
Vocé pode se proteger facilmente contra ladrdes de rodovia, porque a lei prové cooperacdo organizada por seu beneficio, mas
o " sétimo mal " basico é mais dificil dominar, porque golpeia quando vocé ndo esta atento de sua presenca, quando vocé é
adormecido, e enquanto vocé esta acordado. Além disso, sua arma é intangivel, porque consiste em somente-um ESTADO DE
MENTE. Este mal também é perigoso porque golpeia dentro tantas formas diferentes quanto ha experiéncias humanas. As
vezes vem a mente pelas palavras bem-intencionadas dos prdprios parentes da pessoa. A outros tempos, enfada de dentro,
pela propria atitude mental da pessoa. Sempre é tdo mortalmente quanto veneno, embora possa ndo matar como depressa.

COMO SE PROTEGER CONTRA INFLUENCIAS DE NEGATIVO

Se proteger contra influéncias de negativo, se de sua prépria fabricagdo, ou o resultado das atividades de pessoas negativas
ao redor vocé, reconhece que vocé tem um IR-PODER, e pds isto em uso constante, até que constréi uma parede de
imunidade contra influéncias de negativo em sua prépria mente.

Reconhega o fato que vocé, e todo outro ser humano, é, por natureza, preguigoso, indiferente, e suscetivel a todas as
sugestdes que harmonizam com suas fraquezas.

Reconheca que vocé é, por natureza, suscetivel a todos os seis medos basicos, e montou. habitos com a finalidade de
contrariar todos estes medos.

Reconheca freqlientemente aquelas influéncias de negativo trabalham em vocé durante sua mente subconsciente, entdo eles
sdo dificeis descobrir, e mantém sua mente fechada contra todas as pessoas que deprimem ou o desencorajam de qualquer
forma.

Limpe fora seu térax de medicamento, jogue fora toda a pilula engarrafa, e deixa de alcovitar a resfriados, dores, dores e
doenca imaginaria.

Deliberadamente busque a companhia das pessoas para que o influenciam
PENSE E AJA PARA VOCE.
N&o ESPERE dificuldades como eles tém uma tendéncia para ndo desapontar.

Sem duvida, a fraqueza mais comum de todos os seres humanos é o habito de deixar as mentes deles/delas aberto a
influéncia negativa de outras pessoas. Esta fraqueza ainda mais é prejudicial, porque a maioria das pessoas ndo reconhece
que eles sdo amaldigoados por isto, e muitos que reconhecem isto, negligencie ou recuse corrigir o mal até que se torna uma
parte incontrolavel dos habitos diarios deles/delas.

Ajudar esses que desejam se ver como sao realmente eles, a lista seguinte de perguntas esteve preparada. Leia as perguntas
e declare suas respostas em voz alta, assim vocé pode ouvir sua prépria voz. Isto fard isto mais facil para vocé ser
verdadeiro com vocé.

PERGUNTAS DE TESTE DE EGO-ANALISE



Vocé reclama freqlientemente de " sentimento ruim, " e nesse caso, o que é a causa?

Vocé acha falta com outras pessoas a provocagdo mais leve?

Vocé freqlientemente comete erros em seu trabalho, e nesse caso, por que?

Vocé é sarcastico e ofensivo em sua conversagao?

Vocé evita a associagao de qualquer um deliberadamente, e nesse caso, por que?

Vocé freqiientemente sofre com indigestdo? Nesse caso, o que é a causa?

Vida parece futil e o futuro desesperado a vocé? Nesse caso, por que?

Vocé gosta de sua ocupagdo? Se ndo, por que?

Vocé sente freqliientemente ego-piedade, e nesse caso por que?

Vocé é invejoso desses que o superam?

Ao qual dedica vocé a maioria tempo, pensando em SUCESSO, ou de FRACASSO?

Vocé esta ganhando ou autoconfianga perdedora como vocé envelhece mais?

Vocé aprende algo de valor de todos os enganos?

Vocé esta permitindo algum relativo ou conhecido para o preocupar? Nesse caso, por que?

Vocé as vezes " esta nas nuvens " e a outros tempos nas profundidades de despondency?

Quem tem a influéncia mais inspiradora em vocé? O que é a causa?

Vocé tolera negativo ou desencorajando influéncias que vocé pode evitar?

Vocé é descuidado de seu aparecimento pessoal? Nesse caso, quando e por que?

Vocé aprendeu a submergir suas dificuldades " estando muito ocupado para ser aborrecido por eles?
Vocé se chamaria um " fraco " invertebrado se vocé permitiu para outros fazer seu pensamento para vocé?
Vocé negligencia tomando banho interno até que auto-intoxicagdo o faz doente-suave e irritavel?
Quantas perturbacges evitaveis o aborrecem, e por que vocé os tolera?

Vocé recorre a licor, narcéticos, ou cigarros para aquietar seus nervos "? Nesse caso, por que vocé ndo tenta ir-poder ao
invés?

Qualquer um " o importuna ", e nesse caso, por que razdo?

Vocé tem um PROPOSITO PRINCIPAL DEFINIDO, e nesse caso, 0 que &, e que plano o tem por alcangar isto?
Vocé sofre de quaisquer dos Seis Medos Béasicos? Nesse caso, qual ones?

O tenha um método pelo qual vocé pode se proteger contra a influéncia negativa de outros?

Vocé faz uso deliberado de auto-sugestdo para fazer sua mente positivo?

O qual avalia vocé a maioria, suas posses materiais, ou seu privilégio de controlar seus préprios pensamentos?
Vocé é influenciado facilmente por outros, contra seu proprio julgamento?

Acrescentou hoje qualquer coisa de valor a seu tesouro de conhecimentos ou estado de mente?

Vocé enfrenta squarely as circunstancias que o fazem infeliz, ou evita a responsabilidade?

Vocé analisa todos os enganos e fracassos e tenta ganhar por eles ou, vocé leva a atitude que isto seu dever ndo é?
Vocé pode nomear trés de suas fraquezas mais prejudiciais?

O que esta fazendo vocé para os corrigir?



Vocé encoraja que outras pessoas tragam as preocupacdes deles/delas a vocé para condoléncia?

Vocé escolhe, de suas experiéncias diarias, licdes ou influéncias que ajudam em seu avango pessoal?

Sua presenga tem uma influéncia negativa em outras pessoas como uma regra?

Que habitos de outras pessoas o aborrecem a maioria?

Vocé forma suas préprias opinides ou se permite ser influenciado por outras pessoas?

Vocé aprendeu a criar um estado mental de mente com que vocé pode se proteger contra tudo desencorajando influéncias?
Sua ocupacgdo o inspira com fé e esperanca?

Vocé esta consciente de possuir forgas espirituais de poder suficiente para o habilitar para manter sua mente livre de todas as
formas de MEDO?

Faz sua ajuda de religido vocé manter sua propria mente positivo?
Vocé sente isto seu dever para compartilhar as preocupacdes de outras pessoas? Nesse caso, por que?

Se vocé acredita que " passaros de um rebanho de pena junto " o que aprendeu vocé sobre vocé estudando os amigos quem
vocé atrai?

Que conexdo, se qualquer, vocé vé entre as pessoas com quem vocé associa de perto, e qualquer infelicidade que vocé pode
sofrer?

Poderia ser possivel que alguma pessoa quem vocé considera ser um amigo &, em realidade, seu pior inimigo, por causa da
influéncia negativa dele em sua mente?

Por que regras o faga juiz que é Util e quem esta danificando a vocé?
Seus soécios intimos sdo mentalmente superiores ou inferiores a vocé?
Quanto intervalo de todo 24 horas vocé dedica:
um. sua ocupagao
b. sono
c. jogo e relaxamento
d. conhecimento util adquirindo
e. desperdicio claro
Quem entre seus conhecidos,
um. 0 encoraja a maioria
b. precaugGes vocé a maioria
c. 0 desencoraja a maioria
d. ajudas vocé a maioria de outros modos
O que é sua maior preocupagdo? Por que vocé tolera isto?

Quando outros oferecem que vocé livra, conselho ndo solicitado, vocé aceita isto sem duvida, ou analisa o motivo
deles/delas?

O que, acima de tudo outro, o faga a maioria DESEJO? Vocé pretende adquirir isto?
Vocé para legando subordinar todos os outros desejos este aqui para?

Quantos cronometram diariamente vocé dedica a adquirir isto?

Vocé muda freqlientemente sua mente? Nesse caso, por que?

Vocé normalmente termina tudo o que vocé comega?



Vocé é facilmente impressionado pelo negdcio de outras pessoas ou titulos profissionais, graus de faculdade, ou riqueza?
Vocé é influenciado facilmente por que outras pessoas pense ou diga de vocé?

Vocé supre a pessoas por causa do estado social ou financeiro deles/delas?

Quem acredita vocé o maior pessoa vivendo para ser?

Em que respeito esta esta pessoa superior para vocé?

A quanto tempo estudando e respondendo estas perguntas dedicou vocé? (Pelo menos um dia é necessario para a analise e o
respondendo da lista inteira.)

Se vocé respondeu todos este truthfully de perguntas, vocé sabe mais de vocé que a maioria das pessoas. Estude as
perguntas cuidadosamente, volte uma vez a eles cada semana durante varios meses, e seja surpreendido a quantia de
conhecimento adicional de grande valor a vocé, vocé terd ganho pelo método simples de responder o truthfully de perguntas.
Se vocé ndo tem certeza relativo as respostas para algumas das perguntas, busca a deliberagdo desses que o conhecem
bem, especialmente esses que ndo tém nenhum motivo o lisonjeando, e se vé pelos olhos deles/delas. A experiéncia estara
surpreendendo.

Vocé tem CONTROLE ABSOLUTO em cima de mas uma coisa, e isso é seus pensamentos. Este é o mais significante e
inspirador de todos os fatos conhecido para tripular! Reflete o Divine de homem natureza. Este Divine prerrogativa é os
meios exclusivos pelos quais vocé pode controlar seu préprio destino. Se vocé ndo controla sua prépria mente, vocé pode
estar seguro vocé controlard nada mais.

Se vocé deve ser descuidado com suas posses, deixe estar com relagdo a coisas materiais. Sua mente é sua propriedade
espiritual! Proteja e use com o cuidado para o qual Divine Royalty é intitulada.

Vocé era determinado um IR-PODER por este proposito.

Infelizmente, ndo ha nenhuma protecdo legal contra esses que, ou por designio ou ignorancia, envenene as mentes de outros
através de sugestdo negativa. Esta forma de destruicdo deveria ser castigavel através de penalidades legais pesadas, porque
pode e freqlientemente destroéi as chances da pessoa de adquirir coisas materiais que sdo protegidas através de lei. Homens
com mentes de negativo tentaram convencer o Thomas UM. Edison que ele ndo pudesse construir uma maquina que
registraria e reproduziria a voz humana, porque " eles disseram, " ninguém mais alguma vez tinha produzido tal uma
maquina ". Edison ndo os acreditou. Ele soube que a mente pudesse produzir QUALQUER COISA que A MENTE poderia
CONCEBER E poderia ACREDITAR, e aquele conhecimento era a coisa que ergueu o grande Edison sobre o rebanho comum.

Homens com mentes negativas contaram para F. W. Woolworth, ele iria " tentar sem dinheiro " para dirigir uma loja em cinco
e dez centavo vendas. Ele ndo os acreditou. Ele soube que ele pudesse fazer qualquer coisa, dentro do razoavel, se ele
apoiasse os planos dele com fé. Exercitando o direito dele para manter as sugestdes negativas de outros homens da mente
dele do lado de fora, ele empilhou para cima uma fortuna de mais de cem milhdes de ddlares.

Homens com mentes negativas contaram para George Washington ele ndo podde esperar ganhar contra as forgas
imensamente superiores do britanico, mas ele exercitou o Divine dele direito para ACREDITAR, entdo este livro foi publicado
debaixo da protegdo das Estrelas e Faixas, enquanto o nome de Deus Cornwallis foi todos menos esquecido.

Duvidando Thomases ridicularizaram desdenhosamente quando a Henry Ford experimentou o primeiro crudely dele construiu
automoével nas ruas de Detroit. Alguns nunca disseram a coisa ficaria pratica. Outros disseram que ninguém pagaria dinheiro
por tal um aparelho.

VAU DISSE, " EU CINGIREI A TERRA COM CARROS DE MOTOR SEGUROS, " E ELE FEZ!

A decisdo dele para confiar no proprio julgamento dele ja empilhou longe para cima uma fortuna maior que as proximas cinco
geragbes do descendents dele pode desperdicar. Para o beneficio desses que busca riquezas vastas, deixe se lembre que
praticamente a diferenca exclusiva entre a Henry Ford e uma maioria do mais de cem mil homens que trabalha para ele, é
este-vau TEM UMA MENTE E CONTROLA ISTO, OS OUTROS TEM MENTES QUE ELES ndo TENTAM CONTROLAR.

A Henry Ford foi mencionada repetidamente, porque ele é um exemplo espantoso disso que um homem com uma mente do
préprio dele, e um testamento para controlar isto, pode realizar. O registro dele bate a fundagdo de debaixo daquela alibi
tempo-usada, " eu nunca tive uma chance ". Ford nunca teve uma chance, ou, mas ele CRIOU UMA OPORTUNIDADE E
APOIOU ISTO COM PERSISTENCIA ATE QUE O FEZ mais RICO QUE CROESUS.

Note controle é o resultado de autodisciplina e habito. Vocé ou controla sua mente ou o controla. Ndo hd nenhum acordo de
corredor-modo. O mais pratico de todos os métodos por controlar a mente é o habito de manter isto ocupado com um
proposito definido, apoiado por um plano definido. Estude o registro de qualquer homem que alcanga sucesso notavel, e vocé
observe que ele tem controle em cima da prépria mente dele, além disso, que ele exercita aquele controle e dirige isto para
o conseguimento de objetivos definidos. Sem este controle, sucesso ndo é possivel.



CINQUENTA-SETE " ALIBIS FAMOSAS
Por Homem Velho SE

Pessoas que ndo tém sucesso tém uma caracteristica distintiva em comum. Eles conhecem todas as razdes por fracasso, e
tem o que eles acreditam para ser alibis ar-apertadas para explicar a propria falta deles/delas de realizagdo fora.

Algumas destas alibis sdo inteligentes, e alguns deles sdo justificaveis pelos fatos. Mas ndo podem ser usadas alibis para
dinheiro. O mundo quer saber Unico O coisa-tenha ALCANCADO SUCESSO?

Um analista de carater compilou uma lista do comumente alibis usadas. Como vocé leu a lista, se examina cuidadosamente, e
determina quanto destas alibis, se qualquer, é sua prépria propriedade.

Também, se lembre a filosofia apresentada neste livro faz todo um destas alibis obsoleto.
SE eu ndo tivesse uma esposa e familia. . .

SE eu tivesse bastante " puxar ". . .

SE eu tivesse dinheiro. . .

SE eu tivesse uma educagdo boa. . .

SE eu pudesse arrumar um emprego. . .

SE eu tivesse saude boa. . .

SE eu so tivesse tempo. . .

SE tempos fossem melhores. . .

SE outras pessoas me entendessem. . .

SE condiciona ao redor de mim s¢ era diferente. . .

SE eu pudesse viver minha vida novamente em cima de. . .
SE eu nao temesse o que ELES " diriam. . .

SE eu tivesse sido determinado uma chance. . .

SE eu tivesse uma chance agora. . .

SE outras pessoas nao tivessem isto dentro para mim ". . .
SE nada acontece para me parar. . .

SE eu s6 fosse mais jovem. . .

SE eu pudesse fazer o que eu quero. . .

SE eu tivesse nascido rico. . .

SE eu pudesse conhecer " as pessoas " certas. . .

SE eu tivesse o talento que algumas pessoas tém. . .

SE eu ousasse me afirme. . .

SE eu so tivesse abracado oportunidades passadas. . .

SE as pessoas ndo seguissem meus nervos. . .

SE eu ndo tivesse que manter casa e cuidar as criangas. . .
SE eu pudesse economizar um pouco de dinheiro. . .

SE o chefe s6 me apreciasse. . .

SE eu so tivesse alguém para me ajudar. . .



SE minha familia me entendesse. . .

SE eu morasse em uma cidade grande. . .

SE eu ha pouco pudesse ser comegado. . .

SE eu so6 fosse gratis. . .

SE eu tivesse a personalidade de algumas pessoas. . .
SE eu nao fosse tdo gordo. . .

SE meus talentos fossem conhecidos. . .

SE eu pudesse adquirir ha pouco uma " fratura ". . .
SE eu so pudesse sair de divida. . .

SE eu nao tivesse falhado. . .

SE eu s6 soubesse como. . .

SE todo o mundo ndo me opusesse. . .

SE eu ndo tivesse tantos preocupacgdoes. . .

SE eu pudesse me casar a pessoa certa. . .

SE as pessoas nao fossem tdo bobas. . .

SE minha familia ndo fosse tdo extravagante. . .

SE eu estivesse seguro de mim. . .

SE sorte ndo estivesse contra mim. . .

SE eu ndo tivesse nascido debaixo da estrela errada. . .
SE nao fosse verdade que " o que é ser sera ". . .
SE eu nao tivesse que trabalhar tdo duro. . .

SE eu nao tivesse perdido meu dinheiro. . .

SE eu vivesse em um bairro diferente. . .

SE eu nao tivesse um " passado ". . .

SE eu so6 tivesse um negocio de meu proprio. . .

SE outras pessoas s6 me escutassem. . .

SE * * * e este € o maior deles tudo * * * eu tive a coragem para se ver como sou realmente eu, eu descobriria 0 que esta
errado comigo, e corrige isto, entdo eu poderia ter uma chance para ganhar por meus enganos e aprender algo da
experiéncia de outros, porque eu sei que ha algo ERRADO comigo, ou eu seria agora onde eu teria SIDO SE eu tivesse
gastado mais tempo analisando minhas fraquezas, e menos tempo construindo alibis para os cobrir.

Alibis construindo com que explicar fracasso fora é um passatempo nacional. O habito é tdo velho quanto a raca humana, e é
fatal a sucesso! Por que as pessoas agarram o deles/delas acaricie alibis? A resposta é débvia. Eles defendem as alibis
deles/delas porque ELES os CRIAM! A &libi de um homem ¢é a crianca da prépria imaginacgdo dele. E natureza humana para

defender a propria cérebro-crianca da pessoa.

Construindo alibis € um habito profundamente arraigado. Habitos sdo dificeis quebrar, especialmente quando eles provéem
justificacdo para algo que nds fazemos. O Platdo teve esta verdade em mente quando ele disse, " O primeiro e melhor vitéria
é conquistar ego. Ser conquistado através de ego &, de todas as coisas, o mais vergonhoso e vil ".

Outro filésofo teve o mesmo pensamento em mente quando ele disse, " era uma grande surpresa a mim quando eu descobri
que a maioria da feilira que eu vi em outros, era apenas uma reflexdo de minha propria natureza ".

" Sempre foi um mistério a mim, Elbert Hubbard " dito, " por que as pessoas gastam tanto cronometre se enganando



deliberadamente criando alibis para cobrir as fraquezas deles/delas. Se usou diferentemente, este mesmo tempo seria
suficiente curar a fraqueza, de nenhuma alibi entdo seria precisada ".

Separando, eu o lembraria que " Vida é um tabuleiro de damas, e o jogador oposto vocé é TEMPO. Se vocé hesita antes de
mover, ou negligencia mover prontamente, seus homens serdo esfregados fora a tabua antes de TEMPO. Vocé estd jogando
contra um sécio que n&o tolerard INDECISAO "I

Previamente vocé pode ter tido uma desculpa ldgica para ndo tido forgado Vida a passar com tudo que vocé perguntou, mas
aquela alibi esta agora obsoleta, porque vocé esta em posse da Mestre Key que destranca a porta as riquezas abundantes de
Vida.

A Mestre Key é intangivel, mas é poderoso! E o privilégio de criar, em sua prépria mente, um DESEJO ARDENTE para uma
forma definida de riquezas. Ndo ha nenhuma penalidade para o uso da Chave, mas ha um preco que vocé tem que pagar se
vocé ndo usar isto. O preco é FRACASSO. Ha uma recompensa de proporgdes estupendas se vocé pds a Chave para usar. Ea
satisfacdo que vem a tudo que conquistam ego e Vida de forca para pagar tudo que é perguntada.

A recompensa é merecedora de seu esforgo. Vocé fard o comego e convencera?
" Se nds estamos relacionados, " disse o Emerson imortal, " nds nos encontraremos ".

Fechando, possa eu peco emprestado o pensamento dele, e diz, " Se nds estivermos relacionados, nos temos, por estas
paginas, se encontrou ".

O FIM
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