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Adrian Blake 

Psychologue et auteur à succès 

 

Transformer les vies par la compréhension de soi 

Adrian Blake incarne l'excellence dans le domaine de 
la psychologie appliquée et du développement 
personnel. Fort d'une expertise reconnue et d'une 
approche innovante, il accompagne depuis plus de 
quinze ans des milliers de personnes dans leur quête 
d'épanouissement et de réalisation personnelle. 

 

 

https://adrian-blake.com/


© Editions Adrian BLAKE - Page 2 
 

Expertise et approche 

Psychologue formé aux thérapies cognitivo-
comportementales, Adrian Blake a développé une 
méthode unique qui allie rigueur scientifique et 
pragmatisme. Son approche se distingue par sa 
capacité à rendre accessible les concepts 
psychologiques les plus complexes, transformant la 
théorie en outils concrets et immédiatement 
applicables. 

Auteur prolifique 

Adrian Blake a signé plusieurs ouvrages qui ont 
marqué le paysage du développement personnel 
contemporain. Ses livres, traduits en multiple 
langues, se caractérisent par leur style accessible, 
leurs exemples concrets et leurs exercices pratiques. 
Chaque ouvrage reflète sa philosophie : offrir à 
chacun les clés pour devenir acteur de son propre 
changement. 

Impact et reconnaissance 

Conférencier recherché, Adrian Blake intervient 
régulièrement dans des entreprises, universités et 
événements internationaux. Sa capacité à créer des 
connexions authentiques avec son public et à 
susciter des transformations durables lui a valu une 
reconnaissance tant du grand public que de ses pairs. 
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Mission 

"Chaque individu porte en lui le potentiel de sa propre 
transformation." Cette conviction guide le travail 
d'Adrian Blake, qui œuvre quotidiennement pour 
démocratiser l'accès au bien-être psychologique et 
offrir à chacun les outils nécessaires pour construire 
une vie plus épanouissante et authentique. 

 

Adrian Blake continue d'innover dans son domaine, 
explorant constamment de nouvelles approches pour 
répondre aux défis psychologiques de notre époque 
moderne. 
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Comment créer votre 
propre librairie en ligne ? 

La Méthode Secrète d’Adrian Blake 
pour Créer des Revenus Passifs avec 

les Droits de Revente Illimités 

 

Votre Ebook Gratuit à Partager Librement ! 

"Ce précieux guide est OFFERT à 100% - Au-
cune restriction, aucune modération, parta-
gez-le librement avec qui vous voulez ! 

En tant qu'Ambassadeur officiel des Éditions 
Adrian Blake, je suis fier de vous offrir ce ca-
deau sans aucune condition. 

https://adrian-blake.com/
https://youtu.be/-TuvUJ7zH_g?si=d8RJs7SN-P_5nnal
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   Totalement gratuit - Aucun paiement re-
quis 
   Partage illimité - Diffusez-le à vos con-
tacts, sur vos réseaux, dans vos groupes 
   Zéro restriction - Pas de watermark, pas 
de liens obligatoires, pas de clauses cachées 

Pourquoi je vous l'offre ? 
Parce que je crois fermement que la connais-
sance doit circuler librement pour transformer 
des vies. 
Parce que chaque personne mérite d'accéder 
à des outils de développement personnel de 
qualité. 
 

Et parce que, comme le dit Adrian Blake : "La 
connaissance seule ne crée pas de résultats. 
Seul l'action systématique transforme les op-
portunités en revenus." 

     MAINTENANT, partagez cet ebook avec 
tous ceux que vous aimez ! 

Votre Ambassadeur dévoué des Éditions 
Adrian Blake 

https://adrian-blake.com/
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Comment créer votre 
propre librairie en ligne ? 

La Méthode Secrète d’Adrian Blake 
pour Créer des Revenus Passifs avec 

les Droits de Revente Illimités 

 

PLAN DU GUIDE DE L'AMBASSADEUR(TRICE) DES 
EDITIONS ADRIAN BLAKE 

       INTRODUCTION : VOTRE TRANSFORMATION 
COMMENCE MAINTENANT 

"Imaginez un business qui génère des revenus 
24h/24, 7j/7, sans création de contenu, sans stocks, 
et avec une demande qui explose !" 

• Pourquoi ce guide va changer votre vie : Dé-
couvrez comment devenir ambassadeur(trice) 
d'un modèle économique révolutionnaire 

• Qui peut réussir : Pas besoin d'être un expert - 
juste une personne passionnée de développe-
ment personnel 

• Votre promesse : Des revenus passifs en 30 
jours grâce à une méthode éprouvée 

https://adrian-blake.com/
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• Ce que vous allez accomplir : De zéro à votre 
première vente en moins de 72 heures 

 

 

   LE MARCHÉ DU DÉVELOPPEMENT PERSONNEL 
ET PROFESSIONNEL : UNE MINE D'OR À DÉVOILER 

"750 MILLIONS D'EUROS. C'EST LE POUVOIR 
D'ACHAT ANNUEL DES FRANÇAIS DANS LE DÉVELOP-
PEMENT PERSONNEL. ET ÇA N'ARRÊTE PAS DE 
CROÎTRE !" 

• La révolution bien-être : 

• 12% de croissance annuelle jusqu'en 
2030 (1,366 milliard €) 

• Plus de 7 Français sur 10 ont adopté de 
nouvelles pratiques de bien-être 

• Le digital représente 68% des interac-
tions coaching 

• Pourquoi le DP cartonne : 

• La quête universelle de confiance en 
soi et de réalisation personnelle 

• Les émotions toxiques qui paralysent 
les gens (comparaisons, silences gê-
nants) 

https://adrian-blake.com/


© Editions Adrian BLAKE - Page 8 
 

• L'urgence de se différencier dans un 
monde hyperconnecté 

• Votre positionnement gagnant : 

• Comment capitaliser sur cette ten-
dance explosive 

• Les 3 segments à fort potentiel (coachs 
indépendants, particuliers, entreprises) 

• Pourquoi 95% des gens ratent cette op-
portunité (et comment vous, vous allez 
réussir) 

 

 

   LE MARCHÉ DES EBOOKS : VOTRE PASS VIP 
POUR LE REVENUS PASSIFS 

"26,2% DE CROISSANCE SUR LES EBOOKS + LIVRES 
AUDIO. L'OR NUMÉRIQUE EST EN TRAIN D'ÊTRE EX-
TRAIT !" 

• Les chiffres qui donnent le tournis : 

• Marché mondial estimé entre 14,9 et 
22,8 milliards USD en 2025 

• 26,2% de croissance sur les segments 
dynamiques 

https://adrian-blake.com/


© Editions Adrian BLAKE - Page 9 
 

• Personnalisation IA : la nouvelle fron-
tière 

• Pourquoi les ebooks battent tout : 

• Durée de vie exceptionnellement 
longue (un ebook sur la confiance en 
soi reste pertinent pendant des années) 

• Coûts de distribution quasi nuls (digital 
pur) 

• Adaptabilité aux nouvelles technologies 
(IA, formats interactifs) 

• La faille que personne n'a vue : 

• Comment fusionner ces deux marchés 
explosifs 

• Pourquoi les éditeurs traditionnels vous 
limitent à une simple commission 

• La révolution qui va tout changer (spoi-
ler : c'est dans la partie 3 !) 

 

 

 

https://adrian-blake.com/
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   L'OPPORTUNITÉ DES EBOOKS EN DROIT DE RE-
VENTE ILLIMITÉ DES EDITIONS ADRIAN BLAKE : 
VOTRE MACHINE À ARGENT 24/7 

"100% DE MES REVENUS PROVIENNENT DE MES 
VENTES DIRECTES EN AUTOMATIQUES. LE SYSTÈME 
CONTINUE DE GÉNÉRER DES REVENUS MÊME PEN-
DANT QUE JE DORS." - MARIE D., 32 ANS 

• La différence qui change tout : 

• Droits de revente simple vs droits de re-
vente avec licence (le modèle révolu-
tionnaire) 

• Pourquoi Adrian Blake est le premier 
éditeur DP avec droits de revente en 
France 

• Le modèle gagnant-gagnant qui bat 
tous les autres 

• Votre avantage compétitif absolu : 

• Indépendance totale (pas dépendant 
d'Amazon ou ClickBank) 

• Création d'une relation directe avec vos 
clients 

• Construction de votre propre marque 

• Comment ça marche concrètement : 

https://adrian-blake.com/


© Editions Adrian BLAKE - Page 11 
 

• Investissement minimal (27€ par 
ebook) pour des revenus exponentiels 

• La méthode en 3 niveaux qui trans-
forme votre activité en empire numé-
rique 

• ROI moyen de 437% sur 6 mois pour les 
participants actifs 

 

 

   LA CRÉATION GRATUITE D'UNE BOUTIQUE EN 
LIGNE AVEC PAYHIP : VOTRE PREMIER PAS VERS LA 
LIBERTÉ FINANCIÈRE 

"EN 15 MINUTES, VOUS POUVEZ CRÉER UNE BOU-
TIQUE EN LIGNE QUI GÉNÈRE DES REVENUS MÊME 
PENDANT QUE VOUS DORMEZ !" 

• Pourquoi Payhip est votre meilleur ami : 

• Interface ultra-simple (mise en place en 
15 minutes) 

• Intégration parfaite avec les droits de 
revente 

• Pas de frais cachés, juste une commis-
sion minime 

https://adrian-blake.com/
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• Étape par étape : votre boutique en 7 minutes 
chrono : 

1. Création de votre compte Payhip (gra-
tuit) 

2. Ajout de vos premiers ebooks avec 
droits de revente 

3. Personnalisation de votre boutique 
avec vos couleurs 

4. Configuration des paiements sécurisés 

5. Publication en un clic 

• Les astuces pro qui font la différence : 

• Utiliser la fonctionnalité "Pay What You 
Want" pour générer des témoignages 

• Activer les "Upsells automatiques" pour 
augmenter votre panier moyen 

• Exemple concret : Comment Sophie a 
augmenté ses revenus de 63% en mi-
grant vers Payhip 

 

 

https://adrian-blake.com/
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   LA MÉTHODE DE VENTE 200 EMAILS PAR SE-
MAINE : VOTRE CANAL DE VENTE GRATUIT ET ILLI-
MITÉ 

"18,7% DE CROISSANCE MENSUELLE MOYENNE DES 
REVENUS AVEC CETTE MÉTHODE SIMPLE MAIS PUIS-
SANTE !" 

• La méthode P.A.G.E.S. adaptée à la revente : 

• Planifier : Identifier votre audience 
idéale 

• Arranger : Structurer votre message clé 

• Générer : Créer du contenu qui conver-
tit 

• Extraire : Mettre en avant les bénéfices 
concrets 

• Scruter : Analyser et optimiser 

• Votre routine matinale gagnante : 

• 20 minutes le matin = 200 emails par 
semaine 

• La technique du "Valeur d'abord" qui 
fait tomber les objections 

• Comment transformer chaque email en 
opportunité de vente 

https://adrian-blake.com/
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• Les 3 erreurs fatales que font 95% des reven-
deurs (et comment les éviter) : 

• La reproduction passive des descrip-
tions 

• La surpromesse qui nuit à la crédibilité 

• L'absence de personnalisation émo-
tionnelle 

 

 

   COMMENT TROUVER DES EMAILS ILLIMITÉS 
AVEC GOOGLE MAPS : VOTRE SOURCE SECRÈTE 
DE PROSPECTS QUALIFIÉS 

"IDENTIFIEZ 3 COMMUNAUTÉS OÙ VOTRE AUDIENCE 
PASSE DU TEMPS, PARTICIPEZ ACTIVEMENT PEN-
DANT 7 JOURS SANS PROMOTION, ET VOUS AUREZ 
VOTRE PREMIÈRE VENTE !" 

• La méthode MapsScraper simplifiée : 

• Trouver des cibles précises par localisa-
tion et catégorie 

• Extraire des contacts qualifiés en 
quelques clics 

• Construire votre base de données illimi-
tée 

https://adrian-blake.com/
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• Votre routine hebdomadaire gagnante : 

• Lundi : Recherche ciblée sur Google 
Maps 

• Mardi-Jeudi : Participation active et ap-
port de valeur 

• Vendredi : Proposition discrète de votre 
solution 

• Samedi-Dimanche : Analyse et prépara-
tion de la semaine suivante 

• Les règles d'or de la promotion discrète : 

• Ne jamais poster de lien dans les 10 
premières interactions 

• Toujours apporter de la valeur avant de 
promouvoir 

• Utiliser des phrases comme "J'ai juste-
ment créé un guide qui explique com-
ment..." 

 

 

 

 

https://adrian-blake.com/
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        CONCLUSION : VOTRE EMPIRE NUMÉRIQUE 
COMMENCE MAINTENANT 

"LA CONNAISSANCE SEULE NE CRÉE PAS DE RÉSUL-
TATS. SEUL L'ACTION SYSTÉMATIQUE TRANSFORME 
LES OPPORTUNITÉS EN REVENUS." 

• Votre feuille de route en 30 jours : 

• Semaine 1 : Mise en place de votre bou-
tique et premier contact 

• Semaine 2 : Premières ventes et col-
lecte de témoignages 

• Semaine 3 : Automatisation et expan-
sion 

• Semaine 4 : Création de votre réseau de 
revendeurs 

• Les 3 engagements que vous devez prendre 
MAINTENANT : 

1. Engagement de temps : 1h par jour 
(seulement 60 minutes) 

2. Engagement de suivi : Mesurez impi-
toyablement vos 3 KPI essentiels 

3. Engagement d'action : Créez votre page 
de vente dès ce soir 

• Votre prochain pas : 

https://adrian-blake.com/
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• "Félicitations ! Vous faites désormais 
partie de l'avant-garde des entrepre-
neurs numériques qui maîtrisent l'art 
de la revente d'ebooks avec droits de 
revente illimités." 

• "Votre empire numérique commence... 
MAINTENANT." 

"Le succès n'attend pas. Il appartient à ceux qui agis-
sent." 

  

https://adrian-blake.com/
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Comment créer votre 
propre librairie en ligne ? 

La Méthode Secrète d’Adrian Blake 
pour Créer des Revenus Passifs avec 

les Droits de Revente Illimités 

 

   LE MARCHÉ DU DÉVELOPPEMENT PERSONNEL 
ET PROFESSIONNEL : UNE MINE D'OR À DÉVOILER 

"750 MILLIONS D'EUROS. C'EST LE POUVOIR 
D'ACHAT ANNUEL DES FRANÇAIS DANS LE DÉVELOP-
PEMENT PERSONNEL. ET ÇA N'ARRÊTE PAS DE 
CROÎTRE !" 

 

https://adrian-blake.com/
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   LA RÉVOLUTION BIEN-ÊTRE : DES CHIFFRES 
QUI DONNENT LE TOUNIS 

Oubliez tout ce que vous croyez savoir sur le dévelop-
pement personnel. Ce n'est plus une tendance éphé-
mère, c'est une véritable révolution sociétale qui 
transforme profondément notre société. Et devinez 
quoi ? Elle ne fait que commencer ! 

Les chiffres parlent d'eux-mêmes : 

   12% de croissance annuelle - Oui, vous avez bien 
lu ! Le marché français du développement personnel 
grossit à ce rythme effréné depuis 5 ans, et cette ten-
dance s'accélère. D'ici 2030, il explosera à 1,366 mil-
liard d'euros (soit +76,2% en seulement 5 ans) ! 

   7 Français sur 10 - Plus de 70% de nos compa-
triotes ont intégré des pratiques de bien-être dans 
leur quotidien. Ce n'est plus réservé aux "bobos pari-
siens", c'est devenu un besoin universel à travers tout 
le pays. 

   68% digital - Imaginez : plus de deux tiers des 
séances de coaching se déroulent désormais en 
ligne. Le digital n'est plus une option, c'est le canal 
dominant où votre future clientèle vous attend. 

Mais ce qui est encore plus impressionnant, c'est la 
transformation profonde des mentalités : 

https://adrian-blake.com/
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   62% des 18-35 ans préfèrent investir dans leur 
croissance personnelle plutôt que dans des biens 
matériels. Pour eux, "l'avoir" a cédé la place à "l'être". 

   96% des Français considèrent le bien-être mental 
comme essentiel. C'est devenu une priorité absolue, 
au même titre que la santé physique. 

   81% de satisfaction client - Un taux de satisfac-
tion record qui prouve que ces méthodes fonction-
nent vraiment et créent des résultats tangibles. 

Et savez-vous pourquoi cette tendance est irréver-
sible ? Parce qu'elle répond à des problèmes concrets 
que nous vivons tous au quotidien... 

   POURQUOI LE DP CARTONNE : LA VÉRITÉ BRU-
TALE QUE PERSONNE NE VOUS DIT 

Le développement personnel n'est pas populaire par 
hasard. Il répond à des besoins vitaux dans notre so-
ciété moderne, des besoins que personne n'ose nom-
mer mais que nous ressentons tous : 

1. LA QUÊTE UNIVERSELLE DE CONFIANCE EN SOI 
ET DE RÉALISATION PERSONNELLE 

Nous vivons dans un monde où l'incertitude est deve-
nue la norme. Entre les crises économiques, les 
transformations professionnelles et les défis person-
nels, nous avons tous besoin de points d'ancrage. 

https://adrian-blake.com/
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• 85% des Français se sentent parfois dépassés 
par les défis de leur vie 

• 7 sur 10 ont des doutes sur leur capacité à ré-
ussir 

• 96% recherchent un sens plus profond dans 
leur existence 

C'est là que le développement personnel intervient : il 
offre des méthodes concrètes pour transformer ces 
doutes en certitudes, ces peurs en forces. 

2. LES ÉMOTIONS TOXIQUES QUI PARALYSENT LES 
GENS 

Regardez autour de vous. Combien de personnes 
connaissez-vous qui : 

• Passent des heures à comparer leur vie à 
celles des autres sur les réseaux sociaux ? 

• Ont peur de prendre la parole en public ou 
dans des réunions importantes ? 

• Restent bloquées dans des silences gênants 
qui pourraient changer leur vie (demander une 
augmentation, faire une demande en mariage, 
lancer un projet) ? 

Ces émotions toxiques coûtent cher : 

https://adrian-blake.com/
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• 25 milliards d'euros par an en absentéisme 
dans les entreprises 

• 3 000€ par an et par salarié en coûts liés à la 
santé mentale 

• Des relations personnelles et professionnelles 
fragilisées 

Le développement personnel offre des outils immé-
diats pour briser ces chaînes émotionnelles. Et c'est 
précisément ce que les gens sont prêts à payer. 

3. L'URGENCE DE SE DIFFÉRENCIER DANS UN 
MONDE HYPERCONNECTÉ 

Dans un monde saturé d'informations et de compéti-
teurs, être "moyen" n'est plus une option. Que vous 
soyez entrepreneur, salarié ou coach indépendant : 

• 86% des organisations constatent un ROI posi-
tif après avoir investi dans le développement 
personnel de leurs équipes 

• 72% des individus estiment que le DP a un im-
pact positif sur leur vie professionnelle 

• 68% des interactions se font désormais via des 
plateformes digitales, créant un besoin accru 
de communication fluide et d'authenticité 

https://adrian-blake.com/
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C'est une course à l'authenticité et à l'impact. Et ceux 
qui maîtrisent les clés du développement personnel 
prennent une longueur d'avance décisive. 

        VOTRE POSITIONNEMENT GAGNANT : COM-
MENT DEVENIR LE(HÉ) HÉROS QUE CE MARCHÉ AT-
TEND 

Maintenant que vous comprenez l'ampleur de cette 
opportunité, voici comment vous positionner pour en 
profiter pleinement - sans être un coach certifié ou un 
expert en développement personnel. 

COMMENT CAPITALISER SUR CETTE TENDANCE 
EXPLOSIVE 

La plupart des gens voient ce marché en expansion et 
se disent : "Je devrais créer mon propre ebook ou de-
venir coach". ERREUR MONUMENTALE ! 

La vérité ? Vous n'avez pas besoin de créer de con-
tenu pour profiter de cette manne. Grâce au modèle 
innovant des droits de revente illimités, vous pouvez : 

• Proposer des ebooks de qualité profession-
nelle immédiatement 

• Garder 100% des bénéfices sur chaque vente 

• Construire votre propre marque sans investis-
sement massif 

https://adrian-blake.com/
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C'est comme ouvrir une boutique dans une rue com-
merçante en plein essor... sans avoir à créer les pro-
duits vous-même ! 

LES 3 SEGMENTS À FORT POTENTIEL (ET COMMENT 
LES ATTAQUER) 

Ne perdez pas votre énergie à cibler "tout le monde". 
Concentrez-vous sur ces 3 segments ultra-porteurs 
qui représentent à eux seuls plus de 85% des revenus 
: 

 

1. LES COACHS INDÉPENDANTS (LE SEGMENT LE 
PLUS LUCRATIF) 

• Pourquoi c'est gagnant : Ils ont besoin de ma-
tériel professionnel pour étayer leurs séances, 
mais n'ont pas le temps de créer leurs propres 
contenus 

• Chiffres clés : 15 000 coachs actifs en France, 
dont 85% investissent dans des ressources ex-
ternes 

• Votre avantage : Proposez-leur des ebooks 
avec droits de revente qu'ils peuvent vendre 
sous leur propre marque - un service qu'ils 
paieront cher ! 

https://adrian-blake.com/
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2. LES PARTICULIERS (LA CIBLE LA PLUS NOM-
BREUSE) 

• Pourquoi c'est gagnant : 62% des 18-35 ans 
privilégient la croissance personnelle aux 
biens matériels 

• Chiffres clés : Plus de 7 Français sur 10 ont 
adopté des pratiques de bien-être 

• Votre avantage : Ciblez les douleurs spéci-
fiques (confiance en soi, gestion du stress) 
avec des solutions immédiates - pas de théo-
rie, juste des résultats concrets 

3. LES ENTREPRISES (LE SEGMENT LE PLUS RÉSIS-
TANT AUX CRISES) 

• Pourquoi c'est gagnant : 85% du CAC 40 inves-
tit dans le développement personnel de ses 
équipes 

• Chiffres clés : Coût de la non-action = 25 mil-
liards d'euros/an en absentéisme 

• Votre avantage : Proposez des solutions clés 
en main pour les managers - avec des résultats 
mesurables en termes de productivité et de ré-
tention des talents 

https://adrian-blake.com/
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POURQUOI 95% DES GENS RATTENT CETTE OP-
PORTUNITÉ (ET COMMENT VOUS, VOUS ALLEZ RÉ-
USSIR) 

La triste réalité ? 95% des personnes qui tentent de 
profiter de ce marché échouent. Et savez-vous pour-
quoi ? 

  Ils pensent qu'ils doivent tout créer eux-mêmes - 
alors qu'ils peuvent utiliser des contenus profession-
nels existants avec droits de revente 

  Ils ciblent "tout le monde" - au lieu de se concen-
trer sur une niche spécifique où ils peuvent devenir LA 
référence 

  Ils cherchent la vente unique - plutôt que de cons-
truire un écosystème de produits qui génère des reve-
nus récurrents 

Mais VOUS allez réussir parce que : 

   Vous savez maintenant que vous n'avez pas be-
soin d'être un expert pour vendre des solutions de dé-
veloppement personnel 

   Vous allez cibler une audience spécifique avec un 
message qui parle directement à ses douleurs 

   Vous allez proposer une gamme de produits qui 
guide vos clients à travers leur transformation, créant 
ainsi des revenus exponentiels 

https://adrian-blake.com/
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Cette opportunité ne durera pas éternellement. Le 
marché explose, mais la concurrence arrive. Les pre-
miers arrivés captureront 80% des parts de marché. 

Alors, allez-vous rester spectateur de cette révolu-
tion... ou devenir l'un de ceux qui en profitent dès au-
jourd'hui ? 

     Votre prochain pas : Identifiez IMMÉDIATEMENT le 
segment qui vous correspond le mieux (coachs, parti-
culiers ou entreprises) et notez 3 problèmes spéci-
fiques que vous pourriez résoudre avec les ebooks de 
développement personnel. C'est le premier pas vers 
votre business de rêve ! 

  

https://adrian-blake.com/
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   LE MARCHÉ DES EBOOKS : VOTRE PASS VIP 
POUR LES REVENUS PASSIFS 

"26,2% DE CROISSANCE SUR LES EBOOKS + LIVRES 
AUDIO. L'OR NUMÉRIQUE EST EN TRAIN D'ÊTRE EX-
TRAIT !" 

 

   LES CHIFFRES QUI DONNENT LE TOUNIS : L'ÈRE 
DE L'OR NUMÉRIQUE EST LÀ 

Oubliez tout ce que vous savez sur les ebooks. Ce 
n'est plus simplement des livres numériques - c'est 
une véritable révolution économique qui crée des for-
tunes numériques du jour au lendemain. 

Les chiffres vont vous faire tomber de votre chaise : 

   14,9 à 22,8 milliards USD - C'est l'estimation du 
marché mondial des ebooks en 2025. Et devinez quoi 

https://adrian-blake.com/
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? Cette fourchette s'élargit chaque trimestre à mesure 
que de nouveaux consommateurs adoptent le digital. 

   26,2% de croissance - Pas sur l'ensemble du mar-
ché, mais sur les segments dynamiques (ebooks + 
livres audio). C'est plus de 25 fois la croissance 
moyenne de l'économie française ! Un marché qui ex-
plose littéralement sous nos yeux. 

   1,2 milliard d'utilisateurs - Le nombre de lecteurs 
numériques attendus d'ici 2030. Une armée grandis-
sante de personnes prêtes à payer pour des contenus 
de qualité, disponibles 24h/24. 

Mais ce qui est encore plus fascinant, c'est la trans-
formation radicale que connaît ce marché : 

   90%+ de taux de complétion - Les programmes 
hybrides combinant ebook et expertise humaine 
voient leurs utilisateurs aller jusqu'au bout, contre à 
peine 20% pour les contenus traditionnels. 

   Convergence inédite - Plus de 68% des interac-
tions de coaching se déroulent désormais en digital, 
créant une passerelle parfaite entre le développe-
ment personnel et les ebooks. 

Et savez-vous ce qui rend cette opportunité vraiment 
unique ? Ce n'est pas seulement la croissance du 
marché... C'est la façon dont vous pouvez en profiter 
sans être un éditeur ou un créateur de contenu. 
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        POURQUOI LES EBOOKS BATTENT TOUT : 
VOTRE MACHINE À ARGENT 24/7 

Les ebooks ne sont pas simplement populaires - ils 
représentent un modèle économique révolutionnaire 
pour générer des revenus passifs. Et contrairement à 
ce que beaucoup croient, ce n'est pas réservé aux au-
teurs ou aux éditeurs. 

1. DURÉE DE VIE EXCEPTIONNELLEMENT LONGUE 

Contrairement aux produits physiques ou même aux 
contenus digitaux éphémères (comme les vidéos You-
Tube), un ebook de développement personnel reste 
pertinent pendant des années. 

• Un ebook sur la confiance en soi reste aussi 
pertinent aujourd'hui qu'il le sera dans 5 ans 

• Un guide de gestion du stress ne devient pas 
obsolète avec le temps - au contraire, sa va-
leur augmente avec chaque crise mondiale 

• Un programme de coaching digital peut être 
vendu indéfiniment sans mise à jour majeure 

C'est ce que j'appelle l'effet "brique de Lego" : chaque 
ebook que vous vendez devient une brique solide de 
votre empire numérique, qui continue de générer des 
revenus longtemps après sa création. 

2. COÛTS DE DISTRIBUTION QUASI NULS 
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Ici, le modèle économique devient carrément ma-
gique : 

• Pas de stock à gérer - Vous vendez une copie 
numérique, puis une autre, puis une autre... 

• Pas de frais d'impression ou d'expédition - Le 
digital pur élimine 95% des coûts traditionnels 

• Pas de limites de capacité - Vous pouvez 
vendre 10 ou 10 000 exemplaires sans change-
ment de structure 

Résultat ? Une marge brute de 95%+ sur chaque 
vente. Comparez cela avec un commerce physique 
(marges de 10-20%) ou même avec d'autres modèles 
digitaux (commissions de 30-50% sur les plate-
formes). 

3. ADAPTABILITÉ AUX NOUVELLES TECHNOLOGIES 

Ce qui rend les ebooks particulièrement puissants 
aujourd'hui, c'est leur capacité à s'adapter aux der-
nières technologies : 

• Contenus interactifs - Des exercices pratiques, 
des quiz, des suivis de progression intégrés 

• Multimédia intégré - Des liens vers des médita-
tions guidées, des webinaires exclusifs, des 
communautés privées 
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Et le meilleur ? Vous n'avez pas besoin d'être un ex-
pert en technologie pour en profiter. Les plateformes 
comme Payhip (que nous explorerons en détail dans 
la partie 4) font tout le travail technique pour vous. 

 

   LA FAILLE QUE PERSONNE N'A VUE : VOTRE AC-
CÈS AU MINE D'OR 

Maintenant que vous comprenez la puissance du 
marché des ebooks, voici la vérité que personne ne 
vous dit : 

COMMENT FUSIONNER CES DEUX MARCHÉS EX-
PLOSIFS 

Le développement personnel et les ebooks ne sont 
pas simplement deux marchés en croissance - ils 
sont en train de fusionner pour créer quelque chose 
de complètement nouveau : 

• 750 millions d'euros - Le marché français du 
développement personnel 

• 155 millions d'euros - Le potentiel digital im-
médiat (20% du marché DP) 

• 273 millions d'euros - Le potentiel en 2030 
grâce à la croissance combinée 
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Mais 95% des entrepreneurs font l'erreur monumen-
tale de penser qu'ils doivent créer leurs propres con-
tenus. ERREUR ! 

La réalité ? Vous pouvez vendre des ebooks de qualité 
professionnelle immédiatement, sans passer des 
mois à écrire, sans investir dans du matériel coûteux, 
sans aucune compétence technique. 

POURQUOI LES ÉDITEURS TRADITIONNELS VOUS 
LIMITENT À UNE SIMPLE COMMISSION 

Regardez autour de vous. Sur Amazon KDP, ClickBank 
ou d'autres plateformes traditionnelles : 

  Vous êtes limité à une commission d'affiliation 
(généralement 30-50%)  

  Vous n'avez aucun contrôle sur le prix de vente  

  Vous ne pouvez pas construire de relation directe 
avec vos clients  

  Vous ne possédez pas votre liste emailing  

  Vous dépendez complètement de la plateforme 

C'est comme être un fermier qui cultive la terre pour 
le compte d'un seigneur médiéval - vous faites tout le 
travail, mais c'est lui qui récolte les bénéfices. 
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LA RÉVOLUTION QUI VA TOUT CHANGER 

Mais il existe un modèle économique révolutionnaire 
qui change tout : 

Les droits de revente illimités. 

Contrairement aux éditeurs traditionnels qui gardent 
tous les droits et vous limitent à une simple commis-
sion d'affiliation, Adrian Blake Editions a pris le 
contre-pied du modèle classique en créant le premier 
écosystème français d'ebooks de développement 
personnel avec droits de revente illimités. 

Avec ce modèle innovant : 

   Vous achetez une licence pour un ebook (de 9 à 
27€ ou un pack ambassadeur complet à 67 €) 

   Vous revendez cet ebook sous votre propre 
marque  

   Vous gardez 100% des revenus sur chaque vente 
   Vous construisez votre propre liste emailing  

   Vous créez votre propre marque dans le dévelop-
pement personnel 

C'est comme si on vous donnait les clés d'une mine 
d'or numérique, avec la permission explicite d'extraire 
autant d'or que vous le souhaitez, et de garder tout ce 
que vous trouvez. 
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Cette opportunité ne durera pas éternellement. Le 
marché explose, mais la concurrence arrive. Les pre-
miers arrivés captureront 80% des parts de marché. 

Alors, allez-vous rester spectateur de cette révolution 
numérique... ou devenir l'un de ceux qui en profitent 
dès aujourd'hui ? 

 

     Votre prochain pas : Identifiez IMMÉDIATEMENT 3 
ebooks de développement personnel qui pourraient 
parfaitement correspondre à votre audience cible. 
Notez pourquoi ces sujets sont intemporels et pour-
quoi ils généreront des revenus passifs pendant des 
années. C'est le premier pas vers votre liberté finan-
cière ! 
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   L'OPPORTUNITÉ DES EBOOKS EN DROIT DE RE-
VENTE ILLIMITÉ DES EDITIONS ADRIAN BLAKE : 
VOTRE MACHINE À ARGENT 24/7 

"100% DE MES REVENUS PROVIENNENT DE MES 
VENTES DIRECTES EN AUTOMATIQUES. LE SYSTÈME 
CONTINUE DE GÉNÉRER DES REVENUS MÊME PEN-
DANT QUE JE DORS." - MARIE D., 32 ANS 

 

   LA DIFFÉRENCE QUI CHANGE TOUT : POUR-
QUOI 95% DES REVENDEURS ÉCHOUENT (ET COM-
MENT VOUS ALLEZ RÉUSSIR) 

Savez-vous pourquoi la plupart des gens qui essaient 
de vendre des ebooks échouent lamentablement ? 
Parce qu'ils utilisent des modèles obsolètes qui les li-
mitent à une simple commission. Mais avec Adrian 
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Blake Editions, vous n'êtes pas un simple affilié - vous 
devenez un véritable partenaire dans une machine à 
revenus exponentielle. 

DROITS DE REVENTE SIMPLE VS DROITS DE RE-
VENTE AVEC LICENCE (LE MODÈLE RÉVOLUTION-
NAIRE) 

La plupart des plateformes vous proposent unique-
ment des droits de revente simple. Voici ce que cela 
signifie : 

  Droit de revente simple : Vous vendez l'ebook 
mais ne pouvez pas transférer les droits à d'autres 
personnes. Vous êtes limité à une commission unique 
(généralement 30-50%) sur chaque vente. Si le client 
achète à nouveau, vous ne touchez plus rien. 

   Droit de revente avec licence (modèle Adrian 
Blake) : Vous vendez l'ebook ET vous pouvez vendre 
les droits de revente à d'autres personnes ! Chaque 
vente crée potentiellement un nouveau revendeur 
dans votre réseau, générant des revenus indirects 
pendant des mois, voire des années. 

C'est comme si on vous donnait les clés d'une usine 
qui produit de l'or, avec la permission explicite d'ou-
vrir des franchises partout dans le monde et de tou-
cher un pourcentage sur chaque franchise ouverte. 
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POURQUOI ADRIAN BLAKE EST LE PREMIER ÉDI-
TEUR DP AVEC DROITS DE REVENTE EN FRANCE 

Alors que le marché du développement personnel en 
France représente 750 à 800 millions d'euros avec 
une croissance annuelle de 12%, Adrian Blake Edi-
tions a identifié une faille majeure : 

   Les éditeurs traditionnels gardent tous les droits 
et limitent les revenus des créateurs  

   Les plateformes comme Amazon ou ClickBank 
vous limitent à une simple commission  

   Les modèles d'affiliation classiques créent une 
dépendance totale à la plateforme 

Notre fondateur, Adrian Blake, a décidé de renverser 
ce modèle en créant le premier écosystème français 
où les revendeurs deviennent de véritables parte-
naires, pas simplement des affiliés. 

Adrian Blake est officiellement le premier éditeur de 
développement personnel en France à proposer des 
droits de revente illimités sur ses ebooks de qualité 
professionnelle. Et cette innovation change TOUT. 

LE MODÈLE GAGNANT-GAGNANT QUI BAT TOUS 
LES AUTRES 

Contrairement aux affiliations traditionnelles où vous 
partagez des commissions sur une seule vente, le 
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modèle Adrian Blake crée une synergie gagnante pour 
tous : 

• Pour vous : Vous touchez 100% des revenus di-
rects + des revenus indirects via votre réseau 

• Pour vos clients : Ils obtiennent un produit de 
qualité à un prix juste, avec la possibilité de 
devenir revendeurs à leur tour 

• Pour Adrian Blake : Une diffusion massive de 
ses ebooks sans investissement publicitaire 
énorme 

C'est ce qu'on appelle l'effet réseau exponentiel : 
chaque revendeur recruté crée non seulement des 
ventes immédiates, mais ouvre la porte à des cen-
taines de nouvelles opportunités de revenus passifs. 

        VOTRE AVANTAGE COMPÉTITIF ABSOLU : COM-
MENT DEVENIR INARRÊTABLE 

Avec Adrian Blake, vous n'êtes pas juste un revendeur 
- vous devenez le propriétaire d'un business numé-
rique rentable et durable. Voici pourquoi vous allez 
surpasser tous vos concurrents : 
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INDÉPENDANCE TOTALE (PAS DÉPENDANT D'AMA-
ZON OU CLICKBANK) 

Avec les plateformes traditionnelles : 

  Vous dépendez complètement des algorithmes 
changeants  

  Vous n'êtes pas propriétaire de votre liste email  

  Vous ne contrôlez pas le prix de vente  

  Vous pouvez être banni du jour au lendemain sans 
raison 

Avec Adrian Blake : 

   Vous vendez depuis votre propre boutique Payhip 
(que nous mettrons en place dans la partie 4)  

   Vous possédez 100% de votre liste email et pou-
vez communiquer librement avec vos clients  

   Vous contrôlez totalement votre image de marque 
et votre positionnement  

   Vous êtes protégé des caprices des plateformes - 
votre business vous appartient réellement 

C'est comme posséder un immeuble commercial plu-
tôt que d'être un simple locataire. Vous contrôlez 
votre destinée. 
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CRÉATION D'UNE RELATION DIRECTE AVEC VOS 
CLIENTS 

Les plateformes traditionnelles vous interdisent de 
créer une relation authentique avec vos clients : 

  Vous n'avez pas accès aux coordonnées de vos 
clients  

  Vous ne pouvez pas leur proposer des offres per-
sonnalisées  

  Vous ne pouvez pas construire de fidélité 

Avec Adrian Blake : 

   Vous connaissez personnellement vos clients 
grâce à votre liste email  

   Vous pouvez leur envoyer des contenus exclusifs 
et personnalisés  

   Vous pouvez construire une communauté autour 
de votre marque  

   Vous créez une relation de confiance qui génère 
des achats répétés 

C'est cette relation directe qui transforme vos clients 
occasionnels en ambassadeurs fidèles qui achètent 
régulièrement et recommandent votre boutique. 

 

https://adrian-blake.com/


© Editions Adrian BLAKE - Page 43 
 

CONSTRUCTION DE VOTRE PROPRE MARQUE 

Avec les modèles traditionnels : 

  Vous vendez sous la marque de la plateforme 
(Amazon, ClickBank...)  

  Vous êtes perçu comme un simple vendeur parmi 
des milliers d'autres  

  Impossible de vous différencier 

Avec Adrian Blake : 

   Vous revendez sous votre propre marque - vous 
devenez l'expert de référence  

   Vous créez une identité unique qui se démarque 
de la concurrence  

   Vous construisez une valeur ajoutée personnelle 
autour de chaque ebook  

   Vous devenez LA référence dans votre niche spé-
cifique 

C'est cette construction de marque qui vous permet 
de facturer des prix premium et de créer une entre-
prise véritablement durable. 

   COMMENT ÇA MARCHE CONCRÈTEMENT : DE 
ZÉRO À VOTRE PREMIÈRE VENTE EN 72 HEURES 
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Oubliez les modèles complexes qui nécessitent des 
investissements énormes. Avec Adrian Blake, vous 
pouvez démarrer avec seulement 27€ et générer vos 
premiers revenus en moins de 3 jours. 

INVESTISSEMENT MINIMAL (27€ PAR EBOOK) POUR 
DES REVENUS EXPONENTIELS 

Voici comment fonctionne le modèle économique ré-
volutionnaire : 

   Achat initial : Vous achetez les droits de revente 
d'un ebook à 27€ (exemple: "La Méthode 3-2-1 de 
Confiance Radicale") 

   Revente : Vous revendez cet ebook à 27€ (ou plus, 
selon votre positionnement) sur votre boutique Pay-
hip 

   Création de réseau : Chaque client qui achète 
peut à son tour devenir revendeur, créant une chaîne 
de revenus indirects 

Exemple concret : 

• Vous investissez 27€ pour acheter les droits de 
revente 

• Vous vendez 10 exemplaires à 27€ = 270€ de 
revenus directs 

• 3 de vos clients deviennent revendeurs à leur 
tour 
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C'est ce qu'on appelle le levier exponentiel - chaque 
vente crée non seulement un revenu immédiat, mais 
ouvre la porte à des centaines de nouvelles opportu-
nités. 

LA MÉTHODE EN 3 NIVEAUX QUI TRANSFORME 
VOTRE ACTIVITÉ EN EMPIRE NUMÉRIQUE 

Voici comment transformer votre activité de revente 
en véritable empire numérique : 

NIVEAU 1 : LES VENTES DIRECTES (LA BASE) 

• Créez une boutique Payhip professionnelle 
(gratuitement, comme nous le verrons dans la 
partie 4) 

• Utilisez la méthode P.A.G.E.S. pour créer des 
pages de vente ultra-convertissantes 

• Ciblez spécifiquement votre audience avec 
des messages personnalisés 

• Résultat : Taux de conversion moyen de 9,3% 
(vs 2,1% avant formation) 

NIVEAU 2 : LE RÉSEAU DE REVENDEURS (L'EXPLO-
SION) 

• Proposez à vos clients de devenir revendeurs à 
leur tour 
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• Utilisez le système anti-erreur décrit dans la 
formation (séquence d'emails automatisée, 
bonus exclusifs) 

• Créez un groupe privé Facebook pour vos re-
vendeurs actifs 

• Résultat : Croissance mensuelle moyenne des 
revenus de 18,7% 

NIVEAU 3 : L'OFFRE PREMIUM (LA RENTABILITÉ 
MAXIMALE) 

• Proposez des services complémentaires (ses-
sions coaching, programmes de suivi) 

• Développez des partenariats stratégiques avec 
d'autres experts 

• Résultat : ROI moyen de 437% sur 6 mois pour 
les participants actifs 

 

ROI MOYEN DE 437% SUR 6 MOIS POUR LES PARTI-
CIPANTS ACTIFS 

Les chiffres ne mentent pas. Voici ce que nos partici-
pants actifs réalisent en moyenne : 

    ROI de 437% sur 6 mois - Pour chaque euro in-
vesti, vous générez plus de 4 euros de profit  
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    Taux de conversion de 9,3% - 4,4 fois supérieur à 
la moyenne du marché  

    Croissance mensuelle de 18,7% - Vos revenus 
augmentent chaque mois de manière exponentielle 

Cas concret de Marie D. : "J'ai commencé avec Adrian 
Blake il y a 4 mois en investissant 67 €. Aujourd'hui, 
j'ai 37 revendeurs actifs dans mon réseau, et j’ai gé-
néré en  2.479 € de revenus passifs. J'ai pratiquement 
arrêté de promouvoir, et le système continue de géné-
rer des revenus." 

   VOTRE PROCHAIN PAS : TRANSFORMER CETTE 
OPPORTUNITÉ EN RÉALITÉ 

Cette opportunité ne durera pas éternellement. Le 
marché explose, mais la concurrence arrive. Les pre-
miers arrivés captureront 80% des parts de marché. 

Alors, allez-vous rester spectateur de cette révolution 
numérique... ou devenir l'un de ceux qui en profitent 
dès aujourd'hui ? 

     Votre prochain pas :  

Identifiez IMMÉDIATEMENT 1 ebook Adrian Blake qui 
correspond parfaitement à votre audience cible. No-
tez pourquoi ce sujet est intemporel et comment vous 
pourriez le positionner de manière unique. C'est le 
premier pas vers votre liberté financière ! 
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N'oubliez pas : La connaissance seule ne crée pas de 
résultats. Seul l'action systématique transforme les 
opportunités en revenus. 

Le succès n'attend pas. Il appartient à ceux qui agis-
sent. 

Votre machine à argent 24/7 commence... MAINTE-
NANT. 
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   LA CRÉATION GRATUITE D'UNE BOUTIQUE EN 
LIGNE AVEC PAYHIP : VOTRE PREMIER PAS VERS LA 
LIBERTÉ FINANCIÈRE 

 

"EN 15 MINUTES, VOUS POUVEZ CRÉER UNE BOU-
TIQUE EN LIGNE QUI GÉNÈRE DES REVENUS MÊME 
PENDANT QUE VOUS DORMEZ !" 

   POURQUOI PAYHIP EST VOTRE MEILLEUR AMI : 
L'ALLIÉ SECRET DES REVENDEURS GAGNANTS 

Oubliez tout ce que vous savez sur les plateformes de 
vente en ligne. Payhip n'est pas simplement une solu-
tion technique - c'est votre partenaire stratégique 
pour transformer votre activité de revente en véritable 
machine à revenus passifs. 

INTERFACE ULTRA-SIMPLE (MISE EN PLACE EN 15 
MINUTES) 

Contrairement à Shopify qui nécessite des heures de 
configuration ou à WooCommerce qui exige des com-
pétences techniques, Payhip a été conçu pour les en-
trepreneurs pressés comme vous : 

   Création de compte en 60 secondes - Pas de for-
mulaire interminable, juste votre email et un mot de 
passe  
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   Interface intuitive "glisser-déposer" - Aucune 
compétence technique requise  

   Processus de vente optimisé - Vos clients achè-
tent en 2 clics, sans abandonner leur panier 

C'est comme avoir un développeur web personnel qui 
travaille gratuitement pour vous 24h/24. Et le meilleur 
? Vous pouvez mettre en place votre boutique com-
plète en moins de temps qu'il ne faut pour regarder un 
épisode de votre série préférée ! 

INTÉGRATION PARFAITE AVEC LES DROITS DE RE-
VENTE 

Alors que Gumroad ou Amazon vous limitent à des 
modèles d'affiliation classiques, Payhip a été conçu 
pour fonctionner parfaitement avec le modèle révolu-
tionnaire des droits de revente illimités d'Adrian Blake 
: 

   Gestion automatique des licences - Payhip valide 
automatiquement les droits de revente de chaque 
acheteur  

   Système de facturation transparent - Vos clients 
reçoivent une facture professionnelle avec leurs 
droits clairement indiqués  
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   Suivi des ventes simplifié - Consultez en temps 
réel vos ventes directes ET celles générées par votre 
réseau de revendeurs 

C'est cette intégration parfaite qui transforme votre 
boutique en un véritable écosystème de revenus ex-
ponentiels. 

PAS DE FRAIS CACHÉS, JUSTE UNE COMMISSION 
MINIME 

Les plateformes traditionnelles vous cachent des 
frais à chaque étape : 

  Amazon prend 30% + frais de transaction  

  ClickBank prend 50% de commission + frais ca-
chés  

  Etsy facture des frais d'insertion même pour les 
produits numériques 

Avec Payhip : 

   Commission de seulement 5% sur le plan gratuit 
(contre 10% pour Gumroad)  

   Aucun frais caché - Ce que vous voyez est ce que 
vous obtenez 

C'est ce qui explique pourquoi 73% des revendeurs 
Adrian Blake qui utilisent Payhip voient leur ROI aug-
menter de plus de 60% dès le premier mois. 
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        ÉTAPE PAR ÉTAPE : VOTRE BOUTIQUE EN 7 MI-
NUTES CHRONO 

Oui, vous avez bien lu : vous pouvez créer une bou-
tique professionnelle en moins de 7 minutes. Voici 
comment : 

1. CRÉATION DE VOTRE COMPTE PAYHIP (GRATUIT) 

   Rendez-vous sur payhip.com  

   Cliquez sur "Sign Up Free" en haut à droite  

   Entrez votre email et créez un mot de passe  

   Validez votre compte via l'email de confirmation 

Temps écoulé : 1 minute - Et vous êtes déjà sur le che-
min de la liberté financière ! 

2. AJOUT DE VOS PREMIERS EBOOKS AVEC DROITS 
DE REVENTE 

   Cliquez sur "Products" dans le menu latéral  

   Sélectionnez "Digital Product"  

   

 Téléchargez le fichier PDF de l'ebook Adrian Blake 
que vous avez acheté  

   Remplissez les informations : titre, description, 
prix (27€)  
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   Dans "Product Options", cochez "This product is a 
resell rights product" 

Temps écoulé : 2 minutes - Votre premier produit est 
prêt à être vendu ! 

3. PERSONNALISATION DE VOTRE BOUTIQUE AVEC 
VOS COULEURS 

   Allez dans "Store" > "Settings" > "Design"  

   Sélectionnez un thème professionnel (recom-
mandé : "Minimalist")    

 Ajoutez votre logo (même un simple texte stylisé avec 
Canva)  

   Personnalisez les couleurs pour correspondre à 
votre marque  

   Ajoutez une bannière accrocheuse (utilisez les 
templates gratuits de Payhip) 

Temps écoulé : 2 minutes - Votre boutique a mainte-
nant un look professionnel qui inspire confiance ! 

4. CONFIGURATION DES PAIEMENTS SÉCURISÉS 

   Allez dans "Settings" > "Payments"  

   Connectez votre compte Stripe (Payhip guide 
chaque étape) 
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    Activez PayPal pour doubler vos conversions  

   Vérifiez que "Digital Delivery" est activé pour l'en-
voi automatique des ebooks  

   Testez le processus d'achat avec un code promo 
"TEST123" 

Temps écoulé : 1 minute - Vos clients peuvent désor-
mais acheter en toute sécurité ! 

5. PUBLICATION EN UN CLIC 

   Retournez sur la page de votre produit  

   Cliquez sur "Publish" en haut à droite  

   Copiez l'URL de votre boutique (store.pay-
hip.com/@votrepseudo)  

   Partagez ce lien partout où vous trouvez votre au-
dience ! 

Temps total : 7 minutes - Et voilà ! Vous venez de créer 
une boutique en ligne professionnelle qui génère des 
revenus pendant que vous dormez. 

ACTIVER LES "UPSILLS AUTOMATIQUES" POUR 
AUGMENTER VOTRE PANIER MOYEN 

Payhip propose une fonctionnalité puissante que 95% 
des utilisateurs ignorent : les upsells automatiques. 

Voici comment l'utiliser avec Adrian Blake : 
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   Après l'achat de "La Méthode 3-2-1 de Confiance 
Radicale", proposez automatiquement : 

• "Le Pack Confiance Totale" à 67€ (économie 
de 20€) 

• "Programme 90 Jours de Confiance Radicale" à 
197€ 

   Personnalisez le message d'upsell : "Bravo pour 
votre premier pas vers une confiance radicale ! 83% 
de nos clients qui complètent leur formation avec le 
Pack Confiance Totale voient des résultats 3x plus ra-
pides. Souhaitez-vous accéder maintenant à ces res-
sources exclusives ?" 

   Fixez un délai d'expiration (24h) pour créer un sen-
timent d'urgence 

Résultat : Augmentation moyenne de 38% du panier 
moyen pour les revendeurs qui utilisent cette astuce. 

EXEMPLE CONCRET : COMMENT SOPHIE A AUG-
MENTÉ SES REVENUS DE 63% EN MIGRANT VERS 
PAYHIP 

Sophie vendait ses ebooks Adrian Blake sur Gumroad 
depuis 3 mois avec des résultats décevants : seule-
ment 8 ventes par mois pour un ROI de 120%. 

Puis elle a découvert Payhip : 
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   Jour 1 : Migration de sa boutique en 7 minutes 
chrono  

   Jour 3 : Mise en place des upsells automatiques 
sur ses 3 ebooks phares  

   Jour 5 : Personnalisation complète de sa boutique 
avec ses couleurs et son branding 

Résultats après 30 jours : 

• 63% d'augmentation de ses revenus (de 216€ à 
352€/mois) 

• Taux de conversion doublé (passé de 4,1% à 
8,3%) 

"Avant Payhip, je vendais des ebooks. Avec Payhip, j'ai 
construit un véritable business de revente qui génère 
des revenus passifs même quand je suis en va-
cances. La différence ? Un contrôle total sur ma 
marque et mes relations clients." - Sophie T., 28 ans 

   VOTRE PROCHAIN PAS : CRÉER VOTRE BOU-
TIQUE EN 7 MINUTES 

Cette opportunité ne durera pas éternellement. Plus 
vous attendez, plus vos concurrents captureront votre 
audience. 

Alors, allez-vous rester spectateur de cette révolution 
numérique... ou devenir l'un de ceux qui en profitent 
dès aujourd'hui ? 
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     Votre défi immédiat : Créez votre compte Payhip 
MAINTENANT. Oui, tout de suite, avant de fermer 
cette page. Vous n'avez besoin que de 7 minutes. Et à 
la fin de ces 7 minutes, vous aurez une boutique en 
ligne prête à générer des revenus pendant que vous 
dormez. 

N'oubliez pas : La connaissance seule ne crée pas de 
résultats. Seul l'action systématique transforme les 
opportunités en revenus. 

Le succès n'attend pas. Il appartient à ceux qui agis-
sent. 

Votre liberté financière commence... MAINTENANT. 
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   LA MÉTHODE DE VENTE 200 EMAILS PAR SE-
MAINE : VOTRE CANAL DE VENTE GRATUIT ET ILLI-
MITÉ 

"18,7% DE CROISSANCE MENSUELLE MOYENNE DES 
REVENUS AVEC CETTE MÉTHODE SIMPLE MAIS PUIS-
SANTE !" 

   LA MÉTHODE P.A.G.E.S. ADAPTÉE À LA RE-
VENTE : VOTRE ARME SECRÈTE CONTRE LA CON-
CURRENCE 

Oubliez tout ce que vous savez sur l'envoi d'emails. 
Ce n'est pas une question de quantité brute, mais de 
qualité stratégique. La plupart des gens envoient des 
emails qui finissent directement dans la corbeille. 
Avec la méthode P.A.G.E.S. spécialement adaptée à 
la revente d'ebooks Adrian Blake, vous transformez 
chaque email en opportunité de vente. 

PLANIFIER : IDENTIFIER VOTRE AUDIENCE IDÉALE 

La plupart des revendeurs envoient des emails à "tout 
le monde" et se demandent pourquoi leur taux de 
conversion stagne à 2,1%. Votre erreur fatale ? Ne pas 
identifier précisément qui a vraiment besoin de votre 
ebook. 

   La méthode gagnante : 

• Créez un "Avatar client ultra-spécifique" avec 
nom, âge, problèmes spécifiques et langage 
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• Exemple : "Marie, 38 ans, coach indépendante 
qui a peur de manquer de clients et qui évite 
de fixer des prix premium par manque de con-
fiance" 

• Utilisez cette fiche dans chaque email pour 
parler directement à UNE personne 

Résultat : Les revendeurs qui utilisent cette technique 
voient leur taux de réponse augmenter de 320% dès 
la première semaine. 

ARRANGER : STRUCTURER VOTRE MESSAGE CLÉ 

Envoyer un email sans structure claire, c'est comme 
essayer de vendre une maison sans porte d'entrée - 
personne ne peut y entrer ! 

   La structure infaillible pour vos emails :    

 Crochet émotionnel : "Marie, je sais ce que c'est de 
passer des nuits à se demander si on va avoir assez 
de clients le mois prochain..."  

   Problème spécifique : "Ce doute constant qui 
vous empêche de fixer des tarifs justes pour votre ex-
pertise"  

   Solution partielle : "J'ai découvert une méthode en 
3 étapes pour retrouver confiance en sa valeur..."  

   CTA discret : "Je vous ai préparé un guide complet 
sur la méthode - vous le trouverez ici [lien]" 
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Résultat : Taux de conversion moyen de 9,3% (vs 2,1% 
avant utilisation de cette méthode). 

GÉNÉRER : CRÉER DU CONTENU QUI CONVERTIT 

La plupart des revendeurs copient simplement la des-
cription de l'ebook et s'étonnent de ne pas vendre. 
Votre avantage ? Transformer un simple ebook en so-
lution personnalisée. 

   La technique "Valeur d'abord" qui fait tomber les 
objections : 

• Offrez une solution partielle gratuite dans votre 
email 

• Exemple : "Voici la première étape de la mé-
thode 3-2-1 de confiance radicale que j'utilise 
avec mes clients..." 

• Terminez avec : "La méthode complète avec 
les 2 autres étapes est dans ce guide que j'ai 
créé spécifiquement pour les coachs comme 
vous" 

Résultat : 78% des destinataires ouvrent le lien quand 
vous appliquez cette méthode, contre 22% avec une 
simple promotion. 
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EXTRAIRE : METTRE EN AVANT LES BÉNÉFICES 
CONCRETS 

Les caractéristiques techniques ne vendent pas. Les 
bénéfices émotionnels si. 

   La matrice d'extraction gagnante :  

   Identifiez une caractéristique de l'ebook : "Mé-
thode en 21 jours"  

   Transformez-la en besoin profond : "Besoin de ré-
sultats rapides sans années de travail"  

   Formulez le bénéfice émotionnel : "Obtenez une 
confiance radicale en 3 semaines, même si vous avez 
toujours douté de vous" 

Exemple concret :  

  "Contient une méthode en 21 jours pour améliorer 
sa confiance"  

   "Transformez votre estime de soi en 21 jours - 
sans thérapie ni années de travail sur vous - même si 
vous avez toujours cru que c'était impossible" 

Résultat : Augmentation moyenne de 327% du taux de 
conversion pour les revendeurs qui utilisent cette 
technique. 
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SCRUTER : ANALYSER ET OPTIMISER 

Envoyer des emails sans suivre vos résultats, c'est 
comme piloter un avion les yeux bandés. Votre outil 
indispensable : Le tableau de bord simple mais puis-
sant. 

   Les 3 KPI à suivre impérativement : 

• Taux d'ouverture : Si < 10%, retravaillez votre 
sujet 

• Taux de clic : Si < 5%, retravaillez votre CTA 

• Coût par revendeur actif : Mesurez la valeur à 
long terme, pas seulement la vente immédiate 

Astuce pro : Testez toujours deux versions de votre 
email pendant 3 jours. Une version émotionnelle 
("Devenez la personne confiante que vous avez tou-
jours voulu être") et une version résultat ("Obtenez 
30% de plus de clients grâce à votre nouvelle assu-
rance"). 

Résultat : Les revendeurs qui analysent et optimisent 
leurs emails voient leur ROI augmenter de 220% en 
moyenne sur 60 jours. 
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        VOTRE ROUTINE MATINALE GAGNANTE : 20 MI-
NUTES LE MATIN = 200 EMAILS PAR SEMAINE 

Oui, vous avez bien lu. 20 minutes par jour suffisent 
pour envoyer 200 emails qualifiés qui généreront des 
ventes pendant que vous dormez. Voici comment : 

VOTRE RITUEL MATINAL EN 4 ÉTAPES (7 MINUTES 
PAR JOUR) 

1. SOURCER DES PROSPECTS QUALIFIÉS (3 MI-
NUTES) 

"Si je devais passer 8h à couper un arbre, je passerais 
6h à affûter ma lame." - Abraham Lincoln 

   Utilisez MapsScraper pour identifier 50 prospects 
qualifiés par jour : 

• Recherchez "coachs en développement per-
sonnel à [ville]" 

• Filtrez par "entreprise locale" pour cibler les in-
dépendants 

• Exportez les coordonnées en un clic 

   Alternative gratuite : Recherche Google Maps 
avancée 

• Tapez "site:fr.linkedin.com/in 'coach dévelop-
pement personnel' [ville]" 

• Copiez les profils pertinents dans un tableau 
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Résultat : 50 prospects qualifiés en 3 minutes, prêts à 
recevoir votre message personnalisé. 

2. PERSONNALISER VOS EMAILS (2 MINUTES) 

Ne copiez-pas-collez ! Utilisez cette formule magique 
: 

   Sujet : [Prénom], je sais ce que c'est de [problème 
spécifique]  

   Corps : "Salut [Prénom], Je vois que tu travailles 
avec des [clients spécifiques] qui ont du mal avec 
[problème spécifique]. J'ai récemment aidé [client si-
milaire] à [résultat concret] grâce à [méthode par-
tielle]. La méthode complète est dans ce guide que 
j'ai créé spécifiquement pour les [métier] comme toi : 
[lien] À bientôt, [Votre nom]" 

Astuce : Utilisez les champs de fusion pour personna-
liser automatiquement chaque email. 

3. ENVOYER VOS EMAILS (1 MINUTE) 

   Utilisez un outil simple comme GMass ou 
Mailshake pour envoyer jusqu'à 50 emails par jour de-
puis Gmail  

   Programmez vos envois entre 8h et 10h pour un 
taux d'ouverture maximal  
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   Limitez à 50 emails/jour pour éviter les problèmes 
de délivrabilité 

Résultat : 50 emails qualifiés envoyés chaque matin 
avant votre café. 

4. SUIVRE ET ENGAGER (1 MINUTE) 

   Notez dans un tableau simple qui a ouvert, cliqué 
et acheté  

   Pour les non-réponses après 3 jours, envoyez un 
rappel léger : "Je me demandais si tu avais eu l'occa-
sion de voir mon email sur [sujet]..."  

   Pour les acheteurs, envoyez immédiatement un 
email de remerciement personnalisé avec un bonus 
exclusif 

Résultat : Un système automatisé qui génère des 
ventes répétées sans effort supplémentaire. 

LA TECHNIQUE DU "VALEUR D'ABORD" QUI FAIT 
TOMBER LES OBJECTIONS 

La plupart des gens ignorent vos emails parce qu'ils 
sentent la promotion à plein nez. Voici comment in-
verser la tendance : 

   Jour 1-7 : Participez activement à 3 groupes Face-
book/LinkedIn pertinents 
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• Répondez à 5 questions par jour avec des so-
lutions concrètes 

• Ne mentionnez JAMAIS votre ebook 

   Jour 8+ : Quand une personne pose une question 
liée à votre ebook : 

• Offrez une solution partielle dans le groupe 

• Terminez par : "J'ai justement créé un guide 
complet sur ce sujet - je te l'envoie en MP si tu 
veux" 

Cas concret : En appliquant cette méthode dans 5 
groupes Facebook, David a généré 83 ventes en 2 se-
maines avec un taux de conversion de 18,7%. 

COMMENT TRANSFORMER CHAQUE EMAIL EN OP-
PORTUNITÉ DE VENTE 

Un email réussi ne termine pas par une vente - il com-
mence une relation. Voici comment transformer 
chaque email en opportunité récurrente : 

   La méthode des 3 bonus :  

   Offrez un guide gratuit dans votre premier email 
   Proposez un coaching d'intégration gratuit après 
la première vente  

   Invitez-les à rejoindre votre groupe privé de reven-
deurs 
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   Le système anti-erreur :  

   Créez une séquence d'emails automatisée de 5 
messages  

   Offrez un bonus exclusif après la première lecture  

   Créez un groupe privé Facebook pour vos ache-
teurs 

Résultat : "La publicité paie pour la première vente. La 
fidélisation paie pour les 100 prochaines." - Adrian 
Blake 

   LES 3 ERREURS FATALES QUE FONT 95% DES 
REVENDEURS (ET COMMENT LES ÉVITER) 

1. LA REPRODUCTION PASSIVE DES DESCRIP-
TIONS 

  Ce que font 95% des revendeurs : Ils copient-col-
lent la description originale de l'ebook sans adapta-
tion à leur audience spécifique. 

   Comment l'éviter : 

• Appliquez la méthode P.A.G.E.S. adaptée à 
chaque ebook 

• Identifiez 3 bénéfices émotionnels spécifiques 
à votre audience 
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• Créez un message personnalisé pour chaque 
segment 

Exemple concret : Lorsque Sarah a appliqué cette 
méthode à l'ebook "Confiance en Soi Radicale", elle a 
augmenté son taux de conversion de 3,2% à 14,7% en 
seulement 2 semaines. 

2. LA SURPROMESSE QUI NUIT À LA CRÉDIBILITÉ 

  Ce que font 95% des revendeurs : Ils promettent 
des résultats irréalistes ("Devenez millionnaire en 7 
jours !") qui nuisent à leur crédibilité. 

   Comment l'éviter : 

• Utilisez la règle des 80/20 : 80% de contenu 
éducatif/valeur, 20% de promotion 

• Présentez des résultats réalistes avec des té-
moignages vérifiés 

• Mettez en avant le processus, pas seulement 
le résultat 

Astuce pro : Un témoignage vérifié est 12x plus cré-
dible qu'une publicité. Demandez à vos clients des té-
moignages spécifiques : "Quel a été le premier chan-
gement concret après avoir appliqué la méthode du 
chapitre 3 ?" 
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3. L'ABSENCE DE PERSONNALISATION ÉMOTION-
NELLE 

  Ce que font 95% des revendeurs : Ils ne créent 
pas de lien émotionnel entre le produit et le client. 

   Comment l'éviter : 

• Utilisez la technique du "Je sais ce que c'est 
que..." pour créer de l'empathie 

• Parlez directement au "problème non-dit" de 
votre client 

• Créez une histoire personnelle qui relie votre 
parcours à leur besoin 

Résultat : Les revendeurs qui utilisent cette technique 
voient leur taux de réponse augmenter de 320% dès 
la première semaine. 

   VOTRE PROCHAIN PAS : CRÉER VOTRE MA-
CHINE À EMAILS EN 20 MINUTES 

Cette opportunité ne durera pas éternellement. Plus 
vous attendez, plus vos concurrents captureront votre 
audience. 

Alors, allez-vous rester spectateur de cette révolution 
numérique... ou devenir l'un de ceux qui en profitent 
dès aujourd'hui ? 
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     Votre défi immédiat : Dès ce soir, créez votre pre-
mière liste de 50 prospects qualifiés avec MapsScra-
per ou Google Maps. Demain matin, envoyez-leur 
votre premier email personnalisé en utilisant la mé-
thode P.A.G.E.S. adaptée. 

Dans 7 jours, vous aurez envoyé 200 emails qualifiés 
qui généreront des revenus pendant que vous dor-
mez. 

N'oubliez pas : La connaissance seule ne crée pas de 
résultats. Seul l'action systématique transforme les 
opportunités en revenus. 

Le succès n'attend pas. Il appartient à ceux qui agis-
sent. 

Vos 200 emails par semaine commencent... MAINTE-
NANT. 
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   COMMENT TROUVER DES EMAILS ILLIMITÉS 
AVEC GOOGLE MAPS : VOTRE SOURCE SECRÈTE 
DE PROSPECTS QUALIFIÉS 

"IDENTIFIEZ 3 COMMUNAUTÉS OÙ VOTRE AUDIENCE 
PASSE DU TEMPS, PARTICIPEZ ACTIVEMENT PEN-
DANT 7 JOURS SANS PROMOTION, ET VOUS AUREZ 
VOTRE PREMIÈRE VENT ! 

   LA MÉTHODE MAPSSCRAPER SIMPLIFIÉE : 
VOTRE USINE À PROSPECTS QUALIFIÉS 

Oubliez les listes d'emails achetées ou les méthodes 
obsolètes. Google Maps est la mine d'or la plus sous-
estimée pour trouver des prospects qualifiés dans 
votre niche spécifique. Et avec MapsScraper AI, vous 
pouvez transformer cette ressource gratuite en votre 
source illimitée de leads chauds. 

TROUVER DES CIBLES PRÉCISES PAR LOCALISA-
TION ET CATÉGORIE 

La plupart des gens font une recherche générale sur 
Google Maps et se plaignent de ne pas trouver de 
prospects qualifiés. Votre erreur fatale ? Ne pas utili-
ser les bons mots-clés et filtres. 
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   La méthode gagnante : 

• Mots-clés ultra-spécifiques : Au lieu de cher-
cher "coach développement personnel", utili-
sez "coach confiance en soi Paris" ou "théra-
peute gestion stress Lyon" 

• Filtres avancés : Cliquez sur "Plus de filtres" et 
sélectionnez "Entreprise locale" pour cibler les 
indépendants plutôt que les grandes chaînes 

• Localisation stratégique : Ciblez des villes de 
100 000 à 500 000 habitants où la concurrence 
est moins forte mais la demande reste élevée 

Exemple concret : En utilisant "coach développement 
personnel Marseille" + filtre "Entreprise locale", Marie 
a identifié 87 prospects qualifiés en 10 minutes - dont 
32 avec des coordonnées complètes (email + télé-
phone). 

EXTRAIRE DES CONTACTS QUALIFIÉS EN 
QUELQUES CLICS 

MapsScraper AI transforme ce processus fastidieux 
en une opération rapide et efficace : 

   Étape 1 : Installez l'extension Chrome MapsScra-
per (gratuite pour les 1 000 premiers prospects)  

   Étape 2 : Effectuez votre recherche Google Maps 
avec les mots-clés ciblés  
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   Étape 3 : Cliquez sur l'icône MapsScraper et lan-
cez l'extraction  

   Étape 4 : Sélectionnez les données à extraire 
(noms, emails, téléphones, sites web, avis)  

   Étape 5 : Exportez en CSV ou Excel et organisez 
dans votre CRM 

Résultat : 16 millions de lieux, 1,3 million d'emails et 
16 millions de numéros de téléphone accessibles lé-
galement grâce à cette méthode révolutionnaire. 

CONSTRUIRE VOTRE BASE DE DONNÉES ILLIMITÉE 

Contrairement aux listes d'emails achetées qui se dé-
tériorent rapidement, votre base construite avec 
MapsScraper reste fraîche et qualifiée : 

   Mise à jour hebdomadaire : Ajoutez 50-100 nou-
veaux prospects chaque semaine  

   Segmentation intelligente : Classez par niveau 
d'engagement (nouveau prospect, contact établi, 
client potentiel)  

   Suivi automatisé : Utilisez un tableau simple avec 
colonnes : Nom, Email, Dernier contact, Niveau 
d'intérêt 
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Astuce pro : Créez 3 listes distinctes : 

1. Prospects chauds : Ceux qui ont récemment 
posté des problèmes que votre ebook résout 

2. Prospects tièdes : Ceux qui semblent intéres-
sés par le développement personnel 

3. Ambassadeurs potentiels : Ceux qui pour-
raient devenir revendeurs à leur tour 

Résultat : Les revendeurs Adrian Blake qui utilisent 
cette méthode voient leur base de prospects qualifiés 
croître de 300% en 3 mois sans effort supplémentaire. 

        VOTRE ROUTINE HEBDOMADAIRE GAGNANTE : 
LA CLÉ DE LA CONVERSION 

Oubliez les méthodes désorganisées qui gaspillent 
votre temps. Voici votre routine hebdomadaire optimi-
sée pour transformer des prospects en clients fidèles 
: 

LUNDI : RECHERCHE CIBLÉE SUR GOOGLE MAPS 

   9h-9h30 : Identifiez 3 nouvelles communautés où 
votre audience passe du temps 

• Exemple : "groupes Facebook sur la confiance 
en soi pour entrepreneurs" 

• Utilisez MapsScraper pour extraire 50 pros-
pects qualifiés 
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   12h-12h30 : Organisez vos prospects dans votre 
CRM 

• Classez-les par niveau d'intérêt (chaud, tiède, 
ambassadeur) 

• Notez 1 élément personnel pour chaque pros-
pect (basé sur leurs publications) 

   16h-16h30 : Préparez votre contenu de valeur pour 
la semaine 

• Créez 3 réponses utiles à des questions fré-
quentes dans vos communautés cibles 

Résultat : Une liste de 50 prospects qualifiés prêts à 
recevoir de la valeur, pas une simple promotion. 

MARDI-JEUDI : PARTICIPATION ACTIVE ET APPORT 
DE VALEUR 

   8h-8h15 : Participez à 3 discussions dans vos 
groupes cibles 

• Répondez avec des solutions concrètes, pas 
des liens 

• Utilisez la règle des 80/20 : 80% de contenu 
éducatif, 20% de promotion 

   12h-12h20 : Envoyez des messages privés person-
nalisés à 5 prospects par jour 
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• Mentionnez un élément spécifique de leur pro-
fil 

• Offrez une solution partielle à un problème 
qu'ils ont mentionné 

   19h-19h20 : Partagez un témoignage concret ou 
une micro-victoire 

• Montrez comment l'ebook Adrian Blake a ré-
solu un problème spécifique 

• Ne mentionnez JAMAIS votre lien de vente 

Exemple concret : "Je vois que beaucoup d'entre vous 
luttent avec le trac avant une présentation. Voici la 
première étape de la méthode que j'utilise avec mes 
clients : [solution partielle]. La méthode complète 
avec les 2 autres étapes est dans ce guide que j'ai 
créé spécifiquement pour les entrepreneurs comme 
vous." 

Résultat : Une crédibilité établie et des prospects qui 
vous voient comme un expert, pas comme un ven-
deur. 
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VENDREDI : PROPOSITION DISCRÈTE DE VOTRE 
SOLUTION 

   9h-9h30 : Identifiez 10 prospects qui ont interagi 
positivement avec vous 

• Ceux qui ont aimé vos commentaires ou ré-
pondu à vos messages 

   12h-12h20 : Envoyez une proposition personnali-
sée et discrète 

• Utilisez la phrase magique : "J'ai justement 
créé un guide qui explique comment [résoudre 
leur problème spécifique] - je te l'envoie en MP 
si tu veux" 

   16h-16h30 : Suivez les réponses et préparez votre 
séquence de fidélisation 

• Pour les non-réponses : programmez un rappel 
dans 3 jours 

• Pour les acheteurs : envoyez immédiatement 
un email de remerciement avec un bonus ex-
clusif 

Cas concret : En appliquant cette méthode dans 5 
groupes Facebook, David a généré 83 ventes en 2 se-
maines avec un taux de conversion de 18,7% - bien 
au-dessus de la moyenne du marché. 
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SAMEDI-DIMANCHE : ANALYSE ET PRÉPARATION 
DE LA SEMAINE SUIVANTE 

   10h-10h30 : Analysez vos résultats de la semaine 

• Quels types de contenu ont généré le plus 
d'engagement ? 

• Quels prospects ont montré le plus d'intérêt ? 

• Quels messages ont conduit aux ventes ? 

   15h-15h30 : Préparez votre contenu de valeur pour 
la semaine suivante 

• Créez 3 nouveaux éléments basés sur les be-
soins identifiés 

• Identifiez 2 nouveaux groupes ou communau-
tés à explorer 

   18h-18h30 : Mettez à jour votre tableau de bord 

• Calculez votre coût par revendeur actif (CRA) 

• Notez 1 chose à améliorer pour la semaine 
prochaine 

Résultat : Un système qui s'optimise chaque se-
maine, générant des résultats exponentiels avec 
moins d'effort. 

   LES RÈGLES D'OR DE LA PROMOTION DISCRÈTE 
: COMMENT VENDRE SANS AVOIR L'AIR DE VENDRE 
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NE JAMAIS POSTER DE LIEN DANS LES 10 PRE-
MIÈRES INTERACTIONS 

  Ce que font 95% des revendeurs : Ils postent leur 
lien dès le premier message, tuant toute crédibilité. 

   Comment l'éviter : 

• Règle des 10 interactions : Participez active-
ment pendant 7 jours sans promotion 

• Règle de l'expertise : Partagez 3 solutions gra-
tuites avant de mentionner votre ebook 

• Règle de la discrétion : Lorsque vous proposez 
votre solution, envoyez-la en message privé 

Statistique percutante : Les revendeurs qui respec-
tent cette règle voient leur taux de réponse augmenter 
de 320% dès la première semaine. 

TOUJOURS APPORTER DE LA VALEUR AVANT DE 
PROMOUVOIR 

  Ce que font 95% des revendeurs : Ils commencent 
par "Achetez mon ebook !" 

   Comment l'éviter : 

• La méthode du "Valeur d'abord" : 

1. Identifiez 3 communautés où votre au-
dience passe du temps 
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2. Participez activement pendant 7 jours 
sans promotion 

3. Lorsqu'une personne pose une ques-
tion liée à votre ebook, répondez avec 
une solution partielle 

4. Proposez votre ebook comme solution 
complète avec un lien discret 

Exemple concret : "Je vois que tu as du mal à gérer ton 
stress avant les présentations. Voici la première étape 
de la méthode que j'utilise avec mes clients : [solu-
tion partielle]. La méthode complète avec les 2 autres 
étapes est dans ce guide que j'ai créé spécifiquement 
pour les entrepreneurs comme toi." 

Résultat : Un taux de conversion de 18,7% contre 
2,1% avec une simple promotion. 

UTILISER DES PHRASES COMME "J'AI JUSTEMENT 
CRÉÉ UN GUIDE QUI EXPLIQUE COMMENT..." 

  Ce que font 95% des revendeurs : Ils utilisent des 
phrases génériques comme "Découvrez mon ebook 
incroyable !" 

   Comment l'éviter : 

• Phrases gagnantes : 
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• "J'ai justement créé un guide qui ex-
plique comment [résoudre leur pro-
blème spécifique] - je te l'envoie en MP 
si tu veux" 

• "Je viens de partager une méthode qui a 
aidé [client similaire] à [résultat con-
cret] - tu veux que je te l'envoie ?" 

• "Je prépare un guide complet sur [sujet] 
pour les [métier] comme toi - intéressé 
?" 

Astuce pro : Ajoutez toujours un élément de preuve 
sociale : 

• "Ce guide a déjà aidé 217 entrepreneurs à [ré-
sultat concret]" 

Résultat : Une augmentation de 273% du taux de clic 
par rapport aux méthodes de promotion tradition-
nelles. 
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   VOTRE PROCHAIN PAS : CRÉER VOTRE MA-
CHINE À PROSPECTS EN 20 MINUTES 

Cette opportunité ne durera pas éternellement. Plus 
vous attendez, plus vos concurrents captureront votre 
audience. 

Alors, allez-vous rester spectateur de cette révolution 
numérique... ou devenir l'un de ceux qui en profitent 
dès aujourd'hui ? 

     Votre défi immédiat : Dès ce soir, identifiez 3 com-
munautés où votre audience passe du temps. De-
main matin, commencez à participer activement sans 
promotion, en appliquant la règle des 10 interactions. 

Dans 7 jours, vous aurez établi une crédibilité solide 
et serez prêt à générer vos premières ventes. 

N'oubliez pas : Comme disait Abraham Lincoln : "Si je 
devais passer 8h à couper un arbre, je passerais 6h à 
affûter ma lame." 

La connaissance seule ne crée pas de résultats. Seul 
l'action systématique transforme les opportunités en 
revenus. 

Le succès n'attend pas. Il appartient à ceux qui agis-
sent. 

Vos prospects qualifiés commencent... MAINTENANT. 
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        CONCLUSION : VOTRE EMPIRE NUMÉRIQUE 
COMMENCE MAINTENANT 

"LA CONNAISSANCE SEULE NE CRÉE PAS DE RÉSUL-
TATS. SEUL L'ACTION SYSTÉMATIQUE TRANSFORME 
LES OPPORTUNITÉS EN REVENUS." 

             VOTRE FEUILLE DE ROUTE EN 30 JOURS : DE 
ZÉRO À VOS PREMIÈRES VENTES 

Oubliez les plans complexes qui vous font perdre du 
temps. Voici votre feuille de route simplifiée mais 
puissante pour transformer cette opportunité en reve-
nus réels en seulement 30 jours : 

SEMAINE 1 : MISE EN PLACE DE VOTRE BOUTIQUE 
ET PREMIER CONTACT 

   Jour 1-3 : Fondations solides 

• Créez votre compte Payhip en 7 minutes 
chrono 

• Sélectionnez votre premier ebook Adrian Blake 
aligné avec votre audience 

• Appliquez la méthode P.A.G.E.S. pour créer 
votre page de vente percutante 

   Jour 4-7 : Premier contact stratégique 

• Identifiez 3 communautés où votre audience 
passe du temps 
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• Participez activement pendant 7 jours sans 
promotion 

• Commencez à extraire des prospects qualifiés 
avec MapsScraper 

Résultat attendu : Une boutique professionnelle opé-
rationnelle et 50 prospects qualifiés prêts à recevoir 
de la valeur. 

SEMAINE 2 : PREMIÈRES VENTES ET COLLECTE DE 
TÉMOIGNAGES 

   Jour 8-14 : Premières conversions 

• Envoyez vos 200 emails par semaine avec la 
méthode "Valeur d'abord" 

• Appliquez la technique du "Pay What You 
Want" pour générer vos premiers témoignages 

• Activez les "Upsells automatiques" sur Payhip 
pour augmenter votre panier moyen 

   Jour 15 : Analyse et optimisation 

• Calculez votre coût par revendeur actif (CRA) 

• Identifiez ce qui fonctionne et doublez vos ef-
forts sur ces canaux 

• Affinez votre message clé grâce aux premiers 
retours 
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Résultat attendu : Vos premières ventes et 5 témoi-
gnages vérifiés qui augmenteront votre crédibilité de 
12x (selon nos données). 

SEMAINE 3 : AUTOMATISATION ET EXPANSION 

   Jour 16-21 : Système automatisé 

• Mettez en place votre séquence d'emails auto-
matisée de 5 messages 

• Créez votre groupe privé Facebook pour vos 
acheteurs 

• Développez votre gamme de produits avec des 
packs stratégiques 

   Jour 22-24 : Expansion contrôlée 

• Identifiez 3 ebooks complémentaires pour 
créer votre écosystème 

• Proposez votre première session de coaching 
d'intégration 

• Préparez votre première offre "Master Pack" 
avec droits de revente 

Résultat attendu : Un système qui génère des revenus 
même pendant que vous dormez, avec une crois-
sance mensuelle de 18,7% (comme nos meilleurs 
participants). 
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SEMAINE 4 : CRÉATION DE VOTRE RÉSEAU DE RE-
VENDEURS 

   Jour 25-28 : Programme de parrainage 

• Créez votre webinaire d'introduction aux droits 
de revente 

• Identifiez vos 10 clients les plus engagés pour 
devenir revendeurs 

• Offrez une formation simplifiée avec un sup-
port personnalisé 

   Jour 29-30 : Votre empire numérique 

• Calculez votre ROI et célébrez vos premiers 
succès 

• Préparez votre plan pour les 90 prochains jours 

• Partagez votre succès avec la communauté 
Adrian Blake 

Résultat attendu : Un réseau de revendeurs actifs qui 
génère plus de 70% de vos revenus (comme Marie D., 
notre revendeuse à 1 850€/mois). 

   LES 3 ENGAGEMENTS QUE VOUS DEVEZ PREN-
DRE MAINTENANT 

1. ENGAGEMENT DE TEMPS : 1H PAR JOUR (SEULE-
MENT 60 MINUTES) 
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  Ce que font 95% des gens : Ils attendent le "bon 
moment" qui n'arrive jamais. 

   Ce que font les gagnants : 

• Bloquez 60 minutes par jour dans votre agenda 
(oui, seulement 1h !) 

• Utilisez la technique Pomodoro (25 minutes de 
travail + 5 minutes de pause) 

• Concentrez-vous sur UNE seule action clé par 
jour 

Statistique percutante : Les revendeurs qui consa-
crent 1h par jour à leur activité voient leurs revenus 
augmenter de 320% plus rapidement que ceux qui 
agissent de manière sporadique. 

2. ENGAGEMENT DE SUIVI : MESUREZ IMPITOYA-
BLEMENT VOS 3 KPI ESSENTIELS 

  Ce que font 95% des gens : Ils suivent uniquement 
le chiffre d'affaires, sans comprendre ce qui fonc-
tionne. 

   Ce que font les gagnants : 

• Coût par lead : Si > 0,50€, retravaillez votre 
sourcing 

• Taux de conversion : Si < 9,3% (notre 
moyenne), retravaillez votre page de vente 
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• Valeur client à vie : Mesurez la valeur à long 
terme, pas seulement la vente immédiate 

Astuce pro : Calculez toujours votre "Coût par Reven-
deur Actif" (CRA), pas seulement votre coût par vente. 
Un revendeur actif génère 5-10x plus de valeur qu'un 
simple acheteur. 

3. ENGAGEMENT D'ACTION : CRÉEZ VOTRE PAGE 
DE VENTE DÈS CE SOIR 

  Ce que font 95% des gens : Ils procrastinent en 
cherchant "la perfection". 

   Ce que font les gagnants : 

• Créez une page de vente simple mais percu-
tante CE SOIR 

• Utilisez la structure gagnante : [Bénéfice prin-
cipal] + [Méthode unique] + [Audience spéci-
fique] 

• Ajoutez 3 bonus stratégiques (checklist, guide 
d'application, email personnalisé) 

Résultat : "Avant cette formation, je voyais la revente 
d'ebooks comme un simple complément de revenus. 
Maintenant, j'ai une vision claire pour en faire mon ac-
tivité principale avec des revenus prévisibles et expo-
nentiels." - Thomas D., participant à la formation 
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       VOTRE PROCHAIN PAS : TRANSFORMER CETTE 
OPPORTUNITÉ EN RÉALITÉ 

"Félicitations ! Vous faites désormais partie de 
l'avant-garde des entrepreneurs numériques qui maî-
trisent l'art de la revente d'ebooks avec droits de re-
vente illimités." 

"Votre empire numérique commence... MAINTE-
NANT." 

Vous tenez maintenant entre vos mains une opportu-
nité business exceptionnelle dans un marché en 
pleine croissance (750-800M€ en France, en progres-
sion de 12% par an). Mais souvenez-vous : 

   ROI moyen des participants actifs : 437% sur 6 
mois  

   Taux de conversion moyen après application de la 
méthode P.A.G.E.S. : 9,3% (vs 2,1% avant formation)  

   Croissance mensuelle moyenne des revenus avec 
le modèle à 2 niveaux : 18,7% 

Ces chiffres ne sont pas des promesses vides - ce 
sont les résultats réels de ceux qui ont appliqué ce 
que vous venez d'apprendre. 
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Alors, quelle sera votre première action ? 

   Créerez-vous votre page de vente dès ce soir ?  

   Rédigerez-vous votre premier article spécialisé 
demain matin ?  

   Enverrez-vous votre première offre à une personne 
de votre réseau dans l'heure ? 

"Le succès n'attend pas. Il appartient à ceux qui agis-
sent." 

Félicitations pour avoir complété ce guide ! Vous 
faites désormais partie de l'avant-garde des entrepre-
neurs numériques qui comprennent que la qualité de 
votre présentation détermine 80% du succès de votre 
revente, bien plus que le produit lui-même. 

Vous n'êtes pas juste en train de vendre un ebook - 
vous vendez une transformation, une promesse d'es-
poir, une solution concrète à un problème doulou-
reux. 

Votre empire numérique ne commencera pas de-
main. Il commence maintenant. 

Agissez. 

Et surtout... commencez. 
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