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Dicas para manter o seu perfil em
destaque!



Criar o seu perfil € apenas o primeiro passo para
marcar presenca nessa rede social. Para ser bem-
sucedido em promover sua imagem € preciso
atualizar a sua pagina.Nao basta apenas escolher
uma boa foto e preencher parte das informacoes.
Para ter um perfil campeao, atualize o seu perfil no
_inkedIn sempre que houver uma nova informacao.
—ez um curso novo, participou de algum
treinamento, ganhou um prémio ou tem alguma
nova informacao profissional? Inclua todas as
novidades na sua conta. Se possivel, poste fotos
dos eventos que vocé participa e marque outros
usuarios da rede. |sso val agregar valor ao seu
perfil. E lembre-se: nunca abandone seu perfil. Ser
bem-sucedido nessa rede social depende de voce.




Independentemente de vocé ser timido ou
extrovertido é preciso ter clareza de que um perfil
sem foto nao é o mais atrativo. Isso é um fato, e faz
muita diferenca na hora de ter o perfil encontrado
no LinkedlIn. Essa € uma rede social diferente das
outras. Por isso, na maioria das vezes, a foto que
VOCE usa no Instagram, no WhatsApp, no Twitter
ou no Facebook nao sao adequadas para o seu
perfil no LinkedIn. Para ter uma foto apropriada na
Sua pagina, procure uma imagem em que VOocé
tenha uma aparéncia profissional adequada e que
esteja nitida. Pense em qual impressao vocé
passara para as pessoas que avaliarao o seu perfil.
Assim como tudo que sera postado no LinkedIn, a
sua foto tem o poder de mostrar que vocé é um
profissional de exceléncia, e nao um amador.



Assim como o Facebook e o Twitter, vocé tem a
possibilidade de colocar uma imagem de capa no
seu perfil e tornar a sua pagina no LinkedIn mais
atrativa aos visitantes. Por 1sso, use com sabedoria
esse recurso. Ele tem o objetivo de melhorar a sua
comunicacao, e pode despertar a curiosidade das
pessoas que vao visitar o seu perfil no LinkedIn.
Uma dica € postar imagens que retratem os seus
valores, tenham relagao com vocé ou mostrem qual
é a sua postura profissional. Nesse momento, deixe
a criatividade fluir e fagca uma boa escolha. Lembre-
se que essa imagem precisa medir 1400x425 pixels
e ser menor do que 4MB.



Nessa se¢ao, vocé tem a oportunidade de se
descrever em 2 mil caracteres. Assim, apresente
para 0 mundo como VOCE espera que as pessoas te
vejam. Para utiliza-lo da melhor maneira possivel,

siga este roteiro:

e apresente-se;

e fale sobre seus interesses profissionais;
e defina sua area de atuagao;

e fale 0 que te motiva;

e inclua informacoes de contato.



Como vocé ja deve saber, o LinkedIn conta com um
grande numero de usuarios espalhados pelo mundo
todo. Entao, como vocé conseguira se destacar no
meio de tantos profissionais? Uma dica é fazer o
uso de palavras-chave, tanto no seu resumo como
no seu titulo profissional. Assim, as suas chances de
ser encontrado por guem tem interesse no seu
perfil sao maiores. Para escolher a palavra-chave
mais apropriada, pense no seu ramo de atuacgao e
NO que as pessoas interessadas buscariam. Isso vai
variar de acordo com a sua area de atuacgao e
funcao



Uma das informacoes mais importantes de um
perfil no LinkedIn é o titulo profissional. Afinal, ele
€ um dos principais responsavels por atrair
visitantes e fazer com que leilam o seu perfil. Essa
informacao é tao importante que se encontra logo
abaixo do seu nhome, e uma boa maneira de usar
esse espaco é colocando a sua funcao (que pode
ser a sua palavra-chave) e o seu local de trabalho.



Na hora de criar o corag¢ao do seu perfil, nao meca
esforcos para torna-lo o mais completo possivel.
Alem de incluir as datas especificas sobre o periodo
gue voce trabalhou em cada empresa, liste
detalhadamente todas as atividades desenvolvidas
no cargo. A riqueza dos detalhes nesse ponto pode
ser o diferencial para um possivel avaliador,
headhunter ou até mesmo um profissional da area
em busca de novas conexoes para fazer
networking.



Compartilhar seu perfil do LinkedIn em seu
curriculo ou na assinatura do e-mail pode ser um
pouco complicado sem uma URL amigavel.Por isso,
acesse o painel de edicao de perfil e modifique a
URL destino da sua pagina para um termo que
embre seu trabalho, marca, empresa ou seu
Oroprio nome.

Abaixo listamos alguns exemplos para inserir depois
de br.linkedin.com/in”:

e seunome//

e suaempresa//

e suamarca//

e umamensagemespecifica//



No LinkedIn, as recomendacgoes que suas conexoes
enviam sobre vocé sao extremamente valiosas.
Caso vocé nao tenha recebido nenhuma até o
momento, uma otima alternativa para conquistar
algumas é comecar escrevendo recomendacoes
para pessoas que vocé tenha trabalhado. Ao criar
recomendacoes sem pedir nada em troca, as
pessoas se sentirao mais abertas para retribuir a
acao. Se isso nao adiantar, nada impede que vocé
solicite formalmente para alguns conhecidos,
pessoas que estudaram com vocé ou colegas de
trabalho, para que eles escrevam recomendacoes
em seu perfil.



Utilize a aba de habilidades a seu favor. Liste pelo
menos 5 delas em seu pertil e deixe que suas
conexoes te avaliem. Assim como as
recomendacoes, vocé nao podera se avaliar,
apenas criar a lista. Para ganhar pontos em suas
habilidades, utilize uma estratégia semelhante a
utilizada para garimpar novas recomendacoes.
Visite diversos perfis e comece a listar as principais
habilidades de seus conhecidos que sejam
verdadeiras. Nessa aba, o Linkedln também
permite que vocé crie uma habilidade para um
contato, caso ele ainda nao a tenha listada. A secao
de habilidades € extremamente relevante para o
seu perfil, entao nao a deixe em branco. Ao mesmo
tempo, nao inclua quaisquer informacoes apenas
para preencher espaco.

O



Para manter-se ativo no LinkedIn & imprescindivel
fazer parte de grupos sobre assuntos que sejam
pertinentes a sua atuacao. Assim, participe de
discussdes construtivas sobre temas que vocé
conheca e que despertem o seu interesse.Esse tipo
de conversa te auxiliara a ganhar visibilidade, além
de ajuda-lo a se posicionar perante outros
profissionais da area.Outra dica para ficar
atualizado no que acontece no mercado é seguir o
perfil de algumas empresas que sejam referéncia
em seu segmento.



Como ja vimos, participar de discussoes
construtivas, ou seja, em que diferentes pessoas
apresentam de modo saudavel opinioes distintas de
um assunto profissional, ajuda vocé a ganhar
visibilidade no LinkedIn. Por outro lado, se envolver
em discussOes desnecessarias, como brigar por
causa de politica, tentar obrigar outras pessoas a
aceitarem a sua opiniac como a certa ou
simplesmente ficar batendo boca sem respeitar os
outros membros do grupo, prejudica, e muito, a
sua imagem. Alem de ser uma situagcao muito
chata, as pessoas verao vocé como inconveniente, e
ISSO pode afetar novas oportunidades de
networking. Em resumo: seja participativo, mas
tome cuidado com a imagem que vai passar a
outras pessoas.



Ao contrario de redes socials como o Facebook,
onde vocé deve adicionar pessoas que realmente
conhece, no LinkedIn nao ha problema algum em
solicitar o contato de pessoas do mesmo ramo ou
nicho que vocé. Afinal, ela foi criada para estimular
o networking! Imagine que ela € um grande centro
de convenc¢des, onde voce tera contato com
diversas pessoas influentes que compartilham
ideias e experiéncias. Para os mecanismos de
buscas, 1sso € muito importante, ja que resultados
com conexoes diretas aparecem 1°. Entao, pode
ser uma boa ideia adicionar aquele CEO da
empresa na qual vocé sonha em trabalhar.



O marketing de conteudo é a melhor maneira de
demonstrar autoridade e conhecimento sobre um
determinado assunto nos dias atuais. No LinkedIn
também é possivel utilizar essa estrategia! Posts
gue sejam relevantes para a sua audiéncia
certamente aumentarao o engajamento e,
conseguentemente, a sua relevancia no motor de
buscas da plataforma. Uma ferramenta muito
Interessante € o LinkedIn Pulse, uma espécie de
blog que permite a publicagao de artigos valiosos.
Muitos dos influenciadores que estao na rede social
hoje comecgaram escrevendo sobre um tema que
dominam. Entao, compartilhe o seu conhecimento!



Pode torcer o nariz, vocé nao esta entrando em
uma rede social comum. Diferentemente do Twitter
e do Facebook, em que pouco importa a forma
COMO VOCE Se comunica com Seus amigos € com O
mundo, no LinkedIn o buraco é mais embaixo. E
essencial ter cuidado redobrado para todo
conteudo que vocé incluir em seu perfil. Certifique-
se que nao existem erros de digitacao,
concordancia e de portugués em nenhuma das
areas onde voceé especifica sua experiéncia ou em
seu resumo pessoal. Assim como em qualquer
outro momento de sua vida profissional, erros de
portugués serao prejudiciais para sua imagem.

O



Esse é um dos segredos mais importantes para o
bom uso do Linkedln: nao mentir — nunca, em
momento algum.Nao minta para parecer melhor e
nao minta para parecer menos pior. A sua mentira
mais cedo ou mais tarde val ser descoberta e, no
lugar de proporcionar um crescimento profissional
para vocé, diminuira a sua credibilidade no
mercado.



Uma boa maneira de sempre manter o seu perfil no
LinkedIn atrativo é escrevendo e publicando artigos
de assuntos que vocé domina. Assim, vocé pode
compartilhar com outros a sua experiéncia
orofissional, atrair as pessoas certas para a sua
nagina e mostrar o que os outros profissionais estao
orocurando.




Manter uma boa comunicagao com os seus
contatos € um modo eficiente de saber o que as
pessoas que chegam até o seu perfil estao
buscando. Para isso, use 0 espaco de mensagens
do Linkedln e conheca os seus contatos. Esse
espaco tambeém serve para agradecer as
recomendacOes que vocé recebe. Ser cordial
contribui para que vocé tenha uma boa imagem.




Por fim, nao se esqueca de manter suas
informacoes de contato disponiveis e atualizados.O
emall e o telefone sao as principais, mas nao se
esqueca de incluir links para outras redes sociais,
portfolio digital, site oficial e locals para os quais
VOCE |a escreveu (se houver).Certamente os bots
levarao isso em conta na hora de mostrar o seu
perfil nos resultados das pesquisas.Prontinho!
Agora voceé ja sabe como aplicar SEO para LinkedIn
e agarrar chances de ouro para 0 seu proximo
emprego!



Marca pessoal é a combinacdo unica de
personalidade, experiéncia, valores e talentos
que fazem de vocé, VOCE. E aquilo que te faz
unico e esta diretamente ligado a como voceé e
percebido.



Marca
Pessoal

Para trabalhar sua marca pessoal e criar
autoridade, credibilidade, visibilidade e fomentar
sua diferenciacao, sua esséncia digital deve ser
sua principal prioridade. Quanto mais claro,
consistente e visivel for o seu valor maior sua

empregabilidade/competitividade.
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