A Voz do Maestro Soberano: A Arquitetura da
Influéncia

Como apresentar suas ideias e seu valor de forma que inspire, convenca e influencie.

Por Rodrigo Toledo O Arquiteto da Prosperidade
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Apresentacao

Vocé é brilhante. Seu trabalho é impecavel, sua execucao é
precisa e sua dedicacao é inquestionavel. No entanto, em
reunioes, vocé sente que sua voz nao € ouvida? Vocé ja teve
a sensacao frustrante de ser o0 "Especialista Invisivel'— a
pessoa que faz todo o trabalho pesado, enquanto outra,

mais carismatica, apresenta suas ideias e leva o crédito?
Se isso soa familiar, este guia é para voceé.

Bem-vindo a construcao do pilar gue monetiza todo o seu
esforco. Por muito tempo, nos contaram o "Mito do Mérito™:
aideia de que o bom trabalho, por si so, gera
reconhecimento. A verdade, no entanto, € que seu valor
nao é o que voceé faz, é o que o outro percebe que vocé

faz.

Nos, no ProsperaMentes, somos arquitetos. E a
comunicacao também é uma arquitetura. Ela
ndo é um "dom" que vocé tem ou nao tem. E um
sistema que pode ser aprendido, praticado e

dominado.

Neste guia pratico, vamos desconstruir essa
arquitetura. Vamos transformar sua
competéncia técnica em influéncia real. Vocé
vai parar de ser o melhor executor da sala e
comecar a ser o lider mais inesquecivel.

Vamos juntos construir a sua Voz de

Maestro?
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Bloco 1: O Diagnéstico: O Mito do Mérito

A maior mentira que contaram para o "Realizador Inquieto" € a de que o bom trabalho, por si so, gera
reconhecimento. N0s somos ensinados a baixar a cabeca e executar. Acreditamos que, se 0 nosso relatorio for
perfeito, se 0 nosso projeto for impecavel, alguém vai magicamente notar e nos dar a promocao, o aumento ou o

investimento.

Isso é o "Mito do Mérito".
A verdade é dura, mas libertadora: O seu valor ndo é o que voceé faz. E o que o outro percebe que vocé faz.

O seu resultado (o pilar da Execugao que ja construimos) te coloca na mesa. Mas ¢é a sua capacidade de

comunicar esse resultado que te permite sentar na cabeceira.

[J BOXDEINSIGHT

"Execucao é o que cria valor. Comunicacao é o que capturao valor."

Este é o pilar que monetiza todo o seu esforc¢o. E, felizmente, ele é um sistema que pode ser aprendido.
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Bloco 2: A Arquitetura: A Triade da Influéncia

Toda comunicacao de alto impacto se sustenta em trés pilares. Se faltar um, a estrutura desmorona. Este

sistema, usado ha milénios, é a"Triade da Influéncia“.

-

\_

Pilar : ETHOS - A
Arquiteturada
Autoridade

A Pergunta: Por que eles

deveriam te ouvir?

0 Conceito: Ethos € a sua
credibilidade, sua reputacao,
seu carater. E 0 "quem" vocé é.
Vocé constroi Ethos com seus
resultados passados (o pilar da
Execucao), com sua
integridade e com a sua
postura. E sobre possuiro seu
valor, sem arrogancia, mas

com total certeza.

~

[ BOXDEINSIGHT
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Pilar 2: PATHOS - A
Arquitetura da Conexao

A Pergunta: Por que eles

deveriam se importar?

0 Conceito: Pathos é a
emocéo. E a sua capacidade
de se conectar com a dor, o
sonho e o desejo da outra
pessoa. Fatos dizem, mas sao
as histérias que vendem. O
Maestro Soberano nao vende
um produto; ele vende uma
transformacao, um

sentimento.

-

~

4

Pilar 3: LOGOS - A
Arquitetura daLogica

A Pergunta: Por que isso faz

sentido?

0 Conceito: Logos é a sua
estrutura, seu plano, seu
Método Agil. E a sua
capacidade de apresentar uma
ideia de forma clara, com
comeco, meio e fim. E o seu
OKR, o seu Kanban. E o que d4
segurancga para a mente
analitica da sua audiéncia e
prova gue vocé nao tem
apenas uma emocao, vocé tem
um plano.

&

"Ethos faz com que te respeitem. Pathos faz com que confiem em vocé. Logos faz com que te sigam."
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Bloco 3: A Construcao (Exercicio Pratico)
Desenhando seu "Pitch de 1 Minuto”

Agora é a sua vez. Vamos usar a Triade para construir uma ferramenta pratica que vocé pode usar amanha

mesmo para vender qualquer ideia, em qualquer situacao.

Peque papel e caneta. Pense em um projeto, uma ideia ou em vocé mesmo.

® & |

Passo 2: A Solucao (Logos) (20 segundos)

Passo 1. A Conexao (Pathos) (15 segundos) . : .
Apresente sua ideia como o caminho l6gico para

Comece com o problema ou a dor da sua resolver a dor. Seja claro e direto.
audiéncia, nao com sua solugao. Crie empatia - : .
_ _ Roteiro:"E porisso que eu criei/proponho
imediata. . . "
[ descreva sua solugdo/ideia em uma frase].

Roteiro:"Vocé ja sentiu que [descreva a
dor/problema]?"

Passo4: A Acao (0 CTA) (10 segundos)
Passo 3: A Credencial (Ethos) (15

segundos)

Diga exatamente 0 que vocé quer que eles facam.

Nao deixe sua audiéncia adivinhar.

Por que vocé é a pessoa certa para isso? Valide

, Roteiro:"Por isso, 0 que eu preciso € [seu pedido
sua autoridade com uma prova.

claro]."
Roteiro: "Eu estudei/apliquei/tenho experiéncia

em [sua credencial]."

Pronto. Vocé acabou de arquitetar uma mensagem que inspira, convence e influencia.
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Bloco 4: A Consolidacao (Desafio da Semana)
O Desafio daInfluéncia

Agora que vocé tem a planta baixa da sua mensagem, € hora de construir.

Seu desafio para os proximos 7 dias é simples, mas poderoso: Use o seu "Pitch de 1 Minuto" pelo menos uma vez.

Pode ser para vender uma ideia em uma reuniao. 0 objetivo ndo é a perfeicdo. E a pratica. A
Pode ser para negociar com um fornecedor. Pode ser comunicagao € um musculo.

para se apresentar em um evento de networking. Ou
pode ser para gravar um Story no seu Instagram.
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Conclusao: Sua Voz é Sua Arquitetura

NOs ja arquitetamos nossa mente, financas, energia e execuc¢ao. Hoje, adicionamos o pilar da nossa voz.

Lembre-se da licao principal: a sua execug¢ao te torna competente. A sua comunica¢ao

te torna inesquecivel.

Se este conteudo fez sentido para vocé, aceite o desafio, pratique seu pitch e prepare-se para 0 n0sso proximo e
mais profundo pilar. Na proxima semana, vamos mergulhar na fonte de toda a realidade: A Mente Préspera.

Gratidao por estar aqui e por se comprometer com sua arquitetura. Até a proxima.

Made with GRMINMA


https://gamma.app/?utm_source=made-with-gamma

