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Las siglas FBA hacen referencia a ( Fulfillment by Amazon), Logistica de Amazon, o sea que con
este servicio revolucionario Amazon se va a encargar de almacenar, empaquetar y enviar tus
productos a tus clientes, ademas de brindar la atencién al cliente.

FASES DEL PROCESO
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Selecciona la opcidn Envia tus productos a un Todas las ofertas de Nosotros recogemos, Proporcionamos servicio
“Logistica de Amazon” centro logistico de Logistica de Amazon se preparamos y enviamos de atencidn al cliente en
cuando publiques Amazon en la que los publican como tus productos el idioma local y
productos almacenaremos ‘Gestionado por directamente a clientes gestionamos las
Amazon', Las ofertas de toda Europa devoluciones

aptas reciben el

distintivo Prime
Explicado por la pagina oficial de Amazon.

Por lo tanto, y aprovechando este sistema que Amazon pone a nuestra disposicion nuestro
negocio es muy sencillo y lo hacemos con las siguientes bases:

e Hacemos un pedido de los productos que vamos a vender a un fabricante.
e Enviamos los productos a AMAZON con FBA
e Amazon se encarga del resto.

AMAZON TE VA A PERMITIR

. Vender cientos de productos en su plataforma online.
. Sin Empleados ni almacén propio.

. Con costes de operacion razonables.

. Totalmente automatizado.

A WON =2

Nuestra recomendacion es centrarte en Marca Privada (Private Label) a la hora de vender en
Amazon. Sera muy importante nuestro servicio de analisis de datos que nos brinda estudios de
mercado con diferentes herramientas que nos permite anticiparnos a futuros inconvenientes y

mejorar tu experiencia de venta en la plataforma.

NUNCA DEJAR LLEVARSE POR GUSTOS PERSONALES O CRITERIOS SIN BASE

NO PODEMOS ASEGURAR EL EXITO DE TU PRODUCTO NI VENTAS MILAGROSAS PERO VAMOS
A TRABAJAR JUNTOS PARA QUE TU PRODUCTO TENGA UNA POSIBILIDAD REAL DE VENTAS.
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¢QUE PRODUCTOS VENDER?

Primero que nada debes saber en qué categoria vas a incursionar. Esto es importante para que no
estés dando vueltas por todas sin centrarte en una en especifico.

Por eso estas son las categorias que puedes elegir en donde encontraras buenos productos:

- Bebés
-Deportes y Aire Libre
- Jardin
-Hogar y Cocina
- Mascotas
-Salud y Belleza

Una vez que sabemos cuadles son las mejores categorias necesitamos hacer uso de las
herramientas que nos indiquen datos de ventas que ya estan teniendo los productos, para asi
evaluar si hay demanda y podemos vender nuestro producto.

La primera herramienta es el mismo Amazon. El cual te ofrece datos que puedes analizar como
son el RANGO DE VENTAS, REVIEWS, etc.

Otra herramienta es Jungle Scout o Helium 10, que tienen un costo mensual.

De estas herramientas usaremos dos funciones: BASE DE DATOS y EXTENSION

CON LA BASE DE DATOS PODREMOS ENCONTRAR PRODUCTOS Y CON LA EXTENSION
ANALIZAREMOS SUS VENTAS Y CUANTO DINERO ESTAN GENERANDO LOS VENDEDORES DE
ESOS PRODUCTOS
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EJEMPLO APLICADO:

Product Database ‘ Save Filter ‘ Load Filter Set
Product Tier @ Seller Type @
- .
& Spain -
P E] Standard [: Oversize D Amazon :] FBA [: FBEM
Select one or multiple categories Filters @
(] setect Al o - i = e
D Apps y Juegos D Joyeria
O seve () Juguetes y
() selleza (] uibros
D Bricolaje y herramientas D efaaljis
'€
D Coche y moto D Pellculas y
D Deportes y aire libre D Balblie 8 150 | 40
D Electrénica
() Ropa

D Equipade E] Salud y cuit
() Hogar y cocina D)sdttiacs

Con la herramienta, en la base de datos, podemos filtrar a nuestro gusto.
Por ejemplo aqui he puesto el filtro siguiente:

- Categoria: JARDIN
- Precio: Entre 20 euros y 40 euros
- Unidades que se venden por mes: entre 150 y 240 unidades
- Cantidad de Reviews: Menos de 400 reseinas

ESTOS FILTROS LOS ESCOGIMOS SON POR LAS RAZONES SIGUIENTES.

EN PRIMER LUGAR LA CATEGORIA ES DE LAS MEJORES EN AMAZON, POR ESTO HAY
POSIBILIDADES DE ENCONTRAR BUENOS PRODUCTOS. EN SEGUNDO LUGAR EL PRECIO NOS
VA A PERMITIR TENER UN MARGEN POR ENCIMA DEL 20% COMO MINIMO. Y POR ULTIMO SI
TIENES MENOS DE 400 REVIEWS ES QUE ES UN PRODUCTO CONSOLIDADO Y ACEPTADO POR

EL MERCADO PERO QUE AUN NO HAY TANTA COMPETENCIA

Luego usamos la extension para ver las ventas y la facturacion de dichos productos.
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Esta seria una manera facil y sencilla de encontrar productos, pero hay problema, que cuesta
dinero, y como sabemos al principio muchas veces no podemos permitirnos pagar una
herramienta como esta.

iTRANQUI!

No todo esta perdido porque te vamos a mostrar como encontrar productos usando solamente la
informacién que nos brinda Amazon.

Nos vamos a ir a la categoria Jardin y vamos a ver todas las subcategorias que posee, para
escoger una en donde podamos ser disruptivos y entrar con un producto que agregue valor.
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Jardineria Decoracién de Merramientas de jar- Cortacétpedes y he- Piscinas, jacuzzis y Barbacos y comedor
exterior dineriay ipos d i eléctn i al adre libre
} = -
= r ;
= ' &
Cublertas y vallas e Inse Al de Limpleza de nleve
trumentos exterion

Calentadores, foga- Aoves y animales de
tas y chimeneas jardin

Para este ejemplo real nos vamos a ir a la subcategoria Piedras decorativas y vamos a los mas
vendidos:

SRS 13k
4 5ok by MESCH (3 Sllern

Los més vendidos en Piedras decorativas para jardin

ASBEBEISING (5] thow
£ Soket by FRA i 1 Selers.

ASBITRTEH (5] Show ASRLEOTUBATEN () Show
S0k by MERCH Ll ¥ Setlen

o
@ s

&
LI prima

AURSCTPRRIETD ] S
%6 by MERCH L S

Lo siguiente es analizar si hay demanda en este nicho y si hay posibilidad de entrar aportando
mas valor:
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200 Piezas Piedras Luminosas Azul, 200 Piezas
Piedras Decorativas Guijarros, Piedras...
8 8 gratd ]

13,99 € vprime

ASIN:BOTPRKZCTD (3 Show
@ Sold by MERCH [l 3 Sellers
Calculate fees
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Sato Piedra Jardin Canto RODADO Blanco Puro 20-

40MM 20 KG
1.8 8.8 8"
pLY::1

<=

ASIN:BOTVYIMD1D 5 Show
A Sold by FBA il 1 Sellers
Calculate fees

HBSTK 300 Piezas de Piedra Luminosa Azul, Piedra

Luminosa para Pasarela de jardin, Piedras...
8.8 8 g*L]
1599 €- 1699 €

ASIN:BOBGQCMES6 [ Show
B Sold by F8A [l 1 Sellers
Calculate fees

DAL
A 4
Piedra Canto Rodado Saco Blanco Especial (99°
(10Kg, Tamario: 10-20mm)
b 8.8 p ¢v¢]
1599€- 2499 €

ASIN:808332ZF12) (5] Show
B Sold by F8A il 1 Sellers
Calculate fees

Brynnberg Piedra Decorativa para Jardin e Interior BELLE VOUS Piedras Decorativas Natural (Bolsa de Chips de Cristal de Amatista Piedra triturado Ulikey 200 Piezas Piedras Luminosas, Piedras

Guijarro (Natugalagg, 4,5Kq) 3,6kg) 1.4 2 284m Mini Piedras Macetas... Natural de 500q, Cristales curativos a Granel,... Decorativas Gijjasgg, Piedras Decorativas...
wiiki(is) k(o) 3 RAAAR 3 mrm&-
RA9# - 39.00 17,99 orime 17,996 - 13006 17 99§ orime

Podemos apreciar que hay productos con bastantes resefias, mas de cien y hasta mas de mil. Por
lo que es un nicho que tiene demanda.

Ademas nos damos cuenta de que todos venden igual, no hay diferenciacion por lo que podemos
agregar valor.

YA TENEMOS UN NICHO, CON DEMANDA Y CON OPORTUNIDAD DE APORTAR VALOR, PERO
ANTES DE BUSCAR PROVEEDORES DEJAME DARTE LOS PUNTOS PARA DIFERENCIARTE

1. Calidad

2. Tamano

3. Creando un pack (RECOMENDADO)
4. Cantidad

5. Precio

Ahora que ya sabemos que vamos a vender, después de hacer el analisis del paso anterior, ya
estamos listo para el siguiente paso:
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¢DONDE ENCONTRAR EL PRODUCTO?

Estas son las dos principales:

1. Alibaba
2. Proveedores Locales

Antes que nada les recomiendo hacer un testeo de los productos para validarlo. Los gurus de por
ahi normalmente nos dicen, compren 500 unidades y manden para Amazon y esto chicos, los
puedes ARRUINAR

Este gigante del comercio electrénico al por mayor redne a la mayoria de fabricantes de China,
India y demas, a los que les permite publicar sus productos para que vendedores de todo el
mundo como nosotros podamos comprar al por mayor. [Mientras mayor cantidad, mejor precio]

Para este ejemplo real vamos a hacer una busqueda del producto que tenemos visto:

i o ' : : = . oo o3 181
"_)_ Alibaba.com Producios Piedras decorativas Q) Buscar R Wi ot
g i
Categorias Listo para enviar Exhibictones comerciales Equipo de protecciin personal Compra en Alibaba.com vender en Alibaba Ayuda
Consulta las preguntas frecuentes sobre el Coronavirus (COVID-19) y los envios de Alibaba.com  Mas informacion » Obtener la aplicacién  Espafiol - EUR Envioa: =
egoria
dra arificia

esanias de cristal
quines y guijarmos

o de provesdor
Kl Garamtia de comercio
warified Supplier

<1h Tiempo de res.

duct Types

Listo para enviar
Muestras pagades

Envio rapide Pegatinas de pared autpadhesivas, Guijarros luminosos de piedra, bola que Piedras luminosas que brillan én la Piedra de guijarro natural, précio dirécto de
decotacion para el hogar, papel de pared de beilla en la oscuridad, luz nectuma de oscuridad, guijarros para Decoracién fibrica, buen servicio posventa
Entregado con pago d. = =T T anrak - —
04272 €-0,6835
len minima 0,3674€-0,5211 € 8,55€-11,11 € $ 10,26 €-12,82¢€ 00.0 Kilogramos
—, 100 Unidades 25 Kilogramas 25 Kilogramos
L.l B3¢
da BRCN Hunan Hanyl Home Decor Co., Lid MmCH Zhejiang Minhui Luminous Techn BECH Zhejiang Minhui Luminous Techn ERCN Binzhou Chongzhian Commercial
Aws  veified (I TS 13vRs  Vified I P 13ves  vified I 1w @
OK
Contactar proveedor e @ Contactar proveedor e Contactar proveedor e @ Contactar peoveedor e &

weedor de paisiregi.. -

Podemos observar en la captura anterior que el producto que tenemos en mente tiene un precio
entre 0.4272 euros y 0.6835 euros por KG, y la orden minima es de 100 KG.

Hay que tener en cuenta que a este coste hay que sumarle los gastos de envio a Amazon, y las

tarifas que nos cobran por venta. Para esto utilizaremos la Calculadora de Amazon [Disponible
con tu cuenta de vendedor]
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¢COMO USAR LA CALCULADORA DE AMAZON?

Necesitas los siguientes datos:
1. Un producto de la competencia, que sea similar al nuestro [esto para saber las dimensiones y lo
que nos cobraria Amazon por la gestion logistical
2. Precio de Venta
3. Coste de Envio [Varia dependiendo de como lo envies, Barco, Avién, o desde tu casa u local], en
este ejemplo lo haremos por barco que cuesta alrededor de 3 euros /kg (pesa 3kg aprox, 9 euros)
4. Coste del Producto

METEMOS LOS DATOS EN LA CALCULADORA

Tu gestion logistica Logistica de Amazon
Ingresos
Precio del producto &) 0,00 € 27,99 €
Envio &) 0,00 € 0,00 €
Ingresos totales &) 0,00 € 27,99€
Tarifas de Vender en Amazon & 030 €v 432 €v
Tarifas de gestion logistica
Coste de gestidn logistica del 0,00 €v No procede
vendedor
Tarifas de Logistica de Amazon &) No procede 602 €~
Enviar inventario a Amazon @) No procede 9,00€
Coste total de la gestion 0,00 € 15,02 €
logistica
Coste de almacenamiento
Coste mensual de o 0,08 €
almacenamiento por unidad =
Promedio de unidades en o 1 1
inventario ¥
Coste de almacenamiento por o 0,00 € 0,08 €
unidad vendida &
Ingresos del vendedor &) -0,30 € 8,57 €
Coste del producto & 1,49€ 149¢€
Rentabilidad neta
Beneficio neto ©) -1,79 € 7,08 €
Margen neto & 0,00% 25,29%
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Rentabilidad neta

Beneficio neto & -1,79 € 7,08 €

Margen neto & 0,00% 25,29%

Este producto tiene un margen por encima del 20%, tiene un 25,29% o sea, una ganancia de 7,08
euros por cada unidad vendida.

En el caso de vender 50 unidades al mes, serian 354 euros de beneficio por mes con un solo
producto.

Antes de hacer el pedido recomiendo testar el producto, por lo que le pedimos una muestra al
proveedor y asi vemos también la calidad.
(Esto tiene un coste alto y tarda mucho tiempo, es recomendable, pero no siempre es necesario)

DEBES TENER AL MENOS 3-5 PROVEEDORES Y ESTUDIAR A FONDO CADA UNO, ESTO PARA
HACER LA MEJOR ELECCION A LA HORA DE COMENZAR LA PRODUCCION.

Cuando tenemos decidido cual proveedor elegir, solo nos queda empezar el pedido.
Lo normal es pagar el 30% antes de empezar la produccion y el 70% cuando ya se pasa la
inspeccion. (En caso de que pidas muestra o sea un productor local)

¢QUE ES UNA INSPECCION?
Es para revisar la calidad del producto y garantizar que la produccion ha sido correcta, en caso de

no hacerla los danados seriamos nosotros cuando los productos lleguen a Amazon y empiecen las
ventas, porque los clientes nos devolveran los productos y valoraran negativamente.

Cuando pagas el 70% restante, el fabricante o proveedor entregara la mercancia a la empresa que
se encargara de llevarla a los almacenes de Amazon.
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Otra forma de encontrar proveedores es de forma local, ya sea en tu pais o en tu region, incluso en
tu misma ciudad puede haber un fabricante que tenga tu producto.

(I6gicamente si pides en china esta seccion no aplica)
Para encontrarlo puedes realizar una busqueda en Google.
Otra opcion es ir a un bazar y ver las etiquetas de los productos, ahi pone de donde sony
posiblemente sea de un poligono industrial muy cerca de tu zona. La gran ventaja de hacerlo de
esta manera es que en estos grandes almacenes no necesitaras hacer una produccion de 500 o

1000 unidades, sino que podras testar tu producto comprando 5, o 10.

ASi PODRAS VALIDAR TU IDEA
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¢iCOMO ENVIAR EL PRODUCTO?

Podemos usar una de las siguientes formas de envio que son las que recomendamos:

1. Avion
2. Barco

Importante: Debemos tener claras las dimensiones y el peso del producto, ya que de esto depende
el precio del envio.

¢Cual es mejor opcion?

Es mas caro, pero también es mas rapido
Es mas barato pero mas lento, minimo 45 dias

Dependiendo de las necesidades de tu empresa y si necesita jYA! el producto, vas a elegir una
opcién u otra.

Generalmente vamos a hacerlo por barco, ya que asi sera mas barato y tendremos mas margen de
beneficio.

Esto lo haremos siempre que halla buena planificacién de stock porque si no estaremos mucho
tiempo sin inventario, que equivale a cero ventas, y esto no es saludable para el negocio.

Mientras el producto esta en camino perfeccionaremos nuestro
Listing [Pagina del producto en Amazon]
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PASO #4

¢COMO ENCUENTRAN LOS CLIENTES MI PRODUCTO?

El producto debe estar publicado en tu catalogo de Amazon, con una serie de elementos
persuasivos, de SEO, que aumenten su visibilidad:

Estos son los elementos:

Descripcion
Titulo
Fotos [Min 6]
Vinetas
Palabras Clave

EJEMPLO DE UN LISTING

+ Viokver a o ressitacos

BELLE VOUS Piedras Decorativas Natural (Bolsa de omenees 6 [ W @

3,6 kg) 1,4 a 2,6 cm Mini Piedras Macetas Variadas 17,99 € VA incluido

- Grava Jardin de Rio para Relleno de Jarrdn, VPrimE GRATIS Emvio 1 dia
Macetas, Paisajismo, Acuario, Hogar y Jardin Entrega GRATIS: madans

Marcs: BELLE VOUS Haz of pecichs en 3 by y 37 mina

Vier cetalles

wdrdrdr - 106 valoradiones

Precio: 17,99 € A incluide © Emviar  ROGERTO - Alcobendan
JPrME GRATIS Emis 1 dia 0
Precio final del producta En stock.

[T comena 5 y o 26 ¢ to. S promaciones * Sk 206

« BOLSA PIEDRAS JARDIN DIE 5,6 KG: Nisestra badsa e piedras para Kompra mis y sitenlo por un

procico de 17,81 € WA incluido

Macetas pesa 5,6 bg. Las phedras decorativas pans jarmones miden 1.4 8
2,6 o de tamaiia aproximada. Coma son natwrabes, w forma, tamaks

Cancidad
¥ color varla. €ada pledra mide entre 0,6 a 1,2 cm de grosor, Ha tienen g
bardes ahlados y vienen sin encerar y evtin ista pars ussr. Son
ecoldgias y no se deterioran o desgastan. Se pueden usar en interiorey

Afadi 3 La costa

y exteriore

o MACETAS PERFICTAS: Montra phrdra jardin son funsionales y B Transacednsagus
decceativan para plentin. Une e1tas mins piedran decoratiean pars jadin
para Benar masetan o mesarlas son tierra. Exto o permits 8 un Vandido por Tinyye Europey
plantas drenar ¢ agua de forma etective. Después de colocar L plnta eI Ror =
e L maceta, Las pabdvin lugen muy bikm come deceration y Lambatn 0) Afiade u tcket de regelo paca
mantienen Lis pligas fuerd coma Les masguitos. Puede usilas en fasibtar Loy devolucionay.

ineesiores & exteriores. Uselis pars sutulentss, cactss, sloe vera, plantas
paraguas y bonsdi

o ADORMO DE JARDIN: Exts gravills [ara [ardin g6 puosde GLE0 e SCUEMHe Afiadir a la Lista de deseos
om0 decoraciin. Sin embargo, necomendamos revisar (os efectos de .
Este tipo de pledrecinas decorativas en su flora, fsuna, hongas y vida Taenes uno para verder?
scudtica de s scuar antes de usarlas. Recomendamos Levaras y Vender en Amazen

maogarias antes de utarias. Ceplletss con jabdn v sclsrelas. Oeje que lan
pedras 30 equen antes o usaries Uselas on e3tanques y 450emes oon
sgua on w jardin. Decore caminos, paredes ¥ coloquels debaje de
irbchen

USO DICORATIVO: Ciologue estas pledras dronsje maceta en jarones y
Gunlas pace lignar Boneras, Puede ussr e1tes phadras decoracion on Jus

flares fal1aa o realen y coldquelas n 1w hogar, Puede colocarles en us
jarran heeatin, ports velis, tasones y covtas para decorar. Uaeles para
MEtar velas y oRras aeceianion dentro de wn contenedar, Cree un
hermass centre de FeLs pars ju mels de ab & repiss. Deje gt 3
hijos hagan hermmosos. jaedines. de hada o cama de fores para u hogar,

+ GARANTIA DE DEVOLUDION DE DINERD: Todes o sets de piedras pars
e jardin e venden con wna garantia de devolscién de dinero ol 100%,
n casn de que N0 exné felie £on su compra. De ser asi, por faver,
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Es importante cada uno de los elementos, pero hay que enfocarnos principalmente en las FOTOS
y el TITULO.

La razdén es que cuando una persona compra un producto, lo primero que tiene en la cabeza es
una imagen. Si la imagen que nosotros le brindamos satisface sus necesidades y se corresponde
con la que ellos formaron en su mente, aumenta el valor percibido y el cliente comprara el
producto.

En segundo lugar jugaremos con el algoritmo de Amazon para mostrarle esa imagen cuando ellos
busquen, y esto es gracias a las palabras claves ancladas al Titulo. Es por eso que debemos
ponerlas palabras clave que tienen mas volumen de Busqueda en el Titulo.

El orden correcto para colocar las palabras clave segun la relevancia es:

1.Titulo
2.Backend
3.Keywords
4.Descripcion
5.Vihetas

RECOMENDACIONES PARA CREAR TU LISITING

1- Puedes usar la version gratis de Helium 10 para encontrar palabras claves, también puedes
usar Google Ads

2- Para las fotos puedes usar aplicaciones de edicion como PhotoShop o lllustrator
Ahora ya tienes tu Listing hecho y tu producto en las bodegas de Amazon, pero hay un problema,
en principio alguien que busque tu producto no lo va a encontrar en la pagina 1 y mucho menos en
la posicion 1. Probablemente esté en la pagina 6, 8, 12 o0 30, ya que el algoritmo de Amazon hace
lo siguiente:

Ordena los productos segun la velocidad de ventas que tenga.

Es por eso que hay que incentivar las ventas y

¢COMO LO HACEMOS?
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PASO #5

iPUBLICIDAD PARA AUMENTAR LAS VENTAS!

Ya que sabes como funciona el algoritmo con la velocidad de ventas, ahora que ya lo conoces,
vamos a ver como incrementar este numero al maximo para posicionar nuestro producto y vender
mas.

Formas de aumentar las ventas con Publicidad:
1. Facebook Ads
2. Google Ads
3. Influencers

4. Anuncios en Amazon [PPC]- Recomendado

SI, ES CORRECTO, NO ES BROMA, PUBLICIDAD DENTRO DE AMAZON EJEMPLO:

El precio y otros detalles pueden variar en funcién del tamaiio y del color

3,897 in Jardin 674 in Jardin
 in Piedras decorativas para jardin ASIN:BOSGSIBKMT 5] Show #13 in Piedras decorativas para jardin #74 in Piedras decorativas para jardin
ASIN:BOSWLVRBZM 3] Show B Sotd by MERCH | 1 Selters ASIN:BOTLIZRWHH ] Show ASIN:BO926YKLAM 3] Show
£ Sold by MERCH Lkl 1 Sellers Calcolita feas 8 Sold by FBA Ll 3 Sellers B Sold by FBA Lkl 1 Sellers

Calculate fees Calculate fees Calculate fees

R

Onsigic Cobre Statuhome Piedra
e\ﬁiv& Figura Decorativa Estatua
r

armolina Blanca, Bolsa 1kg,

ast - Piedras decorativas para edras Decorativas Guijarros

edra D o e
ra Decorativa para jardin, Sei ree Tres Monos Sabios Oyen madlfas, jardines, acuarios, terrarios Bla iedras Decorativas
tas, terrarios, acuarios, Varios pa Hablar Mal 2 Azar del Estilo... ¥ modelismo, plastico reciclado, 2 Peq s Guijarros de Grava
f tos. Tamano 8/12 10.92¢ paquetes, tamaiio pequerio, Bianco Oom tales Naturales Piedras de...
8,80¢ A no induido = ] e Hrdrkedor - 738 13,09¢
E 5 nvio

10,556 NA m.du'd? Y 13|64( VA no incluido Entrega GRATIS para miembros de Prime
Promocidn disponible 16.50€ IVA ncluldo

jio GRATI :
2 de = vprime Entrega GRATIS sdbado, 10 de

julio
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Los anuncios en Amazon funcionan por pujas, la persona que mas puja aparecera mas arriba en la
pagina de resultados.

Aunque no estemos en los primeros resultados de forma orgéanica [sin anunciarnos] podemos
hacerlo mediante PPC en Amazon. Asi subiremos ventas hasta posicionarnos y no tener que

pagar anuncios.

Aunque pujemos mas que los demas esto no se traduce en ventas, solo que vamos a salir mas
arriba. Las ventas las daran una buena Imagen principal.

Esta campanfa nos ira dando datos que tenemos que estudiar e ir optimizando el Listing y la
misma campana. Ya que hay palabras claves mas caras para pujar por ellas que otras.

AQUI YA ESTAMOS CERCA DE TERMINAR LA FASE DE LANZAMIENTO DE UN PRODUCTO Y
EMPEZAMOS A VER QUE ESTAMOS GENERANDO INGRESOS EN AUTOMATICO, SI TODO ESTA
CORRECTO Y EL PRODUCTO ES BIEN ACEPTADO POR EL MERCADO.

Una vez dominemos el proceso, que no es facil, solo nos queda repetirlo con otros productos.

PREGUNTAS FRECUENTES

1. ¢Cual es el margen que debemos buscar en el producto?
e Mas del 25 %, quitando todos los costes

2. ;Cuanto dinero puede costarme su asesoria?
» Sivas a empezar desde cero, sin ningun conocimiento previo, podemos asesorarte por un

margen cercano a los 100USD. Pero hay opciones mas econdémicas segun lo que necesites.

3. ¢COmo saber si se va a vender mi producto?
e Nadie te va a asegurar nada. Pero si aplicas correctamente los pasos, estudias bien las
métricas, consigues buen precio y haces buenas fotos con diferenciacion de la competencia,

vas a vender si o si.

4.;Qué riesgos hay?
* El principal riesgo es que no se venda [pero si haces todo bien es riesgo se acerca a cero]

Muchas gracias por descargar este E-book, lo creamos pensando especialmente en tus que tengas
todo lo necesario para iniciarte en el mundo de Amazon.

iBUENAS VENTAS!
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En SHOP SYNC CENTRAL nos especializamos en la apertura de tu cuenta de Amazon Seller Central
y en el asesoramiento para la eleccion de productos, creacion de imagenes y en la optimizacion de
palabras claves, titulos y descripciones para mejorar el posicionamiento de tus productos en el
Marketplace mas grande del mundo.

Es importante mantener la salud de tu cuenta para evitar SUSPENSIONES o incluso
DESACTIVACION PERMANENTE.

Nosotros podemos ayudarte a que la salud de tu cuenta sea 6ptima y aconsejarte sobre que cosas
no debes hacer para comprometerla.

Mantener una valoracion baja en tus productos por parte de tus clientes puede hacer que pierdas
tus privilegios de vendedor.

En ShopSyncCentral somos especialistas en mediaciones con clientes disconformes y podemos
revertir situaciones incbmodas con los mismos para no tener impacto negativo.

Si haces FBM es importante revisar las métricas de desempefio de envios para evitar demoras en
las entregas a tus clientes que ponen en peligro tu cuenta.

Una entrega rapida y precisa es lo que mas destaca en Amazon, no cometas errores al enviar tus
productos a los almacenes de distribucion y logistica, nosotros te asesoramos.

Amazon tiene tarifas de venta, costos logisticos y costos de almacenamiento. Analizar los
margenes es la clave del éxito.

Los datos no mienten y saber que métricas considera Amazon se deben cobrar a cada producto es
la clave de un negocio eficiente, tenemos un método que nos permite saberlo de antemano.

Vender productos no autorizados o no presentar su documentacion en tiempo y forma afectan la
salud de tu cuenta.

No lo olvides, los errores en Amazon cuestan caro, que un suefio no se transforme en una pesadilla,
nosotros te ayudamos a hacerlo realidad.
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APERTURA DE CUENTAS

Recibe asesoramiento especializado y paso a paso en la creacion y configuracién de tu cuenta de
vendedor en Amazon. Desde la eleccion del plan mas adecuado hasta la optimizacién de tu perfil y
la configuracion inicial de tus productos, estamos aqui para asegurarnos de que comiences en
Amazon de la mejor manera posible.

Bajo un método probado rigurosamente, te ayudaremos a abrir tu cuenta de Amazon Seller Central.
Este es el primer paso para poder ser un vendedor en Amazon, abrir la cuenta lleva un proceso
especifico, ya que no hay vuelta atras una vez nos registramos, y las cuentas son individuales, es
decir, una cuenta por persona. Una vez registrada, la misma no podra volver a abrir otra cuenta si
se equivoca en algun dato cargado de forma incorrecta.

PRODUCT RESEARCH

Realizamos una investigacion exhaustiva de productos utilizando Helium 10 para identificar
oportunidades de mercado y tendencias. Con nuestra ayuda, podras encontrar productos con alto
potencial de venta y diferenciarte en el competitivo mercado de Amazon.

ANALISIS DE COMPETENCIA

Llevamos a cabo una evaluacién detallada de la competencia en Amazon para desarrollar
estrategias efectivas que te permitan destacar entre ellos. Analizamos a tus competidores directos
e indirectos para identificar oportunidades de mejora y diferenciacién, asegurando asi que tu
marca se destaque en un mercado cada vez mas competitivo.

PRIMER ENVIO A FBA

Nos encargamos de gestionar las relaciones con proveedores chinos para que puedas adquirir
productos de calidad a precios competitivos en Alibaba. Nuestra experiencia y red de contactos te
garantizan acceso a los mejores productos para tu nhegocio en Amazon.

CREACION DE TITULOS

El titulo es la forma principal en la cual las personas que busquen tu producto te encontraran, o no,
esto dependera de cuanto alcance y llegada tengas, ya que un titulo incorrecto, incompleto o
impreciso no genera conversiones. Es decir, un mal titulo significa, malas ventas.
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CREACION DE BULLET POINTS

Los bullet points, son partes esenciales del listing (pagina del producto), en ellos podemos
agregar palabras clave que ayuden a posicionar el producto, no todos lo saben y no todos saben
que palabras poner, ahi esta el secreto que nos diferencia.

SEO DE LISTING

El SEO o “Search Engine Optimization” (Optimizacién para motores de busqueda). Se trata del
conjunto de estrategias y técnicas de optimizacion que utilizaremos en tus paginas de venta de
producto para que aparezca organicamente en las primeras paginas y tengas mas visibilidad.

KEYWORD SEARCH OPTIMIZATION

Un listing bien armado nos provee de muchas formas de llegada para las diferentes personas que
estan buscando nuestros productos, de alli la importancia de un buen armado del mismo, las
palabras claves o las formas en que las personas buscan tu producto en el buscador son diversas,
nosotros tenemos técnicas para saber cuales son y como aplicarlas.

IMAGENES PARA EL LISTING

El servicio de armado de imagenes para tu pagina de ventas (listing) es de la mas alta calidad,
sabemos de colores, técnicas y formas en la cual la gente elige los productos, aplicando las
mismas podemos hacer que tu producto se vea mas atractivo para posibles clientes potenciales.

OPTIMIZACION DE PRECIOS

Realizamos un exhaustivo analisis de los precios de tus productos y ajustamos estratégicamente
los mismos para maximizar tus margenes de beneficio y tu competitividad en Amazon. Nuestro
objetivo es ayudarte a obtener los mejores resultados econémicos sin comprometer la calidad de
tus productos.
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e Personas que estan iniciando en el mundo de Amazon y no tienen del todo claro
como armar una buena pagina de ventas.

e Vendedores que quieren mejorar la forma en la que venden en Amazon y llevar
sus ventas al siguiente nivel.

e Vendedores que quieren optimizar la forma en la que venden, mejorando su
rendimiento, llegada y conversiones en productos.

e Personas que estan dispuestas a que adquirir una asesoria completa, desde la
apertura de la cuenta hasta la publicacion del producto en Amazon, haciéndolo
facil, rapido y bien.

e Para los nuevos perfiles que se estén metiendo en este mundo... no tengan
dudas que algunos de nuestros servicios se ajustara a sus necesidades, sirve
tanto para aquellos que recién empiezan y quieren una ayuda completa y para
aquellos que quieren mejorar sus ventas o solo saber un poco mas sobre el
mundo de Amazon.

NO DUDES EN COMUNICARTE CON NOSOTROS A
TRAVEZ DE NUESTRA PAGINA WEB Y SACARTE
TODAS LAS DUDAS QUE TENGAS ANTES DE INICIAR

EN ESTE HERMOSO CAMINO.
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