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PROGRAMA DE ESTUDIO:

EL ASESOR
_ EMPRESARIO

MODULO O

SEMANA 1
LUNES: HAZ UN INVENTARIO DE TI MISMO

MARTES: ENTRENANDO A MI MENTE PARA
HACER LAS PREGUNTAS CORRECTAS

MIERCOLES: CONSTRUYENDO EL PLAN
IDEAL PARA TU CLIENTE A PARTIR DE
PREGUNTAS ESTRATEGICAS

JUEVES: DISENA TU PLAN DE INCENTIVOS
DE 360 GRADOS DIA 1

VIERNES: CONCEPTO DE SALTO CUANTICO Y
SOBRE LAS LEYES UNIVERSALES



MODULO &

SEMANA 2

LUNES: TECNICA ABCD PARA MANEJO DEL
TIEMPO Y TECNICA POMODORO

MARTES: PROPUESTAS DE SOLUCION DEL
CEREBRO, s CUALES SEGUIR Y CUALES NO?

MIERCOLES: APRENDIENDO A DESARROLLAR EL
HABITO DE LA PERSISTENCIA

JUEVES: DISENA TU PLAN DE INCENTIVOS DIA 2

VIERNES: CONCEPTOS FINANCIEROS CLAVE
PARA TUS CONSULTORIAS O ASESORIAS



MODULO &

SEMANA 3

| UNES: COMUNICANDO VALOR, TECNICAS DE
PERSUSASION EFICAZ, TU LENGUAJE
INTERPERSONAL HABLA DE TI'Y DE TUS
CREENCIAS

MARTES: MULTIPLICA TU TIEMPO Y TUS
RECURSOS BUSCANDO APALANCAMIENTO

MIERCOLES: COMBINANDO PLANES DE RETIRO Y
PLANES DE INVERSION UNA TECNICA EFICAZ

PARA CERRAR CLIENTES QUE BUSCAN LIQUIDEZ
Y SOLIDEZ EN EL TIEMPO

JUEVES: DISENA TESTIMONIOS DE TUS
CLIENTES DIA 1

VIERNES: CONSTRUYE TUS LEADS, HAZ UNA
BASE PODEROSA DE PROSPECTOS POTENCIALES



MODULO &

SEMANA 4

L UNES: INICIANDO TU DIA CON REALIDAD
IMAGINADA PARA DAR EL SALTO CUANTICO.

MARTES: FINANZAS PERSONALES, LLEVA UN
REGISTRO DIARIO DE TUS FINANZAS Y
PRACTICA VERTE COMO UNA EMPRESA
MULTINACIONAL

MIERCOLES: EL ORIGEN DE MIS CREENCIAS Y
MI LENGUAJE INTRAPERSONAL

JUEVES: DISENA TESTIMONIOS DE TU
CLIENTES DIA 2

VIERNES: ADMINISTRACION DEL TIEMPO POR
OBJETIVOS
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CONSULTOR FINANCIERO



