PROGRAMA DE ESTUDIO:

EL ASESOR
EMPRESARIO

MODULO

2

DESARROLLO DE MARCA

DEL ASE
EMPRESA
ENFOQUES DE

SOR
RIO Y

PLANES DE

RETIRO.



MODULO
2

SEMANA 1

L UNES: LA PERCEPCION DEL ASESOR
ESPECIALISTA

MARTES: METODOS DE PROSPECCION

MIERCOLES: LA IMAGEN DEL ASESOR

COMO

EFICACES

ESPECIALISTA FINANCIERO Y FIDELIZACION DEL

CLIENTE CON SU ASESOR

JUEVES: CREACION DE MARCA PERSO

NAL DIA 1

VIERNES: TECNICAS PARA ENTRAR EN ESTADOS

DE EMOCION QUE DETONEN LAS VENTAS



MODULO 2

SEMANA 2

LUNES: EL PLAN DE RETIRO COMO PLAN EJE DE
TU ESTRATEGIA PARA NICHOS DE MERCADQO.

MARTES: APRENDIENDO A ESCOGER MI MODELO
IDEAL DE CLIENTE Y UN CONCEPTO DE VENTAS
QUE TE ABRE LAS PUERTAS EN CUALQUIER

MERCADO.

MIERCOLES: VENTAJAS DE UN SEGURQO DE
RETIRO SOBRE UN FONDO DE RETIRO, Y ;POR
QUE NO LOS DOS?

JUEVES: CREACION DE MARCA PERSONAL DIA 2.

VIERNES: APRENDE MAS DE TUS ESTADOS DE

EMOCION-P
SITUACION

CONDUCTAS Y PENSAM

=S, PENSAM

REDOMINANTES (EVALUANDO

[ENTOS, EMOCIONES Y
IENTOS IRRACIONALES.



MODULO 2

SEMANA 3

LUNES: CICLOS ECONOMICOS. RENTA FIJAY
RENTA VARIABLE.

MARTES: METODOS DE ACERCAMIENTO
EFICACES CON REFERIDOS.

MIERCOLES: CONCEPTOS DE VENTA EN PLANES
DE RETIRO Y MANEJO DE OBJECIONES.

JUEVES: ENSENANDO A MI CLIENTE A INVERTIR
EN RENTA VARIABLE.

VIERNES: EL PODER DEL PRESENTE CONTINUQO.



MODULO 2

SEMANA 4

LUNES: SEGUIMIENTO A CLIENTES DE
INVERSION CON BOLETINES FINANCIEROS

MARTES: CREACION DE MARCA PERSONAL DIA 3

MIERCOLES: HABLA EL LENGUAJE DE TU
MERCADO META

JUEVES: CREANDO CONTENIDO PARA REDES
SOCIALES

VIERNES: ESCOGE TUS FUENTES DE ENERGIA
MAS PODEROSAS



MODULO 2

COSTO MODULO: $3.000 PESOS
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