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GESTION
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DE EMOCIONES

RAMIENTAS

FINANCIERAS



PROGRAMA DE ESTUDIO:

EL ASESOR
EMPRESARIO

MODULO |

SEMANA 1

LUNES: sPOR QUE HACEMOS LO QUE HACEMOS? Y MERCADO
POTENCIAL DE SERVICIOS FINANCIERQOS (K)

MARTES: NOCIONES GENERALES DEL CICLO DE LA VENTA'Y
DEFINICIONES BASICAS (K)

MIERCOLES: EL ROL DE LAS EMOCIONES EN TU CARRERA COMO
ASESOR (A)

JUEVES: PROSPECTAR O FRACASAR (K)
VIERNES:AUTOCONOCIMIENTO, CONECTAR CONTIGO ES
CONECTAR CON EL CLIENTE (A)



MODULO |

SEMANA 2

LUNES: PROSPECCION FUENTES Y TECNICAS DE PROSPECCION
(K) ,

MARTES: USO DE GUIONES, TECNICA EFICAZ COMPROBADA,
GUIONES PARA TODO. (K)

MIERCOLES: ENTREVISTA INICIAL A PROFUNDIDAD PRIMERA
PARTE. (K)

JUEVES: APRENDER A CONECTAR, EMPATIA Y REGLAS DE LA
COMUNICACION ASERTIVA (A)

VIERNES: CUADRANTE DEL FLUJO DE DINERO, APRENDER A
IDENTIFICAR NECESIDADES SEGUN EL CUADRANTE(K)



MODULO |

SEMANA 3

LUNES: APRENDER A PREGUNTAR DE TODO CON
EL CLIENTE. (K)

MARTES: ESTILOS DE PERSONALIDAD DE LOS PROSPECTOS,
MANEJO DE EMOCIONES Y NIVELES DE ENERGIA (A)

MIERCOLES: POSICIONAMIENTO DE ASESOR CALIFICADO EN LA
ENTREVISTA INICIAL (S)

JUEVES: ENTREVISTA INICIAL A PROFUNDIDAD
SEGUNDA PARTE (S)

VIERNES: DOS HERRAMIENTAS BASICAS PARA TU ASESORIA (K)



MODULO |

SEMANA 4

LUNES: PRODUCTO ORDINARIO DE VIDA'Y SU
ENFOQUE MULTIPROYECTOS (K)

MARTES PRODUCTO ORDINARIO DE VIDA Y SU ENFOQUE MULTIPROYECTOS
CONTINUACION (K)

MIERCOLES: CONCEPTOS ECONOMICOS DE INFLACION, DEVALUACION Y
ESTABILIDAD MACROECONOMICA (K)

JUEVES: APRENDIENDO A MANEJAR TUS NIVELES DE
ENERGIA (A)

VIERNES: SALUD TRIDIMENSIONAL, EL REQUISITO PARA
TU EXITO EN VENTAS (A)



MODULO |

COSTO MODULO: $3.000 PESOS
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