PROGRAMA DE ESTUDIO:

EL ASESOR
EMPRESARIO

MODULO
/|

EL PROPOSITO DEFINIDO,
LA PLANEACION
ORGANIZADA Y LOS
PROCESOS DE UN
ASESOR EMPRESARIO




MODULO 4

SEMANA 1

LUNES: ;QUE ES UN PROPOSITO DEFINIDO,
CONECTA CON TU CEREBRO ESPIRITUAL

MARTES: PLANEA TRABAJAR Y TRABAJA EN TU
DI AN, METODOLOGIA DE ONE PAGE BUSINESS
DI AN (OPBP)

MIERCOLES: APALANCAMIENTO Y
MULTIPLICACION DEL TIEMPO, MANEJO DE
AGENDA

JUEVES: EJERCICIO DE SEGUIMIENTO A UN
CLIENTE.SEGMENTACION Y VENTA CRUZADA DIA
1

VIERNES: IMPLEMENTANDO LAS ESTRATEGIAS
DEL ONE PAGE BUSINESS PLAN



MODULO 4

SEMANA 2

| UNES: FORMULA DE ESFUERZO SEMANAL Y
REGISTROS DE ACTIVIDAD DIARIA DE ACUERDO A

DLANEACION ANUAL

MARTES: METODOLOGIA DE ONE PAGE BUSINESS
PLAN (CONTINUACION)

MIERCOLES: ESTRATEGIAS PARA MEJORAR
ACTIVIDAD, MERCADO Y EFECTIVIDAD

JUEVES: EJERCICIO DE SEGUIMIENTO A UN
CLIENTE.SEGMENTACION Y VENTA CRUZADA DIA 2

VIERNES: REGISTRO DE CLIENTES EN SOFTWARE 'Y
AUTOMATIZACION DE PROCESOS DE
SEGUIMIENTO




MODULO 4

SEMANA 3
| UNES: ESTRATEGIAS DE MARKETING A TRAVES
DE REDES SOCIALES (FACEBOOK, INSTAGRAM Y
_INKEDIN, PRIMERA PARTE)

MARTES: EL ASESOR EMPRESARIO Y SUS
GRUPOS DE ESTUDIO (EMPEZANDO A RECIBIR
MENTORIAS DE EXPERTOS)

MIERCOLES: CALENDARIZACION DE
ACTIVIDADES DEL MES (METODOLOGIA DE
STEPHEN COVEY)

JUEVES: EJERCICIO DE SEGUIMIENTO A UN
CLIENTE.SEGMENTACION Y VENTA CRUZADA DIA

3.

VIERNES: MANEJO DE SOFTWARE PARA
ADMINISTRACION DE LOS CLIENTES Y
ELABORACION DE CAMPANAS INTERNAS




MODULO 4

SEMANA 4

| UNES: ESTRATEGIAS DE MARKETING A TRAVES
DE REDES SOCIALES (FACEBOOK, INSTAGRAM Y
| INKEDIN, SEGUNDA PARTE).

MARTES: REINVERSION DE TU NEGOCIO,

ADMINISTRANDO TUS RECURSOS Y PLANEANDO

LA CO

NTRATACION DEL SOPORTE

ADMINISTRATIVO.

MIERCOLES: SISTEMATIZANDO TUS

PRESE

JUEVE

NTACIONES DE VENTA.

S: EJERCICIO DE SEGUIMIENTO A UN

CLIENTE.SEGMENTACION Y VENTA CRUZADA DIA

4

VIERN

ES: CAMPANAS INTERNAS CON CLIENTES

SEGUNDA PARTE.
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