
 
Mapa de Oportunidades 
Emergentes 
Use este modelo para mapear ideias com alto potencial de 
venda com base em 3 grandes forças de mercado: 
comportamento, tecnologia e mudanças externas. Busque dores 
latentes, desejos aspiracionais e gatilhos recentes. 
 

 
 
 
Exemplo de preenchimento por categoria: 
 

Categoria Microproblema Observações Estratégicas 

Alta do dólar Brasileiros que querem 
vender para fora sem saber 
por onde começar 

Alta urgência, desejo 
aspiracional + oportunidade 
global 

IA generativa Pessoas que querem usar 
IA mas não sabem por 
onde aplicar 

Alta curiosidade, pouco 
domínio técnico, tendência 
em alta 

Ansiedade social​
​  
 

Pessoas que querem 
empreender mas têm 
medo de se expor 

Dificuldade emocional 
forte, entrega pode ser via 
método silencioso 

Produtividade Criadores que travam por 
perfeccionismo 

Problema clássico que gera 
frustração e pode ser 
resolvido com frameworks 

  
 
 

 

  
 
 

 

  
 
 

 

  
 
 

 

  
 
 

 

 
 

 
 
 

 



  
 
 

 

  
 
 

 

  
 
 

 

  
 
 

 

  
 
 

 

  
 
 

 

  
 
 

 

  
 
 

 

  
 
 

 

 
 
 

  

 
 
 

  

 
 
 

  

 
 
 

  

 
 
 

  

 
 
 

  

 


