FORMATO EUROPEO
PER IL CURRICULUM
VITAE

INFORMAZIONI PERSONALI

Nome
Indirizzo
Telefono
Sito

E-mail

Nazionalita

Data di nascita

ESPERIENZA LAVORATIVA

+ Date (da-a)

* Nome e indirizzo del datore di
lavoro

* Tipo di azienda o setiore

* Tipo diimpiego

» Principali mansioni e responsabilita

ESPERIENZA LAVORATIVA

* Date (da—a)

+* Nome e indirizzo del datore di
lavoro

» Tipo di azienda o settore

» Tipo di impiego

* Principali mansioni e responsabilita
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REA LUIGI

VIA PIZZONE CASSANTE 1 - 80049 SOMMA VESUVIANA (NA)

+39 366 650 4445
www.luigirea.com
info@Iluigirea.it

ITALIANA
17 MARZO 1979

da settembre 1998 a dicembre 2000
Edil Russo Somma Vesuviana

Impianti elettrici
elettricista
Affiancamento

da dicembre 2000 a febbraio 2005
Arma dei Carabinieri

Pubblica Sicurezza
Carabiniere
Agente PG e PS

Per ulterion informazioni:
www.luigirea.com



ESPERIENZA LAVORATIVA

*Date (da-a)
+ Nome e indirizzo del datore di
lavoro

» Tipo di azienda o settore
+ Tipo diimpiego
* Principali mansioni e responsabilita

ESPERIENZA LAVORATIVA

*Date (da-a)
+ Nome e indirizzo del datore di
lavoro

» Tipo di azienda o settore
+ Tipo diimpiego
* Principali mansioni e responsabilita

ESPERIENZA LAVORATIVA

*Date (da-a)
+ Nome e indirizzo del datore di
lavoro

« Tipo di azienda o settore
» Tipo di impiego

ESPERIENZA LAVORATIVA

+ Date (da -a)
+ Nome e indirizzo del datore di
lavoro

* Tipo di azienda o settore
* Tipo di impiego

+ Tipo diimpiego
ESPERIENZA LAVORATIVA

« Date (da - a)

* Nome e indirizzo del datore di
lavoro

+ Tipo di azienda o settore

* Tipo di impiego

* Principali mansioni e responsabilita
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da aprile 2005 a maggio 2006
Sinclea S.p.A. = Buccinasco (M)

Global Service
Responsabile appalto per BNL Campania
Gestione del personale e contatti con responsabili delle agenzie

da giugno 2006 a gennaio 2010
Wurth Srl - Egna (BZ)

Sistemi di fissaggio e ferramenta
Venditore e Responsabile di distretto in interim
Gestione e procaccia clienti - affiancamento agenti

da gennaio 2010 marze 2019
Viessmann S - Pescantina (VR)

Riscaldamento e Climatizzazione

Agente

Tecnico — Commerciale

Da aprile 2020 ad oggi
Luigi Rea Rappresentanze

Agenzia e General Contractor nel settore della climatizzazione e delle energie rinnovabili

Mandati per la Campania Buderus Bosch Commercial - ETA Biomasse - YORK - Bosch
Industrial = Ergo Thermo

Titolare Agenzia e responsabile vendite per la Campania

Da settembre 2024 ad oggi
Luigi Rea

Ergo Thermo Srl
Capoarea per il Sud ltalia

Collaborazione per la gestione di agenzie e segnalatori sul territorio e gestione trattative
B2B direzionali.

Per ulterion informazioni:
Www.uigirea.com



ISTRUZIONE E FORMAZIONE

+ Date (da - a)
* Nome e tipo di istituto di istruzione
o fomazione

* Principali materie / abilita
professionali oggetto dello studio
+ Qualifica consequita

* Livello nella classificazione
nazionale (se pertinente)

CAPACITA E COMPETENZE
PERSONALI

MADRELINGUA

ALTRE LINGUA

* Capacita di lettura
* Capacita di scrittura
» Capacita di espressione orale

CAPACITA E COMPETENZE
RELAZIONALI

CAPACITA E COMPETENZE
ORGANIZZATIVE

CAPACITA E COMPETENZE
TECMICHE

CAPACITA E COMPETENZE
ARTISTICHE

PATENTE O PATENTI

ULTERIORI INFORMAZIONI

ALLEGATI
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da gennaio 2023 ad oggi
Universita Mercatorum

LAUREA TRIENNALE IN GESTIONE D'IMPRESA (MARKETING)

Organizzazione e gestione di un team di persone, continuo aggiornamento con
corsi motivazionali, comportamenti di vendita, P.N.L. ed LN.V

ITALIANC - NAPOLETANO

INGLESE - FRANGESE

INGLESE (BUOMNO) — FRANCESE (BUONO)
INGLESE (BUONO) — FRANCESE (SUFFICIENTE)
INGLESE (BUONQ) — FRANCESE (BUONO)

ESPERIEMZA DECENNALE PRIMA NEL SETTORE DELLA PUBBLICA SICUREZZA EPOI IN AZIENDE LEADER NEI
LORO SETTORI PER VENDITE E FATTURATO MIHANNO DATO UNA OTTIMA FORMAZIONE COM DISCRETE
CAPACITA DI RELAZIONARMI SIA CON LA CLIENTELA E SIA CON COLLEGHI. OTTIMA FIDELIZZAZIONE E
CAPACITA EMPATICHE .

DISCRETA ORGANIZZAZIONE E PIANIFICAZIONE DEL LAVORO, ACQUISIZIONE NUOVA CLIENTELA E
RAFFORZAMENTO DI QUELLA ESISTENTE, PROBLEM SOLVING ED APERTURA NUOVE ZOME DI MERCATO
CON PENETRAZIONE DI NUGVI COMPETITOR.

SIA SUL CAMPO CHE GRAZIE ALL'ACCADEMIA VIESSMANN PRIMA E CON LESPERIENZA DI ALTRI
MARCHI POI, HO ACQUISITO NOZIONI TECNICHE PER LA GESTIONE DI IMPIAMTI DI RISCALDAMENTO,
RAFFRESCAMENTO, SOLARE TERMICO, FOTOVOLTAICO, VENTILAZIONE MECCANICA CONTROLLATA. CON
POSSIBILITA DI SUPPORTO E DIMENSIONAMENTI DEGLI STESSI.

LAVORAREIL LEGNO. IDROGENO
DIPINGERE

A-B

Si scrive e si parla, ma sono i numeri che contano.

wEREE

Per ulterion informazioni:
www. luigirea com



