Antefel MOUYABI MAKITA
commercial sédentaire

Organisé, autonome, réactif et doté d'un excellent relationnel, je me permets de mettre mes compétences au service de la
satisfaction client de votre entreprise.

™ mouyabimakitaa@gmail.com 6 Véhicule personnel Permis B

() 07 442512 95 O Télétravail ou présentiel

Compétences opérationnelles Atouts

Développement commercial Esprit d'équipe et collaboration

e Prospecter et acquérir de nouveaux clients;

e Traiter des leads entrants (appels, formulaires, chat, e-mail); .
o Analyser des besoins clients (usage, budget, volume); Ecoute active
e Qualifier des prospects selon les critéres et les techniques interne;

Communication orale et écrite.

‘ i Autonome
e Présenter et vendre d'offres adaptées aux clients;
e Contribuer aux campagnes commerciales (promos, lancements); Rigueur et fiabilité

Négociation et vente Gestion du temps et priorisation
e Traiter des objections; Organisé

e Mettre a jours des argumentaires commerciaux;

e Négocier des conditions commerciales et finaliser des ventes; Maitrise des outils digitaux

e Vendre a distance (closing téléphonique, écrit); Adaptabilité
Analyse et pilotage

e Mise a jour systématique du CRM; Informatique

e Suivi des KPI;

Excel, Brevo, Hubspot, Henrri

* Veille sectorielle Base de données; Tableaux de bord:;
e Reporting des performances et remontée d'informations marché; Facturations et gestions de clients

e Mettre a jour la base de données.

Google workspace, LinkedIn Sales
E - f . I Navigator, n8n
Xperiences proressionneiies Automatisation des Workflows

e) Commercial Power BI, Typeforrm

RHTT . Analyse de données, veille sectorielle
02/2026 - 03/2026 Paris 10
PowerPoint, Canevas, Photoshop,
O Commercial Sédentaire Filmora,
Certideal Création de présentations
02/2025 - 08/2025 Levallois-Perret (92) commerciales

jira,

O Enquéteur Gestion des projets

TEST SA
01/2024 - 07/2024 Paris
Langues
O commercial terrain Frangais
Airtel Professionnel
2020 - 2023 BR
Anglais
Moyen

Diplomes et Formations

é) RNCP 6 : Responsable de Développement Commercial
ESGCI
2023 -12/2024 Paris

e Modules clés:
Développement commercial;
Négociation et relation client;
Gestion de projets;
Marketing et analyse de marché;
Management d'équipe;



mailto:mouyabimakitaa@gmail.com

