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Imagine seu negócio aparecendo pra milhares de pessoas que já
estão procurando o que você oferece.

Isso é tráfego pago: você paga pra aparecer onde seu cliente já está
olhando — Google, YouTube, Instagram, TikTok, etc. 

É pra quem não quer esperar meses pra ser notado. 

Vendendo acessórios online? 
O tráfego leva clientes para o seu site. 

Tem uma academia local? 
O tráfego chama quem mora perto. 

Criou um e-book? 
O tráfego o mostra a quem precisa dele agora. 

É velocidade com direção.

1. Por que o
Tráfego Pago
é seu atalho?

realgustavoaguiar

3

Tráfego Pago: Foco no Resultado



Ahh... e tem um bônus: 
tudo o que você faz de graça (posts, vídeos) vira combustível para
o tráfego pago. 

Um reel que engajou pode ser turbinado com alguns reais e virar
barras de ouro (que valem mais do que dinheiro). 

Um texto bem escrito que aquece o público antes do anúncio pode
dobrar as vendas ao investir em anúncios. 

Não é só pagar e rezar — é saber usar cada centavo pra mostrar ao
mundo que você existe. 

Vou mostrar como fazer isso render.
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Você não pesca no deserto, certo? 

Meta Ads (Instagram, Facebook) é para quem tá passando tempo
online, sem grandes pretensões - é ideal pra despertar curiosidade,
para te conhecerem (e até mesmo passar a saber da existência de seu
serviço/produto). 

Google Ads é pra quem já está com a carteira na mão, buscando uma
“academia perto de mim” ou  “dentista 24 horas”. A pessoa tem
maior intenção em comprar algo.

Escolha como atrair seu cliente: 
atenção - Instagram/Facebook/TikTok, 
intenção - Google. 

Teste e descubra a melhor maneira.

É uma questão de acertar o alvo certo na hora certa. 

2. Onde jogar
suas fichas e
acertar o alvo?
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Para as pessoas que nunca ouviram falar de você (público frio)
mostre algo chamativo. Traga-as para perto e apresente-se.

Quem já curtiu algo seu (público quente), está mais perto de fechar
negócio.

E aqueles que quase compraram (público muito quente) só precisam
de um pequeno empurrão. 

Vamos pensar em um exemplo:
Imagine que você vende tênis. Mostre um desconto para os
frios, um modelo novo para os quentes e um ”últimas unidades”
para os muito quentes! 

Ajuste o tiro, aumente a chance de acerto e economize munição.
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Seus resultados têm voz. 

Taxa de cliques (CTR) diz se seu
anúncio é chamativo 
acima de 2% é um ótimo sinal. 

Custo por clique (CPC) mostra o
preço da brincadeira; quanto menor,
melhor. 

Retorno (ROAS) é o placar: 
O que você acharia se R$100,00
virassem R$300,00? 

3. Números que falam:
como ler e rastrear?
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Você ganhou! 

Foque nesses três índices e deixe o resto pra depois.

Pra verificar estes números, instale um pixel em seu site - o pixel sabe
tudo sobre quem passa pelo seu site/perfil. 

Ele anota quais itens as pessoas quase compraram e quais pessoas
compraram de fato.
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E o tempo de rastreio muda conforme 
o produto:

Por exemplo:
um café, que vende rápido, usa 1 dia; 
um sofá, que demora mais para ser comprado, pode usar 7 dias. 

Configure isso na plataforma pra saber qual anúncio trouxe o cliente. 

É como um detetive de bolso, guiando o caminho certo.

realgustavoaguiar

8

Tráfego Pago: Foco no Resultado



Quando você anuncia, entra numa disputa invisível. 

As plataformas (Google, Meta) leiloam cada chance de aparecer, e
quem ganha é definido por três coisas:

o quanto você paga (seu lance);
o quanto seu anúncio agrada (qualidade); 
e se as pessoas reagem (clicam, compram). 

Não é só abrir a carteira e despejar dinheiro - um anúncio bem feito,
que fala direto com quem vê, pode vencer o leilão, mesmo com
menor investimento. 

Agora, algo que pode te salvar é não bagunçar seus públicos. 

Agora imagine você vendendo plantas. Se mirar em “jardineiros
amadores” em um anúncio e “paisagistas” em outro, você pode atingir
a mesma pessoa e acabar pagando mais por competir consigo
mesmo. 

4. Lances e públicos: como
vencer sem se perder?
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Isso sobe o custo e confunde os
resultados. 

Para evitar, separe bem: 
exclua quem já está em outro público.

Ou, se os grupos são parecidos, junte
tudo em um só pacote e refine por
idade ou cidade.
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Mas espere... não precisa ficar louco com isso logo de cara. 

Se está começando com pouco dinheiro, deixe rolar - atingir a mesma
pessoa duas vezes pode até ajudar no seu reconhecimento! 

Mas, quando a verba aumentar, organize direitinho pra não jogar
investimento fora. 

Pense como um estrategista: 
menos desperdício
mais impacto. 

É assim que você domina a disputa e faz cada centavo contar.
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Quem não testa, somente repete.
Quem repete dificilmente sairá do lugar. 

Cada real usado te ensina algo: 
um público novo, 
um título diferente, 
um botão mais à mostra. 

Não complique. 
Troque uma peça por vez e compare. 

Um anúncio morreu? 
Substitua. 

Um público respondeu? 
Coloque mais dinheiro nele. 

O truque é nunca achar que sabe tudo.

Todo teste é válido. 

5. Experimente... ou fique
para trás
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Não copie receita pronta.
O que deu certo pra uma pessoa pode não funcionar pra você. 

Prove suas ideias na prática, anote o que aconteceu e siga
aperfeiçoando o que deu certo. 

É tentativa e erro até o acerto. 
Quem mexe mais, chega mais longe.
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Quer ir mais longe e faturar mais? 

No tráfego pago, é bom aumentar o investimento onde os resultados
já foram provados - o retorno é garantido.

Basicamente são três maneiras de aumentar o faturamento: 
aumentar o público;
vender mais para os mesmos clientes;
subir o preço. 

Busque novos clientes: 
“jogadores de videogame” construiu uma base sólida? 
Tente “fãs de tecnologia” e amplie ainda mais esta base. 

E explore novos terrenos, navegue por novos mares - se o Instagram
saturou, o YouTube pode surpreender!

6. Cresça sem
tropeçar: como ir
além?
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Lembra-se:
Para melhorar os resultados não 
basta apenas aumentar investimento! 

A otimização que pode mudar tudo:
Um botão maior no site, 
um e-mail mais resumido
uma oferta irresistível no Instagram

Estas estratégias podem dobrar o resultado sem gastar mais.

O leilão pune quem exagera, então suba os lances aos poucos. 

Encontre o ritmo que te leva pra frente sem te derrubar. 

Crescer é testar o limite, mas com os pés no chão.
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O conteúdo que você posta sem pagar prepara o terreno para o
conteúdo pago. 

Crie posts que: 
conectem (mostre quem você é), 
gerem curiosidade (perguntando algo)
ensinem (dando boas dicas)
interajam  (responda um seguidor)
resolva problemas (ajude seus clientes) 

Estes tipos de post criam laços. 

Teste isso de três maneiras:
publique e espere o alcance natural
leve para o direct dos fãs ou 
turbine pra aumentar a distribuição. 

Um vídeo viral vira base pra um anúncio certeiro. 
E um anúncio com este conteúdo viral 
levará sua voz MUITO longe.

O conteúdo gratuito é a base de lançamento, o tráfego pago é o
combustível.

Com ambos a decolagem do foguete é certa!

7. O poder secreto
do gratuito
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Chegou o momento de transformar estas pequenas dicas que você
aprendeu neste ebook em resultados de verdade. 

Tráfego pago não é só técnica - é atitude. 

Você já tem ideia onde mirar, como medir, ajustar lances e testar
ideias. 

Agora é hora de jogar pra valer. 

Pegue aquele seu post que engajou, utilize-o em um anúncio matador
e leve-o para as pessoas certas. 

Viu o público respondendo? 
Aumente o investimento! 

Cada clique, cada venda, é você dizendo pro mundo: 

“Eu cheguei!”

E não é só isso...

8. Hora de brilhar:
coloque tudo 
em ação!
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Pense grande: uma campanha que deu certo hoje pode explodir
amanhã. 

Testou um desconto pra tênis e vendeu 10 pares? 
Tente 20% a mais no orçamento da campanha e veja o lucro dobrar!

O segredo é mexer, medir e melhorar - otimizar. 

Quem fica parado perde, mas quem arrisca com método ganha. 
Você não está mais no escuro; está com o mapa na mão.

Cada real investido é um passo pra liberdade. 
Liberdade de crescer seu negócio, alcançar mais gente, viver do que
acredita. 

Tráfego pago é uma ferramenta que te ajuda a crescer sem limites. 

E sabe o melhor? 
Eu vou estar aqui, te dando as dicas pra chegar mais longe. 

Me segue no Instagram (@realgustavoaguiar) para mais dicas e pra
gente construir esse sucesso juntos!
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