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I. Oferta de Valor

Bienvenidos a Top Top Marketing

• Incrementa tus ventas

• Creamos y ejecutamos estrategias 
digitales con potentes herramientas que 
te ayudarán a vender más.

• Integramos tu sitio web a un CRM, 
conectado a su vez con Facebook, 
LinkedIn, Instagram, WhatsApp, Twitter, 
Google, YouTube, etc.



II. Servicios

Diseño de Estrategia de 
Marketing Integral

Lead Magnets (imágenes 
y vídeos)

Publicación en Redes 
Sociales

CRM

(capacitación, 
implementación y/o 
tercerización)

Dashboards de 
Desempeño

Integración a Sistemas 
Terceros 

(ERP, LMS, otros)

SDR                

(Sales Development Representative)



1. Diseño de Estrategia de Marketing Integral

Análisis de mercado y 
competencia

Desarrollo de estrategias 
personalizadas



2. Lead Magnets
(imágenes y 
vídeos)

• Lead Magnets

• Enfoques B2C y B2B

• Captura y nutrición de 
leads

• Bases de datos

• Community manager

• SDR (Sales Development 
Representative)



3. Publicación en Redes 
Sociales

Desarrollo y 
ejecución de 
post en redes 

sociales

Creación de 
contenido

visual 
impactante

Programación 
y gestión de 

publicaciones



4. CRM (capacitación, implementación
y/o tercerización)

Conexión fluida
entre marketing 

y ventas

Integración a 
CRM (Customer 

Relationship 
Management)



5. Dashboards de 
Desempeño

• Visualización clara de métricas clave

• Seguimiento y gestión eficiente de clientes
potenciales

• Análisis en tiempo real del rendimiento de 
campañas



6. Integración a 
Sistemas Terceros 
(ERP, LMS, otros)

• Acceso seguro a 
documentos y recursos
compartidos

• Integración de 
tecnologías

• Microsoft OneDrive o 
Google Drive



7. SDR (Sales Development
Representative)

• Solución con Zoho One

• ERP

• Proyectos

• 40 módulos más

• Posible compatibilidad con 
otras herramientas existentes
externas

• Automatización de flujos de 
trabajo

• Mejora de la eficiencia operativa



III. Proceso de Trabajo

1. Consulta Inicial
Comprender las metas y visión del 
cliente.

Definir objetivos y KPI´s.

2. Planificación Estratégica
Desarrollar un plan detallado y 
personalizado.

Definir roles y responsabilidades.

3. Implementación Ejecución de estrategias y campañas



IV. Propuesta económica

Ver cotización individual

Propuesta ecónomica creciente y modular. 

Ajustable a la estrategia acordada.

Módulo 
diseño gráfico

Módulo 
publicaciones 

en RRSS

Módulo 
Community

Manager
Modulo CRM Módulo SDR

Módulo Todo 
Incluido



V. Pasos a seguir

• Alcance preliminar de proyecto

• Aprobación de oferta económica

• Junta inicial “kick-off”

• Definición plan de trabajo

• Inicio de operaciones



Gracias.



En Top Top te 
ayudamos a vender 
más...          

desde el primer día
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