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Comunica, conecta y crea experiencias
que generan resultados.

St ico B <A (PORQUEELEGIRESTA I ). HABILIDADES QUE
¢QUE APRENDERAS? B 3¢ ) EpEciaLIDAD? @ DESARROLLARAS

Técnicas de ventas Comunicacion

& Alta demanda

efectivas - i

' laboral asertiva
Atencidn al cliente Trabajo en
de alto nivel .\ Desarrollo de habilidades equipo

' para cualquier trabajo
Comunicacion Pensamiento

Q profesional — estratégico
£ Formacién préactica
Manejo de quejas y
9 resolucién de conflictos

“meydinadmica Organizacién y

planificacion
47, Oportunidad de .
Uso de herramientas ~/ °/ emprender tu propio Manejo d'e
digitales y empresariales negocio tecnologia

Banda linguistica
inglés B2-C1

9 PERFIL DEL ESTUDIANTE @E

0 /J 0 Te gusta interactuar con personas
- O I

[ | I' 0 Eres creativo(a) y dinamico(a)

Comercio Call Emprendimientos 0 Te interesa el mundo de los negocios
y ventas centers propios
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¢DONDE PODRAS TRABAJAR?

s .
 1:1 )

Bancos y
entidades
financieras

Empresas

privadas
o Quieres crecer profesionalmente

\ < iCOMUNICA

TU TALENTO,

GENERA CONEXIONES
D i T B 4’ \ Y TRANSFORMA
._J.-f. .' f | .

OPORTUNIDADES
EN EXITOS!
Tu actitud hoy,

| o tu éxito manana.

CONSTRUYE TU FUTURO.



