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Introduccion

Muchos emprendedores generan ingresos, pero sienten que el dinero desaparece sin dejar
claridad. El problema no siempre es cuanto ganas, sino como organizas lo que entra y lo que sale.
Este ebook te muestra un método sencillo para tomar control de tus finanzas, evitar fugas de
dinero y asegurar que cada peso trabaje a tu favor.

1) Define metas financieras claras

Sin direccién, cualquier gasto parece urgente. Establece objetivos concretos que guien tus
decisiones y eviten compras impulsivas. Trabaja con horizontes de corto (1-3 meses), mediano
(6—12 meses) y largo plazo (12—36 meses).

o Escribe 3 metas por horizonte con monto y fecha objetivo.
o Prioriza por impacto (crecimiento, estabilidad, aprendizaje).
» Revisa trimestralmente y ajusta con datos reales.

Ejemplo: Meta de 6 meses — ahorrar $50,000 MXN para abrir un nuevo canal de adquisicion.
Acciones: reducir 10% gastos no esenciales, destinar 15% de cada venta al fondo y renegociar 2
Servicios.

2) Reqistra cada ingreso y gasto
Lo que no se mide, no se controla. La mayoria de fugas provienen de pequefios gastos invisibles.
Registra todo y clasificalo desde el dia uno; la visibilidad es poder.

» Clasifica gastos: fijos (renta, nébmina, licencias) y variables (marketing, logistica, comisiones).
* Registra cada ingreso por canal: tienda, marketplace, servicios, afiliados.
» Hazlo diario o semanal. Evita acumular un mes sin registrar.

Caso real breve: Sofia, duefia de un ecommerce, detect6 con su registro semanal que pagaba dos
veces por la misma herramienta de email. Cancelé duplicados y liber6 $4,200 MXN mensuales
para publicidad rentable.

3) Crea un presupuesto y usa sobres digitales

El presupuesto es tu mapa. Define limites saludables y cumple la regla base: gasta menos de lo
gue generas e invierte la diferencia. Una forma practica es distribuir los ingresos en ‘sobres’
destinados a objetivos especificos.

o 50% Operacion esencial (renta, nGmina, insumos).

» 30% Crecimiento (marketing, innovacion, capacitacion).

e 15% Ahorro y reserva (3—6 meses de gastos fijos).

* 5% Riesgos/Oportunidades (imprevistos, pruebas rapidas).

Tip practico: automatiza transferencias a cada sobre el mismo dia que entra el ingreso para reducir
la tentacion de gastar.

4) Protege tu flujo de efectivo
Puedes tener ganancias y aun asi quedarte sin liquidez si el dinero llega tarde. Administra el
‘cuando’ del efectivo con un calendario de pagos y cobros.



» Negocia anticipos del 30-50% y plazos maximos de 15-30 dias.
+ Ordena pagos por prioridad: némina y proveedores clave primero.
» Ofrece descuentos por pronto pago y cobra intereses por atrasos.

Ejemplo: Agencia ‘Pixel Norte’ cambié su politica a 40% anticipo, 40% a mitad y 20% al entregar.
Resultado: flujo estable, cero deudas con proveedores en 90 dias.

5) Calcula bien tu precio y margen
Un precio mal definido destruye la caja. Incluye costos directos, indirectos y tiempo de trabajo.
Establece un margen objetivo y compdaralo contra tu mercado.

o Costo total = insumos + mano de obra + herramientas + logistica + impuestos.
» Margen objetivo sugerido: 30-60% segun industria y riesgo.
e Revisa trimestralmente: si sube el costo, ajusta precio o eficiencia.

Caso breve: Marco vendia servicios de consultoria a precio fijo. Al calcular su costo por hora y
aplicar margen, redefinié paguetes y aument6 22% su rentabilidad sin perder clientes.

6) Implementa controles y un tablero simple
Un tablero con pocas métricas bien elegidas vale mas que 20 reportes. Revisa semanalmente
indicadores clave y decide en base a datos.

e Ingresos por canal, margen bruto, caja disponible, cuentas por cobrar.
e CACvs. LTV para campafias pagadas.
o Ciclo de conversion de efectivo (dias desde compra hasta cobro).

Accion semanal: agenda 30 minutos para revisar el tablero, tomar 1 decisién y asignar 1 accion
concreta.

7) Planea impuestos y reduce riesgos
Sorpresas fiscales pueden tirar tu liguidez. Reserva un porcentaje de cada venta para impuestos y
formaliza contratos con proveedores y clientes.

» Separa automaticamente 10—20% de ingresos para obligaciones fiscales (varia por régimen).
e Ten contratos y 6rdenes de compra que definan entregables, tiempos y penalizaciones.
o Asegura equipos y datos criticos; considera respaldo en la nube y pélizas basicas.

Conclusion y Bonus Kalabasboom

Organizar tus finanzas no se trata de complejidad, sino de consistencia. Con metas claras, registro
disciplinado, presupuestos inteligentes y control del flujo de efectivo, transformaras el caos en
estabilidad y crecimiento.

Bonus Kalabasboom: con nuestra plataforma puedes registrar ingresos y gastos, armar sobres
digitales, medir tus métricas clave y recibir recomendaciones accionables. Gana claridad y
convierte tus finanzas en el motor de tu empresa.



