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VENDAS NO PILOTO
AUTOMATICO:

COMO CORRETORES USAM TOURS
VIRTUAIS PARA FECHAR 50% MAIS
NEGOCIOS SEM ESFORCO EXTRA

TUDO QUE VOCE PRECISA PARA AUMENTAR SUAS VENDAS




Introducado

O mercado imobilidrio mudou drasticamente nos
Ultimos anos. Hoje, compradores querem rapidez,
praticidade e seguranga na escolha de um imével.

O tour virtual imobiliario se tornou uma ferramenta
essencial para atrair clientes qualificados e acelerar
vendas.

Neste guia, vocé descobrird como usar essa estratégia
para fechar 50% mais negdcios, economizando tempo e
maximizando seus lucros.

Oque vocé ira aprender nesse ebook:

e Como o comportamento do comprador mudou e o
que isso significa para vocé.

e Por que o tour virtual &€ mais eficaz do que fotos ou
videos.

e Como criar um tour virtual magnético e irresistivel.

e Estratégias para divulgar seu tour virtual e
mMaximizar suds vendas.

* Como medir e otimizar os resultados para um ROI

ainda maior.



1. O Novo Mercado Imobilidrio:
Por Que Seu Método de Venda Esta Obsoleto?

O comportamento do comprador moderno

Os compradores atuais estdo mais exigentes e fazem pesquisas
detalhadas antes de tomar decisées. Estatisticas indicam que:

e 97% dos compradores iniciom sua busca por iméveis na internet.
(Fonte: National Association of Realtors)

e 80% afirmam que a qualidade das fotos e do tour virtual
impactam sua decisao. (Fonte: Zillow Consumer Housing Trends
Report)

e Imbveis com tour virtual recebem até 40% mais visualizagdes.
(Fonte: Redfin)

A importancia da experiéncia digital

Atualmente, apenas fotos e descrigdes néio sdo suficientes. Clientes
querem imersdo, sentir-se dentro do imovel antes mesmo de visita-
lo. O comprador de hoje deseja:

e Visualizar o imdvel de todos os dngulos, sem precisar agendar
visitas.

e Avaliar o espaco, a disposi¢éio dos comodos e os acabamentos
com mais precisdo.

e Evitar deslocamentos desnecessdarios, tornando o processo mais
eficiente.

O que vocé pode estar fazendo errado

e Insistindo em visitas presenciais desnecessdarias.

¢ Nd&o utilizando ferramentas de alta convers@o, como tours virtuais.

e Perdendo tempo com clientes desqualificados.

e Ignorando a importdncia do marketing digital e da presenca
online.



e Langamentos e empreendimentos: Ajuda a vender antes
mesmo da constru¢do estar finalizada.

e Imoveis comerciais: Facilita a decisGo de empresas que
precisam avaliar espagos remotamente.

e Aluguéis de curta duragdo: Garante que os héspedes saibam

exatamente o que esperar, reduzindo cancelamentos.

3. Como Criar um Tour Virtual Magnético e
Irresistivel para Fechar Negoécios

Trés elementos essenciais para um tour de impacto

e Alta qualidade visual: imagens bem iluminadas e sem distorgdo.
e Navegagdo intuitiva: precisa ser fluida e de facil acesso.
* Destaque os diferenciais: valorize dreas de lazer, acabamentos e

espacos amplos.

Como evitar erros comuns dao criar um tour virtual

e Alta qualidade visual: imagens bem iluminadas e sem distorgdo.
e Navegagdo intuitiva: precisa ser fluida e de facil acesso.
* Destaque os diferenciais: valorize dreas de lazer, acabamentos e

espacos amplos.



4. Estratégias de Divulgag¢do: Como Colocar
Seu Tour Virtual na Frente dos Clientes Certos

Plataformas ideais para divulgar seu tour

Redes sociais (Instagram, Facebook, YouTube, TikTok).
e Site e landing pages.

e Portais imobilidrios e Google Meu Negbcio.

e WhatsApp para um atendimento personalizado.

e E-mail marketing para impactar clientes potenciais
diretamente.

e Parcerias com influenciadores digitais do setor imobilidrio.

Como potencializar suas campanhas com aniincios

e Facebook Ads e Instagram Ads.

e Google Ads para buscas de imdveis.

o Testes A/B para entender quais formatos trazem melhor retorno.
e Investimento em retargeting para impactar visitantes que

acessaram o tour virtual, mas ainda ndo tomaram a decisdo.



5. Implementacdo e Resultados:
Como Aplicar Essa Estratégia Hoje Mesmo e
Aumentar Suas Vendas

Como comecgar do zero

Escolha uma plataforma confiGvel para criagéo do tour

e Capture imagens profissionais.

e Edite e publigue em um ambiente interativo.

e Integre com redes sociais e estratégias de marketing.

e Analise e otimize os resultados.

e Crie uma estratégia de engajamento continua com seus leads.
e Utilize métricas de performance para entender quais tours

convertem mais.
Medindo o impacto do tour virtual

e Tempo de permanéncia no tour.
e Taxa de conversdo de visitantes em leads.
e Volume de visitas presenciais qualificadas.

e Feedback de clientes e corretores para aprimorar a experiéncia.

Usando provas sociais para gerar confianga

e Depoimentos de clientes satisfeitos.

e Casos de sucesso antes e depois do uso do tour.

e Estatisticas que reforcem a eficacia do método.

» Videos de bastidores mostrando o processo de captura do tour

virtual.



Conclusdo

O tour virtual é o futuro do mercado imobilidrio. Se vocé
ainda ndo usa essa estratégia, estd deixando dinheiro
na mesa. Comece hoje e veja suas vendas crescerem
exponencialmente!

Precisa de ajuda pra comecar?

Entre em contato com a Playart360 agora mesmol! |h

www.playart360.com

U (19) 98230-1973 @
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TRANSFORME AGORA
A VISIBILIDADE DO SEU NEGOCIO
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