S veci, ktoré mi mal niekto povedat,
ked’som zacinala ako VA

Ak si na zaciatku, je prirodzené mat pochybnosti. Toto je pre teba, ak nechces
stracat ¢as zbytoCnymi chybami, ktoré som uz urobila ja.

1. Nemusis vediet vSetko — musiS vediet hladat.

Klienti nehladaji encyklopédiu. Hladaju niekoho, kto vie riesit problémy.
2. Ked’ nevies, ako si urcit cenu, za¢nes pod cenu.

Potom s1 unavena, frustrovana a chces to vzdat.

3. Portfolio je dolezZitejSie nezZ certifikat.

Ukaz, o vies — aj keby si si to musela vymysliet na fiktivnom projekte.

4. Tvoj mindset je dolezitejSi ako nastroje.

Canva ti nezachrani biznis, ak sa boji§ ozvat klientovi.

5. Netla¢ sa do niec¢oho, Co ti nesedi.

Nie kazdy klient je ,,ten pravy“. A to je uplne v poriadku.

Dufam, Ze ti to pomohlo pozriet sa na zaciatky trochu s nadhladom. Ak citis, Ze by ti
bodla podpora — pokojne sa ozvi. Mentoring neriesi len ,,ako na to“, ale aj ,,s kym to
zvladnem "



