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Introducción

En el mundo inmobiliario, destacar es esencial
para vender rápido. Según un estudio de Zillow,
las propiedades que incluyen tours virtuales
reciben un 30% más de interés que aquellas
que no los tienen, mientras que los planos 3D
aumentan la confianza de los compradores en
un 20%. En esta guía, te mostraremos cómo
estas herramientas digitales y consejos
prácticos pueden ayudarte a vender tu
propiedad más rápido y con mejores resultados.



Por qué los Tours Virtuales
y Planos 3D Son Clave
Datos que respaldan su efectividad:

30% más de vistas: Las propiedades con
tours virtuales generan más visitas en
portales inmobiliarios.
50% menos visitas físicas innecesarias:
Los tours virtuales filtran a los interesados
reales.
Mejores decisiones de compra: Los planos
3D ayudan a los compradores a visualizar
el espacio, lo que acelera el cierre de
ventas.



Por qué los Tours Virtuales
y Planos 3D Son Clave

Consejos prácticos:

Incluye un tour virtual en el anuncio: Los
compradores valoran explorar la vivienda
desde la comodidad de su hogar.
Optimiza el plano 3D: Asegúrate de incluir
detalles como dimensiones exactas y
distribución funcional.
Combina herramientas: Publica tu anuncio
con fotos, tours virtuales y planos 3D para
maximizar el impacto visual.



Beneficios Prácticos de las
Herramientas Digitales
Cómo los tours virtuales aumentan las
conversiones:

Reducción de tiempo en el mercado:
Propiedades con tours virtuales se venden
hasta un 31% más rápido, según un
estudio de Matterport.
Atracción de compradores internacionales:
Especialmente útil en mercados turísticos
como el de Gran Canaria, donde el 40% de
los compradores pueden ser extranjeros.
Mejor experiencia para los usuarios: Los
tours permiten que los compradores
exploren detalles clave, aumentando su
interés.



Beneficios Prácticos de las
Herramientas Digitales

Planos 3D: una ventaja estratégica.

Confianza en la compra: Un 20% de los
compradores reportan mayor confianza al
tener acceso a un plano 3D detallado.
Facilidad para visualizar: Los planos 3D
ayudan a los interesados a imaginar cómo
usarían cada espacio.
Más consultas serias: Anuncios con planos
3D reciben más mensajes y llamadas de
interesados reales.



Cómo Implementar Estas
Herramientas en Tu
Estrategia de Venta

Pasos clave para optimizar tu anuncio:

Paso 1: Usa un fotógrafo profesional para
capturar cada espacio en alta calidad.
Paso 2: Integra el tour virtual y el plano 3D
en tu anuncio en portales inmobiliarios y
redes sociales.
Paso 3: Destaca las herramientas en el
título de tu anuncio: “Con tour virtual y
plano 3D”.



Cómo Implementar Estas
Herramientas en Tu
Estrategia de Venta

Estadísticas que validan la inversión:

Los compradores pasan un 70% más de
tiempo en anuncios con tours virtuales.
Anuncios con planos 3D tienen un 22%
más de probabilidades de ser compartidos
en redes sociales.



Cómo Implementar Estas
Herramientas en Tu
Estrategia de Venta

Errores a evitar:

No incluir estas herramientas desde el
principio: Reduce el impacto inicial de tu
anuncio.
No promocionarlas adecuadamente:
Asegúrate de mencionar en la descripción
que tu propiedad incluye un tour virtual y
un plano 3D.



Maximiza el Impacto con
Profesionales

Por qué contratar expertos en tours virtuales y
planos 3D:

Un equipo profesional asegura que las
herramientas estén bien integradas y
optimizadas para captar más interés.
La calidad del tour y el plano refleja
directamente el atractivo de tu anuncio.



Maximiza el Impacto con
Profesionales

Beneficios de trabajar con nuestro equipo

Nos encargamos de todo el proceso: desde
la creación del tour virtual hasta la
entrega del plano 3D.
Asesoramos sobre cómo destacar tu
propiedad en plataformas clave y redes
sociales.



Conclusión

Aprovecha el Poder de las Herramientas
Digitales:

Los tours virtuales y los planos 3D no solo
aumentan las conversiones, sino que también
elevan la calidad percibida de tu propiedad en
el mercado. Implementar estas herramientas
puede marcar la diferencia entre una venta
rápida o que tu anuncio pase desapercibido.



Reserva una Llamada Gratuita
con Nuestro Equipo

¿Listo para dar el siguiente paso?

Haz clic aquí para reservar tu llamada gratuita:

RESERVARRESERVAR

https://meet.brevo.com/gcspace-360/llamada-gratuita

