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Bienvenida al Workbook Note del Curso “Incubadora 
de Ideas Millonarias” 
Antes de que avances con los ejercicios, déjanos decirte algo muy claro: este Workbook Note 
no es una simple libreta de trabajo. Es la pieza más poderosa y transformadora de todo el 
curso.


Aquí no vas a repetir lo que viste. Aquí vas a construir. Vas a poner en marcha todo lo que 
aprendiste, pero no desde la teoría… sino desde tu realidad, tus números, tus decisiones y tu 
visión. Este cuaderno es tu laboratorio financiero, tu bitácora personal de evolución como 
emprendedor.


EDUGOO no crea cursos para que solo los estudies. Creamos herramientas para que tomes 
acción, ordenes tus ideas, estructures tu emprendimiento y conviertas tu conocimiento en 
resultados tangibles. Y este Workbook Note es exactamente eso: el lugar donde lo haces 
realidad.


Este documento es tu espacio seguro para:


• Identificar y transformar tus creencias limitantes sobre el dinero.

• Crear un presupuesto funcional y personal.

• Proyectar tus ventas, calcular tus precios y definir tu punto de equilibrio.

• Organizar tus ingresos, egresos, ahorros e inversiones con claridad.

• Evaluar cada decisión financiera desde la estrategia, no desde la improvisación.

• Visualizar cómo escalar tu negocio con orden, sin perder el control.


Pero va más allá. Este Workbook Note puede convertirse en tu tesis emprendedora: el manual 
de procedimientos de tu negocio, el mapa que guiará tus próximos años con inteligencia y 
visión. Cada ejercicio, cada reflexión y cada análisis que completes aquí será un paso firme 
hacia una mentalidad financiera sólida y un negocio preparado para crecer.


Y no necesitas ser un experto en finanzas para lograrlo. Solo necesitas compromiso, 
honestidad y muchas ganas de cambiar la forma en que ves y manejas tu dinero.


Tómate tu tiempo. Respira. Este es tu espacio. Hazlo tuyo. Te recomendamos imprimir este 
documento y llenarlo a mano ya que la escritura reforzara tu aprendizaje, claro que si prefieres 
ser ecofriendly puedes trabajar en el desde un editor pdf, la decisión es tuya, asegúrate de 
tenerlo a la mano en todo momento, la inspiración llega cuando uno menos lo espera.


Gracias por darte la oportunidad de construir algo grande, con conciencia y con estrategia. 
Desde EDUGOO, te aplaudimos por haber llegado hasta aquí… pero sobre todo, te 
impulsamos a seguir avanzando desde este punto, más fuerte, más claro y más preparado.


Comienza ahora. Tu visión lo vale.
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Workbook Note – Clase 1 

TEMA: IDENTIFICA TU PROBLEMA Y PROPUESTA DE VALOR 

Duración estimada: 20 a 30 minutos


OBJETIVO DEL WORKBOOK NOTE 

El propósito de este módulo es ayudarte a identificar con claridad el problema que 
quieres resolver, a quién quieres ayudar y cuál es la propuesta de valor única que 
ofrecerás.

A través de ejercicios prácticos, reflexionarás sobre tu idea inicial y la convertirás en 
una oportunidad concreta de negocio.


CONCEPTOS CLAVE 

• Problema: Necesidad insatisfecha, dificultad o deseo importante que tienen las 
personas y que tú puedes solucionar.


• Propuesta de valor: La promesa única de beneficios que tu idea ofrece para 
resolver ese problema mejor que las alternativas actuales.


• Cliente ideal: Persona o grupo que más necesita y valora tu solución.


EJERCICIOS PRÁCTICOS 

PREGUNTAS DE REFLEXIÓN 

• ¿Qué problema importante quiero resolver?

• ¿A quién afecta este problema? (Describe brevemente a las personas o grupos)

• ¿Por qué este problema merece ser resuelto?

• ¿Qué hace única a mi solución?
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ESPACIO PARA REGISTRAR RESPUESTAS 

Describe el problema que vas a resolver:


¿Quién es tu cliente ideal? (edad, intereses, situación actual):


¿Qué beneficios principales ofrecerá tu propuesta de valor?:


¿Cómo tu solución es diferente y mejor que otras?:


Tablas y formularios


Aspecto Descripción breve

Problema que resuelves

Cliente ideal

Beneficios que entregas

Diferenciador de tu propuesta
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Checklist


• Identifiqué claramente un problema que vale la pena resolver.

• Definí con detalle a mi cliente ideal.

• Expresé los beneficios principales que ofrezco.

• Señalé al menos una diferencia clave de mi propuesta frente a otras.


RESUMEN Y SIGUIENTE PASO 

Resumen:

Hoy diste el primer gran paso para incubar tu idea millonaria: entender profundamente 
qué problema solucionas y qué valor único aportas.

Tener claridad en esto es la base sobre la que todo tu negocio se construirá.


Siguiente paso:

Conserva tus respuestas, pues serán el cimiento para construir tu modelo de negocio 
en la siguiente clase.

Recuerda: Una idea con propósito claro tiene el poder de cambiar realidades.


NOTAS: 
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Workbook Note – Clase 2 

TEMA: DEFINE A TU CLIENTE IDEAL 

Duración estimada: 20 a 30 minutos


OBJETIVO DEL WORKBOOK NOTE 

En este módulo, tu objetivo es construir una imagen clara y precisa de tu cliente ideal: 
esa persona que realmente necesita tu solución y que estará más dispuesta a 
valorarla.

A través de preguntas, reflexiones y ejercicios, crearás un perfil que te permitirá 
enfocar tus esfuerzos de manera más efectiva en tu plan de negocio.


CONCEPTOS CLAVE 

• Cliente ideal: Persona que representa mejor a quienes tienen el problema que 
quieres resolver y que más probablemente se beneficiarán de tu propuesta.


• Segmentación: Proceso de dividir el mercado en grupos específicos que 
comparten características similares.


• Buyer Persona: Representación semificticia de tu cliente ideal basada en datos 
reales y suposiciones fundamentadas.


EJERCICIOS PRÁCTICOS 

PREGUNTAS DE REFLEXIÓN 

• ¿Quién sería la persona perfecta para usar o comprar mi solución?

• ¿Qué características tiene (edad, género, ubicación, ocupación, intereses)?

• ¿Qué problema o necesidad tiene en su vida que conecta con mi propuesta?

• ¿Cómo se siente actualmente respecto a ese problema? (emociones, 

frustraciones, deseos)

• ¿Dónde busca soluciones o información? (redes sociales, internet, tiendas 

físicas, grupos específicos)
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ESPACIO PARA REGISTRAR RESPUESTAS 

Descripción de tu cliente ideal:


Características principales (edad, género, intereses, ocupación, ubicación):


Problema o necesidad principal que enfrenta:


Emociones que siente respecto al problema:


Canales donde suele buscar soluciones:


TABLA DE PERFIL DE CLIENTE IDEAL 

Aspecto Detalle

Edad

Ocupación

Intereses 
principales

Problema que 
enfrenta

Motivaciones/
Deseos

Lugares donde 
busca soluciones
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CHECKLIST 

• Definí claramente quién es mi cliente ideal.

• Identifiqué los problemas y necesidades que enfrenta.

• Comprendí sus emociones relacionadas al problema.

• Señalé los canales principales donde busca soluciones.


RESUMEN Y SIGUIENTE PASO 

Resumen:

Hoy creaste el retrato de tu cliente ideal, un paso fundamental para dirigir 
correctamente tus acciones, mensajes y servicios.

Saber a quién te diriges es saber cómo impactar mejor.


Siguiente paso:

Guarda este perfil, porque lo utilizarás para validar tu idea y crear estrategias de 
conexión auténtica en las siguientes etapas de tu plan de negocio.


Recuerda:

Cuando conoces profundamente a tu cliente, tu idea se convierte en una solución real, 
deseada y esperada.


NOTAS: 
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Workbook Note – Clase 3 

TEMA: VALIDA TU IDEA CON EL MERCADO 

Duración estimada: 25 a 35 minutos


OBJETIVO DEL WORKBOOK NOTE 

En este módulo, el objetivo es confirmar si tu idea de negocio realmente resuelve un 
problema importante para tu cliente ideal y si existe interés real en tu propuesta.

A través de ejercicios de validación rápida, comenzarás a recopilar evidencias del 
potencial de tu proyecto en el mundo real.


CONCEPTOS CLAVE 

• Validación de idea: Proceso de comprobar que tu solución realmente interesa y 
beneficia a tu cliente ideal.


• Prueba de concepto: Acción pequeña y concreta que permite medir el interés 
real por tu idea antes de lanzarla oficialmente.


• Retroalimentación: Opiniones, comentarios y reacciones de potenciales clientes 
sobre tu idea o propuesta.


EJERCICIOS PRÁCTICOS 

PREGUNTAS DE REFLEXIÓN 

• ¿Qué preguntas puedo hacerle a mi cliente ideal para entender si mi solución le 
interesa?


• ¿Qué tipo de prueba pequeña puedo realizar para medir el interés real? 
(encuesta, entrevista, prototipo simple, publicación en redes)


• ¿Qué información necesito recopilar para evaluar la respuesta del mercado?
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ESPACIO PARA REGISTRAR RESPUESTAS 

Describe brevemente tu estrategia de validación (cómo y dónde validarás):


Ejemplos de preguntas clave que harás a potenciales clientes:


Tipo de prueba que vas a realizar:


Resultados que esperas observar para considerar positiva la validación:
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TABLA DE VALIDACIÓN RÁPIDA 

CHECKLIST 

• Elegí un método sencillo para validar mi idea.

• Definí preguntas o aspectos clave para obtener retroalimentación.

• Establecí indicadores claros para evaluar la validación.

• Planifiqué cuándo y cómo ejecutar mi prueba de concepto.


RESUMEN Y SIGUIENTE PASO 

Resumen:

Hoy diseñaste el primer puente entre tu idea y el mercado real.


Elemento Detalle
Método de 
validación elegido
Público objetivo de 
la prueba
Preguntas 
principales

Problema

Solución 

Canales 

Precio

Lo utilizaría?

Frecuencia 

Otra

Resultado esperado 
(ej. % de interés)

Fecha de realización
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La validación te permite ajustar, mejorar o reafirmar tu proyecto antes de invertir 
tiempo y recursos mayores.


Siguiente paso:

Realiza tu prueba de concepto en los próximos días, recopila las respuestas, reflexiona 
sobre ellas y ajusta tu propuesta si es necesario.


Recuerda:

Una idea validada no solo existe en tu mente: comienza a existir en el corazón de tus 
futuros clientes.


NOTAS: 
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Workbook Note – Clase 4 

TEMA: CONSTRUYE TU PROPUESTA ÚNICA DE VALOR 

Duración estimada: 25 a 35 minutos


OBJETIVO DEL WORKBOOK NOTE 

El objetivo de este módulo es ayudarte a diseñar una propuesta de valor clara, 
irresistible y diferenciadora, que conecte de manera directa con las necesidades de tu 
cliente ideal.

A través de ejercicios de enfoque y síntesis, aprenderás a expresar tu solución de 
forma que destaque en el mercado y genere verdadero interés.


CONCEPTOS CLAVE 

• Propuesta de valor: Promesa clara de cómo tu producto o servicio mejora la 
vida de tu cliente ideal, resuelve un problema o satisface una necesidad.


• Diferenciador: Característica única o ventaja competitiva que hace que tu oferta 
se destaque sobre otras opciones en el mercado.


• Comunicación efectiva: Forma simple, breve y atractiva de explicar tu propuesta 
a otros.


EJERCICIOS PRÁCTICOS 

PREGUNTAS DE REFLEXIÓN 

• ¿Qué principal beneficio entrego a mi cliente?

• ¿Qué problema resuelvo o qué necesidad satisfago?

• ¿Qué hace única a mi solución frente a otras alternativas?

• ¿Cómo puedo expresar mi propuesta de manera breve y poderosa?
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ESPACIO PARA REGISTRAR RESPUESTAS 

Describe el principal beneficio que ofreces:


Problema que resuelves o necesidad que satisfaces:


Características o elementos que diferencian tu solución:


Propuesta de valor inicial en una frase corta:


(Ejemplo de estructura sugerida para tu frase: “Ayudo a [cliente ideal] a [resolver 
problema] mediante [tu solución única].”)
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TABLA PARA CONSTRUCCIÓN DE PROPUESTA ÚNICA 

Elemento Tu respuesta

Cliente ideal

Problema que enfrenta

Solución que ofreces

Diferenciador

Beneficio principal
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CHECKLIST 

• Definí con claridad el beneficio principal de mi propuesta.

• Identifiqué lo que hace diferente y única mi solución.

• Redacté una frase breve y poderosa que explique mi propuesta de valor.

• Me aseguré de que mi propuesta conecte emocionalmente con mi cliente ideal.


RESUMEN Y SIGUIENTE PASO 

Resumen:

Hoy diseñaste el corazón de tu proyecto: tu propuesta única de valor.

Esta declaración clara será la brújula para guiar tu comunicación, tu oferta y tu 
crecimiento futuro.


Siguiente paso:

Utiliza tu propuesta de valor para validar la conexión emocional con tus potenciales 
clientes y como base para construir tu presentación comercial.


Recuerda:

Una propuesta de valor poderosa no solo dice qué haces: hace sentir por qué 
importas.


NOTAS: 
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Workbook Note – Clase 5 

TEMA: CREA TU MINI PLAN DE NEGOCIO 

Duración estimada: 30 a 40 minutos


OBJETIVO DEL WORKBOOK NOTE 

El objetivo de este módulo es ayudarte a integrar todo lo trabajado en las clases 
anteriores y construir un Mini Plan de Negocio simple, claro y accionable.

Este plan te servirá como mapa inicial para transformar tu idea en una realidad 
emprendedora.


CONCEPTOS CLAVE 

• Mini plan de negocio: Documento breve que reúne los elementos esenciales de 
tu proyecto para tener una visión clara, práctica y orientada a la acción.


• Modelo de negocio: Esquema de cómo tu proyecto generará valor para tus 
clientes y para ti.


• Acción estratégica: Movimientos concretos para lanzar, validar y ajustar tu 
proyecto con base en resultados reales.


EJERCICIOS PRÁCTICOS 

PREGUNTAS DE REFLEXIÓN 

• ¿Qué problema específico resuelvo?

• ¿Quién es mi cliente ideal?

• ¿Cuál es mi propuesta única de valor?

• ¿Cómo voy a ofrecer mi solución? (producto, servicio, método de entrega)

• ¿Qué recursos clave necesito para comenzar?

• ¿Cómo generaré mis primeros ingresos?
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ESPACIO PARA REGISTRAR RESPUESTAS 

Problema que resuelves:


Descripción de tu cliente ideal:


Tu propuesta única de valor:


Cómo ofrecerás tu solución (producto/servicio):


Principales recursos que necesitas (tiempo, herramientas, conocimientos, aliados):


Primera estrategia para generar ingresos:
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TABLA: MINI PLAN DE NEGOCIO SIMPLIFICADO 

Elemento Tu respuesta

Problema que 
resuelves

Cliente ideal

Propuesta de valor

Solución que ofreces

Recursos necesarios

Estrategia inicial de 
ingresos
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CHECKLIST 

• Sinteticé en una sola página los elementos clave de mi negocio.

• Identifiqué mis recursos iniciales esenciales.

• Definí una estrategia clara para generar mis primeros ingresos.

• Estoy listo para dar el primer paso concreto hacia el lanzamiento de mi 

proyecto.


RESUMEN Y SIGUIENTE PASO 

Resumen:

Hoy cerraste el círculo de tu proceso de incubación: ¡pasaste de una idea a un plan de 
acción concreto!

Este Mini Plan será tu brújula para moverte con claridad y seguridad hacia tus primeras 
victorias.


Siguiente paso:

Utiliza este plan como guía viva: ajústalo, amplíalo y enriquécelo conforme avances y 
aprendas de tu mercado real.


Recuerda:

No necesitas un gran plan para empezar; necesitas empezar para construir un gran 
plan.


AGRADECIMIENTO ESPECIAL DE EDUGOO 

¡Felicidades por haber completado este camino de incubación!

Desde EDUGOO, celebramos tu decisión de transformar tus sueños en proyectos 
reales.

Te invitamos a unirte al programa Horizonte Emprendedor, donde te acompañaremos a 
consolidar, escalar y profesionalizar tu idea para que no solo brille… ¡sino que ilumine 
todo tu universo!


¡Sigue avanzando con EDUGOO: Tu conocimiento, tu poder, tu futuro!
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Agradecimiento de EDUGOO 
QUERIDO EMPRENDEDOR: 
Hoy cierras este Workbook Note… pero no lo guardes. No lo archivarás. Este no es un 
documento terminado: es una brújula en evolución constante.

Cada respuesta, cada ejercicio, cada proyección que plasmaste aquí es el reflejo de un paso 
más hacia un negocio más consciente, más fuerte y más rentable. Pero sobre todo, es el 
reflejo de un emprendedor comprometido consigo mismo y con su visión.


Desde EDUGOO queremos darte las gracias.


Gracias por confiar en este proceso.

Gracias por tomarte el tiempo para mirar de frente tus sueños .

Gracias por elegir crecer con inteligencia, y no desde la prisa o la improvisación.


Sabemos que el camino emprendedor no es fácil. A veces es incierto, a veces solitario, y 
muchas veces desafiante. Pero tú ya diste un gran paso: convertiste la información en 
transformación. Y eso te pone por delante de la mayoría.


Te invitamos a tener este Workbook Note siempre a la mano. Ábrelo cada vez que ajustes tu 
plan de negocio, cada vez que dudes o necesites claridad. Aquí está tu estrategia escrita, tu 
visión aterrizada, tu negocio diseñado con intención, pero sabemos que tu visión evoluciona, 
reescribe esa evolución, el secreto de un gran negocio es su flexibilidad para ajustarse al 
entorno cambiante.


Este cuaderno es una herramienta viva.

Regrésale valor. Actualízalo. Reescríbelo. Hazlo crecer contigo.


Y por último, una promesa:


Desde EDUGOO vamos a seguir aquí, creando educación que te impulse, te acompañe y te 
desafíe. Porque sabemos que el emprendimiento necesita más que motivación: necesita 
estructura, comunidad y visión a largo plazo.


Hoy te decimos:

No pares. No te conformes. Tu idea tiene poder. Tu negocio tiene futuro.

Y tú tienes todo lo que se necesita para lograrlo.


Es momento de hacer que cada peso cuente, que cada decisión sume y que cada paso te 
acerque a tu propósito.


Sigue construyendo. Sigue soñando. Y sobre todo… sigue actuando.

¡El futuro es tuyo!


Con admiración y agradecimiento,


Cyrus Val
Fundador EDUGOO
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