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CONTENIDO APUNTES:
INCUBADORA DE IDEAS MILLONARIAS - DE IDEA A PLAN DE NEGOCIO: DE COMETA A
TU ESTRELLA POLAR

CLASE 1: DEFINE TU PROBLEMA Y TU CLIENTE IDEAL

¢ Qué problema soluciona tu idea?
¢ Para quién es tu solucion? (cliente ideal).
Tip para enfocarte: problema doloroso + cliente con urgencia.

wn =

CLASE 2: DISENA TU PROPUESTA DE VALOR

4. ¢, Qué hace unica tu solucién?
5. ¢, Qué beneficio principal entregas?
6. Tip para enfocarte: hazlo breve, claro y poderoso.

CLASE 3: ESBOZA TU MODELO DE NEGOCIO

7. ¢, Cémo vas a ganar dinero?
8. ¢ Cuales son tus canales de venta o entrega?
9. Tip para enfocarte: empieza simple y realista.

CLASE 4: INVESTIGA, VALIDAY AJUSTA

10. ¢, Cémo validar tu idea rapido?
1. Tipos de validacion: encuestas, entrevistas, prototipos simples.
12. Tip para enfocarte: valida lo esencial, no busques perfeccion.

CLASE 5: ESTRUCTURA TU PLAN DE NEGOCIO BASICO

13. Como juntar todo lo trabajado en tu plan.
14. Elementos clave de un plan de negocio breve.
15. Tip para enfocarte: claridad > cantidad.
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INTRODUCCION

Bienvenido a tus Apuntes de Aprendizaje

Incubadora de Ideas Millonarias — De Idea a Plan de Negocio: de Cometa a tu Estrella Polar
Por EDUGOO

iBienvenido a EDUGOO!

Hoy estas dando un paso que muchos suefian, pero pocos se atreven a dar: darle vida real a
una idea.
Aqui, en nuestra Incubadora de Ideas Millonarias, no solo vas a imaginar... vas a construir.

Sabemos que dentro de ti hay una chispa unica, un cometa lleno de fuerza y potencial.

Pero para que esa chispa ilumine tu camino, necesitas direccién, necesitas propésito.

Este microcurso es tu mapa: te guiara de forma simple y poderosa, para que conviertas tu idea
en tu estrella polar, tu plan de negocio.

En cinco lecciones breves pero profundas,
*  Vas a descubrir la esencia de tu idea,
*  Vas a transformarla en una propuesta sdlida,
* Y vas a armar tu primer plan de negocio, paso a paso, de tu propia mano.
Aqui en EDUGOO, creemos en la educacién que impulsa suefos reales.
Por eso, disefiamos este viaje para que sea rapido, practico y sobre todo tu: tu seras quien le
dé forma a tu proyecto.

Recuerda: todas las grandes estrellas comenzaron siendo una simple chispa.
Hoy es tu turno. Tu idea tiene un lugar en el universo... y empieza aqui.

iVamos a construirlo juntos! Nos vemos en la primera clase.
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METODOLOGIA DEL MICROCURSO

INCUBADORA DE IDEAS MILLONARIAS - DE IDEA A PLAN DE NEGOCIO

En EDUGOO creemos que las grandes transformaciones nacen de pasos sencillos, pero
consistentes.

Por eso, la metodologia que vas a seguir en este microcurso es agil, practica y 100% enfocada
en ti.

Cada clase de 5 minutos esta disefiada para ayudarte a reflexionar, decidir y actuar de

inmediato.
Este sera tu flujo de trabajo:

1. ESCUCHA CON INTENCION

Dedica 5 minutos plenos a cada leccién.
No corras. Escucha activamente, dejando que las ideas resuenen contigo.
Tu proyecto merece tu total atencion, aunque sea en pequefios momentos.

2. REFLEXIONA BREVEMENTE

Después de cada audio, haz una pausa.
Piensa:

*  ¢Qué me hizo sentir esta leccion?
+  ¢Qué idea me vino a la mente para mi proyecto?

Permitete conectar emocionalmente con lo que estas construyendo.
3. ACCIONA EN TU WORKBOOK NOTE

Cada clase te guiara a llenar una seccion especifica de tu Workbook.
Este no es un simple cuaderno: es el espacio donde tu cometa se convierte en estrella.

Completa cada ejercicio de forma honesta, aunque tus respuestas sean simples al principio.
Lo importante es avanzar.

4. VE CONSTRUYENDO, NO CORRIGIENDO

No busques la perfeccion en el primer intento.
Cada respuesta, cada trazo, cada palabra suma a tu plan de negocio.
Recuerda: una estrella polar también se forma paso a paso en el universo.
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5. FINALIZA INTEGRANDO TODO

Al terminar las cinco lecciones y completar tu Workbook, tendras tu primer plan de negocio en
las manos.
No sera un documento vacio: sera tu vision aterrizada, tu mapa inicial hacia el éxito.

NUESTRO CONSEJO FINAL.:

Trabaja con amor, suefia en grande y actua con propésito.
Tu idea merece salir al mundo y tu tienes todo lo necesario para lograrlo.

Desde EDUGOO, caminamos contigo en este primer gran paso.
iEs hora de construir tu futuro!
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CLASE 1: DEFINE TU PROBLEMAY TU CLIENTE IDEAL

INTRODUCCION AL TEMA

Cada idea de negocio nace para resolver algo importante: un problema real o un deseo
profundo.

En esta primera clase, vas a descubrir cdmo identificar el problema que da vida a tu proyecto y
a quién vas a ayudar.

;. Sabias que las mejores ideas no nacen del azar, sino de entender profundamente a las
personas? Hoy te mostraré cédmo comenzar con esa claridad.

DESARROLLO DEL TEMA

Antes de pensar en productos, logos o redes sociales, tienes que responder:

* ¢ Qué problema especifico estoy resolviendo?
. ¢ Quién realmente necesita esta solucién?

EL PROBLEMA ES EL PUNTO DE PARTIDA.

Puede ser una dificultad que las personas enfrentan, una molestia diaria 0 una meta que
anhelan alcanzar.

EL CLIENTE IDEAL ES QUIEN SIENTE ESE PROBLEMA EN CARNE PROPIA.

No es todo el mundo. Es un grupo especifico con caracteristicas claras: edad, intereses,
necesidades, emociones.

Tener claro el problema y tu cliente ideal te da direccion. Es como ajustar el telescopio para que
puedas ver tu estrella polar con nitidez.

PASOS O ESTRATEGIAS CLAVE

»  Piensa en situaciones incomodas o frustraciones que tu o alguien cercano haya vivido.

» Identifica el dolor o la necesidad detras de esa situacion.

»  Describe quién vive ese problema: ;qué edad tiene?, ;qué hace?, s qué siente cuando
enfrenta esa dificultad?

. Enfécate en un tipo de cliente, no en “todo el mundo”.
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ERRORES COMUNES Y COMO EVITARLOS

. Pensar que todos son tu cliente: cuando apuntas a todos, en realidad no conectas con
nadie.

»  Definir el problema de forma muy general o vaga: sé especifico, concreto y enfocado.

. Ignorar las emociones del cliente: las mejores ideas resuenan porque tocan sentimientos
reales.

CONCLUSION

Hoy has dado el primer paso para convertir tu cometa en una estrella polar: entender qué
problema resuelves y para quién trabajas.
Llena ahora la primera seccién de tu Workbook Note:

. Escribe el problema que solucionas en una o dos frases claras.
. Describe el perfil de tu cliente ideal.

Recuerda: cada gran empresa empez6 resolviendo un solo problema para un grupo especifico.
Ta también puedes construir algo increible, paso a paso.

Nos vemos en la proxima clase.
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CLASE 2: CREA TU PROPUESTA DE VALOR PODEROSA

INTRODUCCION AL TEMA

Ahora que sabes qué problema resuelves y para quién, es momento de construir la esencia de
tu oferta: tu propuesta de valor.

La propuesta de valor es lo que te diferencia y conecta directamente con el corazéon de tu
cliente.

¢ Te has preguntado qué hara que alguien elija tu proyecto entre miles? Hoy vas a descubrirlo.

DESARROLLO DEL TEMA

Una propuesta de valor poderosa no es una lista de caracteristicas técnicas ni un eslogan
bonito.

Es la promesa clara y directa de cdmo tu producto o servicio mejora la vida de tu cliente ideal.
Piensa en estas preguntas esenciales:
. ¢ Qué cambio positivo logras en tu cliente?

. ¢, Qué problema eliminas o qué deseo haces realidad?
. ¢ Por qué tu solucién es especial o distinta?

Una buena propuesta de valor se siente como una respuesta exacta a lo que tu cliente estaba
buscando, incluso si aun no sabia que lo necesitaba.

Tu objetivo es que, al escuchar o leer tu propuesta, tu cliente ideal piense: “Esto es para mi”.

PASOS O ESTRATEGIAS CLAVE

Identifica el beneficio principal que tu producto o servicio entrega.

Enfocate en el resultado, no en el proceso o las caracteristicas técnicas.

Usa un lenguaje simple, humano y emocional.

Redactala en una frase breve que responda: ¢ Por qué tu soluciéon importa?

Si puedes, conecta tu propuesta de valor con una emocion positiva: tranquilidad,
felicidad, seguridad, éxito.

ERRORES COMUNES Y COMO EVITARLOS

. Hablar solo de ti o de tu producto, y no del cliente: el protagonista es siempre el cliente,
no tu.
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. Usar lenguaje técnico, complicado o frio: tu propuesta debe ser clara, calida y
emocional.

+  Ser demasiado genérico: evita frases como “somos los mejores” o “calidad garantizada”.
Sé especifico sobre el valor real que entregas.

CONCLUSION

Hoy has aprendido a crear la promesa central que guiara todo tu proyecto: tu propuesta de
valor.
Abre ahora tu Workbook Note y completa tu segundo ejercicio:

. Escribe tu propuesta de valor en una frase clara, breve y poderosa.
. Lista tres beneficios concretos que tu cliente obtendra contigo.
Recuerda: las ideas que cambian vidas no solo ofrecen productos, ofrecen transformaciones.

Tu propuesta de valor es la semilla de ese cambio.

Nos vemos en la préxima clase.
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CLASE 3: CONSTRUYE TU MODELO DE NEGOCIO INICIAL

INTRODUCCION AL TEMA

Ya sabes cual es el problema que resuelves, a quién ayudas y cual es tu propuesta de valor.
Ahora es momento de aterrizar tu idea en un modelo sencillo que responda:
¢, Cémo voy a entregar mi solucion de forma real y sostenible?

Hoy vas a dar forma al esqueleto de tu negocio, para que tu idea deje de ser solo inspiracion y

empiece a ser un proyecto concreto.
¢ Estas listo para construir la primera estructura de tu emprendimiento? jVamos juntos!

DESARROLLO DEL TEMA

Un modelo de negocio es como el plano de una casa.
Es un esquema claro de como vas a crear, entregar y capturar valor con tu idea.

No necesitas ahora un plan de 100 paginas.
Con que tengas claridad en algunos puntos esenciales, tendras un modelo inicial que podras
mejorar en el camino.

Un modelo de negocio basico responde a estas preguntas:

¢ Qué ofrezco? (Tu propuesta de valor)

¢ A quién se lo ofrezco? (Tu cliente ideal)

¢, Coémo entrego mi producto o servicio? (Canales)
¢, Coémo genero ingresos? (Fuentes de ingreso)

¢ Qué necesito para funcionar? (Recursos clave)

L] L] L] L] L]

Con estas respuestas basicas, ya puedes visualizar cémo tu idea se convierte en un negocio
que vive y respira.

No te preocupes si en este punto todavia hay cosas que no sabes con detalle.
La accion te dara la claridad que ahora parece lejana.

PASOS O ESTRATEGIAS CLAVE

+  Define tu producto o servicio principal: ;Qué exactamente vas a ofrecer?

»  Elige como lo entregaras: presencial, digital, fisico, por suscripcion, a pedido, etc.

. Piensa en tus canales de venta: ;Redes sociales, pagina web, tiendas fisicas,
recomendaciones?

. Establece tu forma de generar ingresos: ¢ Venta directa, membresias, servicios por hora,
productos premium?

10
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. Haz una lista de lo esencial que necesitas para iniciar. conocimientos, herramientas,
tecnologia, equipo basico.

Un truco util: empieza sencillo, como si mafana tuvieras que vender tu idea de la manera mas
practica posible.

ERRORES COMUNES Y COMO EVITARLOS

*  Querer construir un modelo perfecto desde el principio: el primer modelo es siempre un
borrador que se mejora con la practica.

+  Olvidar como vas a generar ingresos: muchas ideas emocionan, pero si no hay un flujo
de dinero claro, el proyecto no se sostiene.

+  Crear una estructura demasiado complicada: mientras mas simple y directo sea tu
modelo, mas rapido podras probarlo y ajustarlo.

CONCLUSION

Hoy has puesto los primeros ladrillos de tu emprendimiento.
No importa si tu modelo aun parece simple o incompleto: lo importante es que ahora tienes un
mapa inicial para avanzar.

Abre tu Workbook Note y completa tu tercer ejercicio:
. Describe tu oferta principal.
. Define tu canal de entrega.

. Escribe como vas a generar tus primeros ingresos.
. Lista los recursos basicos que necesitas para comenzar.

Recuerda: no hay modelo perfecto en la teoria.
El mejor modelo es el que empieza a caminar, aprende y evoluciona contigo.

Cada paso que das construye no solo tu negocio, sino también tu confianza.
iNos vemos en la proxima clase!

1
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CLASE 4: VALIDA TU IDEA EN EL MUNDO REAL

INTRODUCCION AL TEMA

Tu idea ya tiene forma: sabes a quién ayudas, qué ofreces y cémo vas a entregarlo.
Ahora toca uno de los momentos mas importantes: poner tu idea a prueba en el mundo real.

Validar significa asegurarte de que tu propuesta realmente interesa y ayuda a las personas
antes de invertir grandes recursos.

;. Sabias que muchos grandes negocios empezaron simplemente hablando con sus primeros
clientes?

Hoy aprenderas a validar tu idea de forma practica, rapida y poderosa.

DESARROLLO DEL TEMA

Validar no es lanzar oficialmente.
Es una prueba inicial para confirmar si tu idea resuelve un problema real y si las personas
estarian dispuestas a usarla o pagar por ella.

La validacion se puede hacer de manera sencilla:
+  Conversando con personas que se parecen a tu cliente ideal.

. Mostrando prototipos o demostraciones de tu producto o servicio.
* Vendiendo una versién minima (un piloto) antes de construirlo a gran escala.

La validacion no solo confirma si tu idea es viable.

También te ayuda a descubrir ajustes que haran tu propuesta aun mas fuerte.
No tengas miedo de que tu idea cambie después de validarla.

El verdadero éxito viene de escuchar y adaptarse, no de adivinar.

PASOS O ESTRATEGIAS CLAVE

. Habla con al menos 5 a 10 personas que encajen con tu cliente ideal. Pregunta si
realmente tienen el problema que tu quieres resolver.

*  Pregunta de manera abierta: ; Cémo resuelven ahora ese problema? ;Qué mejorarian?

. Presenta tu propuesta de valor en una frase breve y escucha sus reacciones. jLes
interesa? ;Les emociona? ;Son indiferentes?

. Ofrece un prototipo minimo: una muestra, un servicio reducido, una version basica.
Observa si las personas lo usan o lo compran.

* Anota todo lo que aprendas: opiniones, emociones, rechazos, sugerencias.

Cada interaccion es un regalo para perfeccionar tu proyecto.

12
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ERRORES COMUNES Y COMO EVITARLOS

*  Validar solo con amigos y familiares: ellos suelen decirte lo que quieres escuchar, no lo
que necesitas saber.

»  Tener miedo a recibir criticas: las observaciones sinceras son tu mejor herramienta para
mejorar.

*  Querer validar solo cuando todo esté perfecto: tu idea debe ser probada en su forma
mas simple, no terminada.

CONCLUSION

Hoy has descubierto que la validacién no es el final, sino el principio del verdadero crecimiento.
Cada conversacion, cada opinion, cada prueba te acerca a construir algo que realmente
impacte.
Abre ahora tu Workbook Note y completa tu cuarto ejercicio:
+ Planifica una pequena validacién: ;A quién vas a preguntarle? ;Qué quieres probar?
¢, Como recogeras los comentarios?

Recuerda: los suefios que se vuelven reales son aquellos que se enfrentan con humildad al
mundo real.
Hoy, mas que nunca, estas mas cerca de tu estrella polar.

iNos vemos en la ultima clase!

13
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CLASE 5: PLANIFICA TUS PRIMEROS PASOS DE ACCION

INTRODUCCION AL TEMA

Llegamos al momento que separa las ideas sofiadas de los proyectos que cambian vidas: el
momento de actuar.

Planificar los primeros pasos no significa hacerlo todo perfecto desde el inicio.

Significa moverte, aunque sea con pequefos pasos, hacia tu estrella polar.

¢ Estas listo para comenzar a construir tu futuro desde hoy?

DESARROLLO DEL TEMA

Muchos suenos se quedan en el papel porque las personas esperan el “momento perfecto”
para empezar.

Pero el momento perfecto no existe.

Emprender es avanzar mientras mejoras, aprender mientras creas.

Planificar tus primeros pasos te da enfoque y te evita caer en la paralisis por analisis.
Una buena planificacion inicial debe ser:
+  Simple: pocos pasos claros.

. Practica: acciones que realmente puedas ejecutar en los proximos dias o0 semanas.
. Flexible: lista para adaptarse segun lo que aprendas en el camino.

Hoy no vas a disefiar todo tu futuro.
Hoy vas a definir qué haras manana para acercarte a tu meta.

PASOS O ESTRATEGIAS CLAVE

. Define 3 acciones concretas que puedas realizar en la préxima semana para avanzar tu
idea.

* Asigna una fecha especifica para cada accién. No digas “pronto”, di “jueves 27 a las 5
p.m.”

. Prioriza lo esencial: empieza por validar, aprender y construir relaciones, no por detalles
como logos o redes sociales.

. Haz una lista corta de recursos o apoyos que necesitas conseguir para dar esos
primeros pasos.

+  Comprométete contigo mismo a cumplir tu plan, sin esperar a sentirte “100% listo”.

Recuerda: la accion imperfecta supera a la perfeccién inmovil.

14
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ERRORES COMUNES Y COMO EVITARLOS

. Planificar demasiadas tareas a la vez: enfécate en lo mas importante y alcanzable.

. Dejar las acciones sin fecha ni compromiso real: lo que no se agenda, no se hace.

. Esperar sentirse completamente seguro antes de actuar: la seguridad crece caminando,
no esperando.

CONCLUSION

Hoy has armado el mapa de tus primeros movimientos como emprendedor.
No importa si los pasos parecen pequeios: son el inicio de un camino grande.

Abre tu Workbook Note y completa tu quinto ejercicio:

. Escribe tus 3 primeras acciones, sus fechas y qué necesitas para ejecutarlas.
Cada accion que tomas es un mensaje poderoso al universo: “estoy listo para construir mi
estrella polar”.

Ahora, ya no es solo una idea: es un proyecto en movimiento.

AGRADECIMIENTO DE PARTE DE EDUGOO Y LLAMADA A LA ACCION

Desde EDUGOO te felicitamos con todo el corazén por haber llegado hasta aqui.
Has sembrado la semilla de un futuro brillante y has demostrado que tu suefio merece ser real.

Ha dejado de ser solo una idea, la haz transformado en algo tangible, lo haz transformado en
un propdsito con direccion, el éxito esta detrds de la perseverancia y estrategia, la Unica
manera de saber si es la idea millonaria, es seguir avanzando en este propdsito y con vision,
con vision digital.

Queremos invitarte a seguir creciendo y construyendo de la mano de una comunidad que cree
en ti.

Te abrimos las puertas del programa Horizonte Emprendedor, donde transformaras tu idea
inicial en un proyecto sdlido, acompanado de formacion, mentoria y un entorno que impulsa tu
crecimiento.

Tu estrella polar te espera.

Da el siguiente paso con nosotros en Horizonte Emprendedor.
Nos encantaria caminar a tu lado.
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