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CONTENIDO APUNTES:
MANUAL DE AFILIADOS - PUEDES VIVIR DE TUS REDES SOCIALES

“Vive de tu influencia, comparte educacion con propaosito”

TEMA 1: FUNDAMENTOS DEL MARKETING DE AFILIADOS
Objetivo: Comprender como funciona el modelo de afiliacién y el sistema de EDUGOO.

¢ Qué es el marketing de afiliados y cémo funciona EDUGOO?

De vendedor a embajador: como conectar con tu audiencia sin forzar ventas
Tu enlace de afiliado: como usarlo estratégicamente sin sonar spam

Niveles de comision, embudo de ventas y como escalar ingresos

b e

TEMA 2: MARCA PERSONAL Y CREACION DE COMUNIDAD
Objetivo: Posicionarte con autenticidad y construir una comunidad comprometida.

1. Define tu identidad digital: cémo mostrar tu esencia y propdsito
2. Encuentra tu nicho: cémo identificar a tu comunidad ideal

3. Contenido con intencién: de seguidor a aliado educativo

4. Estrategias para construir confianza y relaciones a largo plazo

TEMA 3: CONTENIDO Y COMUNICACION PERSUASIVA
Objetivo: Crear contenido que eduque, inspire y convierta.

1. Los formatos que mas convierten: reels, carruseles, historias, lives

2. Copywriting practico para redes: escribe con claridad y emocién

3. Llamados a la accién que no suenan forzados

4. Como compartir productos EDUGOO con propdsito (no solo por comision)

TEMA 4: INTELIGENCIA ARTIFICIAL Y PRODUCTIVIDAD DIGITAL
Objetivo: Usar tecnologia para ahorrar tiempo y multiplicar resultados.

1. ChatGPT para generar ideas, copies y respuestas rapidas

2. Canvay otras IA creativas para crear contenido visual

3. Automatiza tareas con herramientas gratuitas o freemium

4. Calendario de contenidos y habitos para mantener constancia

TEMA 5: MENTALIDAD EMPRENDEDORA Y ESCALAMIENTO
Objetivo: Ver tu rol como un negocio real y sostenible.

¢ Se puede vivir de las redes? Modelos reales de ingresos digitales
Tu tiempo vale: gestién, motivacion y enfoque en resultados

Codmo crecer de afiliado a microinfluencer o aliado estratégico
Casos de éxito y proximos pasos: tu plan de accion con EDUGOO

bl el
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INTRODUCCION
Bienvenida al Microcurso de Afiliados EDUGOO

¢SE PUEDE VIVIR DE LAS REDES SOCIALES?

La respuesta es si, y cada vez mas personas lo estan haciendo.

Hoy las redes sociales no son solo plataformas para entretenerse o compartir momentos
personales. Son verdaderos ecosistemas de oportunidad, donde creadores, educadores,
emprendedores y personas con proposito estan generando ingresos sostenibles compartiendo
lo que aman.

No necesitas millones de seguidores.

No necesitas ser influencer.

Solo necesitas tener una comunidad (pequefia o grande), intencion clara y un sistema que
respalde tu impacto.

Aqui es donde entra EDUGOO.

AFILIACION EDUGOO: COMPARTE CONOCIMIENTO, GENERA INGRESOS

EDUGOO es una academia digital que busca transformar la educacion para emprendedores,
profesionales y autodidactas. Y tU puedes ser parte de este movimiento.

Con nuestro programa de afiliados, puedes generar ingresos recomendando cursos y libros
digitales que realmente aportan valor. Lo haces desde tus redes sociales, desde tu comunidad,
desde tu estilo.

No vendes por vender. Compartes educacion.
Y por cada venta que generas desde tu enlace, ganas una comision que crece contigo.

Este microcurso te dara las herramientas clave para profesionalizar tu rol como afiliado,
potenciar tu presencia digital y empezar a generar ingresos con proposito.

. QUE APRENDERAS EN ESTE MICROCURSO?

A lo largo de 5 temas practicos y estratégicos, aprenderas todo lo que necesitas para
convertirte en un afiliado exitoso de EDUGOO:
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TEMA 1: FUNDAMENTOS DEL MARKETING DE AFILIADOS

Descubre como funciona el modelo de afiliacion, qué lo hace poderoso y como EDUGOO te da
un sistema que puedes usar desde hoy.

Objetivo: Comprender el modelo de negocio, las comisiones, y cdmo operar desde tu
autenticidad.

TEMA 2: MARCA PERSONAL Y CREACION DE COMUNIDAD

No necesitas una audiencia masiva, sino una comunidad conectada. Aprende a posicionarte
como una voz confiable y auténtica.

Objetivo: Definir tu presencia digital, nicho y estilo de comunicaciéon con propdsito.
TEMA 3: CONTENIDO Y COMUNICACION PERSUASIVA

El contenido es tu canal de conexion. Aqui aprenderas a crear publicaciones que inspiran,
informan y convierten sin sonar forzado.

Objetivo: Crear contenido valioso que motive a tu comunidad a tomar accion.
TEMA 4: INTELIGENCIA ARTIFICIAL Y PRODUCTIVIDAD DIGITAL

La tecnologia puede ser tu mejor aliada. Conoce herramientas gratuitas y practicas que te
ayudaran a ser mas creativo, productivo y estratégico.

Objetivo: Ahorrar tiempo, automatizar procesos y escalar tu presencia sin esfuerzo extra.
TEMA 5: MENTALIDAD EMPRENDEDORA Y ESCALAMIENTO

Este no es un ingreso extra cualquiera. Es una puerta a un modelo de vida digital. Aprende
como crecer, mantener la motivacion y convertir esto en algo mas grande.

Objetivo: Adoptar una mentalidad emprendedora, construir tu plan y pensar en el largo plazo.

Este curso es tu punto de partida. Tu pones la pasion, EDUGOO te da el sistema.

jComencemos!
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METODOLOGIA DEL MICROCURSO

INCUBADORA DE IDEAS MILLONARIAS - DE IDEA A PLAN DE NEGOCIO

En EDUGOO creemos que las grandes transformaciones nacen de pasos sencillos, pero
consistentes.

Por eso, la metodologia que vas a seguir en este microcurso es agil, practica y 100% enfocada
en ti.

Cada clase de 5-7 minutos esta disefada para ayudarte a reflexionar, decidir y actuar de
inmediato.
Este sera tu flujo de trabajo:

1. ESCUCHA CON INTENCION

Dedica 5 minutos plenos a cada leccién.
No corras. Escucha activamente, dejando que las ideas resuenen contigo.
Tu proyecto merece tu total atencion, aunque sea en pequefios momentos.

2. REFLEXIONA BREVEMENTE

Después de cada audio, haz una pausa.
Piensa:

*  ¢Qué me hizo sentir esta leccion?
+  ¢Qué idea me vino a la mente para mi proyecto?

Permitete conectar emocionalmente con lo que estas construyendo.

3. ACCIONA EN TU WORKBOOK NOTE

Cada clase te guiara a llenar una seccion especifica de tu Workbook.
Este no es un simple cuaderno: es el espacio donde tu cometa se convierte en estrella.

Completa cada ejercicio de forma honesta, aunque tus respuestas sean simples al principio.
Lo importante es avanzar.

4. VE CONSTRUYENDO, NO CORRIGIENDO

No busques la perfeccion en el primer intento.
Cada respuesta, cada trazo, cada palabra suma a tu plan de negocio.
Recuerda: una estrella polar también se forma paso a paso en el universo.

5. FINALIZA INTEGRANDO TODO

Al terminar las cinco lecciones y completar tu Workbook, tendras tu primer plan de negocio en
las manos.
No sera un documento vacio: sera tu vision aterrizada, tu mapa inicial hacia el éxito.

NUESTRO CONSEJO FINAL:

Trabaja con amor, suefia en grande y actua con propésito.
Tu idea merece salir al mundo y tu tienes todo lo necesario para lograrlo.

Desde EDUGOO, caminamos contigo en este primer gran paso.jEs hora de construir tu futuro!
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TEMA 1: FUNDAMENTOS DEL MARKETING DE AFILIADOS

Objetivo: Comprender como funciona el modelo de afiliacion y el sistema de EDUGOO para
iniciar una carrera digital con propdsito.

CAPITULO 1: ; QUE ES EL MARKETING DE AFILIADOS Y COMO FUNCIONA EDUGOO?

El marketing de afiliados es un modelo de negocio en el que una persona promueve productos
0 servicios de una empresa a cambio de una comisién por cada venta que se genere a través
de su recomendacion. Es un puente entre una comunidad que confia en ti y una soluciéon que
realmente puede transformar vidas.

En EDUGOO, este modelo se adapta al entorno educativo. No estas promoviendo cualquier
producto: estas compartiendo cursos, libros y herramientas formativas que empoderan a
emprendedores, profesionales y autodidactas en el mundo digital. Cada vez que alguien realiza
una compra desde tu enlace Unico de afiliado, ti ganas una comision.

El sistema de afiliacion de EDUGOO es transparente, escalable y ético. No se trata de vender
por vender. Se trata de ser un agente de cambio, alguien que comparte conocimiento practico y
de valor con su comunidad.

Beneficios clave del sistema EDUGOO:
+  Comisiones progresivas que aumentan segun tu desempefio.
*  Acompafiamiento y formacién constante.
»  Sentido de propésito y pertenencia a una comunidad educativa.

CAPITULO 2: DE VENDEDOR A EMBAJADOR: COMO CONECTAR CON TU AUDIENCIA
SIN FORZAR VENTAS

Uno de los errores mas comunes en el marketing de afiliados es caer en la mentalidad de
“vendedor ambulante digital”. Publicar enlaces sin contexto, insistir en promociones sin
conversacion previa, o tratar a tu comunidad como una lista de clientes potenciales.

En EDUGOO proponemos un enfoque diferente: ser embajadores del conocimiento. Esto
significa que no te limitas a promocionar productos. Comunicas el valor de aprender, compartes
tu experiencia con el contenido y conectas con las personas desde la empatia.

Pasos para posicionarte como embajador y no como vendedor:

1. Cree en lo que promueves: explora los cursos y libros que vas a recomendar.

2. Sé el primero en aprender: comparte como el contenido te ha sido util o qué aprendiste
de él.

3. Crea valor antes de vender: publica contenido educativo, reflexivo o inspirador
relacionado con el tema.

4. Escucha a tu comunidad: identifica qué necesitan aprender, qué les cuesta trabajo, y
guia su atencidn hacia el curso adecuado.

No se trata de convencer, sino de ayudar. Cuando tu comunidad nota que te interesa su
crecimiento, la venta es una consecuencia natural.
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CAPITULO 3: TU ENLACE DE AFILIADO: COMO USARLO ESTRATEGICAMENTE SIN
SONAR SPAM

Tu enlace de afiliado es tu herramienta principal. Cada afiliado de EDUGOO recibe un enlace
unico y rastreable que permite identificar cuando una venta proviene de ti. Este enlace es
seguro, confiable y esta vinculado directamente a tu cuenta para calcular tus comisiones.

Adicionalmente con tu enlace tu comunidad tendra un descuento del 10% sobre el precio del
producto, no aplica con otras promociones.

Pero aqui viene la parte clave: el uso del enlace debe ser estratégico y ético.
Consejos para usar tu enlace con inteligencia:

. No lo compartas solo. Acompafalo con contexto, una historia o una recomendacién
genuina.

. Incluyelo en espacios donde haya intencidén: en biografias, en correos, dentro de un
video explicativo, o después de una interaccién significativa.

. Evita el exceso. Compartir tu enlace muchas veces al dia o en lugares donde no se ha
solicitado puede ser percibido como spam.

. Utiliza llamados a la accién claros: por ejemplo, “Aqui te dejo el curso que a mi me
ayudo a organizar mis ideas de negocio”, seguido del enlace.

También puedes usar acortadores de URL o enlaces con palabras clave personalizadas, si tu
plataforma lo permite, para que el enlace sea mas amigable y visualmente atractivo.

CAPITULO 4: NIVELES DE COMISION, EMBUDO DE VENTAS Y COMO ESCALAR
INGRESOS

El sistema de comisiones de EDUGOO esta disefiado para premiar el crecimiento y la
constancia. A mas impacto, mayores beneficios. Estructura de comisiones:

. 10% de comision por ventas mensuales de hasta $5,000 MXN.
. 15% de comision por ventas de $5,001 a $10,000 MXN.
«  20% de comisién por ventas mayores a $10,001 MXN mensuales.

Nota: las ventas mensuales, son lo facturado y cobrado, sobre este monto se calculara la comision. (No
sobre el precio de lista).

Ademas, puedes construir tu propio embudo de ventas con contenido gratuito, consejos utiles o
testimonios para atraer trafico de calidad a tus enlaces.

Ideas para escalar tus ingresos como afiliado:

»  Crea una miniserie en redes sobre emprendimiento y recomienda cursos relacionados.

*  Publica testimonios o resultados personales después de tomar un curso EDUGOO.

+ Ofrece sesiones en vivo donde hables de educaciéon digital y compartas tus
recomendaciones.

. Usa email marketing, si tienes lista de contactos, para educar y conectar con posibles
compradores.

Recuerda: la clave esta en el valor, la consistencia y el enfoque estratégico.
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TEMA 2: MARCA PERSONAL Y CREACION DE COMUNIDAD

Objetivo: Posicionarte con autenticidad y construir una comunidad comprometida que valore tu
voz y tus recomendaciones educativas.

CAPiTULO 1: DEFINE TU IDENTIDAD DIGITAL — COMO MOSTRAR TU ESENCIAY
PROPOSITO

Tu marca personal no es un logo ni una frase bonita. Es la percepcion que los demas tienen de
ti cuando interactuan con tu contenido. Es la mezcla entre quién eres, qué representas y como
comunicas tu valor al mundo.

Para ser un afiliado exitoso, necesitas que tu comunidad sepa por qué haces lo que haces y
por qué pueden confiar en ti. Esa claridad es tu mejor herramienta.

Pasos para definir tu identidad digital:

. Explora tus motivaciones: ¢ por qué te interesa la educacion, el emprendimiento o la vida
digital?

. Identifica tus valores centrales: autenticidad, aprendizaje, libertad, impacto... ¢cuales te
representan?

. Elige tu tono de comunicacion: ¢ eres serio, calido, directo, inspirador, relajado? Tu tono
debe ser coherente.

. Disefia tu presentacion basica: una biografia clara, una imagen coherente y una historia
personal que conecte.

No necesitas aparentar algo que no eres. De hecho, cuanto mas auténtico seas, mas conexién
generaras. Tu historia y tu evolucion son parte de lo que hace unico tu contenido.

CAPIiTULO 2: ENCUENTRA TU NICHO — COMO IDENTIFICAR A TU COMUNIDAD IDEAL

No puedes hablarle a todo el mundo. Un error comun es intentar abarcar audiencias demasiado
amplias, lo que diluye tu mensaje y reduce tu impacto. Encontrar tu nicho te permite
concentrarte en un grupo especifico de personas con intereses, necesidades y aspiraciones
similares.

Como identificar tu comunidad ideal:

1. Analiza tus propias experiencias: ¢qué has aprendido que te gustaria ensefar? ;qué
problemas ya resolviste que otros enfrentan ahora?

2. Observa a tu alrededor: ¢quiénes suelen pedirte consejos o te siguen con mas
atenciéon?

3. Define caracteristicas concretas: edad, intereses, etapa profesional, estilo de vida, tipo
de problemas que enfrentan.

4. Crea un perfil de tu “seguidor ideal”: dale rostro, personalidad, metas. Asi sera mas facil
hablarle directamente en tu contenido.

Ejemplos de nichos para afiliados EDUGOO:

» Jbvenes que quieren emprender pero no saben por donde empezar.
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. Profesionales buscando ingresos extras desde redes sociales.
. Mamas o freelancers que desean aprender a monetizar sus habilidades.
. Estudiantes autodidactas interesados en educacion digital.

Cuanto mas claro tengas a quién ayudas, mas potente sera tu mensaje.

CAPITULO 3: CONTENIDO CON INTENCION — DE SEGUIDOR A ALIADO EDUCATIVO

El contenido es el puente entre tu y tu comunidad. Pero no todo contenido genera impacto. Lo
importante es que sea util, auténtico y alineado con tu propdsito.

En EDUGOO, promovemos un enfoque educativo: no compartes contenido solo para vender,
sino para ensenfar, inspirar y guiar. De esta forma, tus seguidores te ven como un referente
confiable y no como alguien que solo busca ganar comisiones.

Tipos de contenido con intencidn:

Educativo: explica conceptos, comparte tips, resume aprendizajes.

Inspiracional: cuenta tu historia, tus logros, tus obstaculos superados.

Humano: muestra tu dia a dia, tus errores, tus valores.

Conversacional: haz preguntas, escucha, responde, crea dialogo.

Promocional consciente: recomienda algo con honestidad, explica por qué lo haces, y
coémo puede ayudar.

L] L] L] L] L]

Recuerda: el contenido no debe gritar, debe conversar. Cuando tu audiencia siente que la estas
guiando, no empujando, la conversion ocurre con naturalidad.

CAPITULO 4: ESTRATEGIAS PARA CONSTRUIR CONFIANZA Y RELACIONES A LARGO
PLAZO

La confianza no se gana con una sola publicacion. Se construye dia a dia, siendo constante,
coherente y empatico. Como afiliado EDUGOQO, tu influencia va mas alla de los clics: eres parte
de un ecosistema que transforma vidas a través de la educacion.

Estrategias clave para cultivar confianza:

. Muestra tu proceso: no necesitas ser experto, solo estar comprometido. Comparte cémo
aprendes, cdmo aplicas los cursos.

+  Sé constante: aunque publiques poco, que sea con intencién. La regularidad genera
familiaridad.

. Responde, agradece, conversa: interactia con tu comunidad. Una respuesta puede
generar una venta, pero también una relacion.

»  Ofrece valor mas alla del producto: crea contenido que sirva, aunque no vendas nada
ese dia.

. Reconoce los logros de otros: celebra cuando alguien aprende, avanza o te agradece
por una recomendacion.

Piensa en tu comunidad como un jardin: no se trata de cosechar rapido, sino de sembrar con
vision. La fidelidad, el respeto y la conexiéon genuina seran tus activos mas valiosos a largo
plazo.
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TEMA 3: CONTENIDO Y COMUNICACION PERSUASIVA

Objetivo: Crear contenido que eduque, inspire y convierta sin perder autenticidad ni propésito.

CAPIiTULO 1: LOS FORMATOS QUE MAS CONVIERTEN - REELS, CARRUSELES,
HISTORIAS, LIVES

En el ecosistema digital actual, no basta con publicar por publicar. Cada formato tiene un
proposito, una dinamica y un impacto distinto. Conocer como y cuando usar cada uno te
permite potenciar tu mensaje y multiplicar tu alcance.

1. REELS (VIDEOS CORTOS):

Son ideales para captar atencion rapidamente y generar viralidad. Funcionan bien para:
. Resumir aprendizajes de un curso.
*  Mostrar un antes y después (transformacion personal).
»  Compartir ideas poderosas en menos de 30 segundos.

2. CARRUSELES (POST TIPO CARRUSEL EN INSTAGRAM O LINKEDIN):

Son perfectos para educar de forma estructurada. Puedes usar carruseles para:
. Explicar conceptos clave.
. Dar tips o errores comunes.
. Recomendar un curso EDUGOO al final del carrusel, con légica educativa.

3. HISTORIAS (STORIES):

Aqui reina la conexién personal. Son ideales para:
. Mostrar tu dia a dia como afiliado o estudiante de EDUGOO.
. Compartir avances, testimonios, mini reviews.
. Hacer encuestas o preguntas rapidas.
* Insertar enlaces directos a cursos (si tienes habilitada la funcion).

4. LIVES (TRANSMISIONES EN VIVO):

Construyen confianza y cercania en tiempo real. Usalos para:
»  Entrevistar a otros creadores o estudiantes.
*  Hablar sobre temas que dominas (emprendimiento, productividad, etc.).
*  Resolver dudas sobre un curso.
»  Compartir tu experiencia personal con EDUGOO y qué te llevo a afiliarte.

Lo importante no es usarlos todos al mismo tiempo, sino integrarlos estratégicamente segun tu
mensaje y tu estilo.

CAPiTU’LO 2: COPYWRITING PRACTICO PARA REDES - ESCRIBE CON CLARIDAD Y
EMOCION

El copywriting es el arte de escribir de forma persuasiva. No se trata solo de redactar bonito,
sino de comunicar con intencién y conectar emocionalmente con tu audiencia.

CLAVES DE UN BUEN COPY PARA REDES SOCIALES:

. Empieza con un gancho fuerte: una pregunta, una afirmacion poderosa o una frase
emocional.
»  Conecta con un problema real: muestra que entiendes los desafios de tu audiencia.

10
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»  Ofrece una solucion concreta: tu experiencia, un consejo o un recurso como los cursos
EDUGOO.

. Escribe como hablas: evita palabras técnicas o vacias. Sé claro, cercano y directo.

. Usa el poder de las historias: contar tu experiencia personal siempre tendra mas peso
que repetir descripciones genéricas.

Ejemplo:

“Yo también sentia que no tenia tiempo ni recursos para emprender. Hasta que descubri como
organizar mi conocimiento y monetizarlo... Si estds en ese punto, este curso de EDUGOO
puede cambiar tu enfoque, como lo hizo conmigo.”

CAPITULO 3: LLAMADOS A LA ACCION QUE NO SUENAN FORZADOS

El llamado a la accion (CTA) es la invitacidon a que la persona haga algo: dar clic, comentar,
compartir, comprar. Pero si suena a presion o solo a interés econdémico, tu comunidad lo
rechazara.

Caracteristicas de un buen CTA:
+  Esta alineado al contenido anterior (no interrumpe, fluye).
* Apela al beneficio para la audiencia, no solo a la venta.
. Es breve, clara y concreta.
»  Tiene una intencién emocional o educativa.

Formas sutiles y poderosas de invitar a la accion:

“Si esto te resono, te recomiendo este recurso que a mi me ayudoé bastante.”

“¢ Quieres profundizar mas? Este curso explica justo lo que necesitas para avanzar.”
“¢ Te gustaria aprender como aplicarlo? Aqui tienes el curso completo.”

“Te dejo el link aqui, por si decides dar el siguiente paso.”

L] L] L] L]

Evita frases como “compra ya” o “te conviene adquirirlo ahora”, a menos que haya una
promocion o urgencia real. La clave esta en servir primero, sugerir después.

CAPITULO 4: COMO COMPARTIR PRODUCTOS EDUGOO CON PROPOSITO (NO SOLO
POR COMISION)

Los afiliados que venden mas no son los que mas insisten, sino los que mas creen en lo que
promueven. Cuando compartes un curso, una guia o un microproducto de EDUGOO, no estas
“vendiendo algo”. Estas ofreciendo una herramienta para transformar vidas.

Como conectar tu propdsito con los productos EDUGOO:

+ Comparte por qué elegiste afiliarte, qué viste en los cursos o libros que te parecio
diferente.

. Muestra como has aplicado lo aprendido en tu vida personal o profesional.

. Resalta los valores del proyecto: accesibilidad, conocimiento util, mentalidad
emprendedora.

*  No temas mostrar vulnerabilidad: “Yo también estuve ahi. Estos recursos me ayudaron a
salir.”

Una recomendacién con propésito tiene mas peso que mil publicaciones genéricas. Cuando tus

seguidores sienten que realmente te importa su crecimiento, estaran dispuestos a seguir tu
guia.

11
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TEMA 4: INTELIGENCIA ARTIFICIAL Y PRODUCTIVIDAD DIGITAL
Objetivo: Usar tecnologia para ahorrar tiempo, mantener constancia y multiplicar resultados en
tu estrategia como afiliado.

CAPITULO 1: CHATGPT PARA GENERAR IDEAS, COPIES Y RESPUESTAS RAPIDAS

La inteligencia artificial, bien utilizada, puede ser tu mejor asistente creativo y estratégico.
ChatGPT es una herramienta versatil que permite crear contenido con rapidez, claridad y
enfoque.

COMO PUEDE AYUDARTE CHATGPT COMO AFILIADO:

. Lluvia de ideas: genera temas de contenido, titulares, preguntas para historias o guiones
para reels.

+  Copywriting optimizado: redacta textos para publicaciones, descripciones de productos,
respuestas a comentarios y CTAs persuasivos.

+  Simulaciones de objeciones: puedes pedirle que actie como un seguidor escéptico para
ensayar como responder con empatia.

+  Correccion y reescritura: mejora textos que ya escribiste para que suenen mas claros,
amigables o enfocados.

Ejemplo de uso practico:
“ChatGPT, ayudame a escribir un post corto en Instagram donde cuento como un curso de
EDUGOO me ayudo a organizar mis ideas para emprender.”

La clave estda en ser especifico con tus instrucciones. Piensa en ChatGPT como un
colaborador: cuanto mejor le hables, mejor resultado te dara.

CAPITULO 2: CANVA Y OTRAS IA CREATIVAS PARA CREAR CONTENIDO VISUAL

Hoy, no necesitas ser disenador para crear piezas impactantes. Herramientas como Canva,
integradas con funciones de IA, permiten producir contenido visual profesional y coherente con
tu marca personal.

COMO APROVECHAR CANVA COMO AFILIADO:

Usa plantillas predisefiadas para carruseles, portadas, reels y stories.

Aplica tu paleta de colores e identidad visual para mantener coherencia.

Usa el asistente magico para generar textos, ideas de disefio o modificar tonos.
Integra imagenes, ilustraciones o iconos generados por IA (cuando sea apropiado).
Crea kits de contenido reutilizable para ahorrar tiempo.

OTRAS HERRAMIENTAS UTILES:

*  Leonardo Al / Ideogram: para generar imagenes con estilos unicos.
*  CapCut/ InVideo: para editar videos cortos de forma automatica.
* Remove.bg: para quitar fondos en segundos.

El objetivo no es volverse experto en disefio, sino producir piezas de calidad sin complicarte.
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CAPITULO 3: AUTOMATIZA TAREAS CON HERRAMIENTAS GRATUITAS O FREEMIUM

El tiempo es tu activo mas valioso. Por eso, automatizar procesos basicos te permite enfocarte
en lo que realmente importa: conectar con tu audiencia y generar contenido valioso.

HERRAMIENTAS RECOMENDADAS PARA AFILIADOS:

. Metricool / Buffer / Later: programan publicaciones en Instagram, TikTok, Facebook o
LinkedIn.

. Notion / Trello: organizan tus ideas, tareas y calendarios de contenido.

*  Google Forms + Sheets: recopilan datos de tu comunidad o preparan encuestas.

«  Zapier / Make (Integromat): conectan herramientas entre si (por ejemplo, si alguien
responde tu formulario, recibir un correo automatico o enviarlo a tu lista).

*  Mailchimp / Brevo (antes Sendinblue): automatizan boletines por correo.

Estas herramientas ayudan a reducir el trabajo manual, aumentar tu eficiencia y mantener el
flujo sin depender de tu memoria o tiempo.

CAPITULO 4: CALENDARIO DE CONTENIDOS Y HABITOS PARA MANTENER
CONSTANCIA

Mas importante que publicar mucho, es publicar con constancia y propdsito. Un calendario de
contenido te ayuda a organizar tus ideas, mantener variedad y evitar el agotamiento.

COMO ESTRUCTURAR TU CALENDARIO:

+  Define frecuencia realista (ej. 3 publicaciones por semana + 2 historias diarias).

. Establece dias tematicos: lunes de inspiracion, miércoles de contenido educativo,
viernes de promocion.

. Usa bloques de creacion: reserva 2 o 3 horas a la semana para crear y programar
contenido.

* Deja espacio para contenido espontaneo: mostrar tu dia, responder comentarios o
participar en tendencias.

HABITOS CLAVE PARA MANTENER CONSTANCIA:

Planifica con anticipacion, aunque ajustes sobre la marcha.

Crea contenido en lote (batching) para dias productivos.

Reutiliza ideas exitosas adaptandolas a nuevos formatos.

No busques perfeccion: busca evolucion y presencia.

Un afiliado constante genera confianza. Y la confianza construye ventas sostenibles.
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TEMA 5: MENTALIDAD EMPRENDEDORAY ESCALAMIENTO

Objetivo: Ver tu rol como un negocio real, sostenible y con potencial de crecimiento desde la
afiliacion EDUGQO.

CAPITULO 1: ; SE PUEDE VIVIR DE LAS REDES? MODELOS REALES DE INGRESOS
DIGITALES

“No necesitas millones de seguidores, necesitas una mentalidad profesional.”

Muchas personas creen que solo los influencers virales o los grandes expertos pueden vivir de
internet. Pero la realidad es otra: hoy en dia puedes generar ingresos reales construyendo
confianza, valor y coherencia, incluso con una comunidad pequefa.

MODELOS DE INGRESOS DIGITALES QUE Si FUNCIONAN:

Marketing de afiliacion (como en EDUGOO)

Infoproductos propios (ebooks, talleres, mentorias)
Colaboraciones de marca y patrocinios

Monetizacién de contenido (YouTube, TikTok Creator Fund)
Comunidades premium o membresias

EDUGOO no solo te ofrece productos para promover, sino una estructura educativa, ética y
sostenible, donde tu eres el puente entre el conocimiento y las personas que lo necesitan.

Si, puedes vivir de compartir lo que sabes, de ayudar a otros a avanzar, de usar tus redes
con intencién. Tu celular no es una distraccidn: es tu herramienta para construir libertad.

CAPITULO 2: TU TIEMPO VALE — GESTION, MOTIVACION Y ENFOQUE EN RESULTADOS

“No se trata de tener mas horas, sino de usarlas con mads vision.”

Si quieres resultados reales, necesitas tratar este rol con el respeto que merece: como un
negocio personal. Eso implica organizacién, constancia y claridad de objetivos.

PRINCIPIOS PARA GESTIONAR TU TIEMPO COMO UN AFILIADO EMPRENDEDOR:

* Agenda tu negocio: fija bloques semanales para crear, publicar, interactuar y revisar
métricas.

. Elimina distracciones disfrazadas: tiempo en redes sin propdsito no es trabajo.

+  Mide lo que importa: publicaciones, clics, ventas. Ajusta segun resultados.

. Recarga tu motivacion: rodéate de personas que también creen en su crecimiento.

No estas “perdiendo el tiempo en redes”. Estas construyendo algo que puede darte
ingresos, impacto y libertad. Solo necesitas asumir el rol con decision.
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CAPiTUL,O 3: COMO CRECER DE AFILIADO A MICROINFLUENCER O ALIADO
ESTRATEGICO

“Empiezas compartiendo un enlace. Terminas construyendo una marca.”
El marketing de afiliados no es un destino: es una puerta de entrada al mundo digital. Si
desarrollas tu voz, tu comunidad y tus resultados, puedes convertirte en mucho mas.

EVOLUCIONES POSIBLES DENTRO DE EDUGOO:

Afiliado profesional: generas ingresos constantes con estrategias claras.

Microinfluencer educativo: tu comunidad crece y te posicionas como referente.

Aliado estratégico: colaboras en eventos, cursos, contenido o programas especiales.
Embajador de marca: representas a EDUGOO con presencia destacada y beneficios
exclusivos.

Tus primeros pasos como afiliado pueden ser el comienzo de una carrera digital que aun
no imaginas. Si sigues aprendiendo, creando y conectando, las oportunidades llegan
solas.

CAPITULO 4: CASOS DE EXITO Y PROXIMOS PASOS — TU PLAN DE ACCION CON
EDUGOO

“Nadie comienza sabiendo todo. Pero todos los que triunfan, comenzaron.”

En EDUGOO creemos en el poder del conocimiento compartido. Por eso creamos este
programa no solo para vender, sino para formar emprendedores digitales reales.

CASOS REALES QUE INSPIRAN:

* Personas que pasaron de estudiantes a afiliados y ahora generan ingresos mensuales
desde casa.

»  Creadores con comunidades pequefias que han logrado mas de lo que imaginaban al
enfocarse.

+  Afiliados que se han convertido en referentes y ahora crean contenido con nosotros.

TU PLAN DE ACCION:

Define tus metas (mensuales y a 3 meses).

Aplica lo aprendido: crea, publica, analiza y ajusta.

Conecta con otros afiliados: unete a la comunidad y colabora.
Mantente en formacion: sigue aprendiendo, compartiendo y mejorando.
Escala: a medida que generes resultados, te abriremos mas puertas.

nh W=

Este no es el final del curso. Es el comienzo de tu negocio digital. Tienes herramientas,
conocimientos y una comunidad que cree en ti. ¢{El siguiente paso? Tomarlo con
decision. Comparte tu primer contenido hoy. Da el primer paso de muchos. Y recuerda:
tu historia puede ser la préoxima que inspire.
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