Boite a Outils du Vendeur Amazon

Templates et ressources pour structurer et piloter votre
activité Amazon FBA

Introduction

Bienvenue dans votre Boite a Outils du Vendeur Amazon, un ensemble complet de templates et de
ressources congus pour vous aider a structurer, analyser et optimiser votre activité sur Amazon. Ces
outils pratiques vous permettront de prendre des décisions éclairées et d'éviter les erreurs coliteuses
qui peuvent compromettre votre succes.

Cette boite a outils contient des templates préts a I'emploi que vous pouvez utiliser immédiatement
pour:

« Calculer avec précision la rentabilité de vos produits
« Analyser efficacement les niches potentielles

+ Suivre vos indicateurs de performance clés

« Planifier votre stratégie de lancement

Chaque template a été congu par des experts Amazon ayant une expérience concrete du terrain, pour
vous offrir un avantage compétitif dés le début de votre parcours.
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Template d'analyse de rentabilité

Ce template Excel vous permet de calculer avec précision la rentabilité de chaque produit avant de
vous lancer, en tenant compte de tous les frais Amazon et cotits cachés.

Instructions d'utilisation:

1. Ouvrez le fichier Excel Calculateur Rentabilite Amazon.xlsx
2. Saisissez les informations dans les cellules en jaune uniquement
3. Les résultats seront automatiquement calculés dans les cellules vertes



Informations a saisir:

Informations produit:

« Nom du produit

+ ASIN (si existant)

« Catégorie Amazon

« Dimensions et poids du produit
« Dimensions et poids du colis

Informations coiits:

+ Prix d'achat unitaire

« Frais de transport vers 'entrepdt Amazon (par unité)

- Frais de préparation des produits (étiquetage, emballage, etc.)
« Cotts marketing estimés (par unité)

Informations vente:

« Prix de vente cible
« Volume de ventes mensuel estimé
« Taux de retour estimé

Ce que calcule le template:

« Tous les frais Amazon applicables (commission, FBA, etc.)
« Marge brute et nette par unité

« Marge nette en pourcentage

+ Seuil de rentabilité

+ Projection de profit sur 3, 6 et 12 mois

+ Impact des promotions sur la rentabilité

« Comparaison avec différents scénarios de prix

Conseil: Utilisez ce calculateur pour chaque produit potentiel et fixez-vous une marge
nette minimale de 30% pour assurer la viabilité a long terme de votre activité.

Template d'analyse de niche

Ce template vous permet d'analyser méthodiquement différentes niches pour identifier les
opportunités les plus prometteuses.

Instructions d'utilisation:

1. Ouvrez le fichier Excel Analyse Niche Amazon.xlsx

2. Créez un nouvel onglet pour chaque niche que vous souhaitez analyser

3. Remplissez les informations pour au moins 10 produits concurrents dans chaque niche
4. Consultez l'onglet "Comparaison" pour une vue d'ensemble des différentes niches



Informations a collecter et saisir:

Pour chaque produit concurrent:

ASIN

Titre

Prix

Nombre d'avis

Note moyenne

BSR (Best Sellers Rank)
Estimation des ventes mensuelles
Date de mise en vente sur Amazon
Nombre de variations

Points forts et faibles

Pour la niche globale:

Mots-clés principaux et volumes de recherche
Saisonnalité

Barri¢res a I'entrée

Potentiel de diftérenciation

Opportunités d'amélioration des produits existants

Ce que le template analyse automatiquement:

Prix moyen de la niche

Distribution des prix

Niveau de concurrence (basé sur le nombre d'avis)
Potentiel de ventes estimé

Indice d'opportunité global (score calculé)
Graphiques visuels pour faciliter la prise de décision

Conseil: Comparez au moins 3-5 niches différentes avant de prendre votre décision
finale. Une niche idéale présente un bon équilibre entre volume de recherche,
concurrence modérée et potentiel de différenciation.

Template de suivi des KPIs

Ce tableau de bord vous permet de suivre les indicateurs clés de performance de votre activité

Amazon et d'identifier rapidement les points d'amélioration.

Instructions d'utilisation:

1. Ouvrez le fichier Excel Suivi KPIs Amazon.xlsx

2. Configurez 'onglet "Parameétres" avec vos objectifs

3. Remplissez les données hebdomadaires dans 1'onglet "Données"
4. Consultez les onglets d'analyse et le tableau de bord pour visualiser vos performances



KPIs suivis:

Ventes et rentabilité:

Chiftre d'affaires quotidien, hebdomadaire et mensuel
Nombre de commandes

Valeur moyenne des commandes

Marge brute et nette

ROI (retour sur investissement)

Performance SEO et PPC:

Classement organique pour vos mots-clés principaux
CTR (taux de clic)

Taux de conversion

ACOS (cott publicitaire par vente)

TACOS (total ACOS incluant les ventes organiques)
Budget publicitaire et performances

Inventaire et opérations:

Niveau de stock par ASIN

Couverture de stock (en jours)

Taux de rotation des stocks

Score IPI (Index de Performance d'Inventaire)
Taux de retours

Fonctionnalités du tableau de bord:

Visualisation graphique des tendances

Comparaison avec périodes précédentes

Systéme d'alerte automatique (cellules en rouge) pour les métriques hors objectifs
Recommandations automatiques basées sur les données

Conseil: Consacrez 1 heure chaque semaine a 1'analyse de vos KPIs pour identifier
rapidement les opportunités d'optimisation et les problémes potentiels.

Template de planification stratégique

Ce template vous aide a structurer votre stratégie de lancement et d'expansion sur Amazon avec un

calendrier précis et des objectifs clairs.

Instructions d'utilisation:

1. Ouvrez le fichier Excel Planification Strategique Amazon.xlsx
2. Définissez vos objectifs a court, moyen et long terme dans 1'onglet "Objectifs"
3. Remplissez le calendrier d'actions dans I'onglet "Plan d'action"

4. Utilisez l'onglet "Suivi" pour monitorer votre progression



Eléments du plan stratégique:

Phase 1: Préparation et lancement (1-3 mois)

« Recherche et sélection de produits

« Sourcing et négociation fournisseurs
Création des fiches produits
Stratégie de lancement initiale

« Premiers envois FBA

Phase 2: Croissance et optimisation (4-6 mois)

+ Optimisation PPC

Génération d'avis clients
Expansion de gamme de produits

« Amélioration des fiches produits

« Optimisation du prix et des marges

Phase 3: Expansion et diversification (7-12 mois)

- Expansion vers d'autres marketplaces européennes
« Développement de produits complémentaires

+ Création d'une marque déposée

« Stratégies de fidélisation client

« Diversification des canaux de vente

Fonctionnalités du template:

+ Diagramme de Gantt pour visualiser votre calendrier

 Liste de controle des taches avec assignation de responsabilités
+ Suivi de budget prévisionnel vs réel

« Systeme de rappels pour les échéances importantes

+ Tableau de bord de progression vers les objectifs

Conseil: Revisitez votre plan stratégique tous les mois pour I'ajuster en fonction des
résultats réels et des évolutions du marché.

Liste de fournisseurs et ressources

Cette section compile des listes vérifiées de fournisseurs, prestataires et ressources utiles pour votre
activité Amazon.

Fournisseurs de produits:

Plateformes de sourcing:

« Alibaba.com - Sourcing international (principalement Asie)
+ 1688.com - Plateforme chinoise pour les prix plus avantageux que Alibaba
+ Globalsources.com - Alternative a Alibaba avec vérification des fournisseurs



« Made-in-China.com - Spécialis¢ dans les produits manufacturés en Chine
« DHgate.com - Pour les commandes en plus petites quantités
« AliExpress.com - Pour les échantillons et tests initiaux

Grossistes européens:

« Salons professionnels (liste par secteur)
 Directories B2B européens
+ Groupements d'achat par secteur

Prestataires logistiques:

Transport international:

« Transitaires spécialisés e-commerce
« Services de regroupement en Chine
 Assurances transport et inspection qualité

Préparation et étiquetage:
+ Services de préparation pour Amazon FBA
« Solutions d'étiquetage et packaging
+ Controle qualité avant expédition Amazon

Outils et logiciels:

Recherche et analyse:

« Helium 10 (recherche de produits, mots-clés, concurrents)
+ Jungle Scout (analyse de marché et estimations de ventes)
« AMZScout (données de marché et opportunités)

Gestion et optimisation:

« Sellics (gestion compléte de compte Amazon)
+ Seller Board (analyse de rentabilité)

« Feedback Whiz (gestion des avis)

« Xsellco (service client automatis¢)

Marketing et PPC:

« PPC Entourage (optimisation publicitaire)
« Viral Launch (lancement de produits)
« Zonpages (landing pages pour promotions)

Conseil: Nous avons négocié des réductions spéciales sur plusieurs de ces outils.
Consultez l'onglet "Réductions" pour les codes promotionnels exclusifs.



Comment utiliser ces templates

Pour tirer le meilleur parti de cette boite a outils, suivez ces recommandations:

Recommandations générales:

1. Commencez par I'analyse de niche pour identifier les opportunités les plus prometteuses

2. Utilisez ensuite le calculateur de rentabilité pour valider que ces opportunités sont

financierement viables

Elaborez votre plan stratégique avec des étapes et objectifs clairs

4. Mettez en place le suivi des KPIs dés le premier jour pour créer une culture orientée
données
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Conseils pratiques:

« Sauvegardez une copie vierge de chaque template avant de commencer a les remplir
« Prévoyez 30-60 minutes par semaine pour mettre a jour vos données et analyser vos

performances

« Partagez ces outils avec vos éventuels partenaires ou collaborateurs pour assurer une
compréhension commune

 Utilisez les fonctions de commentaires dans Excel pour documenter vos décisions et
hypotheses

Support et mises a jour:

« Ces templates sont réguliérement mis a jour pour refléter les changements dans 1'écosystéme

Amazon
« Consultez régulierement notre centre de ressources pour télécharger les dernicres versions

« Sivous rencontrez des difficultés avec I'un des templates, notre équipe de support est
disponible pour vous aider

Conclusion

Ces outils sont congus pour vous donner une structure solide et vous aider a prendre des décisions
basées sur des données précises plutot que sur des intuitions. En les utilisant méthodiquement, vous
augmenterez significativement vos chances de succés sur Amazon.

Rappelez-vous que méme les meilleurs outils ne remplacent pas une exécution rigoureuse et une
amélioration continue. Utilisez ces templates comme fondation, mais restez flexible et adaptez votre
approche en fonction des résultats que vous obtenez.

Pour un accompagnement personnalisé dans l'utilisation de ces outils et le développement de votre
stratégie Amazon, n'hésitez pas a nous contacter pour une session de coaching.

SellerPilot — Votre partenaire pour réussir sur Amazon



