Cars & Wealth

1. Der erste Eindruck zahlt: Bilder, die begeistern

Ein Bild sagt mehr als tausend Worte - und entscheidet oft Gber den ersten Klick! Zeige dein

Fahrzeug von seiner besten Seite: gutes Licht, klare Perspektiven, neutraler Hintergrund.

Tipp: Professionelle Fotos steigern den Verkaufspreis erheblich.

2. Gepflegt verkauft sich besser: Sauberkeit Gberzeugt

Ein sauberes Auto verkauft sich schneller und besser. Grindliche Reinigung, Politur und gepflegtes

Interieur sorgen fur Vertrauen auf den ersten Blick.

3. Ehrlichkeit, die sich auszahlt

Beschreibe dein Fahrzeug transparent und vollstandig. Offene Angaben lber Vorschaden oder

Servicehistorie schaffen Vertrauen und verhindern unangenehme Uberraschungen.

4. Clevere Extras: Zubehor als Verkaufsbooster

Nutze Zubehor wie Winterreifen oder Fahrradtrager als Verhandlungsbasis oder Verkaufsargument.

Zubehor steigert oft den Gesamteindruck und den Wert.

5. Sicherheit fur den Kaufer: Vertrauen schaffen

Biete dem Kaufer maximale Sicherheit mit einem Gutachten von TUV, DEKRA oder KUS. Ein

technischer Nachweis starkt die Kaufentscheidung deutlich.



Cars & Wealth

6. Setze auf Profis: Cars & Wealth an deiner Seite

Mit Cars & Wealth profitierst du von professioneller Fahrzeugvermarktung, individueller Beratung
und einer Bestpreisstrategie. Wir kimmern uns um alles - fiir deinen stressfreien und erfolgreichen

Verkauf.

7. Nutze alle Wege fur deinen Verkaufserfolg

Online-Vermarktung, regionale Handlerkontakte und faire Inzahlungnahme - mit Cars & Wealth nutzt

du alle Méglichkeiten optimal.

Unser Ziel: dein Fahrzeug schnell und zum besten Preis verkaufen.



