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Dedicatoria

Este libro esta escrito con muchos deseos de éxito a todos los 
emprendedores hispano hablantes. mi deseo es que puedas abrir tu 
mente y descubrir que hoy en día, año 2025 en el siglo XXI; es 
completamente viable crear negocios de alto impacto y alta facturación. 
Solo debes tener la mentalidad innovadora correcta para no reinventar la 
rueda y sacarle el máximo provecho a todas las herramientas digitales 
que hoy existen gracias al internet.

Hola, soy Christian Salazar Amaya.

Emprendedor y empresario digital, fundador y CEO de cinco startups 
exitosas.

Conferencista especializado en desarrollo tecnológico y creación de 
modelos de negocio digitales.

Desarrollador de Software Full Stack con más de 5 años de experiencia, 
colaborando con empresas internacionales en India, España, México, 
Argentina, Colombia y Ecuador.

En este libro, quiero compartir contigo el modelo de negocio que me 
permitió facturar más de $10,000 dólares al mes y cómo tú también 
puedes aplicarlo para crear y escalar tu propio negocio digital, sin 
necesidad de experiencia técnica. 
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Capítulo # 1

La Oportunidad Única

Vivimos en una era sin precedentes para los emprendedores digitales. Nunca 

antes ha sido tan accesible construir un negocio rentable con pocos recursos 

y sin conocimientos técnicos avanzados. Las grandes empresas tecnológicas 

como Uber, Airbnb y Shopify han demostrado que el modelo de plataformas 

digitales no solo es escalable, sino también altamente lucrativo.

Pero aquí está la verdadera oportunidad: no necesitas ser programador ni 

contar con miles de dólares para lanzar tu propia plataforma digital. Con la 

estrategia correcta y herramientas accesibles, puedes crear un negocio digital 

rentable con una inversión mínima y empezar a generar ingresos en cuestión 

de semanas.

En este capítulo, exploraremos por qué los negocios digitales son la mejor 

opción en la actualidad, cómo el modelo de plataformas digitales puede 

generar ingresos recurrentes y, lo más importante, cómo puedes empezar sin 

necesidad de programar y con menos de $100.
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Tema 1: ¿Por qué los negocios digitales son la mejor opción hoy?

Los negocios digitales han revolucionado la economía global y ofrecen ventajas 

incomparables frente a los modelos tradicionales. Algunas razones clave 

incluyen:

 Bajos costos de inicio: No necesitas un local físico, empleados a tiempo 

completo ni grandes inversiones iniciales.

 Escalabilidad ilimitada: A diferencia de los negocios físicos, un negocio 

digital puede crecer sin límites geográficos ni restricciones de inventario.

 Flexibilidad total: Puedes operar desde cualquier lugar del mundo con solo 

una laptop y conexión a internet.

 Automatización y generación de ingresos pasivos: Con las herramientas 

adecuadas, puedes crear sistemas que trabajen por ti, generando ingresos 

incluso mientras duermes.

 Alta demanda en el mercado: Empresas y emprendedores buscan 

constantemente soluciones digitales para mejorar sus operaciones, lo que 

convierte este modelo en una oportunidad de oro.

Los negocios digitales no son el futuro, son el presente, y quienes 

aprovechen esta oportunidad ahora estarán un paso adelante en el 

mundo del emprendimiento.

Capítulo # 1: La Oportunidad Única
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Tema 2: El modelo de plataformas digitales y su potencial de 

ingresos

Las plataformas digitales han cambiado la forma en que interactuamos 

con servicios y productos. Empresas como Amazon, Netflix, Uber y 

Airbnb no poseen directamente los bienes o servicios que ofrecen; en 

su lugar, conectan a usuarios con soluciones, monetizando cada 

interacción.

Este modelo permite generar ingresos de diversas maneras:

 Suscripciones: Cobrar una tarifa recurrente por acceso a  contenido  o 

servicios.

 Comisiones: Obtener un porcentaje de cada transacción entre 

usuarios dentro de la plataforma.

 Publicidad y monetización de tráfico: Generar ingresos a través de 

anuncios o patrocinios dentro de la plataforma.

 Venta de servicios o productos digitales: Desde cursos online hasta 

herramientas SaaS, el potencial es enorme.

El verdadero poder del modelo de plataformas digitales radica en su 

capacidad para crecer exponencialmente con costos mínimos 

adicionales, permitiendo a los emprendedores alcanzar cifras de seis 

y hasta siete dígitos en ingresos sin necesidad de grandes 

infraestructuras.

Capítulo # 1: La Oportunidad Única
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Tema 3: Cómo puedes crear tu negocio sin programar y con menos 

de $100

La tecnología ha democratizado la creación de negocios digitales. Hoy, 

gracias a herramientas No Code, cualquier persona sin conocimientos 

técnicos puede desarrollar su propia plataforma digital sin escribir una 

sola línea de código.

Los pasos clave para iniciar con menos de $100 incluyen:

 Elegir una idea rentable: Identifica un nicho con demanda y 

problemas reales que puedas resolver con tu plataforma.

 Utilizar herramientas No Code: Plataformas como Bubble.io, Glide 

y Carrd te permiten construir tu plataforma sin necesidad de 

programar.

 Validar tu mercado antes de invertir: Antes de gastar dinero, 

asegúrate de que hay personas dispuestas a pagar por tu solución.

 Lanzar rápido y mejorar sobre la marcha: No esperes a que tu 

plataforma sea perfecta, inicia con una versión mínima viable (MVP) y 

mejora con base en la retroalimentación de los usuarios.

 Monetizar desde el día uno: Implementa un modelo de ingresos 

claro desde el principio para generar flujo de efectivo cuanto antes.

Hoy más que nunca, crear un negocio digital está al alcance de todos. 

La pregunta no es si puedes hacerlo, sino cuándo vas a empezar.

Capítulo # 1: La Oportunidad Única
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CONCLUSIÓN CAPÍTULO

Este capítulo te ha mostrado por qué los negocios digitales son la 

mejor opción, cómo el modelo de plataformas puede generar ingresos 

significativos y cómo puedes empezar sin programar y con una 

inversión mínima. La oportunidad está aquí, y depende de ti 

aprovecharla.

Capítulo # 1: La Oportunidad Única



Capítulo # 2

 El Problema: Los Enemigos 
que Frenan tu Éxito

Todos queremos más libertad, más ingresos y la posibilidad de 

construir un negocio rentable, pero en el camino nos encontramos con 

obstáculos que parecen imposibles de superar. No son problemas 

reales, sino creencias limitantes que nos frenan antes de empezar.

Esos enemigos del éxito no están afuera, sino dentro de nuestra mente. 

Son las excusas, los miedos y las falsas creencias que nos hacen dudar 

de nuestro potencial. En este capítulo, vamos a exponer y derribar 

cuatro de los mitos más comunes que impiden a muchos 

emprendedores dar el primer paso hacia su negocio digital.

Si reconoces estos obstáculos y logras superarlos, estarás un paso más 

cerca de construir una máquina digital de ingresos y alcanzar la libertad 

que deseas.

10

 El Problema: Los Enemigos que Frenan tu Éxito



11

Tema 1: Creer que necesitas ser programador o tener experiencia 

técnica.

Uno de los mayores mitos es pensar que solo los expertos en 

tecnología pueden crear negocios de platafromas digitales. Esto era 

cierto hace unos años (antes del 2020), cuando construir una 

plataforma requería conocimientos avanzados de programación. Pero 

hoy, con herramientas No Code y soluciones accesibles, cualquiera 

puede lanzar su propia plataforma sin escribir una sola línea de 

código.

El verdadero desafío no es la tecnología, sino tener una estrategia 

clara. Si puedes validar una idea, entender las necesidades del 

mercado y ofrecer una solución efectiva, entonces puedes construir un 

negocio digital sin necesidad de ser programador.

Tema 2: Pensar que se requieren miles de dólares para lanzar una 

plataforma.

Muchos creen que crear un negocio digital implica una gran inversión 

en desarrollo, infraestructura y marketing. Pero la realidad es que, con 

menos de $100, puedes lanzar un negocio rentable si usas las 

herramientas adecuadas y sigues un plan estratégico.

Hoy existen plataformas que te permiten construir productos digitales 

con costos mínimos. En lugar de gastar miles en desarrollo, el enfoque 

debe estar en validar la idea con el menor riesgo posible. No se trata de 

cuánto dinero inviertes, sino de cómo aprovechas los recursos 

disponibles para generar ingresos rápidamente.

Capítulo # 2:  El Problema: Los Enemigos que Frenan tu Éxito
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Tema 3: No saber por dónde empezar o qué modelo de negocio 

elegir.

El exceso de información puede ser paralizante. Hay tantas opciones 

disponibles que muchos emprendedores terminan sin tomar acción 

porque no saben qué camino seguir.

La clave está en simplificar:

- Identificar un problema real en el mercado.

- Elegir un modelo de negocio probado (plataformas digitales,

   membresías, marketplaces, etc.).

- Implementar una estrategia de validación rápida antes de construir 

algo grande.

- No necesitas reinventar la rueda, solo seguir un proceso probado que

   te lleve de la idea a la ejecución de manera efectiva.

Tema 4: Dudar si es posible generar $2K mensuales sin empleados ni 

oficina.

Otra barrera mental es creer que un negocio digital requiere una gran 

estructura para ser rentable. La verdad es que hoy puedes construir un 

sistema automatizado que genere ingresos sin necesidad de empleados 

o una oficina física.

Los negocios digitales funcionan con sistemas escalables que permiten 

operar con costos mínimos y maximizar los ingresos. Con la estrategia 

adecuada, generar $2K al mes es totalmente alcanzable, incluso como 

emprendedor solitario.

El verdadero problema no es la falta de oportunidades, sino la 

mentalidad con la que las enfrentamos. Superar estos mitos es el 

primer paso para construir tu negocio digital y desbloquear el 

potencial de ingresos que ya está disponible para ti. 

Capítulo # 2:  El Problema: Los Enemigos que Frenan tu Éxito
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CONCLUSIÓN CAPÍTULO

La verdadera diferencia entre quienes logran resultados y quienes se 

quedan en la duda es la acción. Ahora que has identificado estos falsos 

enemigos, tienes dos opciones: seguir dejando que te detengan o 

avanzar con el conocimiento y las herramientas correctas.

En el próximo capítulo, descubrirás "El Método para Crear tu Máquina 

Digital" tu negocio digital con poco dinero, sin experiencia técnica y 

con un modelo probado. Es momento de cambiar la mentalidad y 

aprovechar el camino que ya ha sido trazado.

Capítulo # 2:  El Problema: Los Enemigos que Frenan tu Éxito



Capítulo # 3

La Revelación: El Método 
para Crear tu Máquina 

Digital de Dinero

Después de enfrentar múltiples intentos fallidos, dudas y obstáculos, 

finalmente descubrí un modelo que no solo me permitió generar 

ingresos predecibles, sino que también transformó mi forma de 

hacer negocios. La clave no era trabajar más horas ni depender de 

estrategias complicadas, sino construir un sistema automatizado que 

generara ingresos de manera recurrente.

En este capítulo, te revelaré el método exacto que me permitió crear 

mi propia Máquina Digital de Dinero, un modelo probado que 

cualquier persona puede implementar, incluso sin experiencia 

técnica ni grandes inversiones.
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Tema 1: Cómo descubrí este sistema después de muchos intentos y 

fracasos

Al principio, intenté de todo: negocios físicos, servicios freelance, 

ventas tradicionales… y aunque algunos funcionaban, ninguno me 

daba libertad real. Dependía siempre de mi tiempo y esfuerzo para 

ganar dinero.

Pero en un momento clave, me di cuenta de que los emprendedores 

digitales más exitosos tenían algo en común: no intercambiaban su 

tiempo por dinero, sino que construían activos digitales. Fue ahí 

cuando entendí que necesitaba un modelo diferente, uno que me 

permitiera generar ingresos sin estar presente todo el tiempo.

Después de años de prueba y error, encontré un sistema simple y 

replicable que combina plataformas digitales, productos escalables y 

automatización.

Tema 2: La clave está en construir activos digitales automatizados

Un negocio tradicional depende de la presencia constante del dueño, 

pero un activo digital trabaja por ti, generando ingresos incluso 

cuando duermes.

¿Qué es un activo digital? Puede ser una plataforma educativa 

(ejemplo: Platzi.com), una herramienta SaaS (ejemplo: Monday.com), 

una plataforma para dar dar servicio de transporte (ejemplo: Uber), 

una app de comida a domicilio (ejemplo: Pedidos Ya) o cualquier 

modelo de negocio que funcione de forma automática gracias a la 

tecnología.

El gran error que cometen muchos emprendedores es depender solo 

del trabajo manual. La clave es construir algo que se venda solo, con 

sistemas que trabajen en piloto automático y te permitan escalar sin 

límites.

Capítulo # 3: La Revelación: El Método para Crear tu Máquina Digital de Dinero
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Tema 3: La fórmula – Plataforma + Producto Digital + Sistema de 

Ventas = Negocio Escalable.

Después de estudiar cientos de negocios digitales exitosos, encontré 

que todos seguían una estructura común.

La fórmula para crear una Máquina Digital de Dinero es simple:

1. Plataforma: Un espacio digital donde ocurre la magia (puede ser un 

sitio web, una app, un curso online, etc.).

2. Producto/servicio Digital: Algo de valor que se pueda vender en 

escala (AirBnB, su servicio digital es ser intermediario entre un 

propietario de un inmueble y un turista.).

3. Sistema de Ventas Automatizado: Un embudo que convierta 

visitantes en clientes sin que tengas que vender manualmente.

Cuando combinas estos tres elementos, tienes un negocio que se 

multiplica sin depender de tu tiempo y puede generar ingresos de 

manera consistente.

Capítulo # 3: La Revelación: El Método para Crear tu Máquina Digital de Dinero
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CONCLUSIÓN CAPÍTULO

La revelación más importante que tuve fue que el dinero no se gana 

con más trabajo, sino con sistemas bien diseñados. Ahora que conoces 

este método, ya no necesitas adivinar cómo empezar, sino 

simplemente seguir los pasos correctos para construir tu propio 

negocio digital escalable.

En el próximo capítulo, te contaré mi historia personal: cómo pasé 

de ser un empleado a convertirme en un emprendedor digital con 4 

negocios de plataformas digitales  que funciona en piloto 

automático.

Capítulo # 3: La Revelación: El Método para Crear tu Máquina Digital de Dinero



Capítulo # 4

Mi Historia: De Empleado a 
Emprendedor Digital +$5K 

USD por mes

Muchos creen que para emprender en el mundo digital se necesita una idea 

revolucionaria, grandes inversiones o conocimientos avanzados en tecnología. Yo 

también lo pensaba, hasta que la vida me demostró lo contrario.

Desde muy joven, supe que quería emprender, pero el camino no fue fácil. Inicié 

trabajando en lo que fuera necesario, sin imaginar que años después construiría 

empresas digitales que generarían ingresos recurrentes y escalables. No tenía 

contactos, capital ni experiencia técnica, pero sí una visión clara: crear un negocio 

que me permitiera libertad y crecimiento sin depender de un empleo tradicional.

En este capítulo, quiero compartirte cómo logré salir del mundo del empleo 

convencional y entrar al ecosistema de los negocios digitales. También te mostraré 

cómo tú puedes hacerlo, sin importar tu punto de partida.
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Tema 1: Cómo pasé de depender de un trabajo tradicional a generar 

ingresos online.

Mi primera experiencia laboral fue en una fundación de adultos 

mayores, haciendo tareas de limpieza. Desde los 12 años entendí el 

valor del trabajo y el ahorro, pero no tenía claro cómo usar ese dinero 

para cambiar mi futuro.

Con el tiempo, probé distintos empleos y pequeños emprendimientos, 

pero todos tenían algo en común: si no trabajaba, no ganaba dinero. 

Fue en ese momento cuando me di cuenta de que necesitaba un 

modelo diferente, uno que no dependiera de mi tiempo, sino de 

sistemas que generaran ingresos en piloto automático.

El problema era que no tenía idea de cómo lograrlo. No tenía dinero 

para invertir, ni conocimientos técnicos avanzados. Sin embargo, una 

serie de eventos me llevó a descubrir el mundo de los negocios 

digitales y las plataformas tecnológicas.

Tema 2: El momento en que descubrí las plataformas digitales como 

negocio.

El cambio de rumbo llegó cuando me di cuenta de algo clave: la 

tecnología no solo es una herramienta, sino un vehículo para generar 

ingresos sin límites.

En 2020, durante la pandemia, aprendí desarrollo web y apps de 

forma autodidacta. Fue un descubrimiento transformador: con solo 

una laptop y conexión a internet, podía crear plataformas digitales y 

vender soluciones sin necesidad de una oficina ni empleados.

Esta nueva habilidad me llevó a dar un salto importante en 2021, 

cuando fui mentor en el NASA Space Apps Challenge realizado a cabo 

en la Universidad Católica Santiago de Guayaquil. Participar en un -

Capítulo # 4: Mi Historia: De Empleado a Emprendedor Digital +$5K USD por mes
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evento global de innovación tecnológica no solo me ayudó a superar el 

síndrome del impostor, sino que también me demostró que mis 

conocimientos tenían valor en un mercado internacional.

En 2022, lancé mi propia app de inglés para niños, Godoy Learning, y 

fui seleccionado en un programa de aceleración del Municipio de 

Guayaquil, obteniendo $8,000 en créditos AWS para potenciar mi 

startup. Esto me permitió validar el potencial de los negocios digitales 

en educación y entender que con el apoyo adecuado, una idea puede 

escalar rápidamente.

Ese mismo año, asistí a la Cumbre ASU + GSV en San Diego, uno de 

los eventos más importantes de innovación educativa a nivel global. 

Allí conecté con líderes de la industria y comprendí que las 

plataformas digitales no eran solo el futuro, sino el presente del 

emprendimiento global.

En 2023, logré asociarme con mi primer inversionista para lanzar una 

plataforma educativa. Aunque el proyecto no tuvo el éxito esperado, 

esta experiencia me enseñó algo clave: el fracaso es parte del proceso 

de construir un negocio digital. Lo importante es aprender, iterar y 

seguir adelante con más experiencia y claridad.

Tema 3: La transformación que viví y cómo tú puedes lograrlo 

también.

El mayor cambio que experimenté no fue solo financiero, sino mental. 

Entendí que el éxito en los negocios digitales no depende del dinero 

inicial ni del conocimiento técnico, sino de la capacidad de identificar 

oportunidades y construir sistemas que trabajen por ti.

En 2024, llevé este aprendizaje al siguiente nivel al cofundar Yachana 

LLC en EE.UU., una empresa con impacto social en educación y -

Capítulo # 4: Mi Historia: De Empleado a Emprendedor Digital +$5K USD por mes
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formación profesional. Gracias a este proyecto, impartimos 

conferencias, capacitaciones y otorgamos becas a estudiantes y 

miembros de la policía comunitaria, demostrando que los negocios 

digitales pueden generar impacto real en la sociedad.

Ese mismo año, cambié mi residencia a Buenos Aires y desarrollé 

cuatro plataformas digitales en diferentes sectores:

- Administración de condominios (Residenty).

- Salud (Dr. Friend).

- Educación (Educafox).

- Finanzas personales (Mi Patrimonio Pro).

Cada una de estas plataformas confirmó algo fundamental: los 

negocios digitales permiten escalar ingresos sin depender de una 

ubicación específica, sin necesidad de empleados y con una inversión 

mínima.

Aprendí que:

- No necesitas ser programador para crear una plataforma digital.

- No se requieren miles de dólares para empezar un negocio online.

- Se puede generar ingresos de $2K a $10K mensuales sin empleados 

ni oficinas.

Hoy, mi misión es ayudarte a recorrer este mismo camino. Quiero 

que veas que sí es posible construir un negocio digital rentable y 

escalable, sin importar si comienzas desde cero.

Capítulo # 4: Mi Historia: De Empleado a Emprendedor Digital +$5K USD por mes
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CONCLUSIÓN CAPÍTULO

Mi historia no es única. Hay miles de personas que han logrado 

transformar su vida con negocios digitales, y tú puedes ser el siguiente.

 La clave está en dar el primer paso y seguir un sistema probado.

En el próximo capítulo, te compartiré los 5 pasos para crear tu 

negocio digital sin programar. Un método sencillo y replicable que 

te permitirá construir tu propia Máquina Digital de Dinero desde 

cero.

Capítulo # 4: Mi Historia: De Empleado a Emprendedor Digital +$5K USD por mes



Capítulo # 5

Los 5 Pasos para Crear tu 
Negocio Digital sin 

Programar

Si alguna vez has pensado en emprender en el mundo digital, pero te detuviste por 

creer que necesitabas ser programador o invertir miles de dólares, este capítulo es 

para ti.

La verdad es que hoy, gracias a las plataformas No Code y estrategias digitales 

probadas, cualquiera puede lanzar su negocio online sin experiencia técnica y 

con una inversión mínima. Lo que realmente necesitas es un método claro y 

accionable, y en este capítulo te enseñaré los 5 pasos clave para construir tu propia 

empresa digital desde cero.

Si sigues estos pasos, en pocos meses podrás generar ingresos predecibles y 

escalables, con la posibilidad de alcanzar los $2,000 dólares al mes y más. Y lo 

mejor: sin empleados, sin oficina y sin depender de clientes locales.
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Paso 1: Encuentra una Idea Rentable.

El primer paso para construir tu negocio digital es elegir una idea que 

tenga demanda real en el mercado y que puedas monetizar 

fácilmente. Muchos emprendedores fracasan porque se enfocan en lo 

que ellos creen que funcionará, en lugar de identificar lo que 

realmente la gente necesita y está dispuesta a pagar.

Para encontrar una idea rentable, hazte estas preguntas:

- ¿Qué problemas tienen las personas o negocios que podrías resolver 

con una plataforma digital?

- ¿Existen personas que ya están pagando por soluciones similares?

- ¿Tu idea tiene potencial de escalar con herramientas digitales?

Algunas ideas probadas en el mundo digital incluyen:

- Plataformas educativas (cursos online, membresías, academias 

virtuales). Ejemplo: Platzi.

Marketplaces especializados (conectar oferta y demanda en nichos 

específicos). Ejemplo: AirBnB, Uber.

Herramientas de automatización para negocios. (CRM de 

administración) Ejemplo: Monday.com

La clave es elegir un modelo que tenga baja competencia, alta 

demanda y un camino claro para monetizarlo.
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Paso 2: Valida tu Mercado y Asegúrate de que Hay Clientes Listos 

para Comprar.

Tener una idea no es suficiente. Antes de construir tu plataforma, 

necesitas asegurarte de que hay personas dispuestas a pagar por ella.

Para validar tu idea:

- Validar tu idea midiendo la demanda que tiene tu oferta en el 

mercado.

- Analiza a tu competencia y revisa qué están vendiendo y cómo lo 

están haciendo.

- Crea una versión simple de tu idea (MVP - Producto Mínimo Viable) 

y mide la respuesta del mercado (puede ser una página de aterrizaje o 

un anuncio dirigido a tu público objetivo).

Si nadie está interesado en tu idea o no hay señales claras de 

demanda, ajusta tu enfoque hasta encontrar una oportunidad viable. 

No pierdas tiempo construyendo algo que el mercado no quiere.
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Paso 3: Crea tu Plataforma Digital sin Código.

Aquí es donde la mayoría de las personas se quedan estancadas porque 

creen que necesitan programar o contratar desarrolladores costosos.

 La realidad es que hoy puedes construir una plataforma completa sin 

escribir una sola línea de código.

Las herramientas No Code como Bubble.io, Softr, Glide, Webflow, etc. 

Te permiten crear plataformas digitales funcionales sin experiencia 

técnica.

Ejemplos de plataformas que puedes construir sin código:

- Marketplaces (Airbnb, Uber, Fiverr sin código).

- Membresías y cursos online (Udemy, Platzi).

- Aplicaciones web personalizadas.

Lo más importante es que empieces con una versión mínima viable 

(MVP). No intentes crear la plataforma perfecta desde el inicio; 

lanzar rápido y mejorar en el camino es la clave.
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Paso 4: Lanza tu Oferta y Consigue tus Primeros Clientes con 

Estrategias Efectivas.

Tener una plataforma no sirve de nada si nadie la conoce. Aquí es 

donde entra en juego el marketing digital y la adquisición de clientes.

Para conseguir tus primeros clientes rápidamente:

- Construye una comunidad en redes sociales o grupos de interés.

- Ofrece una prueba gratuita o un precio especial de lanzamiento para 

generar confianza.

- Utiliza estrategias de tráfico pagado como anuncios en Facebook e 

Instagram para atraer leads.

- Aplica marketing de contenido (videos, blogs, webinars) para educar 

y atraer clientes de forma orgánica.

- Para clientes empresariales, pymes, corporativos agenda reuniones 

demostrativas, de preferencia con personas de toma de decisión como 

gerentes o los propietarios.

Lo importante es enfocarte en vender desde el día 1, sin miedo a 

promocionar tu solución.

Capítulo # 5: Los 5 Pasos para Crear tu Negocio Digital sin Programar



28

Paso 5: Escala hasta $2K Mensuales con Automatización y Tráfico 

Digital.

Una vez que tienes clientes y validaste que tu negocio funciona, el 

siguiente paso es escalar tus ingresos de manera automática.

Para lograrlo:

- Automatiza tu proceso de ventas con embudos y correos 

automatizados.

- Invierte en tráfico pagado para atraer clientes constantemente.

- Optimiza tu plataforma para mejorar la experiencia del usuario y 

aumentar conversiones.

- Implementa un sistema de referidos para que tus clientes actuales te 

traigan más clientes.

Con la estrategia correcta, es totalmente posible escalar tu negocio a 

$2K, $5K o incluso $10K mensuales, sin necesidad de empleados ni 

oficina.
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Capítulo # 5: Los 5 Pasos para Crear tu Negocio Digital sin Programar

CONCLUSIÓN CAPÍTULO

Construir un negocio digital sin programar y con una inversión 

mínima es completamente posible si sigues estos 5 pasos.

Lo único que necesitas es tomar acción y aplicar este método paso a 

paso. No se trata de ideas mágicas ni de promesas vacías; es un sistema 

probado que ya ha funcionado para mí y para muchos otros 

emprendedores.

¿QUIERES QUE TE ENSEÑE CÓMO CONSTRUIR TU NEGOCIO 

DIGITAL DESDE CERO Y ESCALARLO HASTA $2K MENSUALES?

Escanea este código QR con la cámara de WhatsApp para unirte a mi 

grupo privado  donde te daré acceso a una Sesión Experimental de 

Mentoría sin Costo con el paso a paso para que puedas lanzar tu 

propia empresa digital con éxito.

 ÚNETE AQUÍ AL GRUPO PRIVADO

#
#
#
#
#
#
#
#
#
#
#
#
#
#
#
#
#
#
#
#
#
#
#
#
#
#
#

