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Introduccion

En EFFE Textile llevamos mas de treinta anos
colaborando con distribuidores, editores textiles
Yy marcas propias en toda Europa. Durante este
tiempo, hemos comprobado que el éxito en la
distribucion textil no depende solo de un buen
diseno o un precio competitivo, sino de tomar
decisiones estrategicas basadas en datos,
experiencia y vision de futuro.

Esta guia no es publicidad, es una herramienta
practica para ayudarte a evitar errores que
pueden constarte clientes, dinero y
oportunidades.

Esta pensada como manual de consulta
rapida, para que la uses siempre que tengas
dudas sobre como actuar en situaciones clave
de tu negocio.

Si en alguno de estos puntos te reconoces, no
es motivo de alarma, es una senal para actuar
y proteger tu rentabilidad.






Por qué ocurre

La tentacidn de quedarse con la oferta mas
barata es comun. Sin embargo, en el textil, un
precio bajo puede esconder problemas:
calidad deficiente, procesos inestables, falta de

certificaciones o ausencia de acabados
técnicos.

Consecuencias

e Devoluciones constantes por desgastes,
decoloraciones o roturas.

e Pérdida de confianza en tu marca.

e Costes ocultos: rehacer pedidos,
reclamaciones, logistica inversa.

e Competir solo por precio, perdiendo
margen.

Como evitarlo

e Evalla el coste total (calidad, durabilidad,
servicio) y no solo el precio por metro.



e Exige pruebas de laboratorio, acabados
técnicos y certificaciones internacionales.

e Confia en suministradores como EFFE Textile,
que garantiza la continuidad del producto y
lotes consistentes.

Checklist rapido

e ¢;Has solicitado ficha tecnica detallada?
e :Has probado el tejido en condiciones

reales?
e ;Cuentas con garantias por escrito?

Un tejido de valor te permite justificar precio,
fidelizar clientes y reducir reclamaciones.






Por qué ocurre

Muchos distribuidores compran
iImpulsivamente en ferias o catalogos, sin
probar la reaccion de sus clientes reales.

Consecuencias

e Stock inmovilizado.

e Inversion perdida.

e Pérdida de confianza de clientes minoristas
y fabricantes.

Como evitarlo

e Testea la coleccion antes de comprar
grandes |otes.

e Usa pre-catdlogos y pedidos bajo reserva.

e En EFFE Textile ayudamos con campanas
piloto y propuestas adaptadas por
segmento de mercado.



Checklist rapido

e ¢Has preguntado a tus mejores clientes si
venderian este tejido?

e :;Tienes un precio de venta estimado con el
que ellos estén cOmodos?

El feedback previo es mas barato que liquidar
metros sobrantes.






Por qué ocurre

Confiar solo en la relacion personal para cerrar
ventas es un error. Hoy, el 80% de las decisiones
B2B comienzan con una presentacion visual
potente.

Consecuencias

e Productos de calidad que no generan
interés.

e Oportunidades perdidas en canales online y
ferias.

e Imagen pobre frente a la competencia
digitalizada.

Como evitarlo

e Invierte en catdlogos impresos de calidad,
versiones digitales interactivas.

e Presenta muestras limpias, videos, reels y
fichas técnicas ordenadas.

e EFFE Textile ofrece material editable y apoyo
de branding visual.



Checklist rapido

e ¢Tu catdlogo transmite profesionalismo y
valor superior?
e ;Estd adaptado para uso digital y fisico?






Por qué ocurre

Subestimar tiempos de produccion, transporte,
aduanas y entregas es habitual.

Consecuencias

e Retrasos en entregas y penalizaciones.
e Campanas de marketing paralizadas por
falta de existencias.

Como evitarlo

e Planifica pedidos con 90 dias de antelacion
para maritimo y 45-60 dias para aéreo.

e En EFFE Textile entregamos un plan de
tiempos detallado y revisado puntualmente.

Checklist rapido

e ;Tienes un cronograma actualizado por
pedido?

e :Has considerado un margen de seguridad
en tu planificacion?
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Por qué ocurre

Confiarse tras el éxito inicial y operar sin stock
de seguridad es un riesgo frecuente.

Consecuencias

e Clientes insatisfechos.

e Pérdida de ventas repetitivos.

e Menos competitividad frente a quien si
entrega de inmediato.

Como evitarlo

e Protege tus “best sellers” con stock de
seguridad y lotes reservados en fabrica.
e Calcula previsiones y tiempos de reposicion.

Checklist rapido

e ;Sabes cudles son tus b tejidos mas
vendidos?
e :Puedes reponerlos en menos de 10 dias?



Conclusion

Evitar estos errores es una inversion en
estabilidad, reputacion y rentabilidad. En EFFE
Textile aportamos experiencia, soluciones y
acompanamiento, no solo metros de tejido.

éQuieres crecer con garantias? Contacta con
nosotros hoy mismo y descubre como
podemos ayudarte a ganar clients, margenes
y tiempo.




