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Oz

Bu ¢alisma, uluslararasi ticarette yaygin olarak kullanilan 6deme yontemlerinden akreditif ve mal
mukabili sistemlerini incelemektedir. Calismanin amaci, bu iki yontemin isleyisini, taraflarin
sorumluluklarimi, avantaj ve dezavantajlarini, ayrica gergek ticari ornekler tizerinden uygulamalarin
degerlendirmektir.

Akreditif yontemi, bankalarin garantorliigii sayesinde hem ihracat¢iya hem de ithalatciya giivenli bir
ticaret ortami sunarken; mal mukabili yontemi, taraflar arasinda giivene dayali, diisiik maliyetli bir
odeme seklidir. Calismada Tiirkiye-Almanya otomotiv ihracatinda akreditif, Tiirkiye-Nijerya gida
ihracatinda ise mal mukabili 6rnekleri incelenmistir.

Sonug olarak, uluslararasi ticarette 6deme yonteminin segimi; taraflar arasindaki giiven diizeyi, iilke
riski, islem hacmi ve iiriin tiiriine gore degismektedir. Dogru yontem segimi, ticari basarinin ve
stirdiiriilebilir is iliskilerinin temelini olusturmaktadir.
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1. Giris

Uluslararasi ticaret, farkli Glkelerdeki alici ve saticilarin mal veya hizmet aligveriginde
bulundugu karmasik bir stirectir. Bu slirecte gliven, 6deme garantisi ve belge kontroll blyuk
onem tasir (T.C. Ticaret Bakanligi, 2023).

Ticari islemlerde hem satici hem de alici agisindan riskleri azaltmak amaciyla gesitli 53deme
yontemleri gelistirilmistir. En yaygin yontemlerden bazilari Akreditif (Letter of Credit) ve
Mal Mukabili (Open Account) yontemleridir (ICC, UCP 600, 2022).

Bu galisma, bu iki ydntemin igleyisini, avantajlarini, dezavantajlarini ve uygulama érneklerini
incelemeyi amaglamaktadir.

2. Akreditifin Tanimi

Akreditif, ithalatginin talebi Gzerine bir banka tarafindan ihracatgiya verilen, belirli belgelerin
uygun sekilde ibraz edilmesi kosuluyla 6demenin garanti altina alindigi bir 6deme yontemidir
(Tark Eximbank, 2022).

Bu sistemde, banka ithalatginin adina hareket eder ve ihracatgiya 6deme yapmayi taahhit
eder. Boylece taraflar arasindaki giiven sorunu buylk élglide ortadan kalkar (T.C. Merkez
Bankasi, 2023).
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3. Akreditifin Anahtar Ozellikleri

e Bankalar arasi giivence saglar: Odeme, belgelerin dogruluguna ve sartlara
uygunluguna baghdir (ICC, UCP 600, 2022).

e Satici icin giivenli: Banka garantisi sayesinde ihracatci, aliclyi tanimiyor olsa bile
o6demesini alir (T.C. Ticaret Bakanligi, 2023).

e Aliciicin kontrollii: Mallar génderilmeden 6nce banka, belgelerin dogrulugunu
denetler (Dlnya Bankasi Ticaret Raporu, 2024).

e Uygulama alani: Genellikle yiksek tutarli veya ilk defa yapilan ticaretlerde tercih
edilir (Tark Eximbank, 2022).

4. Akreditifte Taraflarin Sorumluluklan

e ithalatgi (Alici): Bankasina akreditif actirir ve gerekli sartlari belirler (T.C. Merkez
Bankasi, 2023).

e ihracatgi (Satici): Mallari sézlesmeye uygun sekilde génderir ve gerekli belgeleri
bankasina ibraz eder (ICC, UCP 600, 2022).

e Banka: Belgeleri inceler, uygun bulursa 6demeyi yapar ve belgeleri ithalatgiya iletir
(Tark Eximbank, 2022).

5. Akreditif Uygulama Ornegi

Ornek: Tirkiye’'den Aimanya’ya otomotiv yedek parcasi ihracati.

Turk ihracatci, Alman aliciyla anlagsma yaptiktan sonra, alici kendi bankasindan bir akreditif
actirir (T.C. Ticaret Bakanligi, 2023).

ihracatgl mallar génderir ve konsimento, sigorta poligesi, fatura gibi belgeleri bankasina
teslim eder. Banka belgeleri kontrol eder, sartlara uygunsa édemeyi yapar (ICC, 2022).

Bu yontem sayesinde ihracatgi parasini garanti altina alirken, ithalatgi da mallarin
sOzlesmeye uygun olarak génderildiginden emin olur (Diinya Bankasi, 2024).

6. Mal Mukabili Odeme Tanimi
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Mal mukabili 6deme, saticinin mallari sevk ettikten sonra alicinin belirlenen vadede 6deme
yaptidi, tamamen guvene dayali bir yéntemdir (T.C. Ticaret Bakanhgi, 2023).

Bu yontemde herhangi bir banka garantisi bulunmaz. Genellikle uzun siredir is yapan
firmalar arasinda kullanilir (Tark Eximbank, 2022).

Satici mallari gdnderir, belgeleri aliciya dogrudan yollar ve 6deme, s6zlesmede belirtilen
vade sonunda yapilr (ICC, 2022).

7. Mal Mukabilinin Anahtar Ozellikleri

e Basit ve hizli: Belgelerin bankalar arasinda dolasmasina gerek kalmadan islem
tamamlanir (T.C. Ticaret Bakanligi, 2023).

e Satici agisindan riskli: Odeme, mal tesliminden sonra yapilir, bu da tahsilat riski
olusturur (Diinya Bankasi, 2024).

e Alici agisindan avantajli: Mallar eline gectikten sonra 6deme yapma imkani saglar
(Tark Eximbank, 2022).

e Kullanim alani: Gida, tekstil, tarim gibi glivene dayali sektorlerde tercih edilir (T.C.
Ticaret Bakanhigi, 2023).

8. Mal Mukabili Uygulama Ornegi

Ornek: Tirkiye'den Nijerya’ya gida uriini (bakliyat) ihracati.

Turk ihracatgl, Nijeryali aliciyla daha 6nce ticaret yaptidi icin guven iliskisi kurulmustur (T.C.
Ticaret Bakanligi, 2023).

Mallar sevk edilir ve belgeler aliciya gonderilir. Alici, mallari teslim aldiktan 60 glin sonra
6deme yapar (Turk Eximbank, 2022).

Bu yontem, disuk banka masraflari ve hizli islem avantaji sunar, ancak satici i¢cin 6deme
riskini beraberinde getirir (Dinya Bankasi, 2024).

9. Avantajlar ve Dezavantajlar

Odeme Avantajlari Dezavantajlari Kaynak
Yontemi



Glvenli 6deme, banka Yuksek banka (ICC, 2022; Turk

Akreditif garantisi, belgelerle masraflari, slirec Eximbank, 2022)
kontrol uzunlugu
Mal Basit islem, dlsulk Satici agisindan (T.C. Ticaret Bakanhgi,
Mukabili maliyet tahsilat riski yuksek 2023; Dinya Bankasi,
2024)

10. Degerlendirme ve Sonug

Akreditif, 6zellikle yeni ticari iliskilerde veya yuksek tutarli islemlerde en giivenli yéntemdir
(ICC, 2022).

Mal mukabili ise uzun sireli is ortakliklarinda daha pratik ve diisiik maliyetli bir alternatiftir
(T.C. Ticaret Bakanhgi, 2023).

Ticarette hangi yontemin kullanilacagi, taraflarin birbirine olan givenine, Glke riskine,
Urtinin niteligine ve 6deme vadelerine gore degisir (Dinya Bankasi, 2024).

Sonug olarak, uygun édeme yénteminin seg¢imi, ticari basarinin yani sira taraflar arasinda
surdurdlebilir bir i iliskisi kurulmasini da saglar (Turk Eximbank, 2022).
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