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L'E-commerce oggi: Perché è il 
momento giusto per iniziare e 
crescere
Ciao e benvenuto a questa lezione! Sono Ivy Prime e oggi faremo un viaggio nel mondo dell'e-
commerce. Se sei qui, probabilmente sei interessato a capire perché le vendite online stanno 
crescendo in modo così incredibile e come puoi sfruttare questa opportunità.

Negli ultimi anni, abbiamo assistito a una vera e propria esplosione delle vendite online. I dati e i 
grafici mostrano una crescita che, a volte, può sembrare quasi "spaventosa" per quanto è rapida 
e significativa. Questa crescita non si è fermata, anzi, è destinata a continuare nel tempo, perché 
le persone compreranno sempre più prodotti, ma anche servizi, direttamente online.

Perché l'E-commerce sta esplodendo? I cambiamenti nel 
nostro stile di vita

Ma perché sta succedendo tutto questo? Perché sempre più persone preferiscono acquistare 
online piuttosto che nei negozi fisici?

Il motivo principale è legato ai nostri stili di vita sempre più frenetici. Abbiamo meno tempo a 
disposizione. Pensaci bene: uscire di casa, prendere la macchina, affrontare il traffico per 
raggiungere un negozio o un centro commerciale richiede tempo, a volte anche un'ora di 
tragitto. Certo, uscire fa piacere, ma quel tempo prezioso potrebbe essere dedicato ad altre 
attività piacevoli, come uscire con amici, andare al ristorante, godersi dei momenti importanti 
della vita.

L'acquisto online risolve questo problema di tempo. È conveniente, veloce e accessibile in 
ogni momento. Sempre più persone, forse anche tu, acquistano regolarmente online, che si 
tratti di prodotti su grandi piattaforme come Amazon, o articoli visti su social media come 
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Instagram. Molti dei prodotti che vediamo sponsorizzati online, tra l'altro, non sono facilmente 
reperibili nei negozi fisici. Spesso si trovano in altre nazioni o stati, e ovviamente non possiamo 
prendere un aereo per acquistarli. Quindi, l'acquisto online diventa la soluzione logica.

La convenienza non si ferma all'acquisto: le spedizioni sono sempre più veloci, e fare resi o 
cambi è diventato semplicissimo grazie al digitale. Amazon, ad esempio, a volte rimborsa quasi 
istantaneamente.

Pensate anche al settore del cibo: quante più persone acquistano cibo online o utilizzano servizi 
di delivery come Uber Eats o Deliveroo? Io stessa a volte non ho più tempo di cucinare per via 
del lavoro e mi affido a questi servizi. È un ordine che si fa in pochi minuti e arriva a casa pronto, 
senza nemmeno dover lavare i piatti nella maggior parte dei casi.

Tutti questi fattori contribuiscono all'enorme crescita delle vendite online e, in particolare, alla 
nicchia del dropshipping, che sta esplodendo a dismisura.

Dropshipping: Cos'è e come funziona nel modo più semplice

Eccoci al punto cruciale: il dropshipping. Perché questa nicchia sta crescendo così tanto?

Il dropshipping è un semplice sistema di fulfillment. Fulfillment significa gestione dell'ordine, 
dalla ricezione al momento in cui il prodotto arriva al cliente.

Ricapitolando in modo semplice, il dropshipping consiste nel far spedire la merce 
direttamente da un fornitore o un'azienda al consumatore finale.

Vediamo il processo passo dopo passo:

Il cliente paga e acquista un prodotto nel tuo store online.
Tu ricevi i soldi dal cliente.
Successivamente, tu paghi il prezzo del prodotto al fornitore.
Il fornitore spedisce la merce direttamente al consumatore finale.

Questo significa che, sostanzialmente, tu pagherai la merce da spedire dopo aver già incassato 
i soldi dal tuo cliente. La tua commissione, la tua percentuale di profitto, è già nelle tue tasche.

Il vantaggio ENORME del Dropshipping: testare senza rischi 
elevati

Ed è qui che risiede il vantaggio più potente del dropshipping, il motivo principale della sua 
esplosione....



Questo sistema è ottimo perché permette alle persone di restare in un determinato 
mercato, testare un prodotto, testare una comunicazione, senza dover investire enormi 
somme di denaro iniziale....

Pensa a un modello di business tradizionale dove dovresti acquistare stock di prodotti in 
anticipo. Questo richiede un capitale considerevole e, se il prodotto non vende, rischi di 
rimanere con merce invenduta e perdere i tuoi investimenti.

Il dropshipping serve proprio a testare sul campo, nella pratica, con soldi veri, se un prodotto 
funziona e se il mercato è pronto per accoglierlo....

Dropshipping: non solo per chi parte da zero

È importante capire che il dropshipping non è utile solo per chi non ha grandi capitali per 
iniziare. È un ottimo sistema anche per imprenditori o aziende già avviate....

Molti imprenditori investono grosse cifre, anche mezzo milione, su nuovi prodotti senza averli 
testati adeguatamente sul campo.... Io, ad esempio, in consulenza chiedo sempre: "Avete testato 
questo prodotto? Avete dati analitici precisi sui test prima di investire una cifra così alta?"

Il dropshipping permette anche a grosse imprese di testare un determinato mercato prima 
di fare investimenti massicci. Pensa a quante aziende potrebbero essere "salvate" dall'investire 
su prodotti che, tramite un test in dropshipping, si scopre che non vanno bene o che il mercato 
non è ancora pronto ad accettare.

Investire nel business, fare impresa, significa pensare ai numeri. E testare con il dropshipping ti 
dà dati reali prima di impegnare capitali importanti.

Come testare il mercato efficacemente con il Dropshipping

Ok, hai capito l'importanza del test. Ma come si fa?

Dobbiamo testare il mercato su grossi numeri. Le piattaforme online ci danno questa 
possibilità.

Facebook: Con budget relativamente bassi, puoi ottenere visibilità e raggiungere migliaia di 
persone.

TikTok: Permette di testare un mercato a livello mondiale, anche con traffico organico, senza 
spendere un singolo euro in pubblicità.

Pinterest: Un'altra ottima piattaforma per raggiungere un mercato interessato ai tuoi prodotti, 
spesso anche qui in modo organico e senza spendere.



YouTube: Anche qui, attraverso il traffico organico, puoi testare l'interesse per un prodotto 
senza investire in pubblicità.

Ovviamente, se hai budget, puoi accelerare il processo testando con l'advertising a pagamento 
su queste piattaforme (Google, TikTok Ads, Facebook Ads, ecc.).

Il punto è che non devi mettere soldi e investire su un prodotto che non hai testato. 
Sentiamo spesso dire "un mio amico vende tantissimo questo prodotto" o "ho visto un negozio 
in città che vende bene queste cuffie". Questa non è una base sufficiente. Dovete testare su 
larga scala, usando i dati che il marketing online può fornirvi.

L'Evoluzione del Dropshipping: non è solo un modello fisso

È importante anche sapere che il sistema di fulfillment del dropshipping si è evoluto nel tempo.

Oggigiorno non è necessariamente l'unico modello per tenere zero stock. Si può, ad esempio, 
fare "stock a terra". Cosa significa? Significa tenere una piccola scorta di merce in una località 
strategica, magari in un altro paese come la Germania. In questo caso, un agente o un partner 
locale può spedire i singoli pezzi per te. Di fatto, stai ancora facendo dropshipping (la merce 
parte da un magazzino non tuo, direttamente al cliente), ma con il vantaggio di spedizioni più 
rapide perché lo stock è più vicino ai tuoi clienti.

Questo tipo di evoluzione spesso si lega al concetto di private label (vendere prodotti con il 
proprio brand), che diventa quasi obbligatorio quando si scala e si vuole migliorare l'esperienza 
del cliente.

Conclusione - Il futuro è ora

Il dropshipping è un sistema che, al momento, sta "mangiando" una grossa fetta del mercato 
e sta crescendo a dismisura.

È un promemoria chiaro, netto e sincero di quanto questo modello sia potente nel contesto 
attuale dell'e-commerce. Ti permette di entrare nel mercato, testare, validare idee e scalare 
in modo efficiente, sia che sei all'inizio del tuo percorso imprenditoriale, sia che sei un'azienda 
già affermata che cerca nuovi canali di crescita.

Il futuro delle vendite è online, e sistemi come il dropshipping sono strumenti fondamentali 
per navigare e prosperare in questo scenario.

Mi auguro che questa breve lezione gratuita ti abbia dato una visione chiara e approfondita sul 
perché il dropshipping sia così rilevante oggi e come funzioni. Se ti sei trovato bene con il mio 



approccio e desideri approfondire ulteriormente le tue conoscenze, ti invito a considerare il mio 
corso completo richiedendo informazioni senza impegno a info@grupporocket.com


